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U organizaciji časopis Drvo 
& Namještaj i Hrvatskog drvnog 
klastera u Opatiji je 1. i 2. juna 
ove godine održana 12. Drvno-
tehnološka konferencija, cen-
tralno sektorsko okupljanje drv-
ne industrije i šumarstva Hrvat-
ske i zemalja regiona, kojoj je 
prisustvovalo oko 250 učesnika. 
Već tradicionalno ovaj skup re-
zimira sektorske prilike, poslov-
ne trendove, donosi zaključke 
i predloge za poboljšanje sta-
nja u preradi drveta i šumarstvu 
kao i u njihovom međusobnom 
odnosu u narednom periodu.

Ovogodišnjoj drvno-tehno-
lošku konferenciju je prisustvo-
vao i ovaj skup otvorio predsed-
nik Hrvatskoga sabora, gospo-
din Josip Leko koji je rekao kako 
su Vlada i Sabor prepoznali drv-
nu industriju kao nosioca da-
našnjeg održivoga razvoja, pa 
je zato uvrštena u strategiju ra-
zvoja Hrvatske. Drvna industrija 
već sada postiže rezultate ko-
je treba uvažiti i podsticati njen 
razvoj. Važna je i za nova rad-
na mesta, a ostvaruje oko deset 
posto od ukupnoga hrvatskog 
izvoza, naveo je Leko. Značajno  
je napomenuti da je 12. Drv-
no-tehnološka konferencija bila 
mesto održavanja sednice Od-
bora za poljoprivredu Hrvatsko-
ga sabora na temu ruralnog ra-
zvoja i korištenja EU fondova. 

– Drvni sektor u hrvatskom 
izvozu učestvuje se 10% i već 
je dostigao vrednost od 1,290 

Održana 12. Drvno-tehnološka konferencija 

Primene inovacija
u drvnom sektoru

Ponosan sam na Drvno-tehnološku konferenciju i drvni sekror koji u 
hrvatskom izvozu učestvuje se 10% i već je dostigao vrednost izvoza 
od 1,290 milijardi američkih dolara. Od 2003. do 2015. godine izvoz 
drvnog sektora je povećan za skoro 300 procenata – rekao nam je 
Marijan Kavran, osnivač i organizator DTK. – Temelj za ovako impresivne 
rezultate je činjenica koju mi u sektoru često ističemo, a to je da se 48% 
hrvatske teritorije nalazi pod šumom, što je omogućilo višestoletnju 
tradiciju ove industrije koja danas, zajedno sa šumarstvom i drugim na 
šumi bazitanim industrijama, zapošljava 53.000 ljudi.

vačkoj industriji. Ove godine je 
glavna tema konferencije bila je 
PRIMENA INOVACIJA U SEKTO-
RU PRERADE DRVETA. Inovaci-
je su, naime, važan deo evrop-
ske agende 2020, a dalje jačanje 
konkurentnosti je preduslov za 
rast i razvoj sektora i celokupne 
privrede. Primena takozvanih 
pametnih specijalizacija postaje 
dominantna okosnica poslova-
nja svake firme, pa je stoga pri-
mena inovacija na svakom ni-
vou poslovanja jedan od osnov-
nih načina kako osigurati opsta-
nak na zahtevnom evropskom i 
svetskom tržištu.

– Sve su to razlozi koji 
opravdavaju činjenicu da je drv-
na industrija uvrštena u Indu-
strijsku strategiju RH, što oce-
njujemo kao opravdan i dugo-

milijardi američkih dolara. Od 
2003. do 2015. godine izvoz 
drvnog sektora je povećan za 
skoro 300 procenata – rekao 
nam je Marijan Kavran, osnivač 
i organizator DTK. – Temelj za 
ovako impresivne rezultate je 
činjenica koju mi u sektoru če-
sto ističemo, a to je da se 48% 
hrvatske teritorije nalazi pod 
šumom, što je omogućilo više-
stoletnju tradiciju ove industrije 
koja danas, zajedno sa šumar-
stvom i drugim na šumi bazi-
ranim industrijama, zapošljava 
53.000 ljudi. Ove činjenice često 
ponavljamo jer želimo da bren-
diramo drvni sektor kako u jav-
nosti, tako i kod onih koji dono-
se političke odluke.

– Drvni sektor u proizvod-
nji koristi preko 95% sirovina i 

komponenti domaćeg porekla, 
a važno je naglasiti da je pokri-
venost uvoza izvozom porasla 
na 250 posto tokom 2014. go-
dine, te da svake godine raste 
udeo finalnih proizvoda koji se 
izvoze. Posebno nas raduje rast 
izvoza nameštaja i parketa na 
važna tržišta EU. Raste i proi-
zvodnja drvnog peleta, obnov-
ljivog izvora energije, koja je 
prošle godine iznosila 260.000 
tona i ostvarila rast od 26% u 
odnosu na 2013. godinu – kaže 
gospodin Kavran. 

Kao centralno godišnje oku-
pljanje drvnog sektora u Hrvat-
skoj i regionu jugoistočne Evro-
pe, Drvno-tehnološka konferen-
cija svake godine donosi aktuel-
ne podatke o tržišnim kretanji-
ma i trendovima u drvoprerađi-
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ročno usmeren potez Vlade RH 
što znači da se uvažavaju do sa-
da postignuti rezultati, ali i veli-
ki potencijal koji se kriju u eko-
loškom i održivom aspektu ove 
industrijr. Od drvne industrije 
se i u budućnosti očekuje veliki 
doprinos razvoju hrvatske pri-
vrede, posebno jačanja ruralnih 
područja i onih područja koja 
treba posebno potpomagati…
Zato sam ponosan na drvni sek-
tor i na Drvno-tehnološku kon-
ferenciju, mada treba spome-
nuti da i mi imamo teškoća koje 
nas vuku nazad. Možda su ljudi, 

tora – kaže gospodin Marijan 
Kavran.      

I pored teškoća prerada dr-
veta Hrvatske ima razvojni po-
tencijal, kvalitetne kadrove i 
konkurentne proizvode u čijoj 
osnovi je kvalitetna domaća si-
rovina. Zaključci ovog skupa će 
biti upućeni nadležnim institu-
cijama u zemlji i okruženju, pa 
će se šira poslovna javnost upo-
znati sa uspesima i problemi-
ma drvnog sektora i pokušajem 
struke da kroz konkretne pred-
loge upućene državi utiče na 
veću proizvodnju.

Preporuke 
12. Drvno-tehnološke konferencije
1.	 Potrebno je jasno artikulisati interese i stavove dr-

voprerađivačkog sektora i iste predstaviti najvišim 
telima vlasti na nivou RH i EU. 

2.	 Inovacije predstavljaju važno područje za unap-
ređenje poslovanja drvne industrije. Potrebno je 
ojačati kapacitet implementacije inovacija u delu 
primene novih tehnologija, novih materijala i po-
boljšanih procesa i usluga. 

3.	 Problemu snabdevanja sirovinom treba pristupiti 
sa puno senzabiliteta, vodeći računa o postojećim 
drvoprerađivačkim kapacitetima, geografskom ni-
vou, stepenu finalizacije i udelu ruralnih karakte-
ristika. 

4.	 Tema javnih nabavki i dalje predstavlja velike mo-
gućnosti za primenu proizvoda od drveta. Potreb-
no je potencirati navođenje svojstava proizvoda i 
kroz taj sistem povećati upotrebu drveta.

Posebno treba pohvaliti or-
ganizatore ovog skupa, njihov 
sluh za društvene tokove, kre-
ativnost i trasiranje zaključaka 
koji su, bez sumnje, u funkciji 
razvoja ne samo drvne industri-
je nego kompletne društvene 
zajednice. Zato je Drvno-tah-
nološka konferencija zadržala 
poziciju najznačajnije i najbo-
lje organizovane manifestacije 
namenjene šumarstvu, preradi 
drveta i proizvodnji nameštaja 
u ovom regionu. A sledeća, 13. 
Drvno-tehnološka konferenci-
ji će, prema najavi organizatora, 
biti održana 30. i 31. maja 2016. 
godine, takođe u Opatiji.     n 

 Dodeljene nagrade  
za životno delo i za doprinos  

razvoju drvnog sektora
Već tradicionalno i ove godine su na 12. Drvno-tehnološkoj 
konferenciji u Opatiji dodeljene nagrada za životno delo i 
nagrada za doprinos razvoju sektora. Nagrade su dodeljenje 
zaslužnim pojedincima iz područja drvne industrije, šumar-
stva i medija na osnovu široko postavljenog postupka kan-
didovanja, rekao je u ime organizatora Marijan Kavran, koji 
je u ime organizatora uručio priznanja nagrađenima. 

Nagradu za životno delo dobio je Ante Mijić, vlasnik pre-
duzeća QUERCUS iz Novske, što zbog uzornih rezultata nje-
gove firme, što zbog činjenice da je celu porodicu uspešno 
integrisao u drvoprerađivački biznis. Priznanje u kategoriji 
doprinos razvoju sektora u protekloj godini dobio je Franjo 
Lucić, predsednik Odbora za poljoprivredu Hrvatskog sa-

bora, budući da su upravo njegovim zalaganjem pokrenu-
te važne razvojne teme u sektoru. Priznanje za predstavni-
ke medija dodeljeno je u dve kategorije: ispred nacionalnih 
medija istaknut je rad novinarke Božice Babić iz POSLOV-
NOG DNEVNIKA, dok je u kategoriji strukovnih medija u re-
gionu JIE priznanje dobio Dragojlo Blagojević, glavni i od-
govorni urednik časopisa DRVOtehnika iz Beograda. 

– Iskreno sam iznenađen i obradovan. Već 10 godina redov-
no dolazim u Opatiju na DTK gde sam upoznao veliki broj 
izuzetnih ljudi sa kojima uspešno sarađujem. U branši sam 
već četvrt veka, a za to vreme sam koncipirao i uređivao dva 
časopisa. Prvo je to bila Revija ŠUME koju sam uređivao ne-
što više od 12 godina, a već skoro 13 godina u porodičnoj 
firmi sam glavni i odgovorni urednik časopisa DRVOtehnika. 
Naš osnovni cilj je da privrednike u branši povežemo radi 
međusobne saradnje i da struku kao i proizvodne programe 
firmi javnosti prezentiramo na popularan način… Radujem 
se i našem narednom susretu. Svima vama, a posebno orga-
nizatoru ovog važnog i uvek uspešnog skupa, iskreno se za-
hvaljujem. Želim vam dobro zdravlje i uspešno poslovanje – 
rekao je Blagojević primajući nagradu.

odnosno kadrovi, naše najveće 
ograničenje, a to najviše ose-
ćaju vlasnici i menadžeri firmi 
kad za odgovorna radna mesta 
u procesu proizvodnje moraju 
organizovati razne obuke i do-
kvalifikacija, jer neusklađeno 
obrazovanje spada među glav-
ne i višegodišnje probleme drv-
nog sektora. Dok nam na jed-
noj strani nedostaje veći broj 
sposobnih i motivisanih ljudi, 
na drugoj strani imamo znatan 
broj stručnih, sposobnih i pre-
danih menadžera i vlasnika dr-
voprerađivačkih preduzeća čiji 
su rad i angažovanje doveli do 
više nego solidnih rezultata sek-



Preduzeće INB Bajmok je osnovano 1958. godine,  
a od 1963. godine je specijalizovano za  
proizvodnju stolica, stolova i klub stolova.
Tradicija u proizvodnji stolica i stolova održala se 
do današnjih dana. Prepoznatljivi smo po popravci 
i restauraciji starog nameštaja, proizvodnji stilskog 
nameštaja, a visok renome smo stekli u opremanju 
ugostiteljskih objekata, hotela, bolnica, stanova  
i drugih objekata. Nasi proizvodi se izrađuju od  
bukovog masiva, furniranog medijapana, furnirane 
iverice i univera. Prilikom porudžbine, kupci su u  
mogućnosti da sami formiraju svoju garnituru 
odabirom boje, drveta i stofa. U ponudi imamo 
preko 100 vrsta dezena štofova i standardnu 
ton kartu koja sadrži 10 boja drveta ali kupci 
imaju mogućnost narudžbe i drugih boja drveta. 
Proizvodi iz našeg programa se prodaju kako na 
domaćem, tako i na inostranom tržištu. Izvozimo 
na tržiste Rusije i tržišta nama susednih zemalja.

INB-Proizvodnja doo

24210 BAJMOK, Štrosmajerova 14 
tel.: 00 381 24 762-568, 762-490, 762-003 
Saloni: 762-017, 755-440 
e-mail: inb@inbajmok.com , www.inbajmok.com
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Najveći svetski sajam u oblasti drvne in-
dustrije bio je još jedna potvrda uspeha 
za Weinig. Kompanija je zabeležila veliko 
interesovanje tokom cele manifestacije, i 
veliki broj narudžbina, kao jedan od lide-
ra u inovacijama i novim tehnologijama 
u oblasti obrade masivnog drveta.

Prodato je 190 mašina i sistema, što po-
kazuje povećanje od 21 posto u poređe-
nju sa prethodnim LIGNA sajmom. 

Holz-Her, kompanija koja posluje u sasta-
vu Weinig-a, takođe je zabeležila uspeh. 
Specijalista za panele je zabeležio pove-

Izvanredni rezultati 
Weinig-a  
na sajmu LIGNA

ćanje od 5 posto u broju porudžbina. Vi-
še od 75 mašina kompanije Holz-Her do-
bilo je nove vlasnike u Hanoveru.

Weinig i Holz-Her bili su među najve-
ćim izlagačima na sajmu LIGNA, štand je 
imao površinu od gotovo 4500 kvadrat-
nih metara. Za pet dana, koliko je tra-
jao sajam, poslovni ljudi u oblasti prera-
de drveta iz 91 zemlje su posetili štand 
Weinig Group. „U relativno dobroj inve-
sticionoj klimi mi možemo da impresi-
oniramo sa našim inovacijama”, izjavio 
je Wolfgang Pöschl, direktor kompani-
je. Pod sloganom „Tehnološka inicijativa 
2015”, Weinig je prezentovao inovacije 
u svim oblastima svog poslovanja. No-
va faza u evoluciji planiranja i profilisanja 
mašina je bila u posebnom fokusu. CNC 
centar za proizvodnju prozora i tehno-
logije kopiranja sa integrisanim skeneri-
ma bile su takođe među posebno izdvo-
jenim novinama. Druga ključna tačka je 
umrežena proizvodnja, koja predstavlja 
važnu temu za budućnost. Weinig Con-
cept predstavlja kompleksna rešenja za 

drvnu industriju. Poslovna jedinica ko-
ja se bavi obradom panela predstavila je 
novu generaciju mašina za obradu ivi-
ca, zbog čega laserska obrada postaje 
atraktivna i za zanatlije. Na konferenciji 
su predstavljene i neke pozitivne broj-
ke. Promet kompanije je porastao za 6,3 
posto prošle godine. Direktor Wolfgang 
Pöschl je dodao i da kompanija u 2015. 
godini posluje po planovima.

Sajam LIGNA je i sam oborio neke rekor-
de. Broj posetilaca je porastao za 5 pro-
cenata, a od ukupnog broja posetilaca, 
njih 40 posto je došlo iz inostranstva. Još 
jedna upečatljiva statistika je i dalje po-
većanje broja čelnih ljudi, što je jedna od 
odlika velikih svetskih sajmova. Novi di-
rektor prodaje i marketinga, u kompaniji 
Weinig, Gregor Baumbusch sumira činje-
nice: „Moj prvi LIGNA sajam je premašio 
sva moja očekivanja, impresioniran sam 
dinamičnošću u ovom sektoru.” 

Iz kompanije Weinig su uvereni u snažan 
nastavak poslovanja u oblastima prerade 
punog drveta i obrade panela. 
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I ove godine smo nakon završetka 12. 
Drvno-tehnološke konferencije u Opatiji 
razgovarali sa Zdravkom Jelčićem, predsed-
nikom Uprave preduzeća Spin Valis. Razmi-
šljanja i stavove ovog privrednika, koji je 
istovremeno predsednk Udruženja drvno-
prerađivačke industrije u Hrvatskoj gospo-
darskoj komori, prenosimo u celini, uvereni 
da će njegove ocene stanja u privredi, a po-
sebno u preradi drveta i proizvodnji name-
štaja u Hrvatskoj, ali i u regionu, ineresovati 
naše čitaoce.

– Objektivno, aktuelna situacije u pri-
vredi Hrvatske je složena. Još uvek smo u 
procesu tranzicije, a ono što je u proteklih 
dvadesetak godina bilo loše u celom regi-
onu to je društvena, politička i ekonomska 
orijentacija ka zaduživanju, uvozu i potroš-
nji. Taj model je bio poguban jer nije pod-
sticao proizvodnju, kao  što to danas ra-
di većina zemalja u EU. Mi, veliki izvoznici, 
smo svedoci da je većina razvijenih zemlja 
uveliko odstupila od čistog neoliberalnog 
kapitalizma i kombinuju državni interveci-
onizam u određenoj meri i neoliberalni ka-
pitalizam. Tu svakako postoji slobodan pro-
tok roba, kapitala i ljudi, ali država uveliko 
podstiče određene grane i sektore za ko-
je smarta da su važni, da su strateški i koji 
se baziraju na domaćim resursima… To se 
nije dogodilo u Hrvatskoj, pa je industrij-
ska proizvodnja u velikom delu uništena 
inostranom konkurencijom, ali i vlastitim 
nemarom – kaže Zdravko Jelčić. – Ukoliko 
nam je cilj izlazak iz krize moramo poraditi 
na reindustrijalizaciji i menjati makroeko-
nomsko okruženje, pa i monetarni sistem 
koji je kod nas čvrsto postavljen jer se vo-
di politika ciljanog kursa kune. Sve to stva-
ra nepovoljno okruženje za investiranje i za 
konkurentnost, a mi znamo da konkurentni 
na evropskom i svetskom tržištu možemo 
biti ukoliko imamo bolju cenu, kvalitetan 
proizvod, dobar dizajn, adekvatne rokove 
isporuke i stabilnost, konkretno, ako poštu-
jemo dinamiku koju zahteva tržište…

Orijentacija ka vlastitoj 
proizvodnji, izvozu i zapošljavanju 

– To okruženje se mora menjati, a pro-
blem je i društvena nekonkurentnost koja 
je, takođe, jedno veliko opterećenje, a to je 
problem ne samo Hrvatske, nego i Srbije i 
BiH, odnosno svih država bivše Jugoslavije. 
Opšte društvana konkurentnost znači tro-
šak penzijskog, zdravstvenog, obrazovnog 
i drugih vanprivrednih sistema koje treba 
svesti u one okvire bruto društvenog proi-
zvoda koji su realni i mogući ili ćemo u pro-

Impozantni rezultati drvne industrije
Drvna industrija Hrvatske je 2013. godine imala rast 

proizvodnje i izvoza od 21% u odnosu na prethodnu godinu, 
da bi 2014. godine proizvodnja i izvoz dalje rasli za 18%  
tako da je drvna industrija prošle godine dostigla 1,290 

milijardi dolara izvoza. I u prva tri meseca 2015. zabeležen je 
dalji rast od 4%, a u strukturi izvoza Hrvatske drvna industrija 

direktno, u apsolutnim iznosima, učestvuje sa 10%, ali  
s obzirom da nemamo uvoznu komponentu, kad se to digne  

na nivo reletivnih odnosa, onda je to znatno više. Mi smo 
sektor koji ima veliki potencijal i veliku budućnost stvaranja 

kvalitetnih i konkurentskih proizvoda za globalno tržište 
i smatram da ove pokazatelje do 2020. godine možemo 

udvostručiti – kaže naš sagovornik. 
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tivnom permanentno imati problem viso-
kog javnog duga. Hrvatska, recimo, svake 
godine generiše dvadesetak milijardi kuna 
novog javnog duga. Naime, nama je, prora-
čunski manjak svake godine oko 6%, a stra-
teški cilj mora biti uravnoteženje proraču-
na, što se može postići jedino okretanjem 
vlastitoj proizvodnji, izvozu i zapošljavanju 
– objašnjava gospodin Jelčić.

– A drvna industrija Hrvatske ima šta 
reći i pokazati. Podaci su doista impzantni: 
2013. godine imali smo rast proizvodnje i 
izvoza od 21% u odnosu na prethodnu go-
dinu, da bi 2014. godine proizvodnja i izvoz 
dalje rasli za 18%. Te godine je nameštaj u 
strukturi imao rast od 17% tako da je drv-
na industrija 2014. godine dostigla nivo od 
ukupno 1,290 milijardi dolara izvoza. Drvna 
industrija Hrvatske, međutim, može mnogo 
bolje i mnogo više, naravno uz preduslov 
da makroekonomsko okruženje i monetar-
na politika bude povoljnije i da se privreda 
rastereti. I u prva tri meseca 2015. zabele-
žen je dalji rast od 4%, a u strukturi izvoza 
Hrvatske drvna industrija direktno, u ap-
solutnim iznosima, učestvuje sa 10%, ali s 
obzirom da nemamo uvoznu komponentu, 
kad se to digne na nivo reletivnih odnosa, 
onda je to znatno više. Mi smo sektor ko-
ji ima veliki potencijal i veliku budućnost 

stvaranja kvalitetnih i konkurentskih proi-
zvoda za globalno tržište i smatram da ove 
pokazatelje do 2020. godine možemo ud-
vostručiti, ali naravno očekujemo da od dr-
žave imamo onu podršku koju imaju mno-
ge zemlje EU. U nekim od tih zemalja pro-
izvođači nameštaja imaju stopostotnu po-
dršku za izlazak na sajmove ili ulaganje u 
istraživanje i razvoj, u nove proizvode i td. 
Mi to nememo, pa su nam utoliko moguć-
nosti da im konkurišemo ograničene – ka-
že naš sagovornik. – Sektor, dakle, sa svo-
jom tradicijom, sirovinskom osnovom, zna-
njem i već osvojenim ino tržištem, nosi ve-
liki potencijal kako u segmentu proizvod-
nje nameštaja, tako i u proizvodnji podnih 
obloga, građevinske stolarije, drvenih ku-
ća, pa i u proizvodnji drvenih pragova za 
železnicu gde smo jedan od najvećih proi-
zvođača u Evropi… Treba spomenuti da su 
na vidiku i neki evropski novci, a kako ovaj 
sektor vapi za investicijama, pogotovo za 
proizvodnju roba visoke dodate vrednosti, 
dakle finalnih proizvoda, verujem da ćemo 
uspeti realizovati neke od tih mogućnosti 
koje nam pružaju EU fondovi. Istina, sred-
stva iz EU fondova moraju biti praćeni ne-
kim nivoom nacionalnih ulaganja, a uz sve 
to drvni sektor će još više dobiti na snazi – 
tvrdi gospodin Jelčić.   n

Impozantni rezultati drvne industrije

Naš sagovornik,  
Zdravko Jelčić, 
predsednik Uprave 
preduzeća Spin Valis

Spin Valis d.d.  ·  Industrijska 24  ·  34000 Požega  ·  Hrvatska 
tel: 00385 34 311 175  ·  fax: 00385 34 274 704 
spinvalis@spinvalis.hr  ·  www.spinvalis.hr

– Što se tiče firme Spin Valis tre-
ba istaći da i dalje imamo stabil-
nu proizvodnju, jasnu orijentaciju i 
da dosta investiramo. Završili smo 
kogeneracijsku jedinicu, znači ušli 
smo u proizvodnju električne i to-
plotne energije 1,8 megavata stru-
je i 8,8 megavata topline koju ma-
nje više realizujemo u vlastitom 
krugu. Imamo veliki kapaciteta za 
sušenje drveta, zatim parionice, 
objekte koje zimi treba grejati ta-
ko da je eta, to jest, iskoristivost to-
plotne energije iz bazne, unešene 
energije, kod nas visoka, a naš stav 
je da kogeneracije isključivo imaju 
ekonomsku i ekološku opravdanost 
tamo gde postoji visok nivo kon-
zumiranja toplotne energije. Pro-
izvođači električne energije iz bi-
omase, a da se ne koristi toplotna 
energije, su zapravo zagađivači. U 
Evropi neme subvencije za one kod 
kojih ete ne iznosi minimalno 50%. 
Kod nas je ete 80%, a ta investicija 
je isplativa za desetak godina sa-
mo ako je prati i konzum toplote… 
Imamo i drugih investicija, trenut-
no investiramo oko 6 miliona evra 
u više pravaca, prvo u liniju za op-
timalno lepljenje, zatim u poveća-
nje kapaciteta proizvodnje briketa 
i za proizvodnju sječke, a uvodimo 
i novi informacioni sistem i svaka-
ko ulažemo u linije za proizvodnju 
nameštaja. Stabilan nam je i broj 
zaposlenih, oko 500 ljudi, a poslo-
vali smo pozitivno prethodnih, a 
i  prošle godine, uz blagi rast u pr-
vih pet meseci ove. Rastu nam pro-
izvodnja i izvoz koji čini 85% naše 
proizvodnje, izvozimo u zemlje EU 
ali smo prisutni i na tržištima svih 
zemlja bivše Jugoslavije. Redovno 
moramo biti prisutni i na sajmovi-
ma, a u jedanaestom mesecu smo 
u Beogradu. Beogradski sajam na-
meštaja je zapravo preuzeo krovnu 
ulogu u ovom regionu svojom veli-
činom, strukturom, organizacijom, 
sadržajem i zaslužuje sve pohvale – 
kaže na kraju našeg razgovora gos-
podin Zdravko Jelčić. 

Spin Valis 
stabilna proizvodnja,  
investiranje i jasna 
orijentacija
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Porodična firma Cedar sa se-
dištem i dugogodišnjim poslova-
njem u Kastvu – Rijaka, najveći je 
izvoznik bukove rezane građe iz 
Hrvatske i jedna od vodećih fir-
mi u drvoprerađivačkoj industriji 
regije. Cedar postoji 23 godine, 
a bukovu građu izvozi na tržišta 
Severne Afrike, Bliskog istoka, In-
dije i Dalekog istoka. U proteklih 
nekoliko godine ova firma u teh-
nologiju ulaže značajna sredstva. 

Tačno pre godinu dana pisali 
smo kako je poznati riječki izvo-
zniku rezane građe kupio i uspeš-
no oživio Drvnu industriju Vrbov-
sko koja je nekada bila simbol 
prerade drveta u Gorskom kota-
ru, a onda kroz niz teškoća došla 
u stečaj. Grad Vrbovsko je pre ne-
koliko godina, bez većeg uspeha, 
pokušao da obnovi proizvodnju, 
ali je ovaj potez lokalne samou-
prave i preuzimanje preduzetnič-
kog rizika, doveo do konkursa za 
prodaju na kome je najpovoljniju 
ponudu dala firme Cedar. Da je 
ovo bila vrlo uspešna privatiza-
cija potvrdile su investicije koje 
je riječki drvoprerađivač odmah 

preduzeo. Cedar je tako potvrdio 
svoju ozbiljnost i opravdao na-
meru odgovornog privređivanja, 
pa je pre samo dvadesetak mese-
ci počela gradnja najveće pilane 
u ovom delu Evrope…

Završava se prvi deo 
investicije 

Pre dva meseca ponovo smo 
bili u firmi Cedar, gde su privođe-

ne kraju neke od planiranih inve-
sticija. Naše prijatno iznenađenje 
upotpunile su informacije koje 
nam je saopštio Darko Prodan, 
direktor firme Cedar.  

– Prvi deo investicije bi tre-
balo ubrzo da bude završen i 
stavljen u funkciji da kraja osmog 
meseca, a to znači da će biti go-
tove sušare i kogeneracijsko 
postrojenje. Kapacitet sušara 
u Vrbovskom će, sa ovih novih 
90.000 kubika i sa već postoje-
ćim, iznositi 110.000 kubika na 
godišnjem nivo… A kapacitet 
pilane u Vrbovskom je trenutno 
180.000 kubnih metara godiš-
nje. Još uvek radimo u tri smene, 
a prema planu do kraja sledeće 
godine bi trebalo da staro pilan-
sko postrojenje zamenimo savre-
menim i novim. Tada će kapaci-
tet pilane u Vrbovskom, uz rad u 
dve smene, iznositi 240.000 me-
tara kubnih godišnje. Produktiv-

nost će, dakle, biti znatno veća, 
a kada kompletna investicija bu-
de završena, pilana u Vrbovskom 
će biti prve ili druga u Evropi po 
veličini, opremljenosti i kapacite-
tu, a sve što smo do sada uradili, 
od skidanja kore do parioničkih 
i sušarskih kapaciteta, usklađe-
no je sa projektovanim kapacite-
tom pilane. Inače, posjedujemo 
FSC sertifikat pod kojim se odvija 
izvoz celokupnog proizvodnog 
programa – objašnjava direktor 
Darko Prodan, ekonomista i me-
đunarodni stručnjak za preradu, 
marketing i trgovinu drvetom. Sa 
iskustvom većim od dve deceni-
je, gospodin Prodan je dobitnik 
različitih priznanja na nacional-
nom i međunarodnom nivou.     

Kompletna proizvodnja fir-
me Cedar već godinama ide na 
strano tržište, a pored sopstve-
ne pilane u Vrbovskom koja za-
pošljava 270 ljudi, za Cedar rade 

Na putu ka još većem nivou finalizacije

Ulaganje u tehnologiju – najsigurniji recept za napredak
Najveći izvoznik bukove rezane građe i jedna od vodećih firmi  

u drvoprerađivačkoj industriji regije, riječki Cedar, će sa završetkom 
druge faze investiranja, do kraja sledeće godine u Vrbovskom imati 

pilanu kapaciteta 240.000 matara kubnih godišnje koja će  
po veličini, opremljenosti i kapacitetu biti prva ili druga u Evropi.

Uz izgradnju novih sušara i kogeneracijskog postrojenja koji će uskoro 
biti u funkciji, do kraja naredne godine staro pilansko postrojenje 

će biti zamenjeno novim, a u planu je izgradnja postrojenja za 
proizvodnju peleta kapaciteta 35.000 tona godišnje, kao i postavljanje 

linija za dužinsko i širinsko lepljenje i proizvodnju masivnih ploča.
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Naš sagovornik 
Darko Prodan,  
direktor firme Cedar

još neke pilane. U tom smislu u 
Cedaru kažu da zbog zauzetosti i 
stalnog investiranja, fizički nisu u 
mogućnosti da konkretizuju sa-
radnju sa nekim drvoprerađivači-
ma iz Srbije, mada kontakti i obo-
strani interesi postoje i verovatno 
će biti realizovani. 

Cedar nastavlja sa 
investicijama i ulaganjem

– Zaključno sa kogeneracij-
skim postrojenjem investicija u 
firmi Cedar ima vrednost od 33 
miliona eura, a sve što je planira-
no da se završi do kraja naredne 
godine će dostići investiciju do 
55 miliona evra. Pored novog pi-
lanskog postrojenja u planu je iz-
gradnja postrojenja za proizvod-
nju peleta čiji će kapacitet biti 
35.000 tona na godišnjem nivou. 
Paralelno sa ovom investicijom 
ća biti postavljanje linije za du-
žinsko i širinsko lepljenje i proi-
zvodnju masivnih ploča, što zna-

či da sigurnim koracima idemo 
u pravcu veće finalizacije. Zna se 
da je ulaganje u tehnologiju naj-
sigurniji recept za napredak – ka-
že gospodin Prodan.    

Smeštena u centru sirovin-
ske baze u Gorskom kotaru, 70 
km od riječke luke, na autoputu 
Rijeka – Zagreb, pilana Cedar u 
Vrbovskom ima izuzetno povo-
ljan položaj. Poseduje i industrij-
ski kolosek, železničku vezu sa 
tržištem, a sve su to pozitivni pa-
rametri koji će uz planski pristup 
poslu, velike investicije i razvojnu 
orijentaciju mena- 
džmenta ove firme, vrlo brzo do-
vesti do još većeg nivoa finali-
zacije.

Kontinuirano jačanje 
konkurentnosti sektora 
prerade drveta   

A pored toga što rukovodi 
jednom od najvećih drvoprera-

đivačkih firmi u regionu, što bri-
ne o proizvodnji, investicijama i 
perspektivi firme Cedar, gospo-
din Darko Prodan je predsednik 
Hrvatskog drvnog klastera, pa ga 
pitamo kako sve to postiže i šta 
Klaster znači drvoprerađivačima?

– Pa kad se čovek dobro or-
ganizuje, kad ima podršku i do-
bre saradnike, može dosta da 
postigne – kaže naš sagovornik. 
– A meni je drago što sam na-
kon dvadesetak godina ozbiljnog 
radnog iskustva u preradi drve-
ta, prihvatio predloge kolega da 
stanem na čelo Hrvatskog drv-
nog klastera. Puno je napornog 
rada iza svih nas koji smo dali 
svoj doprinos jačanju ovog sek-
tora. Sa druge strane, ovaj Kla-
ster neosprno spada u red naj-
važnijih strukovnih udruženja u 
hrvatskoj privredi, što se vidi po 
ostvarenim rezultatima. Dobro je 
kad sektorske asocijacije rade na 
promociji interesa svih drvopre-
rađivačkih preduzeća, a lobiranje 
uključuje i što bolje informisanje 
domaćih, ali i evropskih instituci-
ja o stanju, problemima i daljim 
mogućnostima ovog sektora…

– Hrvatski drvni klaster je 
operativan i aktivan klaster koji 
predstavlja profesionalno poslov-

no udruženje u području prera-
de drveta i šumarstva, a ima za 
cilj kontinuirano jačanje konku-
rentnosti sektora prerade drveta 
u raznim područjima: nastup na 
tržištu, usaglašavanje politike ce-
na sirovine i energenata, razvoj 
novih proizvoda, izlaska na svet-
sko tržište i slično… A slikovito 
rečeno drvna industrija i šumar-
stvo su srasli kao nokat i meso i 
njihova saradnja je neminovnost.  
Mislimo da je taj odnos trenutno 
korektan, ali uvek postoje mo-
gućnosti za poboljšanje… Klaster 
podstiče i traži mogućnosti za in-
vesticije u moderne tehnologije i 
logistiku koji mogu osigurati na-
šu konkurentnost i prednost na 
zahtevnim svetskim tržištima… 
Drvni sektor ima još puno razvoj-
nog potencijala, pa je zato po-
trebno pronaći nove modele za 
jačanje međunarodnog položaja 
budući da je veliki broj drvopre-
rađivačkih firmi izvozno orijen-
tisan. Nije na odmet ponoviti i 
naglasiti da je ovaj sektor 2014. 
godine u hrvatskom izvozu uče-
stvovao sa 10%, da je u odnosu 
na prethodnu godinu zabeležio 
povećanje od dva procenta, a s 
obzirom na kvalitet sirovine, tra-
diciju u preradi drveta te izraženi 
trend povećanja upotrebe drve-
ta kao ekološkog i obnovljivog 
materijala, realno je očekivati da-
lje povećanje proizvodnje i uku-
pnog prihoda hrvatske drvne in-
dustrije. Zato je potrebno obez-
bediti dalje sektorsko lobiranje u 
Vladi RH, ali i nastaviti sa aktivno-
stima u Briselu, posebno kada je 
u pitanju donošanje pozitivne za-
konske regulative kako bi se ovaj 
sektor dodatno uredio u skladu 
sa EU direktivama – kaže na kraju 
našeg razgovora gospodin Darko 
Prodan.    n

Ulaganje u tehnologiju – najsigurniji recept za napredak

CEDAR doo  ·  Rubeši  ·  51215 Kastav  ·  Hrvatska 
tel. +385 51 224 854, +385 51 223 912  ·  www.cedar.hr



Jedan od najposećenijih štandove na proteklom Sajmu građevinar-
stva u Beogradu bio je štand preduzeća FEPLO iz Čačka, firme koja se 
prvi put pojavila na ovoj manifestaciji sa jedinstvenim i zanimljivim 
proizvodom koji se dobija iz otpada, a može naći široku primenu u 
građevinarstvu, stolariji i proizvodnji nameštaja. To su vodootporne 
eko ploče, građevinski materijal koji se sastoji od presovanih delića 
recikliranog tetrapaka. Ove ploče ispunjavaju izuzetno visoke zahteva 
sa strane postojanosti oblika, homogenosti i minimalnih izmena svoj-

stava. Pružaju odlične mogućnosti za savremenu gradnju, kao i čitav 
niz drugih vrsta primene.

– Vodootporne eko ploče, praktično proizvodimo od otpada, od tetra-
pak ambalaža uz dodatak polietilena i drugih folija. Proizvodnju smo 
počeli u novembru 2014. godine i do sada smo zaposlili 24 radnika. 
Radimo u dve smene i polako osvajamo tržište. Vodootporne eko plo-
če su se dobro pokazale, a imaju vrlo široko područje primene. U gra-
diteljstvu se koriste kao elementi krovnih i međuspratnih konstrukci-
ja, sendvič paneli zidova i plafona, konstrukcije spoljašnjih i unutraš-
njih zidova, razne vrste podova, finalne obloge zidova i plafona, zatim 
za nadgradnju stambenih objekata, za tesarske i stolarske radove, za 
oplate i proizvodnju međuspratnih nosača, mogu se koristiti u pro-
izvodnji nameštaja, zatim kao ispune vrata, konstrukcije prodajnih i 
izložbenih štandova, podijuma, bilborda itd. Radi se o proizvodu ko-
ji nije inovacija i novost samo kod nas. Ovakvog proizvoda sigurno  
nema na Balkanu, a  najverovatnije ni u Evropi – objašnjava direktor 

Ljubo Sretenović.   

– Značajno je da smo 
u ovo teško vreme za-
poslili 24 čoveka, da ra-
dimo u dve smene i da 
naš proizvod ima trži-
šte i perspektivu. Naša 
proizvodnja kreće mle-
venjem komunalnog 
otpada, tetrapaka. Mle-
veni materijal se meša 
i presuje. Proces proi-
zvodnje je prilično slo-
žen, zahteva preciznost 
i dosta iskustva. Bitno je 

istaći da se ne koriste nikakvi lepkovi kao vezivno sredstvo, već koristimo 
visoku temperaturu koja topljive materijale, koji se procentualno ubacuju 
u smesu, topi i kada se to sjedini i presuje pod visokim pritiskom, a onda 
hladi, dobijamo kompaktne, elastične, a čvrste, vodootporne eko ploče. 
Proizvodimo 100% ekološki zdrave ploče debljine 9, 10, i 11 mm, dužine 
2200 mm i širine 1150 mm. Pored toga što su vodootporne, ove ploče se 
odlično obrađuju pomoću uobičajenih alata, jednostavno fiksiraju pomo-
ću klasičnog spojnog materijala, imaju odlične mehaničke, fizičke i termo-
izolacione osobine, imaju malu težinu i povoljne cene – kaže Duško Savić, 
tehnički rukovodilac u preduzeću FEPLO. 

Uz čestitke za inovaciju i činjenicu da otpad nije smeće, što svojim radom i 
proizvodom potvrđuju u preduzeću FEPLO, verujemo da će njihove vodo-
otporne eko ploče postati nezamenjiv element u graditeljstvu, proizvodnji 
nameštaja i stolariji, isto kap što verujemo da će ovaj proizvod naći svoje 
tržište i van granica naše zemlje. 

FEPLO d.o.o.   ·   Konjevići bb  ·   32000 Čačak 
032 381 040   ·   064 248 30 43   ·   feploca@open.telekom.rs





30 jul 2015.DRVOtehnika 47/2015

Preduzeće NOVA DIPO u Gornjim Pod-
gradcima, mestu podno legendarne Kozare, 
zahvaljujući beloj bukvi, retkoj i vrlo kvalitet-
noj vrsti drveta, baštini 160 godina tradicije 
bavljenja preradom drveta. Brojne generaci-
je radno sposobnog stanovništva ovoga kra-
ja započinjale su i završavale svoj radni vek 
u preduzeću DIPO, obezbeđujući svojim po-
rodicama sigurnu egzistenciju, a lokalnoj za-
jednici kontinuiran razvoj. Tako je bilo dece-
nijama, tako je i danas. 

Nakon uspešne privatizacije i definisa-
ne vlasničke strukrure NOVA DIPO od kraja 
2008. godine celokupnu finalnu proizvodnju 
planira i plasira preko stranog proizvodno-
-prodajnog lanca. Zahvaljujući toj saradnji, 
obim posla i plasman proizvoda na svetsko 
tržište se od početka, svake godine udvo-
stručavao, u preduzeću su implementirani 
standardi kvaliteta i proizvodni proces do-
veden do perfekcije, a sve to su najbolje ga-
rancije uspešnog i dugoročnog poslovanja. 

O istorijskom razvoju ove firme, od osni-
vanja do danas, o programu rada i saradnji 
sa stranim partnerom, kao i o drugim ele-
mentima poslovanja, govorio nam je gospo-
din Veljko Beuk, direktor preduzeća NOVA 
DIPO. U njegovoj biografiji stoji da se nakon 
završetka studija u Zagrebu, gde je stekao 
zvanje diplomiranog inženjera mašinstva, 
vratio u rodno mesto i počeo da radi u Drv-
noj industriji Gornji Podgradci. Zatim je svo-
je iskustvo brusio u Gradišci u preduzeći-
ma METAL i banjalučkom JELŠINGRADU, a u 
preduzeće NOVA DIPO se vratio početkom 
2011. godine, gde je obavljao poslove u 
oblasti održavanja i tehničkog direktora. Po-
lovinom 2012. godine dipl. ing. Veljko Beuk 
je imenovan za direktora ovog drvoprerađi-
vačkog giganta. 

160 godina postojanja, kontinuiranog rada i razvoja preduzeća NOVA DIPO u Gornjim Podgradcima  

Drvoprerađivač svetskog renomea iz pitomog Podkozarja
Celokupnu finalnu proizvodnju od kraja 2008. godine NOVA DIPO 
planira i plasira preko stranog proizvodno-prodajnog lanca.  
Obim saradnje se svake godine udvostručavao, tako da smo za  
tekuću godinu planirali proizvodnju od 11 miliona evra,  
sa tendencijom da do 2017. godine dostignemo proizvodnju 
u vrednosti od 15 miliona evra. Strateški ciljevi proizvodnje 
preduzeća NOVA DIPO su potpuna finalizacija raspoložive drvne 
mase, podizanje produktivnosti do nivoa evropskih standarda, 
implementacija evropskih i svetskih standarda organizacije 
proizvodnje i kvaliteta proizvoda, te pariranje konkurenciji u 
cenama, kvalitetu i servisiranju kupaca. To su ciljevi kojima teži 
naš vlasnik, a verujem i svih 350 radnika koji su u ovom trenutku 
zaposleni u preduzeću NOVA DIPO, kaže dipl. ing. Veljko Beuk.  

– Ostalo je zapisano da su banjalučki trgovci Risto i Tomo Radulović, zajedno sa Jo-
vom Pištelićem 1855. godine predvodili poduzetnike koji su izgradili i pustili u rad Pi-
lanu na vodeni pogon na reci Vrbaška, što se uzima kao zvaničan početak rada Drvne 
industrije u Gornjim Podgradcima. Ova činjenica je ostala zapisana u hronikama indu-
strijske prerade drveta, čime je ovdašnja PILANA NA VODENI POGON BILA PRVI I JEDINI 
PROIZVODNI KAPACITET OVE VRSTE U BOSNI I HERCEGOVINI KOJI JE AUSTROUGARSKA 
NASLEDILA OD TURSKE. 

Pravni ugovor o dugoročnoj eksploataciji četinarskih i hrastovih šuma na planini 
Kozari sklopljen je 1882. godine između bosanskohercegovačkih vlasti i češkog indu-
strijalca Johana Brabeca. Preseljen u Bosnu češki industrijalac Brabec je osnovao firmu 
pod nazivom Prva bosanko–hercegovačka pilana, Gornji Podgradci, koja je registrovana 
u Okružnom sudu u Banja Luci. 

Na temeljima najstarijeg  
drvoprerađivačkog kapaciteta u BiH

NOVA

DIPO
NOVA DRVNA INDUSTRIJA PODGRADCI d.o.o.
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Gospodinu Beuku smo zahvalni za od-
vojeno vreme i razgovor, a verujemo da će 
izjave, stavovi i razmišljanja ovog stručnja-
ka i uspešnog rukovodioca interesovati na-
še čitaoce.  

Uz čestitke za 160 godina postojanja 
i kontinuiranog rada, molim Vas gos-
podine direktore da kažete šta je to, 
po Vašem mišljenju, bilo presudno da 
se pre 16 decenija baš oved u Gornjim 
Podgradcima osnuje jedna od prvih 
prerada drveta u ovoj regiji i koji su 
to osnovni elementi odredili njen di-
namičan i permanentan razvoj?   

– Oduvek su šume Kozare predstavlja-
le posebnu ekološku zajednicu u Evropi i 
prirodnu povelju slobode ovdašnjem čove-
ku. U mirnim vremenima od šume i za šu-
mu se ovde, pod Kozarom živelo, a u burnim 
ratnim vremenima šumovita nedra planine 

160 godina postojanja, kontinuiranog rada i razvoja preduzeća NOVA DIPO u Gornjim Podgradcima  

Drvoprerađivač svetskog renomea iz pitomog Podkozarja

Već naredne godine pilana je radila sa tri gatera na parni pogon. Pored rezane četinar-
ske i bukove građe, rađeni su železnički pragovi i građa za mostove. 

Daljim razvojem pilana je, tokom dvadesetih godina prošloga veka, radila sa pet gate-
ra, a u sastavu se nalazila parionica, sušionica i mašina za ljuštenje bukovog drveta. U dve 
smene moglo se preraditi oko 70 hiljada kubnih metara oblovine godišnje. 

Prolazeći kroz razna društveno-politička uređenja, bitan period ovdašnje prerade dr-
veta su bile sedamdesete i osamdesete godine prošlog veka, kada je puštena u rad novo-
izgrađena Tvornica masivnog nameštaja, čime je ovde počela potpuna finalizacija ulazne 
sirovine. 

Značajno je naglasiti da je nakon burnih godina proces privatizacije ovog preduzeća 
završen 2008. godine, kada je sa 100% privatnim kapitalom vlasnik ovog preduzeća po-
stao gospodin LJUBOMIR ĆUBIĆ koji je uložio sredstva za dalji razvoj i stvorio preduslove 
da uspešno radimo i najveći deo proizvodnje izvozima na svetsko tržište. Tada je, praktič-
no, konstituisana NOVA DIPO d.o.o. firma koja ove godine obeležava 160 godina posto-
janja i kontinuiranog rada. Osnovna delatnost preduzeća je proizvodnja rezane građe, 
parketa i nameštaja – kratko nam je drvoprerađivačku tradiciju i istoriju prerade drveta u 
ovom kraju i prduzeću NOVA DIPO predstavio dipl. ing. Veljko Beuk. 

Naš sagovornik  
dipl. ing. Veljko Beuk,  
direktor preduzeća NOVA DIPO,  
Gornji Podgradci
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znala su biti najkrvavija bojišta i najsigurnija 
čovekova utočišta.

Zato i nije čudo što je šuma ovde, kroz 
istoriju predstavljala kulturnu vrednost, važ-
nu životnu činjenicu u svakodenvnoj borbi 
za opstanak i nezaobilaznu razvojnu polugu 
podkozarskog kraja. Evropski trgovci drve-
tom, brodari i građevinari, pravili su na ko-
zarskim šumama fantastične profite i aku-
mulaciju kakva se nije mogla ostvariti ni iz 
vlastitih kolonijalnih poseda. Tek, Ukazom 
o šumama kao državnom dobru, 1850. go-
dine i usvajanjem Zakona o šumama 1866. 
godine, Turska je zakoračila u kapitalističku 
epohu, a na ovim prostorima postepeno je 
započela kontrolisana industrijska eksploa-
tacija drveta. Tri činjenice uticale su na rani 
početak i brzi razvoj industrijske prerade dr-
veta u Gornjim Podgradcima, a to su: prvo, 
velika prostranstva najkvalitetnijih lišćara, 
pre svega čuvene kozarske bukve, zatim bli-
zina evropskog tržišta i treće, dobre putne i 
vodene komunikacije u svim pravcima.

Zahvaljujući tim prednostima imamo 
višedecenijski kontinuitet poslovanja ovog 
privrednog subjekta. Sve te prednosti, uz in-
tenzivan, osmišljen i planski tehničko-teh-
nološki razvoj Drvna industrija Podgradci 
ima i danas – kaže na početku našeg razgo-
vora direktor Veljko Beuk.  

Koje vrste drveta dominiraju u proi-
zvodnom programu ove firme, koji su 
strateški ciljevi preduzeća, gde NOVA 
DIPO plasira svoje proizvode i da li sa 
strateškim partnerom radite na ra-
zvoju proizvodnje? 

– Dominantna vrsta drveta u ukupnoj 
raspoloživoj količini koju prerađujemo je bu-
kva sa manjim količinama hrasta, jele i nešto 
malo ostalih vrsta drveta. 

Inače, strateški ciljevi proizvodnje pre-
duzeća NOVA DIPO su potpuna finalizacija 
raspoložive drvne mase, podizanje produk-
tivnosti do nivoa evropskih standarda, im-
plementacija evropskih i svetskih standarda 
organizacije proizvodnje i kvaliteta proizvo-

da, te pariranje konkurenciji u cenama, kva-
litetu i servisiranju kupaca. To su ciljevi koje 
je postavio i kojima teži naš vlasnik, gospo-
din Ljubomir Ćubić, kao i svih 350 radnika 
koji su u ovom trenutku zaposleni u predu-
zeću NOVA DIPO. 

Celokupna proizvodnja u vidu finalnog 
proizvoda planira se i plasira preko stra-
nog proizvodno-prodajnog lanca, sa kojim 
je, krajem 2008. godine otpočela saradnja. 
Obim saradnje se od početka svake godine 
udvostručavao, tako da smo za tekuću godi-
nu planirali proizvodnju od 11 miliona evra, 
sa tendencijom i dugoročnim planiranjem 
da do 2017. godine dostignemo proizvod-
nju u vrednosti od 15 miliona evra. 

Tehničku podršku u smislu razvoja pro-
izvoda, a takođe u nabavci opreme u cilju 
modernizacije tehnoloških kapaciteta ima-
mo od tehničara kupca i strateškog partne-
ra, koji zajedno sa našim stručnim osobljem 
rade na izboru opreme i razvoju proizvo-
da. Inače, već godinama 95% do 98% naše 
proizvodnje se izvozi…

Cilj tehničko-tehnološkog osavremenja-
vanja, kupovinom mašina novije generacije 
sa CNC upravljanjem, je povećanje proizvod-
nih mogućnosti, produktivnosti i kvaliteta 
izrade za što ravnopravnije učešće na svet-
skom tržištu. Pored ulaganja u proizvodne 
kapacitete, ključnih za realizaciju predviđe-
nog plana poslovanja, značajna ulaganja vr-
še se u građevinske objekte i infrastrukturu 
– kaže gospodin Beuk.  

Uz zahvalnost što ste nam omogućili 
da se upoznamo sa vrhunskom teh-
ničko-tehnološkom opremom sa ko-
jom danas raspolaže firma NOVA DI-
PO, molimo Vas, gospodine direkto-
re, da za naše čitaoce kažete kakva je 
struktura zaposlenih u ovom predu-
zeću, šta je u proizvodnom asortima-
nu ove firme i koje sisteme kvalite-
ta je bilo neophodno implementira-
ti kako biste zadovoljili opšte traže-

ne uslove i standarde koje od ove fir-
me zahteva kupac? 

– Već sam rekao da je u ovom času u 
preduzeću NOVA DIPO zaposleno 350 rad-
nika, od kojih osam visokoobrazovanih i če-
tiri sa višom stručnom spremom. Kadrovska 
struktura zaposlenih zadovoljava zahteve 
svih segmenata poslovanja, a popunjenost 
se rešava kroz stipendiranje, prijem stručnih 

Tokom višedecenijskog uspešnog 
poslovanja ovom privrednom subjektu 
dodeljene su brojne nagrade i prizna-
nja, među kojima se ističu nagrade na 
sajmovima u Banja Luci, Beogradu i No-
vom Sadu. 

Vredna zbirka  
nagrada za  
investicije  
i zapošljavanje

160 godina postojanja, kontinuiranog rada i razvoja preduzeća NOVA DIPO u Gornjim Podgradcima  
NOVA

DIPO
NOVA DRVNA INDUSTRIJA PODGRADCI d.o.o.

1855



jul 2015. DRVOtehnika 47/2015 33

kadova i stalno usavršavanje, s obzirom da 
takav pristup zahteva  naša oprema i mašine 
vosoke tehnologije.  

– Osnovni asortiman naše proizvodnje 
čine stolice izrađene od visokokvalitetnog 
bukovog drveta, sa različitim izvedbama se-
dišta i u različitim bojama, trostepenik na-
menjen poslovima u domaćinstvu, ležaljke 
za plažu, radni sto za potrebe profesional-

nih kuhinja, te nosač radne table za potrebe 
projektnih biroa. Pored navedenog imamo 
usvojen i takozvani slobodni program razvi-
jan od strane vlastitog tehničkog kadra, a u 
našem programu rada su takođe rezana gra-
đa i parket. 

– Kada su u pitanju standardi kvaliteta, 
do sada smo, radeći za našeg glavnog ino- 
-kupca, implementirali njegove standarde. 
Dakle, s ciljem zadovoljavanja zahteva stra-
teškog partnera u proteklih nekoliko godina 
implementirali smo I-WAY – standard za ži-
votnu sredinu i radne uslove i Q-WAY – stan-
dard kvaliteta. Pored toga uveli smo i imple-
mentirali FSC standard i ISO 9001/2008 stan-
dard – objašnjava direktor Veljko Beuk.  

Da li NOVA DIPO planira nova investi-
ciona ulaganja u tehnologiju, odnosno 
šta su osnovne strateške aktivnosti u 
cilju zadržavanja dostignutog stepena 
razvoja i da li planirate neke oblike ek-
spanzije u narednom periodu?

 – Nova investiciona ulaganja u tehno-
loški razvoj i povećanje broja zaposlenih su 
imperativ poslovne politike preduzeća NO-
VA DIPO. Naš cilj nije samo zadržavanje do-
stignutog stepena razvoja, nego i ekspanzija 
planirana u našim dokumentima. Na osnovu 
Plana razvoja za perod 2013. do 2017. godi-
na, planirali smo da u opremu investiramo 
oko 1,35 miliona evra. Prva faza investicio-
nog ciklusa od 720.000 evra je realizovana u 
2014. godini, a druga faza će biti realizovana 
u toku 2016. godine. 

Ovaj investicioni ciklus bi trebalo da 
nam omogući proizvodnju 1.000.000 sto-
lica na godišnjem nivou, uz redovnu proi-
zvodnju ostalog nameštaja u količini od oko 
300.000 komada, kao i proizvodnju 100.000 
kvadratnih metara parketa. Navedeno će za-
htevati nabavku nove opreme i povećanje 
broja radnika, što je itekao bitno i nadasve 
pozitivno za stabilnost i razvoja kako pre-
duzeća NOVA DIPO, tako lokalne zajednice i 
šireg okruženja – samouvereno kaže gospo-
din Veljko Beuk.

Јoš jednom Vam čestitamo jubilej i 
molim Vas da kažete kakva je, po Va-
šem mišljenju, perspektiva ove firme i 
koja je, s obzirom na Vaše dugogodiš-
nje iskustvo, Vaša poruka drvoprera-
đivačima regije. 

– Tradicija duga 16 decenija i konstan-
tan tehničko-tehnološki razvoj u vrlo teškim 
društvenim uslovima, uz više puta potvrđe-
nu našu stručnost i iskustvo, sa jedne stra-
ne, kao i podrška, vizija i poslovna politika 
vlasnika, gospodina Ljubomira Ćubića, su, 
bez sumnje, garancije perspektivnog razvo-
ja preduzeća NOVA DIPO i ovog kraja. Istina 
i mi imamo prepreka među kojima je pri-
marno nedostatak kontinuiranog snabde-
vanja sirovinom, kao i činjenica da su Gornji 
Podgradci malo mesto pa nas prati problem 
kvalitetnijih kadrovskih rešenja.

Drugo, kriza koja već dugo traje na svet-
skom tržištu direktno se reflektovala i na 
naše poslovanje. Bilo je perioda manjih na-
rudžbi i česte promene asortimana, kao i 
snižavanja prodajne cene naših proizvoda…

Kako društveni uslovi u ovom regionu 
nisu naklonjeni biznisu, moja poruka kole-
gama koji se bave preradom drveta je: prvo 
da treba dobro poznavati tržište, zatim ima-
ti odgovarajuće kadrove, opremu i sirovine, 
poštovati zahteve kupca vezano za kvalitet 
proizvoda i rokove isporuke, i svakako, do-
bro je i poželjno imati stranog i sigurnog 
kupca…

A  poznato je da je drvna industrija ove 
regije pre nekoliko decenija imala veći zna-
čaj, ali i drugačiji društveni tretman. Zato bi 
država trebalo značajnije da podrži profi-
tabilne projekte, kakav je i proizvodni pro-
gram preduzeća NOVA DIPO, a to bi prven-
stveno podrazumevalo adekvatno i redovno 
snabdevanje sirovinom, subvencionisanje 
izvoza i obrazovanje kadrova neophodnih 
preradi drveta uopšte – kaže na kraju na-
šeg razgovora dipl. ing. Veljko Beuk, direktor 
preduzeća NOVA DIPO.       n

Ono što je obeležilo period nakon 
tranzicije vlasničkih odnosa su nagrade 
dodeljene od strane Privredne komore 
Republike Srpske i to za poslovnu 2011. 
i 2012. godinu u kategoriji najznačajnijih 
investicija i doprinosa u oblasti zapošlja-
vanja. Ilustracije radi, tokom 2013. godi-
ne preduzeće NOVA DIPO je investiralo 
1,25 miliona evra, a zaposleno je još 53 
radnika.  

Na tradicionalnoj manifestaciji Izbor 
najuspješnijih u privredi Republike Srp-
ske za 2013. godinu, polovinom 2014. 
godine dodeljeno je priznanje preduze-
ću NOVA DIPO za osvojeno treće mesto  
u kategoriji velikih privrednih društava.

160 godina postojanja, kontinuiranog rada i razvoja preduzeća NOVA DIPO u Gornjim Podgradcima  
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Kvalitetno rešenje za proizvodnju lamela za 
višeslojne parkete i slične proizvode pred-
stavljaju Fill proizvodne linije. Koriste se za 
proizvodnju svih komponenata potrebnih u 
proizvodnji visokokvalitetnih parketnih po-
dova. Rezanje suve ili vlažne građe (i najtvr-
đih vrsta drveta) vrši se na modularnim ho-
rizontalnim tankoreznim tračnim testerama. 
Rezanje vlažnih lamela drastično smanjuje 
vreme sušenja a time i proizvodne troškove. 
Vreme sušenja pripremljenih lamela traje od 
36 do 72 sata, dok je vreme sušenja celih da-
saka oko 6 nedelja.

Tankorezne horizontalne tračne testere

Mašine za proizvodnju površinskih slojeva 
glavni su Fill-ov fokus u parketnoj industriji. 
To je najvredniji deo višeslojnog parketa pa 
je stoga potrebna i kvalitetna tehnologija. 
Speedliner tankorezne linije imaju posebno 
visoke performanse za takvu namenu. Dostu-
pno je nekoliko modela koji mogu funkcioni-
sati kao samostalne mašine ili ukomponova-
ne (njih nekoliko u nizu) u proizvodne linije 
sa automatskim sistemom posluživanja i sor-

list testere osigurava minimalan otpad u pro-
izvodnji i najviši stepen isplativosti. Standar-
dna širina rezanja je 350 mm, opcija 400 mm.

EKONOMIČNA  
PROIZVODNJA LAMELA

PRIMOSTROJ – ZAGREB

Na primeru izračunavanja godišnjih 
troškova proizvodnje i prihoda vidljiv je brz 
povrat investicije tehnološkog opremanja 
proizvodnog pogona za proizvodnju lamela. 
Kompanija Primostroj, generalni zastupnik 
austrijskog proizvođača Fill za Hrvatsku i 
okolni region Jadransku regiju osigurava 
svim kupcima kreditno finansiranje, a 

akcijske uslove prezentovali su i na sajmu ReproLignum koji je 
održan u Areni Zagreb od 17. do 19. 6. 2015. Prva linija je instalirana 
u maju u preduzeću Foresta d.o.o. u Bosanskoj Kostajnici.

Horizontalne tračne testere proizvođača Fill

Detalj horizontalnog rezanja lamela

tiranja. Može biti integrisana i mašina za pre-
sovanje višeslojnih proizvoda kao i mašine za 
četverostrano blanjanje i brušenje. Zavisno 
od modela brzina protočne obrade kreće se 
od 20 do 40 m/min. Servo upravljivi pogoni 
omogućavaju visoku preciznost rezanja, čak 
i kod izvođenja najtanjih rezova koji se posti-
žu listovima debljine od svega 1,1 mm. Tanki 

Količina sirovine

Dimenzije daske

Finalne mere lamela

Količina lamela za prodaju 
(posle sušenja, sortiranja…)

Tehnologija

Troškovi sve opreme  
(bez zgrade)

Zaposleni

Radnici

Energija

Ukupni godišnji  
proizvodni troškovi

Godišnji prihod 
od prodaje lamela

3.500 m3/god

220 x 32 x 2400 mm

198 x 4,2 x 2200 mm

392.000 m2/god

1.350.000 evra 

16

12,5 evra/m2 

(Kvalitet A/B)

700 evra/m3

Otplata za 3 godine

450.000 evra/god 

evra/mesec

15.000

2.450.000 evra/god

rezanje 5 lamela 
debljine 5,5 mm 

dimenzije nakon  
sušenja četvorostranog  
ravnanja i brušenja

Plaćanje sa  
uključenim kamatama

470.250 evra/god 

240.000 evra/god

130.000 evra/god

3.290.250 evra

4.900.000 evra



jul 2015. DRVOtehnika 47/2015 35

Automatsko posluživanje i sortiranje

U proizvodnim linijama obradci se usmerava-
ju preciznim transportnim lancima i razdelnim 
trakama. Elementi transporta imaju modular-
ne karakteristike što omogućava konfigurisa-
nje transporta iz segmenata prema radnim 
zahtevima. Za najviši nivo performansi fabrika 
Fill projektuje prilagođena, inovativna i efika-
sna rešenja za automatsko sortiranje gotovih 
lamela na izlazu mašine. Prolazom kroz ske-
ner, brzinom od 400 m/min, određuje se na-

Primostroj d.o.o.  
Rakovčeva 28, 10 000 Zagreb, R. Hrvatska 

tel.: 00358(0)1/5629-733 

mob.: 00358(0)91/2312721 

info@primostroj.hr, www.primostroj.hr

visokom pozitivnom razlikom. Prema tome, 
sva ulaganja za nabavku tehnološke opreme 
za proizvodnju lamela otplativa su kroz dve 
do tri godine.

Početkom maja većina medija u regionu prenela je vest 
o predlogu poznatog hrvatskog arhitekta Ivice Plaveca ko-
ji je javnosti ponudio avangardno rešenje, ideju da se Pe-
lješki most gradi od drveta. Zanimljivo je da most ne bi bio 
samo most, već bi imao i druge sadržaje: hotel, apartma-
ne, izložbeni prostor, sportske sadržaje, kongresni centar, 
trgovine itd. Drveni most bi bio dugačak 2,4 kilometra, a 
u najvišem delu bi bio visok skoro kao zgrada od 20 spra-
tova. Svaki pravac bi bio na zasebnoj etaži, a iznad bi bile 
biciklističke i pešačke staze. Most bi se sastojao od modu-
la izrađenih od stakla i drveta, a pored bi se nalazila velika 
marina namenjena za usidrenje velikih brodova, kruzera. 

Ova turistička atrakcija ili megastruktura, kako je nazi-
va sam Plavec, upravo zbog drveta bi osigurala i dva ključ-
na momenta: ekološki i energetski. Gradnja mosta bi bila 

modularna, pa bi pojednostavila način i ubr-
zala gradnju. Delovi bi se izrađivali u radioni-
cama i sastavljali kao saće. Iako bi realizacija 
ovog projekta koštala oko 900 mil. evra, što 
je dva puta više od dosad ponuđenih reše-
nja, treba imati na umu da ovakav most ne 
bi bio samo most, nego svojevrsna turistič-
ka atrakcija.

Ovaj projekt bi bio prava prilika i izazov 
za hrvatske drvoprerađivače i još jedna kon-
kretna potvrda da je drvo uvek prvo.

Da li će se Pelješki most graditi od drveta?             Da li će se Pelješki most graditi od drveta?             

Primer tehnološkog rasporeda  
u proizvodnom pogonu za proizvodnju lamela

čin sortiranja lamela prema dimenziji, sadrža-
ju vlage, obliku i distorziji.

Brzi povrat investicije

Na primeru izračunavanja godišnjih troško-
va proizvodnje i prihoda vidljiv je brz povrat 
investicije tehnološkog opremanja proizvod-
nog pogona za proizvodnju lamela. Ukoliko 
je reč o kreditnom finansiranju tehnologija 
u periodu od tri godine tada razlika između 
tržišne vrednosti proizvodnog kapaciteta la-
mela i ukupnih godišnjih troškova rezultuje 
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Nije na odmet istaći da se Kozarska Du-
bica u istoriji prvi put spominje u trinae-
stom veku kao veliko trgovačko i zanatsko 
naselje pod imenom Kastrum. Naziv grada 
Dubica potiče od staroslovenske reči dub 
što znači hrast i svedoči da je ovaj kraj uvek 
bio bogat šumom. Zabeleženo je da se va-
roš ubrzano počela razvijati početkom dva-
desetog veka, a 1901. godine ovde je osno-
vana prva pilana, što je u ovom kraju bio 
početak industrijske prerade drveta.

U protekloj deceniji i danas, na područ-
ju Kozarske Dubice, primat među preduze-
ćima prerade drveta pripada firmi AGRO-
FLORA čiji je osnivač i vlasnik Zoran Subotić. 
Privatnim biznisom, uglavnom trgovinom 
repromaterijalom za poljoprivredu i komisi-
onom prodajom, Subotić se počeo bavti još 
1987. godine, a primarna prerada drveta je 
u program rada ove firme ušla 1996. godi-
ne. Od tada počinje permanentno investira-
nje i intenzivan razvoj ove firme za koju se 
veže i epitet inovativnog preduzeća, jer po 
mnogo čemu prednjači na ovim prostorima.      

– Mi zapošljavamo oko stotinak ljudi, 
godišnje preradimo oko deset hiljada me-
tara kubnih drveta, a mogli bi mnogo više 
kada bi sirovine bilo dovoljno. Proces pro-
izvodnje smo u potpunosti zaokružili, od 
izvlačenja trupaca iz šume i rezanja u dva 
pogona za primarnu preradu, zatim suše-
nja i termotretiranja do polufinalne i final-
ne proizvodnje. U BiH smo jedina firma koja 
se bavi termotretiranjem drveta i po tome 
smo prepoznatljivi, a te poslove obavljamo 
i uslužno. Oprema za sušenje i termotretira-
nje je izrađena i instalirana u saradnji sa in-
stitutom za razvoj drvne industrije iz Kine. 
U opremu su, pored dela kineske tehnologi-
je ugrađena i domaća softverska rešenja… 
Tehnološki smo u potpunosti opremljeni, 
praktično smo kao mali kombinat – sme-
je se naš sagovornik. – Imamo i mašine ko-
je rade specifične, zakrivljene elemente za 

stolice, a naša linija za brušenje može u jed-
nom satu obostrano obraditi šest kubika le-
pljenih ploče – kaže gospodin Zoran Subo-
tić koga smo upravo zatekli pored ove linije 
kako priprema i podešava mašinu za rad i 
za opsluživanje obučava nekoliko zaposle-
nih radnik. Organizacija rada i rukovođenje 
proizvodnjom u ovakvoj firmi, očigledno, 
zahtevaju ozbiljno angažovanje, upornost, 
stalno usavršavanje i stručnost, u čemu naš 
sagovornik ne oskudeva.  

Preduzeće AGROFLORA danas tržištu 
može da ponudi suvu rezanu građu hrasta, 
bukve, jasena i bagrema, zatim obrađene 
elemente za stolice i druge elemente od su-
vog ili termotretiranog drveta, podne oblo-
ge (brodski pod, seljački pod, parket, podo-
ve od masivnog termotretiranog drveta), 
zidne obloge, elementie termotretiranog 
drveta za podove, za građevinsku stolariju, 
baštenski namještaj i drugo, a odnedavno 
krevete i dečije krevetiće. Ova firma takođe 

proizvodi ploče od masivnog drveta, jer po-
seduje liniju za dužinsko i širinsko lepljenje 
drveta kako suvog tako i termotretiranog. U 
preduzeću AGROFLORA nema otpada jer se 
od ostatka drvte i piljevine proizvodi pelet, 
a linija za proizvodnju peleta ima veliki ka-
pacitet, pa se drvni ostatak maže nebavljati 
i od drugih drvoprerađivača ove regije.

– Imamo tržište i oko 95% naše proi-
zvodnje se izvozi, a potvrda naše poslov-
nosti i kvaliteta proizvoda je zadovoljsto 
poslovnih partnera i kupaca iz okruženja i 
inostranstva, sa kojima se još nije desio ni 
jedan konflikt niti prekid saradnje – kaže 
naš sagovornik. – Iz naše ponude je poseb-
no interesantno izdvojiti opremu za sušenje 
i termotretiranje drveta u kompletu sa ko-
tlovima, koji koriste sirovu piljevinu kao go-
rivo, što je jedinstven slučaj kada je u pita-
nju obezbeđenje toplote za termotretiranje 
drveta, gde temperature dostižu vrednost i 
do 250°C. Ova oprema je mnogo jače kon-

Naš sagovornik  
Zoran Subotić,  
osnivač, vlasnik  
i direktor  
preduzeća  
AGROFLORA  
iz Kozarske Dubice

Potpuno zaokružen proces prerade drveta
AGROFLORA d.o.o. Kozarska Dubica
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strukcije od uobičajenih, a rezultat sušenja 
je bolji jer dobijamo drvo kvalitetno osuše-
no, bez promene boje, bez zaostalih napre-
zanja, ujednačene vrednosti i željene vlaž-
nosti, a vremena sušenja su kraća. Kotlovska 
oprema je takođe funkcionalna i ekonomič-
na po osnovu iskorišćenja goriva, jer se ko-
risti sirova piljevina, pa smo sa cenama kon-
kurentni na tržištu.

– Što se tiče termotretiranja drveta, tre-
ba reći da ovaj proces zaista besprekorno 
funkcioniše što potvrđuje kvalitet termotre-
tiranih elemenata, sa kojim smo i mi i naši 
kupci zadovoljni. Termotretiranjem dobija-
mo drvo željenih osobina, što se ogleda u 
poboljšanoj dimenzijskoj stabilnosti, drvo 
postaje tamnije i može imati više nijansi, a 
poznato je da je termotretirano drvo otpor-
no na vlagu i štetočine. Termička obrada 
drveta je inovativna finska tehnologija ko-
ja daje proizvodu od drveta veći kvalitet, a 
okruženju veći nivo elegancije – objašnjava 
Zoran Subotić. 

A mi se dobro sećamo, a to smo i zapi-
sali, da smo pre nekoliko godina ovde za-
tekli upola manji obim proizvodnje i upola 
manji broj zaposlenih… Za proteklih šest 
ili sedam godina ovde je sve udvostručeno. 
AGROFLORA se intenzivno razvijala, izgra-
đene su nove hale, postavljena nova opre-
ma, usavršen proces prerade drveta, usvo-
jena nova tehnološka rešenja, prošireno tr-
žište… Promenio se malo i naš sagovornik; 
postao je nekako sigurniji, ali i dalje opre-
zan, postao je rečitiji i više otvoren, svestan 
svojih mogućnosti i zadovoljan svojim ra-
dom zrači optimizmom, a pun je ideja koje 
će, on to zna, doseći upornim radom i, kao 
do sada, kvalitetom proizvoda… A mi smo 
sigurni da ćemo u firmi AGROFLORA sledeći 
put zateći i više i bolje, uvereni da naši čita-
oci na to neće dugo čekati.     n 

Potpuno zaokružen proces prerade drveta
AGROFLORA d.o.o. Kozarska Dubica
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