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Tajna uspeha nije u tome
da ¢ovek radi ono sto Zeli,
vec da voli ono sto radi.

Cercil

Prica 0
mleku i zahi

Na jednom mestu Andri¢ kaze da je u Zivotu bilo toliko stvari kojih smo se bojali, a
nije trebalo. Trebalo je Ziveti... To je tacno, ali nije lako Ziveti bez straha sa krizom i u
krizi, sa ograni¢enim moguc¢nostima i pritiscima svake vrste, sa teretom godina i us-
pomena, sa poljuljanom verom u uspeh, sa gubitkom iluzije i nade istovremeno.

Zivot se u celini spoznaje tek onda kada se spoznaju njegove tegobe, a za to je
uvek potrebno iskustvo za koje neki kazu da je skup nasih razocarenja. Sa poljuljanom
verom u sadasnjost, tesko je verovati u buduénost. A filozofi kazu da covek Zivi samo
sadasniji trenutak, a sve ostalo ili je ve¢ proslo ili je neizvesno hoce li doci...

Ako, dakle, prihvatimo tvrdnju da je ceo Zivot samo u sadasnjosti, da Zzivimo samo
ovaj tren, trebalo bi se starati da u svakom trenutku radimo, odnosno uopste postu-
pamo, na najbolji nacin... Ako idemo dalje nagovestenom logikom, proizilazi da na-
grada za dobar Zivot nije u buducnosti, nego u sadasnjosti. Jednostavnije receno, kad
radi$ dobro i posledice bi morale ili trebalo da budu dobre. Znati, izlaz je u radu, u svr-
sishodnom stvaralackom radu... Kada se, medutim, spustimo u nasu praksu, i prihva-
timo tvrdnju da je zlocin osloboditi samog sebe od rada, neminovno se namece pita-
nje kakav i koliki zloc¢in su pocinili oni koji su u ovoj zemlji milion ljudi ostavili bez mo-
gucnosti da radi, pa zato danas na ivici bede Zivotari skoro trac¢ina naseg stanovnistva.

Kako je, dakle, izlaz u radu, nikad ne treba stati, ne treba se miriti, ne treba odu-
stati... Jer, Zivot umire tamo gde prestaje borba... A ve¢ odavno znamo da nigde ne
teku ni med ni mleko i da je, po svemu sudeci, u sustini ljudskog bivstvovanja, uvek i
na svakom nivou, borba za Zivot.

Dakle, ne treba ¢ekati, ne treba stati, ne treba se predavati. Naprotiv, treba se bo-
riti, a to nas udi i pri¢a o mleku i zabi... Culi ste, mozda, kako su dve zabe upale u ve-
liku posudu punu mleka... Jedna Zaba se zbuni, uplasi i ubrzo udavi. Druga, takode,
nenaviknuta na novu sredinu (Citaj staru krizu), po¢ne grcevito da se bori, da mlati no-
gama, da pliva, da bucka, bucka, bucka... | tako, druga zaba od mleka napravi puter!

D.B.

Sto je Covek stariji sve brZe protic¢e vreme, pa manji znacaj ima ono $to Ce biti,
a sve vise ono $to jeste.
Tolstoj

Najstetniji su i najodvratniji, a u isto vreme i najvise za Zaljenje, oni ljudi koji
ne umeju i ne mogu da Zive drukcije do lazudi i varajuci, jer su im laz i varanje
sav alat i jedini zanat.

Ivo Andri¢

Ovde, kao i svuda na svetu, oci lako vide ono cega je dusa prepuna.
A, opet, nas covek je takav da bolje neguje i vise voli svoju pri¢u
o stvarnosti nego stvarnost o kojoj prica.
Ivo Andri¢
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obavlja preko pet
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Potraznja

prevazilazi

Javno preduzece Vojvodinasume je pro-
izvodno javno preduzece koje ima status
ucesnika na trzistu, a to podrazumeva da
radi po trziSnim principima i da ima konku-
renciju. Najveci deo svojih prihoda JP Vojvo-
dinasume ostvaruje putem plasmana svo-
jih proizvoda na domacem trzistu, a samo
jedan manji deo se ostvaruje prodajom na
inostranom trzistu, gde se realizuje deo pro-
izvoda za kojim na domacéem trzistu ne po-
stoji dovoljna traznja po trzisnim principi-
ma. Kada su u pitanju proizvodi Sumarstva
koji se prodaju na domacem trzistu (koji ¢i-
ne oko 85% prihoda od prodaje proizvoda
i usluga na domacem trzistu), prema sadas-
njem stanju potraznja prevazilazi ponudu.
Poznato je naime, da je poslovanje u Sumar-

PRIPREMILA: Tijana Dujin

stvu planirano i ograniceno, a to je slucaj i
kod JP Vojvodinasume cije je poslovanje pla-
nirano i neposredno ograni¢eno godiSnjim
planom proizvodnije, a taj plan proizilazi iz
desetogodisnjih planova gazdovanja Suma-
ma, takozvanih posebnih osnova gazdova-
nja Sumama. Uvazavajudi princip diverzifi-
kacije kupaca, a imajuci u vidu da u privre-
dama u tranziciji vladaju relativno nestabil-
ni uslovi trzista na strani traznje, kao sto je
pojava velikog broja novih, ali i nestajanje
postojecih kupaca, JP Vojvodinasume poseb-
nu paznju posvecuje izboru kupaca za svoje
proizvode.

Sa dugogodisnjim kupcima drvnih sorti-
menata, vec tradicionalno, u mesecu febru-
aru, JP Vojvodinasume potpisuje ugovore o

Potpisivanje ugovora sa kupcima u direkciji JP Vojvodinasume

april 2014.




Kada su u pitanju proizvodi Sumarstva koji se prodaju na domacem trzistu (koji ¢ine oko 85% prihoda
od prodaje proizvoda i usluga na domacem trzistu), prema sadasnjem stanju potraznja prevazilazi
ponudu. Poznato je naime, da je poslovanje u Sumarstvu planirano i ograniceno, a to je slucaj

i kod JP Vojvodinasume (ije je poslovanje planirano i neposredno ograni¢eno godiSnjim

planom proizvodnje koji proizilazi iz desetogodisnjih planova gazdovanja Sumama,

takozvanih posebnih osnova gazdovanja Sumama.

Sa dugogodisnjim kupcima drvnih sortimenata, ve¢ tradicionalno, u mesecu februaru, JP Vojvodinasume
potpisuje ugovore o prodaji robe. Tako je bilo i proteklog februara kada je dipl. ing. Marta Takac,
direktor JP Vojvodinasume, potpisala ugovore o snabdevanju trupcima u 2014. godini sa 27 najvecih
drvopreradivackih firmi sa teritorije Autonomne Pokrajine Vojvodine i Republike Srbije. Istovremeno su
direktori ogranaka JP Vojvodinasume, na svom nivou, potpisali 55 ugovora o prodaji robe za ovu godinu.

Zbog Cinjenice da je traznja za ovim proizvodima veca od ponude, kao i da svakom od potencijalnih
kupaca treba pruziti priliku za kupovinu neophodne sirovine, ugovori se sklapaju za oko 70 % koliina
planiranih za prodaju. Ostatak koli¢ina je na slobodnoj ponudi svim kupcima koji medusobnu
prednost u kupovini ostvaruju avansnim uplatama.

prodaji robe. Tako je bilo i proteklog februa- devanju trupcima u 2014. godini sa 27 naj- ke Srbije. Ugovorima su definisani svi uslovi
ra kada je dipl. ing. Marta Takag, direktor JP vecih drvopreradivackih firmi sa teritorije prodaje i dinamika isporuke robe drvopre-
Vojvodinasume, potpisala ugovore o snab- Autonomne Pokrajine Vojvodine i Republi- radivacima koji, uz sigurno snabdevanje, na-
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Sertifikacija Suma je proces u kome sertifikaciono telo kao tre-
¢a nezavisna strana daje pismenu garanciju (sertifikat) da je neki
proizvod, metod ili usluga u skladu sa odredenim zahtevima. To
je, takode, jedan od najbrze razvijenih fleksibilnih alata, koji se
moze koristiti za prilagodavanje gazdovanja Sumama savreme-
nim shvatanjima,odrzivog gazdovanja”. U svetu postoji vise si-
stema sertifikacije Suma, a FSC je jedan od najpoznatijih (Forest
Stewardship Council - Savet za nadzor u Sumarstvu).

Javno preduzece Vojvodinasume je 2008. godine dobilo FSC
sertifikat (SGS-FM/COC-005064) za odrzivo gazdovanje Sumama
po individualnom modelu gazdovanja Sumama, jedinom takvom
u Sirem okruzenju, od strane SGS Qualifor-a, koji nedvosmisle-
no potvrduje da se upravljanje i koriS¢enje Suma vrsi u skladu sa
strogim medunarodnim standardima, obezbedivanjem ekoloskih,
ekonomkih i socijalnih funkcija Suma. Sticanjem FSC sertifikata
JP Vojvodinasume je dobilo moguénost da ponudi puni asortiman
sumskih drvnih proizvoda iz sertifikovanih Suma, uz istovremeno
obezbedivanje brojnih korisnih funkcija Suma.

Nakon dobijenog sertifikata 2008. godine, ocenjivaci SGS-a su
svake godine u okviru procesa sertifikacije vrsili redovne nadzo-
re trenutnog stanja sistema upravljanja Sumama u Javhom predu-
zecu Vojvodinasume. Tokom nadzora i obilazaka terena, obavljali
su se pregledi dokumentacije i terenske aktivnosti u svim ogran-
cima JP Vojvodinasume. Kao sto pravila nalazu, u okviru procesa
FSC sertifikacije odrzivog gazdovanja Sumama Javnog preduzeca
Vojvodinasume po individualnom modelu sertifikacije, svakih pet
godina se vrSi kompletna provera nacdina poslovanja preduzeca i
zapocinje novi ciklus sertifikacije Suma, tzv. resertifikacija Suma.

U martu 2013. godine JP Vojvodinasume je pokazalo da zaslu-
Zuje najviSu ocenu u svim segmentima rada s obzirom da je FSC

sertifikat produzen na narednih pet godina.

kon prerade drveta svoje proizvode plasira-
ju na domace ili inostrano trziste.

Na nivou Direkcije JP Vojvodinasume
ugovori su zakljuceni i sa inostranim kupci-
ma, kao i sa kupcima koji kupuju proizvode
iz dva ili viSe ogranaka (takozvani,zajednicki
kupci”). Istovremeno su direktori ogranaka
JP Vojvodinasume, na svom nivou, potpisa-
li 55 ugovora o prodaji robe za ovu godinu,
sa teritorijalno odredenim kupcima i sa kup-
cima koji kupuju proizvode u manjim koli¢i-
nama ili iskljucivo iz jednog ogranka JP Voj-
vodinasume.

Sklapanja ugovora sa kupcima, sa jedne
strane je garancija i osiguranje Javnom pre-
duzecu Vojvodinasume da ¢e plasirati robu,
a sa druge strane je garancija kupcima da ¢e
na vreme obezbediti ugovorenu koli¢inu ro-
be. Za drvopreradivace je posebno znacajno
Sto dobijaju sertifikovanu robu, jer JP Voj-
vodinasime ve¢ nekoliko godina predstavlja
FSC sertifikat.

Ovim sertifikatom se dokazuje da su
proizvodi poreklom iz Suma, kojima gazdu-

je JP Vojvodinasime, nastali kontrolisanim
koris¢enjem Suma i da se upravljanje i ko-
ris¢enje Suma vrsi u skladu sa strogim me-
dunarodnim standardima, obezbedivanjem
ekoloskih, ekonomskih i socijalnih funkcija
Suma.

Prva od mera predostroznosti sigurnog
plasmana trupaca kao najkvalitetnijeg, i pro-
izvoda sa najve¢im uce$¢em u prihodima od
prodaje, je sklapanje ugovora sa kupcima
za nastupajucu godinu. Zbog ¢injenice da
je traznja za ovim proizvodima veca od po-
nude, kao i da svakom od potencijalnih ku-
paca treba pruziti priliku za kupovinu neop-
hodne sirovine, ugovori se sklapaju za oko
70 % koli¢ina planiranih za prodaju u pred-
stojecoj godini. Ostatak koli¢ina je na slo-
bodnoj ponudi svim kupcima koji medusob-
nu prednost u kupovini ostvaruju avansnim
uplatama.

Izbor kupaca sa kojima se sklapaju ugo-
vori o prodaji robe i dodela ugovorenih ko-
licna obavlja se na osnovu potreba koje
kupci dostavljaju JP Vojvodinasime na kra-
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ju tekuce za narednu godinu i raspolozivih
koli¢ina. Uticaj na izbor kupaca imaju same
potrebe kupaca sa jedne, i niz parametara
vezanih za svakog pojedina¢nog kupca sa
druge strane. Ovi parametri podrazumeva-
ju da su kupci svoju proizvodnu delatnost
registrovali u Agenciji za privredne registre,
da su pouzdani, da poseduju pozitivne refe-
rence u dosadasnjem poslovanju sa JP Voj-
vodinasume i uopste na trzistu. Takode je
od znacaja i vremensko trajanje poslovnog
odnosa, bonitet kupca, odnosno likvidnost i
solventnost istog.

Izrada predloga liste kupaca za sklapa-
nje ugovora je u nadleznosti Komercijalnog
odbora JP Vojvodinasume koji se sastoji od
rukovodilaca komercijalnih sluzbi iz svih de-
lova JP Vojvodinasume (stalni sastav) i pri-
druzenih ¢lanova - predstavnika stu¢nih
sluzbi. Sve se vrsi u skladu sa poslovnom
politikom JP Vojvodinasume i gore navede-
nim parametarima koji uti¢u na odabir ku-

paca. Posebna paznja obraca se na obezbe-
divanje ravnopravnog polozaja kupaca pri
raspodeli sirovine. Na taj nacin se svim kup-
cima koji zadovoljavaju gore navedene uslo-
ve omogucava participiranje u procesu do-
dele ugovora.

Listu potencijalnih kupaca Komercijalni
odbor u vidu predloga dostavlja na razma-
tranje i saglasnost IzvriSnom odboru direk-
tora JP Vojvodinasume. Nakon davanja ove
saglasnosti pristupa se sklapanju ugovora
sa kupcima ¢ija je dostavljena godisnja po-
treba za proizvodima veca ili jednaka od
500 m’>.

april 2014.

U prodajnom ugovoru obavezno se pre-
ciziraju: dinamika isporuke, rokovi i nacin
placanja, prava prodavca u slucaju da kupac
ne izmiruje svoje obaveze u ugovorenom
roku kao i instrumenti finansijskog obeze-
bedenja ugovora. Nacin plac¢anja preuze-
te robe i usluga prevoza se vrsi na dva na-
¢ina. Avansno placanje i odlozeno placanje
uz dostavljanje bankarske garancije nakon
potpisivanja ugovora. Visina bankarske ga-
rancije i rok plac¢anja kod odlozenog placa-
nja zavise od visine ugovorene koli¢ine drv-
nih sortimenata. Odlozeno placanje se krece
u rasponu od 30 do maksimalno 60 dana.
Ukoliko je kupac vrsio avansno placanje pre-
uzete robe i u toku trajanja ugovora obez-
bedio bankarsku garanciju stice pravo na
odlozeni nacin placanja danom kada je pod-
neo bankarsku garanciju.

Tokom godine, obavezno se prati dina-
mika placanja kupaca i u slucaju nepostova-
nja ugovorenih obaveza, preduzimaju se sve

radnje u skladu sa ugovorom, a u cilju na-
plate potrazivanja.

Ugovori se sklapaju za period od 1. ja-
nuara do 31. decembra tekuce godine. Uko-
liko odredeni kupac ne ispunjava ugovorene
obaveze, moze se doneti odluka da se ugo-
vor raskine, a preostale koli¢ine da se raspo-
rede novim ili postoje¢im kupcima. Ukoliko
se takve slobodne kolic¢ine rasporeduju kup-
cima sa kojima je vec sklopljen ugovor vrsi
se aneksiranje ugovora do kraja kalendarske
godine. Ovo predstavlja jedan od mehaniza-
ma zastite od nelojalnih kupaca, kao i jedan
vid antimonopolske politike JP Vojvodinasu-
me kada je u pitanju odabir kupaca. ®

buje - export

Buje-export d.o.o. Buje
Istarska 22, Buje, Hrvatska
www.buje-export.hr

Tel: +385 (0)52 725130
Fax: +385 (0)52 772 452

Kontakt osobe:
Dario Kozlovi¢
Tel: +385 (0)52 725 132
Mob: +385 (0)98 254 193
dario.kozlovic@buje-export.hr
Darko Milos
Tel: +385 (0)52 725 134
Mob: +385 (0)99 2182 678
darko.milos@buje-export.hr

Poslovnica Zagreb
Tel: +385 (0)1 6117 171
Fax: +385 (0)1 6117 029

Kontakt osoba: Ratimir Paver
Mob: +385 (0)98 254-192

BUJE-EXPORT d.o.o0.

IMA 45 GODINA
KONTINUIRANOG ISKUSTVA
U TRGOVINI DRVETOM:
REZANA GRADA, ELEMENTI,
PARKET, FURNIR
1 UVOZ OPREME ZA
DRVNU INDUSTRUJU.
POSEDUJEMO FSC SERTIFIKAT
OD 2000. GODINE | PRUZAMO
USLUGE KONSALTINGA
ZA FSC SERTIFIKOVANJE.




Poznato je da preduzeca na-
stala na porodi¢noj tradiciji i na-
slonjena na porodic¢nu strukturu
imaju solidnu osnovu za razvoj i
uspeh, s tim $to u radu i medu-
sobnoj komunikaciji mora uvek
biti izrazen nivo tolerancije, po-
verenja, medusobnog razume-
vanja, uvazavanja, postovanja i
svakako Stednje. Takode je vaz-
no da se u ovakvim firmama
uvek zna ko o ¢emu odlucuje, ko
Sta radi i za $ta je odgovoran...
Upravo krajem marta smo pose-
tili jedno tipo¢no porodi¢no pre-
duzece, VIR iz Velike Plane, gde
su nasi sagovornici bili Slavise i
Zoran Dordevi¢, prvi otac, osni-
vac i vlasnik, a drugi sin i direk-
tor... Preduzece VIR ¢e na jesen
obeleziti 25 godina postojanja, a
saznali smo da porodica Porde-
vi¢ u svojoj tradiciji bastini skoro
sedam decenija bavljenja drve-
tom. Drvopreradivackom zanatu
se posvetio Slavisin deda nakon
$to se, posle Drugog svetskog
rata, vratio iz zarobljenistva. Dr-
vo je bilo predmet rada i Slavisi-
nog oca, a prduzece VIR Slavisa
DPordevic je osnovao 1989. godi-
ne, ¢im su se za to stekli uslovi.
Sin Zoran mu se prikljuc¢io 1997.
godine, nakon zavrsene drvno
tehnicke skole u Beogradu.

Za Cetvrt veka postojanja VIR
je uspesno odolevao raznim iza-
zovima i naletima krize, menjao
proizvodni program u uslove ra-
da, a od pre desetak godina ova
firma se specijalizovala za proi-
zvodnju elemenata, odrezaka za
kundake automatskog i lovac-
kog oruZja, od orahovog drveta.

- Trupce oraha kupujemo
sirom Srbije i Makedonije, a tu
ima problema pri isplati, jer su
nasi dobavljaci individualni pro-
izvodaci. Inace kvalitetne siro-
vine uvek imamo dovoljno, a to
je prvi uslov da i nasi kupci bu-
du zadovoljni. Drugi uslov je na-
$a adekvatna tehnoloska opre-
mljenost i kvalitet obrade. Ma-
sine smo uvezli iz Italije i najpre
radili u iznajmljenom prostoru,
a potom smo kupili celokupni
prostor nekadasnje fabrike na-
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mestaja Zvezda. Tu nam je sedi-
Ste, a sli¢an pogon imamo u selu
Radovanje, desetak kilometara
udaljenom od Valike Plane, gde
inace Zivimo - objasnjava gos-
podin Slavisa Bordevic.
Preduzece VIR je izvozno ori-
jentisano i uglavnom svake go-
dine premasi planirani obim ra-
da. Svoje proizvode izvozi na
trzista Nemacke, Italije i Cegke.
Kupac elemenata za kundake
lovackog naoruzanja je i kragu-
jevacka Zastava, a kao dokaz za
uspesno poslovanje preduzece
VIR je 2007. godine od Regional-
ne privredne komore Pozarevac
dobilo zlatnu plaketu i priznanje
za najboljeg izvoznika regiona.

— Proizvodaci iz Turske
uglavnom dominiraju na evrop-
skom trzistu sa ponudom ele-
menata, ali i finalno proizvede-
nih kundaka za automatsko i
lovacko naoruzanje, kazu nasi
sagovornici i otkrivaju svoju na-
meru da ulaganjem u CNC ma-
sinu osvoje finalnu proizvodnju.
U tom slucaju, tvrde, u njihovoj
firmi bi moglo da radi pedese-
tak ljudi, pa su razmisljanja u
tom pravcu vezana za drustvene
uslove i pomo¢ drzave.

VIR doo Velika Plana

Cetvrt veka permanentnog razvoja

VIR d.o.0. iz Velike Plane je specijalizovana

i u nasoj zemlji jedinstvena firma koja od
kvalitetnog drveta oraha proizvodi elemente,
odreske za kundake automatskog i lovackog
naoruzanja i uglavnom ih izvozi na evropsko
trziSte. Vedi nivo finalizacije je primarna
orijentacija nasih sagovornika.

VIR godisnje preradi izmedu
Cetiri i pet hiljada kubika trupaca
oraha, a uz elemente za kundake
automatskog i lovackog naoru-

Zanja proizvodi i parket kao i jo$
neke drvene elemente. Od sko-
ra je ovde pocela i proizvodnja

sanduka za pcele, a razmisljanja

i)

Nasi sagovornici, Zoran i Slavisa Bordevi¢
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u tom pravcu su, saznali smo, ve-
oma racionalna i povezana su sa
nekim investicijama i proizvod-
njom naoruzanja u ovom kraju,
tako da je proizvodnja kosnice
prava priprema za eventualno
predstojeci proizvodni program.

A da se u preduzecu VIR oz-
biljno razmislja i planira razvoj
potvrduje ¢injenica da je direk-
tor ove firme, Zoran Dordevic¢
nedavno posetio najvedi sajam
naoruzanja u Nimbergu upravo
sa ciljem da bi pratili trendove u

-‘{THDNIV

proizvodnji drvenih elemenata
za naoruzanje. Dordevi¢i su me-
du kolegama uvazeni, prate tr-
ziSne i tehnoloske tokove u pre-
radi drveta, a Slavisa je aktivan i
u Privrednoj komori Srbije gde
je ¢lan Odbora za Sumarstvo i
preradu drveta... Takode je za-
nimljivo da je ba$ na njihovom
imanju i na Slavisinu inicijativu iz
korita Morave nedavno izvade-
no nekoliko trupaca koji su u vo-
di proveli vise decenija, a mozda
i stotine godina. Proces vadenja

- NIS

B. Nikolica-5erjoze 12, Nis, Srbija
+381 18 211-212, 217-468
www.nigos.rs; office@nigos.rs

su se ubrzo zainteresovali stra-
ni kupci, a Dordevici su ostali u

je propratila i ekipa RTV sa Jo-
com Memedovi¢em na Celu, a o

karakteristikama konzerviranog
drveta koje je decenije provelo

u vodi govorio je i prof. dr Milan
Medarevic. Za trupce iz Morave

svojoj firmi da se rvu sa svaki-
dasnjim problemima proizvod-
nje i razmisljaju o razvoju svoje
firme. W

VIR doo Velika Plana, Mika Jovanovica 5

tel. +381 26 515 633, 515 646

e-mail: zoranvir@gmail.com - parketvir@open.telekom.rs
www.zil-velika-plana.ls.rs

Susare za drvo
Automati za susare
Vlagomeri za drvo i beton
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Termotretirano

Firma DRVO TRADE NV vrsi termotretiranje
drveta koje je pogodno za izradu kupatilskog
namestaja, obloga oko bazena, takozvanog
dekinga, zatim fasada, sauna, terasa,
stepenista, pristupnih puteva oko hotela i
svuda gde je veca koncentracija vlage.
Termotretirano drvo u Evropi postaje hit i u
graditeljstvu - tvrdi Vlado Ili¢, vlasnik

i direktor firma DRVO TRADE NV

Primecujemo da i u gradi-
teljstvu Evrope proteklih godi-
na u sve vecu upotrebu ulazi
termicki obradeno drvo. Muzej
evropske i sredozemne civiliza-
cije u Marseju je odli¢an primer
primene termotretiranog drve-
ta u gradevinarstvu i pokazuje
ogroman potencijal novih teh-
nologija koje povecavaju izdr-
Zljivost ove termotretirane siro-
vine. Naime, za pravljenje velike
terase na krovu Muzeja evrop-
ske i mediteranske civilizaciji u
Marseju, povrsine 1600 metara
kvadratnih, kori$¢eno je termo-
tretirano drvo otporno na delo-
vanje spoljnih faktora.

Proces termicke obrade
ogleda se u podvrgavanju drve-
ta dejstvu visoke temperature
u strogo kontrolisanim uslovi-
ma, 5to dovodi do trajne izme-
ne njegovih hemijskih i fizickih
osobina. Rezultat je da drvo upi-
ja manje vlage, a elementi koji
su od njega napravljeni ¢uvaju
svoju originalnu dimenziju i ot-
porni su na deformacije, na vito-
perenije ili krivljenje. Osim toga
u toku termicke obrade otkla-
njaju se sastojci koji mogu biti
ishrana za insekte ili gljive, koje
napadaju i unistavaju ovu sirovi-
nu. Drvo, zavisno od vrste i tem-
perature, pri tretiranju promeni
boju. Drvo koje ¢uva svoje origi-
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Uvek u potrazi za novim reSenjima

drvo hit i u graditeljstvu

nalne dimenzije i otporno je na
proces razlaganja, moze se du-
ze koristiti bez primene mnogo-
brojnih neophodnih konzervaci-
onih tretmana.

Termotretirano drvo nala-
zi Siroku primenu u stolarskoj
industriji, industriji namestaja,
posebno namestaja za kupatila,
za izradu fasada i uopste u gra-
diteljstvu. Ocigledno je da se tr-
ZiSte menja i uveliko prepozna-
je prave vrednosti, dakle, vraca
se prirodnim materijalima, a to
znadi da drvo ponovo postaje
aktuelno i nezamenijivo...

Pratedi trendove na trzistu
drveta i ne odustaju¢i od svog

osnovnog programa i name-

re da drvo iz pogona ove firme
dobije sto vedi nivo finalizacije,
preduzec¢e DRVO TRADE NV se
tehnoloski osposobilo i za ter-
motretiranje drveta i od razlici-
tih vrsta termtretiranog drveta
proizvodi namestaj, modularne
vinske komode, fasade, dekinge
za terase, baste restorana i baze-
ne, ograde, stepenista, kupatila,
saune, kamine, brodske podove,
parkete, kuhinjske elemente...

vazan iskorak, investirali smo u
termicku obradu drveta, a ter-
mo drvo je pogodno za izradu
kupatilskog namestaja, obloga
oko bazena takozvanih dekinga,

fasada, sauna, pristupnih pu-
teva oko hotela i svuda gde je
veca koncentracija magle i vla-
ge, pogotovu u planinskim de-
lovima, ali i u primorskim kra-
jevima... Termotretirano drvo,
prakti¢no postaje hit i u gradi-
teljstvu — tvrdi Vlado lli¢, direk-
tor i vlasnik firme DRVO TRADE
NV. - Za nase proizvode su zain-
teresovani inostrani, ali i domacdi
kupci. Najvece interesovanje je
za tepih od termo drveta koji se

postavlja ispred kade, umivaoni-
ka ili tus kabine... Termo drvo je
otporno na vodu i na bakterije,
lako se odrzava, a mi proizvodi-
mo komode i razli¢ite elemente
namestaja za kupatila i kuhinje.
Ovo je poziv na saradnju nasim
i stranim firmama koje se bave
proizvodnjom i distribucijom
kupatilskog namestaja i uopste
preradom termo drveta — kaze
gospodin Ili¢. =

Drvo TRADE NV DOO -

BEOGRAD, SURCIN - VOJVOBANSKA 370

TEL. 011 8442 449 - 011 8442 452 - 8443 460 - 060 6960 116

WWW.DRVOTRADE.CO.RS -

OFFICE@DRVOTRADE.CO.RS

Y

S
DOO JUGOINSPEKT-NOVI SAD
PREDUZECE ZA KONTROLU KVALITETA I KVANTITETA ROBE I USLUGA
Novi Sad, Dunavska 23/1
tel: +381 21 422 733 fax: +381 21 6611 822
e-mall: drvo@juins.rs, www.juins.rs

e e ——
JUGOINSPEKT
ROV SAD

Kontrolisanje namestaja
i kontrolisanje proizvoda u skladu sa evropskim i nacionalnim standardima u
akreditovanoj kontrolnoj organizaciji prema standardu SRPS ISO/IEC 17020:2002
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Gradevinarstvo q 7 ®
Automotivi

Industrija Unlimited Polymer Solutions

RAUVISIO RESENJA

ZA MAKSIMALNO KREATIVNU SLOBODU

Inovativan REHAU program povrSinskih materijala RAUVISIO kombinuje funkcionalnost sa izuzetnom
ugotrajnoS¢u i bezbroj dizajnerskih moguénosti.

Najbitnije prednosti RAUVISIO materijala su:

*  Moguénost termoplasti¢nog oblikovanja, horizontalna i vertikalna primena

* lzrada sa skoro nevidljivim fugama

+  UV-postojanost

+  Povrsina glatka, bez pora, laka za odrzavanje

+  Otpornost na habanje i uobi¢ajenu kuénu hemiju

* Regenerativna povrsina: ogrebotine mogu da se ispoliraju, a ve¢a o$teéenja skoro neprimetno popraviti

Skoro bezgrani¢ne mogucnosti oblikovanja ovog mineralnog materijala, kao i moguénost Stampanja i postavljanje
pozadinskog osvetljenja, pruzaju maksimalnu slobodu uredenja — u kuhinji, kupatilu, poslovnim ili ugostiteljskim objektima.

Siroka paleta dezena i boja programa RAUVISIO, od prirodne optike, preko vecne elgancije u kamenoj optici,
uz estetske akcente u vidu osvetljenih koloritnih povrsina ili ekstravagantne kompozicije sa zlatnim pigmentima,
omogucava individualna reSenja.

REHAU d.o.0. - StraZilovska 7 - 11272 Dobanovci - Beograd@rehau.com - www.rehau.rs/rauvisio






ferma tretirano drvo je hit o svetu, @ moZete ga nabavitif kod
nas: Njegove prednostisu dugotrajngst, stabilnost dimenzija,
elpornost na viagu i Stetoacine, dobar e izolotor; 2adriava Zeljeny
oblik dugo yremena. =

prirodng, lepa, drava, Sholimg

kupatila oa fermo arvend

irafle vinskikomodu kakva vam fe potrelbng
ud’t’fﬁ:w proizvedenth od termao drveta
E

Proizvodimo namestaj, modularne vinske komode,/
fasade, dekinge za terase, baste restorana i bazeng,
ograde, stepenista, kupatila, saune, kamine, |
brodske podove, parkete, kuhinjske elemente...
Posetite nas u nasem TermoDrvo®salonu.

U ponwdf imama termo fasen, terma frast | termo grab, § obeirom Drvotrade NV doo mob. 0606960116
ma nas fager svilh vrsta drveta § na posedovange fermopedi 2a termo ‘ - . ' S
tretiranje drveta, modemo Vam ponuditi | ostate vrste drveta, koo L Beograd, Surcin, Vojvodanska 370 mob. 069 27 73 333
§to su bukva, bell bor, kruska, tresnjo, orah, bagrem, brest, javor, DRVO TRADE NV tel. 011844 2449 drvotrade.co.rs

lipa, americki orah, meranti, sipe, burma tik, okume, iroko... Peranics aiidaa Vo dowe. tel. 0118442452 office@drvotrade.co.rs




MOVENTO -
Evolucija pokreta

Lagano klizanje i 4-dimenzionalno podeSavanije bez alata —

za dopadljivi komfor kod izvlacivih delova od drveta.

G fum
Startovati film www.blum.com/movento ﬁ b um




Dr Mihailo Petrovi¢

VRSTE KSILOFAGNIH INSEKATA

ke najvece. Krilate jedinke su crne, radnici
mlec¢no beli, a vojnici smede beli.

Kalotermes flavicollis F.
- Zutovrati termit -
(Isoptera - Kalotermitidae) Vrsta je rasprostranjena u celom Medi-
teranu i oko Crnog mora, u priobalnom delu
Jadranskog mora, na ostrvima i nesto rede u
Makedoniji. Poslednjih godina najvece Stete
od ove vrse konstatovane su u Slovenackom
primorju (3) gde je na pojedinim objektima
ona bila vrlo brojna.

Oderasle jedinke ovog termita imaju zu-
to telo koje, zavisno od forme, ima duzinu
5-12 mm.

Vrsta je rasprostranjena u obalsti Sredo-

zemlja i Bliskog istoka do Kavkaza. Posebno
Pri izgradniji termitnjaka, radnici ove vr-

ste jedan deo obic¢no grade u zemlji, a drugi
iznad zemlje. Donji deo, pored zemlje, sadrzi
i Cestice drveta. Hodnici su nepravilno ras-
poredeni. Broj jedinki u pojedinim termit-
njacima moze biti ve¢i od normalnog i tada
se one dele u vise manjih kolonija, kada do-
lazi i do povecanog obima ostecenja.

Mediteranski termit prvenstveno napa-
da poluvlazno drvo, ugradeno u zemlji ili je
na drugi nacin u dodiru sa zemljom. U redim
slu¢ajevima napada Zivo dubece drvo, a u
Makedoniji se moze naci na korenu vinove
loze. Pojedini autori smatraju ovog termi-
ta za najopasnijeg razaraca drveta u Italiji, a
sli¢cna su misljenja u Francuskoj, gde je po-
znat preko 100 godina.

Suzbijanje termita kao Steocina drveta
je vrlo tesko, prvenstveno zbog teze konsta-
tacije njihovog prisustva u drvetu. Prisustvo

Kalotermes flavicollis F. - zutovrati termit
1 - radnik, 2 - vojnik, 3 - kraljica sa jajima,
4 - Bellicositermes natalensis - kraljica

je prilagodena suvom drvetu. Kolonije u ter-
mitnjacima su malobrojne (najvise do 100).

Moze se naci u priobalnom delu i ostrvi-
ma Jadranskog mora, kao i u zapadnoj Ma-
kedoniji.

Insekti grade hodnike paralelno sa vla-
knima drveta. Ceo sistem hodnika Cesto je
podeljen pregradama u vise nepravilno ra-
sopredenih komora.

NajceS¢e napada mrtvo drvo kao $to su
ostaci stabala (panjevi) ili drvo ugradeno u
zemlju. U naoj zemlji nema vedi znacaj.

Reticulitermes lucifugus Ro s s i
- evropski (mediteranski) termit -
(Isoptera - Rhinotermitidae)

Reticulitermes lucifugus Rossi
- evropski (mediteranski) termit
1 - radnici, 2 i 3 - uzduzni i popre¢ni
presek oste¢nog drveta

Duzina tela odraslih termita je 5-9 mm,
pri ¢emu su radnici najmaniji, a polne jedin-

m DRVOtehnika 42/2014

I  STETNI INSEKTI DRVETA N

termita u drvetu lako se zapaZza samo u vre-
me njihovog rojenja, odnosno izletanja pol-
nih jedinki radi kopulacije. One tada izgri-
zaju izletne otvore, $to je jedini spoljni znak
u drvetu, s obzirom da izgradnjom hodnika
(termitnajka) u drvetu ne ostecuju njihovu
povrsinu.

Kako termiti pripadaju najopasnijim ra-
zaracima drveta, a neke vrste su znacajne i u
nasoj zemlji, za njihovo suzbijanje neophod-
no je preduzimati posebne tehnicke i hemij-
ske mere preventive i represive. U regionima
najveceg rasprostranjenja kao jedna od me-
ra je mehanicka obrada zemljista i njegovo
C¢is¢enje od drvnih i drugih otpadaka organ-
skog porekla pre ugradnje drveta, a zatim
tretiranje zemljista insekticidima. Pored toga
pri izgradnji objekata, izmedu temelja i dr-
venih delova, konstrukcije, mogu se stavljati
razne limene prepereke ili temelje graditi od
potpuno neporoznog betona.

Najnovija istrazivanja pokazuju da je
moguce u odredenim slu¢ajevima koristiti i
neke vrste koje su otpornije na termite. Pre-
ma podacima nekih istarzivaca od oko 30 is-
pitivanih vrsta drveta iz tropskog podrugja,
osam vrsta je bilo samo delimi¢no otporno,
dok su ostale bile neotporne. Najvecu ot-
pornost pokazalo je drvo tikovine. Od do-
macih vrsta izvesnu vecu otpornost pokazu-
je sr¢ika hrasta i bora, a verovatno i munike,
dok su ostale vrse neotporne.

Od hemijskih sredstava i mera borbe
preporucuje se impregnacija drveta kreo-
zotnim uljem, bakarnim naftenatom i ne-
organskim solima na bazi bakra, bora i hro-
ma. Ova sredstva mogu se koristiti i kao re-
presivna, mada je najefikasniji metod borbe
fumigacija; za ugradeno drvo najbolje je ko-
ristiti ugljendisulfid.

Bostrychus capucinus L.
Apate capucina F.

Ligniperda capucinaHerbst.
(Coleoptera - Bostrychidae)

Odrasli insekti ove vrste imaju crno telo,
izuzimajudi zut trbuh i purpurno crvena po-
krioca. Vratni tit je izrazito naboran. Duzina
tela je 10-15 mm. Larve su savijene. Njiho-
vi grudni segmenti su znatno razvijeniji od
trbusnih i nose tri para nogu. Vrsta je dosta
rasprostranjena (Evropa, predeli oko Crnog i
Kaspijskog mora, Juzni Sibir, Kina i dr.).

Zenke polazu jaja na prosuseno ili su-
vo dekortikovano drvo raznih lidcara (hrast,
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orah, kesten, bagrem, brest, topola, vocke).
Ako napada prosuseno drvo, razvice zavr-
$ava u suvom. Zbog toga se ova vrsta moze
smatarati krajnje sekundarna ili pocetno ter-
cijalna. Larve se iskljucivo razvijaju u beljici,
a izletni otvori imaga mogu se javiti i na de-
lu srcike, kada se u tanjem sloju nalazi iznad
beljike.

Suzbijanje ove vrste moguce je samo
hemijskim sredstvima, a kao preventivna
mera efikasna je i upotreba drveta bez belji-
ke. Hemijska sredstva ksilolin je najbolje ko-
risatiti u vreme rojenja imaga i polaganja ja-
ja. U represivnoj zastiti efikasnost ovih sred-
stava zavisi od debljine sortimenata koji su
napadnuti, odnosno od moguc¢nosti njihove
penetracije i kontakta sa larvama.

Luctrus linearisGoteze
L. canaliculatus F.
L.fuscusSeid1.

L. unipunctatusHrbst.
Lyctus bruneusSteph.
Lyctus impressus Com.
(Coleoptera - Lyctidae)

Vrste iz ove familije dobile su naziv bu-
be beljikari zbog iskljucive prilagodenosti
beljici drveta, odnosno potpune zavisnosti
za skrob u toku ishrane.

Bostrychus capucinus L.
1 -imago, 2 - larva, 3 - larveni hodnici i izletni otvori
imaga, 4 - prosireni larveni hodnici

april 2014.

Knjiqu STETNI INSEKTI DRVETA, u spomen Branku Uzicaninu, dr Mihailo Petrovic je objavio
1996. godine. Od pokojnog profesora sam dobio tri primerka ove knjige i slobodu da iz nje
objavljujem tekstove i ilustracije, koje je inace impresivno uradio Branko Uzicanin. Neke

delove ove knjige sam, pre petnaestak godina, objavijivao kao urednik revije SUME, a
sada je namera nase redakcije da je, bez redakcijskih intervencija, u kontinuitetu objavimo
uvereni da e nam, ali prvenstveno autorima, biti zahvalni svi oni koje interesuju problemi
zastite, trajnosti i Cuvanja drveta kao sirovine i raznih drvenih proizvoda.

Duzina odraslih insekta buba beljikara
je 5-7 mm. Telo je mrke boje; najtamnije je
L. brunneus, a najsvetlija L. impressus. Glava
svih vrsta je u istoj ravni sa telom. Pipci su
koncasti sa dva poslednja prosirena ¢lanka.
Vratni stit prve dve navedene vrste je po du-
Zini zaobljen a kod trece plocast.

Larve svih vrsta su priblizno istih dimen-
zija (oko 6 mm).

Telo im je savijeno prema trbusnoj stra-
ni u obliku kifle. Grudni segmenti su dosta
razvijeniji od trbusnih i na svakom se nalazi
po par nogu.

Bube beljikari su najbrojnije u tropskim
predelima. U Evropi su najprostranjenije L.
linearis i L. impressus. Prva je ¢es¢a na drve-
tu hrasta a druga na jasenovom i bagremo-

Lyctus linearis Goetze
1i2-imaga, 3 - jaje, 4 - larva, 5 - lutka, 6 - deo
povrsine pokrioca i 7 - larveni hodnici
i izletni otvori imaga

vom. L. brunneusjc reda na Balkanskom po-
luostrvu, ali ¢es¢a u nekim zemljama zapad-
ne Evrope (ltalija, Francuska, Engleska), gde
je preneta iz Afrike.

U beljici tvrdih li¢ara larve grade hod-
nike paralelno sa vlaknima, mada pri ve¢em
broju larava drvo postaje skoro potpuno
rasto¢eno a hodnici usmereni u razli¢itim
pravcima. Tada se na povrsini drveta moze
naci veliki broj izletnih otvora imaga. U za-
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Lyctus bruneus Steph.
1 -imago,
2 - 7enka pri polaganju jaja,
3 - deo povrsine pokrioca, 6 - jaja

Trogoxylon impressum Com.
4 -imago, 5 - deo povrsine pokrioca

visnosti od uslova sredine (otvoren ili zatvo-
ren prostor) bube beljikari imaju razlicito
vreme razvica, tako da rojenje u zatvorenom
prostoru pocinje ranije (30-60 dana).

Posto su bube beljikari tipi¢ni tercijerni
insekti i kako naseljavaju suvo rezano drvo
i finalne proizvode pre povrsinske obrade
hemijskim sredstvima, to je njihovo suzbija-
nje i zastita drveta najefikasnija ako se drvo
tretira pre potpunog susenja, bez obzira na
stepen obrade. Ove mere treba preduzima-
ti samo u slucaju da se u drvetu nalazi sloj
beljike koji je jedino osetljiv na navedene
vrste. Ranije preporuke da drvo, starije od
godinu dana, postaje otporno na bube be-
ljiikare i da ga nije potrebno hemijski treti-
rati, danas su odbacene, jer je dokazano da
se bube beljikari dobro razvijaju i u drvetu
koje je starije od 12 meseci, racunajudi vre-
me od momenta sece stabala i pocetka su-
Senja drveta. Navedene prethodne pretpo-
stavke bazirale su na prirodnom raspadanju
skroba u toku jedne godine, a poznato je
da je ova organska materija neophodna za
ishranu buba beljikara. =
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O zameni prozora na stambenim zgrada-
ma vec¢ smo pisali pre tri godine (DRVO-teh-
nika 30/april 2011). O¢igledno nije bilo do-
voljno argumenata za nove ideje i aktivnosti.
Svi zajedno smo, ocigledno, imali pametnija
posla i bavili smo se vaznijim stvarima od tra-
Zenja jednostavnih reSenja za ozbiljne eko-
nomske i energetske probleme. Na raspola-
ganju nam je vrlo jednostavno resenje — loSu
i dotrajalu fasadnu stolariju treba zameniti
novom stolarijom od drveta.

U meduvremenu je stanje kod nas jos
gore, prozori su jos stariji i losiji, ekonomski
potencijali manji, a tehnicki i proizvodni ka-
paciteti sve ograniceniji. Uz to, tema je samo
nacelno prisutna u stru¢nim i investitorskim
krugovima, a obavestenost o realnom stanju

ZAMENA P

zgradama, ostvare znacajne ustede energi-
je na nivou drzavne ekonomije.

+ Jos uvek ne postoji pojedinacni interes vla-
snika stanova da zamenom prozora ostva-
re uStede u kuénom budzetu, jer ustede u
sadasnjim okolnostima nisu ni znacajne ni
podsticajne.

Kratak osvrt na prethodni ¢lanak:

A. Energetski ciljevi zemalja Evropske uni-

je do 2020. godine su iskazane formulom

3x20:

+ smanjenje potrosnje energije od 20% u od-
nosu na 1990. godinu,

AT

» povecanje udela energije iz obnovljivih
izvora za 20% i
- smanjenje emisije CO, u atmosferu za 20%.
B. Propisima o energetskoj efikasnosti zgrada
donetim 2011. godine, nasa zemlja se ukljuci-
la u ove tokove. (Efekti ovih propisa na drzav-
nom nivou jo$ uvek se ne naziru.)
C. Najvedi potencijal za ustedu energije je u
postojecim, vec¢ izgradenim zgradama.
D. Analiza ukupnog stambenog fonda i ugra-
dene stolarije, radena na osnovu popisa sta-
nova i stambenih zgrada iz 2001. godine po-
kazuju izuzetno lose stanje i velike potencija-
le za Stednju energije.

Tabela 1. Broj stanova prema drZzavnom popisu 2011. i numericki proracun ugradene stolarije

i stvarnim potencijalima je sve manja. Brojstanova Povriina Povisina Uslovne
Pokusac¢emo da argumentujemo dve te- U zgradama nastanjenih prozora proz. jedinice
ze bitne za predmet interesovanja: Godina Ukupno  Nastanjeno od turdih stanova od tvrdih Ppr(m?)  PJ=1,69 m?
izgradnje stanova (kom) stanova (kom)  materijala (kom) materijala (m?) 15%Ps (kom)
« Postoji jasan i nedvosmislen interes drza-
ve da se zamenom prozora na stambenim 401919, 115879 85418 306 3097750 464660 274950
1919.-1945. 206.365 143.142 95.061 7.129.575 1.069.440 632.800
1946.-1960. 328.962 244.091 198.363 14.877.225 2.231.580 1320460
1961.-1970. 531.274 441.932 411.059 30.829.425 4624410 2.736.340
1971.-1980. 661.530 557.203 544338 40.825.350 6.123.800 3.623.350
1981.-1990. 532.563 441.579 436.713 32.753.475 4.913.060 2.907.140
1991.-2000. 265.840 205.757 203.478 15.260.850 2.289.130 1354510
2001.-2005. 139.538 103.025 101.797 7.634.775 1.145.220 677.640
2006. i kasnije 188.017 118.891 117.182 8.788.650 1.318.300 780.060
nezavr. usel. st. 4997 4.892 4.820 361.500 54.230 32.090
Zamena prozora na zagticenim nepozn. god. izgr. 265.966 77.228 66.289 4.971.675 718.750 425300
stambenim zgradama UKUPNO 3.231.931  2.423.208 2.220.406  166.900.988  24.952.580 14.764.640
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- tri godine kasnije

U proteklom periodu je izvrsen novi po-
pis stanovnistva, domacinstava i stanova,
2011. godine. Interesantni rezultati su objav-
lijeni u nekoliko tematskih svezaka: Broj i po-
vrsina stambenih jedinica, Stanovi za stalno
stanovanje prema broju prostorija u stanu i
povrsini, Instalacije i pomo¢ne prostorije u
stanovima, Stanovi prema vrsti zgrade, Sta-
novi prema vrsti energenata za grejanje.

Podaci bitni za analizu postoje¢eg stam-
benog fonda i ugradene stolarije, prikazani
su u tabeli 1.

Proracun ugradene stolarije je izvrsen
prema iskustvenim pokazateljima za vrste
objekata i vreme njihove izgradnje, jer ne po-
stoje egzaktni podaci o obimu proizvodnje,
o broju i povrSinama ugradenih prozora. Ne
postoje uredne kvantitativne evidencije, ni
statisticki, ni u komorama, a o kvalitativnim
pokazateljima — vrstama materijala i energet-
skim svojstvima ne treba ni razmisljati. Ipak,
za potrebe ovog ¢lanka, prikazani izvedeni
podaci su dovoljno tac¢ni i reprezentativni.

Ukratko, podaci iz popisa pokazuju da
je problem relativno manji u odnosu na ra-
nija zapazanja i analize. Nazalost, pokazuje
se da na znatnom broju stambenih jedinica
vi$e ni ne treba menjati prozore, jer stanovi
vise nisu nastanjeni. To, medutim, dodatno
prosiruje temu ovog ¢lanka. Ako dodamo i
projekcije stanovnistva za sledecih 25 godi-
na (smanjenje za nesto vise od 5%) i anali-
ziramo podatke o broju stanova koje koristi
samo jedno lice (530.000), globalna procena
potencijala ustede zamenom prozora na po-
stoje¢im stambenim zgradama, treba da se
redukuje za dodatnih 25% na objektima sta-
rijim od 50 godina.

Za sve proracune se koriste podaci o
povrsinama stanova, jer potencijale uste-
de energije treba traziti, pre svega, u zameni
prozora na stanovima. Ostali otvori na stam-
benim zgradama (na komunikacijama i na
pomocdnim prostorijama) ¢e sigurno biti u
drugom planu. Treba uzeti u obzir i ¢injenicu
da je posle otkupa stanova, udeo pojedinac-

Na velikom broju popisanih stambenih zgrada vise
nije potrebna zamena fasadne stolarije

april 2014.

Tabela 2. Ukupan broj i energetska svojstva postojecih prozora na ukupnom stambenom fondu

Koeficijenti prolaza toplote Uy i vrdnosti g za tipove prozora ugradenih na objektu

Tip prozora
1. Prozor sa jednoslojnim staklom (jednostruki prozor)
2. Prozor sa kutijama i spojenim krilima (dvostruki prozor)
3. Prozor sa izolacionim staklima bez prevlaka

4. Prozorsa dvostrukim izolacionim staklima sa prevlakama (Low-E)

5. Prozorsa trostrukim izolacionim staklima sa prevlakama (Low-E)

nog privatnog vlasnistva na stanovima, enor-
mno visok (87%), sto ¢e dodatno kompliko-
vati uredno regulisanje zamene fasadne sto-
larije na stanovima u kolektivnim stambenim
zgradama.

Sledece ¢injenice, dobijene prema rezul-
tatima popisa, ¢e jos biti bitne za planirane
analize:

« Broj stanova u individualnim stambenim
zgradama iznosi oko 60%, a broj stanova
u kolektivnim stambenim zgradama oko
40% od ukupng broja postojecih stanova.
Nesporna je Cinjenica da su nenestanjeni
uglavnom stanovi u individualnim zgrada-
ma u seoskim naseljima koja odumiru, sto
znadi da se priblizno moze racunati sa po
jednom polovinom stanova u svakom od
osnovnih tipova stambenih zgrada.

.

Broj stanova sa centralnim grejanjem je,
za razliku od nasih osnovnih pretpostav-
ki u prethodnom ¢lanku, ¢ak 1.034.291 od
2.423.208 nastanjenih stanova, odnosno
42,7%, je opremljeno instalacijama central-
nog ili etaznog grejanja.

Sabiranjem ukupnog broja ugradenih
prozora tipi¢nih energetskih svojstava dobi-
jamo pokazatelje prikazane u tabeli 2.

Potencijale ustede zamenom prozora
¢emo racunati pomocu egzaktnih pokaza-
telja potencijala zamene postojecih dotraja-
lih prozora odabranim tipovima kvalitetnih
prozora.

Profilacija okvira i krila prozora od drvenih
lamela za trostruko ostakljenje

Uglavnom  Prosecna  Prosecna Ugradeno PJ
ugradeni  vrednost  vrednost - ekvivalentno
(godine) Uy(W/(mK)) g(%) (kom)
do 1960. 4,7 87 1.333.000
do 1990. 24 76 10.587.000

1991.-2005. 2,7 76 2.702.000
2006. i dalje 15 60 do5%od (3.) 142.000
0d 2010. 11 50 bez znacaja (do 10.000)

Profili,

sklopovi

i zastakljenje

modernih

prozora

od drveta

Na postojecem stambenom fondu su po-
stojale cetiri potpuno razli¢ite vrste prozora,
i u tehnickom i u energetskom smislu, koje
su usko povezane sa ekonomskim razvojem i
promenama osnovnih uslova za toplotnu za-
stitu objekata. Do 1960. godine su dominira-
li jednostruko zastakljeni prozori, a do 1990.
godine dvostruki prozori sa kutijom ili prozo-
ri sa spojenim krilima na kojima su dva poje-
dinac¢na stakla. Od 1990. godine, sa poveca-
nim zahtevaima za toplotnu izolaciju u gra-
devinskim propisima, kao i zbog skoka cena
energenata, na trziStu su vise prisutni prozori
sa obi¢nim izolacionim staklima. Tek od 2005.
godine su na trzistu prisutnija izolaciona sta-
kla sa prevlakama (Low-E), a njihov udeo se
kod nas procenjuje na manje od 10% u uku-
pnom broju prozora ugradenih u poslednjih
20 godina. Prozori sa trostrukim izolacionim
staklima su jos redi.

Energetska svojstva prozora se mogu
opisati pomocu njegovog koeficijenta pro-
laza toplote (vrednost U - to je U manje, to
je prozor bolji) i solarnim dobicima energi-
je (vrednost g — prozor propusta vise energi-
je ako je g vece). U poslednjih 50 godina se
vrednost Uw za prozore smanijila (poboljsala)
za oko 75%.

Moderni termoizolacioni prozori su za-
stakljeni trostrukim izolacionim staklom,
dva stakla imaju prevlake (tzv. Low-E zasta-
kljenje). U spoju sa visoko razvijenim teh-
nikama izolacija i zaptivanja, ovakvi prozori
obezbeduju visestruko bolju termoizolaciju
od prozora sa jednostrukim staklom. Prevla-
ke samnjuje vrednosti,g” u odnosu na stara,

DRVOtehnika 42/2014 [PAl




Tabela 3a. Ukupni potencijali energetske sanacije prozora - zamenom postojecih prozora kvalitetnim
prozorima sa trostrukim izolacionim staklom sa prevlakama (Low-E) - U,,=1,1 W/(m?K)

Tipovi prozora na postojecim objektima
Energetski potencijal sanacije prozora Jedinice

Trostruko Dvostruko lzolacionostaklo  Sakutijom/ Jednos.

izolaciono staklo izolacionostaklo  bez prevlaka  spojenim krilima staklo

Postojece stanje uP) (1PI=1,69m’) 10 142 2702 9267 1.990 hiljadakomada
Uglavnom ugradenood... do ...
Vrednost Uy, do1960. 47 W/(mX)
Vrednost g 87 %
Vrednost Uy, do1990. 24 W/(mZK)
Vrednost g 76 %
Vrednost U, 0d1991. do 2005. 27 W/ (m?K)
Vrednost g 76 %
Vrednost U, 2006. i dalje (dvostruko) 15 W/(m2K)
Vrednost g 60 %
Vrednost Uy, 0d2010. (trostruko) 1,1 W/(mZ)
Vrednost g 52 %
Dobija se usteda energijeu KWh po jednojPJ (169m*  Zamena prozora se ne 216 170 485 kWh/(Pla)
Potencijal energetske sanacije u milionima kWh isplatiu 583,60  1.57540 965,15 milionakWh

- — energetskom smislu -
Preracunato na milione tona (0; 52,70 14545 87,27 mil.tona (0,/a

* Prosecne vrednosti broja stepen dana i propisane vrednosti za grejanje u stambenim objektima na nasem podrudju

Tabela 3b. Ukupni potencijali energetske sanacije prozora - zamenom postojecih prozora kvalitetnim
prozorima sa dvostrukim izolacionim staklom sa previakama (Low-E) - U,=1,5 W/(m?K)

Tipovi prozora na postojecim objektima

Energetski potencijal sanacije prozora Jedinice

Trostruko Dvostruko  Izolaciono staklo
izolaciono staklo  izolaciono staklo

Sakutiiom/  Jednos.
bezpreviaka - spojenimkriima  staklo

Zamena prozora se ne 182 144 410 kWh/(Pla)
isplatiu 49180 133450 81590 milionakWh

, " energetskom smislu i
Preracunato na milione tona (0, 46 118 75 mil.tona (0y/a

Dobija se usteda energijeu KWh po jednoj P) (1,69m?)*
Potendijal energetske sanacije u milionima kWh

* Prosecne vrednosti broja stepen dana i propisane vrednosti za grejanje u stambenim objektima na nasem podrudju

lose izolovana stakla. To je efekat koji dono-
si prednosti tokom cele godine, ali se u grej-
nom periodu umanjuju korisni solarni toplot-
ni dobici.

Ukupni potencijali energetske sanaci-
je prozora — zamenom postojecih prozora
kvalitetnim prozorima sa trostrukim izolaci-
onim staklom sa prevlakama prikazan je u
tabeli 3a.

Ukoliko bismo se opredelili za skromniju
varijantu, odnosno da koristimo prozore sa
dvostukim izolacionim staklima sa prevlaka-
ma (Low-E), Uw =1,5 W/(mZK), pokazatelji su
prikazani u tabeli 3b.

Sta sve to prikazano u prethodnim tabe-
lama, prevedeno na energetske bilanse i ilu-
strativnije pokazatelje, konkretno znaci?

To prvo znaci ustedu u potrosnji energije
za grejanje stanova od 3.124.150 MWh u pr-
vom, odnosno od 2.642.200 MWh godisnje u
drugom slucaju, $to iznosi 4,00 do 4,60% od
ukupne potrebne godisnje energije za posto-
jece stambene zgrade, uz pretpostavku da se
sve one uredno i konstantno greju u grejnoj
sezoni. Globalne racunice upravo treba pra-

Demontaza starog dvostrukog
prozora prozora sa kutijom
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viti u rasponu usteda izmedu prvog i drugog
slu¢aja, odnosno zamena ce se vrsiti jednim
ili drugim tipom prozora.

To je ukupna usteda na godisnjem nivou
od 394.330.000 - 468.622.500 €, preracuna-
to na cenu elektri¢ne energije za domacin-
stva od oko 0,15 €/kWh (u ,crvenoj zoni” ko-
ja je realan okvir kada se elektri¢na energija
koristi za grejanje). Kolika je to suma, znaju
ljudi koji se bave drzavnim finansijama, ali je
problem $to se ova suma ne javlja kao realan
drzavni trosak. Ovaj trosak placaju krajnji po-
trosadi, a Stede tako $to se lose greju, nebla-
govremeno placaju racune za grejanje, gas,
potrodenu elektri¢cnu energiju. Uz stalnu pre-
siju da su cene energenata kod nas relativno
niske, da ¢e cena elektri¢ne energije mora-
ti da poraste, da je krajnje neracionalno da
se Cista energija koristi za zagrevanje stano-
va. Uprkos tome, tokom narednih 5 godina,
ako nista ne budemo radili i uradili na sustin-
skom resavanju problema neracionalnog tro-
$enja energije za zagrevanje stanova, potro-
sicemo nepotrebno ¢itavih dve do dve i po
milijarde evra, koje inace nemamo, na greja-
nje ulica, trgova, dvorista oko nasih kuca.

O problemu se na taj nacin, na Zalost sla-
bo brine, a krajnjeg potrosaca energije inte-
resuje drugaciji racun - koliko se isplati i za
koje vreme se smanjenjem troskova za gre-
janje, amortizuje trosak stvoren zamenom
prozora?

Stanje na nasem trzistu fasadne stolarije
je vrlo haoti¢no. Propisima su regulisana sa-
mo termo-izolaciona svojstva prozora (Pra-
vilnik o energetskoj efikasnosti zgrada) i data
je najveca vrednost koeficijenta U za prozore
i balkonska vrata od 1,50 W/(m?2K). To je tre-
nutno zadovoljavajuce i uglavhom u okviri-
ma propisa vecine zemalja, ali je daleko od
najavljenih trendova u razvijenim zemljama.
Medutim, ostala svojstva koja su definisa-
na i uredena standardom EN 14351-1 se kod
nas i ne proveravaju, jer primena standarda
i oznacavanje prozora CE znakom nisu oba-
vezni. Standard smo usvojili 2008. godine,
zatim i izmenili 2011. godine, ali to u nasoj
praksi ne znadi nista. Zato je neophodno da
se Sto pre donese Pravilnik za prozore i vrata
koji ¢e do pristupanja Evropskoj uniji reguli-
sati ovu oblast. U uslovima neregulisanog tr-
Zista i potpunog odsustva zakonskog urede-
nja izgradnje najveceg dela stambenih obje-
kata, nas danasniji, a i buduci problem je sto
se danas, i na novim objektima, uglavnhom
ugraduje losa stolarija, po jedinom kriteriju-
mu — najniza moguca cena u fazi formiranja
troskova izgradnje. Kriterijumi eksploatacije,
odrzavanja ili zastite sredine su potpuno po
strani i svode se na retko prisutnu upornost
obavestenih projektanata ili zelju investitora
da se priklju¢e modernim trendovima.

Zbog neobavestenosti i nepostojanja eg-
zaktnih i numerickih podataka kojima se de-
finiSu bitna svojstva prozora, projektna do-
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Prozor kao autonomna jedinica
za proizvodnju energije

kumentacija je uglavnom nepotpuna, a in-
vestitori donose odluke koje nisu dobro ute-
meljene. Zamena prozora nije samo nabavka
i ugradnja prozora iz palete koja se nudi na
trzistu. Osnovni izbor se svodi na osnovne
materijale okvira: drvo, PVC i aluminijum i
njihove kombinacije, a paleta se $iri razno-
vrsnim kvalitetom upravo tih materijala, za-
tim prema vrstama i kvalitetu stakla, okova,
obrade itd.

Nezavisno od vrste materijala i njiho-
vog kvaliteta, fiksni troskovi zamene prozora
obuhvataju: demontazu postojecih prozo-
ra, montazu novih prozora, izradu zaptivke
prozora na spoju sa zidom u otvoru, obradu
fasadnog i unutrasnjeg zida oko ugradenih
prozora, postavljanje spoljasnje opsivke pa-
rapeta - po pravilu limeni solbank, postavlja-
nje unutradnje prozorske daske. Grubo sra-
¢unato, za standardni kvalitet i primenjene
materijale, troskovi ovih operacija iznose oko
100,00 € po prozorskoj jedinici (1 PJ).

Za jasan prora¢un ekonomic¢nosti ulaga-
nja primeni¢emo krajnje jednostavan metod.

« Provericemo koliko vremena treba da bi

se zamenjeni prozor standardne dimenzi-
je ,otplatio”, odnosno za koliko vremena ce
se uloZeni novac u zamenu, otplatiti kroz
ustedu energije i to za razlicite vrste osnov-
nih materijala (drvo, PVC, drvo-aluminijum
i aluminijum).

Nece se uzeti u obzir cena novca na trzi-
$tu za kreditno investiranje, jer su ti trosko-
vi fiksni, bez obzira na vrstu materijala od
koga je izraden prozor. Kod nas bi se, zbog
visoke cene kapitala, finansiranje zamene
prozora kreditnim bankarskim sredstvima,
¢ak i uz drzavnu subvenciju kamata, poka-
zalo kao ekonomski problematican potez.

Cenu energije smo definisali, kao i u pret-
hodnom proracunu, preko cene elektricne
energije za domacinstava u ,crvenoj zoni”
od 0,15 €/kWh, 5to je realan pokazatelj za
trenutno stanje na trzistu i sto ce pri ujed-
nacavanju cena ostalih energenata biti me-
rodavno.
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«» Cene prozorske jedinice (1 PJ dimenzija
1,30 x 1,30 m) sa trostrukim izolacionim sta-
klom od razlicitih materijala smo definisa-

li pomoc¢u odgovarajuceg profesionalnog
programa za izradu kompletnih kalkulaci-
ja za prozore. Varirali smo cene osnovnog
materijala za okvire i krila i primenjivali sve
ostale potrebne elemente u istim cenovnim
kategorijama.

.

Posmatrali smo potencijale zamene za stati-
sticki prosek veli¢ina (povrsine) stanova i ku-
¢a i to za stanove (u kolektivnim stambenim
zgradama) od 75,00 m? i za kuce (individual-
ne stambene zgrade) od 150,00 m2. Za vred-
nost povrsine prozora od 15% u odnosu na
povrsinu poda stana, u proracune smo une-
li prose¢nu povrsinu svih prozora na sta-
nu od (11,25 m?), odnosno 6,65 PJ (po 1,69
m?). Za istu vrednost povrsine prozora u
odnosu na povrsinu kuce, dobili smo 22,50
m? prozora, odnosno 13,30 PJ.

Individualni potencijali energetske sana-
cije prozora — zamenom postojecih prozora
kvalitetnim prozorima sa trostrukim izolaci-
onim staklom sa prevlakama, prikazani su u
tabeli4a.

Kada godisnju ustedu energije koju do-
bijamo zamenom prozora pretvorimo u uku-

kada dugoro¢no planira ku¢ni budzet i odre-
duje prioritete.

Sta ove ustede znace u odnosu na uku-
pnu investiciju?

Prosec¢ne cene kvalitetnih prozora sa tro-
strukim izolacionim staklom na nasem trzistu
su prikazane u tabeli 5.

Potpunije analize ekonomi¢nosti zasno-
vane na visokoj ceni kapitala potrebnog za
investiciju bi donekle pokvarile ovu sliku, ali
su pokazatelji krajnje privlacni, i za kué¢nu i
za drzavnu ekonomiju, posebno kada se uz-
me u obzir o¢ekivana trajnost novih prozora:
drvo - 40, PVC - 40, aluminijum - 50 godina.
Ocekivane promene naplate potrosene ener-
gije u sistemima daljinskog grejanja, prelazak
sa sadasnjeg placanja po kvadratnom metru
povriine stana na merenje stvarnog utros-
ka i adekvatno placanje, ¢e svakao ici u ko-
rist procesu zamene prozora na stambenim
zgradama.

Za nase uslove i domacu ekonomiju, od
presudnog znacaja je izbor vrste materija-
la koji ¢e biti dominantan u procesu zame-
ne. Primena prozora izradenih od PVC profila,
koja je dominantna i u Evropi i kod nas, krat-
koro¢no nije dobra za razvoj domace privre-
de, a dugorocno nije dobra ni za koga.

Tabela 4a. Individualni potencijali energetske sanacije prozora — zamenom postojecih prozora kvalitet-
nim prozorima sa trostrukim izolacionim staklom sa previakama (Low-E) - U,=1,1 W/(m?K)

Energetski potencijal sanacije prozora

Dobija se usteda energijeu kWh po jednoj PJ (1,69m?)

Potendijal energetske sanacije u kWh za stan P=75m?

Trostruko
izolaciono staklo  izolaciono staklo

Zamena prozora se ne 216 170
isplati u

Tipovi prozora na postojecim objektima

) Jedinice
Dvostruko  Izolaciono staklo
bez previaka

Sakutjom/  Jednos.
spojenimkrilima — staklo

485  kWh/PJgodiSnje

1.436,40 1.130,50 3.225,25 KWh/stan godisnje

energetskom smislu

Potencijal energetske sanacije u kWh za kucu P=150m?

2.872,80 2.261,00 6.450,50 kWh/kucagodisnje

Tabela 5. Prosecne cene kvalitetnih prozora sa trostrukim izolacionim staklom na nasem trZistu

Materijal za okvir i krilo prozora CenazaPJ (evra)

Turdi PVC— beli 235,00+100,00
Drvo (¢amovo, bela boja — poliuretan)  320,00+100,00
Aluminijum, bojeno belo 390,00+100,00

Drvo-Aluminijum, bojeno belo 470,00-+100,00

pnu cenu manje potrosene elektricne energi-
je za grejanje, okvirno dobijamo da je novca-
ni iznos ustede u najpovoljnijem slucaju - ka-
da se izvrsi zamena prozora sa jednostrukim
zastakljenjem prozorom sa troslojnim termo-
izolacionim staklom — na stanu 485,00 €, a

na kuci 970,00 €. Unosenjem odgovarajucih
podataka u tabelu 3b, za zamenu prozorima
sa dvostrukim izolacionim staklima, dobija se
vrednost godisnje ustede na stanu od 410,00
€, odnosno na ku¢i od 820,00 €. Ista rac¢unica
pokazuje da je nov¢ani iznos ustede po pro-
zorskoj jedinici PJ, u prvom slucaju 72,75 €, a
u drugom 61,50 € godisnje. To su ve¢ sume o
kojima i svaki vlasnik stana ozbiljno razmislja

Godisnja usteda zemenom (evra) Vreme amortizacije (u godinama)

72,75 4,60
72,75 580
72,75 6,70
72,75 780

Drzava bi morala da subvencionise one
vrste materijala za koje postoje ekonomski
motivi razvoja domace proizvodnje. Sta to
konkretno znaci?

Osim globalne stednje energije, za ko-
ju ¢e drzava sigurno dobiti pomoc¢ i povoljne
kredite, ona ima i zadatak da podstice razvoj
domace privrede. Proizvodnja svih prozo-
ra osim drvenih, je zasnovana na potpunom
uvozu svih sirovina i repromaterijala pa je
prosecno ostvarenje viska vrednosti oko 5%
(rezanje profila, montaza i ugradnja prozo-
ra). Samo za drvene prozore se postize visak
vrednosti i do 40% (od eksploatacije drveta
do fine obrade i zastite prozora). Radi racio-

DRVOtehnika 42/2014 [PK)




I ovo je moguce sa prozorima od drveta

nalne upotrebe domacih sirovina i podrske
razvoju domace sirovinske baze i proizvod-
nje uopste, jasno je u kom pravcu treba da
ide ucesce drzave u ovom procesu. Najniza
cena proizvoda ovde nije i najniza cena za
drzavu i njenu privredu. Zastitu sredine i odr-
Zivi razvoj ni ne pokusavamo da kvantifikuje-
mo na sli¢an nacin. Medutim, bojimo se sle-
dece prognoze: ako i dalje u javnim nabav-
kama najniza cena bude jedina merodavna,

i kada budemo imali vise para, u ovim ili sli¢-
nim okolnostima, ugradivacemo samo PVC
prozore od turskih falsifikata. Ako se to desi,
bolje nismo ni zasluzili.

Za ilustraciju trenutnog stanja, upotrebi-
¢emo jednostavnu kalkulaciju za efekte za-
mene prozora kako se to, po pravilu vrsi, u
najve¢em broju slucajeva:

+ Na stovaristima se moze naci sirok asorti-
man zastakljenih prozora od PVC profila, di-
rektno uvezenih iz Turske, po standardnim
modularnim dimenzijama, pogodnim za
zamenu dotrajalih drvenih prozora. Cena je
60 - 80 €/m2, odnosno 100 - 135 € za PJ.

« Troskovi zamene, u privatnom aranzmanu
iznose, uz stednju i los kvalitet materijala i
izrade, oko 50 €/PJ.

Razlike u odnosu na nase proracune pri-
kazane u tabeli su skoro neverovatne. Medu-
tim, prikrivaju se ¢injenice bitne za svakog in-
vestitora, pojedinacno. Prvo, na trzistu se ni-

Da li ¢e se i na ovoj kuci pojaviti novi
prozor od PVC profila?

sta ne poklanja i svako dobija upravo ono $to
plati, to je za ovako nisku cenu:

« prozor ograni¢enog kvaliteta i trajnosti
(kratki metalni profili, los okov i zaptivke,
obi¢no dvostruko staklo);

- termoizolaciona svojstva prozora ispod
potrebnih i zahtevanih vrednosti Uw=2,7
W/(m?2K).
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Zamenom prozora na ovaj nacin ostva-
ruje se usteda na godisnjem nivou od 269
kWh/PJ ili oko 40 €/PJ. To pokazuje da se ulo-
Zena sredstva od 185 €/PJ kroz manje racu-
ne za potrosnju elektri¢ne energije, otplacuju
za isti period od 4,60 godina. Uz to, prozor je
los, trajnost je do 25 godina, a popravke su
skoro nemoguce.

Za razliku od prethodnog ¢lanka u kome
je argumentacija za preferencijalni izbor dr-
venih prozora bila opsirna, ovog puta ¢emo
samo naglasiti rezultate vrednovanja razli-
¢itih materijala za prozore, po kriterijumima
bitnim za uticaj na Zivotnu sredinu i na glo-
balnu klimu na Zemlji.

Materijali - drvo, PVC i aluminijum su
ocenjivani ocenama od 1 do 5 za svaki od
kriterijuma (grafikon gore).

Zbirne ocene su vise nego jasne - odrzi-
Vi razvoj u primeni prozora, kao kompletnog
gradevinskog elementa, je mogu¢ samo ako
se za osnovni materijal koristi drvo.

Upotreba modernih drvenih prozo-

ra, osim ekonomskih efekata iskazanih kroz
Stednju energije, a posredno i ekoloskih kroz
smanjenje emisije i dugotrajno vezivanje
CO,, pruza i druge brojne pogodnosti kojima
se poboljsava standard stanovanja: ostvaruje
se prijatna klima u prostorijama zbog povolj-
nih temperatura povrsina stakla i okvira pro-
zora, osigurava se lakse i jednostavnije ruko-
vanje, olaksava se odrzavanje, obezbeduje se
odgovarajuca sigurnost od provala, ostvaruje

7 8 9 10 M1 12

Vrednovanje osnovnih

materijala za izradu prozora po
principima odrzivog razvoja
Materijali drvo, PVC i aluminijum

su ocenjivaniod 1do 5

za svaki od kriterijuma:

1. proizvodnja, 2. potrosnja ener-
gije po m3 materijala, 3. cena po toni
materijala, 4. ponasanje u pozaru,

5. mogucnost popravke, 6. kvalitet
toplotne izolacije, 7. izgled na
zasti¢enim objektima, 8. ocekivana
trajnost, 9. troskovi odrzavanja,

10. pojava profesionalnih bolesti kod
radnika u proizvodnji sirovina,

11. potrebna radna mesta,

12. ugrozavanje zivotne sredine

se bolja zvucna izolacija. O zvucnoj izolaciji
prozora i zastiti od buke ¢emo vise govoriti u
nekom od narednih brojeva.

Na kraju, ostaje da proverimo teze iznete
na pocetku ¢lanka:

Interes drzave da se zamenom prozora
ostvare znacajne ustede energije na nivou
drzavne ekonomije je jasan i nedvosmislen,

a narocito je naglasen ako se za zamenu kori-
ste prozori od drveta.

Pojedinacni interes vlasnika stanova da
zamenom prozora ostvare ustede u ku¢nom
budzetu je evidentan (za razliku od polazne
pretpostavke), ali treba brzo definisati obave-
ze i mehanizme za podsticanje ovog procesa,
i to u dva pravca:

« Tehnicka podrska i korektno informisanje o
mogucnostima i dobrobiti od zamene do-
trajalih prozora na stanovima;

- Formiranje finansijskih fondova za podrsku
zamene prozora u skladu sa interesima dr-
zave da razvija sopstvenu privredu.

Zato se moraju stvoriti uslovi za obave-
znu proveru kvaliteta prozora:

« Potreban je propis kojim ce se urediti ce-
lokupna oblast primene prozora i vrata na
gradevinskim objektima, naro¢ito stambe-
nim do prihvatanja propisa EU;

- Neophodna je uredena i osposobljena la-
boratorija za ispitivanje osnovnih mandati-
ranih svojstava po EN standardima. ®
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FOTELJE /A BOLJE ZDRAVLIE

ARCUSHEALTH nudi masazne stolice
koje pozitivno uticu na raspolozenje klijenata

IDEAL PRO fotelja odli¢an je izbor za prijatnu pauzu. Kombinacija mehanicke
i vazdusne masaze koju omogucava ova fotelja ucinic¢e prijatnim ¢ekanje na
aerodromu, u hotelu, banci, ordinaciji, benzinskoj pumpi, restoranu, salonu,
klinici... Dvanaest vazdusnih jastuka za masazu na sedalnom delu, butina-
ma i listovima, uz Sest tocki¢a, omogucuju istovremeno masazu gnjecenjem,
pritiskanjem i lupkanjem na vratu, ramenima, ledima i krstima. Fotelja Ideal
Pro troSi 190W, a njena teZina iznosi 98kg. Postoji moguc¢nost odabira izmedu
modela sa ubacivanjem kovanog novca/Zetona ili papirnog novca. Postoji
automatska funkcija vracanja stolice u pocetni polozaj i program za masazu.
Ova fotelja ¢e vam sigurno otkloniti umor i umanjiti stres.

PREMIUM fotelja je idealna za hotele i kompanije, salone lepote, wellness

i SPA centre...Ergonomski naslon omogucava prilagodavanje vasem telu,
a masaza gnjecenjem, lupkanjem i pritiskanjem (shiatsu) ¢e Vas potpuno
opustiti. Rad vazdusnih jastuka obuhvata sedalni deo i listove, a postoji
mogucnost podesavanja jacine rada vazdusnih jastuka, kao i tri programa
masaze. Podesavanjem nagiba naslona i masaze nogu ublaZava se umor,
smanjuje nervna i misi¢na napetost. Premium fotelja trosi 150W, a njena
tezina iznosi 95kg. Atraktivan izgled fotelje ogleda se u jednostavnosti diza-
jna. Dostupna je u crnoj i bez boji.

INADA SOGNO fotelja je prva japanska masazna fotelja novog doba. Dizajnirana tako
da naglasi enterijer. Multifunkcionalna masazna fotelja INADA SOGNO prevazilazi sve
druge fotelje svojim skladnim linijama, kompaktnim oblikom i elegantncijom. Name-
njena je za hotele visoke kategorije, luksuzne i predsednicke apartmane, kao i za li¢cnu
upotrebu osoba koje insistiraju na vrhunskom kvalitetu i masazi. INADA SOGNO zbog
funkcionalnog dizajna obavija citavo telo, a masaza 55 tacaka duz Citavog tela, pomo-
¢u vazdusnih ¢elija, omogucic¢e Vam nezan i temeljan Sijacu tretman. Ova fotelja kori-
sti pet najnovijih funkcija: Sugi (dodir terapeuta) / Sijacu funkcija izvlacenja-gnjecenja,
Funkcija kompletne masaze ruku, Funkcija istezanja ¢itavog tela, Nova funkcija ljulja-
nja i Program za mlade (starije od 14 godina). Fotelja je opremljena novom vazdus-
nom jedinicom za vrat i ramena. INADA SOGNO koristi zdravstveni program masaza,
nastao kao rezultat istrazivanja i implementiranja tehnika profesionalnih masera, ¢ijom
se primenom blagotvorno deluje na zdravlje. Zdravstveni programi se lako pokre¢u na
prednjem delu daljinskog upravljaca. Fotelja je dostupna u vise boja (slonovaca, braon,
crvena, zelena, bez, boja skriljca i boja ¢okolade). INADA SOGNO masazna fotelja pruza
udobnost na koju ste cekali.

ARCUSHEALTH d.o.o.

IzloZbeni prostor - Somborski Bulevar 55, 21000 Novi Sad

®
tveI: 021503918 - fax: 021 65 000 95
Spanskih Boraca 303, lokal 3 (kod Arene), 11070 Novi Beograd

MASAZNE FOTELIE | MASAZER tel/fax: 011 311 28 08
e-mail: arcushealth@eunet.rs -

WWW.ARCUSHEALTH.COM

INFO TEL: +381 63 608 368



Optimirajuca kratilica u kontinuiranom radu

Za specijalna
pakovanja

»Teska” kratilica Opticut S 90XL je ve¢ pet

godina u radu u firmi,Palete Tews". Na njoj se
mogu odraditi svi zahtevi proizvodnje paleta.

Specijalnost firme ,Palete Tews” su posebna pakovanja i sanduci po ta¢-
no odredenim dimenzijama. Kratkoro¢ne porudzbine zahtevaju brzo i
racionalno rezanje. To ovom preduzecu ve¢ nekoliko godina uspeva pot-
puno automatski pomocu optimirajuce kratilice firme DIMTER, lllertissen,
Nemacka. Kako bi mogli da rezu i velike poprecne preseke, izbor je pao
na Opticut S 90XL sa kojom firma pokriva sve zahteve. Maksimalni presek
drveta iznosi 280 x 180 mm a minimalni 20 x 10 mm.

Doneta prava odluka. ,Sa povecanjem kolic¢ina i sve kra¢cim vremenom
isporuke, ru¢no rezanje i priprema trajali su suvise dugo” navodi Stephan
Tews, koji preduzece vodi sa svojom sestrom Petrom Chodam. ,Firma
DIMTER u svojoj bransi ima dobro ime a i zastupnika Andreasa Meinerta
poznajemo dugo” navodi Tews. ,Zato smo uzeli nesto vise novca u ruke i
odlucili se za DIMTER". Odluka je bila ispravna.,Sa DIMTER-om i servisom
firme smo veoma zadovoljni, podvlaci Tews pozitivan rezime posle pet
godina saradnje.

Kolicina koju za godinu dana izreze Opticut S 90XL na potrebne duzine
iznosi, po re¢ima Tews-a, 2.500 m3. Kako bi masina bez problema izlazi-
la na kraj sa velikim dimenzijama, motor testere je opremljen snagom od
13,5 KW, a motor Sibera sa 5,1 KW. Na taj nacin se brzo kre¢u i paketi dr-
veta do 150 kg tezine, navodi Dimter-menadzer prodaje, gospodi Werner
Blum. Ulazna duzina Opticut-a S90 XL pripremljena je za ulazne duzine
drveta od 6,3 m.

Poloziti, optimirati, kratiti. Proizvode sa pripadajuc¢im reznim listama
Tews priprema u kancelariji i prenosi online na masinu. Kratkoro¢ne po-
rudzbine unosi radnik za masinom direktno na masini. Radnik postavlja
pojedina¢ne komade ili pakete na prihvatno postolje i gura na sto masi-
|

|

—

Vlasnik firme Stephan Tews, rukovaoc masine Maik Chodam
i menadZer prodaje Dimtera, Werner Blum

Vas WEINIG stru¢njak

MW GROUP SCG doo

Cupiceva 1/1 - 37000 Krusevac - Srbija
tel. +381 37 445 070, 445 075 - fax. +381 37 445 070
e-mail: mwgroupscg@open.telekom.rs -

www.mwgroup.rs

Palete Tews

Prisannewitz, Nemacka

Osnovano 1913.

Vlasnik Petra Chodan i Stephan Tews

Broj radnika 11 radnika, 6 spoljnih saradnika
Kapacitet 2.500 m? godisnje

Proizvodi sanduci, specijalna pakovanja
Usluge popravka europaleta - na licu mesta
Triiste regionalno

Sanduci, specijalna pakovanja i palete proizvodi nemacka
porodicna firma koju vodi vec Cetvrta generacija

ne. Siber prilikom kretanja unazad, u po¢etnu poziciju ,vréi merenje du-
Zine i informaciju Salje u Opticom-Direkt-upravljanje, koje optimira drvo
u skladu sa zadatim reznim listama. Siber transportuje radne komade u
podrucje rezanja. Pritisni uredaj ispred i iza reza osigurava najvisi prvou-
gaoni rez. Gotovi komadi se na izlazu skidaju i odvajaju po duzinama, a
otpadno drvo skuplja u boksu.

Dorasli zahtevima. Tews izraduje pretezno specijalna pakovanja, koji,
kao i odelo, moraju po dimenziji biti prilagodeni ta¢cno odredenim proi-
zvodima. ,Nemamo problema ni sa pakovanjima za velike terete. Po po-
trebi to radimo i kod kupca na licu mesta” navodi Tews. Euro-palete se ne
proizvode u Prisannewitz-u. ,Njih uzimamo samo na popravku i vraéamo
ponovo nazad’, kaze Tews.

Dimter Opticut S 90XL kod Tews-a radi sa paketima do 150 kg; ispred i iza testere
pritisni uredaj se stara za visoku preciznost (mala slika)

www.weinig.com



PISE: d.i.a. Dragana Zecevic¢
MK Inzenjering doo Ivanjica

Proslo je gotovo Sest godina od kada
je na jednom javnom skupu kakav je Sabor
drvopreradivaca, kao tema u agendi bila i
prefabrikovana gradnja. Pocetni elan i ideja
da se formira klaster proizvodaca montaz-
nih objekata, kako bi se kroz jedno strukov-
no udruzenje uspostavio red, a kroz uvode-
nje jedinstvenog standarda kvaliteta lojalna
konkurencija, ubrzo su splasnuli, pa se tako
danas stanje u montazoj gradnji ne razlikuje
od onoga kakvo je i u drugim granama gra-
devinarstva. Ni Zakon o izgradnji koji je stu-
pio na snagu septembra 2009. godine nije
doneo pozitivne promene, a vec je u skup-
Stinsku proceduru usao novi, tako da se ge-
neralno moze zakljuciti da kod nas ne po-
stoje instrumenti koji bi garantovali prime-
nu i sprovodenje zakona.

Sticaj okolnosti je, da ovaj tekst pisem
nakon emitovanja snimaka u programu ¢i-
ji je sadrzaj zabavnog karaktera, sa jednog
gradilista montazne kuce, a koji u potpuno-
sti govori u prilog ovom zakljucku. Naime,
sama svrha priloga je iskljucivo reklamna i
namenjana odredenoj kategoriji investitora
za koju je proizvodac ili njegov marketinski
savetnik procenio da su potencijalni klijenti
i preko vrlo vidno istaknutog naziva firme i
kontakt telefona na radnim odelima prisut-
nih radnika i ,estradne zvezde” koja je u tom
prilogu angazovana, poziva da se pri kupo-
vini kuce obrate bas toj firmi. Sustina pro-
blema nije u tome $to je neko odlucio da iz-
dvoji maniji ili ve¢i novac da bi pospesio svo-
ju prodaju u emisiji koja nema nikakve veze

MOJ STAV

Montazna gradnja - van

Danas se kod nas stanje u montazoj gradnji ne razlikuje od onoga kakvo je
i U drugim granama gradevinarstva. Generalno se moze zakljuciti da kod nas
ne postoje instrumenti koji bi garantovali primenu i sprovodenje zakona.

Ako se uskoro struka ne pokrene prevashodno u obrazovanju kadrova koji treba aktivno da budu
ukljuceni u sve faze projektovanja, proizvodnje montaznih objekata i rada na gradilistu, vrlo brzo
Celi prestati potraznja za ovim objektima ili Ce strane firme ste¢i primat na nasem trzistu.

Kako su postojece cene na granici odrzivosti, ostaje samo zakljucak da proizvodaci
nisu svoju ponudu, odnosno resenja prilagodili novim zahtevima,

(ime krse zakon,a kupce dovode u zabludu.

Neodlozno je da svi mi kojima je gradevina struka moramo uzeti
ucesca u procesu uspostavljanja zakona i standarda u oblasti prefabrikovane
gradnje ili e za nas ta delatnost vrlo brzo biti potpuno izqubljena.

sa predmetom reklame, vec to da se vlasnik
i odgovorno lice firme koja se reklamira ne
boji da ¢e ga vec slede¢eg dana nakon emi-
tovanja priloga posetiti, u najmanju ruku
gradevinska, a verujem i inspekcija rada...
Zbog ¢ega? Zbog toga Sto je evidentno da
radove izvodi bez gradevinske dozvole su-
dedi po tome da je lokacija potpuno neure-
dena, da nema pristupnog puta, da se gradi
u sred njive u,blatu do kolena” kroz koje se
~estradna zvezda” probija sa gradilisnim ko-
licima kako bi pokazala da je izvodac kadar
da radi u svim okolnostma i vremenskim
prilikama. Na stranu pitanje, ¢cemu u izgrad-
nji prefabrikovanog objekta sluze kolica?
Zbog toga sto na gradilistu nisu prime-
njene sve mere zastite na radu, jer radnici
nemaju propisanu zastitnu opremu, da ra-
dove na visini izvode bez propisno postav-
liene skele i da nisu obezbedeni pojasevi-
ma, kao i da se na gradilistu nalazi lice kome
bi pristup trebalo da je zabranjen, a rec je o

istoj ,estradnoj zvezdi” koju, da zlo bude ve-
¢e, radnici pozivaju i bodre da im se pridru-
Zi i savlada vestinu pentranja i hodanja po
+binderina’, odnosno krovnim nosac¢ima, a
nisu svesni ¢injenice da i sami kre sve pro-
pise o nacinu izvodenja te vrste radova i da
bi zbog toga i oni i odgovorni izvodac rado-
va trebalo da snose sve konsekvence i za-
konsku odgovornost.

Montazna gradnja, pastorce”
gradevinske industrije

Koji je uzrok ovakvom stanju? Dacu se-
bi pravo zasnovano na dvadesetogodisnjem
radu u ovoj oblasti i ¢injenici da dobro po-
znajem stanje u Srbiji $to se tice prefabriko-
vane gradnje, da napravim analizu iz koje bi
proistekao odgovor i resenje.

U Srbiji je montazna gradnja ,pastorce”
gradevinske industrije. Za takav tretman za-
sluzan je prvenstveno menadzment u in-
dustrijama koje su se bavile tom proizvo-

Kraljevo

Denkova Basta, vrti¢ u izgradnji
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granica | domasaja
zakonske kontrole i struke

dnjom, a koji je potpuno zapostavio inze-
njerski kadar i struku, jer je u fabrikama drv-
ne industrije proizvodnja montaznih obje-
kata bila sekundarna.

Na drugoj strani ni struka, pocevsi od vi-
sokoskolskih ustanova, kao $to su Gradevin-
ski i Arhitektonski fakultet pa do naseg stru-
kovnog udruzenja, Inzenjerske komore Srbi-
je, sa ovom tematikom se nikada nije bavila.
Tome u prilog govori ¢injenica da kroz skol-
ske programime studenti ne mogu izuca-
vati prefabrikovanu gradnju tako da mi da-
nas i nemamo osposobljenog inZenjerskog
kadra koji bi mogao da vodi i unapreduje
ovu oblast, pa za posledicu imamo potpu-
nu stagnaciju. Zakljucak je da se poslednjih
20 godina nista bitno nije dogodilo i ako
se uskoro struka ne pokrene prevashodno
u obrazovanju kadrova koji treba aktivno
da budu ukljuceni u sve faze projektovanja,
proizvodnje i rada na gradilistu, vrlo brzo ¢e
ili prestati potraznja za ovim objektima ili
ce strane firme stedi primat na nasem trzi-
stu. Razlog da se to vec nije dogodilo je ne-
slavna ¢injenica da je finansijska situacija u
zemlji takva da investitora, koji bi mogli da
plate cenu po kojoj firme iz zemalja EU nu-
de svoj program kod nas, nema, ili ih je ve-
oma malo. Na Zalost sa tom se ¢injenicom
zavrsava sva prednost i konkurentnost nasih
proizvodaca, jer sve to je vezano za kvali-
tet, standarde i garancije, u ovoj oblasti, je
na strani ponudaca iz EU.

Zbog Cega? Zbog toga Sto je montaz-
na gradnja kod nas van granica i doma-
Saja zakonske kontrole i struke. Propada-
njem velikih firmi poput,SPIK"-a iz lvanjice
i ,Grada" iz Kosjeri¢a pre petnaest i vise go-

dina nije nestala potreba za ovom vrstom
gradnje. Proizvodnja se iz fabrickih hala seli
u improvizovane radionice gde nema mo-
gucnosti kontrole kvaliteta u toku proizvod-
nje, jer gotovo u 90% slucajeva inzenjerski
kadar nije uklju¢en niti u jednu fazu izrade

i izgradnje montaznih objekata, pa je time
potpuno izbegnuta i mogucnost prime-

ne zakonske regulative putem sprovodenja
profesionalne odgovornosti, projektanata ili
izvodaca radova.

Nasa praksa: zakonodavac
ne sprovodi zakon

Raste nelojalna konkurencija, obaraju se
cene, a time i kvalitet, na trzistu se pojavio
ogroman broj proizvodaca i graditelja mon-
taznih objekata, navodno sa velikim isku-
stvom i tradicijom, a istina je sasvim druga-
¢ija i bazira se na zakonu neuredenog trzista
po kome svaka roba moze naci kupca. Pro-
blem je u tome $to se montazni ili prefabri-
kovani objekat ne moze tretirati kao roba,
vec kao gradevinski objekat visokogradnje
za koga vaze pravila definisana u vise zako-
na medu kojima je Zakon o izgradniji krovni.
Tim zakonom je jasno definisano ko moze
graditi objekte i koje su obaveze i investi-
tora i izvodaca radova, a i nadleznih drzav-
nih sluzbi koje su zaduZene za sprovodenje
istog.

Ako zakonodavac dosledno ne sprovo-
di zakon, a zbog toga sto nije ustanovljena
odgovarajuca procedura kojom bi kontroli-
sao da li se proizvodnjom i izgradnjom ove
vrste objekata bave firme i preduzetnici ko-
ji ispunjavaju osnovni zakonski preduslov,
a to je da imaju u radnom odnosu zaposle-
nog inzenjera kao odgovornog projektanta i

Denkova Basta
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izvodaca radova, onda je on taj na kome lezi
najveca odgovornost za ovakvo stanje. Sva
nova podzakonska akta, kao $to je Pravinik
o energetskoj efikasnosti objekata i ¢inje-
nica, odgovorno tvrdim, da se njegova pri-
mena u ovom trenutku zasniva samo kroz
zadovoljavanje forme da Elaborat o ener-
getskoj efikasnosti objekta mora biti prilog
uz Glavni arhitektonsko gradevinski pro-
jekt, potvrduje ovaj zakljucak. Evidentno je
da se cene montaznih objekata, koje nude
domace firme, nisu promenile od dana ka-
da je Pravilnik stupio na snagu, a $to je bilo
ocekivano s obzirom na to da se konstruk-
cija i termicka izolacija moraju usaglasiti sa
zahtevima definisanim prora¢unima, sto u
najmanju ruku, znaci da se moraju poveca-
ti dimenzije konstrukcije i izolacija, a to au-
tomatski zahteva i povecanje cene. Kako su
postojece cene na granici odrzivosti, osta-
je samo zakljuc¢ak da proizvodadi nisu svoju
ponudu, odnosno resenja prilagodili novim
zahtevima, ¢ime krse zakon, a kupce dovo-
de u zabludu. U trenutku kada bude trebalo
da pribavi Energetski pasos za novoizgra-
deni objekat investitor ¢e sagledati sve ne-
dostatke objekta ciji je vlasnik, ali ¢e isprav-
lianje gresaka u tom trenutu za njega biti ili
tehni¢ki ili finansijski nemoguca. Stetu trpe
svi u lancu i investitor na jednoj strani, stru-
ka i konac¢no drzava koja se potpisivanjem
odredenih zakona obavezala da ¢e do 2020.
godine ispuniti standarde EU vezane za
energetsku efikasnost objekata. Ne ulazedi
sada u elaboriranje tehnickih resenja koja bi
morala biti primenjena kako prilikom resa-
vanja konstrukcije u celini tako i detalja i ve-
za kod prefabrikovanih objekata kako bi on
zadovoljio sve zahteve energetskog razre-
da uskladenog sa Pravilnikom, ho¢u da na-
glasim da je za realizaciju ovih zadataka po-
trebno edukovati i same inZenjere. Time Ze-
lim da potenciram neophodnost da se hitno
u ovoj oblasti mora krenuti sa doslednom
primenom zakona i angazovanjem stru¢nja-
ka, jer prepustajuci ovu delatnost trgovcima
i ostalim nestru¢nim ucesnicima, ne samo
da ¢e nam druga trzista na kojima smo ne-
kada bili prisutni biti nedostupna, ve¢ ¢emo
izgubiti i domace trziste.

A da posedujemo potencijal mozda naj-
bolje govori ¢injenica da je konzorcijum
ivanjickih proizvodac¢a montaznih kuca na
najbolji nacin odgovorio zahtevima jed-
ne krizne situacije kao $to je bila izgradnja
objekata u Kraljevu nakon zemljotresa 2011.
godine kada je u rekordnom roku u teskim
uslovima sagradeno 465 kuca. Nije mi po-
znata Cinjenica da je nekome u okruzenju
ovako nesto uspelo. Zbog toga, neodlozno,
od danas, svi mi kojima je gradevina struka
moramo uzeti u¢es$¢a u procesu uspostav-
lianja zakona i standarda u oblasti prefabri-
kovane gradnje ili ¢e za nas ta delatnost vrlo
brzo biti potpuno izgubljena. u
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Portal drvne industrije
WWW.DRVOTEHNIKA.INFO

U skladu sa trendovima i tehnoloskim tendencijama
redakcija casopisa DRVOtehnika se potrudila da za-
dovolji sve svoje Citaoce, one koji vole Stampano iz-
danje, kao i one kojima je sve to lakse on-line, pa je
tako od 04. februara 2014. godine startovao je sa ra-
dom portal drvne industrije DRVOTEHNIKA.INFO.

Nakon viSe od 10 godina redovnog izlazenja casopis
DRVOtehnika od 04. februara 2014. godine ima i svo-
ju on-line verziju, portal DRVOTEHNIKA.INFO.

Portal DRVOTEHNIKA.INFO je glasilo svih koji se na
bilo koji nacin bave drvetom, a sadrZaj portala ce
permanentno rasti i uvek biti informativan, aktue-
lan i tacan.

U promotivnom periodu, do juna 2014. godine, svim
svojim klijentima i potencijalnim oglasivaima, tim
portala DRVOTEHNIKA.INFO daje 50% popusta u od-
nosu na cene iz cenovnika.

Posetite WWW.DRVOTEHNIKA.INFO

Reforme u Srhiji kasne
har dvadeset godina

Privrednici Srbije se sve CeSce Zale da su reforma srp-
ske privrede spore i da kasne bar dvadeset godina.
Profit uglavnom stvara privreda u privatnom vla-
snistvu koja je buducnost Srbije, ali su firme sve vi-
Se okrenute opstanku, a ne razvoju, upozoravju pri-
vrednidi.

Privatni preduzetnici su sve vise okupirani problemi-
ma i brigom kako da im firma opstane, a sve manje
imaju mogucnosti da razmisljaju o razvoju. Vazna su
mala i srednja preduzea, ali je njihov opstanak i zi-
vot moguc samo ako postoje velike i jake firme, ako
razvijemo industriju, tvrde privrednici, svesni da je
samo sa povecanjem potro3nje, odnosno sa rastom
kupovne moci, moguce pokrenuti razvoj i ekonomi-
ju uciniti Zivom. Sa velikom stopom nezaposlenosti

i malim platama razvoj nije mogug, tvrde privredni-
Ci, a takve poruke su stizale i u vreme predizbornih
agitacija. Ocekuje se i konacno uvodenje reda u javni
sektor za Sta ce Vlada RS imati potpunu podr3ku pri-
vatnih preduzetnika.

Medu najvece probleme spada i sivo trZiSta dije suz-
bijanje je iskljucivo u rukama drzave, koja je do sada
bila prilicno neefikasna, smatraju privrednici. Drzava
ne obraca dovoljno paznju privrednicima, a toleri-
Se sivo trZiste koje ne ugrozava samo profit, ve¢ rad i
poslovanje nasih kompanija i znatno utice na drzav-
ni budzZet. Izmena sistemskih zakona ima podrSku
poslodavaca, ali je, isticu privrednici, vazno doneti i
podzakonska akta koja ¢e obezbediti da se oni zai-
sta primenjuju, $to u proteklim vremenima Cesto ni-
je bio sludaj.

Potraznja prevazilazi ponudu

Kada su u pitanju proizvodi Sumarstva koji se prodaju
na domacem trZistu, a koji kod JP VojvodinaSume &-
ne oko 85% prihoda od prodaje proizvoda i usluga na
domacem trzistu, cinjenica je da, prema sadasnjem
stanju, potraznja prevazilazi ponudu. Poznato je na-

E{UM DRVOtehnika 42/2014

ime, da je poslovanje u Sumarstvu planirano i ogra-
niceno, a to je slucaj i kod JP Vojvodinasume ¢ije je
poslovanje planirano i neposredno ogranicena godis-
njim planom proizvodnje, a taj plan proizilazi iz de-
setogodisnjih planova gazdovanja Sumama, takozva-
nih posebnih osnova gazdovanja Sumama.

Sa dugogodisnjim kupcima drvnih sortimenata, ve¢
tradicionalno, u mesecu februaru, JP VojvodinaSume
potpisuje ugovore o prodaji robe. Tako je bilo i prote-
klog februara kada je dipl. ing. Marta Taka, direktor
JP Vojvodinasume, potpisala ugovore o snabdevanju
trupcima u 2014. goduni 27 najvecih drvopreradivac-
kih firmi sa teritorije Autonomne Pokrajine Vojvodine
i Republike Srbije. Istovremeno su direktori ogranaka
JP VojvodinaSume, na svom nivou, potpisali 55 ugo-
vora o prodaji robe za ovu godinu.

Zbog cinjenice da je traznja za ovim proizvodima ve-
¢a od ponude, kao i da svakom od potencijalnih ku-
paca treba pruZiti priliku za kupovinu neophodne si-
rovine, ugovori se sklapaju za oko 70 % kolicina pla-
niranih za prodaju. Ostatak kolicina je na slobodnoj
ponudi svim kupcima koji medusobnu prednost u ku-
povini ostvaruju avansnim uplatama.

Sklapanja ugovora sa kupcima, sa jedne strane je ga-
rancija i osiguranja Javnom preduzecu Vojvodinadu-
me da Ce plasirati robu, a sa druge strane je garancija
kupcima da ce na vreme obezbediti ugovorenu kolici-
nu robe. Za drvopreradivace je posebno znacajno $to
dobijaju sertifikovanu robu, jer JP Vojvodinasime ve¢
nekoliko godina predstavlja FSC sertifikat.

Hrvatski drvni klaster otvara
predstavniStvo u Briselu

Hrvatski drvni klaster otvara svoje predstavnistvo u
Briselu, u sklopu Adriatic Centra Brussels, u neposred-
noj blizini Evropskog Parlamenta. Kao i do sada, cilj
Hrvatskog drvnog klastera je lobiranje za sektor dr-
vopreradivacke industrije, u Ciji smo se kvalitet pro-
grama i entuzijazam imali prilike viSe puta uveriti ka-
ko kroz dosadasnju saradnju, tako i kao ucesnici Kon-
gresa drvopreradivaca u Opatiji ili Kongresa pilanara
u Slavonskom Brodu.

Brisel, kao glavni grad EU, je izvrsna platforma za
prosirivanje saradnje preduzeca iz Hrvatske ali i re-
giona, kako na regionalnom, tako posebno na me-
dunarodnom nivou, putem prezentacije projekata i
mogucnosti drvne industrije regije Sirem ulagackom,
poslovnom i politickom auditorijumu iz evropskih in-
stitucija, stoji u pismu koje smo dobili od Hrvatskoh
drvnog klastera.

Pored promocije drvnog sektora regije, Hrvatski drv-
ni klaster namerava da prosiri polje aktivnosti, pa je
tako prvi u nizu planiranih dogadaja u Adriatic Cen-
tru Brussels vezan uz lecilisno-termalni i komunalni
sektor. Kako bismo omogucili da priliku za uce3¢e do-
bije Sto vei broj firmi predstavnika sektora, ne samo
iz Hrvatske vec iz zemalja Regije, dobrodosla bi svaka
pomoc oko kontakata i baza spomenutih sektora na
regionalnom nuvou, u svrhu boljeg Sirenja veza i or-
ganizacije, stoji u pismu Hrvatskog drvnog klastera.
Navedeni dogadaji mogu imati kljuénu ulogu i otvo-
riti novu perspektivu evropske saradnje uz ocekivano
participiranje u razlicitim oblicima evropskog finan-

siranja, kao i upoznavanje sa najboljom evropskom
praksom. .. Mejl Hrvatskog drvnog klastera smo pro-
sledili Turistickom savezu Srbije i na jos nekoliko adre-
53, a zainteresovan se mogu javiti Rosani Simunovi¢
438516329112, marketing@drvo-namjestaj.hr

XYLEXPO 2014: povratak na scenu
renomiranih izlagaca

Nedavno je veliki povratak na scenu grupa Biesse i
Cefla ispunjavao novinske stupce. Dve dugo ocekiva-
ne odluke od klju¢nog su znacaja za uspeh Xylexpo-
a, medunarodnog bijenala drvopreradivacke tehno-
logije i industrije namestaja koje ce se odrzati od 13.
do 17. maja 2014. godine u izlozbenom prostoru Mi-
lano-Rho. Njihov povratak vratio je dogadaj u Milanu
u Zizu interesovanja, kao jos jai i kompletniji okvir za
trziste koje je, uprkos jednoj od najmanje sjajnih se-
zona ikada, i dalje medu vodec¢im sajmovima za diza-
jn, preradu drveta i promociju materijala zasnovanih
na drvnoj industriji. Bilo da je re¢ o namestaju ili pro-
zorima, rezanoj gradi ili panelima, Xylexpo okuplja i
istice predloge velikih globalnih grupa kao i italijan-
skih i medunarodnih kompanija srednje velicine.
Stotine kompanija posvecenih razvoju i definisanju
novih metoda za preradu i proizvodnju sa akcentom
na Zivotnoj sredini i prirodnim resursima, sposobne
su da rede sva pitanja u vezi sa razlicitim ciklusima i
operacijama. Ove kompanije ce biti veliki akteri mi-
lanskog sajma. Imena poput: Ima Klessman, Roba-
tech, Italpresse, Michael Weinig, Barberan, Camam,
Casadei Industria, Essetre, Felder, Hundegger, Friul-
mac, Paolino Bacdi, Siemplelkamp, Wintersteiger. ...
da pomenemo samo neke od preko 300 izlagaca, su
vec odavno predali svoje prijave.

Jtalija je i dalje najvece globalno trZiste, uprkos pro-
blemima koje je prouzrokovao period ekonomske
krize", rekao je Jurgen Koepel, ¢lan odbora Homag
grupe, komentariSuci sledeci Xylexpo. ,Ja sam sigu-
ran da cemo se ubrzo oporaviti, jer trZiste italijanske
industrije namestaja mozZe da bude konkurentno, i
globalni trendseter po pitanju dizajna i kreativnosti.
Za Homag grupu Xylexpo je najveca internacionalna
izlozba, premda je poslednjih godina izgubio svoju
poziciju zbog konflikata i diskusija medu proizvoda-
¢ima. Ali, ako pogledamo evropski scenario, veoma
je vazno da postoji jos jedan jak dogadaj na Starom
kontinentu pored Ligne.”

Na istoj talasnoj duZini je i Alberto Maestri, direk-
tor marketinga i prodaje grupe Cefla Finishing, koji
je prokomentarisao: ,Cefla se vraca na Xylexpo gde
verujemo da ¢emo pronaci medunarodnu scenu da
predstavimo rezultate svojih trajnih napora po pita-
nju inovacije i razvoja proizvoda, $to je podstaknuto
znacajnim investicijama tokom poslednjih godina.”

Izbor Biesse Group-e, multinacionalne kompanije
aktivne u sektoru masinerije za drvo, staklo i preradu
kamena, koja je nakon dve godine odsustva objavila
povratak na Xylexpo, podstakao je prijave i povratak
drugih kompanija. Biesse Group-a vratila se uz sle-
deci navod,,. . . bice to odli¢na prilika za posetioce i
klijente da otkriju vrhunske prednosti re3enja Bies-
se Group-e, po pitanju masina, linija za integrisanu
proizvodnju i softvera.”
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Xylexpo - Svetsko bijenale tehnologije za preradu dr-
veta i industriju namestaja

Izlozbeni centar Rho Fieramilano, 13-17. maja 2014.

Drvna industrija Srhije nema kadrove

KaZu da svako vreme nosi svoje breme, a breme na-
$eg vremena je, uz sve probleme koji nas dugo prate,
i svetska ekonomska kriza. Kako se njen uticaj ma-
nifestuje na drvnu industriju Srbije, raspravljalo se
pocetkom februara i u Agenciji za drvo, gde je kon-
statovano da su velike 3anse da pod pritiskom krize

i privrednih probleme uopste, drvna industrija u na-
$0j zemlji nestane. lzmedu ostalog, Cinjenica je da
preduzeca koja se bave preradom i obradom drveta i
proizvodnjom namestaja nemaju dovoljno kvalifiko-
vanog kadra za obavljanje stru¢nih poslova. Potrebe
za adekvatnom radnom snagom drvopreradivaci re-
Savaju priucenim kadrom iz drugih strunih profila
(konobari, kuvari i sltno). Ova situacija nepovoljno
utice na kvalitet proizvoda i izaziva povecanje mate-
rijalnih i nematerijalnih troskova proizvodnje. Rad-
ni sat priucenog radnika u proizvodnii je preskup za
privrednike. Privreda Zivi na ivici opstanka jer iako se
preradom drveta bave mnogi pripadnici drugih stru-
ka, jo3 uvek raspolaZe stru¢nim kadrom koji je obra-
zovan pre 20 i vide godina. Ukoliko se situacija ne iz-
meni, drvnom strukom Ce se za 5 do 10 godina baviti
iskljucivo amateri, pod uslovom da do tada opstanu.
Uprkos padu broja zaposlenih u ovoj privrednoj gra-
ni (prema statistickim podacima broj zaposlenih je
2001. godine u drvnoj industriji bio 36.890 radnika,
a2011. godine 18.736 radnika — izvor Privredna ko-
mora Srbije), proslogodidnji izvoz je bio blizu 500 mi-
liona dolara i imao je tendenciju rasta.

Paradoks ove situacije je da se u Srbiji i pored veli-
ke stope nezaposlenosti, strucne Skole suocavaju sa
nedostatkom interesa za proizvodna zanimanja. Po
podacima koje smo dobili iz beogradske drvne $ko-
le ,Drvo-art”, ove Skolske godine nije upisan nijedan
ucenik u odeljenja stru¢nog usmerenja stolar i stru¢-
nog usmerenja tapetar. U drvnim Skolama Srbije, na
potezu od Subotice do Vranja, u tri obrazovna profila
drvne struke upisano je svega 27 ucenika.

Nije teSko predvideti posledice nedostatka kvalifiko-
vanog kadra bilo koje specijalnosti, a posebno zani-
manja kao $to je stolar. Zato Agencija za drvo, koja
okuplja najveci broj preduzetnika drvne struku, pre-
uzima inicijativu, obavestava javnost o ovoj alarman-
tnoj situaciji i pokrece niz aktivnosti, kojima je za cilj
stvaranje uslova za permanentno obrazovanje kvalifi-
kovanog kadra u skladu sa potrebama privrede.

Na sastanku Savetodavnog odbora Agencije za drvo
koji je odrZan pocetkom februara, formirana je radna
grupa diji je zadatak priprema i izrada projekta ko-
jim bi se stvorili uslovi za permanentno obrazovanje
strucnog kadra potrebnog drvnoj industriji. Prvi ko-
raci ka realizaciji ovog cilja su prikupljanje podata-
ka iz lokalnih samouprava, kako bi se na osnovu njih
napravili planovi za dalje aktivnosti. Agencija za drvo
radi na sistematizaciji prikupljenih podataka, kako

bi ih prezentovala ¢lanovima radne grupe na slede-
¢em sastanku, sa ciljem da se preduzmu adekvatne
aktivnosti.
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POSLODAVCI: Slaho ¢emo
zaposljavati u 2014. godini

Istrazivanje Unije poslodavaca Srbije je sprovedeno
u 260 preduzeca, a razlozi Sto firme nece nuditi po-
slove su visoki troskovi, pad prometa i borba sa ne-
lojalnom konkurencijom. Cak 90 odsto poslodavaca
u Srhiji izjavilo je da u 2014. nece moci da zaposljava
nove mlade ljude, pokazuje istrazivanje Unije poslo-
davaca Srbije.

Razlozi za to su visoki troSkovi poslovanja, pad pro-
meta, borba sa nelojalnom konkurencijom — rekla je
predstavnica Unije Ljiljana Pavlovi¢ na forumu po-
svecenom saradnji srednjih $kola i poslodavaca, na
kojem je ukazano da je medu mladim nezaposlenim
ljudima najveci broj onih sa srednjim obrazovanjem.

IstraZivanje je sprovedeno u 260 preduzeca, a u ova-
kvom privrednom ambijentu, uglavnom mala i sred-
nja preduze¢a nemaju mogucnosti da rastu i da se
razvijaju, pa samim tim i da otvaraju nova radna me-
sta, rekla je Pavlovic.

Ona je ukazala da, sa druge strane, ima zanimanja
koja se traZe, ali da mladi nisu zainteresovani. Tako je
ove Skolske godine smer armiraca upisalo tek nekoli-
ko daka, a privreda vapi za ovim zanimanjem kao i za
keramicarima, molerima, stolarima. ..

(Tanjug)

PORAZNA STATISTIKA: Svaki drugi
mladi Govek u Srhiji bez posla!

Nije lako mladima u Srbiji, svaki drugi nema posao. A
nema ni naznake da ce se ta situacija uskoro prome-
niti. Mladi misle da do posla ne mogu da dodu ako
nemaju vezu koja ce ih proteZirati, a ¢ak 82% mladih
smatra da iskljucivo preko veze mogu dodi do posla ili
ulaskom u politicke stranke.

Unija poslodavaca Srbije sprovela je istrazivanje u
259 malih, srednjih i velikih kompanija i anketirala
1.141 mladih do 30 godina starosti.

— Miadi su najvise pogodeni losim efektima rasta
rada na crno. Prema ovom istraZivanju, samo 15%
mladih se izjasnilo da ne bi prihvatilo rad na crno.
Situacija se dodatno pogorsava cinjenicom da oko
30% mladih nije upoznato sa pravima koje mogu da
ostvare na trzistu rada. Medu mladima postoji i ve-
rovanje da jedino preko “veze”(82%) mogu do¢i do
posla ili ulaskom u politicke stranke. Stranacko zapo-
Sljavanje su i poslodavci prepoznali kao problem —
kaze Ljiljana Pavlovi¢ iz Unije poslodavaca Srbije, me-
nadzer ovog projekta.

Ona navodi da je 67% mladih koji su ucestvovali u
istraZivanju aktivno traZi posao i to putem portala za
zaposljavanje, slanjem CV poslodavcima i putem li¢-
nih veza i kontakta, dok je pracenje oglasa Nacional-
ne sluzbe za zaposljavanje pri dnu liste njihovih ak-
tivnosti.

Cak 53,5 odsto mladih izjasnilo se da smatra da im
nije bitno gde ¢e da rade. U javnom sektoru Zeli da
radi cak 21,5 odsto mladih, dok njih 11,6 odsto ne
zna gde bi radilo.

Stopa nezaposlenosti mladih u aprilu 2013. godine
prema podacima iz Ankete o radnoj snazi iznosila je

49,7%, $to je znatno iznad opste stope nezaposleno-
sti za stanovnistvo radnog uzrasta (15-64) koja iznosi
25%, $to znai da je skoro svaka druga mlada osoba
u Srbiji nezaposlena.

— Da bismo podstakli zaposljavanje mladih, neop-
hodno je da se ukinu porezi i doprinosi za prvih 12
meseci rada mlade osobe koja nema nikakvo radno
iskustvo, kao kompenzaciju poslodavcu za utro3eno
vreme i sredstva na obuku tako zaposlenog. Tako-
de, vazno je promeniti Zakon o radu i uvesti fleksi-
bilne oblike zaposljavanja, kao i rada od kuce, Sto ce
omoguciti vecu zaposlenost mladih — smatra Ljilja-
na Pavlovic.

Treba reci da je ovo istraZivanje uradeno u saradnji
sa Savezom samostalnih sindikata Srbije, UGS Neza-
visnost, Ministarstvom omladine i sporta, Nacional-
nom sluzbom za zaposljavanje i Infostudom, uz po-
drku Solidar.

Sliéne probleme mladi imaju i u drugim zemljama
sveta Sto potvrduju podaci iz SAD-a. U Americi, u ko-
joj nikada toliko dugo nisu Zivele tri generacije pod
istim krovom, danas svaki cetvrti ovek koji ima 34
godine i dalje Zivi sa roditeljima. .. Oko 7,7 miliona
dece u Americi Zivi s roditeljima, ali i s bakom ili de-
dom, a trend tri generacije pod istim krovom sve je
¢es(ii u ostatku sveta zbog ekonomske krize, poka-
zala je studija Istrazivackog Centra Pew. Broj deda i
baka koji Zive sa unucima najvise je porastao u raz-
doblju od 2007. do 2009. godine u doba globalne re-
cesije — objavio je nedavno Daily Mail.

Tek svaka peta plata stize redovno

Privrednici su kao glavne razloge za kasnjenje u
isplati zarada naveli nelojalnu konkurenciju iz ,sive
zone”, zaduZenost kod banaka i drugih poverilaca i
nedovoljno novca za kupovinu sirovina i repromate-
rijala. Na sigurnu mesecnu zaradu u Srbiji mogu da
racunaju radnici u samo 20 odsto preduzeca, ako izo
stavimo firme koje zavise od drZavne kase.

Unija poslodavaca Srbije je sprovela istraZivanje me-
du malim, srednjim i velikim firmama koje je poka-
zalo da samo 21 odsto preduzeca isplacuje zarade
svakog prvog u mesecu, kaZe direktor unije Drago-
ljub Rajic.

— Kao glavne razloge za ka3njenje pri isplati plata
privrednici su naveli da ne mogu da naplate potrazi-
vanja u roku kracem od 100 dana. Zale se i da tesko
skupljaju novac za zarade, zato Sto istoviemeno mo-
raju da uplate i poreze i doprinose, kao i da im je pro-
met znatno manji nego u prosloj i pretprosloj godini
— kaze Rajic.

Sada su u Srbiji najpozeljniji poslodavci koji redovno
izmiruju sve svoje obaveze prema radnicima i one fir-
me u kojima se stimulide rad i nagraduje trud.

(Telegraf.rs)

Sporiji rast srpske
privrede u 2014, godini

Srpska privreda ce u 2014. godini usporiti rast koji ce,
kako ocekuju analiticari, iznositi tek jedan odsto. Do
usporavanja rasta srpske privrede ¢e doci usled im-
plementacije mera fiskalne konsolidacije, ocenjuju
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analiticari, napominjudi da su zbog toga rast ekono-
mije u 2014. godini korigovali sa dva na jedan odsto
godisnje.

Mere fiskalne konsolidacije su znacajne, jer je u ovom
trenutku kljucna fiskalna stabilizacija, odnosno za-
ustavljanje daljnjeg rasta javnog duga i deficita
budzeta. Te mere Ce na kratak rok u 2014. godini uti-
cati na pad javne i privatne potro$nje koje imaju zna-
(ajno ucesce u stvaranju bruto drustvenog proizvoda.
To Ce, zajedno sa slabijom kreditnom ponudom ba-
naka, usporavanjem rasta izvoza automobila i nemo-
gunoscu drzave da deluje kontraciklicnim merama,
odnosno preko subvencionisanih kredita, usled iscr-
pljenih javnih finansija, sve zajedno usporiti rast bru-
to drustvenog proizvoda.

Sa druge strane, ocekuje se da ce nova recesija biti
izbegnuta zahvaljujudi prilivu privatnih investicija iz
inostranstva, koje e biti podstaknute pocetkom pre-
govora o pridruZivanju EU i dolaskom novih strates-
kih investitora kroz proces okoncanja restrukturira-
nja javnih preduzeca. U ovoj godini ce veliki problem
predstavljati usporavanje rasta budzetskih prihoda
usled usporavanja potro3nje, promene modela eko-
nomije, potro3nje podstaknute ka izvoznoj ekonomi-
ji, nezavr3enih strukturnih reformi, velikog broja pre-
duzeca koja posluju u negativnoj zoni, itd.

Ocekuju se relativna stahilnost
dinara i niska inflacija

Ove godine se ne ocekujemo novo povecanje pore-
skih stopa, ve¢ okretanje drZave ka efikasnijoj naplati
poreza i mogu¢ rebalans budZeta u toku godine usled
podbacivanja poreskih prihoda, smatraju analitia-
ri. Pozitivno je, dodaju dalje, $to e izvoz, pad uvoza
energenata, te stabilan rast doznaka iz inostranstva,
rezultirati veoma niskim deficitom platnog bilansa u
odnosu na BDP u 2014. godini (5,1 odsto), a to ¢e de-
limi¢no podrZati stabilnost kursa dinara prema evru
u toku ove godine.

Privremeno slabljenje dinara u odnosu na evro oce-
kivano je u prvom kvartalu zbog pocetka kvantitativ-
nog popustanja, to jest smanjivanja ekspanzivnosti
monetarne politike americke Centralne banke (Fed),
koje ¢e preci u jaCanje u narednim kvartalima usled
pocetka priliva stranih direktnih investicija.

Na kraju 2014. godine ocekuje se da ¢e dinara prema
evru dostici nivo od 117, uz pretpostavku da e blaga
depresijacija biti podstaknuta s ciljem da se pospe-
$iizvoz Cije blago usporavanje moze da se desi zbog
vec postignute iskoriS¢enosti kapaciteta proizvodnje
automobila, bar na osnovu do sada planiranih kapa-
citeta proizvodnje, iskljucujuci najave o mogucoj pro-
izvodnji novih Fijatovih modela, tvrde analiticari.

Sto se tice kretanja kamatnih stopa, niska inflacija,
koja je prognozirana za 2014. godinu na 5,5 odsto,
nesto vise u odnosu na 2013. godinu zbog efekta ba-
ze, neizvesnosti u pogledu poljoprivredne sezone,
povecanja posebne stope PDV-a za odredene proi-
zvode od 1. januara i moguce korekcije regulisanih
cena, prema oceni stru¢njaka, podstaknuce Narodnu
banku Srbije da smanjuje referentnu kamatu.

S jedne strane, NBS ¢e morati, kako kaZu, da balansi-
ra izmedu davanja podrske ekonomiji koja ¢e pokaza-
ti znake usporavanja, to je Cinjenica koja traZi sma-
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njenje kamatne stope, i s druge strane izmenjenog
sentimenta na globalnim trZistima i rizicima vezanim
za implementaciju fiskalnog paketa, koji traze oprez
u smanjivanju kamate. Kamate na dinarske kredite
Ce, takode imati silazni trend, ali sa vremenskim po-
makom, jer na cenu kredita utice i veliki iznos pro-
blematicnih kredita koji ne pokazuje znake opadanja,
visoka nelikvidnost realnog sektora, a s obzirom na
viSedecenijske visoke stope inflacije, trZiste ce ipak
biti oprezno u smanjivanju kamata posmatrajuci da
li je niska i stabilna inflacija postala trend, objasnja-
vaju analiticari.
Odrzani vanredni izbori nece imati negativan efekat
na nastavak sprovodenja reformi, ve¢ ¢e samo poja-
(ati reformsko opredeljenje, tvrde analiticari.

lzvor: Tanjug

Gradani Srbije - medu

najvecim pesimistima

Spoljni dug Srbije je poslednjeg dana 2013. godine
iznosio 25,8 milijardi evra, i za 0,8 odsto je manji ne-
go krajem 2012. godine, objavljeno je u novom bil-
tenu Instituta za trZiSna istraZivanja (IZIT). U odnosu
na stanje iz 2001. godine ukupan spoljni dug je po-
rastao Cak 2,3 puta, 3to je izuzetno veliki rast zadu-
Zenosti, posebno u uslovima masovnih prihoda od
privatizacije koje je trebalo iskoristiti za investiranje
u nove ekonomski opravdane projekte koji bi podizali
produktivnost i konkurentnost. Odnos spoljnog duga
i BDP-a je na nivou od 80,3 odsto, $to ukazuje da je
Srbija u zoni visoke zaduZenosti, sa tendencijom da-
lieg pogor3anja, zakljucuje se u biltenu IZIT-a.
Upravo radi sporosti u reSavanju drustvenih tesko-
¢aigomilanja ekonomskih problema gradani Srbije
su medu najve¢im pesimistima. Prema istraZivanju,
objavljenom na sajtu Galupa nalazimo se na Sestom
mestu vodecih pesimista u svetu, jer polovina gra-
dana ocekuje ekonomske poteskoce u 2014. godini,
skoro svaki trei ocekuje da e ekonomska situacija
ostati ista, dok samo 13% ocekuje ekonomski pros-
peritet. .. Medutim, i pored pesimizma koji preovla-
dava u ekonomskim ocekivanjima, osecaj licne srece
kod gradana Srbije je u protekle tri godine u perma-
nentnom rastu: krajem 2013. godine indeks srece je
iznosio 32%, godinu ranije 21%, a pre dve godine
samo 8%. Kako i koliko su pesimisti srecni, tasko je
objasniti.

Drvna industrija prosle godine
zabelezila blag pad, a proizvodnja
namestaja neznatan rast.

zvoz vedi za 14%

Ako posmatramo fizicki obim proizvodnje u drvnoj
industriji, moZemo konstatovati da je proizvodnja
proizvoda od drveta i plute osim namestaja, u 2013.
godini zabeleZila pad od 0,3%, a proizvodnja name-
$taja povecanje za 1,4% u odnosu na 2012. godinu.

Izvoz proizvoda prerade drveta i plute, osim name-
Staja, u 2013, godini iznosi 258,8 miliona dolara,
$to je za 14,3% vie nego prosle godine, dok je uvoz
iznosio 203,1 miliona dolara i ve¢i je za 1,7% nego
2012. godine.

Suficit proizvoda od drveta se konstantno povecava
poslednjih godina i u 2013. godini iznosi 197,2 milio-
na dolara. Deficit je i dalje kod ploca i iznosi 54 milio-
na dolara u 2013. godini.

Vrlo dobri rezultati su kod izvoza namestaja od drve-
ta. lzvoz namestaja u 2013. godini je 197 miliona do-
lara, a suficit 142 miliona dolara. Izvoz namestaja od
drveta je skoro Cetiri puta veci od uvoza, tako da se
za ovu granu industrije mozZe reci da je izrazito izvo-
zno orijentisana. Veoma je pozitivna Cinjenica da su
ovo proizvodi sa visokim stepenom obrade.

Zemlje u koje smo najvise izvozili proizvode primarne
prerade drveta za deset meseci ove godine su Ruska
Federacija 51 mil. dolara, Italija 39 mil. dolara, BiH
17 mil. dolara i Slovenija 18 mil. dolara. Proizvode fi-
nalne prerade drveta izvozili smo u Rusku Federaciju
47 mil. dolara, Nemacku 27 mil. dolara, Francusku 27
mil. dolara, Crnu Goru 26 mil. dolara, BiH 24 milio-
na dolara.

Uvozili smo proizvode primarne prerade drveta iz
BiH 42 mil. dolara, Rumunije 31 mil. dolara, Austrije
26 mil. dolara, a proizvode finalne obrade drveta iz
Kine 50 mil. dolara, Rumunije 45 mil. dolara, Italije
27 mil. dolara, Nemacke 95 mil. dolara i Hrvatske 16
mil. dolara.

lzvor: Privredna komora Srbije

Neznatne promene u proizvodnji i
izvozu papira i celuloze

Proizvodnja celuloze i papira i prerada papira u 2013.
godini u odnosu na 2012. godinu, beleZi pad proi-
zvodnje od 0,1%, tako da mozemo reci da je proi-
zvodnja jednaka proslogodisnjoj.

Izvoz proizvoda celuloze i papira i prerade papira u
2013. godini iznosio je 321 milion dolara, a uvoz 600
miliona dolara, a deficit u ovoj grani industrije izno-
sio je 279 miliona dolara.

zvoz je veci nego u 2012. godini za 43 miliona do-
lara, a uvoz za 36 miliona dolara, tako da je deficit
smanjen za 7 miliona dolara. Svi proizvodi celuloze i
papira u 2013. godini ostvarili su povecanje i uvoza i
izvoza u odnosu na 2012. godinu.

Najznacajnije zemlje, partneri Srbije u izvozu celuloze
i papira i proizvoda od papira za deset meseci 2013.
godine su: Bosna i Hercegovina 34 miliona dolara;
Hrvatska 27 miliona dolara; Nemacka 22 miliona do-
lara; Makedonija 18 miliona dolara; Grcka 17 miliona
dolara i Rumunija 16 miliona dolara.

Najznadajnije zemlje, partneri Srbije u uvozu celu-
loze, papira i proizvoda od papira za deset meseci
2013. godine su: Svedska 58 miliona dolara; Italija 52
miliona dolara; Nemacka 51 miliona dolara; Slovenija
45 miliona dolara; Austrija 39 miliona dolara i Finska
35 miliona dolara.

lzvor: Privredna komora Srbije

Uéesce Sumarstva i drvopreradivackog
sektora u BDP Srhije

Prema podacima Privredne komore Srbije Sumarstvo
u BDP nase zemlje ucestvuje sa 0,2%; prerada drveta
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2.i3. juna 2014. godine u Opatiji

11. drvno-tehnoloska konferencija

Globalni pritisak na konkurentnost proizvoda od drveta i namestaja
bice u fokusu i na ovogodisnjem susretu drvopreradivaca u Opatiji.

U Opatiji e 2. i 3. juna ove godine biti odrZana 11. drvno-tehnoloSka konferencija koja predstavlja cen-
tralni sektorski skup prerade drveta u jugoistonoj Evropi. Vec tradicionalno na ovom skupu predstavnici
drvne industrije uskladuju svoje stavove i raspravljaju o sektorskoj politici i trendovima sa predstavnici-
ma Sumarstva, akademske zajednice, dobavljacima tehnologija i repromaterijala, predstavnicima bana-
ka, kao i nadleznim institucijama.

Predsednik Hrvatskog drvnog klastera, gospodin Darko Prodan kaZe: Drvno-tehnoloska konferencija se u
Opatiji odrZava jedanaest godina zaredom. Radi se o srediSnjem sektorskom okupljanju drvne industri-
je i Sumarstva u Republici Hrvatskoj na kojem se tradicionalno rezimiraju sektorske prilike i daju naznake
buducih poslovnih trendova u oba sektora. Ovaj skup ima i regionalni znacaj, jer ulaskom Hrvatske u EU
otvaraju se mnoge mogucnosti za nase susjede kojima predlazemo intenzivniju saradnju na europskim
projektima. Mi smo svakako otvoreni za predloge i u tom smislu ocekujemo kolege iz susednih zemalja.

Poziv drvopreradivaima i Sumarima regije uputila je i Sonja IStvani, izvrSni direktor Hrvatskog drvnog
klastera uz objasnjenje da se u cilju jacanja skupa ove godine simultano odrzava i 3. medunarodna kon-
ferencija o uredenju enterijera bududi da postoji veliki potencijal saradnje drvne industrije i hotelskog
sektora koji je usprkos kriznom okruZenju zadrZao znacajniji investicijski potencijal.

S obzirom da preduzeca iz Srbije i regije poseduju relevantno iskustvo u Sirem segmentu drvne industri-
je, uz ovaj poziv, organizator se nada da ce i ove godine vedi broj firmi iz regije pronaci interes za ucesée
na ovom skupu privrednika.

Vise o Drvno-tehnoloskoj konferenciji na www.drvna-konferencija.hr i www.drvniklaster.hr
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sa 0,3%; proizvodnja namestaja sa 0,4%; i proizvod-
nja papira i celuloze sa 0,5%. To ukupno iznosi 1,4%.

Pad industrijske proizvodnje
u preradi drveta Hrvatske

U septembru prosle godine industrijska proizvodnja
u preradi drveta u Hrvatskoj pala je za 11% u odno-
su na isto razdoblje prosle godine, dok je proizvodnja
namestaja zabeleZila pad od 2,6%. Analiticari to po-
vezuju s produzenjem krize na nekim evropskim trZi-
Stima te padom gradevinskih aktivnosti na domacem
trZiStu. Navedeni podaci proizilaze iz izvestaja Drzav-
nog zavoda za statistiku koji je objavio da je u avgu-
stu prodle godine zabelezen pad gradevinskog sek-
tora, i to osetno u broju dozvola za stambene zgrade
(-39%). Tako je u avgustu 2012. godine izdato 555

Prema istom izvoru Sumarstvo ucestvuje u ukupnom
izvozu Srbije sa 0,1%; proizvodi od drveta sa 1,6%;
papira i celuloze sa 2,2%, dok namestaj u ukupnom
izvozu Srbije iznosi 1,8%. Ukupno, to iznosi 5,7%.

U uvozu Sumarstvo ucestvuje sa 0,0%; proizvodi od
drveta sa 1,2%; papir i celuloza sa 2,8%; a namestaj
sa 0,6%.

Broj preduzeca u Srbiji koja se bave preradom drve-
ta iznosi 1432, proizvodnjom papir i celuloza 690, a
proizvodnjom namestaja 1007.

Prosle godine, prema podacima Privredne komore Sr-
bije, u Sumarstvu nase zemlje je bilo zaposleno 4.767
radnika, u firmama koje se bave preradom drveta
8.375, u preduzecima koja se bave papirom i celulo-
zom 6266, i u proizvodnji namestaj 10.972 radnika.

Doslo je i do pada u stambenoj povrsini koja je pre-
klane iznosila 51.768 m?, a 2013. godine 46.210 m2,
DZS je takode objavio podatke o kretanju cena drv-
nih proizvoda, a porast cena zabiljezen je za 15% kod
ogrevnog drveta (18.9 prema 22 eura). Prosecna ce-

Izvor: Privredna komora Srbije  na trupaca liSara u septembru prodle godine iznosila
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dozvola, a u istom mesecu 2013. godine 343 dozvole.

je 58.7 eura za kubik robe kupljene od pravnih lica u
vlasnistvu drZave, dok je kod privatnog otkupa cena
kubika liS¢ara dostizala 87.5 eura. www.dsz.hr

TVIN obelezio sto godina!
Nova investicija od 4 miliona eura

Postavljanjem kamena temeljca za gradnju novoga
pogona vrednog 4 milijona eura, krajem novembra
prosle godine obeleZena je stota godisnjica rada vi-
roviticke drvne industrije TVIN. Re je o pogonu u ko-
jem Ce se na tri hiljade kvadratnih metara izradivati
elementi namestaja duZinskim i Sirinskim spajanjem
drveta. Pogon je u fabrickom krugu otvorio dugo-
godisnji direktor firme TVIN i predsednik Nadzornog
odbora Ivan Slami¢. Na otvorenju su se pojavili sa-
mo gradonacelnik Virovitice i Zupan. | pored upuce-
nih poziva, nije dosao niko iz resornih ministarstava,
niti iz Uprave Hrvatskih Suma. Inade, treba rei da je
duga i turbulentna istorija ove firme. Tokom tih sto-
tinu godina menjala su se imena, vlasnici, lokacije,
prolazilo se kroz razne teskoce, uspone i padove, no
TVIN je opstao i danas predstavlja industrijskog drv-
nog giganta. Prvih sto godina je zavrsilo, uspesno u
korist zajednice i radnika. Za drugih sto godina treba
biti vrlo oprezan pa ulagati u investicije koje ¢e nam
kroz veu profitabilnost i zaposlenost povecati trzisni
udeo. To je prvi korak u izradi novih programa i boljoj
finalizaciji kojom stvaramo stabilnost i sigurnost po-
slovanja kroz smanjenje cene proizvodnje, istakao je
Slamic. S priblizno 900 radnika u 9 fabroka u Viroviti-
i, Pitomadi, Grubignom Polju i Zupanji, TVIN je najve-
¢a i najuspesnija firma drvne industrije u Hrvatskoj.
Zahvaljujuci tridesetogodinjoj saradnji sa Svedskom
IKEOM, gotovo 98% proizvodnje namestaja izvozi se
na zahtevno trziste Evropske unije. Kriza koja traje
ve¢ 5 godina prepolovila je proizvodne kapacitete, ali
bez obzira na to svakodnevno radimo na smanjenju
troskova proizvodnje i ulazemo u nove tehnologije
kako bi se uspesno nosili sa konkurencijom iz Kine,
Rumunije, Poljske, Letonije i drugih zemalja, izjavio
je generalni direktor TVINA, Ivan Spoljaric.

Potrosnja peleta u Evropi za Sest
godina povecana tri puta!
Amerikanci drze 43% trzita

Evropska unija ve¢ duZe vreme sprovodi aktivnu po-
litiku smanjenja zavisnosti od fosilnih goriva i sma-
njenja emisija C0,. Pelet je odreden kao vazno gori-
vo koje doprinosi ostvarivanju takvih ciljeva, pa je u
poslednjih Sest godina potro3nja peleta povecana za
tri puta (sa 4,6 miliona tona u 2006. na 14,3 miliona
tona u 2012. godini). Istovremno je i evropska proi-
zvodnja utrostrucena (sa 3,5 miliona tona na vise od
10 miliona tona), s time da je najvisi rast zabelezio
uvoz peleta u EU (sa 0,8 miliona tona na 4,4 miliona
tona). Ono $to posebno veseli proizvodace peleta je
Cinjenica da trziste nije ni izbliza dosegnulo svoje li-
mite. GodiSnji izvestaj EU o biogorivima predvida da
¢e 2020. godine biti izmedu 50 i 80 miliona tona. Sve
to otvara nove dileme na evropskom trzistu peleta;
relativno niske cene drvne sirovine u SAD-u i Kana-
di dovode do znacajnog rasta uvoza, dok dve najvece
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evropske proizvodacke zemlje, Nemacka i Svedska,
beleze blagi pad u proizvodnji. MoZda trZiste najbolje
ilustruje Cinjenica da je trgovina peletom izmedu ze-
malja ¢lanica EU smanjena za 12%, dok je uvoz iz Se-
verne Amerike porastao za 44%. Amerikanci i Kana-
dani su 2011. godine zajedno drZali 28% evropskog
trzista, da bi 2012. godine ostvarili 37%, dok se u
prvih sedam meseci 2013. godine njihov trZiSni udeo
popeo ak na 43%. www.ihb.de

Hrvatski primer ulaganja
u drvnu industriju: investicija
od 30 miliona evra

Firma Cedar sa sedistem i dugogodiSnjim poslova-
njem u Kastvu najvei je izvoznik bukove rezane
grade iz Hrvatske i jedna od vodecih firmi u drvo-
preradivackoj industriji regije. Ovo preduzece nastoji
hrvatsku drvnu industriju definisati kao prepoznat-
ljivu robnu marku te uspostaviti mehanizme konku-
rentnosti domaceg proizvoda na zahtevnom svet-
skom trzistu.

U ovom trenutku Cedar d.o.0. nakon Sto je kupio Drv-
nu industriju Vrbovsko i pilanu Vrbovsko te oZivio
proizvodnju, investira za danasnje vreme nezamisli-
vih 30 miliona evra u proizvodnju. Preko 90% uku-
pnog prihoda realizuje na inostranim trzistima. Cedar
Kastav u Vrbovskom gradi najvei pilanski kompleks
u jugoistocnom delu Evrope. Pokrenuli su proizvod-
nju u pilani i potencijalnim investitorima pokazali da
njihova drvna industrija ima perspektivu. Izgradili su

novu parionocu, susare, kotlovnicu, a u pripremi je
kogeneracija i proizvodnja peleta.

Cilj im je, objasnjava direktor Darko Prodan, da pro-
izvode 120 hiljada kubika bukove grade godisnje:
Imamo kupce i trZiSte, znati moramo proizvoditi do-
voljne koli¢ine robe odgovarajuceg kvaliteta i po do-
govorenoj dinamici isporuke. Cilj modernizacije firme
je uvodenje novih proizvodnih standarda u tehnicki

i organizacioni deo, povecanje produktivnosti i lake
upravljanje proizvodnim procesom. Ocekivani rezul-
tat je povecanje dobiti i njeno reinvestiranje u dalje
faze proizvodnog lanca u preradi drveta. Kad inve-
sticija bude potpuno zavriena, Cedrov pilanski kom-
pleks u Vrbovskom ce biti najvei te vrste u jugoisto¢-
noj Evropi i sigurno e biti korak bliZe ka vidoj finali-
zadiji proizvodnje.

Trenutno prerada drveta i proizvodnja namestaja
ucestviju u ukupnom hrvatskom izvozu sa oko 8 po-
sto, a s obzirom na kvalitet sirovinskog potencijala,
tradiciju u preradi drveta te izraZeni trend povecanja
upotrebe drveta kao ekoloskog i obnovljivog materi-
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jala, realno je olekivati dalje povecanje proizvodnje i
ukupnih prihoda hrvatske drvne industrije.

Nedostaje sirovine za nove projekte,
konstativano na Konferencija o
hiomasi u Zagrebu

Strukovni skup za ovaj deo Evrope odrzan je pod slo-
ganom ,Drvna biomasa — strateski izazov energet-
ske politike zemalja JIE", a glavni ciljevi su bili vezani
uz vece iskoris¢enje drvne biomase i uspostavljanje
regionalne saradnje oko tematike obnovljivih izvora
energije (OIE) te proizvodnje energije iz drvne siro-
vine. Teme su bile prilagodene postojecem stanju tr-
ZiSta biomase. Ucesnicima je ponudena mogucnost
kvalitetnog informisanja o svim raspoloZivim i aktu-
elnim programima, posebno sufinansiranja projekata
na nivou EU. Konferencija je bila prilika za susrete sa
potencijalnim domacim i stranim partnerima i ulaga-
¢ima u podrucje biomase, sa medijima, dobavljacima
najnovijih tehnologija kao i sa strunjacima — spe-
cijalistima za energetske, tehnoloske i komercijalne
aspekte koriScenja biomase. Konstatovano je da tre-
nutna ulagacka klima u poslovima sa biomasom nije
povoljna, zakonski okviri su nedoreceni a procedure
slozene i dugotrajne, ali da najveci problem proizlazi
iz nedostatka sirovine i izostanka informacije o uku-
pno raspoloZivim koli¢inama biomase, istakao je lvan
Coskovic, predsednik Udruzenja proizvodaca peleta,
briketa i biomase koja je s energetskom agencijom
REGEA, Hrvatskim Drvnim Klasterom i ¢asopisom Dr-
vo & Namijestaj organizovao 4. energetsku konferen-
ciju koja je odrZana 2.decembra 2013. godine u hote-
lu Westin u Zagrebu. Vise na www.wood-energy.info

Odrzana redovna
godiSnja skupstina
Klastera drvopreradivaca

znanja iz oblasti drvne industrije.

Kao ekoloski izvor energije hiomasa
je i dalje podcenjena i nedovoljno
iskoriScena

Kao energent biomasa je zanemaren u svim strates-
kim dokumentima u zemljama u nadem region, pa
je potrebno utvrditi precizne podatke o raspoloZivim
koli¢cinama, konstatovali su ucesnici 4. medunarod-
ne energetske konferencije o drvnoj biomasi. Tema
konferencije koja je krajem prosle godine odrZana

u Zagrebu bila je,Drvna biomasa — strateski izazov
energetske politike zemalja Jugoistocne Evrope”, a
skup je okupio vise od 150 ucesnika iz Bosne i Herce-
govine, Srhije, Slovenije, Bugarske, Austrije, Italije i
Hrvatske. Tokom konferencije doneseni su zakljucci i
preporuke oko mnogih otvorenih pitanja u podrucju
koris¢enja drvne biomase, a ucesnicima su ponudene
mogudnosti kvalitetnog informisanja o svim raspo-
loZivim i aktualnim programima finansiranja i ula-
ganja. Poseban naglasak je stavljen na mogucnost
iskoris¢avanja drvne biomase za regionalni razvoj te
na nove ulagacke projekte u privredi i lokalnim upra-
vama. Takode je istaknuto da drZava mora zauzeti
aktivniju ulogu oko promocije goriva na bazi drveta,
posebno drvnog peleta, koji je u Evropi najtraZeniji
bio-energent. Sira promocija je potrebna i u segmen-
tu daljinskog grejanja, kao i mini-toplana za potrebe
Skola, vrtica i drugih javnih objekata, gde je potreb-
no peci na fosilna goriva zameniti postrojenjima na
biomasu. Program konferencije od strane ucesnika i
predavaca ocenjen je odlicnom ocenom, a pobudio
je dovoljno interesa prisutnih za ukljucivanje u rad,
kako u pogledu tehnickih noviteta, tako i u osetlji-
vim pitanjima nedostatka sirovine. Posebnu paznju

Redovna godisnja skupstina Klastera drvopreradivaca odrzana je 22.03.2014. godine na Sumarskom fa-
kultetu u Beogradu. Predsednik UQ Klastera drvopreradivaca, Gradimir Simijonovi¢, podneo je, skupstini
na usvajanje, finansijski izve3aj i izvestaj o radu udruzenja u prethodnoj godini. UdruZenje je u prethodnoj
godini poslovalo bez gubitka, ukljucilo se u rad na projektima EU i zapocelo istraZivanja na temu obezbe-
divanja izvora finansiranja kroz rad na domacim i medunarodnim projektima. U nastavku sednice predsed-
nik prethodnog saziva skupstine, Rajko Sredanovi¢ predloZio je clanove novog saziva organa upravljanja
udruZenja. Nakon glasanja izabrani su: Branislav Karisi¢, predsednik skupstine, ¢lanovi Upravnog odbora:
ZlataTica, Dragan Bojovic, Dragojlo Blagojevi¢, Rajko Sredanovic i Gradimir Simijonovi¢, kao i clanovi nad-
zornog odbora: Milovan Vucicevi¢, Jovan Kujundzi¢ i Milo$ Tica.

Docent dr Nebojsa Todorovic i docent dr Goran Mili¢ predstavili su skupstini projekat ID:WOOD i predlozili
prisutnima da se ukljuce u aktivnosti vezane za ovaj projekat jer mogu dobiti potpuno besplatne usluge
reSavanja razlicitih organizacionih i tehnoloskih problema i nedoumica u poslovanju. Odgovore na sva pi-
tanja dace domaci i internacionalni eksperti ukljuceni u rad na projektu i élanovi transnacionalnog klastera

Nakon krace diskusije, predsednik UO Gradimir Simijonovi¢i prethodni predsednik skupstine Rajko Sreda-
novi¢ zahvalili su se prisutnima i Sumarskom fakultetu, koji je omogucio odrZavanje sednice u svom pro-
storu, a novi predsednik skup3tine, Branislav Karisic je zakljucio zasedanje.
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Uposlimo Srhiju zajedno

Na kongresu Unije poslodavaca Srbije, koji je odrzan u Beogradu u Sava centru 11. mar-
ta 2014. godine, pred vise od 600 preduzetnika, predstavljen je skup razvojnih projekata
Uposlimo Srbiju zajedno.

Ovi projekti u osnovi imaju razvoj poljoprivrede, preradivacke industrije i trgovinske
mreZe Srbije kroz novi model zadruznog akcionarskog drustva. Ovaj model bi se instituci-
onalizovao kroz Zakon o zadruznim akcionarskim drustvima i drugim normativnim aktima,
u saradnji sa budu¢om vladom, kojima bi se pored ostalog utvrdila i obaveza drzave da
garantuje otkup svih proizvoda ratarstva, vocarstva i stocarstva sa minimalnom razlikom u
ceni od 10% i isplatom u momentu predaje proizvoda, a drzava bi bila i manjinski akcionar
u ovim drustvima, sa odredenim upravljackim funkcijama.

Kineski investicioni fond pokazao je veliko interesovanje za kreditiranje ovog skupa pro-
jekata, na kojima je nekoliko godina radio tim od nekoliko stotina ljudi predvodenih pred-
sednikom Unije poslodavaca Srbije, Miodragom Nikolicem Femanom.

U projektima koji su na Kongresu predstavljeni, preko zadruznih akcionarskih drustava
kreditira se, odnosno, investira se u izgradnju:

+ 1.000 plantaza voca na 100.000 ha zemljista,

- 50.000.000 sadnica raznog voca, koje ¢e nakon prve dve godine narednih 20-30 godina
povecavati bruto proizvod Srbije proizvodnjom samo sirovine (sirovog voca) za preko
3-5 mird EUR/godidnje, a kroz najveci moguci stepen prerade, i dva do tri puta vise,

» 100 hladnjaca za skladistenje voca, povréa i mesa,

+ 30 ULO hladnjaca za skladistenje jabuka, dunja, kruske, sljive, malina i ostalog voca u
svezem, nezamrznutom stanju, ¢ak i do 10 meseci, radi postizanja daleko vece prodaj-
ne cene sirovog voca na inostranim i domacim trzistima,

» 150 fabrika za preradu mesa, mesnih preradevina, voca, povrca, za proizvodnju stoc-
ne hrane, prirodnih sokova, dZemova, konzerviranog i susenog voca i povrc¢a, konditor-
skim proizvodima i drugim, fabrika za proizvodnju sredstava za zastitu bilja i drugo,

+ 250 proizvodnih pogona - malih fabrika za proizvodnju raznih ambalaza, od papira,
kartona, drveta, plastike, i drugo,

«1.000 farmi sitne i krupne stoke,
-+ 1.000 farmi za uzgoj kokosi, ¢uraka, fazana ili prepelica,

«» Staklenike - plastenike na vise stotina lokacija na kojima postoje termalne vode, na ko-
jima bi se viSe puta godisnje proizvodilo povrce u sve Cetiri sezone,

+ Stotinak logisticko-distributivnih centara, teritorijalno rasporedenih u Srbiji prema na-
meni, za skladistenje poluproizvoda i gotovih proizvoda, preko kojih bi se organizovao
izvoz na velika trzista,

- 10 prodajnih centara tipa Metro u Ruskoj federaciji, Belorusiji i zemljama regiona sa ko-
jima Srbija ima potpisane bescarinske trgovinske sporazume, u Africkim zemljama, i
drugima, radi priblizavanja srpskih roba finalnim kupcima, bez cega nije moguce pro-
dati veliki broj proizvoda iz oblasti hrane, namestaja, odece, obuce i gradevinskih ma-
terijala.

Zadruzna akcionarska drustva mogu kreditirati i izgradnju:

+ Razvoja drvne industrije, proizvodnje i prerade svih vrsta drvenog namestaja, gradevin-
ske stolarije i drvenih laminiranih konstrukcija

» lIzgradnju fabrika za susenje drveta, mlinova, proizvodnju kombinovanih beraca, proi-
zvodnju namenskog poljoprivrednog oruda za automatizovanu obradu plantaza i Zito-
rodnih polja,

+ lzgradnja 50 raznih fabrika za proizvodnju sistema za navodnjavanje i polivanje kap-
po-kap poljoprivrednih zemljista...

Projektom je predvideno da celokupna proizvodnja bude organizovana u Srpski agro-
industrijski kombinat (SAIK).

Veliki broj radnika uposlio bi se ve¢ na poslovima izgradnje fabrickih hala, stala, Zivinar-
nika, staklenika, plastenika, skladista, distributivnih centara, ambalaze, pristupnih puteva,
sistema za navodnjavanje...

Iz oblasti energetike, projektima je predvidena proizvodnja i izgradnja malih i srednjih
vodenih i vetro elektrana, izgradnja fabrika za proizvodnju solarnih celija — mini solarnih
elektrana, za ispumpavanje vode za navodnjavanje poljoprivrednih polja i vocarskih plan-
taza, ¢ime se viSestruko povecava prinos sa nasih polja, i time pojeftinjuje proizvodnja, na
koji nacin raste konkurentnost domacih proizvoda.

Na kraju Kongresa, ucesnici su usvojili Deklaraciju u kojoj su izrazili podrsku buducoj Vla-
di Republike Srbije i zatraZili upis legalno izabranog rukovodstva Unije u republicki registar.
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izazvala su izlaganja o kori3¢enju drvne biomase u TE
Ljubljana buduci da se ista uglavnom alimentira sje¢-
kom iz Hrvatske. Uz mnoge pesimisticne izjave, mo-
glo se Cuti i dosta afirmativnih stavova koji se bazira-
ju na svetlijoj buducnosti ako se unapredi kori¢enje
lokalne sirovine. Rascepkanost interesa i nedostatak
lobija koji bi pomagali ovu granu privrede moguce je
ubuduce resiti strukovnim povezivanjem i udruZiva-
njem, uz koriS¢enje iskustva i znanja evropskih udru-
Zenja i strukovnih asocijacija.

DRVO TRADE NV proizvodi i uspesno
promovise stalke za smestaj
flasiranog vina

Pre pola godine firma DRVO TRADE NV je na Sajmu
namestaja, a zatim i na Sajmu turizma, predstavi-

a drvene stalke za smestaj flasiranog vina. Nas cilj

je optimalno koridcenje preradivackih kapaciteta iz
oblasti prerade trupca, susenja, termotretiranja i fi-
nalizacije drveta, a glavni akcenat je na inovacijama,
finalizacijii i izvozu na strana trZista — kaZe direktor
Vlado Ili¢. — Posebno smo posveceni inovativnim pro-
gramima koji mogu biti konkurentni na zahtevnom
trzistu EU, a jedan od tih programa je proizvodnja
elemenata od masiva za proizvodnju stalaka za sme-
$taj fladiranog vina. Taj program razvijamo u koope-
raciji sa firmom WWR i gospodinom StaniSom Mlade-
novicem, a kao plod nade saradnje imamo nova teh-
noloska reSenja, koja su u postupku zastite.

Treba reci da se od ovih elemenata prave sve velicine
i oblici stalaka ili regala za smestaj vina, da je mon-
taZa jednostavna i brza, bez pomagala, bez alata,
Srafova i lepka, da je tokom koriS¢enja uvek moguca
promena velicine ili oblika od postojecih ili novih ele-
menata, da se isporuka vrsi u transportnoj ambalazi,
uz ustedu na troskovima transporta i skladistenja, da
je otvor za boce od 90 milimetara pogodan za sme-
$taj svih vrsta boca, da ima visestruku namenu za
opremanje vinarija, vinoteka, ugostiteljskih objeka-
ta, ugradnju u namestaj ili vinske frizidere, domacin-
stva. .. Elementi za stalke su ekoloski cist materijal,
izraduju se od najboljih domacih vrsta drveta: bukva
(parena, neparena i termotretirana), hrast, jasen,
trednja, orah. ..

— Pored originalnog dizajna i tehnoloskog resenja,
zahvaljujuci primenjenom znanju i tehnologiji u firmi
DRVO TRADE NV smo postigli vrhunsku obradu ele-
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menata od kojih se montiraju stalci za vino. Ovaj pro-
gram je visoko konkurentan, a nase cene su znatno
nize u odnosu na cene slicnih proizvoda iz EU i USA.
Cenovnu konkurentnost i profitabilnost obezbeduju
cena sirovine i radne snage, kratak proizvodni ciklus

i stopostotno iskoriS¢enje materijala, jer od drvenog
ostatka proizvodimo briket. . . Inace, poznato je da su
glavni konzumenti vina srednja i via klasa i da pro-
met vina nije opao ni za vreme krize. .. Nase oprede-
ljenje je plasman stalaka za vino na strana trZista Sto
se uklapa u nasu koncepciju permanentnog razvoja
jer smo sve vreme naseg postojanje nastojali da drvo
dovedem do veceg nivoa finalizacije i da ga plasira-
mo na ino trziste — kaZe gospodin Vlado Ili¢.

ODRZIVI RAZVOJ - dve decenije
sertifikacije Suma i drvopreradivackih
preduzeca

Sertifikacija sistema odrZivog gazdovanja Sumama

i iz njega izvedena sertifikacija lanca nadzora u dr-
vopreradivackim preduzecima i vezanih trgovackih
kuca nastala je na krilima UN nakon Svetskog sami-
ta u Rio de Zeneiru 1992. godine, koji po prvi put u
ljudskoj istoriji naglasava brigu za otuvanje Zivotne
sredine kroz definisanje termina odrZivi razvoj: kori-
stiti prirodne resurse za dobro danasnjih generacija,
ne uskracujudi istu takvu priliku nasoj deci i budu¢im
generacijama. Ovo se posebno odnosi na Sumske re-
surse, gde se sertifikacija javlja kao jedina mogu¢-
nost globalnog spasavanja Suma od nekontrolisa-
nih seca radi ostvarivanja profita i nevodenja brige o
znacajnim opstekorisnim funkcijama Suma, pogotovo
socijalnim i ekoloskim.

Radi toga su 1993. godine, vlasnici Suma i predstav-
nici drvne industrije, predvodeni globalnim ekolos-
kim nevladinim organizacijama pokrenuli prvu glo-
balnu sertifikacionu Semu FSC, koja nakon tri godine
rada na promociji i uspostavljanju sistema sertifikaci-
je izdaje prve sertifikate.

Na krilima vlasnika privatnih Suma, takozvanih ma-
lih Sumovlasnika i porodica privatnih vlasnika Suma
iz jedanaest Evropskih zemalja, osniva se PEFC 1999.
godine, koji je prvi nacionalni sistem seritfikacije
prepoznao ve¢ tokom 2000. godine, omogucavajuci
vlasnicima i menadZerima u Finskoj, Svedskoj, Nor-
veskoj, Nemackoj, Austriji i drugim zamljama da po-
tvrde vlastite odgovorne prakse upravljanja Sumama.
U svetu je danas identifikovano preko 90 nacionalnih
Sumarskih sertifikacionih Sema, od kojih su samo dva
globalno priznata i aktivna svetska sistema za sertifi-
kaciju, FSC, pod kojim se nalazi 183 miliona hektara,
i PEFC pod kojim je ¢ak 253 miliona hektara sertifiko-
vanih $uma, od kojih se 92% nalazi na severnoj he-
misferi. Sa oktobrom 2013. godine, ukupan broj ser-
tifikata izdatih drvopreradivackim i prodajnim kom-
panijama Sirom sveta iznosi: 37.192 CoC sertifikata.

Tako je stvorena odli¢na baza za drvnu industriju

da krene u proces uvodenja sertifikata lanca nadzo-
ra, tzv. CoC sertifikata. Pored pocetnog izbegavanja
i prolongiranja prihvatanja zahteva trzista koje poci-
nje sve viSe i viSe da trazi robu koja ima potvrdu da
potice iz legalnih Suma kojima se odrZivo gazduje,
raste broj firmi koje uvode CoC standard. U protekle
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dve godine broj drvopreradivackih preduzeca koja su
uvela CoC standard na bazi vec sertifikovane sirovine
progresivno se povecava. Na primer, u BiH je sredi-
nom 2010. godine (dve godine nakon prvih sertifi-
kovanih drzavnih Suma) CoC sertifikat imalo 42 pre-
duzeca, a pocetkom oktobra 2013. godine taj broj je
dostigao cifru od 243 sertifikovana drvopreradivacka
preduzeca. U Srbiji danas 112 firmi imaju CoC sertifi-
kat, u Sloveniji 202 preduzeca, u Hrvatskoj 234, dok
je u Makedoniji za sada samo jedno preduzece nosi-
lac prestiznog CoC sertifikata.

LavrSen TrendSpot konkurs na
Egger-ovom mikro sajtu

Pobednik medunarodnog takmicenja u kategoriji ar-
hitekata, na Egger-ovom mikro sajtu TrendSpot, iz
centralno-istocne Evrope je Jovana Zivkovi¢ iz Vranja.

Njen rad je predstavljen na Egger-ovom Standu u
okviru sajma Euroshop u Dizeldorfu.

Pobednicki projekat je opremanje vinarije Aleksi¢ gde
je uspela da razvije moderan i mladalacki koncept
koji odgovara mladim vlasnicama vinarije.

KoriS¢ene su Egger melaminski oplemenjene ploce
iverice, laminat, ABS kant trake i Eurolight lake sacaste
ploce u dekorima Fino Bronza (F583 ST22), Woodline
Krem (H1424 ST22) i Zebrano pesak (H3006 ST22).

Povodom ovog takmicenja Heike Kiesling, direktor
marketinga za namestaj i uredenje enterijera Egger
grupe je izjavila: Brojni medunarodni projekti koji su
ucestvovali na TrendSpot takmicenju ilustrovali su Si-
rok spektar mogu¢nosti primene Egger proizvoda i
dekora. Pobednicki projekti takode sluze kao izvor in-
spiracije za nove dizajne. Zadovoljna sam $to smo u
mogucnosti da predstavimo najbolje projekte velikoj
sajamskoj publici u Dizeldorfu.

Bruto domaci proizvod Srhije

Bruto domacdi proizvod Republike Srbije, prema pro-
ceni RZS, u protekloj 2013. godini ostvario je neoce-
kivani rast od 2,4%, pre svega, zahvaljujui natpro-
senim rezultatima u poljoprivrednom sektoru, koji
je usled povoljnih klimatskih uslova, zabelezio rast
od oko 22%), kao i zahvaljujuci rastu fizickog obima
industrijske proizvodnje od 5,5%, u odnosu na 2012.
godinu. Privredni rast u 2013. godini bio je rezultat
neto izvoza. Nasuprot tome, potro3nja i javne investi-
cije bile su u padu.

Narodna banka Srbije procenjuje da bi u 2014. go-
dini mogao biti ostvaren realan rast BDP Srbije po
stopi od oko 1%, dakle, po niZoj stopi, i to zbog pret-
postavke da ce poljoprivredna sezona u 2014. godini

biti na prose¢nom nivou, kao i da e se iscrpeti po-
zitivni efekti automobilske i naftne industrije. Osim
toga, i dalje postoje rizici vezani za oporavak evrop-
skih zemalja, koje predstavljaju najznadajnije trziste
za plasman proizvoda iz Srbije. Ipak, najnovije pro-
gnoze MMF-a, s pocetka 2014. godine, ulivaju ne-
$to viSe optimizma, s obzirom da je BDP u evro zoni
u poslednjem kvartalu 2013. povecan za 0,5% (u EU
28 za 1%) u odnosu na isti kvartal prethodne godine,
pa se u 2014. godini ocekuje rast u evro zoni po stopi
od 1%. Ocekuju se nesto povoljnije tendencije Sto se
tie traznje na evropskom trZiStu, $to bi podsticajno
uticalo na izvozno-orijentisan rast srpske privrede.
Takode, nesto viSe optimizma uliva i o¢ekivani rast
SDI, koje su, iako jos uvek nedovoljne, ipak, 3,3 pu-
ta vece u 2013. godini u odnosu na 2012. godinu, a

u 2014. godini bi, prema proceni NBS mogle da budu
vece za oko 30% u odnosu na 2013. godinu (i da do-
stignu 1 milijardu evra). Procenjuje se da ce doprinos
potro3nje domacinstava i drzave ekonomskom rastu
u 2014. biti negativan, pre svega zbog ocekivanog fi-
skalnog prilagodavanja. Ipak, fiskalna konsolidacija i
najavljene strukturne reforme otvorice prostor za brzi
rast BDP u narednim godinama, cemu bi trebalo da
doprinese i dalji oporavak evropskih zemalja.

Industrijska proizvodnja

Industrijska proizvodnja u Republici Srbiji u janua-
ru 2014. godine bila je za 3,8% veca u poredenju sa
istim mesecom prethodne godine. Rast proizvodnje
u januaru 2014. godine, u odnosu na odgovarajui
mesec prethodne godine, od 7,3% ostvario je sektor
preradivacke industrije, dok su ostala dva sektora za-
beleZila pad produkije, rudarstvo za 2,9%, a sektor
snabdevanja elektrichom energijom, gasom, parom
i klimatizacija za 1,6%. Niska domaca traznja i bla-
go usporavanje izvozne aktivnosti, uticali su na sma-
njenje produkcije potrosnih dobara, dok je produk-
dija proizvodnih dobara povecana u posmatranom
mesecu. Najvedi uticaj na rast industrijske proizvod-
nje u januaru ove godine, u odnosu na odgovarajuci
mesec 2013. godine, imale su: proizvodnja derivata
nafte, proizvodnja hemikalija i hemijskih proizvoda,
proizvodnja proizvoda od nemetalnih minerala, pro-
izvodnja prehrambenih proizvoda i proizvodnja mo-
tornih vozila i prikolica.

Laposlenost

Ukupan broj zaposlenih, poslednjeg dana januara
2014. godine, prema proceni RZS, u Srbiji iznosio je
1.699.896 lica, $to je za 0,2% ili 3.211 lica manje u
odnosu na prethodni mesec. U poredenju s janua-
rom prethodne godine, broj zaposlenih je smanjen za
1,4% ili za 23.737 lica. Najvece smanjenje zaposleno-
sti u januaru ove godine, u odnosu na prethodni me-
seg, evidentirano je u preradivackoj industriji, zdrav-
stvu i trgovini.

Nezaposlenost

Ukupan broj nezaposlenih u Srbiji na evidenciji Na-
cionalne sluzbe za zaposljavanje, poslednjeg dana
januara ove godine iznosio je 788.712 lica, Sto je za
1,3% viSe u odnosu na januar 2013.
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Prema poslednjoj Anketi o radnoj snazi, Republi¢-
kog zavoda za statistiku (koja se, inace, sprovodi dva
puta godisnje), stopa tzv. ,anketne nezaposlenosti”
(broj nezaposlenih u odnosu na aktivno stanovnistvo,
uzrasta 15 i viSe godina) iznosi 20,1%. Kada se broj
nezaposlenih posmatra u odnosu na aktivno stanov-
nistvo radnog uzrasta 15-64 godine, dobija se stopa
nezaposlenosti od 21,0%. Republicki zavod za stati-
stiku Srbije obracunava stopu nezaposlenosti prema
metodoloskim reSenjima koja su uskladena sa pre-
porukama i definicijama Medunarodne organizaci-
je rada i zahtevima EUROSTAT-a, ¢ime je obezbeden
najvazniji izvor za medunarodno poredenje poda-
taka republike Srbije sa drugim zemljama u oblasti
statistike rada.

Prema poslednjim podacima iz evidencije Nacional-
ne sluzbe za zaposljavanje, stopa tzv. ,registrovane
(formalne ili administrativne) nezaposlenosti” iznosi
29,6%, pri cemu su u obracunu ove stope obuhva-
Cene sve osobe koje su prijavljene kao nezaposlene,
iako je jedan broj njih fakticki angazovan u oblasti
neformalnog sektora (zbog toga je ova stopa visa u
odnosu na stopu anketne nezaposlenosti). Nacio-
nalna sluzba za zaposljavanje ove podatke objavlju-
je mesecno.

Nezaposlenost ostaje i dalje jedan od kljucnih pro-
blema domace privrede, sa kojim se inace suocavaju
i mnoge druge zemlje, pa i visokorazvijene, zbog ne-
povoljnih uticaja kriznih uslova privredivanja u svetu.

Za smanjivanje nezaposlenosti u Srbiji bice potre-
ban vedi priliv stranih investicija usmerenih u izvozne
sektore, ¢ime bi trebalo da se podstakne dinamicniji
ekonomski rast.

Strane direktne investicije

Strane direktne investicije su, u 2013. godini, bile
vece 3,3 puta u odnosu na 2012. godinu i zabeleZile
su neto priliv u vrednosti od 761 min. evra (u 2012.
godini 232 min. evra). Ostvareno je uce$ce neto SDI
od oko 2,4% BDP-a (0,8% BDP-a u 2012. godini).
SDI su, 2013. godine, bile usmerene u sektore pre-
radivacke industrije (24%), finansija (16%) i gra-
devinarstva (14%). Prema procenama NBS, u 2014.
godini se ocekuje vrednost neto SDI od oko 1,0 mird.
evra i one Ce biti usmerene u sektore energetike,
preradivacke industrije i trgovine na malo. Fakto-

ri privlacenja SDI u 2014. godini bice oporavak evro
zone, dalji napredak u evro integracijama, ubrzanje
strukturnih reformi i izgradnja gasovoda JuZni tok.

Spoljni dug

Spoljni dug Srbije je poslednjeg dana 2013. godi-
ne, iznosio 25,8 mird. evra (81,7% BDP-a), i vei je
za 121 min. evra u odnosu na poslednji dan 2012.
godine. Za servisiranje spoljnog duga u 2013. godi-
ni je izdvojeno 4,4 mlrd. evra (4,1 mird. evra u 2012.
godini). Kratkorocni dug, po originalnoj rocnosti, je
poslednjeg dana 2013. godine Cinio 14,1% BDP-a, i
dostigao vrednost od 212,0 mIn. evra. Posmatrano
po kvartalima, u 2013. godini, vrednost kratkorocnog
duga po poslednjim danima prvog, drugog i treceg
kvartala je smanjivana (361 min. evra 31. marta, 309
min. evra 30. juna i 180 min. evra 30. septembra),
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dok je vrednost na kraju poslednjeg kvartala pora-
sla za 18% u odnosu na tre¢i kvartal i dostigla 212
min. evra.

Investicija u marketing je ulaganje
U razvoj i buducnost

Ukoliko misli na buducnost svoje firma iz oblasti pre-
rade drveta i proizvodnje namestaja svaki vlasnik ili
direktor bi trebalo da ulaganja u tehnologiju i razvoj
prati adekvatnim ulaganjima u izgradnju vizuelnog
identiteta i prepoznatljivosti svoje firme na trZitu.
Investiranje u marketing i jacanje vlastitog brenda
nije tro3ak, vec investicija u razvoj i buducnost. Ko
hoce da izvozi, a ne izlaZe na sajmovima i jo$ se ne
oglasava u Stampanim i elektronskim medijima, mo-
Ze zaboraviti na uspeh!

Cinjenica je da veliki broj drvopreradivaca i proizvo-
daca namestaja u Srbijiima kvalitetan proizvod, ali
zbog slabog ulaganja u vlastitu promociju i marke-
ting, za veliki broj proizvodaca je stvorena percepcija
da nude nesto lode, nekvalitetno i jeftino.

Zasto neki drvopreradivaci i proizvodaci namestaja
svesno ne ulazu u vlastitu promociju iako se najéece
radi o jednokratnoj, ne velikoj investiciji, koja na duzi
rok donosi dobit, tesko je objasniti. .. Stru¢njaci ka-
Zu da jedan evro uloZen u marketing dugorocno do-
nosi zaradu od 10 evra, a taj odnos moZe biti znatno
povecan u korist zarade uz dobro razradenu i ciljanu
marketinku i PR kampanju.

Primeri iz prakse govore kako firme koje imaju mini-
mum uloZenog u marketing — kvalitetne fotografije,
web stranice i katalog, a redovno se oglasavaju, dale-
ko bolje posluju od firmi koje to nemaju.

Potrebno je probuditi svest kod proizvodaca name-
Staja i drvopreradivaca da marketing nije tro3ak nego
dugorocna investicija u povecanje prodaje i gradnju
brenda. U drvnoj industriji Srbije veliki broj firmi ne
ulaZe u vlastitu promociju ni 0,5% od godisnjeg pro-
meta, a poznato je da neke uspesne firme u marke-
ting ulazu do 10% od godiSnjeg prometa, pa i vise.
Ne mozZemo pricati da nudimo kvalitetan proizvod, a
da ga na dostojan nacin ne prezentujemo. Bilo bi do-
bro da ucimo na primeru Italije koja je postala sino-
nim i pojam za dobar namestaj, Ciji kvalitet ne treba
sporiti, ali je znacajno da je taj kvalitet uvek pratila
adekvatna marketinska promocija i prezentacija.

Projekat brendiranje drvne industrije bi trebalo da
bude obaveza za sve firme, buduci da sve dosadasnje
analize pokazuju kako su ulaganja u dizajn i brendi-
ranje proizvoda faktori razvoja, a to bi drvnoj indu-
striji Srbije dalo kvalitet, tako da vie ne bi bila treti-
rana samo kao sirovinska ili industrija poluproizvoda,
nego kao industrija drvnog brenda. Poznato je da ve-
¢a dodata vrednost stvara veci nivo finalizcije, a kao
rezultat je vei profit, za Sta je potrebno vece ulaga-
nje u marketing i dizajn. Veca dodata vrednost vodi
ka stvaranju jakog brenda.

Ulaganje u marketing i dizajn plus veca dodata vred-
nost, jednako je vei profit! Odnosno, jedino se ula-
ganjem u marketing i dizajn moZe stvoriti jak, sna-
Zan i prepoznatljiv proizvod — brend. Jak brend znaci
vecu dodatu vrednost, a veca dodata vrednost znaci
vedi profit.

Resenje nudi — Specijalizovana marketinska agenci-
ja za brendiranje preduzeca u drvnoj industriji. U po-
nudi je: izrada kataloga, dizajn logotipa, izrada web
stranica, fotografisanje proizvoda, izrada tv spotova,
Stampanje promotivnih materijala, oglasavanje i za-
kup medija, dizajn novih proizvoda. ..

www.aurea—grupa.hr

OdrZan Medunarodni sajam
obnovljivih izvora energije IERWE

Srbija je kreirala dobar ambijent za investicije, a
oblast obnovljivih izvora energeije (OIE) jedna je od
najstimulativnijih za ulaganje, izjavio je pomocnik
ministra energetike Dejan Trifunovi¢, otvarajuci Me-
dunarodni sajam obnovljivih izvora energije IERWE

i Sajam grejanja, klimatizacije i ventilacije Therm
2074, zajedno sa ambasadorom Slovenije Francom
Butom u Belexpo centru u Novom Beogradu. Trifu-
novic je kazao da je ta oblast u potpunosti okrenuta
privatnom sektoru i da su dosadasnje znacajne in-
vesticije realizovane na vide od 200 objekta u privta-
nom vlasnistvu. Istakao je da se u Srbiji sada sve
vie grade male elektrane, a razvijaju se i izvori na
biomasu i biogas.

Na sajmu, koji je trajao do 12. do 14. marta, ulestvo-
valo je 35 direktnih izlagaca, od toga 19 iz Srbije i

16 iz inostranstva - Slovenije, Hrvatske, Italije, Gré-
ke, Bugarske, Austrije i Nemacke, kao i 10 zastupanih
preduzeca, saopstio je Tanjug.

Pozar u fabrici namestaja
Vrhas u Banjaluci

Veliki poZar zahvatio je krug preduzeca Nova DI Vr-
bas u Banjaluci 26. marta uvece, oko 19.55 ¢asova.
PoZar je buknuo u krugu fabrike namestaja i zahvatio
je skladiste gotove robe. Vatrogasne ekipe su brzo re-
agovale i uspele da lokalizuju pozar, cime je spreceno
njegovo Sirenje na okolne objekte. U okolini zapalje-
nog skladista nalazi se veci broj industrijskih objeka-
ta, a zbog poZara je bio zaustavljen saobracaj u tom
delu grada.

Steta od pozara, koji je izbio u skladistu preduzeca
Nova DI Vrbas u Banjaluci, procenjuje se na vide sto-
tina hiljada maraka, preneo je Glas Srpske, a prema
nezvanicnim informacijama, postoji mogucnost da
je pozar namerno izazvan. lzgorelo skladiste nije bi-
lo prikljuceno na struju pa postoji sumnja da je po-
Zarizazvao ljudski faktor. Inspektori proveravaju da

li je neko slucajno ili namerno izazvao poZar — rekao
je Glasu Srpske izvor blizak istrazi. Prema istom izvo-
ru u potpunosti je izgorio objekat u kome se nalazio
gotov namestaj koji je bio pripremljen za kupce i ino-
strano trziSte.

Prema recima direktora preduzeca Nova DI Vrbas,
Dragise Kalinica u hali gde se vatra pojavila nije bilo
elektricne energije, pa se iskljucuje mogucnost da su
uzrok poZara elektroinstalacije. Brzom intervencijom
vatrogasaca spreceno je dalje Sirenje pozara, rekao je
Kalini¢ i naveo da su se najvise bojali da vatra ne za-
hvati trupce i gradu u krugu preduzeca. Kalini¢ je do-
dao da je objekat bio osiguran.
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PISE: dr Dragan Skobalj

U prethodnom broju smo pisali kako je
pre stupanja u proces registracije preduze-
¢a za preduzetnika neophodno da napravi-
ti biznis plan, koji se u trziSnom privredivanju
smatra osnovnim orudem preduzetnika. Pisa-
li smo sta biznis plan treba da sadrZi uz kon-
stataciju da polazna tacka za razvoj poslovnih
ideja i biznisa lezi u perspektivnom preduzet-
niku, a ne u trzistu, laboratoriji ili poslovnom
planu. Rekli smo da je preduzetnik klju¢na
komponenta, da njegove sposobnosti, motivi-
sanost i snaga, s jedne strane, kao i slabosti s
druge strane treba da diktiraju u kojim poslov-
nim oblastima treba da radi na generisanju
poslovnih ideja, uz tvrdnju da pocetni korak
pri zapocinjanju biznisa lezi u iskrenoj analizi
sopstvenih sposobnosti, moguc¢nosti i slabo-
sti... Ovoga puta ¢emo obraditi karakteristike
makroekonomskog okruzenja sa aspekta nji-
hovog uticaja na poslovanje preduzeca.

Trziste
Trzisni mehanizam funkcionise putem
ponude, traznje, cene i konkurencije. Da bi

preduzece uspesno poslovalo mora da ponu-
di proizvod ili uslugu koju trziste prihvata.

Prvi korak je analiza prodajnog trzista.
Ukoliko ona pokaZe da smo u moguénost da
se proizvod ili usluga plasira na trziste pod
prihvatljivim uslovima, pre svega u pogledu
cena i kolic¢ina, onda su stvorene perspekti-
ve daljeg rada na realizaciji biznis ideje. Ne-
ophodno je izvrsiti istrazivanja i analizu na-
bavnog trzista. Ove analize treba da pokazu
da ima moguc¢nosti da se na trzistu dobiju
svi potrebni inputi u predvidenim koli¢cinama
i pod prihvatljivim uslovima, narocito sa as-
pekta roka isporuke, kvaliteta i cene. Postu-
pak istrazivanja i analize trziSte je proces ko-
ji trazi vreme i trud. Medutim to ne znaci da
preduzetnik mora biti skolovani statisticar, ni-
ti da analiza mora biti skupa. Njegov zadatak
je da prikupi podatke o potencijalnim kupci-
ma i dobavljacima (njihov broj i uslove koje
nude), da utvrdi kolika je traZnja za njegovim
proizvodom ili uslugom, koji su konkurenti i
koje su njegove prednosti u odnosu na njih.
Sto se vise informacija skupi veée su mu 3an-
se da osvoji trziste, odnosno njegov odgova-
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rajuci segment i uspostati kvalitetne odnose
sa dobavljacima.

Prodajno trziste, profil
potencijalnog kupca

Da bi se proizvod ili usluga mogli proda-
vati, neophodan je lak” pristup trzistu. Pre-
duzetnik opisuje svoje trziste kroz profil ku-
paca (godine starosti, skolska sprema, doho-
daki sl.) i teritorijalni aspekt. Znacajno je da
poznaje profil potencijalnih kupaca da bi svo-
je marketing napore ogranicio na ciljno trzi-
Ste. Neka od pitanja koja mogu pomoci da se
dode do neophodnih informacija za ispitiva-
nje trzista su: koje trziSne potrebe se zadovo-
ljavaju, kako se pozicionirati na trzistu, ko su
kupci, da li postoji jaka prodajna mreza ili to
radi neko drugi, na kojem podrug¢ju se plasi-
raju proizvodi i usluge, na nacionalnom, regi-
onalnom, lokalnom, da li se izvozi, odnosno
da li postoji prisutnost na medunarodnom
trzistu, ¢ime navesti kupce da koriste usluge
(kvalitetom proizvoda, konkurentnim cena-
ma, brzom isporukom, jedinstvenim dizaj-
nom, uspesnom reklamom i sl.), da li ¢e cene
biti konkurentne s obzriom na kvalitet i vred-
novanje, ko su glavni konkurenti itd.

Prvi korak u analizi trzista je prikuplja-
nje podataka o prodajnom trzistu. Ukoliko ne
postoji dovoljan broj kupaca za proizvod ili
uslugu, sve dalje analize su uzaludne i nepo-
trebne. S obzirom da se radi o malim i sred-
njim preduzec¢ima analizu trzista treba prila-
goditi njihovim proizvodnim kapacitetima,
odnosno moguénostima pruzanja usluga.
Osnovni zadatak je utvrditi ciljno trziste, od-
nosno njegove segmente. U tom smislu po-
trebno je analizirati sledece: koliko je trziste,
procentualno ucesce na trzistu (u kolicini pro-
izvoda i u vrednosnim jedinicama), da li je tr-
ziSte u porastu, da li je stabilno ili je u padu;
ako je u porastu, treba navesti godisnju stopu
rasta i projekcije za naredne tri godine, ako
je u padu navesti kada i kakve su projekcije u
narednom periodu.

Iskustva konkurencije i srodnih preduze-
¢a mogu biti od koristi. Predvidanje prodaje
treba bazirati na prednostima proizvoda ili
usluge, veli¢ini trzista, intenzitetu konkuren-
cije i broju kupaca sa kojima su ve¢ uspostav-
lieni kontakti. Takode od znacaja je razrada
plana prodaje u smislu odredivanja visine ce-
na, uslova i kanala prodaje kao i promotivnih
aktivnosti. Primarni faktor u odredivanju cene
proizvoda ili usluge je vrednost koju taj pro-
izvod ili usluga predstavlja za kupca. Ukoliko
je preduzetnik siguran u jedinstvenost, kva-
litet, prednost koju njegov proizvod ima u
odnosu na konkurenciju, onda moze ici sa vi-

Som cenom. Treba biti svestan da je ova stra-
tegija veoma rizi¢na. Sigurno je, konacan sud
o vrednosti proizvoda ili usluge, odnosno us-
pesnosti cenovne politike dace trziste. Ako
postoji i najmanja sumnja, onda treba izvrsiti
poredenje u odnosu na konkurenciju, razmi-
sliti o popustu, specijalnim uslovima proda-
jeislicno dok se ne ,kupi” ucesce na trzistu.
Mora se takode, voditi racuna o pristupac-
nosti proizvoda kupcima kao i izboru nacina
prodaje. Direktna prodaja, narudzbine pu-
tem poste, fransizing i angazovanje distribu-
tera neki su od nacina. Preduzetnik se moze
opredeliti samo za jedan ili kombinovati vise
nacina prodaje. Treba voditi racuna da nacin
prodaje bude uskladen sa prirodom, karakte-
ristikama samog proizvoda i zahtevima, navi-
kama potrosaca.

Kada su promotivne aktivnosti u pitanju
treba imati na umu njihovu svrhu i profil kli-
jenata. Svrha promotivnih aktivnosti je da po-
tencijalne kupce informise, ubedi i podseti
kada je u pitanju kupovina proizvoda ili uslu-
ga preduzeca. Profil klijenata je znacajan sa
aspekta izbora vrste promotivne aktivnosti.
Da bi se moglo uticati na ciljno trziste mora
se znati Sta ono (ita, slusa, gde i koliko cesto
ide... Naravno, aktivnosti na planu prodaje
ogranicene su raspolozivim sredstvima pred-
videnim budZetom preduzeca za tu namenu,
ali treba voditi racuna da izdaci za te svrhe ne
bi trebali biti veci od 1-2 % od prodaje.

Neophodno je da se predvidi prodaja
najmanje za tri godine. Neki od nacina pro-
jektovanja prodaje su: obim prodaje predu-
zeca sli¢nog kapaciteta, koris¢enje podata-
ka Privredne komore, Udruzenja preduzeca,
statistickih godisnjaka, lokalnih Sekretarijata
za privredu i sli¢no, kao i koris¢enje rezultata
istrazivanja u relevantnim oblastima.

Analiza nabavnog trzista

Ukoliko analiza prodajnog trzista pokaze
da se plasman proizvoda, odnosno usluga ne
dovodi u pitanje, onda se pristupa analizi na-
bavnog trzista. Kada se pocinje, od izuzetnog
znacaja je izbor opreme i uspostavljeni odnos
sa dobavlja¢em. Opremu nije dovoljno sa-
mo nabaviti, potrebno je i pravilno instalira-
ti i odrzavati, kako bi do izrazaja dosle njene
performanse, ako ne postoje dobri poslovni
odnosi sa dobavljacem opreme, njeno insta-
liranje i obezbedenje rezervnih delova moze
postati,no¢na mora“.

Osim nabavke opreme i kao proizvodac
i kao trgovac, preduzetnik se suocava sa pro-
blemom nabavke repromaterijala, odnosno
sirovina, kao i problemima njihovog prevo-
za, manipulacije i skladistenja. Osnovni pro-
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blem je sto su preduzecu neophodne zalihe
da bi normalno funkcionisalo. Medutim, zali-
he vezuju gotovinu. Osim toga drzanje zaliha
prouzrokuje odredene troskove. Postoje dve
osnovne vrste troskova vezane za zalihe. Tros-
kovi skladistenja (manipulacije, osiguranje i
sl.) i troSkovi nabavki robe (kancelarijski i ad-
ministrativni troskovi). Zalihe treba drzati na
optimalnom nivou, odnosno troskove zaliha
svesti na minimum.

Neka od pitanja koja mogu pomoci da se
razreSe dileme vezana za nabavno trzistu su:
da li je na osnovu predvidenog prometa (pro-
izvodnje), napravljen plan nabavke robe kako
bi bilo utvrdeno koliko je zalihe neophodno
da se ne ugroze proizvodnja, odnosno pro-
daja, da li su pronadeni pouzdani dobavljaci,
a potrebno je uporedivati cene, kvalitet i pro-
dajne uslove konkurencije.

MenadzZment i zaposlenost

Uspeh preduzeca u najvecoj meri zavi-
si od menadZmenta i zaposlenih. Neophod-
no je da se preduzetnik predstavi kao nosilac
ideje. Njegovo dosadasnje poslovno iskustvo,
ostvareni rezultati, nagrade i priznanja tre-
ba da budu predstavljeni u funkciji realizaci-
je posla. Treba imati jasnu predstavu o broju
zaposlenih i njihovoj kvalifikacionoj strukturi.
Plate i sistem nagradivanja, radno okruzenje,
obuka i usavriavanje kadrova, efikasnost ko-
munikacije menadzmenta i zaposlenih izu-
zetno su bitan faktor uspeha preduzeca.

Preduzetnik treba da odgovori na slede-
¢a pitanja: da li je njegovo obrazovanje veza-
no za biznis kojim se bavi, da li se usavrsavao
u struci, koliko ima zaposlenih i da li njihov
broj odgovara obimu proizvodnje, odnosno
prometa, kakve su obaveze i odgovornosti,
plate i beneficije svakog zaposlenog lica, da
li su kvalifikacije zaposlenih u skladu sa me-
stima koje pokrivaju, da li je neko od zapo-
slenih napustio, presao u konkurentno pre-
duzece ili izrazio nezadovoljstvo, da li i u ko-
joj meri zarade zaposlenih zavise od ostvare-
nih rezultata rada, da li je organizovao obu-
ku ili finansirao usavrsavanje svojih kadrova,
koliko je zadovoljan komunikacijom sa me-
nadzmentom i zaposlenim i da li vidi mogu¢-
nost za poboljsanje?

Priroda i snaga konkurencije

Konkurencija se naj¢es¢e odnosi na kon-
kurentnost cene proizvoda, iako su dobar
glas vezan za kvalitet i dobro postavljen si-
stem prodaje od znacaja. Manje firme i pre-
duzetnici ¢esto mogu da konkurisu ve¢im
preduzecima nizim rezijskim troskovima, a to
je izuzetno znacajno za poznavanje konku-
rencije i anticipiranje pravaca njenih akcija.

Preduzetnik treba navesti svoje glavne
konkurente, njihove prednosti i nedostatke.
Treba dati odgovore na sledeca pitanja: kako
se boriti sa konkurencijom, koje su prednosti
u odnosu na konkurenciju, da li se pojavlju-
je sve vise sli¢nih proizvodaca na trzistu i da
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li jaca konkurencija, da li je neko od konkure-
nata prestao sa radom i koji su razlozi, upo-
rediti cene sa cenama konkurencije, koliko je
ucesce na trzistu, a koliko je ucesce konku-
rencije itd.

Izvori finansiranja

Poslovanje bilo kog privrednog subjekta
podrazumeva i posedovanje potrebnih sred-
stava, bez kojih se proces proizvodnje ne bi
mogao odvijati. Ukoliko se biznis plan uradi
sa ciljem da se ideja predstavi potencijalnim
investitorima, potrebno je definisati iznos
sredstava koji se od njih trazi. Moraju se na-
vesti iznosi sredstava sa kojima preduzetnik i
eventualo ostali finansijeri ucestvuju.

Sa aspekta zajmodavca veoma je bitno
da preduzetnik ima konkretan plan trosenja
sredstava (dinamike realizacije bizns plana) i
da dokaze sposobnost vracanja pozajmljenih
sredstava. Da bi se utvrdilo da li je plan eko-
nomski odrziv treba prezentovati tri grupe
podataka: podatke o ocekivanom prometu i
troskovima za 12 meseci, podatke o toku go-
tovine za 12 meseci i podatke iz tekuceg bi-
lansa stanja.

Bankar ili zajmodavac treba preduzetniku
da bude prijatelj, da se sa njim redovno sa-
staje i da analizira podatke i informacije iz po-
slovanja. Potrebno je, prezentovanje ne samo
pozitivne aspekte poslovanja, nego prven-
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stveno slabosti, jer ¢e to pokazati ozbiljnost
angazovanja na izradi biznis plana.

Tek kada se utvrdi koliko je novca, sop-
stvenog ili pozajmljenog potrebno da se poc¢-
ne ili prosiri biznis, tada se moze doneti odlu-
ka da li i¢i dalje. Mnogi projekti ne pokazuju
dobit do druge ili trece godine poslovanja.

U tom slucaju mora se imati plan ,finansij-
skih rezervi” kako bi se proslo kroz taj period.
Sa druge strane treba razmotriti alternativne
mogucnosti ulaganja svog novca.

Specifikacija osnovnih sredstava

(posojecih i novih)

Potrebno je izvrsiti prezentaciju osnovnih
sredstava cija je nabavka predvidena za reali-
zaciju biznis plana.

Treba navesti karakteristike osnovnih
sredstava, njihova tehnicka svojstva i kapa-
citet svakog pojedinacno. Takode dati njihov
tabelarni prikaz, funkciju u realizaciji biznis
plana i dinamiku montaze. Ukoliko se gradi
objekat treba precizirati dinamiku gradnje.

Specifikacija obrtnih sredstava

Pod obrtnim sredstvima se podrazume-
vaju sredstva koja se jednokratnim upotre-
bama trose u procesu reprodukcije pri cemu
se njihova vrednost najmanje jednom obrne
u toku godine. Potrebno je utvrditi potrebna
sredstva za svakodnevno nesmetano funkci-
onisanje preduzeca (obezbedenje solventno-
sti i likvidnosti). Startovanje novog biznisa ili
sirenje postojeceg podrazmeva utvrdivanje
niza ulaznih podataka neophodnih za norma-
lan pocetak i nesmetan dalji rad.

Zavisno od karaktera proizvodnje (proi-
zvoda) razlicite su potrebe za obrtnim sred-
stvima jer su razliciti ciklusi u proizvodnji i
prometu. Postoje mogucnosti da sirovine bu-
du nabavljene u celini (jedan ili dva puta go-
disnje), ili u kra¢im vremenskim intervalima.
Voditi racuna da one budu optimalne, kako
sa stanovista troskova nabavke tako i sa sta-
novista troskova skladistenja. Proracun obrt-
nih sredstava moze se koncipirati polazeéi od
nivoa ocekivanih prihoda, rashoda i koefici-
jenta obrta. Svaku od pojedinac¢nih stavki ne-
ophodno je pojedinac¢no analizirati i utvrditi
njihove medusobne odnose sa ciljem utvrdi-
vanja njihovog optimalnog nivoa.

Prag rentabilnosti

Analiza poslovanja na granici rentabilno-
sti je kontrolni instrument menadZmenta. Mr-
tva tacka rentabilnosti pokazuje koliko pro-
meta se mora ostvariti pod datim uslovima
da bi se mogli pokriti troskovi. Dobit zavisi
od obima prometa, prodajne cene i troskova.
Analizom granice rentabiliteta se procenju-
je kako bi se promene nekog od ovih faktora
odrazile na dobit.

Izra¢unavanje mrtve tacke rentabilnosti
zahteva razdvajanje fiksnih i varijabilnih tros-
kova.
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Pri odredivanju granice rentabilnosti se
sre¢u odredene skracenice kao $to su: GR,
UFT, UVT, OOP, i za iste ¢emo dati odgovara-
juca objasnjena.

GR - granica rentabilnosti pokazuje ko-
liko prometa treba da se ostvari pod datim
uslovima, da bi se pokrili samo troskovi — bez
dobiti.

UFT - ukupni fiksni troskovi, predstavlja-
ju troskove ciji se obim ne menja sa poveca-
njem obima proizvodnje (npr. troskovi zaku-
pnine, amortizacije, oprema i slicno).

UVF - ukupni varijabilni troskovi pred-
stavljaju troskove ciji se obim menja u zavi-
snosti od obima proizvodnje (npr. troskovi
radne snage, sirovine i sli¢no).

OOP - odgovarajuci obim prometa, pred-
stavlja promet koji se ostvaruje za postoje-
¢i obim proizvodnje, pri navedenim fiksnim i
varijabilnim troskovima.

Projekcija finansijskih rezultata

Preduzetnik treba da upozna ra¢unovod-
stvene pojmove i da nauci da cita finansijske
izvestaje i da uvek vodi finansijske evidencije.
Finansijski rezultati treba da otklone sve dile-
me vezane za realizaciju biznis plana.

Poslovni prihodi obuhvataju prihode koji
se ostvaruju od osnovne delatnosti preduzet-
nika (realizacijom proizvoda i usluga na go-
disnjem nivou).

Prihodi finansiranja odnose se na prihode
od kamata, pozitivne kursne razlike i slicno.

Kapitalni dobici ili gubici ostvaruju se
prodajom osnovnih sredstava ili akcija iznad/
ispod njihove knjigovodstvene odnosno no-
minalne vrednosti.

Poslovni rashodi obuhvataju sve rashode
vezane za obavljanje osnovne delatnosti (ma-
terijalni i nematerijalni troskovi, plate, porezi i
doprinosi, amortizacija i slicno).

Rashodi finansiranja odnose se na obave-
ze po osnovu kratkoro¢no i dugoro¢no pozaj-
mljenih sredstava (kamata, rata, revalorizacije
negativne kursne razlike i sli¢no).

Projekcija toka gotovine

Plan toka gotovine po mesecima (za mi-
nimum $est meseci) obuhvata: predvideni
priliv, gotovinski promet, potrazivanja, ostale
prihode, ukupni priliv, predvideni odliv, du-
govanja, plate i isplate vlasnicima, troskove,
kamate, pogon i oprema, rezerva za poreze,
ukupni odlivi, predvideni visak priliva nad od-
livima, predvideno stanje gotovine na pocet-
ku meseca, zaduZenja, otplate kredita i pred-
videno stanje gotovine na kraju meseca.

Rizici

Biznis plan nece biti potpun ako se ne iz-
vrsi procena rizika. Ne postoji preduzece u
svetu koje se ne suocava sa brojnim rizicima

vezanim za ostvarivanje postavljenih ciljeva.
Posebno treba obratiti paznju na sledece:

Finansijski tokovi — Obezbedenje kapita-
la za realizaciju ideje je samo prva prepreka.
Obezbedenje obrtnih sredstava, solventnosti
i likvidnosti preduzeca u prvim godinama po-
slovanja je znatno teze. To potvduje ¢injenica
da je najvedi broj bankrota u prve tri godine
poslovanja preduzeca.

Agresivna konkurencija — Aktivnosti ko-
je neocekivano moze da preduzme konku-
rencija, ¢e zahtevati dodatne napore i stalna
ulaganja. To neminovno povecava troskove
poslovanja i oteZava plasman proizvoda, od-
nosno usluga. Cesto aktivnosti koje neoceki-
vano preduzme konkurencija zahtevaju ade-
kvatan odgovor. Osim direktnih konkurenata
znacajan je uticaj indirektne konkurencije na-
rocito u uslovima ograni¢enog raspolozivog
dohotka potrosaca.

Sezonske oscilacije — Za preduzetnika
koji o njima nije vodio racuna prilikom pla-
niranja toka gotovine mogu biti,,Sokantne” i
usloviti nagli pad prodaje. Problem moze bi-
ti nagli porast zahteva za proizvodima i uslu-
gama kojima preduzetnik u datom vremen-
skom periodu ne moze izaci u suret zbog ne-
dovoljnog broja zaposlenih ili neadekvatnih
proizvodnih kapaciteta.

Lojalnost potrosaca — Ako proizvod ili
usluga, koja se plasira na trziste zavisi od lo-
jalnosti potrosaca veoma je bitno da se sa
postojecim i potencijalnim kupcima ostva-
ri bliska i efektivna komunikacija. Samim tim
aktivnosti vezane za ostvarivanje ovog cilja se
moraju predvideti biznis planom.

Osiguranje — Opste osiguranje od posle-
dica vise sile koje se izrazavaju u Steti ili iz-
gubljenoj dobiti. Mala preduzeca, kao i pre-
duzeca koja tek pocinju sa radom su veoma
osetljiva na neplanirane izdatke, pogotovo
na eventualne pozare, krade ili vandalizam.
Ovi dogadaji mogu usloviti bankrotstvo. Po-
trebno je osigurati se od navedenih rizika, i
ove troskove je potrebno predvideti biznis
planom. Rizici u biznis planu treba da se
rangiraju prema verovatnoci njihove poja-
ve, stepenu njihovog uticaja na poslovanje,
kako bi se adekvatno planirale aktivnosti u
cilju njihovog smanjenja ili eliminisanja. U
biznisu je potrebno misliti pozitivno, verova-
ti u svoju ideju. Potrebno je razmisliti Sta su
najcesci uzroci bankrota, a oni mogu biti ra-
zliciti: nesposobnost vlasnika da donosi brze
i jasne odluke, nepostovanje trzisnih tren-
dova, nedostatak kapitala, problemi naplate
potrazivanja, losi poslovni odnosi sa dobav-
ljacem, konflikti u preduzecu i nepostovanje
jedinstvene poslovne politike, slaba kontro-
la zaliha, nedovoljna obucenost kadrova, ot-
por ili nespremnost da se traZi profesionalni
savet ili pomo¢, nedovoljno poznavanje ro-
be, opreme i trzisnih tokova, neadekvatno
vodenje evidencije, zanemarivanje konku-
rencijeitd. H
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Pod sloganom Korak u buducnost od 12. do 16. maja
na Beogradskom sajmu odrzace se 58. medunarod-
ni sajam tehnike i tehnickih dostignuc¢a. Na jednoj
od najznacajnijih manifestacija Beogradskog sajma
bice predstavljeni savremeni tehnicki noviteti i do-
stignuca tehnoloskog razvoja. Brojne inovacije nece
biti interesantne samo stru¢noj javnosti. Ono Sto ¢e
zaintrigirati i privuci paznju Sireg kruga posetilaca,
svakako ce biti mnogobrojne inovacije, poput ro-
bota koji igra koSarku. Kosarkaski duel robota i ¢o-
veka, uz druga ¢uda tehnoloskog napretka ocekuju
vas ovog maja na Beogradskom sajmu.

Prezentacijom savremenih tehnologija iz razlicitih
oblasti, posebno u Integri-fabrici 21 veka, elektro-
energetici, elektronici, telekomunikacijama, proce-
snoj tehnici, klimatizaciji, grejanju i hladenju, logi-
stici, materijalima, brodogradnji, saobracaju, opre-
mi za profesionalne i nau¢ne svrhe i inovacijama,
Sajam tehnike i tehnickih dostignuca potvrdice i
ove godine da je, ostao vazan pokretac privrednog
razvoja i putokaz ka dostizanju novih svetskih stan-
darda u proizvodniji.

Sajam tehnike i tehnickih dostignu¢a manifestaci-
ja je od izuzetnog znacaja, budu¢i da je jedan od
prioritetnih ciljeva Vlada Republike Srbije pokreta-
nje novog ciklusa industrijalizacije, modernizacije
i restrukturiranja velikih sistema primenom novog
okvira za industrijski razvoj koji je zasnovan na ljud-
skim resursima, tehnologiji, inzenjerstvu, istraziva-
nju i industrijskim inovacijama.

Program Sajma tehnike i tehnickih dostignuc¢a obu-
hvata vecinu industrijskih grana koje se smatraju
strateskim za privredni oporavak i reindustrijaliza-
ciju: INTEGRA - fabrika 21. veka, Elektroenergetika,
Elektronika, Telekomunikacije, Procesna tehnika,
KGH - Klimatuzacija, Grejanje, Hladenje, Logistika,
Materijali, Inovacije, Oprema za profesionalne i na-
uc¢ne svrhe, Brodogradnja, Industrija saobracajnih
sredstava i dr.

U okviru izlozbe KGH - Klimatizacija, Grejanje, Hlade-
nje, u saradnji sa Masinskim fakultetom Univerziteta
u Beogradu bice organizovana izlozba i bogat pra-
teci program, ¢ija ¢e centralna tema biti Automatika
u KGH i obnovijivi izvori energije — Korak ka zgradama
nulte energije.

Podsetimo, Sajam tehnike je najstarija priredba Be-
ogradskog sajma. Osnovana davne 1937. godine,
ta manifestacija ostala je jedan od najznacajnijih
pokretaca industrijskog razvoja zemlje, najznacaj-
niji privredni i tehnoloski dogadaj i jedna od naj-
prestiznijih sajamskih manifestacija u Srbiji i jugoi-
sto¢noj Evropi.
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Zakoracimo u buduénost od 12. do 16. maja na Beogradskom sajmu!
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Topciderski platan

O platanu ispred Konaka se dosta pisalo.
Govorilo se da je zasaden odmah po izgradniji
Konaka (1834. godine), a neki hronicari su se
posluzili pricom ,da je knjaz Milo$ voleo
da sedi u hladovini razgranatih platana,
da ovde pije kafu i prima strane konzule, a
ponekad i da sudi narodu...” Arhivska grada, medutim,
o tome sasvim drugacije govori. Knjaz Milo$ je maja 1839. godine napustio

Topcider i Srbiju, a ni za vreme njegovog drugog boravka u Srbiji (1859-1860), kada je najvise
vremena proveo u Brestovackoj banji trazeci leka svojoj bolesti, takode nije ispred Konaka, (u
kome je umro 14. septembra 1860. godine), mogao da sedi u hladovini platana, koji su u Topcideru

posadeni tek Sest godina kasnije.

Platani u Topcideru, a medu njima onaj najvedi, ispred Konaka knjaza
Milosa, godinama privlace paznju prolaznika, ali i stru¢njaka. Prilikom
radova na odrzavanju i restauraciji Konaka neimari posebno stite
ovo stablo. Donje grane njegove Siroke kro$nje odavno su osirgura-
ne metalnim podupirac¢ima...

Prema arhivskoj gradi, na zapazanje i primedbu Popeciteljstva finan-
sija, jula 1849. godine, petnaest godina po izgradnji Konaka, upuce-
na je Popeciteljstvu vnutarnjih dela, koje se tada staralo i o privredi,
primedba: ,kako pred Konakom vrlo slabo drva ima, a one vrbe, sa
zapadne strane, malo lada daju onde dolaze¢im ljudima, ¢lanovima
Sovjeta, Knjazu, (Aleksandu Karadordevi¢u-S.V.) kad sto dolazi i nje-
govoj familiji...” Na to Popeciteljstvo vnutarnjih dela (popecitelj I.
Garasanin i nacelnik plicijsko-ekonomskog odeljenja inz. Atanasije
Nikoli¢) odgovori 18. avgusta 1849. godine, da je ono i samo imalo
u vidu da se ceo prostor oko Konaka,shodnim drvima zasadi... no
nemajuci jos takvi drva u svom rasadniku (podignutom u Beogra-
du 1846. godine - S.V.), naslo se prinudenim zasadivanje otloziti. Jer,
kako $to god ne pristoji da se onde vrbe $ire isto tako bi bilo i sa ja-
blanovima... jer bi i oni slabo lada pricinjavali“. Na kraju ovog pisma
stoji da ¢e u rasadniku narednih godina stasati za presadnju ,divlji
kestenovi i javorovi” i da ¢e tada biti moguce zasaditi ih ,na onom
pristojnom mjestu i tada ¢e se ovim otmjenim drvima gusti lad prici-
njavati“. A narednog proleca (1850. godine) uz izgradeni put od Beo-
grada do Konaka preko Topciderskog brda, zasaden je drvored ukra-
snih bagremova i jablanova.

A. Nikoli¢ ¢e uz podrsku Garasanina i kasnije ministra K. Cukica re-
dovno dobijati povec¢ana vanbudzetska sredstva za sto bolje i brze
ukrasavanje Topcidera. Tako je u prolece 1866. godine, sa odobre-
nim sredstvima, praviteljstveni bankar Teodor Tirka u Becu kupio i u
Beograd poslao, 1350 komada drveca platana” za koje mu je Pravi-
teljstvo uplatilo 770 forinti i 10 krajcera. Platani su zasadeni ispred
Konaka i po Topc¢ideru. Medutim, zbog izuzetne suse toga leta, izve-
stan broj se osusio, a Tirka je, po nalogu Praviteljstva, iste jeseni po-
slao jos 60 platana za koje mu je plac¢eno 130 forinti i 56 krajcera.

Za ukrasavanje Topcidera, Nikoli¢ i njegovi saradnici su iz Srbije, a
ponekad i iz Crne Gore (moliku iz Vasojevica) donosili vredne i retke
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vrste Sumskog drveca, ukrasnog Siblja i cveda. Sve je to uredno regi-
strovano.

Do platana se, dakle, doslo kupovinom u Becu, a uz povoljne uslo-
ve i negu vrednih bastovana J. Cervenka i V. Delovica, platani su se
dobro razvijali i ubrzo prosirili izvan Topcidera. U topciderskom ra-
sadniku je, pored mnogobrojnih vrsta ukrasnog i Sumskog drveca,
Siblja i cveda, 1878. godine bilo 280 sadnica platana odraslih za pre-
sadivanje.

O platanu ispred Konaka se dosta pisalo. Govorilo se da je zasaden
odmabh po izgradnji Konaka (1834), a neki hronicari su se posluzili
pricama ,da je knjaz Milo$ voleo da sedi u hladovini razgranatih pla-
tana, da ovde pije kafu i prima strane konzule, a ponekad i da sudi
narodu...” Arhivska grada, medutim, o tome sasvim drugacije govo-
ri. Knjaz Milos$ je maja 1839. godine napustio Topcider i Srbiji, a ni za
vreme njegovog drugog boravka u Srbiji (1859-1860), kada je najvise
vremena proveo u Brestovackoj banji trazedi leka svojoj bolesti, tako-
de nije ispred Konaka (u kome je umro 14. septembra 1860. godine),
mogao da sedi u hladovini platana, koji je u Topcideru posaden tek
Sest godina kasnije.

Da pomenemo i pisanje F. Kanica, poznatog putnika, etnologa, isto-
ricara i ilustratora svoji radova, a ¢estog gosta Srbije. Kanic ce, posle
svog boravka u Beogradu i Topcideru (1868) u vreme pogibije knja-
za Mihaila, u svom radu stampanom u ilustrovanom lajpciskom listu,
obavestiti svetsku javnost o nastalim prilikama u Srbiji ne propusta-
juci da iznese napredak u ukrasavanju Topcidera, hvaleci ministra K.
Cukica i A. Nikolica. Pohvalno se izrazio o aleji preko Topciderskog br-
da, a u svom narednom boravku u Topcideru 1897. godine, Kanic ¢e
posebno istacdi razvijene i razgranate platane, kojima je tada bilo 30
godina, od kojih jedan ,Sirinom svoje kro$nje nadmasuje samo cCuve-
ni platan u Trstenom” kod Dubrovnika.

Javorolisni topciderski platan, kao i ostali pored njega, zasti¢eni zako-
nom, decenijama posle smrti knjaza Milosa, privlace paznju, izazivaju
interesovanje i mastu posetilaca. Nije cudo $to neke price o ovim im-
presivnim stablima nisu utemeljene na istorijskim ¢injenicama. ™
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Pripremio: Matija Parun

Ako vam na kampovanju ponestane pitke
vode, postoji jednostavno resenje: odlomite
granu s najblizeg borovog drveta, odstranite
joj koru i polako sipajte jezersku vodu kroz sa-
mu granu. Istrazivaci s Masacusestskog tehno-
loskog instituta (MIT) otkrili su da se ovim pri-
mitivnim nacinom filtriranja moZe proizvesti i
do cetiri litra pitke vode dnevno.

U radu objavljenom krajem februara u ¢a-
sopisu PLOS ONE (,Filtriranje vode pomocu
biljnog ksilema®), istrazivaci su predstavili ka-
ko se, pomocu malog komada beljike, iz vode
moze odstraniti vise od 99% bakterije Esche-
richia coli. Istrazivanje ukazuje da veli¢ina po-
ra beljike — kroz koju se sokovi transportuju uz
stablo - dopusta provodenje vode, dok isto-
vremeno odstranjuje vecinu bakterija.

Jedan od autora, Rohit Karnik, vanredni
profesor mehanickog inZenjeringa na MIT-u,
kaze da bi beljika mogla biti jeftin i efikasan
materijal za precis¢avanje vode, narocito u ru-
ralnim krajevima gde napredniji nacini preci-
Scavanja nisu dostupni:,Savremene membra-
ne za filtraciju imaju nano-pore koje ne mo-
Zete tek tako proizvesti u svojoj garazi’, kaze
Karmik.,,Ovde je zamisao da membranu ne
moramo da proizvodimo jer je ona vec spre-
mna i lako dostupna. Samo uzmete parce dr-
veta i od njega napravite filter.

Danas postoje brojne metode precisc¢ava-
nja vode: one pomocu hlora dobro funkcioni-
Su u velikim razmerama, ali su skupe; prokuva-
vanjem se zagadivaci uspesno uklanjaju, ali se
za zagrevanije trosi puno energije; filtriranjem
pomocu membrana uspesno se uklanjaju mi-
krobi, ali je neophodna upotreba pumpi, a
membrane su skupe i lako se zagusuju.

Beljika bi mogla biti jeftina alternativa,
upotrebljiva u malim razmerama, s obzirom
da je drvo sacinjeno od ksilema, poroznog tki-
va koje provodi sokove od korena do krosnje
kroz svoje sudove i pore. Svaki sud je omeden
zidovima i opsancenim jamicama premosce-
nim tankom membranom, tj. sithom porom
kroz koju sokovi prolaze izmedu dva suda. Ja-
mice sprecavaju kavitaciju, tj. proces u kojem
bi se stvorio mehur vazduha koji bi potom na-
rastao i na kraju sasvim sprecio protok sokova.
One zahvataju te mehurove i time sprecavaju
njihovo Sirenje kroz drvo.
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,Biljke su morale da shvate kako da uhva-
te mehurove, a da zadrze neometano tecenje
sokova“, kaze Karnik.,Mi imamo isti problem
kod filtriranja vode kada pokusavamo da od-
stranimo mikrobe i da zadrzimo brzinu proto-
ka; zanimljiva koincidencija.

Za ispitivanje sposobnosti filtriranja po-
mocu beljike, istrazivaci su prikupili grane be-
log bora, okorili ih i potom isekli na epruvete
dugacke oko 2,5 cm i Siroke oko 1,2 cm i na
svaku od njih pricvrstili plasti¢nu cevcicu, po-
mocu epoksidne smole i klamfice. Pre eksperi-
mentisanja sa kontaminiranom vodom, istrazi-

1) ISECEMO GRANU 2) UKLONIMO KORU

3) PRICVRSTIMO CEVCICU

orova grana nanofilter za vodu

pokazalo se da su se bakterije akumulirale na
membranama u prvih nekoliko milimetara dr-
veta. Prebrojavsi bakterije u precis¢enoj vodi,
utvrdili su da je beljika uspela da iz vode isfil-
trira preko 99% bakterija.

Karnik kaze da beljika verovatno moze da
odstrani vecinu bakterijskih vrsta, od kojih su
najmanije - veli¢ine oko 200 nm. Medutim, be-
ljika verovatno nije upotrebljiva za viruse jer
su oni mnogo manjih dimenzija. Ova grupa
istrazivaca planira nova istrazivanja sa drugim
drvnim vrstama. Uopsteno, pore cvetnica su
manjih dimenzija i mozda bi mogle da odstra-

o)

4) KSILEMSKI FILTER

Istrazivaci su osmislili jednostavan filter od borove grancice na koju su pri¢vrstili plasti¢nu cevcicu

Slika elektronskog mikroskopa prikazuje bakterije E.
coli (zeleno) uhvacene u membrane celijskih zidova
(crveno i plavo) beljike nakon filtracije

vaci su kroz epruvete najpre propustili vodu u
kojoj su rastvorili crveno mastilo sa ¢esticama
veli¢ine izmedu 70 i 500 nanometara. Potom
su epruvete prepolovili po duzini i primetili da
se vecina mastila zadrzala pri vrhu epruveta,
dok je precis¢ena voda bila sasvim bistra. Ovi-
me su pokazali da je beljika prirodno sposob-
na za filtriranje Cestica i ve¢ih od 70 nm.

Medutim, u drugom eksperimentu se po-
kazalo da nije moguce odstraniti cestice ma-
nje od 20 nm, $to je pokazalo da postoji grani-
ca ispod koje beljika ¢etinara vise nije pogod-
na za precis¢avanje.

Najzad, upotrebili su vodu kontaminira-
nu bakterijom E. coli. Kada su ispitali ksilem,

njuju i manje Cestice. Ipak, njihovi sudovi su
znatno duzi od sudova Cetinara, sto ih ¢ini ne-
$to neprakti¢nijim za spravljanje filtera malih
dimenzija.

Dizajneri buducih filtera od beljike ¢e mo-
rati da nadu nacina da ili odrzavaju drvo vlaz-
nim ili da mu ocuvaju filtraciona svojstva na-
kon susenja jer su, eksperimentisanjem sa
suvom beljikom, Karnik i tim utvrdili da voda
kroz nju ili ne prolazi dobro, ili prolazi kroz pu-
kotine, ali ne odstranjuje zagadivace.

,Razlike izmedu vrsta su ogromne’, kaze
Karmik.,,Mozda postoje vrste koje mogu mno-
go bolje da filtriraju. U idealnom slucaju, filter
za vodu bi se sastojao od tankog parceta dr-
veta koje bi se koristilo nekoliko dana i onda
zamenjivalo drugim, uz minimalan trosak. To
bi bilo neuporedivo jeftinije od najnaprednijih
membrana na danasnjem trzistu.”

lako su drvne pore prevelike za odstranji-
vanje soli, Sorija Prakas, asistentkinja na Dr-
Zzavnom univerzitetu u Ohaju, kaZe da bi ova-
kav dizajn bio upotrebljiv u krajevima sveta
gde ljudi prikupljaju povrsinsku vodu koja je
zagadena finom prasinom i biogenim ostaci-
ma. Vecina tih necistoca bi se mogla ukloniti
ovakvim jednostavnim i jeftinim filterom. &
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Hrast je od pamtiveka kod
raznih naroda izazivao divljenje
i strahopostovanje istovreme-
no. Kult hrasta se odnosi oso-
bito na luznjak (Quercus robur)
¢ije ime na latinskom govori o
snaznom, ¢vrstom i robusnom
drvetu, inac¢e kultnom drvetu
kod starih Rimljana. Luznjak je
u pro$losti zauzimao velika pro-
stranstva od obala Atlantskog
okeana do Urala i od Balti¢ckog
mora do Krita.

Jos u dalekoj proslosti pa-
ganska, a kasnije mnogobozac-
ka evropska plemena (keltska,
germanska, galska, slovenska)
gajila su kult prema ovom go-
rostasu, simbolu bozanske modi.
Najstarija moc¢na stabla bila su
oznacena kao zapisi i svetilista
za kultne obrede keltskih sveste-
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nika druida ili magijske obrede
Samana kod plemena u isto¢no-
evropskim nizijama gde su obi-
tavali i nasi slovenski prapretci.

U antickoj mnogobozackoj
kulturi (Gr¢ka i Rim) kult hrasta
je na najvisem stupnju. Veruje
se da nebeska bozanstva kroz
hrast 3alju poruke svoje bozan-
ske volje jednako plebusu i vel-
mozama. Poruke su gromogla-
sne (munje i gromovi) ili tajnovi-
te (duhovi, gorske nimfe i satiri).
U Rimu su Vestalke, devi¢anske
svestenice boginje Veste, zastit-
nice vatre i domaceg ognjista,
odrzavale ve¢nu vatru u hramu
boginje Veste lozeci je hrasto-
vim cepanicama stotinama go-
dina neprekidno.

Hrast luznjak

SUMSKI DUH | BOZANSKO SVETILISTE

U srednjem veku ti isti hilja-
dugodisnji gorostasi predstav-
liaju sakralna mesta na kojima
obitavaju boZanske i mracne sile
istovremeno. U nasem, srpskom
narodu je gajen i zadrzan kult
hrasta koji ima korene jos iz pa-
ganskih vremena. Bozi¢no drvo
- badnjak, unosi se u kucu i pali
na domacem ogljistu kao kultni
obred, posvecen ku¢noj sreci i
napretku, a grancica hrasta se
stavlja u Cesnicu — hleb koji se
mesi na Bozic.

Stari luznjaci ,Sumski duho-
vi” srbijanskih Suma, stari po ne-
koliko stotina godina, jos uvek
se drze uspravno u Ljubicevu,
Salina¢kom lugu, Vratiéni u Sre-
mu i koje kuda po Srbiji. Ali,
nazalost, napusta ih bozanska
mo¢, napusta ih duh vecnosti,

jer je i nas narod prestao da ve-
ruje u svoje zastitnike... Na lu-
znjakove Sume i usamljene go-
rostase spusta se pogrom i ko
zna ¢ija kletva...

LEKOVITA | HRANLJIVA
SVOJSTVA HRASTA

Luznjak je bio sveto drvo
starih Gala, predaka Francuza.
Njihovi svestenici — druidi, obav-
ljali su ispod kro3nji starih hra-
stova magijske i svete obrede.
Hiljadugodisnjim gorostasima
se pripisivala magijska i isceli-
teljska mo¢ zbog dugovecnosti
i lekovitosti kore, lis¢a i plodova.

U Srbiji su mnoga stara sta-
bla hrastova, tzv. ,zapisi’, mesta
okupljanja u vreme narodnih
svetkovina (zavetine, litije).

| danas sluzbena farmoko-
gnozija daje znacajno mesto ta-
ninima iz kore, lista i Zira hrasta.
U narodnoj medicini upotreblja-
va se osu$ena i istucana kora i
lis¢e hrasta kao navlazena oblo-
ga spolja za zaustavljanje krva-
renja na kozi. Caj od suve kore
i lis¢a upotrebljava se kod krva-
renja Cira u stomaku, protiv di-
jareja i proliva, kod prosirenih
vena, za ispiranje usta kod krva-
renja desni.

Zir hrastova sadrzi oko 40
procenata skroba, masno ulje,
belancevine i 3ecere. U kriznim
vremenima, kakva smo upozna-
li, oljusteni peceni zir upotre-
bljava se za napitak - zamena
za kafu. Oporost i gorcina iz zira
odstranjuje se ljustenjem i ku-
vanjem u slanoj vodi. Brasno od
hrastovog Zira mesa se sa pSe-
ni¢nim i mesi hleb kao dijetalna
hrana za osobe iscrpljene proli-
vom i stomacnim infekcijama sa
krvarenjem. ®
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PISE: Bojan Crnogaca, M.Sc.
Uvod

Posle operacije obrade ploca na formati-
zeru kojom se postize dimenzionisanje duzi-
ne i Sirine, uske povrsine ploce ostaju hrapave.
Kao takve su nepodesne za upotrebu, tako da
ih je potrebno zastititi oblaganjem. Korisce-
njem masina za ivi¢nu obradu plocastih mate-
rijala ne stite se samo uze povrsine ve¢im se i
poboljsavaju estetska svojstva, kao Sto su tek-
stura, boja i sjaj. Poznato je da ivi¢na obrada
ploca (kantovanje) predstavlja najslabiju tacku
u kvalitetu proizvoda od plocastih materijala.
Tokom eksploatacije i koris¢enja namestaja od
univera i drugih plocastih materijala ostece-
nja najsesce nastaju na spoju sa kant trakom.
U zavisnosti koji se materijal koristi za rubove,
ivicna obrada ploc¢a moze se izvrsiti pomocu:
polivinilhlorid materijala (PVC), akrilnitril-bu-
tadien-stiron materijala (ABS), melaminskog
materijala, papirnih akrilnih folija, poliestar-
skih materijala, rubnih furnira, rubnih letvica,
aluminijumske trake (Skakic et al, 2002). Teh-
noloski, kantovanje se moze izvrsiti: ru¢nim i
masinskim putem. Prvi nacin je dosta zasta-
reo i koristi se u nekim manjim zanatskim ra-
dionicama, dok drugi nacin predstavlja ivi¢cnu
obradu ploc¢a uz pomo¢ masina (kanterica) sa
unapred podesenim parametrima. Na slici 1
prikazan je ciklus rada masine za ivi¢nu obra-
du sa konvencionalnim procesom lepljenja
kant trake.

1a - Pritisni valjci. Kako bi se postigao op-
timalan spoj izmedu trake i ploce potrebno je
da postoji odredeni broj pritisnih valjaka ko-
ji priljubljuju kant traku sa obradkom. Masine
za ivicnu obradu pre pritisnih valjaka sadrze i

B0

a- Pritisni valjci

d - Glodanje e - Obrada struganjem

Slika 1: Ciklus rada masine za ivicnu obradu

¢ - Glodanje pod
uglom: 15 - 20°

f- Brusenje

CNC masine za ivichu obradu

predfrezer koji frezuje povrsinu kanta za de-
bljinu kant trake.

1b - Prerezivanje - testere za odsecanje.
Sracivanje kant trake nakon obrade se vrsi po-
mocu standarnog seta seciva sa ostrim zup-
cima. Potrebno je redovno ostrenje, jer moze
dodi do cepanja, narocito kada se radi o tan-
kim trakama.

1¢,d - Operacija glodanja viska kant trake.
Ova operacija obavlja se pomocu 4-6 glodala
sa pre¢nikom priblizno 70 mm odgovarajuce
rotacione brzine. Ukoliko je velika brzina glo-
danja moze do¢i do ostecenja povrsine.

1e - Grebac radijusa koristi se za perfek-
tnu glatku povrsinu radijusa kanta. Secivo pri
struganju ne bi trebalo da prelazi od 0,1-0,2
mm. Obrada se postize uz pomo¢ DIA (dija-
mantskim vrhom) $to se pokazalo veoma efi-
kasno.

1f - Busenje. Ovo je poslednja operacija u
procesu ivicne obrade koja se obavlja uz po-
mo¢ dva brusna tocka koji vrse poliranje.

Ivi¢na obrada
laserskom tehnologijom

Standardnim konvecionalnim procesom
lepljenja kant trake, traka se nanosi uz pomo¢
istopljenog termoreaktivnog lepila, nane-
tog valjkom na predmet obrade. Zbog toga
je spoj trake i ploce gotovo neizbezno vidljiv.
Optimizacijom kolic¢ine, temperature i boje le-
pila spoj se moze samo delimi¢no umanjiti,
ali je tesko postici da taj spoj bude nevidljiv
i trajnog kvaliteta. Ovo je posebno izrazeno
kod materijala svetlih boja, gde se linija spoja
jasno vidi i narusava estetski aspekt proizvo-
da. Ukoliko se i postigne smanjena vidljivost
spoja, on vremenom postaje jasno vidljiva iz
razli¢itih razloga. Uticaj klimatskih promena
u prostoru (vlaga, temperatura), abrazija, pr-
ljavi uslovi su samo neki od njih. Vremenom
ovaj problem je narocito izraZzen upotrebom
u kuhinji, kupatilu ili drugim prostorijama gde
je prisutna vodena para. Lepak neizbezno ap-
sorbuje vlagu, koja prodire u plocasti materi-
C " ‘e odvajanje trake i bubrenje ma-

ilarno upijanje vlage). Dejstvom

, dolazi i do promene boje, utica-
¢a i bakterija, Sto se odrazava na
ed. Pomenuta o$tec¢enja znatno

ent biva trajno i bespovratno oste-

narusavaju higijenski aspekt proizvoda, $to je
izuzetno vazno kod primene plocastih materi-
jala u kuhinjama, kupatilima i drugim prosto-
rijama u kojima se zahteva apsolutna bakte-
rioloska otpornost i higijena. Nemacka kom-
panija HOMAG koja se smatra pionirom i naj-
vecim proizvoda¢em masina, u oblasti ivicne
obrade ploca uvela je neke inovacije, kako bi
gore pomenute nedostatke otklonila. Te ino-
vacije odnose se na zamenu standardnih ter-
moreaktivnih lepila, polimernim slojem tzv.
aktivacionim slojem ¢ije se zagrevanje vrsi uz
pomoc lasera.

Laser (eng. Light Amplification by Stimu-
lated Emission of Radiation) je naziv za op-
ticku napravu koja emituje koherentni snop
fotona. Lasersko zracenje je izvor elektroma-
gnetnog (EM) zracenja cije su talasne duzine
uglavnom iz oblasti ultravioletnog (UV), in-
fracrvenog (IR) i vidljive svetlosti, mada ne-
ki laseri mogu da emituju i jonizujuce zarce-
nje (Paschotta, 2012). Ono je monohromatsko
zracenje (jedna talasna duzina i jedna boja).
Dok obi¢na sijalica svetlosno zracenje emituje
u svim pravcima laser emituje u ta¢no jednom
smeru. Firma HOMAG koristi diodni laser tala-
sne duzine 980 nm.

Ivi¢na obrada uz pomo¢ laserske tehnolo-
gije spoj trake i univera ¢ini nevidljivim i stva-
ra utisak da je traka monolitni deo plocastog
materijala. Kao $to je ve¢ pomenuto, ovo se
postize primenom specijalnih polimera, koji
su prethodno koekstruzionim procesom rav-
nomerno naneti na unutrasnju stranu trake.
Polimerni sloj, tzv. aktivacioni sloj, identi¢ne
boje kao i primenjena traka, nanosi se u de-
bljini nekoliko desetih delova milimetra. Vr-
hunske osobine polimera osiguravaju dugo-
trajan spoj, nepromenljivih karakteristika, to-
kom neograni¢enog vremena koris¢enja. Na
slici 3 prikazana je osnovna masina namenjena
za nalepljivanje rubova na jednoj strani tokom
proto¢ne obrade.

Pod dejstvom visoko energetskog laser-
skog snopa dolazi do stabilnog i trenutnog za-
grevanja i topljenja polimernog aktivacionog
sloja. Ova tehnologija zamenjuje fazu klasic-
nog nacina nanosenja lepila odnosno nanose-
nje topljivog lepka valjcima na kant plo¢astog
materijala. Polimerni aktivacioni sloj apsorbuje
energiju i topi se. Nakon toga valjci vrse priti-
sak na traku, sto omogucava da rastopljeni po-
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Slika 2: Prikaz ivine obrade uz pomoc lasera, (IZVOR: homag.com)




plocastih materijala
uz pomoc lasera

Slika 3: 1zgled CNC masine

Osnovne prednosti ivicne obrade uz po-
mo¢ laserske tehnologije u odnosu na kon-
vencinalni na¢in su: minimalna vidljivost spoja
kant trake i ploce, povecana otpornost na na-
gle temperature, visoka temperaturna otpor-
nost (do 140 °C), povisena otpornost na dej-
stvo vlage i vodene pare, kao i bakterioloska
otpornost na spoj. Za sada se smanjen izbor
boje kant trake navodi kao jedan od nedosta-
taka ove savremene procedure kantovanja.

Zakljucak

Rezultat laserskog kantovanja je spoj ko-
ji se odlikuje izuzetnom ¢vrstocom i gustinom
adhezije koja omogucava nepropustljivost i
otpornost na sve spoljne uticaje pod kojima

za ivi¢nu obradu (IZVOR: brandt.de)

se moze naci obradeni plocasti materijal. Jed-

limer duboko penetrira u strukturu plocastog
materijala i neraskidivo povezuje traku sa plo-
¢om. Pored toga, u slucaju kantovanja laser-

ksom tehnologijom, izgegnute su i uobicajne

na povrsini sloja i sl.
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greske u konvencionalnom lepljenju koje na-
staju zbog pregorevanja lepka, ostatka lepka

na od najvaznijih osobina ploca kantovanih la-
serkom tehnologijom je estetski izgled. Zbog
homogenog, zavarenog spoja koji se posebno
istice kod univera sa folijjom visokog sjaja po-
smatrac dobija utisak da pred sobom ima far-
banu medijapan (MDF) plo¢u. Obzirom na vi-
Sestruku ustedu eliminacijom farbanja i brzom
obradom materijala, potpuno je jasno da se na
ovaj nacin dobija proizvod izuzetnih osobina u
kvalitativnom i estetskom smislu u veoma krat-
kom roku i po znatno povoljnoj ceni. M

INTERHOLZ d.o.o.

Milefevska 36/23, 11118 Beograd
Magacin JNA 2b - 11211 Boréa
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interholz FSC

INTERHOLZ je ovladdeni distributer firme Cora Domenico 5.p.a.
Nudime Vam kompletan asertiman furnira zvanog

Enginered Wood (novi furnirski proizvod visoke tehnoloike
vrednosti) od preko 50 razlicitih vrsta drveta, Brza isporuka.

Takode nudime dirok asortiman

suve rezane grade i elemenata

od slededih vrsta drveta: bukva, hrast,
jasen, orah, tresnja, lipa, bor, smreka,
jela, kao | egzote po izboru.

Uvoz i prodaja svih vrsta
egzoticnog drveta

e e

U sastavu firme je kooperantska stolarska
radionica u kojoj mozemao da

obradujemo i sklapamo

gotove proizvode po 2elji kupca.
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PISE: mr Mare Janakova Grujic,
istoricar umetnosti

Kuéa od drveta u Skotskoj

Novosagradena porodi¢na kuca na farmi
nadomak sela Moniaviv na severozapa-
du Skotske, izdvaja se po vrlo specifi¢noj i
nadahnutoj upotrebi drveta, kao i po dru-
gim aspektima striktnog opredeljenja za
postulate ekoloske arhitekture. Projektant,
arhitekta Mark Vagorn (Mark Waghorn),
www.markwaghorn.co.uk, proces projekto-
vanja je zapoceo i zavrsio inspiriSuci se ka-

rakteristikama i logikom samog lokaliteta.
Naime, u konstrukciji su koris¢eni iskljucivo
lokalni materijali koji su ostavljeni u zatece-
nom, izvornom stanju (kamen, drvo, travnati
krov). Princip iskrenosti u arhitekturi posto-
van je kako u domenu materijalizacije, tako
i u svim ostalim aspektima projekta — orga-
nizaciji prostora, funkcionalnim resenjima,
enterijerskom opremanju. Kuca koristi solar-

nu energiju, termalnu masu, princip prirod-
ne ventilacije, ima sopstvene arteske bunare
za pijacu vodu, grejanje se vrsi preko kaljeve
peci, a elektri¢na energija se dobija iz vetre-
njace izgradene na severnoj strani.

Drvena obloga fasade dobijena je od hrasto-
vih stabala sa farme. Tako je koloritska pale-
ta eksterijera u direktnoj vezi sa lokalitetom
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- sivkasti-braon kolorit hrasta i kamenih par-
tija i kamen ne odskacu od game i materijali-
zacije okruzenja. Prostor unutar kuce sastojii
se iz dve etaze. U gornjoj je smesten prostra-
ni dnevni boravak, a u donjoj je pet spava-
¢ih soba. Veliki drveni prozori (sa trostrukim
zastakljenjem) obezbeduju dovoljnu koli-
¢inu dnevnog svetla. Namestaj u kuci u ce-
lini je izraden od drveta. Garnitura u dnev-
noj sobi poseduje organski, negeometrijski
oblik, a njena masivna drvena konstrukcija
meblirana je kozom od goveda sa farme. Tr-
pezarijski sto i banket stolice, kao i podna
obloga u dnevnoj sobi, izradeni su od sta-
rih, odbacenih Zelezni¢kih pragova, koji su
rezani, obradivani i polirani od strane lokal-
nih majstora. Unutrasnje stepeniste kojim se
dospeva na sprat napravljeno je od dasaka

iz Stale koje su nekada bile ugradene u zivo-
tinjske hranilice.

Kameni zid, nacinjen od kamenja prikulje-
nog tokom rasc¢is¢avanja lokaliteta pred iz-
gradnju, koji se proteze zapadnom stranom
kuc¢e nastavlja se i unutar nje, u enterijeru
dnevne sobe, tvore¢i njegovu kicmu u za-
dnjem delu prostora, da bi na kraju postao
eksterijerni zid koji zatvara dvoriste. Sa jed-
ne strane kuca je, odli¢nim sistemom izola-
cije, zasticena od hladne $kotske klime, a sa
druge - ona je snazno otvorena i upuéena na
spoljasnji prostor. Eksterijer i enterijer se, ta-
ko, ¢vrsto prozimaju, isto kao tradicionalno i
moderno, staro i novo, istorija i hrabar isko-
rak u budu¢nost. Genius loci se prepoznaje i
¢ita u svakom kadru prostora i svakom pote-
zu projekta.

Upotrebljena izolacija u ku¢i predstavlja naj-
noviji tip izolacije, tzv. eko vunu, koja se do-
bija od ovcije runske vune i predstavlja pot-
puno prirodan proizvod ¢ija se tehnologija
proizvodnje upravo usavrsava u svetu. Vuna
upotrebljena za izradu izolacije dobijena je u
celosti od ovaca sa ove farme.

Ovaj projekat nastao je pod geslom da se sve
$to je potrebno za samu kucu i Zivot porodi-
ce u njoj nalazi upravo tik pored nje, u njenoj
najblizoj okolini, na terenu na kome je poni-
kla i na mestu porodicnih korena. Zbog sme-
lo i neprikosnoveno primenjene ideje odr-
zivog dizajna, iskonske povezanosti sa pri-
rodom i njenim zakonima, principu bespo-
govorne iskrenosti, ova porodi¢na kuca po-
stavlja nove smernice drvene eko ku¢e. H

VRHUNSKI LEPKOVI
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PISE: Isidora Gordi¢

Kada se svetska ekonomska kriza svom
snagom srucila i na nas, vecina ipak nije oce-
kivala da ce ovoliko dugo trajati ili smo se bar
nadali da ¢e kod nas trajati kra¢e no drugde.
Da se odrazila na sve segmente zivota, to i
vrapci znaju, kao sto znaju da je recesija naj-
jace pogodila sektor gradevinarstva koji iz
dana u dan sve vise grca pod teskim teretom.
Ali, uprkos svemu i svima - jo$ se gradi, mno-
go cesce - renovira.

Ne mozemo a da se ne zapitamo kako se
sve ovo odrazilo i na trziste parketa i 5ta je to
Sto su novine, a Sta je povratak na staro.

Premda je trziste viseslojnih parketa pre
samo pet godina bilo u vrtoglavom usponu
i belezilo stotine hiljada prodatih kvadrata,
bacajuci u zapecak klasi¢ne parkete, izgle-
da da klasicni parketi uzvracdaju udarac. Nai-
me, zbog manjeg formata (Sirina od 30 do 70
mm, a duzine od 200 do 500 mm) postizu ni-
Zu cenu od troslojnih parketa, bez obzira na
cinjenicu $to je re¢ o masivu debljine i do 22
mm u odnosu na 14-15 mm kod troslojnih
parketa. Niza cena je nesumnjivo osnovni ra-
zlog za povratak riblje kosti u srpske domove.
Od vrsta drveta i dalje nista ne moze ozbilj-
nije da ugrozi hrast, bukvu i jasen, premda se
mogu naci i brojne druge vrste drveta, uklju-
cujudi i egzoti¢ne.

Pored klasicnog parketa, renesansu do-
zivljava i lamelni parket koji je u jednom tre-
nutku gotovo nestao sa trzista, ali se njegova
upotreba povecala sa sve ve¢im manjkom u
budzetima, ¢ak i veoma ozbiljnih investitora.
Lamelice Sirine obi¢no 8 mm dolaze na mre-
Zicama u obliku kvadrata, tvoreci izgled ogro-
mnog sahovskog polja u kona¢nom ishodu.
Ako se ugradi po svim pravilima struke ovaj
parket koji se obi¢no izraduje od hrastovine
moze domu dati toplinu i odredeni sarm.

Od masivnih parketa, zbog velike izdr-
zljivosti, u komercijalnim prostorima cesto
se koriste industrijski, odnosno tehno ili kant
parketi, kako se jos nazivaju. Obi¢no im je de-
bljina veca od Sirine i na taj nacin se tackasti
pritisak na njima bolje rasporeduje, odnosno,
manja su mehani¢ka ostecenja. Sirine su naj-
cesce od 6 do 10 mm, a debljine od 10 do 20
mm. Duzine se kre¢u od 200 do 400 mm. Is-
porucuju se u sirovom stanju, zahtevaju veli-
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ku preciznost i vestinu u postavljanju i nakon
lepljenja celom povrsinom na podlogu mora-
ju se brusiti pa lakirati ili uljiti. Osim izdrzljivo-
sti, za ovaj tip parketa je karakteristi¢an i mo-
deran, tehno izgled koji daje dinamiku sva-
kom prostoru u koji se postavi.

Govoriti o masivnim parketima a ne spo-
menuti seljacke podove, odnosno masive ve-
likog formata, bio bi ¢ist greh. Sirina ovih par-
keta krece od 90 mm, a moze i¢i i do 190 mm
uz promenljive duZine od 300 do 2000 mm.
U poslednjih desetak godina, bez obzira na
cenu koja nije mala, imaju svoje kupce. U en-
terijeru ulivaju poverenje i daju osecaj izve-
sne sigurnosti i monumentalnosti. Naj¢es¢e
se rade u Sirinama od 90 ili 125 mm, a selek-
cije mogu biti razli¢ite - od sasvim ravne Zice
do potpuno rusti¢nih. Moraju se lepiti celom
povrsinom na podlogu i to trajno elasti¢nim
lepkom kako bi sto manje radili, ukoliko uslo-
vi u prostoru u nekom trenutku budu nea-
dekvatni. | u ovoj vrsti parketa, hrast je bez
premca najpopularnija drvna vrsta, mada se
neretko mogu nadi i egzote, osobito tikovina,
ali i venge, kumaru, lapaco, kempas, americki
orah, americka tresnja itd.

U svetu su i dalje popularni veliki formati
koji izgledom podsecaju na brodski pod, a u
stvari je rec o troslojnim parketima koji zbog
specifi¢ne strukture (unakrsno lepljenih sloje-
va) imaju izuzetnu stabilnost. Proizvodaci se
utrkuju u njihovom oneobicavaniju, ali ostaje
¢injenica da se kupci ipak najradije odlucuju
za tradicionalni izgled.

Dok je do skora bela boja bila gotovo ne-
prikosnovena u minimalistickim enterijeri-
ma, sada se kupci sve vide okrecu toplijim ni-
jansama, pa su, tako, sve traZeniji bez tonovi,
odnosno zlatasti tonovi hrasta i tikovine. Ter-
micki obradeno drvo je preuzelo primat nad
egzoti¢nim vrstama i bojama, ne samo zbog
neznatno niZe cene, vec¢ zbog ujednacenije
boje koja nema mnogo crvene u sebi, aima
veliki raspon toplih, smedih tonova koji da-

Parketi -

ju toplinu i ususkanost enterijeru. Srednje di-
mljeni, ugodni sivkasti tonovi drveta su tako-
de popularni.

Od zavrsnih obrada i dalje se rado koriste
Cetkanje, rendisanje, ru¢no hoblovanje i pati-
niranje koji se obi¢no kombinuju sa uljenjem
i, znatno rede, voskiranjem. Lakiranje se obic-
no radi na glatko brusenim povrsinama.

Parketi koji su hit sa najznacajnijeg sajma
podova koji se odrzava u Hanoveru su jedin-
stveni prirodno zakrivljeni parketi. Oni napu-
Staju tradicionalnu pravolinijsku geometriju
karakteristicnu za parkete i prostorima daju
sasvim novu dimenziju. Izraduju se uvek po
meri, namenski i za poznate prostore. Proi-
zvodacima se dostavljaju nacrti sa dimenzija-
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Wetzer

- aktuelni trendov

ma prostorija i parketi se, uz pomo¢ specijal-
no razvijenih softvera koji ukljucuju i lasersko
skeniranje drveta koje se obraduje, proizvode
tako da se besprekorno uklope u prostor. Is-
porucuju se uz shemu postavljanja $to ugrad-
nju cini relativno jednostavnom. Mogu se do-
biti kao masiv ili kao viseslojni parket, a zavrs-
ne obrade mogu biti kao i kod ostalih parke-

Galekovic¢

ta, po Zelji kupca. Ranije su se izradivali ru¢no

i sume koje su dosezali bile su pozamasne.

Medutim, prelaskom na automatizovanu pro-

izvodnu, cena im se dramati¢no spustila pa
se mogu dobiti po cenama boljih parketa na
trzistu.

Bila kriza ili ne, ¢Covecanstvo ipak ide ne-
zadrzivo napred u svim aspektima Zivota, pa

tako i u parketima. Zakrivljeni parketi su dali
svezinu trzistu parketa i postavili ozbiljan za-
datak onima koji pozele da ponude $irokoj
publici nesto zaista novo. H

B Rezana suena
grada i elementi
od bukve, hrasta,
oraha, treinje
i egzoticnih vrsta
drveta (zebrano,
venge, tikovina)

® Termo tretirano
drvo

B Parket i
brodski podovi

® Razlicite vrste
plemenitih furnira

Wood World Trading
Visnjevalka bb

22000 Sremska Mitrovica

tel: +381 22 639065

fax. +381 22 613893

e-mail; sm.wwit@neobee.net
e-mall; belgrade@chabros.com
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PISE: mr Mare Janakova Gruji¢,
istoricar umetnosti

U nekadasnjem ribarskom naselju na
malom ostrvu Nahantu, kraj Bostona, srp-
ski doajen arhitekture Stojan Maksimovi¢
(Subotica, 1934) nasao je svoj zivotni i rad-
ni ambijent. Osamdesetih godina proslog
veka on je napustio jugoslovenske prosto-
re, pridruzujuci se americkim tokovima arhi-
tekture (pre svega Gropijusovom birou TAC
u Kembridzu, Masacusets). Supruga Mirja-
na Maksimovi¢, takode arhitekta, njegov je
Zivotni i profesionalni saputnik. 1z tandem-
skog rada nastala je njihova porodi¢na ku-
¢a u Nahantu, na obali okeana, kao ostvare-
nje koje umnogome sublimira specifi¢nosti
i stozere njihovog celokupnog graditeljskog
opusa.

Kuca datira iz 1995-96. godine, i njena
forma nastala je kao plasti¢no istrazivanje
na temu ploveceg broda. Petu fasadu, tako,
cini ritmicka kompozicija kosih krovova, ko-
ja asocira na razapeta brodska jedra pod
naletom vetra. U drvenoj povrsini eksterije-
ra prepoznaje se ista aluzija. Drvo je obilato

BYAN DRVOtehnika 42/2014

koris¢eno i u enterijeru. Zapravo, ¢itav kon-
struktivni sklop kuce, stubovi i grede, su od
drveta, i to jelove grade. Spoljna obrada (fa-
sada) je od drvenih dasaka eastern cedar lo-
kalnog porekla. Podovi u ku¢i su od crvenog
hrasta (red oak) koji je slozen kao brodski
pod. Lamperije na delovima tavanica, kao i
na raznim opsivkama po zidovima i plafoni-
ma su od drveta douglas fir, koje predstavlja
drvo tople i Zivopisne strukture iz porodice
jelki. Od drveta je i celokupna stolarija, ste-
penisne konstrukcije, veliki deo pokretnog i
fiksnog mobilijara. Vidljivo je insistiranje na

prirodnom poreklu enterijerske opreme, sto
jos jednom potvrduje nedeljivost Zivota i ra-
da autora sa prirodom.

Objekat sadrzi tri etaze sa ukupnom po-
vr$inom od oko 230 m?, i u nivelaciji objekta
duhovito je iskoris¢ena strma konfiguracija
terena. Na prvoj, prizemnoj etazi prostire se
integrisani dnevni boravak, koncipiran kao
open space (dnevna soba, kuhinja, trpeza-
rija, tv-room). Na drugoj etazi, koja leZi na
ulaznoj koti, nalaze se ulazni hol, lobi sa ka-
minom, a prevashodno veliki radni korpus —
atelje sa bibliotekom, koji arhitektama Mak-
simovi¢ sluzi kao javni, poslovni prostor u
kome je smesten njihov privatni biro SMM.
Poslednji nivo kuce je najintimnijeg karakte-
ra i sadrzi niz spavacih soba sa kupatilima.

Dnevna soba ima koncepciju atrijuma,
dakle poseduje dvostruku spratnu visinu.
Monumentalnost iskazana jednostavnim,
iskrenim sredstvom, u lakom, krupnom i
smelom autorskom potezu, predstavlja kru-
cijalne odlike Maksimovi¢evog stvaralastva.
U sluc¢aju ovog prostora, u kome porodica
provodi na okupu najvise vremena, iskaza-
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Zivotno delo arh. Stojana Maksimoviéa - kompleks Sava centra

u Novom Beogradu (1975-78). Za ovaj objekat Maksimovic je nagraden
Saveznom Borbinom nagradom za arhitekturu, kao

i Oktobarskom nagradom grada Beograda.

na je ideja o vaznosti i svecanosti tih trenu-
taka. Prostor, iako sa manje od 80 kvadrata
po etazi, deluje prozracno, vazdusasto, ali i
bogato i Siroko, $to je jos jedna od osobenih
vizija Stojana Maksimovic¢a - pruziti maksi-
mum od prostora u svakom smislu.

Spratne etaze kuce poseduju galerijsku
koncepciju prostora, sa otvorenim forma-
ma u kojima se prostor prozima po nivoima.
Povrh toga $to posetilac ima preglednost
nad unutrasnjim prostorom, uz Siroke pro-
zorske otvore koji su domisljato rasporedeni
tako da nastave prostor prema spolja stice
se potpuni dojam totalnosti i kontinualnosti
prostora. Ovako stvorena prostorna kreacija
sa fluidnim ambijentima pociva na prozima-
nju formi i okruzenja, i integraciji prirodnih
fenomena u funkciju objekta. Svaki deo pro-
stora u kuéi oplemenjen je drvetom, potcr-
tavajuci neophodnost topline, sigurnosti i
spokoja u porodi¢nom domu.

Smestena na liticama Atlantskog oke-
ana, ku¢a Maksimovica je koncipirana tako
da novi prostor predstavlja ambijentalne ce-
line koje se prepli¢u u prozra¢nim nivoima,
uvodedi prirodu u kucu i prateci kretanje
sunca i svetlosti tokom dana. Dramati¢nost
prirode koja karakterise ovaj lokalitet upra-
vo je bio presudan faktor koji je privukao
ovog graditelja da tu svije porodi¢no gnez-
do i sagradi svoju kucu. Impresivni zalasci
sunca, strahovito jaki vetrovi, guste izmagli-
ce, debeo snezni pokriva¢ tokom zimskog
dela godine, buran okean sa talasima, osim
u zivotnoj i radnoj svakodnevici ostaju za-
beleZeni i na platnima u akvarelu kome pri-
begava Maksimovi¢ u ¢asovima slobodnog
vremena.
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NOVA KREATIVNA DIZAJN IGRALISTE
TEHNICKE SKOLE DRVO ART

Tehnicka skola Drvo art, organizovala je, po Sesti put, krea-
tivnu radionicu Dizajn igraliste — Design Playground u kojoj, po-
red domacina, ucestvuju srednjoskolci iz njihovih partnerskih
¢kola iz EU i uéenici Skole za dizajn. Tema ovogodiinje radioni-
ce bila je Stona lampa. Ovoga puta, ucesnici radionice iskoracili
su korak dalje i oprobali se u kombinovanju tradicionalnih i no-
vih materijala, tj. drveta i Rehau vision materijala. Radovi nastali
u toku radionice bili su izlozeni u Muzeju primenjene umetnosti
do 15. marta 2014.

Sve dosadasnje radionice su imale mnogo uspeha te su ra-
dovi nastali u toku radionica bili izlagani na brojnim znacajnim
manifestacijama u oblasti dizajna (Beogradska nedelja dizajna,
Mixer Expo Design, Mikser, Sajam namestaja) i u prestiznim ga-
lerijama, muzejima i ustanovama kulture. Ve¢ dve godine, krea-
tivni radovi ucenika skole Drvo art i njihovih vr$njaka iz Evrope,
dostupni su i medunarodnoj publici. Kreacije mladih dizajnera

NEBULA, ENERGY LAMP, su bile prezentovane i na najprestiznijim dizajnerskim manife-
AUTOR IVAN SISOJEVIC AUTOR PETIA IVANOVNA stacijama kao $to su Medunarodni sajam namestaja u Milanu,
odnosno Milanska nedelja dizajna i Sajmu industrijskog dizajna
u Madridu.

ELIPSE, AUTOR LORENCO MINAUDO

LAMBDA, Hua,
AUTOR NEDELJKO TICcA AUTOR FRANCESKA BACO

ORIGAMI, AUTOR SARA ROSETO - DRUGO MESTO

BZAN DRVOtehnika 42/2014 april 2014.




RADIONICA

| LI

UCesnici radionice

TOWER, PRVONAGRADENI RAD I AUTORKA ANA PAVLOVIC

73 LaMP,
AUTOR ISIDORA RISTOVSKA

LIGHT TRAP, AUTOR MILICA MARKOVIC

EDGE, AUTOR ZDRAVKO BENEV

Zahvaljujuci izlaganju na medunarodnim sajmovima, Skola je uspo-
stavila saradnju sa stranim socijalnim partnerima iz privrede od kojih je
najznacajniji austrijska firma Blum, najvedi svetski proizvodac okova za
namestaj. Kreativna radionica Dizajn igraliste - Design Playground i so-
cijalno partnerstvo sa stranim firmama doprineli su tome da Skola i njen
rad budu predstavljeni kao primer dobre prakse na sastanku Sektorske
grupe o kretanju radnika, socijalnoj saradnji, razvoju ljudskih resursa, in-
formacionom drustvu, inovacijama u okviru Unapredenog stalnog dija-
loga Republike Srbije i Evropske unije.

Znacaj radionice prepoznali su Sekretarijat za obrazovanje grada
Beograda, opstina Stari grad koji od samog pocetka finansijski podrza-
vju ovu inicijativu Drvo artw skole, Erste banka i nemacka firma Rehau,
koja je donirala nove materijale dok Muzej primenjene umetnosti krea-
tivnim srednjoskolcima besplatno ustupa prostor za izlaganje.

april 2014.
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napravljena
od urolanog

bukovog
furnira

Inspirisana pravljenjem cigara u Spaniji, Austrijska dizajnerka Helen
Stajner se dosetila da napravi stolicu na sklapanje od tankih traka
umotanih u cevi.

Kako bi napravili Pepe stolicu, potrebno je naneti vodu na jednu stra-
nu svakog parceta drveta ili furnira, pre nego sto je dodat lepak sa
druge strane. Ovo osigurava, s obzirom na pojavu nedovoljne otpor-
nosti na savijanje, da se furnir ne uvija pre vremena.

Kada se ovo sve obavi, furnir se ru¢no umotava u cevi. Kada se svi de-
lovi uviju, onda se svaki kraj pritiska kako bi se povecala ¢vrstoca, tj.

BIM DRVOtehnika 42/2014

PEPE STOLICA

Dizajner: Helen Stajner

kako bi se postiglo bolje, ¢vrsce i lakse spajanje. Drvo se zatim pritiska
na sredini u suprotnom pravcu koristeci drveni kalup.

- Ovo je od znacajne pomodi jer mozemo da kontroliSemo pravac i
poziciju pritisnutih delova tako da budu precizni, objasnjava Helen.

Zato $to su furniri samo 0.5 mm debljine, materijal je dovoljno savit-
ljiv i dozvoljava napravljenim cevima da budu zgnjecene toliko da i
dalje mogu da sacuvaju svoju strukturnu ¢vrstocu. Cevi se, pre bruse-
nja i lakiranja suse 24 sata.

- Proizvodnja na ovakav nacin rezultira jakom konstrukcijom sa no-
vim trodimenzionalnim oblikom i ravnim delovima za montazu, do-
daje Helen - fleksibilni proces proizvodnje pametno koristi razli¢ite
pritiske pod uglom kako bi se napravili razni oblici u bilo kom pravcu.

Pepe stolica je zatim montirana sa dve navojne Sipke koje prolaze
kroz sredinu stolice. Dodati su umetci kako bi stvorili dovoljno pri-
tiska da drze sve zajedno. Posebno, zadnje postolje je napravljeno
od dodatna dva komada cevi koja su pripojena kako bi kompletira-
li stolicu.

- Presovane ivice nogu kreiraju unikatan oblik i omogucavaju razli-
Cite konstrukcije samo jednim zavrtnjem, objasnjava dizajnerka He-
len Stajner.

Postupak je prvo razvijen od strane CuldeSac-a, Spanskog dizajn-stu-
dia iz Valensije. Nazvan je velikim duvan-projektom, proizvodnja je
inspirisana proizvodnjom cigara u malom gradu Tores de Kvart u Spa-
niji, gde se proizvode cigare vise od 100 godina.

- Sam naziv stolice je davanje pocasti mom radu u CuldeSac-u i za-
hvalnost $to sam saradivala sa njima kao dizajner i samoj saradnji sa
Pepe Garsijom iz CuldeSac-a, kaze dizajnerka ove interesantne stoli-
ce, Helen Stajner.

U buduénosti, Stajnerova veruje da ovakva proizvodnja ima primene
i van proizvodnje namestaja.

- Ovakav vid proizvodnje nam daje ogromnu mogucnost za ¢vrste i
lagane konstrukcije kao sto su police i drugi mali proizvodi od drveta,
kaZe Helen - a za to, proizvodnja mora biti industrijalizovana.

Izvor: www.dezeen.com

Pripremila: Andela Obradovi¢
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Energetski nezavisne
montaine ku c’e Neprofitna firma Justin C;azra Fogr;daci—

ja za odrzive tehnologije i pronalaske ili
SOIeta skraceno FITS sa sediStem u Rumuniji,

predstavila je svoje modele montaznih i
R energetski nezavisnih ku¢a pod nazivom
Soleta. Ove kuce su dostupne u vise obli-
ka i veli¢ina, a kombinuju rusti¢ni dizajn
sa odli¢nim resenjima za ustedu energije.
Svaki model kuce je projektovan tako da
koristi obnovljive izvore energije kako bi
stanari mogli da ih koriste i vanmrezno.

U zavisnosti od potreba i budzeta, u sva-
ku Soleta kuc¢u se moze ugraditi sistemi
za koriS¢enje solarne i energije vetra, geo-
termalni sistem za zagrevanje vode, kao i
sistem za sakupljanje kisnice. Veliki nisko-
emisioni prozori i LED osvetljenje, kao i
pec na pelet su takode dostupni. Kompju-
terski sistem za pracenje pomaze odrza-
vanju kuce pod kontrolom.

Za najmanji model Solete povrsine 48m?
sa potkrovljem treba izdvojiti 25.000 evra,
a najve¢i model sa Zivotnim prostorom od
100m? koji je pogodan za petoclanu po-
rodicu ko$ta 57.000 evra. Desetogodisnja
garancija je uklju¢ena u prodaju.

Pripremila: Andela Obradovic

MASINE, ALATI | TEHNOLOGIJE
ZA OBRADU DRVETA

s -
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Vakuum prese
za furniranje

WISCHT =~ = Poznali dobavijaé lepkova za drvopreradu, stolariju
—, $31082 preciieces VAT i proizvodnju namestaja —DEPROMdoo Raga predstavija

standardnu | inovativnu ponudu lepkova | vezivnih sredstava
vodeceg evropskog proizvodaca KLEIBERITiz Nematcke.

- lepkovi za drvo D2, D3, D4 | brzovezujudi
- poliuretanski D4 | konstruktivnl lepkovi
- kant - lepkovi u granulama | patronima
Zza sve vrste masina za kantovanje
= urea - lapkovi u prahu za furniranje u vrucim presama
- lepkovi za oblaganje profila - topivi kao |
- disperzion| termoreaktivni za 30 lepljenje
u vakuum | membranskim presama
- tapetarski lepkovi za sunder, meblo | drvo
- silikoni, PUR-pene, diht mase
- uGvrscivadi, razredivadi, Gistadi, paste ild

srErts -'\‘_
Univerzalne
kanterice VITAP

CNC centar a bugenje
Garantovani KLEIBERIT kvalitet, originaino pakovanie, brza
i redovna dostava, stabilan lager i moguénost kreditiranja kupaca,
tehnitka podrika uz optimalne preporuke, neke su od nasih
osobina koje nas lzdvajaju kod odluke proizvodata

za saradnju 52 nama.

Kompleti alata
sa prozore JV T8/88

Vidgevretena
busilice VITAP

t/f 034 752 202 Ovlaséeni zastupnik KLEIBERIT®

Xilia d.o.0. - Beograd 063 88 53 453
I xilia tel. 011 219 8516, 022 349 254 deprom@ptt.rs _DEPROM i
IH mob. 063 213 549 063 575 390 p o ptt Prodaja lepkova | vezivnih sredstava
www.xilia.rs / info@xilia.rs www.deprom.rs Raca KG 34 210
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prerada drveta

MOCA....

37222 Jablanica - Krusevac
037/ 658 222, 658 223, 658 224
e-mall dragan.mocaZgmai.com

WWW.TNDCATS

MEDELIKOVIC & SIN

Loznica

STOLARLIA
Jelay, Vuka Karadéica 68
Proizvodmfa: 015/851-477
Tel/fax: 015/897-925
e-mail: nedelkovicisn@yahoo.com

AF agroflora

tel 052/428-530,428-531

__PROIZVODNJA KUPATILSKDG
1 KOMADNOG NAMESTAJA
BUGI Enterijeri Plus d.o.o.
Brace Nikolica 35, Sevojno
tel. +381 31531035, 530050
fax. +381 31 530 055
+ e-mail: info@bugienterijeri.com
&l www.bugienterijeri.com

parketi
i parket lajsne

ﬁﬂd’ﬂ

Platonova 18 + 24000 Subotica
Telffax: 024 548-055 - mob: 063 841 52 00
mako@makoparketi.com

TOPLI IFA D \ff.l

FRIMZEVOISIA GIADE
0 DHVETA. ALLM
INEIRICRING 112

1100 Bexy a.d .
\"Iylkﬂk Stevana
Telfnx: 01132-R2-192, 261264, ‘l-Sf-—-iﬁ!
Protsvodmja Trsbenik:
Telfan: G377716-209, T11-569

RBDEN

36212 RATINA, KRALJEVO
Tel: +381 (0)36 862 099, 862 247

v-itiall; gra

Fax: +381 (0)36 862 248

GRADEVINSKE MASINE

www.radex-kv.com
e-mail: info@radex.cc

FABRIKA NAMJESTAJA

PRIJEDOR

Rudi Cajevec 3, PRIJEDOR
tel. +387 52 238 081, fax +367 52 238 082
e-maill: javor@spinter.nel
www., javor-prijedor.com

PROIZVODAL KANT TRAKE
ZA NAMESTAJ

11000 Beograd

Mirgevski bulevar 186

(Gradevinski centar MERKLIR)

Tel: +381 112394 779

+381 11 2992 753

TEl-E'Tax I‘ SE'Ik:I; ?&52 762

mail: poruka(@kantex ey

KANTEX e b

| ellstribuci]i
LN g SRR T
¥E r_lf-r[

Chi-go Land d.o.o.

Majevitka 7, 21000 Novi Sad

tel. 027/443-499
www.chigoland.com

e-mail: chi-goland @nspoint.net

SVAKOJ KUCI JE POTREBAN

UK
Ventilation & Sun Control

www.duco.rs ¢« info@duco.rs
Tel.: 011 217 62 B2 « Mob.: 069 100 100 9

BETONSKE
MONTAZNE
~P{SKELETNE

“ KONSTRUKCIJE

Porodiéna tradiclja za Vas siguran korak

KLASICNI PARKETI | BRDDSKI PODOVI]
Bali Potok, Kruini put 20
relifa: 0117 3943 255, m 1 063/334-735
Marka Orelkovica 4 (kod Beram pijace]
‘telifax: 011/6437 387, nesta_dood@yahoo.com
www.nestaparketi.co.rs

biznis klub

T 4381 (0)11299 4278
#381 (0} 11 299 42 77
64 422 3132 064 395 56 56

tel. D11 219 8516

022 349 254

022 340931

mab, 063-213-549
063-4258-562

www.xilia.rs | info@xilia.rs

DRVO TRADE NV

Beograd, Surtin, Vojvodanska 370
tel. 077 844 2449, tel, 011 844 2452
www, drvatrade.co.rs, office@drvotrade.co.rs

MASINE | ALATI ZA OBRADU DRVETA

OBOJ
tel. OI.'IEBT-EE-N»S-H‘I 00387-65-242-272

Interlignunn

d.o.o. Kninska 21 Toallé T42T0
- T'I-I'l'nx +387 53 431-596, 431-597
E=madi:intorumdglte-ol not

wwnw interdignum.nat

' OPLEMENJERE UNVER PLOCE & FLRMIFLANE
WERICE 8 MLIHIMISHE RADNE PLOCE

DT LAJENE ® MELAMINSKE KANT TRAKE
ABS KANT TRAKE 8 MOF, HOF, 058 PLOCE
GRADEVINEK] PROGRAM 5 DHOVI AMERCKIH
PLAKARA m KONFENCLIA BRUSHIH TRAKA

Ovlasceni KLEIBERIT'

zastupnik A

_DEPROM

Prodaja lepkova | vezivnih sredstava
Raca KG 34 210
deprom@ptt.rs, www.deprom.rs
t/f 034 752 202, 063 B8 53 453

"QUERCUS ROBUR"

Sremitka Mitrovica

tel. 022 745 716

¢ - 064 38 55 755 - 063 519 452
- Vignjicevo, Bosutski sokak bh

: e-mall: quercusi@pttrs




biznis klub

_‘- AOBPAME - APHILE - CPEAIA

APBEHE H MOHTAMRHE KY RhE
NOJIHE M 3MIHE OLJI0OTE

H.lI.IIE I!?!Ifr IE Il FIBD'

Auhﬁ.la

STILJ

PR c:uz'vc DNJA NAMESTAJA
od punog drveta | ploéastih materijala

TEM00 BLIELJINA
Banjalucka 5
+387T 55 240 201
+38T B5 604 955

~_ 011.7756.914,011.7756.915
Batajniiki put bb, Zemun
LErakom sN

hrastov parket - jasenov parket
brikete za ogrev « sve vrste hrastove grade

{\V lJ
Mf'eéa: mﬁc& cﬁwmﬂ

jnmcplrketﬁgmill.cmh

‘tel.037 B39 022, 037 B39 066 |

fax, 037 839 265

GIUGIA vziz i prozor

Djudja Giugia d.o.o.o

tel: +387 22 ::1-“1‘:5 fopt +387 22 513893
pevadka b
22000 Semska Miroveo
e-mail: smowwliEnecbes.net
e-mail: belgrode@chabios com

147a, 11211 Boréa

Zrenjaninski paat
REZANA CAMOVA GRADA

Telefon: (11 1/ 33-29-515

S URKRRAS-
35223 Velikl Popovié
www.ukras.com tel. 035 621-331
infoi@ukras.com fax. 035 621-592

Beograd, Ljutica Bogdana 1A, tel, (011) 367-0542
Wovi Sad, Vuka KaradZica br. 7, tel, (021) 8816-872
Nig, Vojvoda Misica br. 95, tel, (018) 521-895
Patravac na Miavl, tel, (012) 332-674

Svilajnac, tel. (035) 321-057

promet - proizvednja - kooperacija - usluge

TRGOPROMET

trgopromet
Ivanjica miemmm

32250 IVANJICA - V. Marinkovica 29
Tel. 032/ 660-195 - 660-196

PREDSTAVNISTVO | SKLADISTE BEQGRAD
Partiransia 205 Dotanovatka petijz) - bel. 011/84-08-611

prerada drveta i proizvodnja parketa

Beograd, Krunska 53
Telffax: 011-2438-304, 3443-647

E-mail: canimpexi@eunet.rs
www.canimpex-cie.com

fl
4 OEG

T encedI59

SZ TR PARKETI TOMOVIC

32212 Prislonica-Cadak

tel, +381 32 5485 000, 5485 00 ooz
parkeli@eunebrs | wwwparkoliion

EUR® //RAS
[movenza 2 vex

EUROHRAST, Beograd, Vidikovacki venac 2d
tel, 011 2331 463, 2340 734, 2321 B35
fax. 2340 735

CHABROS

INTERMATIOMNAL GROUP

Laohilazni put = Industrijaka zona
15300 Loenica, Srhija
15 811 668, 811 830

Tel: +38132352734 |
356 431, 356 439
e-mail: tmax@eunet.rs

tehnika' o

GROWN FOREST noo.

Prilike bb, IVANJICA

Tel. 032/5462 071, Fax. 032/5462 070
Mob., 064/4333332, 064/4499993, D66/87 70000
www.parket-crownforest.cours
doo.milutinovici@open.telekom.rs

PROIZVODNJA PARKETA | PELETA

PROIZVODNJIA REZANE GRADE
| MASIVNIH PLOCA

TIDRVOLRONET
32250 IUANJICA

V. Marinkovica 306
Tel/fax: 032/ 631-612

Konarevo - KRALJEVO - Tel: 036 312 103
E-mall: zlatic@opaen.telekom.rs

kvalitet na prvom mestu -

Strojkovce - Laskovac
tel: 016/ 785 555 - 063/ 411 283
www. drvoprodukitkocic.com

e-mall: drvoproduktkocic@gmaill.com
PROIZVODMIA KREVETA OD MASIVNDG DRVETA

emal; offiondig

Graﬂa preuuz

PROGZVODATA | FRODAJA TRACNTH TESTERA § USCLUING OSTRENJE

PETERVARI

24430 ADA, Obiliceva 20
tel. 024 85 20 66
fax; 024 851292
) mob. 063 776 47 17

;ﬂitarvarl.rs:

.Samatlm d.0.0 a 0.

SAMATING - Mumm
- Besna | Hercegovina
uwmliuﬁﬂt telffix: +387 (0) 56 741101
m, wrwlamar-parketcom

“LAMAR FLOORING — SALON PARKETAU BEOGRADY
Bulevar osicbodenja T8 + 1ol 011 2647590, 3690247




tehnika®

?’ﬁ | RANDELD

i

PROIZVODMJA:
- BUKOVE REZANE GRADE
- CETVRTACE
- PARKETA

D EPROM

HAN PLIESAK
REZANA GRADA, LAMPERLIA
BRODSKI POD, STIKLANI ELEMENTI
tel: + 387 |0) 57/557-356
mob. + 387 (0) 65/581-214

i
%" | 45 godina

- 5a vama

STRUGARA UROS d.o.o.

Ulica Zikina 41, Radinac, Smederavo
telefon: 026/701-156, faks: 026/701-471
e-mail: strugaraurosi@sohosistermn.net

PREZENEZGLG)Y

Preduzece za proizvodnju | preradu drveta
PROIZVODMNJA PARKETA

32300 Gomn|i Milanovae, Mlakovae
tel, 032/ TAT-000, 717-001, T17-002
maeh. D61/G06-052

[TOETECH ZBIESSE

TOP TECH WDODWORKING d.o.o.
LA N &3 1 |:1l\. rl. y 1:;|.II . ‘I_::_I_:I._;l-_.l »EHja
BIE SSIE.S_.p.ﬁ..
viy della Meccanics, 1 61172 Petans - fis
popil i ecaci e SR

wwwlblease.com

£ Microlri

MicroTr dioo. = Keradordewa 65 & 11000 Beograd
Tal O11/2628-266; 2621-689 :: Fax 011/2632-287
Email: imber@microtrirs = www.microlri.m

TERMO DRVO

ORAGO TERMO-T ;9

HRTKOVCT 22427, Kraitka 14
Tel/Tax 022 455 §48, 455 810

Ante Mijié
Broéice bb, NOVSKA, HRVATSKA
tel: + 385 (44) 691 951
fax: + 385 (44) 691 955

Kordunalatia opentelehomrs < www kordmhr

Kordun grupa doo
Bevgrmd

Mursala Tolbuhina 4
01165 64 129

= nlatl xa obrado drveta (krakoe, trafoe

I gaterake testere, glodala, burgife, ruénl alat)
»madine za obradu drveta | oltrilice
«servis | odtrenje testera | grafiékih nofeva

Bosanska 65, 11080 Zemun, Srbija
+381 1131699 77.+381 11 3169988
officegfabbrica.co.rs

wwew fabbeicacours

Mo BIELAKOVIC

HAN PLIESAK

SVE VRSTE REZANE GRADE
Suva stolarska daska - Elernent! za stolarijfu
Brodskl pod - Lamperifa « Drvenli briket

|
57 INCSTYLING do.
Beoagrad
| Sljivarska 18

INC STYLING

Tel. Fax.: 4381 11 3945442
Mob: +381 63 210912
Mob: +381 63 8196509
Email: inchstyling@yahoo.com

VIR deo Vellka Plana

- Orahovi odresci
za automatsko orudje | za karablne
* Proizvodnja parketa i drugib elemenata
- Otkup grade

www.drvoprometkula.rs
VOPROMET-KULA

Pandevacki put 80a, 11000 Beograd
+381 11 299 49 50, 299 45 60
office@drvoprometkula.rs

MALOPRODAJIA
Zrenjaninski put 43b, 1100 Beograd
+381 113318772, 2712616

Weinig ﬁ&%’#‘é

biznis klub

Strojkovce - 16203 Vudje - Leskovac
Tel. +381 16 794 445
Telffax. +381 16 794 446

EVRO TRGOVINA
PILANA BUKOVICA
AZZH0 IVANIICA, 1l Proletersia 40

tol. #3581 32 640-125

fax. +351 32 640 126
mohb. +381 65 G644 152

PROLVODKIK MAMESTAIA + OPREMANIE ERTERLIERA
FROVEKTOVARIE - IIWODEMIE GRADEVINSED-ZANATSEIH RADOVA

5

JGA) - INZENJERING | OPREMANJE d.o.o
ZEMUN

Cara Duiana 268, 11080 Zemun
Tal:(+381 11) 316-271-29, 316-21-40
Faoe: [#387 11 | 2617-142, www.gajinzenjering.rs

(DIS-KOMERC)
KAC

Ka¢, Svetosavska 45a
tel/fax: 021/6213-139
mob. 064/3525-086

Vuka Karad#ica 7
Mali Zvornik

Sand Tel/Fax 381 (0)15 470 470

WWW.ITIWEGIOUR.IS

Zastupnik za Srbiju | Crmu Goru:
MW GROUP 5CG DOO
Vesna Spahn « Cu,piérvl 1/1 = 37000 Kruigvac

tel: 037 445 07 - fax: 037 445 070 - mob: 063 522 906

e-mall: mwgroupscg@open telelom.rs




ESTIA, 11080 Zemun, Batajnicki drum &n
telffax: 011/316 42 51, 316 16 29, 219 76 32 &
estia.beograd@gmail com, office@estia.co.rs

www.estia.co.rs

© namestaj za opremanje stambenih objekata: kuhinje, spavace sobe,
decije sobe, kupatila, sobna vrata
sve vrste kancelarijskog namestaja
opremanje apoteka i laboratorija
opremanije svih drugih poslovnih i javnih objekata
- izrada frontova za namestaj i usluzno lakiranje drveta
« projektovanje svih vrsta namestaja, kao i konsultacije
u realizaciji zeljenih formi i izgleda
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TOP TECH

Ovlaséen| distributer i serviser. Grupacije BIESSE 5.p.A.
za trzista Srbije, Crne Gore | Bosne i Hercegovine

ENT =1 HOTH e TODLECITN S
AWV O PLECH IS

- PRODAJA MASINA

| PRATECE OPREME S
a bSolid - NAPREDNA RESENJA | PROJEKT] | [
- BUY-BACK BIESSE MASINA |
A
=T REAL - KONSULTANTSKE USLUGE
- SOFTVERSKA RESENJA

- SERVIS
- OBUKA g
- REINSTALACUA _ D
- REZERVNI DELOVI =

- TEHNICKA PODRSKA

- TELE-SERVIS



Ik

MASAZNE FOTELIE

www.arcushealth.com
Info. tel. 063/608 368



	1
	2
	3
	4

