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Problemi institucionalnog
pozicioniranja drvne industrije

Stahilan razvoj drvnog sektora
podrazumeva sinergiju sa politikom
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NOVI MIRKA SISTEM _
ZA SAVRSENO BRUSENJE BEZ PRASINE

BEZ PRASINE, BRUSENJE JE BRZE, A REZULTATI SU MNOGO BOLJI !
PRIONIMO NA POSAO | UNAPREDIMO GA'!

Novi Mirka sistem podrazumeva:

- Mirka brusilicu nove generacije (elektricnu DEROS ili pneumatsku PROS)
- Abranet mrezice razli¢itog tipa i granulacije

- Crevo, prec¢nik 27 mm, duzina 4 m + konektor

- Mirka usisivac 1230 L

Brusni materijali i alati za drvnu industriju office@fabbrica.co.rs | www.fabbrica.co.rs

Bosanska 6511080 Zemun | BG | Srbija | +38111316 99773169988 | 30779 05|30779 06
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MicroTri d.0.0., osnovano 1989, bavi se preradom drveta. MlcrOIrI
Svrstavamo se u vodece srpske izvoznike. Mi smo pravi

partner i dobavlja¢ masivnih lepljenih bukovih ploca i bukove MicroTri d.o.0.
rezane grade u svim izvedbama, formatima i kvalitetima. Nasa Karadordeva 65, 11000 Beograd
visefazna kontrola i visoka stru¢nost zaposlenih, u kombinaciji Tel 011/2628-286, 2621-689,

Fax 2632-297
timber@microtri.rs
www.microtri.rs

sa pra¢enjem najnovijih tehnologija i investicija, omogucava
nam da uvek dostizemo vrhunski kvalitet i mozemo da
ispunimo specificne zahteve najzahtevnijih kupaca.
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TRACNE TESTERE

EWD tracne testere su
investicija u buducnost.

EBB tracne testere - vise feksibilnosti,

hidrauli¢ni sistem napinjanja testera s izrazito kratkim vremenom
reakcije (max. 0,2 sec.) osiguravaju visoku tacnost reza i visoko
iskoristenje.

Kolica EW2 - vise dodane vrednosti,

izvanredna tacnost pozicionisanja, visoka brzina pozicionisanja te
stabilna konstrukcija omogucuju velike kapacitete proreza i ustedu
vremena.

eWood - vise sigurnosti u proizvodnji.
Vazan element u industriji 4.0 koji omogucuje intervencije u

svakom trenutku na svim parametrima pogona. Rezultat je
velika produktivnost.

www.ewd.de



DRVOtehnika

Revijalni ¢asopis za poslovnu saradnju,
marketing, trziste, ekologiju i tehnologiju
u preradi drveta, proizvodnji namestaja,
Sumarstvu i graditeljstvu

Casopis izlazi tromesecno

Osnivaciizdavac

EKOpress Blagojevic d.o.o.

NOVI BEOGRAD

Antifasisticke borbe 22, lokal 22

Tel/fax: +381 (0) 11 2139584, 31106 39
www.drvotehnika.com

e-mail: office@drvotehnika.com

Godisnja pretplata 1.980 dinara
Pretplata za inostranstvo 50 evra

Izdavacki savet

= Dragan Bojovi¢, UNIDAS, Beograd
= Bozo Jankovi¢, ENTERIJER Jankovi¢, Novi Sad
Vladislav Joki¢, XILIA, Beograd
Stevan Kis, EuroTehno, Sremska Kamenica
Rado$ Mari¢, MARIC, Cacak
Rajko Mari¢, MICROTRI, Beograd
Dr Zivka Meloska, Sumarski fakultet Skoplje
Dr Goran Mili¢, Sumaski fakultet Beograd
Golub Nikoli¢, NIGOS elektronik, Nis
= Zvonko Petkovi¢, vanr. prof. FPU Beograd
= Dragan Petronijevi¢, MOCA, Jablanica
= Tomislav Rabrenovi¢, DRVOPROMET, Ivanjica
= Gradimir Simijonovi¢, TOPLICA DRVO, Beograd
® \lesna Spahn, WEINIG, MW Group, Krusevac
= Mr Borisav Todorovi¢, BMSK, Beograd
= Milorad Zarkovi¢, ORAGO TERMO-T, Hrtkovci

Redakcija

= Mr Dragojlo Blagojevic,

direktor, glavni i odgovorni urednik
= Zoran Perovi¢, tehnicki urednik
= Nemanja Joki¢, saradnik

Struéni konsultant

= Prof. dr Zdravko Popovi¢, Sumarski fakultet
= Dipl. ing. Dobrivoje Gavovi¢
= Snezana Marjanovi¢ d.i.a. AMBIENTE, Cac¢ak

Uplate za pretplatu, marketinske
i druge usluge izvrsiti na tekuci racun broj

160-176289-53, BANCA INTESA ad Beograd
Devizni racun - IBAN: RS35160005010001291720
Rukopisi i fotografije se ne vracaju

Redakcija se ne mora slagati sa misljenjem
autora i izjavama sagovornika

Redakcija ne preuzima odgovornost
za sadrzaj reklamnih poruka, niti za
informacije u autorskim tekstovima
Priprema, stampa i distribucija
EKOpress Blagojevic d.o.o.
Registarski broj APR: NV000356

CIP - Katalogizacija u publikaciji
Narodna biblioteka Srbije, Beograd
ISSN 1451-5121

COBISS.SR-ID 112598028

suverenosti i demokratije, taj dan ce biti sprovod

Stubac za urednika

Dodi ¢e dan kad ¢e nam se u ekonomiju

i politiku uvuci neznalice i placenici stranih
konzorcija i korporacija, pa ¢e doc¢i dan kad
Ce oni svoje ljude imenovati za premijere
idrZavnike... Taj dan ce biti sprovod nase

slobode, prava radnika i sveta kakvog smo
poznavali... Taj dan ¢e doci uskoro, a mi cemo
ga slaviti kao drzavni praznik.

Dr Branko Horvat

~ Poslovanje
| zaposljavanje

Prema podacima Republi¢kog zavoda za statistiku, ukupan broj preduzeca
u Srbiji je 2015. iznosio 92.329, a 2016. godine je povecan za 4.694 (5,1%), od-
nosno na 97.023 preduzeca. Broj zaposlenih u 2015. godini iznosio je 983.898,
dok je 2016. godine ta cifra povecana za 43.769 radnika, sto je rast od 4,4% pa
taj broj iznosi 1.027.667 zaposlenih.

U kom su odnosu zaposljavanje i poslovanje tesko je suditi bez dovoljno
pouzdanih podataka u drustvu u kome, ocigledno, uslovi poslovanja nisu za
sve jednaki. Upravo zato i zbog ¢injenice da je ekonomiju tesko egzaktno
definisati, ostala je bezuspesna vecina pokusaja da se na osnovu prakti¢nog
iskustva, odgovori na pitanje da li postoji recept za dobru firmu i ekonomic¢no
poslovanje. Na ekonomiju i poslovanje, naime, uti¢e ogroman broj faktora, od
kojih vecina nije pod nasom kontrolom. Zato je neophodno, da bar ono $to
sigurno znamo, to nije sporno, a doprinosi kvalitetnijem poslovanju, bude
uradeno 3to bolje i bez odlaganja.

A kada je u pitanju ekonomija, gotovo svako se, toboZze, u nju dovoljno ra-
zume, pa valjda zato i nisu potrebna konkretna specijalizovana znanja o uprav-
lianju i vodenju preduzeca. Inace, u jednom istrazivanju je zabelezeno da kod
nas svega 14% gradana smatra da je obrazovanje vazno za uspeh, pa verovat-
no se smatra da ni za uspesno vodenje firme nije bitno obrazovanje. To se, na-
Zalost, u nasoj praksi ¢esto potvrduje, isto kao Sto se potvrduje ¢injenica da u
nasim preduzecima skoro da i nije poznata praksa razdvajanja funkcija vlasnis-
tva i menadZmenta, $to predstavlja osnov trzisne privrede. A bavljenje ekono-
mijom, kao omiljenim hobijem politicara, je jedan od razloga velikog stru¢nog
zaostajanja srpskog menadZzmenta u odnosu na konkurenciju. Konkretna zna-
nja vezana za organizaciju i vodenje poslovanja preduzeca, ne mogu se stedi ni
kroz programe nasih fakulteta gde se proucavaju opsti, teoretski predmeti, uz
ocekivanje da se znanja vezana za vodenje poslovanja preduzeca steknu spon-
tano, u praksi na radnom mestu...

Do dobre firme se stize detaljnim planiranjem $to podrazumeva poveca-
nje prihoda, a smanjenje troskova, kao i stalno prac¢enje njihove realizacije i
medusobnog odnosa; zatim nagradivanjem i kaznjavanjem na bazi rezultata
rada; korektnim odnosima i ljubavlju prema poslu, zaposlenima, klijentima i
partnerima $to se odrazava na kvalitet svakog proizvoda. Izbor saradnika je,
takode, bez sumnje, jedan od uslova dobrog poslovanja $to na izvestan nacin
koincidira sa zaposljavanjem lica bez radnog iskustva, odnosno prepoznava-
nja potrebnih kvalifikacija i kompetencija, a to je posebno izrazeno kada smo
suoceni sa visokom stopom nezaposlenosti mladih.

Prema jednom istrazivanju ¢ak 57,7% mladih kod nas prizeljkuje poslodavca
u javnim ustanovama, javnim preduzecéima i lokalnoj samoupravi. Na drugoj
strani stopa samozaposljavanja mladih je ispod 6% i duplo je niza od prose¢-
nog nivoa samozaposljavanja mladih u drugim evropskim zemljama (12%).
Posebno je znacajno $to, prema istom istrazivanju, 62% poslodavaca nije ima-
lo primedbe na rad novozaposlenih mladih lica i $to 55% poslodavaca smatra
da mladi poseduju stru¢na znanja i Sire kompetencije. Za novozaposlena mla-
da lica 39% poslodavaca organizuje dodatne obuke i usavriavanja. Znacajno
je, takode, $to u narednom periodu ¢ak 54% poslodavaca nema u planu nova
zaposljavanja, mada se zna da firmu cine ljudi i da planiranje, stru¢nost, upor-
nost i poslovni uspeh idu zajedno. =




U najrazvijenijim zemljama
porodi¢ne firme ostvaruju vi-
$e od 50 odsto BDP-a, oko 60
odsto zaposlenih radi u poro-
di¢nim firmama i otvaraju 75
odsto novih radnih mesta. la-
ko je u industrijskim zemlja-
ma 70 odsto firmi u rukama
porodica, ¢ak 70 odsto tih po-
rodi¢nih firmi ne prezivi tran-
sfer iz prve u drugu genera-
ciju, dok 95 odsto porodicnih
firmi ne nadzivi tre¢u genera-
ciju. To je najcesce posledica
nedostatka pripreme nared-
nih generacija da savladaju
zahteve prosirenog poslova-
nja, ne prepoznavanja jacih
strane porodi¢nog preduzeca,
generacijske razlike i nerazu-
mevanje koje dovodi do kon-
flikta, nedostatak strategije
razvoja kao i niz drugih soci-
jalnih karakteristika i strukture
porodic¢nih firmi, medu koji-
ma posebno mesto ima pravo
na odlucivanje i upravljanje.

Kako pise mesecnik Biznis&
Finansije Srbija nema istraze-
nu tradiciju nasledivanja po-
rodic¢nih firmi, a njihovi vla-
snici i menadzeri suocavaju
se sa izazovima ukupnog pri-
vrednog ambijenta bez stvar-
nih podsticaja ili ozbiljnije po-
drske u poslovanju - zajed-
ni¢ka je konstatacija ucesnika
prvog istrazivanja o statusu
porodi¢nih firmi u Srbiji.

- Prema rezultatima prvog
istrazivanja o porodi¢nim fir-
mama u Srbiji oko 60 odsto tih
firmi posluje manje od 20 go-
dina. Njih 84,5 odsto osnova-
ne su od strane trenutnog vla-
snika, 11,9 odsto je naslede-
no, a 3,6 odsto kupljeno. Ovi
podaci govore i o Cinjenici da
je 67,9 odsto firmi u,rukama”
prvog vlasnika, kod 29,2 odsto
rukovodecu ulogu ima druga
generacija, a samo 2,4 odsto
nasledila je i njima upravlja
treca generacija vlasnika, sto
najdirektnije upucuje na veli-
ki izazov generacijske tranzici-
je koji nas ocekuje - izjavila je
Tamara Bek¢i¢, generalna di-
rektorka Chapter 4 agencije za
odnose s javnoscu.

Vlasnici porodic¢nih firmi
imaju veliko poverenje u ¢la-
nove svoje porodice i u 44,6
odsto slu¢ajeva za vazne od-
luke konsultuje upravo njih;

Istrazivanje o statusu porodi¢nih firmi u Srbiji
60% porodicnih firmi
postoji manje od 20 godina

23,2 odsto iskljucivo samostal-
no donosi odluke, a oko 32,1
odsto se savetuje sa drugim
stru¢njacima koji spadaju u
kategoriju tzv.,neporodi¢nih”
menadzera. Cak 25 odsto vla-
snika nema praksu da zaposlja-
va,neporodi¢ne” menadzere.
Veliki broj porodic¢nih fir-
mi, tacnije 81 odsto, osetio je
posledice svetske ekonomske
krize. To je uzrokovalo i zna-
¢ajan procenat onih kojima
su se prihodi smanjili oko 40
odsto. Meditim, isti procenat
kompanija je uspeo posled-
njih godina i da poveca pri-
hode. Kao najvece poslovne
probleme i izazove vlasnici
firmi navode pronalazak kva-
litetnih radnika, visoke oba-
veze prema drzavi, svakod-

oko

60%
anketiranih
firmi posluje
manje od
20 godina

34,5%

firmi posluje
manje od
10 godina

nevne administrativne potes-
koce, teskoce pri dobijanju
kredita, jaku stranu ili doma-
¢u konkurenciju.

Strateske planove u posled-
njih Sest meseci je revidiralo
ili azuriralo 48,8 odsto predu-
zeca, dok je to prosle godine
ucinila svaka Cetvrta firma. In-
teresantan je podatak da sva-
ko deseto preduzece (11,3%)
nema strateski poslovni plan.
Vlasnici firmi u narednom pe-
riodu akcenat u svom poslo-
vanju stavice na unapredenje
pre svega prodaje i proizvod-
nje, zatim idu ljudski resursi i
edukacija, marketing i izvoz.

- Vip mobile prepoznaje
znadaj preduzetnistva za ra-
zvoj Srbije i zeli da podstakne
vlasnike porodicnih firmi da

84,5%

osnovane od strane
trenutnog vlasnika

prva

generacija
vlasnika

11,9%

nasledene

steknu potrebna znanja i ve-
Stine za uspesano upravljanje
i nastup na trzistu. Moderne
tehnologije, u kojima prednja-
Ce telekomunikacije, pomazu
menadzerima da unaprede
porodic¢ni biznis, jer omoguca-
vaju poslovanje po najsavre-
menijim standardima, i otva-
raju nove mogucnosti na do-
macem i bolji pristup stranim
trzistima — naglasio je Vojislav
Lali¢, direktor marketinga za
poslovne korisnike u kompa-
niji Vip mobile. Ovo su samo
neki od pokazatelja koji potvr-
duju potrebu za ozbiljnim pri-
stupom i aktivnostima u prav-
cu unapredenja poslovanja
porodicnih firmi kod nas.
Istrazivanje je nagovestilo
kakav je polozaj porodi¢nih

» ,

3,6%

kupljene

Procenat firmi u kojima rukovodi...

67,9%

generacija
vlasnika

29,2%

generacija
vlasnika

2,4%



firmi u Srbiji, koje su prepreke
sa kojima se suocavaju u sva-
kodnevnom radu, nacini na
koje ih prevazilaze i resavaju, i
da li planiraju. Takode, vidi se
kakvu strategiju drzava ima
prema ovim firmama i na ko-
je nacine bi dodatno mogla
da doprinese razvoju porodic-
nih preduzeca. Osim toga, na
osnovu rezultata istrazivanja
je moguce uporediti status
porodi¢nih firmi u Srbiji sa ze-
mljama regiona, ali i sveta i na
osnovu toga ponuditi savete
za unapredenje prakse i inici-
jativa porodi¢nih firmi. Istra-
Zivanje ukazuje da ¢e sei srp-
ska privreda uskoro suociti sa
problemom transfera iz prve u
drugu generaciju koji ¢e stvo-
riti dodatne izazove zbog ne-
postojanja tradicije u rukovo-
denju firmama, nasleda soci-
jalistickog sistema, nedovolj-
no stru¢nog i menadzerskog
kadra. Dodatna vrednost istra-
Zivanja o status porodi¢nih
firmi u nasoj zemlji lezi u mo-
gucnosti da se njihovi vlasni-
ci detaljnije upoznaju sa svim
poteskoc¢ama na koje uskoro
mogu naici u procesu razvoja
svojih kompanija, pogotovo
sto porodicne firme cine je-
dan od klju¢nih temelja svet-
ske ekonomije.

Po definiciji u EU regulati-
vi, porodicne firme su kom-
panije u kojima veci deo pra-
va na odlucivanje ima osnivac
ili osoba koja je kupila predu-
zece i najblizi ¢lanovi porodi-
ce. U upravljanje preduze¢em
ukljucena je najmanje jedna
osoba iz porodice; u slucaju
akcionarskog drustva osni-
vac sa ¢lanovima porodice
ima najmanje 25 odsto pra-
va odlucivanja. Pod pojmom
Jporodi¢na firma” najcesce
se podrazumeva preduzece
u kojem je vedina glasova u
rukama porodice, ukljucuju-
¢i osnivaca koji namerava da
firmu prenese na svoje po-
tomke.

Projekat je realizovan uz
podrsku Privredne komore Sr-
bije u saradnji sa Centrom za
edukaciju Pro Educa iz Banja
Luke koji je sli¢an projekat re-
alizovao u Republici Srpskoj.

Izvor: ,Biznis&Finansije”

Ukoliko ljudski resursi ostaju neiskorisceni,
utoliko su manji potencijali drustva za razvoj

Srbija je jedna od retkih evropskih drza-
va u kojima penzioneri bolje zive od mladih
i prva u Evropi po razlici izmedu bogatih i si-
romasnih.

Podaci Republi¢kog zavoda za statistiku
iz ankete o prihodima i uslovima Zivota u na-
$oj drzavi pokazuju da stopa rizika od siro-
mastva iznosi 25,5%, a istovremeno stopa ri-
zika od siromastva ili socijalne iskljucivosti je
38,7%. Podaci govore da je svaki tre¢i mladi
covek izmedu 18 i 24 godine najvise izlozen
riziku od siromastva, a posle njih mladi od
18. Najnizu stopu rizika od siromastva (19%)
imaju osobe starije od 65 godina, objavio je
polovinom maja Dnevnik.

S druge strane, prema podacima Euro-
stata, Srbija je zemlja sa najveéim socijalnim
razlikama u Evropi, gde 20% ljudi sa najvi-
Sim primanjima ima 9,0 puta vise sredstva
od 20% ljudi sa najnizim primanjima, dok je
evropski prosek 5,2 puta. U drugim drzava-
ma postoje adekvatni mehanizmi gde se te
razlike svode na prihvatljivu meru, dok kod
nas i dalje postoji mali procenat bogatih i
veliki procenat siromasnih.

Profesor Fakulteta politickih nauka i pred-
sednik UGS ,Nezavisnost” dr Zoran Stojiljko-
vi¢ objasnjava za Dnevnik da se povratak u
kapitalizam, koji je, kako dodaje , periferijski”,
pokazao duzim i skupljim nego $to su grada-
ni Srbije mogli i da pretpostave.

- Na tom vec Cetvrt veka dugom putu ve-
¢ina je svela svoj Zivot na umece prezivljava-
nja, da bi se sacica dokopala bogatstva i vla-
sti. Srbijom, uz povremene medusobne car-
ke, vladaju politi¢ki lideri, tajkuni u njihovoj
milosti i reprezenti stranog kapitala. Srbija je
danas sa nivoom nejednakosti gotovo duplo
vecim od evropskog proseka skolski primer
losih nejednakosti. Fransisko Fereira tvrdi da
nejednakost, kao i holesterol, moze biti i do-
bra i lo3a. Prisustvo,,dobre” nejednakosti zna-
¢i da se u drustvu nagraduju zalaganje i pre-
dan rad, da se vrednuje ulaganje u obrazo-
vanje i da su upravo to nacini da se pojedinci
koji su rodeni u siromastvu penju uz drus-
tvenu lestvicu. U uslovima,lo3e” nejednako-
sti nemaju svi jednake Sanse da investiraju u
sopstveni razvoj, te ljudski resursi ostaju ne-
iskoris¢eni, Sto umanjuje potencijal drustva
za razvoj, kaze profesor dr Stojiljkovic.

On tvrdi da je “socijalni lift” zaglavljen na
gorem spratu visih srednjih slojeva, a da su
svi ostali u,slobodnom padu”ili se mogu
popeti pozarnim stepenicama partijskog za-
posljavanja, estrade, korupcije ili kriminala.

- Visoka nejednakost ne samo da proi-
zvodi socijalne i politicke probleme, vec je
losa i za ekonomski rast i njegovu odrzivost,

kako pokazuju ¢ak i istrazivanja Meduna-
rodnog monetarnog fonda. Kako se moze
smanijiti nejednakost u raspodeli dohotka
u Srbiji? Stru¢na javnost predlaze pet mera
od kojih je tek jedna, ona koja zagovara pro-
gresivnije oporezivanje, uslovno recena, ,ra-
dikalna”. To je moguce kroz aktivnu politiku
kvalitetnog zaposljavanja, kroz pristupacno i
kvalitetno obrazovanje za sve, progresivnije
oporezivanje dohotka, bolju finanijsku po-
drsku siromasnima i kroz obuhvatnije pen-
zijsko osiguranje i zastitu u starosti. Spre-
mnost da se ove mere sprovedu pravi je de-
mokratski test za sve socijalne i politicke ak-
tere u zemlji. Sve izvan toga je tek demago-
gija i populizam - objasnjava dr Stojiljkovic.

On podseca da u razvijenim zemljama,
¢lanicama EU, najvaznije naknade iz dome-
na socijalne pomodi sedam puta vise sma-
njuju nejednakost u poredenju sa socijalnim
naknadama u Srbiji. To je, kako kaze, posle-
dica niskih iznosa naknade i slabog obuhva-
ta, s obzirom da svega 3,5% populacije pri-
ma novcanu socijalnu pomoc.

Komentarisuci podatke Eurostata da je
Srbija zamlja sa najve¢im socijalnim razlika-
ma u Evropi, profesor Ekonomskog fakulte-
ta u Beogradu dr Ljubodrag Savi¢ objasnja-
va da smo u procesu nepravedne tranzicije
u kojoj drzava nema adekvatan mehanizam
da te razlike svede na prihvatljivu meru.

- Srbija u tom smislu, ne samo sada nego
u poslednjih 15 godina, od kada smo usli u
drugi krug tranzicije, uopste nema tu vrstu
socijalne osetljivosti. Prihvatili smo taj libe-
ralno-kapitalisti¢ki princip kako se ko snade.
Neki se snadu bolje, a neki se, nazalost, uop-
S$te ne snadu i onda imamo da su razlike iz-
medu 20% najbogatijih i isto toliko najsiro-
masnijih najvece u EU. To je nesto Sto bi Vla-
da ozbiljno morala da uzme u razmatranje
i da u skladu sa tim predlozi ¢itav niz mera
koje mogu to u znacajnijoj meri da koriguju,
a dobar primer kako se to radi imaju skandi-
navske drzave — objasnio je profesor dr Sa-
vic.



Proizvodnja i spoljno-trgovinska razmena proizvoda
drvne industrije za cetiri meseca 2017. godine

Rastu proizvodnja i izvoz namestaja

Drvna industrija je za Cetiri prva meseca ove godine ostvarila znacajan suficit pa se moze reci da je izvoz skoro
duplo veci od uvoza, sto predstavlja podatak kojim bi trebalo da se ponosimo - kaze Zoran Berbatovic.

Kakvo je stanje u drvnoj industriji i
proizvodnji namestaja na pocetku ove
godine, u kakvom su odnosu proizvod-
nja, izvoz i uvoz proizvoda drvne industri-
je i proizvodnje namestaja, bilo je pita-
nje na koje nam je odgovor poslao Zoran
Berbatovi¢ iz Privredne komore Srbije.

- Proizvodnja proizvoda od drveta,
osim namestaja u prva Cetiri meseca ove
godine veca je za 0,6% nego u istom pe-
riodu prosle godine, dok je proizvodnja
namestaja veca za 14,3% nego prosle go-
dine. Iz ovih podataka vidimo da se i ove
godine nastavlja trend finalizacije proi-
zvoda drvne industrije Srbije.

Kada je re¢ o spoljno-trgovinskoj raz-
meni, izvoz rezane grade u ovom perio-
du je na nivou proslogodisnjeg izvoza,
tacnije zanemarljivo je vedi ove godine.
Uvoz rezane grade je veci nego prosle
godine za 13%, a najvedi udeo je u uvozu
Cetinara, koji su deficitarni u Srbiji.

Izvoz ploca od drveta je manji za 2%
nego prosle godine, dok je uvoz vedi za
9%. Trend povecanja uvoza ploca nastav-
lja se i ove godine iako tri fabrike ploca
u Srbiji rade punim kapacitetom. Ovo
je potpuno logic¢an podatak jer se Srbi-
ja pozicionirala kao ozbiljan proizvodac i
izvoznik plocastog namestaja i apsolutni
je lider u regionu. Postoji nekoliko fabri-
ka koje serijski izraduju plocasti name-
$taj, a medu njima se izdvajaju, pre sve-
ga, Forma Ideale, Matis iz Ivanjice i Jela
Jagodina.
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Izvoz parketa je za 25% vedi nego
prosle godine, dok je uvoz veci za 29%.
Ovoliko povecanje uvoza ne brine jer su
to relativno male kolicine, tacnije izvoz je
14 puta vedi od uvoza - objasnjava Ber-
batovic.

Izvoz gradevinske stolarije za prva ce-
tiri meseca ove godine je vedi za 37% ne-
go u istom periodu prosle, dok je uvoz
veci za 15%. | ovde je sli¢na situacija kao
kod parketa, s tim $to je izvoz vedi pet
ipo puta od uvoza.

Kao i kod prethodnih proizvoda drv-
ne industrije i kod ambalaze od drve-
ta doslo je do povecanjaiizvoza i uvo-
za. Povecanje izvoza je za 25%, a uvoz je
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udvostru¢en u odnosu na proslu godi-
nu. Jedan od razoga ovolikog uvoza lezi
u ¢injenici da su pojedine firme preselile
proizvodnju u BiH zbog nedostatka siro-
vina. Tu se pre svega misli na proizvod-
nju gajbica za voce od topole, koja je po-
stala vrlo trazena bas zbog tog proizvo-
da. Mnogi proizvodaci razmisljaju o po-
dizanju plantaza topole, jer koli¢ine ko-
jima raspolazemo su nedovoljne, pa je i
uvoz topole veoma izrazen.

Kod ostalih proizvoda od drveta izvoz
je smanjen za 7%, dok je uvoz povecan
za 15%.

Izvoz namestaja je vedi u prva Ceti-
ri meseca 2017. godine za 18% nego u
istom periodu 2016. godine, dok je uvoz
vedi za 10%. Povecan je izvoz svih vrsta
namestaja, osim kancelarijskog, dok je
kod uvoza jedino smanjen uvoz kuhinj-
skog namestaja. Ukupan izvoz namesta-
ja za Cetiri meseca ove godine iznosi 132
miliona dolara, dok uvoz iznosi 48 milio-
na dolara. Suficit kod namestaja je 84 mi-
liona dolara, sto nam govori da je izvoz
skoro tri puta veci od uvoza.

Ukupan izvoz svih proizvoda drvne
industrije za Cetiri meseca ove godine
iznosi 198 miliona dolara, dok je uvoz
102 miliona dolara. Ostvaren je suficit
od 96 miliona dolara i mozemo re¢i da
je izvoz skoro duplo vedi od uvoza, sto
predstavlja podatak kojim bi trebalo da
se ponosimo — zakljucuje Zoran Berba-
tovic. m
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Drvopreradivaci ve¢ dugo traze institucionalnu adresu gde bi zajedno sa Sumarima razgovarali
o saradniji i polozaju svih subjekata na Sumi bazirane ekonomije sa ciljem veée konkurentnosti,
tehnoloske opremljenosti, vece finalizacije vredne sirovine i veceg broja zaposlenih.

Cinjenica je da, posle prehrambe-
ne industrije, drvnom sektoru pripada
drugo mesto po suficitu u trgovinskoj
razmeni sa inostranstvom, a drvni sek-
tor ve¢ godinama permanentno ima
tendenciju rasta. To je sektor koji koristi
domacu sirovinu, a ima kadrovski po-
tencijal, i kao takav zasluzuje adekvat-
nu paznju drzave. Mozda je nova Vlada
RS prilika za drvni sektor...

UNAPREDENJE KONKURENTNOSTI
SEKTORA DRVNE INDUSTRIJE SRBIJE
KROZ UPOTREBU INOVACIJA | NOVIH
PROIZVODNIH TEHNOLOGILJA, bila je
tema okruglog stola odrzanog u orga-
nizaciji Udruzenja za Sumarstvo, prera-
du drveta, industriju namestaja i papira
PKS. Cilj odrzavanja okruglog stola bila
je jasna i nedvosmislena poruka dono-
siocima sektorskih strategija i politika,
javnosti, medijima, obrazovnim i na-
ucnim institucijama i kompanijama u
sektoru drvopreradivacke industrije o
potrebi: podrske za transfer novih teh-
nologija, tehnoloskog i industrijskog
znanja, kao i podsticanja optimizacije
i modernizacije, uvodenjem u proces
proizvodnje visoke tehnologije u kom-
binaciji sa konvencionalnim (bazi¢nim)
tehnologijama.

Sa ovog skupa izdvajamo diskusiju
prof. dr Branka Glavonjica koji je ista-
kao problem uvoza polovne opreme i
masina za drvnu industriju. To je zasta-
rela oprema koja se zamenjuje savre-
menijom u EU, a sa takvom opremom
nije moguce biti konkurentan na svet-
skom trzistu. Naglasio je da ne smemo
dozvoliti da Srbija izvozi sirovinu i polu-
proizvode i da postane snadbevac po-
luproizvodima firmi iz EU, kao $to su to
postale pojedine zemlje u okruzenju.

— Ozbiljan problem je institucijal-
no pozicioniranje drvne industrije Sr-
bije, koja prakti¢no nema sagovorni-
ka u nekom od ministarstava Vlade RS.
Zahtevi drvopreradivaca u tom pravcu
traju dugo i nema pozitivhog odgovo-
ra. Ovo je jedna od retkih industrijskih
grana koja svake godine puni drzavni
budzet sa preko 80 miliona evra, koja
ima pozitivan spoljnotrgovinski bilans,
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a od drzave nema adekvatnu podrsku

i podsticanje. To je pitanje od vitalnog
interesa za struku koja trazi adresu na
koju se moze obratiti. Drvopreradivaci-
ma nije cilj da im drzava resava proble-
me, nego da zajedno stvaramo ambi-
jent za rad, da sacuvamo nasu sirovinu,
da je vise finalzujemo, vise izvozimo i
da vise zaposlimo radnika. Drvna indu-
strija ima veliku Sansu za jacanje svoje
konkurentske pozicije i povecanje final-
ne proizvodnije, a ukoliko je ne iskoristi
Srbija se moze pretvoriti u sirovinsku
bazu za velike internacionalne kompa-
nije iz drugih zemalja... Podaci za pros-
lu godinu pokazuju da izvoz proizvoda
sa niskom dodatom vrednos¢u nastav-
lja rapidno da raste. Koliko god smo mi
pricali proteklih godina o tome kako
da sirovinu sto vise finalizujemo, naza-
lost praksa nas demantuje, a za proslu
godinu izvoz rezane grade je povecan
sa oko 140 hiljada kubika na 170 hilja-
da kubika. Drugim re¢ima mi generise-

mo izvoz rezane grade i radna mesta u
drugim drzavama, a radna mesta koja
mozemo da generisemo u nasoj zemlji
ostaju bez rezultata... U tom smislu smo
predvideli strateSki dokument sa neko-
liko razvojnih programa koji bi to stanje
mogli da promene, ali za realizaciju tih
strateskih programa neophodno je da
imamo drugu stranu, odnosno partne-
ra sa kojim treba da razgovaramo i ra-
dimo - rekao je profesor Glavoniji¢, koji
je upozorio da su neki od problema u
Sumarstvu ponovo prebaceni na drvnu
industriju. - Kada je u pitanju odnos sa
Sumarstvom, drvna industrija se, po pi-
tanju drvne sirovine, nalazi u nezavid-
nom polozaju. Umesto partnerstva i bli-
ze saradnje, to je odnos uzmi ili ostavi,
a sada se najavljuju i neke nove takse...
A kada nemamo zajednicku politiku
drvnog sektora, rezultat je izvoz polu-
proizvoda i manja zaposlenost. Ukoliko
u narednih nekoliko godina ovu situaci-
ju ne promenimo i ne uspostavimo di-
jalog izmedu Sumarstva i prerade drve-
ta, a pod autoritetom drzave, postace-
mo sirovinska baza za razvijene. Drvne
industrije u Srbiji ¢e se pretvoriti u pi-
lansku industriju i malu industriju ploca
i to Ce biti sve. A kada sve bude uniste-
no, onda ¢emo se pitati da li je bas mo-
ralo tako i ko je kriv, ali ¢e biti kasno -
upozorava profesor Glavonjic.

Jasna i nedvosmislena poruka sa
ovog skupa ce, verujemo, dospeti na
odgovarajuce adrese i biti od koristi do-
nosiocima sektorskih strategija i politi-
ka, sto je, uostalom, i bio cilj ovod sku-
pa. U tom cilju je u okviru PKS, koja se
hvali tvrdnjama da je modernizovan, je-
dinstven i standardizovan servis privre-
de Srbije, pocetkom oktobra prosle go-
dine, nakon dvogodisnje pauze, pono-
vo osnovano UdruZenje za Sumarstvo,
preradu drveta, industriju namestaja i
papira, ¢ija bi odgovornost trebalo da
bude proporcionalna promovisanom
programu rada u ¢ijoj osnovi je imple-
mentacija novih usluga i mera koje ¢e
dati novu Sansu za vecu konkurentnost
svim privrednim subjektima na Sumi
bazirane ekonomije.




AMBICIOZNA VIZIJA

U susret Strategiji razvoja
drvne industrije Srbije
to 2022. godine

Na Drugoj konferenciji — Drvna in-
dustrija i Sumarstvo Srbije, odrZzanoj u
aprilu ove godine, glavna tema je bila
strategija razvoja drvne industrije i in-
dustrije namestaja Srbije do 2022. go-
dine.

Predstavljene su prednosti i poten-
cijali Sumarskog i drvopreradivackog
sektora Srbije, sa ciljem da se kroz kon-
struktivan dijalog rasvetle problemi
koji opterecuju poslovanje firmi iz sek-
tora Sumarstva i drvne industrije i da
se daju smernice za njihovo resavanje.

Prof. dr Branko Glavoniji¢ je govo-
rio na temu: Strateski pravci razvoja
drvne i industrije namestaja Srbije do
2022. godine, rekavsi da je rad na stra-
tegiji otpoceo u oktobru 2016. godi-
ne i da je osnovni cilj strategije sagle-
davanje potencijala drvne i industrije
namestaja Srbije sa predlogom mera
za povecanje konkurentnosti, zapo-
Sljavanja i izvoza. Detaljno je prikazao
potencijale kojima raspolazu ove dve
industrijske grane, probleme koji us-
poravaju njihov razvoj, kao i $anse ko-
je treba iskoristiti u narednom perio-
du kako bi se njihov razvoj znacajno
ubrzao. Predstavio je viziju drvne i in-
dustrije namestaja 2022. godine kao
industrijskih grana koja bi trebalo da
profitabilno izveze preko 60% svog
drustvenog proizvoda u kome bi pre-
ko 2/3 vrednosti trebalo da sacinjavaju
proizvodi sa visokom dodatom vred-
noscu, a ¢iju okosnicu sacinjavaju ve-
like domace kompanije koje u svojim
lancima vrednosti uklju¢uju domaca
mala i srednja preduzeca. Za ostvari-
vanje ovakve vizije drvne industrije i
industrije namestaja definisana su tri
klju¢na strateska pravca razvoja: raci-
onalno i sveobuhvatno koriS¢enje do-
mace drvne sirovine, ja¢anje konku-
rentnosti domacdih preduzeca i jacanje
pozicija Srbije kao zemlje izvoznika
namestaja i proizvoda od drveta viso-
ke dodate vrednosti.

U drugom izlaganju Akcioni plan sa
merama podrske razvoju drvne i indu-
strije namestaja do 2022. godine, pro-

fesor Glavojni¢ je naveo ciljeve, mere

i aktivnosti koje je potrebno sprovesti
u realizaciji akcionog plana za sprovo-
denje strategije. Koncept se sastoji od
tri glavna stuba: racionalno koris¢enje
drvne sirovine, jacanje konkurentno-
sti i prepoznatljivost proizvodaca iz Sr-
bije u izvozu proizvoda visoke dodate
vrednosti u okviru kojih su predloze-
ne mere, aktivnosti, nosioci i potrebna
sredstva da bi se dostigli sledeci cilje-
vi: ukupni poslovni prihodi od preko
jedne milijarde eura, izvoz od preko
700 miliona eura, spoljnotrgovinsmki
suficit od preko 500 miliona eura i za-
poslenost od preko 30.000 radnika. Za
ostvarenje postavljenih ciljeva i reali-
zaciju predvidene strategije projekto-
vana su sredstva od 46,7 miliona evra,
$to ce predstavljati oko 7,7% u odnosu
na doprinose koje ¢e sektor ostvariti
prema javnim finansijama. Svoje izla-
ganje zavrsio je konstatacijom: ,Ako
se navedeno ne ostvari, postoji realna
opasnost da Srbija postane sirovinska
baza inostranih kompanija, a drvna in-
dustrija ¢e postati grana propustenih
prilika“.

Na kraju, moZze se konstatovati da je
Druga konferencija — Drvna industrija i
Sumarstvo Srbije uspesno zavrsila svoj
rad. Skup je podrzao nacrt strategije i
akcionog plana razvoja drvne i indu-
strije namestaja Srbije do 2022.godi-
ne.Vazno je da se dobije krovni doku-
ment iz koga kasnije mogu da proizila-
ze dalje mere i aktivnosti u sektorima
prerade drveta i proizvodnji namesta-
ja, a drzava se mora aktivno ukljuci-
ti u razvoj jednog od klju¢nih sektora
privrede. Takode, ucesnici su podrza-
li rad na sertifikaciji Suma i regulisanje
odnosa u snabdevanju sirovinom. Da
bi se to postiglo, neophodno je usta-
noviti godisnje koli¢ine oblovine koje
se mogu ponuditi drvnoj industriji iz
domacih Ssuma (drzavnih i privatnih),
a saradnja i dijalog izmedu sektora Su-
marstva i drvne industrije se mora na-
staviti u duhu tolerancije i stalno una-
predivati.. =
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Ukoliko sebe poznajemo
dovoljno dobro onda znamo $ta
nas usrecuje, odnosno $ta je za
nas uspeh. Svesni smo koliko u
kom trenutku mozemo i Zelimo.
Tada je ambicija mocan pokretac
ka ispunjenom i sre¢nom Zivotu.

Ponovo imamo priliku i zadovoljstvo
da je nasa sagovornica Ivana Paunovi¢,
psihoterapeut-edukator, mlada Zena koja
uspesno kreira i vodi brojne treninge, radi-
onice, predavanja i seminare iz oblasti psi-
hologije i psihoterapije, na teme komuni-
kacije, liderstva, licnog razvoja, ,kontrave-
stina’, sposobnosti za ljubav i rad, psiho-
logije uspehai td. Nas ¢e prvenstveno in-
teresovati psiholoske teme iz oblasti rada,
poslovnog komuniciranja i licnog razvoja,
pa smo u tom smislu zahvalni nasoj sago-
vornici sa kojom planiramo seriju teksto-
va, uvereni da ¢e teme iz oblasti poslovne
psihologije zainteresovati nase Citaoce.

Izmedu ostalog, nasa sagovornica je

jedna je od moderatora i realizatora semi-

nara li¢nog razvoja, namenjenih prosvet-
nim radnicima, akreditovanih od strane
Ministarstva prosvete Republike Srbije,
zatim, ona je edukator O.L.l. Integrativhog
psihodinamskog metoda u oblasti save-
tovanja, psihoterapije i poslovnog kou-
¢inga. Spomenimo da je koucing proces
rada koji ima za cilj poboljsanje klijento-
vih performansi, najcesce kroz rad jedan
na jedan’, kao i refleksija na¢ina primene
specifi¢nih znanja i vestina. Koucing ima
ulogu pokretacke snage koja oslobada
ljudski potencijal za stvaranje novih i kre-
ativnijih ideja, modela i ponasanja koji vo-
de do uspeha. Zadatak kouca je da jasno

i nepristrasno predstavi Sta klijent radi i
kako radi, da bi on i njegov psihoterape-
ut, zajedno dosli do novih saznanja koje
bi klijent kasnije preneo u svakodnevni zi-
vot. Razvoj je klju¢ni element koucinga.
Inace, razvoj se definise kao kontinuirani
proces rasta i ucenja, pa u skladu sa ovom
definicijom cilj koucinga stru¢njaci defi-
nisu i kao li¢ni i profesionalni razvoj poje-
dinca preko trenutnih okvira... Ovoga pu-
ta razgovaramo o ambiciji koja ponekad
moze biti mac sa dve ostrice...

Ambicioznost definiSemo kao Zelju za

uspehom i isticanjem. Pitanje je, sto-

ga, 5ta je za nas uspeh. Sta nam dobro

ambicija donosi, a Sta lose?

- Potreba za li¢nim napredovanjem,
ucenjem novih vestina, samospoznaja,
intelektualna radoznalost, samoafirma-

jul 2017.




Ambicija - mac sa dve ostrice

cija, sve su to zreli motivi ambicioznosti.
Medutim, ovakve motive moze imati sa-
mo psiholoski zrela licnost koja se suoca-
va sa svojim nedostacima i radi na njima,
dakle osoba koja psiholoski raste i razvi-
ja se. U tom slucaju ambicija donosi kon-
stantno unapredenje i zadovoljstvo.

Druga moguc¢nost je ambicija koja
proizilazi iz nedostataka. Njen zadatak
je da popuni praznine, $to na duze sta-
ze nikada ne uspeva.,Preterana ambici-
oznost” je kontravestina” (kontra od ra-
zvoja), koja sluzi kao zamena za ono $to
osobi zaista fali.

LZrelu”i,nezrelu” ambicioznost katkad
je tesko razlikovati. Primera radi,,pretera-
na ambizioznost” u poslu nekada maski-
ra nedostatke u emotivnom Zzivotu, neka-
da zamagli strahove od neuspeha, suo-
Cavanje sa sopstvenim manama i drugo.
Svakako da to ne znadi da svako ko voli
svOoj posao i posvecen mu je time bezi od
drugih vaznih Zivotnih pitanja. Kao $to
vidimo, ove vrste ambicioznosti pojavno
izgledaju isto, ali ono sto ih razlikuje je ¢i-
njenica da je ambicioznost motivacija. Pi-
tanje je da li ambicija sluzi razvoju li¢no-
sti ili prikrivanju nedostatka.

Pored motivacije jo$ jedan nacin da
uvidimo o kojoj ambicioznosti se radi je-
ste osecaj koji imamo nakon obavljenog
posla. Kada je ambicioznost,nezrela” ret-
ko ose¢amo zadovoljstvo, postoji kon-
stantna glad, poriv, za novim ciljevima i
pre ili kasnije razocarenje. Kada je ambi-
cioznost,zdrava” nakon ostvarivanja ne-
kog cilja ose¢amo se ispunjeno, inspirisa-
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no i dajemo sebi za pravo na odmor do
sledeceg izazova - kaze Ivana Paunovic.

Da li se ambicioznos¢u ponekad pri-

kriva narcizam, strah od neuspehai

manjak samopouzdanja i da li ja ta-
da ambicija problem?

Najsire gledano zdrava je svaka ambi-
cioznost koja nas vodi ka napredovanju,
kako poslovnom tako i emotivnom. Ona
nije beg od nekog dela sebe, vec kreta-
nje u novim pravcima.,Nezrela ambicio-
znost’, sa druge strane, ¢esto prikriva pa-
toloski narcizam, strah od neuspeha, od-
bijanja, osecaja nize vrednosti i manjka
samopouzdanja .

Kada imamo zdravu ambiciju real-
no postavljamo ciljeve, ose¢camo da smo
u skladu sa sobom, odvajamo dovoljno
vremena za rad i odmor. Ciljevi su nam
dovoljno izazovni, ali ne i preteski - ume-
mo da nademo ,zlatnu sredinu.’

Zdravu i patolosku ambiciju ne razli-
kuje broj sati koje ulazemo u neki cilj, ve¢
ocekivanje koje od cilja imamo.

Kuda vodi preterana ambicioznost,
a manjak sposobnosti i kvaliteta ne-
ophodnih za njeno ostvarenje?
Muceni prevelikim ambicijama ne¢emo
uspeti ni u malim stvarima... Ambicija ko-
ja nije u skladu sa trenutnim mogucnosti-
ma moze postati opsesija i vid zavisnosti.
UdruZena sa osobinama koje zanemaru-
ju druge ljude, ona moZe postati destruk-
tivna da ugrozava i druge. Cilj opravdava
stredstvo postaje moto koji ukljucuje ek-
sploatisanje i povredivanje drugih. Medu-
tim, uspeh po svaku cenu ima cenu i za sa-
mu osobu koja se ovim vodi. Prati ga, pre
ili kasnije, osiromasenje emotivnog Zivota,
telesni simptomi, anksioznost i drugo.

Za koje ljude mozemo re¢i da su srec-

niji - ambiciozne ili neambiciozne?

Mozemo (ne)dostici sta god zelimo
dok god smo spremni da za to platimo
cenu. Ukoliko u ne¢emu zeimo da bu-
demo (naj)bolji treba da se zapitamo sta
nam je za to sve potrebno, ¢ega treba da
se odreknemo, Sta sve moramo nauci-
ti, ali i kako ¢emo se osecati kada taj cilj
ostvarimo. Tek kada nademo odgovore
na sva ova pitanja odlu¢ujemo se da li
na taj put Zelimo da krenemo. Tek je tada
nasa predstava cilja realna.

Medutim i kada se odri¢emo ambici-
ja treba da postavimo sebi ista pitanja.

Sta sve dobijamo ili gubimo svojom pa-
sivnoscu i da li smo spremni da tu cenu
platimo.

Pravo i celovito zadovoljstvo oseca-
mo tek onda kada se razvijamo i radimo
na sebi, tj. kada ostvarujemo neki uspeh.
Dakle, ,preterana ambicioznost”i,neam-
bicioznost” ne spadaju u ovu grupu, pa
tako ni jedna od te dve krajnosti ne do-
nosi istinsku sre¢u. U prvom slucaju forsi-
ramo se iznad svojih granica, a u drugom
negiramo sopstvene Zelje.

Vidimo da istinska sreca i zadovoljstvo
sobom i zivotom pa tako i zdrava ambici-
ja proizilaze iz li¢nosti koja je spremna da
radi na sebi, na svojim nedostacima, su-
ocava se sa realnoscu, tolerise frustraciju,
sagledava celovito, umerena je i usmere-
va svoju inicijativu ka ispunjenom zivo-
tu - objasnjava psihoterapeut-edukator
Ivana Paunovic.

Koji su to faktori koji primarni uti¢u na
ambicioznost, odnosno gde su kore-
ni ambicije?

Na ambiciju uti¢u brojni faktori. Naj-
znacajnije nalazimo u primarnoj porodici
gde uc¢imo kako da se odnosimo prema
uspehu. Reakcije roditelja na detetovu
radoznalost i inicijativu uticu na to kako
e se njegova ambicija razvijati. ,Ubija-
nje” radoznalosti moze ostaviti znacajne
posledice... Deci treba naglasiti znacaj
uspeha i jos bitnije $ta je zapravo uspeh.
Vazno je i deci pokazati da se do ciljeva
dolazi sopstvenim zalaganjem i trudom.
Ovo postizemo nagradivanjem aktivno-
sti koje deca otpocinju, stimulisanjem
kreativnosti i dozvoljavanjem izbora. Bit-
no je da se nauce tolerisanju frustracije i
neizvesnosti cilja.

Takode je dobro da deca razvijaju ta-
kmicarski duh i kapacitet za ,fer plej"
Vazno je da razvijaju svoje intelektualne
kapacitete i da u tome uzivaju; da uzi-
vaju u istrazivanjima i da za to budu na-
gradivana. Ovakvim pristupom rada se
ljubav prema znanju i licnom uspehu, ali
u pravoj meri, koja nije ni sa jedne stra-
ne krajnosti gde je ambicija preteranaiili
premala.

Adekvatna ambicioznost ukljucuje
adekvatne ciljeve. Uklju¢uje zrelu li¢nost
koja se ne precenjuje i ne potcenjuje. Ne
treba negirati stvarnost subjektivnim do-
Zivljajima, ve¢ nadi sklad realnosti i samo-
procene - kaze na kraju naseg razgovora
Ivana Paunovi¢. m
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3. Donosenje resenja o izvrienju i za-

belezba zaloZznog prava

Sud ¢e na osnovu urednog predloga
za izvrsenje doneti reSenje o izvrienju na
osnovu kojeg poverilac sti¢e pravo upi-
sa zaloznog prava na nepokretnosti. U
skladu s tim, poverilac ¢e zahtevati, a sud
izvrsiti upis zaloZnog prava i zabelezbe
javne prodaje u javne knjige. Time pove-
rilac sti¢e zastitu prava da svoje potrazi-
vanje namiri iz nepokretnosti i u slu¢aju
da trece lice kasnije stekne na istoj nepo-
kretnosti pravo svojine. Naime, duznik u
toku trajanja sudskog postupka izvrienja
moze otuditi, odnosno prodati nepokret-
nost nekom tre¢em licu. Ipak, takvo tre-
Ce lice-pribavilac, ako je steklo vlasnistvo
nakon izvrSene zabeleZbe, ne¢e modi da
spreci namirenje poverioca iz te nepo-
kretosti. Ovo pravilo vazi ¢ak i u slucaju
da je trece lice bilo savesno, odnosno ni-
je imalo saznanja o tome da se na nave-
denoj nepokretnosti sprovodi izvrienje.

3.1. Utvrdivanje vrednosti nepokret-

nosti i tereti koji ostaju na nepokret-

nosti i nakon prodaje

Sud ¢e po donosenju resenja o izvrse-
nju posebnim zaklju¢ckom utvrditi vred-
nost nepokretnosti i to u visini trzisne ce-
ne na dan procene. Vrednost nepokret-
nosti redovno se utvrduje vestacenjem
od strane sudskih vestaka odgovarajuce
struke, ali sud moze izvrsiti procenu i na
osnovu podataka dobijenih od Poreske
uprave. U praksi, procena vrednosti koju
dostavi Poreska uprava obic¢no je znacaj-
no veca od one koja bi se utvrdila vesta-
¢enjem. Informacije o vrednosti nepo-
kretnosti takode mogu biti zatrazene i
od odgovarajucih organizacija ili lica ko-
ja se bave prometom nepokretnosti, na
primer od agencija koje posreduju u pro-
metu stanova. Sud je po zakonu duzan
da vodi rac¢una i o tome koliko nepokret-
nost eventualno manje vredi zbog toga
$to na nepokretnosti ostaju odredena
prava i posle prodaje.

Prava koja na nepokretnosti ostaju
posle prodaje mogu biti stvarne i licne
sluzbenosti koji su u javnoj knjizi upisa-
ne pre prava zaloznih izvrsnih poverilaca
kao i pravo zakupa . U stvarne sluzbeno-
sti spadaju prava vlasnika susednih ne-
pokretnosti kao Sto su pravo prolaza, ko-
ri$¢enja vode, sprovodenja kisnice preko
nepokretnosti koja je predmet izvrsenja.
Li¢ne sluzbenosti su prava koja su veza-
ne za li¢nost sopstvenika i gase se smr-
¢u tog lica. Tu spadaju pravo stanovanja,
pravo uzivanja, odnosno plodouzivanja.
Ove li¢ne sluzbenosti mogu se ugasiti i
na zahtev izvrSnog poverioca, uz odgo-
varajucu naknadu sopstveniku.

Sto se ti¢e zakupa nepokretnosti, ono
ne prestaje ukoliko je pre izvrSenja sa-
¢injen ugovor o zakupu, a stvar predata
zakupoprimcu u drzavinu. Kupac stupa
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Naplata potrazivanja
sudskim putem

Naplata potrazivanja izvrSenjem na nepokretnosti

u prava i obaveze zakupodavca do isteka
roka zakupa.

3.2. Sta se desava ukoliko ima vise

poverilaca?

Ukoliko postoji vise poverilaca koji ze-
le da se izvrSenje sprovede na istoj nepo-
kretnoj stvari pa je jedan od njih ve¢ po-
krenuo sudski postupak, a ostali nisu, ta-
da se nece sprovoditi novi postupak za te
ostale poverioce/ca, ve¢ ¢e novopokrenu-
te postupke sud pridruziti onom postup-
ku u kojem je najpre doneto resenje o iz-
vrsenju. Ostali poverioci u takvom slucaju,
namiri¢e se samo ukoliko nakon prodaje i
namirenja poverioca prvog reda preosta-
ne sredstava i za njihovo namirenje.

Sud ¢e inace po sluzbenoj duznosti
obavestiti sve druge poverioce o pokre-
tanju postupka izvrSenja na nepokretno-
sti i pozvati ih da istaknu svoje zahteve,
ukoliko ih ima.

4. Prodaja nepokretnosti

Po utvrdivanju vrednosti nepokretno-
sti sud donosi zaklju¢ak o prodaji nepo-
kretnosti kojim se odreduju nacin i uslo-
vi prodaje, kao i vreme i mesto prodaje.
Istim zaklju¢kom odreduje se i vremenski
period u toku dana u kome ¢e se omo-
guciti razgledanje nepokretnosti zainte-
resovanim licima, ukoliko se prodaja vr-
$i putem javnog nadmetanja. Zaklju¢ak
o prodaji objavljuje se na oglasnoj tablii
internet stranici nadleznog suda kao i na
drugi uobicajeni nacin, a stranke mogu o
svom trosku da objave zaklju¢ak o proda-
ji u sredstvima javnog informisanja ili da
obaveste agencije za promet nekretnina.

4.1. Kako se vrsi prodaja i kako se

formira cena? Polaganje jemstva za

ucestvovanje na javhom nadmeta-
nju?

Moguca su dva nacina. Prvi je prodaja
stvari putem javnog nadmetanja, a dru-
gi je prodaja stvari neposrednom po-
godbom. Sud ¢e uvek paziti da se dobije
napovoljnije unovcenje stvari.

O javnom nadmetanju objavljuje se
oglas, najkasnije 8 dana pre odrzavanja
javnog nadmetanja, a poverilac i duznik
mogu se tokom ¢itavog postupka spo-
razumeti o prodaji nepokretnosti nepo-
srednom pogodbom. Napominjemo da
po samom zakonu Kupac nikada ne mo-
ze biti izvréni duznik, sudija, sudski iz-
vrsitelj kao ni lica koja su ucestvovala u
proceni.

2]

Na prvom nadmetanju pocetna cena
iznosi 60% od procenjene vrednosti. Svi
zainteresovani kupci, osim lzvrSnog po-
verioca i suvlasnika koji imaju zakonsko
pravo prece kupovine, da bi u¢estvovali
na javnom nadmetanju moraju da polo-
Ze jemstvo sudu u iznosu od 1/10 proce-
njene vrednosti nepokretnosti. U¢esnici
javnog nadmetanja tada mogu da ponu-
de svoju cenu, a nepokretnost ¢e kupiti
onaj koji ponudi najvise.

Imaoci zakonskog prava prece kupo-
vine uvek imaju prednost u odnosu na
najboljeg ponudaca, te na kraju javnog
nadmetanja mogu da izjave da kupu-
ju nepokretnost po istim uslovimai ta-
da ¢e nepokretnost biti dosudena njima.
Napominjemo da pravo prece kupovi-
ne po zakonu imaju suvlasnici nepokret-
nosti. Osim suvlasnika, ovo pravo mogu
imati i druga licaito po osnovu ugovora
i upisa u javne knjige.

Ukoliko ne dode do prodaje, Sud ¢e
konstatovati da prva prodaja nije uspe-
la i zakazace novu prodaju u roku od 15
do 30 dana. Poc¢etna cena na drugom
javnom nadmetanju ne sme biti niza od
30% procenjene vrednosti nepokretno-
sti. Ukoliko ni druga prodaja ne bude us-
pesna, sud ce pozvati poverioca da se u
roku od 8 dana izjasni da li predlaze ne-
posrednu pogodbu sa izvr$nim duzni-
kom ili namirenje dosudenjem nepo-
kretnosti. Rok za realizaciju ugovora o
prodaji neposrednom pogodbom je 15
dana od dana okoncanja javne prodaje.
Za $ta god da se opredeli, izvr$ni poveri-
lac ¢e stedi pravo svojine na predmetnoj
nepokretnosti.

4.2. Prava i obaveze kupca nepokret-

nosti posle javhog nadmetanja ili

neposredne pogodbe?

Ponudac sa najviSom ponudom mo-
ra po pozivu Suda da isplati cenu.Ukoli-
ko to ne uradi, stvar ¢e pripasti drugom
najboljem ponudacu i tako redom. Ku-
pac mora da polozi cenu po kojoj je ku-
pio nepokretnost Sudu najkasnije u roku
od 15 dana od dana prodaje, inace gubi
pravo. Isto je i kod kupovine stvari nepo-
srednom pogodbom.

4.3. Dali se polozeno jemstvo radi

ucesca na javnoj prodaji vraca?

Kao $to je vec receno, uslov za uce-
stvovanju na javnoj prodaji jeste polaga-



nje jemstva Sudu u iznosu jedne dese-
tine utvrdene vrednosti nepokretnosti.
Kod prodaje neposrednom pogodbom
kupac polaze jemstvo licu sa kojim je za-
kljucio ugovor i to neposredno pred za-
klju¢enje ugovora. Ponudiocima ¢ija po-
nuda nije prihvacena, vratice se jemstvo
odmah po zakljucenju javnog nadme-
tanja.

Postoji i jedna situacija kada se jem-
stvo ne vraca. To je slucaj kada ponudac
sa najvisom ponudom ne polozi ponu-
denu, odnosno prodajnu cenu nepo-
kretnosti. Iz polozenog jemstva tog po-
nudaca izmirice se troskovi nove pro-
daje i nadoknaditi eventualna razlika iz-
medu cene postignute na ranijoj i novoj
prodaji.

4.4. Sta se de3ava ukoliko je nepo-

kretnost na kojoj se sprovodi izvrie-

nje u suvlasnistvu?

Ukoliko se nepokretnost na kojoj se
sprovodi izvrienje u suvlasnistvu pravi-
la su malo drugacija. Naime, izvrienje je
i tada moguce sprovesti, ali se ne spro-
vodi na celoj ve¢ samo na idealnom delu
nepokretnosti, naravno u procentu duz-
nikove svojine, npr 1/3 ili 2 nepokret-
nosti.

Za prodaju je potrebna je saglasnost
svih suvlasnika, pri ¢emu ostali suvlasni-
ci zadrzavaju pravo prece kupovine u
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vezi sa ovde obradenom temom naplate potrazivanja.
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odnosu na treca lica. Ako je objekat ne-
deljiv, $to je Cesta situacija kod stanova,
tada se pristupa prodaji cele nepokret-
nosti.

Namirenje izvrSnih poverilaca

Nakon izvrsene prodaje i prijema ku-
poprodajne cene, sud pristupa namire-
nju.

5.1. Redosled namirenja

Iz iznosa dobijenog prodajom nepo-
kretnosti namiruju se prvenstveno, i to
slede¢im redom:

1) troSkovi izvrSnog postupka;

2) potrazivanja po osnovu zakonskog
izdrzavanja, ako je prilozen odgovarajuci
dokaz, i ako su prijavljena najkasnije na
javnom nadmetanju za prodaju.

3) potrazivanja obezbedena zaloznim
pravom;

4) potrazivanja naknade za li¢ne sluz-
benosti i stvarne terete koji se prodajom

Novi Sad, Dunavska 23(1

tel: +381 21 422 733 fax: +381 21 6611 822

e-mail: drvo@juins.rs, www.juins.rs

gase, ako su nastali pre pokretanja izvrs-
nog postupka;

Kod potrazivanja koja su obezbede-
na zaloznim pravom, zalozni poverioci se
namiruju po redu upisa zaloznog prava
u odgovarajucu javnu knjigu po princi-
pu prvi po vremenu, preci u pravu, a kod
potrazivanja naknade za li¢ne sluzbeno-
sti poverioci se namiruju po redu sticanja
prava sluzbenosti.

Kod potrazivanja koja su obezbedena
zaloznim pravom treba napomenuti da
se drugi zalozni poverioci namiruju i on-
da kada nisu prijavili svoja potrazivanja.

Nakon sto se ispostuje napred nave-
deni redosled namirenja, namiruje se
potrazivanje izvr$nih poverilaca po ¢i-
jem je predlogu odredeno izvrsenje. Vi-
$ak prodajne cene koji preostane nakon
postupka namirenja predaje se izvrSnom
duzniku. Ukoliko pak prodajna cena nije
dovoljna za potpuno namirenje svih li-
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ca koja polazu pravo na to namirenje, a
nalaze se u istom redu namirenja, ta po-
trazivanja ¢e se namiriti srazmerno svo-
joj visini.

6. Osporavanje potrazZivanja

Lica koja se namiruju iz prodajne cene
nepokretnosti mogu drugim licima os-
poriti njihova potrazivanja. Dakle, izvrs-
ni poverilac ili bilo koje drugo lice iz gore
pomenutog redosleda namirenja moze,
drugom licu koje se namiruje iz prodaj-
ne cene, osporiti postojanje njegovog
potrazivanja, visinu potrazivanja i red po
kome to lice ima pravo da se namiri, ako
je to od uticaja na njegovo namirenje (li-
ca koje osporava potrazivanje).Osporava-
nje se moze uciniti najkasnije u roku od
15 dana od dana donosenja zakljucka o
namirenju.

6.1. Upucivanje na parnicu

Ukoliko postoje neke sporne Cinjenice
kod donosenja odluke o osporenom po-
trazivanju, sud Ce lice koje je osporilo po-
trazivanje uputiti da u odredenom roku,
koji ne moze biti duzi od 15 dana, pokre-
ne parnicu. Ako lice koje je upuceno na
parnicu u roku koji mu je za to odreden
ne dokaZze da je parnicu pokrenulo, sma-
trade se da potraZivanje nije osporeno.
Razume se da to lice ne gubi pravo daii
nakon zavrsetka izvrsnog postupka po-

krene parnicu protiv lica ¢ije je potraziva-
nje osporilo, odnosno protiv lica koje mu
je potrazivanje osporilo.

Ako pak lice koje osporava potrazi-
vanje to osporavanje dokazuje pravno-
snaznom presudom, javnom ili po zako-
nu overenom ispravom, sud ¢e o ospora-
vanju odluciti bez odlaganja, dakle nece
upudivati to lice na pokretanje parnice.

Presuda doneta u parnici o ospore-
nom potrazivanju deluje prema izvrs-
nom duzniku i svim izvr$nim poverioci-
ma.

Lice ¢ije je potrazivanje osporeno,
moze se od istog zastititi tako Sto ¢e
predloziti da sud isto uslovi davanjem
obezbedenja za stetu koju bi moglo pre-
trpeti zbog odlaganja svog namirenja.
Ako lice koje je osporilo potraZivanje ne
da odgovarajuce obezbedenje u roku ko-
ji mu je odreden, smatrace se da potrazi-
vanje nije osporeno. Lice ¢ije je potrazi-
vanje bilo neosnovano osporeno i koje je
usled toga pretrpelo Stetu ima pravo da
Stetu naplati iz iznosa koji je poloZzen za
obezbedenje.

7. Okoncanje postupka

namirenja i brisanje prava i tereta

O namirenju izvr$nih poverilaca i dru-
gih lica koja polazu pravo na namirenje,
sud odlucuje svojim zaklju¢kom. Tim za-

Advokatska kancelarija - LAW OFFICE

klju¢kom o predaji nepokretnosti kupcu,
sud ¢e odrediti da se u javnoj knjizi bri-
Su upisana prava i tereti, osim onih koji
ostaju na nepokretnosti i posle predaje
nepokretnosti kupcu.

Preuzimanje stvari
i iseljenje iz nepokretnosti

Kupac ili izvréni poverilac preuzimaju
stvar i tada se brise registrovana zaloga.
Izvr3ni duznik tada gubii pravo drzavi-
ne nepokretnosti. To prakti¢no znaci da
stvar treba da preda kupcu, odnosno da
mu omoguci da ude u nepokretnost.

Prodajom nepokretnosti izvrsni duz-
nik gubi pravo poseda i duZan je da ne-
pokretnost preda kupcu odmah nakon
dostavljanja Zaklju¢ka o predaji nepo-
kretnosti ako Zakonom ili sporazumom
sa kupcem nije drugacije odredeno. Za-
klju¢ak o predaji dostavlja se svim licima
kojima se dostavlja i Zakljucak o proda-
ji kao i Poreskoj upravi. Protiv ovog Za-
klju¢ka moze se izjaviti prigovor, medu-
tim on ne odlaze izvrsenje. Odmah na-
kon donosenja Zaklju¢ka o predaji ne-
pokretnosti Sud ¢e na zahtev kupca ili
izvrsnog poverioca(ukoliko je on usao u
posed) naloziti izvrSnom duzniku ili tre-
¢im licima da nekretninu isprazne i pre-
daju kupcu. =

m Rezana susena
grada i elementi
od bukve, hrasta,
oraha, tresnje
i egzotiénih vrsta
drveta (zebrano,
venge, tikovina)

® Termo tretirano
drvo

B Parket i
brodski podovi

B Razlidite vrste
plemenitih furnira

Wood World Trading
Marka Aurelija bb

22000 Sremska Mitrovica
tel. +381 22 636 636
fax.+38122613 893
e-mail: office@chabros.rs
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Danas je u Srbiji malo pre-
duzeca koja se mogu pohvali-
ti tradicijom dugom nekoliko
decenija, a jedno proslogodis-
nje istrazivanje je pokazalo da
u Srbiji oko 60% porodi¢nih
firmi postoji i posluje manje
od 20 godina. Podaci pokazu-
ju da je 67,9% porodicnih fir-
mi u rukama prvog vlasnika,
kod 29,2% rukovodecu ulogu
ima druga generacija, a sa-
mo 2,4% nasledila je i njime
upravlja treca generacija. Pre-
ostalih 0,5% pripada porodic-
nim firmama kojima rukovo-
di Cetvrta generacija vlasnika,
a medu drvopreradivacima u
nasoj zemlji, to poc¢asno me-
sto i skoro vek dugu tradiciju
bavljenja preradom drveta za-
uzima preduze¢e MOCA...

Porodica Petronijevi¢, vla-
snici preduze¢a MOCA iz Ja-
blanice kod Krusevca, u svom
nasledu bastini 97 godina
dugu tradiciju bavljenja pre-
radom drveta. Zanatska rad-
nja Petronijevi¢, osnovana je
u Jablanici daleke 1920. godi-

Tradicija, uporan rad i kvalitet

ne... Malo je onih koji to zna-
ju, isto kao $to je, medu dr-
vopreradivac¢ima, malo onih
kojima nije poznata firma
MOCA i njen direktor, Dra-
gan Petronijevic. Kolege ga
poistovecuju sa firmom, jed-
nostavno ga zovu Moca, Ce-
sto i ne znajudi njegovo pra-
vo ime, ali ga uvazavaju i ce-
ne, a ta ¢injenica jos jednom
potvrduje da je u Zivotu vr-
lo vazno i ponekad presud-
Nno ono 3to se ponese sa po-
rodi¢nog praga... Zato smo

i ovoga puta zamolili naseg
sagovornika da se ukratko
osvrne na tradiciju prerade
drveta u svojoj porodici.

- Moj pradeda je bio vr-
hunski stolar, a u ovom kraju
i danas ima kuca na kojima je
stolariju pravio moj pradeda
Vule... Vrlo uspesno se prera-
dom drveta bavio i moj deda

Mi smo postepenim investiranjem povecavali
produktivnost, kvalitet nasih proizvoda i iskoris¢enost
drveta. I8li smo mozda sporijim, ali svakako sigurnijim

putem. Ta praksa je u skladu sa nasim porodi¢nim
iskustvom i tradicijom, jer danas na trzistu opstaju
samo oni koji su uporni i jaki, a nezaduzeni, oni koji
imaju fleksibilan proizvodni program, kvalitetan
proizvod i koji permanentno ulazu u nove
tehnologije. Preduze¢e MOCA preraduje samo bukvu
i to radimo skoro vek - kaze direktor preduzeca
MOCA iz Jablanice, Dragan Petronijevic.

Miroslav, a zvali su ga Moca...
Od 1966. godine u posao se
ukljucio i moj otac Toma, a ja
sam mu se prikljucio pocet-
kom devedesetih. | danas ra-
dimo zajedno, a zanatsku rad-
nju smo preregistrovali u pre-
duzece 1. januara 1991. godi-
ne, a preduze¢u smo dali ime
MOCA, po dedi...

Na nasu opasku da bi se
deda Moca ponosio da danas
vidi preduze¢e MOCA od le-
po uredenog prilaza i drvenog
parkinga do proizvodnih po-
gona opremljenih mo¢nom
tehnologijom, do susara i ma-
gacina gotovih proizvoda, nas
sagovornik kaze:

- Moj deda Moca je polo-
vinom proslog veka sagradio
strugaru na kojoj je samo te-
stera bila metalna. Sve ostalo,
cak i lezajevi, bilo je od drve-
ta - sa ponosom kaze i dodaje

kako su njegovi preci proizvo-
dili stolariju, ku¢nu i poljopri-
vrednu galanteriju, vile, drza-
lice za sekire i kose, poznatu
srpsku stolicu koja se i danas
forsira u etno ugostiteljskim
objektima, a njihov poslednji
veliki proizvod bile su pekar-
ske lopate. — Pekarskim lopa-
tama smo snabdevali kom-
pletno jugoslovensko trziste,
aizvozili smo ih u Greku i Tur-
sku - kaze Dragan Petronije-
vi¢ koji uz oca Tomu, oslonac i
podrsku u poslu uvek ima od
supruge Svetlane, a bra¢ni par
Petronijevi¢ veruje da ¢e im se
u poslu, nakon zavrsetka stu-
dija, prikljuciti sin Petar i kcer-
ka Ana.

0Od sertifikovane sirovine
kvalitetni proizvodi za izvoz

- Sirovinom se u potpu-
nosti snabdevamo od JP Srbi-

jul 2017.




roizvoda garantuju uspeh

jasume upravo zato $to nam
je neophodna sertifikovana
sirovina jer u protekle dve
decenije preduze¢e MOCA
uglavnom radi sve za pozna-
tog kupca i sve za izvoz. Moja
porodica vec¢ skoro pun vek
preraduje bukvu, pa tako i

mi godisnje preradimo izme-
du devet i deset hiljada ku-
bika bukovih trupaca. Sve to
pretvorimo u finalne ili polu-
finalne elemente, a 95% na-
e proizvodnje ide u izvoz u
Svedsku, Nemacku, Austriju
su vlasnici Holandani i Sveda-
ni... Preduze¢e MOCA danas
prakti¢no radi zavrsnu pri-
premu i obradu drveta pred
finalnu proizvodniju, a sarad-

jul 2017.

nja sa stranim partnerima je
stabilna i trajna. Proizvodimo
elemente za krevete (stra-
nice i pod za jednu fabriku u
Nemackoj koja proizvodi bol-
nicke krevete) i elemente za
drveni metar na sklapanje.
Proizvodnja elemenata za dr-
vene metre je vrlo zahtevna,
od teksture do povrsinske
obrade i preciznosti, pa se
moze redi ni manjeg proizvo-
da ni vecih zahteva, a mi pla-
niramo da od sledece godine
udemo u sledecu fazu obra-
de. Godisnje izvezemo oko
hiljadu kubika elemenata za
drveni metar od kojih se proi-
zvede oko tri miliona drvenih
metara — kaZze Dragan Petro-
nijevi¢ od koga smo saznali

1 v

Zajedno u
svakoj odluci,
Svetlana

i Dragan
Petronijevic

ponesto i o potpuno automa-
tizovanoj tehnologiji izrade
elemenata za drveni metar
gde se zahteva visoka preci-
znost obrade drveta sa tole-
rancijama od jedne desete do
pet stotih milimetara...

U preduze¢u MOCA vet
odavno nema drvenog otpa-
da, jer se kompletno prera-
deno drvo iskoristi maksimal-
no. Piljevina i Suska idu u pe-
let, a Skart elementi i okrajci
se melju i idu u briket. Manji
deo ove proizvodnje ostaje
na domacem trzistu, a vedi-
na se izvozi u Austriju, Italiju i
Makedoniju. Zanimljivo je da
se briket pakuje u kartonske
kutije ili kese i ide u picerije,
a s obzirom na visok kvalitet,
koristi se umesto ¢umura za
rostilj.

Najava proizvodnje
kant parketa

- Mi smo kroz investici-
je permanentno povecavali
produktivnost, kvalitet na-
Sih proizvoda i iskoris¢enost
drveta. Mozda smo isli spo-
rijim, ali svakako sigurnijim
putem. Danas na nasem trzi-
$tu opstaju samo oni koji su
uporni i jaki, a nezaduzeni,
oni koji imaju fleksibilan pro-
izvodni program, kvalitetan

proizvod i koji permanen-
tno ulazu u nove tehnologi-
je - kaze nas sagovornik, ¢ija
firma trenutno ima 80 zapo-
slenih radnika, uglavnom iz
Jablanice i okolnih mesta $to
je, sa socijalnog aspekta, vrlo
znacajno.

- Pripremamo se da ve¢
sledece godine pustimo po-
gon za proizvodnju kant
parketa. Sve ono $to po kva-
litetu ne zadovoljava zahte-
ve za proizvodnju elemenata
za krevete i za metre na skla-
panje, moze i¢i u proizvod-
nju kant parketa koje smo u
probnoj proizvodniji lepili na
plo¢u od 9 mm, pa onda po-
stavljali, a moze i bez leplje-
nja na ploce, ali samo na do-
bro pripremljenu podlogu.
Ovaj parket je prakti¢no in-
dustrijski pod velike izdrzlji-
vosti i nosivosti, a u Srbiji ga
niko ne proizvodi i verujem
da ¢emo mi biti prvi proi-
zvodac kant parketa u Srbiji
- kaze Petronijevi¢ koji nam
je uz osmeh pokazivao pro-
storije sa postavljenim kant
parketom, ali i ono $to smo
vec zapazili i $to ¢e obave-
zno zapaziti svako ko dode u
ovu drvopreradivacku firmu,
ato je lepo uredenih 30 par-
king mesta od drveta, od ba-
gremovih oblica i starih Zele-
zni¢kih pragova, upecatljivo
i originalno resenje koje ce
na svakog ostaviti pozitivan
utisak.

Duga tradicija i iskustvo,
uporan rad i $tednja, posto-
vanje zahteva kupca po pi-
tanju kvaliteta proizvoda i
rokova isporuke, postepeno
ulaganje i domacinski odnos
uopste, dali su preduzecu
MOCA epitet Cvrste, stabilne
i uvaZzene drvopreradivac-
ke firme u nasoj zemlji, firme
koja kod nas nosi epitet pre-
teznog izvoznika, a koja se
odavno potvrdila na izbirlji-
vom inostranom trzistu. Zato
¢e nam biti zadovoljstvo da
pratimo dalji razvoj i uspehe
ovog preduze(a, Ciji ¢e vla-
snici, u porodi¢noj tradiciji, za
tri godine napuniti vek bav-
ljenja drvetom. m
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U Opatiji odrzana 14. Drvno-tehnoloska konferencija

|zazovi | ogranicenja za dalji rast
drvnog sektora

Vaznost drvno-preradivacke industrije za nacionalnu privredu kroz ostvarenih
3,6% BDP-a, ucesce u ukupnom izvozu RH sa 10,4% i 1,25 mlrd. EURA deviznog prihoda,
prepoznao je gotovo ceo drzavni vrh. Zajedno sa Sumarstvom, drvo-preradivacki
sektor ima veliki razvojni potencijal jer sadrzi sve elemente kruzne i zelene ekonomije,
koja postaje vodeca evropska politika - reCeno je na DTK u Opatiji.

Na Drvno-tehnoloskoj konferenciji ministar Tolusi¢ ekskluzivno objavio da se iz Hrvatske
zabranjuje izvoz hrastovih trupaca naredne dve godine, a to je u skladu sa praksom nekih
drzava koje tako Stite svoje nacionalno bogatstvo za nova radna mesta. Hrvatska u svetu nije
poznata kao proizvodac¢ namestaja nego kao izvor vredne i jeftine sirovine,
rekao je izaslanik predsednika Vlade i ministar poljoprivrede Tomislav Tolusi¢ i najavio
aktivne mere za podsticanje finalizacije i povecanja dodatne vrednosti proizvoda od drveta.

U organizaciji ¢asopisa Dr-
vo & Namjestaj, Hrvatskog
drvnog klastera i CROBIOM-a,
hrvatskog udruzenja biomase
u Opatiji je 05. i 06. juna odr-
zana 14. Drvno-tehnoloska
konferencija, centralno sek-
torsko okupljanje drvne indu-
strije i Sumarstva Hrvatske i
zemalja regiona, kojoj je u dva
dana prisustvovalo oko 350
ucesnika iz Hrvatske i zemalja
u okruZenju. Ve¢ tradicionalno
ovaj skup rezimira sektorske
prilike, poslovne trendove,
donosi zakljucke i predloge za
poboljsanje stanja u preradi
drveta i Sumarstvu kao i u nji-
hovom medusobnom odnosu
u narednom periodu.

- Hrvatska u svetu nije po-
znata kao proizvoda¢ name-
$taja nego kao izvor vredne i

jeftine sirovine - rekao je iza-
slanik predsednika Vlade i mi-
nistar poljoprivrede Tomislav
Tolusi¢ na otvaranju konfe-
rencije i najavio aktivne me-
re za podsticanje finalizacije i
povecanja dodatne vrednosti
proizvoda od drveta. - Od 03.
06. je na snazi odredba zabra-
ne izvoza hrastovih trupaca u
naredne dve godine, kako bi
se otklonila sva moguca fito-
sanitarna i zdravstvena ogra-
nicenja — rekao je Tolusi¢ u
svom uvodnom govoru pred
vise od 300 okupljenih uce-
snika prvog dana ovog skupa.
- U proteklih 7 meseci od pre-
uzimanja resora napravljeno
je puno, od promene uprave
Hrvatskih Ssuma i uspostave
dobre komunikacije sa novim
vodstvom, do potpisivanja pi-

sma razumevanja sa drvno-
preradivackim sektorom, u
kojem smo prihvatili sve uslo-
ve drvne industrije. Pritisak na
sirovinu je veliki, $to je razu-
mljivo, a nama je cilj da mak-
simalno urediti sistem raspo-
dele drvne mase. Stvari ¢emo
posloziti kako treba ili nikako
- zakljucio je Tolusic.

- Organizacijom ovakvog
skupa Saljemo poruku na me-
dunarodnu scenu o tome ko
smo i koliko vredimo, a to je
sigurno puno, izjavio je pred-
sednik sektorskog udruzenja
pri Hrvatskoj gospodarskoj
komori, Daniel Smiljanié. -
Cilj nam je snaznije povezati
sektor i Sumarstvo uz podrs-
ku nadleznog ministarstva,
kako bi intenzivnije odgova-
rili na razvojne izazove, rekao

je Smiljani¢, istakavsi kako je
na nivou zemalja JIE Hrvat-
ska ostvarila uverljivu pozici-
ju sektorskog lidera u preradi
drveta kao pokreta¢ mnogih
inovativnih politika, strategija
i podsticajnih mera.

Vaznost drvno-preradivac-
ke industrije za nacionalnu
privredu kroz ostvarenih 3,6%
BDP-a, ucesce u ukupnom
izvozuRHsa 10,4%i 1,25
mird. EURA deviznog priho-
da, prepoznao je gotovo ceo
drzavni vrh, pa je ovogodis-
nje pokroviteljstvo DTK stiglo
iz Ured Predsednice RH, Hr-
vatskog sabora, Ministarstva
regionalnog razvoja i fondova
EU, Ministarstva privrede, pre-
duzetnistva i obrta, Ministar-
stva graditeljstva i prostor-
noga uredenja te od rektora
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DARKO PRODAN,
predsednik Hrvatskog
drvnog klastera

Brojke su nasi
snazni aduti!

Prerada drveta i pro-
izvodnja namestaja pri-
padaju kategoriji naj-
perspektivnijih industrijskih grana u RH jer ostvaruju 3,6%
BDP-a, u ukupnom izvozu RH ucestvuju sa 10,4% odnosno
prihoduju 1,25 mird. EUR deviznih priliva. Sektorski izvoz
ostvaruje 65% prihoda, koristi se 94% domace sirovine i osi-
gurava se intezivno zaposljavanje na ruralnim podrug¢jima.

Stoga je bilo nelogi¢no sto se proteklih godina ovaj sek-
tor izostavljao iz vaznih razvojnih dokumenata, ukljucu-
judiiindustrijsku strategiju. Zajedno sa Sumarstvom, ovaj
sektor ima veliki razvojni potencijal, budu¢i da sadrzi sve
elemente kruzne i zelene ekonomije, koja postaje vodeca
evropska politika. Na Sumi bazirane industrije zaposljavaju
53.000, a drvna industrija ukupno 35.000 radnika, sto tako-
de ima veliki socijalni znacaj u nerazvijenim ili slabije nase-
ljenim delovima RH.

Sektor je postigao svoju zrelost i pokazuje zavidan nivo
ulagackog potencijala, a nasi drvni proizvodi su poznati na
globalnom nivou. Jo$ uvek u sektoru nalazimo na dovoljno
prepreka, ali i pronalazimo dodatne motive kako bismo u pot-
punosti zaokruZili razvojne procese, sto ¢e rezultirati jos bo-

DANIJEL SMILJANIC,
predsednik Udruzenja
drvo-preradivacke
industrije HGK

Nepunih Sest meseci
nalazim se na mestu pred-
sednika Udruzenja pri
HGK. Nas cilj bio je snazni-
je povezati sektor i Sumar-
stvo uz podrsku nadleznog Ministarstva. Iza nas je potpisano
pismo razumevanja za drvnu sirovinu i intezivan rad po mno-
gim razvojnim pitanjima. Nase predloZzene mere dovesce do
stvaranja pretpostavki za dalji rast sektora, koji moze dose-
gnuti i do 30 posto ukupnih postojecih pokazatelja, koji su
vec sada relevantni na razini celog ministarstva RH.

Na nivou zemalja JIE Hrvatska je ostvarila uverljivu pozi-
ciju sektorskog lidera u preradi drveta. Sa druge strane, tre-
ba istaknuti da je upravo drvna industrija RH bila pokreta¢
mnogih inovativnih politika, strategija i potsticajnih mera
kroz proteklih 15 godina, posebno kroz uspesne operativ-
ne progame, sto je dovelo do iznimnog rasta izvoznih i pro-
izvodnih rezultata. Danas u Hrvatskoj imamo stabilne proi-
zvodace drvenih prozora, vrata, parketa i namestaja koji se
stalno trude poboljsati nase pozicije na svetskom trzistu.

Firme imaju i vazan inovacijski kapacitet, stoga se razme-
na znanja i poslovnih iskustava sa domacim stru¢njacima
namece kao odli¢na tematska okosnica ove konferencije,
koja vise od deset godina stvara nove poslovne i institucio-

ljim medunarodnim pozicijama nasih firmi i sektora u celini.

Sveucilista u Zagrebu, dok je
Ministarstvo poljoprivrede bi-
lo suorganizator ovog skupa.

Ucesnicima DTK se obra-
tio i ministar rada i penzijskog
sistema Tomislav Cori¢ koji
je predstavio mogucnosti za-
posljavanja u drvnom sektoru
kroz mere aktivne politike za-
posljavanja. Naglasio je vaz-
nost drvno-preradivacke indu-
strije za privredni i demografski
opstanak ruralnih krajeva. Uko-
liko omogucimo rad i norma-
lan Zivot od rada, zaustavice se
iseljavanje, zakljucio je ministar
Cori¢ i najavio promenu penzij-
skog sistema i produzenje rad-
nog veka do 67. godine.

Partnerski odnos prema
drvnoj industriji pokazale su i
Hrvatske Sume, ¢ija je delega-
cija na Celu sa predsednikom
Uprave, Krunoslavom Jakup-
cicem, i komercijalnim sek-
torom, aktivno ucestvovala u
radu konferencije.

- Postoje problemi kod nas
kao glavnog dobavljaca drvne
sirovine, ali intenzivno radimo
na njihovom reSavanju, rekao
je Jakupci¢ te najavio tran-
sparentniju, posteniju i jed-
nostavniju kupoprodaju. Ce-
na sirovine je ispod trzisne, ali

mozemo je korigovati jedino
u konsenzusu svih ucesnika —
drvopreradivackih preduzeda,
ministarstva i Hrvatskih Suma,
izjavio je Jakupcic te zakljucio
da:"Svi Zelimo isto, da drvo,
nase zlato, sa $to ve¢om doda-
tom vrednosti postane kljuc-
no konkurentsko oruzje u tes-
koj trzisnoj utakmici.”

Na konferenciji je potpi-
sano i Pismo razumevanja za
prostorno drvo izmedu Hrvat-
skih suma d.o.o. i HGK Udruze-
nja drvno-preradivacke indu-
strije. Pismo bi trebalo razresiti
veliki pritisak na ovu vrstu si-
rovine, a definisace se i nacin

nalne mreze i okuplja klju¢ne ucesnike iz sektora.

izvestavanja, koeficijenti kon-
trole u svim podru¢jima bio-
mase, ukljucujudi sirovinu za
pelet i druge sortimente, gde
se koristi prostorno drvo.

— Hrvatske Sume se ovim pi-
smom obavezuju da isporuce
sirovinu kupcima prostornog
drveta, a to su kogeneracijska
postrojenja, proizvodaci pele-
ta, briketa i prostornog drveta
- rekao je predsednik Uprave
Hrvatskih Suma, gospodin Ja-
kupcic.

- Nuzno je vise naglasavati
izvoz i pozicioniranje na me-
dunarodnim trzistima, rekao
je u zaklju¢noj panel raspra-

TS

-

vi Josko Klisovié, saborski za-
stupnik te pozvao drvopre-
radivace da aktivnije koriste
usluge Ministarstva vanjskih
i evropskih poslova te Hrvat-
skog sabora. Poznavanje tr-
Zista na koje se izvozi je klju¢
uspeha, a u tome institucije
mogu i moraju dati podrsku,
zakljucio je Klisovi¢.

| ove godine zabelezeno
je veliko zanimanje ucesni-
ka iz inostranstva, posebno iz
zemalja EU (ltalija, Njemacka,
Austrija, Madarska), kao i uce-
snika iz Slovenije, BiH, Srbije i
Bugarske. Teme konkurentno-
sti sektora su vrlo aktualne na
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predsednik - CROBIOM

CROBIOM, Hrvatsko
udruZenje za bioma-
su, okuplja proizvodace
drvnih goriva, kogenera-
cijska postrojenja na bi-
omasu i proizvodace pri-
padajucih tehnologija,
kao sredis$nje nacionalno
udruzenje, predstavlja sektor biomase u evropskom udruze-
nju biomase AEBIOM, sa sedistem u Bruxellesu. EU je jedan
od nasih vaznijih pravaca delovanja, jer se unutar vrlo inte-
zivnih aktivnosti AEBIOM-3, ali i kroz komunikaciju s drugim
nacionalnim asocijacijama biomase, kao i kroz stalnu komu-
nikaciju sa EK -DG ENERGY, kao i sa Evropskim parlamentom,
susre¢emo se sa vaznim novostima u evropskim politikama
oko koris¢enja biomase. Osim toga, udruZenje je orjentisano
i na znatnije povecanje upotrebe peleta na domacem trzistu.

Poslednjih meseci sektor OIE je bio pod pritiskom naja-
va uvodenja trosarina na obnovljive izvore energije, $to je
bilo opsezno preneseno u medijima i $to je bio predmet ni-
za strucnih sastanaka. Nase udruzenje izrazava duboku za-
brinutost mogucim posledicama takve odluke, koja bi bila
u potpunoj suprotnosti sa evropskim energetskim smerni-
cama i sa predlogom direktive o obnovljvim izvorima ener-
gije, koja je upravo na raspravi u Evropskom parlamentu, o
¢emu komuniciramo sa nizom europarlamentaraca.

U temama ove konferencije oseti se znatno zanimanje za
biomasu, $to nas kao sredisnje udruzenje veseli. Sa druge
strane to je i logi¢no, jer je ekonomi¢nost prerade drva ¢esto
dovedena u pitanje, ako se u potpunosti ne iskoristi drvni
ostatak, odnosno, ako se Sumska biomasa ne iskoristi na naj-
bolji nac¢in. Uvek ima mogucénosti za poboljsanja i verujemo
da e ovaj skup, kroz vazne prezentacije i rasprave te usvoje-
ne zakljucke dati vazan doprinos daljoj afirmaciji sektora.
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MARLIJAN KAVRAN,
direktor Hrvatskog
drvnog klastera

Ponosni smo na
nastavak jacanja_
ugleda konferencije!

SaD)

Drvo i Sume okosni-
ca su nase osnovne ide-
je na kojoj smo okupili celi sektor. Sada, nakom 14 godina
ne mozemo, a da ne izrazimo zadovljstvo, kako strukturom
ucesnika, Sirinom tema, ali i podrskom domacih i meduna-
rodnih institucija u samoj organizaciji.

Imamo srecu $to radimo u sektoru koji se bazira na pri-
rodnim resursima. Sume imaju nemarljivu vaznost sa sta-
novnistva ekologije i bioraznolikosti te pomazu pri spre-
cavanju klimatskih promena, dok zbog delovanja na rural-
nom prostoru istovremeno imaju i veliki gospodarski zna-
caj.

Uzimajuci u obzir ostvarene pokazatelje Sumarstva, pre-
rade drva i proizvodnje namestaja, moze se zakljuciti da bi
nastavak potsticanja ovog sektora bio gospodarski koristan
i produktivan deo politika hrvatske Vlade. Stavise, predlaze
se da Vlada, zbog svega navedenog, odredi upravo na Sumi
bazirane industrije kao stratesko podrucje na kojem ce se
primenjivati vazne evropske politike iz podrucja nedavno
usvojenog paketa kruzne ekonomije, sto ¢e omoguciti do-
datno ispunjavanje evropskih obaveza RH.

Klju¢na je ¢injenica da podrska sektoru ne mora nuzno
ukljucivati nova proracunska sredstva, nego samo preras-
podelu postojecih sredstava ili jacanje pozicija sektora kroz
postupke javne nabavke. Potsticanjem prerade drva mogu
se postici kvalitetniji dugorocni ucinci za RH, bududi da je
drvo ekoloski i prirodni proizvod, a njegova veca upotreba
se ve¢ podsti¢e nizom EU politika i konkretnih mera.

EU nivou, posebno u kontek-
stu 4. industrijske revolucije
u kojoj znacajnu ulogu treba-
ju imati roboti, primena novih
materijala i smart tehnoloskih
reSenja.

lako su drvopreradivaci pri-
licno aktivni kada je u pitanju
mobilizacija podsticaja, jos
uvek su ulaganja u istrazivac-
ko-razvojne aktivnosti najma-
nje zastupljena, sto svakako
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u budu¢nosti treba poboljsa-
ti. Na tome aktivno radii Hr-
vatski drvni klaster, koji je, na
marginama konferencije su-
delovao na sastanku projek-
tnog konzorcijuma FORESDA
(u okviru programa INTERREG)
zajedno s drugim medunarod-
nim stru¢njacima za inovacije,
biomasu i regionalni razvoj.
Prema zvani¢nom saop-
Stenju organizatora, tokom

dva dana u radu konferenci-
je ucestvovalo je preko 350
predstavnika preduzeca, au
strukturi prevladavaju vodeci
drvopreradivaci, odnosno na-
mestajci, proizvodadi prozo-
ra, vrata, peleta, kogeneracije,
parketari, kao i male i velike pi-
lane te nadlezne institucije. Te-
matske celine na konferenciji
uvek ukljucuju i predstavljanje
najnovijih tehnoloskih tren-

)

Fotografije Hrvatski drvn;' klaster

dova koji su neposredno pred
Drvno-tahnolosku konferenci-
ju upravo prikazani na najve-
¢em svetskom sajmu tehnolo-
gija LIGNA u Hannoveru. Glav-
ni sponzori konferencije izla-
gali suina Ligni, a deo njih je
u Opatiji takode prezentovao
svoje ovogodisnje novitete i
inovativna resenja. Dobavlja-
¢i tehnologija su dosli iz pod-
ru¢ja masinske obrade drve-
ta, primarne prerade, susenja,
energije iz drveta, proizvodnje
plocastih materijala itd.
Posebno i ovoga puta tre-
ba pohvaliti organizatore ovog
skupa, njihov sluh za drustvene
tokove, kreativnost i trasiranje
zakljucaka koji su, bez sumnije,
u funkciji razvoja ne samo drv-
ne industrije nego kompletne
drustvene zajednice. Zato je
Drvno-tehnoloska konferencija
zadrzala poziciju najznacajnije i
najbolje organizovane manife-
stacije namenjene Sumarstvu,
preradi drveta i proizvodnji na-
mestaja u ovom regionu. =



Nas sagovornik Zdravko Jelci¢, predsednik Uprave preduzeca Spin Valis

Dugorocan i stabilan razvoj drvnog sektora
podrazumeva sinergiju sa politikom

| ove godine smo, nakon zavrsetka
DTK u Opatiji, imali priliku i zadovoljstvo
da razgovaramo sa Zdravkom Jelc¢icem,
predsednikom Uprave preduzeca Spin
Valis. Jo$ pre dve godine je, analizirajudi
dobre rezultate drvne industrije Hrvat-
ske, gospodin Jelci¢ za nas casopis izjavio
da drvopreradivacki sektor ima veliki po-
tencijal i veliku buduénost stvaranja kva-
litetnih i konkurentskih proizvoda za glo-
balno trziste i da sa takvom tendencijom
drvna industrija Hrvatske do 2020. godi-
ne moze udvostruciti dobre poslovne re-
zultate... Da podsetimo, drvna industrija
RH je 2013. godine imala rast proizvod-
nje i izvoza od 21% u odnosu na pret-
hodnu godinu, da bi 2014. proizvodnja i
izvoz dalje rasli za 18% tako da je odavno
premasena milijarda dolara izvoza. Rast
proizvodnje i izvoza je zabelezen i 2015.
za 14,3% kao i u toku 2016. godine. Po-
sebno je znacajno $to raste proizvodnja i
izvoz proizvoda sa ve¢com dodatom vred-
noscu. Proteklih nekoliko godina perma-
nentno je rastao i izvoz namestaja, pa
prerada drveta i proizvodnja namestaja
spadaju u kategoriju najperspektivnijih
industrijskih grana u RH. Ona ostvaruje
3,6% BDP-3a, a od izvoza je prosle godine
ostvaren prihod od 1,25 milijarde evra.
U ukupnom izvozu RH drvna industrija
ucestvuje sa 10,4%, ali s obzirom da se u
proizvodniji koristi 94% domace sirovine,
odnosno da drvna industrija ima nisku
uvoznu komponentu, pa kada se to po-
smatra sa nivoa relativnih odnosa, onda
je ucesce u strukturi izvoza znatno vece...
Sve ovo nam je prosle, ali i ove godine
govorio gospodin Zdravko Jelci¢, ali smo
pre godinu dana zabelezili i njegovo mi-
Sljenje da se politika potvrduje kao fak-
tor koji ogranicava razvoj.

Prvo Vam, gospodine Jel¢i¢u, duguje-

mo zahvalnost Sto ste se i ovoga puta

odazvali nasem pozivu za razgovor, pa

Vas pitam da li i sada mislite da se po-

litika potvrduje kao faktor koji ograni-

cava razvoj? Da li se tu nesto menja?

- Da bi se drvopreradivacki sektori
dugoroc¢no i stabilno razvijali mora po-
stojati sinergija sa politikom, koja daje
dinamiku, dimenziju, zapravo sudeluje u
kreiranju stabilnosti razvoja sektora kroz
razne politike, ne samo preko Hrvatskih
Suma, vec i preko podsticajnih sredstava,
preko evropskih novaca, preko politike
zaposlenosti i stimulisanja zaposljavanja,
prekvalifikacija, zaposljavanje inavalida

Spin Valis neprekidno ulaze u znanja, obrazovanije,

nove tehnologije, nove proizvode, informatiku, marketing i
dizajn. Ulazemo i u nove obnovljive izvore energije,
osvajamo nova trzista i nove kupce, a sve u cilju jaCanja nase
pozicije i konkurentnosti na domacem i globalnom trzistu,

rada itd... Upravo kroz ovakve susrete u
Opatiji mi otvoreno razgovaramo, kaze-
mo i sugerisemo Sta smatramo dobrim i
pametnim i $ta bi trebalo uraditi da sta-
nje u sektoru bude jo3 bolji. Uvek je do-
bro i korisno kada politicari hoce sesti i
saslusati nas koji smo u sektoru, koji smo
svakodnevno u problematici na global-
nom trzistu. Mislim da je i razgovor na
DTK, ovde u Opatiji, bio koristan, isto kao
$to mislim da je zapravo promenom po-
litike koja se dogodila izborima u Hrvat-
skoj doslo do promena i da postoji jedan
pozitivan vetar. Vec je usvojena i prihva-
¢ena nacionalna strategija za drvoprera-
divacki sektor. Ona je realnost koja da-
je dobar temelj i smer razvoja sektora:
kako ga uciniti konkurentnim, kako i na
koji nacin generisati resurse, tradiciju i
znanje, kako ih uciniti konkurentnim u
ovom surovom svetu kada postoji jed-
na globalna utakmica i pritisak dalekog
istoka u svim robama od masiva, name-
S$taja, podnih oboga, stolarije itd... Stoga
je bilo nelogi¢no sto se proteklih godina
ovaj sektor izostavljao iz vaznih razvojnih
dokumenata. Zajedno sa Sumarstvom,
ovaj sektor ima veliki razvojni potencijal,
buduci da sadrzi sve elemente kruzne i

kaze gospodin Zdravko Jelcic.

zelene ekonomije, koja postaje vodeca
evropska politika. Na Sumi bazirane in-
dustrije zaposljavaju 53.000, a drvna in-
dustrija ukupno 35.000 radnika, $to tako-
de ima veliki socijalni znacaj u nerazvi-
jenim ili slabije naseljenim delovima RH.
Nama bi bilo teZze bez podrske politike i
to nije karakteristika samo za drvoprera-
divacki sektor, nego za privredu u celini,
a to karakteriSe svaku drustvenu zajed-
nicu, svaku organizovanu drzavu... Sada
je drugadije pa nam sledi implementaci-
ja i ozivotvorenje strategije, zatim ope-
rativne politike: akti, pravilnici, odluke
itd. Pred nama je i jedan veliki izazov, a
radi se o novom modelu raspodele tru-
paca. O tom smo ovde razgovarali sa
ministrom i definisali rok, deseti mesec
ove godine, kada bi trebalo da dosadas-
nji model, koji je velikim delom potro-
$en, doradimo i u¢inimo boljim, transpa-
rentnijim, kvalitetnijim, a to je zadatak
svih ucesnika u sektoru - kaze gospodin
Zdravko Jel¢ic.

A da li i sada verujete da ce drvna in-
dustrija Hrvatske do 2020. udvostruditi
dobar poslovni rezultat? Podse¢cam Vas
da ste to tvrdili pre dve godine.



-Vec godinama drvna industrija Hr-
varske permanentno belezi rast. To po-
kazuje njenu snagu i vitalnost. Prosle go-
dine izvoz je dostigao 1,25 milijardi evra
pa smatram da je apsolutno dostizan cilj
koji smo zadali, a to je 2 mlrd.€ izvoza do
2020. godine. Naravno potrebno je odra-
diti fundametalne politike. Imamo stra-
tegiju, pa je sada vazno napraviti odluke
koje ce pratiti i usmeravati poslovanje. A
vec smo culi od ministra da je doneta od-
luka o zabrani izvoza trupaca hrasta, ¢ak
i daske koja nije suva barem 20%. O¢i-
gledno je namera da se da primat izvozu
proizvoda sa ve¢com dodatom vredno-
$¢u, pa na taj nac¢in mozemo povecavati
zaposlenost i izvoz... Opasnost za Hrvat-
sku i za Srbiju, kao i za druge zemlje u re-
gionu je da nam dodu stranci, potencijal-
ni veliki investitori koji ¢e napraviti velike
fabrike sa procesnom industrijom koja
trazi mnogo sirovine i malo zaposlenih,

a ono $to je najveca opasnost, inostrani
investitor ¢e vrlo elegantno i bezbedno
prebacivati svoju dobit u drugu zemlju, a
kada vise ne bude imao interes gurnuce
firmu u stecaj. To je jasno, njima je profit
u prvom planu i oni nemaju sentimental-
nosti prema radnicima i rualnom razvoju.
Takvih primera u regionu, nazalost, ve¢
imamo i upravo tu treba da intervenise
politika da se takve stvari ne dogadaju.

Da li je to neminovnost koju je ovom

regionu doneo kapitalizam?

- U proteklih dvadesetak godina u
ovoj regiji se pokazalo lose to $to je drus-
tvena, politicka i ekonomska orijentacija
iSla ka zaduZzivanju, uvozu i potrosniji. Taj
model je bio poguban jer nije podsticao
proizvodnju, kao $to to radi ve¢ina zema-
lja u EU. Vecina razvijenih zemlja je, nai-
me, uveliko odstupila od cistog neolibe-
ralnog kapitalizma, sa kojim, u odredenoj
meri, kombinuje drzavni intervecioni-
zam, pri ¢emu se ne ugrozava slobodan
protok roba, kapitala i ljudi, ali drzava
uveliko brine i podstice odredene grane
i sektore za koje smarta da su vazni, da

su strateski i posebno one koji se bazira-
ju na domacim resursima. Za razliku od
vecine evropskih zemalja koje stole¢ima
grade sisteme u kojima se vodi dugoroc-
na politika i strategija odrzivog razvoja,
pre svega proizvodnje i zaposlenosti, to
nije karakterisalo ovu regiju u kojoj je in-
dustrijska proizvodnja u velikom delu
unistena inostranom konkurencijom, ali

i vlastitim nemarom, gde vlada nekakvo,
vec sam to rekao i opet ¢u ponoviti, pro-
kletstvo sirovina i resursa uopste, tako da
se i pored svih preduslova znatno sporije
razvjamo — kaZe Zdravko Jel¢ic.

Da li mozemo redi da je potpisivanje

pisma razumevanja u vreme DTK na

tragu gradnji sistema koji vodi ka du-
gorocnoj politici i strategji odrzivog
razvoja?

- Potpisivanje pisma razumevanja za
energetsko drvo je ozbiljan korak u tom
pravcu. Imamo ukupan godisnji etat Hr-
vatskih sSuma oko 5,5 miliona kubika, a
ovde smo slusali plan Ministarstva od
2016. do 2025. godine, kada ¢e biti po-
seceno oko 64 miliona kubika drveta, $to
znaci da je prosecan godisnji etat 6,5 mi-
liona kubika. Od toga je jedna trec¢ina
pilanskih trupaca, oko 2,3 miliona kubi-
ka, a ostalo je zapravo ogrevno i energet-
sko drvo. Potpisano pismo razumevanja
se, dakle, odnosi na sve vrste drveta koje
nije tehnicko i to je vrlo vazan segment
sektoru za investiranje u energetiku, u
kogeneracije i koris¢enje obnovljivih
izvora energije, ulaganje u pelete, bri-
kete, ulaganje u ostale sortimente, proi-
zvodnju celuloze, ogrevnog drva itd... Cilj
je zapravo da drvo ostane ovde i da se tu
preradi, da mu se doda vrednost, a ne da
se izvozi u Italiju, Austriju, Madarsku, Slo-
veniju....

Sta bi to jo3 organizacijski moglo biti

od koristi drvnoj industriji?

- Dobro je $to imamo veliku disper-
ziju malih, srednjih i velikih firmi, ali nije
dobro 5to se vrlo slabo udruzujemoii kla-
sterizujemo u jednu zajednicku pricu i in-
teres. To je problem na ovim prostorima
uopste, pa klasteri nisu bas zaziveli. Po-
stoje i nacionalni klasteri u koje je inve-
stirala EU, a ti klasteri deluju preko Mini-
starstva privrede. Prakti¢no, to je evrop-
ski projekt, a Spin Valis se kandidovao
na jedan takav prekonacionalni konkurs.
Prosli smo odabir i o¢ekujemo tender, a
to bi znacilo petogodisnje investiranje 10
miliona evra u proizvodnju namestaja, u
tehnologiju, u znanje, dizajn... To bi tre-
balo biti u dve faze gde je Spin Valis no-
sioc po takozvanom modelu 2, a uklju-
¢ena je drzava i akademska zajednica. Mi
imamo ugovor sa Arhitektonskim fakul-
tetom, smer za dizajn. Spin Valis je, da-

kle, nosilac projekta i nakon pet godina
to prakti¢no ostaje u kapitalu Spin Valisa.

Sada smo ve¢ na nivou firme u kojoj ste
predsednik Uprave, pa Vas pitam kako
je u Spin Valisu?

- Znate vec da Spin Valis ima stabil-
nu i odrzivu proizvodnju, jasnu orijenta-
ciju i da svake godine investiramo, a po-
Stujudi trend rasta potraznje namestaja
iz masiva i naseg uklapanja u zelenu eko-
nomiju, u lepoti i bogatstvu visestolet-
nih bukovih i hrastovih Suma Slavonije,
pronalazimo svoju inspiraciju i kvalitet-
nu gradu za nasu delatnost... Sada nam
sledi jedno veliko ulaganje od 10 milio-
na evra u opremu, a od toga je polovina
novca iz investicije Evropske unije. Ra-
di se o slozenom projektu, koji je stro-
go kontrolisan $to podrazumeva strogo
i namensko koris¢enje novca. Ovaj pro-
jekat je znacajan jer ¢emo napraviti jos
jedan iskorak u pravcu brendiranja vla-
stitog proizvoda i prodaje proizvoda za
globalno trziste sa vlastitim imenom, za-
tim pravljenjem prodajne mreze, ulaga-
nja u znanje, ljude, dizajn, trziste. Nama
je takav iskorak potreban i prilika da, po-
red toga $to ¢emo ostati uz nase velike
kupce sa kojima ¢emo i dalje raditi, ze-
limo da sa vlastitim proizvodima idemo
direktno u salone...

- U svakom slucaju Spin Valis organi-
zaciono i kadrovski sigurno ide u susret
izazovima trzista. Rastu nam proizvod-
nja i izvoz koji ¢ini 85% nase proizvodnje,
izvozimo u zemlje EU, ali smo prisutni i
na trzistima svih zemlja bivse Jugosla-
vije. Takode, nas interes je da razvijamo
saradnju sa nekim firmama u regionu. U
tom pravcu smo u nekoliko navrata raz-
govarali sa predstavnicima firmi SIMPO
i ATLAS. Mogu reci da smo na dobrom
putu da sa ATLASOM realizujemo neke
zajednicke proizvode gde ¢e nase uce-
$¢e biti manje od 50% 5to je uslov da bi
roba isla na trziste Rusije sa kojom Srbija
ima poseban i povoljan sporazum. Do sa-
da smo nazalost na tome premalo radili i
mislim da je Steta $to na ovom prostoru
ne koristimo dovoljno poslovno udruzi-
vanje... Ukratko, Spin Valis prati trendo-
ve i potrebe trzista. Proizvodimo visoko-
kvalitetne proizvode od kvalitetnih siro-
vina. Spin Valis neprekidno ulaze u zna-
nja, obrazovanje, nove tehnologije, nove
proizvode, informatiku, marketing i di-
zajn. Ulazemo i u nove obnovljive izvore
energije, a to svedoci nase kogeneracij-
sko postrojenje za proizvodnju elektri¢-
ne i toplinske energije iz drvne bioma-
se... Osvajamo nova trzista i nove kupce,
a sve u cilju jac¢anja nase pozicije i konku-
rentnosti na domacem i globalnom trzi-
$tu — kaze na kraju naseg razgovora gos-
podin Zdravko Jel¢i¢. m




Snabdevanje drvopreradivackog sektora Republike Srpske

Sumskim drvnim sortimentima u 2017. godini

PISE: Lazo Sinik

Prerada drveta i proizvodnja name-
Staja Cine oko deset procenata celoku-
pne industrijske proizvodnje u Republici
Srpskoj. Zaposljavaju oko 9.000 radnika,
a zajedno sa zaposlenim u oblasti Sumar-
stva i sece drveta broj zaposlenih je oko
15.000 radnika. Duzi niz godina ostvaru-
ju pozitivne stope rasta industrijske pro-
izvodnje. Posebno treba ista¢i da nakon
negativnih posledica svetske ekonomske
krize, pocinje period kontinuiranog rasta
koji je posebno izrazen u povecanju obi-
ma spoljnotrgovinske razmene pri ¢emu
izvoz belezi dvocifrene stope rasta. Tako
je biloi u2016. godini u kojoj je ostvaren
najvedi izvoz proizvoda od drveta i na-
mestaja od kada postoji Republika Srp-
ska. Izvezeno je oko 500 miliona KM $to
je za 13,5% vise u odnosu na 2015. godi-
nu. Izvoz namestaja je povecan za 15% i
ostvaren je u iznosu od 210 miliona KM.
Izvoz ostvaren u oblasti prerade i proi-
zvoda od drveta i oblasti proizvodnje na-
mestaja Cini 17,2% ukupnog izvoza iz Re-
publike Srpske.

Osnovni preduslov za odrzivi rast obi-
ma proizvodnje i izvoza uz povecanje
zaposlenosti je kontinuirano snabdeva-
nje preradivackih kapaciteta potrebnim
koli¢inama Sumskih drvnih sortimenata
odgovarajuceg kvaliteta postujuci ugo-
vorenu mesecnu i kvartalnu dinamiku is-
poruke.

Ranijih godina, zbog povecane potra-
znje za Sumskim drvnim sortimentima i
prekapacitiranosti preradivackih kapa-
citeta u Sumarstvu se deavalo da se za-
kljucuju ugovori u koli¢inama znatno ve-
¢im u odnosu na dozvoljeni secivi etat.
Nakon godina koje je obeleZila svetska
ekonomska kriza i normalizacije prilika
na trzistu Vlada RS je krajem 2011. go-
dine i tokom prve polovine 2012. godi-
ne odrzala dve sednice na temu stanja u
sumarstvu i drvopreradivackoj industriji
Republikle Srpske. Ustanovljeni su rokovi
odlozenog placanja Sumskih drvnih sor-
timenata u periodu od 30 do 90 dana za-
visno od stepena finalizacije i obaveza da
JPS,Sume Republike Srpske” prioritetno
snabdevaju drvopraradivace iz Republi-
ke Srpske koji se bave visim fazama pre-
rade drveta, odnosno finalnom i polufi-
nalnom preradom drveta. U periodu od
2013. godine ugovaranje isporuka Sum-

skih drvnih sortimenata je bilo u visini
secivog etata, a poseban problem je bio
kako zadovoljiti potrebe drvopredivackih
kapaciteta iz zapadnog dela Republike
Srpske gde su koncentrisani kapaciteti za
finalnu i polufinalnu preradu na bazi li-
$c¢ara sa raspolozivim koli¢inama trupaca
lis¢ara. No i pored deficita u kolicinama
uspevali su u najvec¢oj meri da zadovolje
potrebe finalnih i polufinalnih preradiva-
¢a koji su uredno izmirivali svoje obave-
ze, ali i potrebe kapaciteta primarne pre-
rade drveta sa minimalnim koli¢inama u
skladu sa Zakonom o Sumama RS.

Ovaj pristup zadrzao se dve, tri go-
dine i ponovo su poceli izrazeni proble-
mi u snabdevanju jer se ugovaralo vise
od dozvoljenog secivog etata tako da su
prioritetni kupci, iako su redovno izmiri-
vali obaveze, onemoguceni da preuzmu
ugovorene koli¢ine Sumskih drvnih sor-
timenata. Udruzenje Sumarstva i prera-
de drveta u Privrednoj komori RS je od
resornog ministarstva i Vlade RS trazilo
da se obezbedi snabdevanje kapaciteta
finalne i polufinalne prerade drveta kao i
svih ostalih drvopreradivaca iz Republike
Srpske zavisno od toga koliko ostvaruju
prihoda, koliko ostvaruju izvoza i koliko
zaposljavaju radnika. Takode je ukaza-
no na problem kontinuiranog snabdeva-
nja jer JPS u logijim vremenskim uslovi-
ma smanjuju ili obustavljaju proizvodnju
Sumskih drvnih sortimenata, secu i izvoz,
odnosno privlacenje do tvrdog puta ta-
ko da se enormno povecava obim proi-
zvodnje u letnjim mesecima kada objek-
tivno drvopreradivaci nisu u mogucnosti
da preuzmu povecane koli¢ine Sumskih
drvnih sortimenata zbog nemoguc¢nosti
blagovremenog procesa prerade i na taj
nacin zastite od propadanja kao i zbog
udara na likvidnost. U tim okolnostima
pojavljuju se kupci koji se ne bave final-
nom i polufinalnim preradom drveta pa
cak i kupci koji se uopste ne bave prera-
dom, nego se bave preprodajom u Fede-
raciju BiH ili izvan BiH. Pojedini izvodaci
radova u Sumarstvu takode su jedan od
kanala preko kojih se Sumski drvni sorti-
menti odlevaju izvan RS najvise zbog to-
ga $to im se za izvrSene usluge sece i pri-
vlacenja umesto plac¢anja na ziro racun,
obaveze plac¢aju Sumskim sortimentima
koje oni naj¢esce prebiraju odvajajudi
najkvalitetnije za svoje potrebe.

Zahtevi Udruzenja Sumarstva i prerde
drveta su prihvaceniiVlada RS je u cilju
izrade modela ugovaranja sumskih drv-

Ostriji kriterijumi za raspodelu

nih sortimenata u oktobru 2015. donela
zakljucak kojim se zaduZuje Ministarstvo
poljoprivrede, Sumarstva i vodoprivrede
da, u saradniji sa Ministarstvom industri-
je, energetike i rudarstva, predlozi krite-
rijume prema kojim ¢e JPS,Sume Repu-
blike Srpske” vrsiti raspodelu Sumskih
drvnih sortimenata, a u novembru 2016.
godine Vlada RS je donela Odluku o utvr-
divanju kriterijuma i nacinu raspodele
sumskih drvnih sortimenata.

Komisija JPS,Sume Republike Srpske”
jeimala zadatak da pripremi predlog
raspodele Sumskih drvnih sortimenata u
2017. godini prema Odluci o utvrdivanju
kriterijuma i nacinu raspodele Sumskih
drvnih sortimenata, a nadzor nad nje-
nim radom vrsila je zajednic¢ka komisija
formirana reSenjem ministra od strane
predstavnika Ministarstva poljoprivrede,
Sumarstva i vodoprivrede, Ministarstva
industrije, energetike i rudarstva i Pri-
vredne komore Republike Srpske.

Predlog raspodele Sumskih drvnih
sortimenata po vrsti drveta i po privred-
nim drustvima drvopreradivacke indu-
strije razmatrao je Izvr$ni odbor Udruze-
nja Sumarstva i prerade drveta u februa-
ru 2017. godine. Tokom rasprave iznese-
no je niz razlicitih konstatacija, stavova
i misljenja. Istaknuto je da bi bolje bilo
da su za kriterijum ukupan prihod i izvoz
uzimane fakture i izvoznocarinske dekla-
racije, zatim da su koli¢ine prema ovim
kriterijumima manje u odnosu na ranije
ugovarane i realizovane koli¢ine, da hra-
stove sortimente zbog male koli¢ine na
godisnjem nivou treba drugacije raspo-
rediti, zatim da je alarmantan podatak
da je u 2016. godini izvezeno oko 73.000
m3 trupaca i da onim privrednim drustvi-
ma koja su se bavila izvozom trupaca iz
RS treba onemoguciti da ucestvuju u ras-
podeli Sumskih drvnih sortimenata. Za-
trazeno je da se u cilju nesmetanog na-
stavka proizvodnje ugovori zakljuce za
period januar-juni u visini 50% visegodis-
njeg proseka ugovaranih i realizovanih
koli¢ina te da se u ovom periodu otklone
svi uoCeni nedostaci i nakon toga utvr-
di predlog ukupnih godisnjih kolic¢ina za
svako privredno drustvo. Posebno treba
preispitati u¢esce pojedinih privrednih
drustava u raspodeli Sumskih drvnih sor-
timenata kao $to su proizvodaci tapaci-
ranog namestaja, proizvodaci namestaja
od iverastih i mdf ploca te da se posebno
preispita i proveri uvodenje novih kupa-
ca u raspodelu sumskih drvnih sortime-



trupaca u Republici Srpsko]

nata. Bilo je predloga da se kriterijumi
preciziraju dodatnim principima. Upozo-
reno je da ce biti problema u pojedinim
jedinicama lokalne samouprave ukoli-
ko se na Stetu lokalnih drvopreradivaca
raspodela bude vrsila u ve¢em procentu
privrednim drustvima sa podrucja dru-
gih jedinica lokalne samouprave. Ista-
knut je znacaj kriterijuma i ¢injenica da
su bilo kakvi kriterijumi bolji nego da ih
nema. Na kraju je zaklju¢eno da se, u ci-
lju pocetka isporuka drvnih sortimenata
i nastavka proizvodnog procesa, pristupi
zakljucivanju ugovora za period januar -
juni 2017. godine u visini 50% godisnje
koli¢ine, a da znacajnija odstupanja od
koli¢ina koje su ugovarane i isporucivane
u prethodnim godinama bude posebno
provereno i analizirano. Zakljuceno je da
je potrebno preispitati predlozene koli-
¢ine Sumskih drvnih sortimenata kupci-
ma koji se prvi put pojavljuju kao kupci
Sumskih drvnih sortimenata i kupcima
koji se bave proizvodnjom tapaciranog
namestaja i slicno jer su njihove potre-
be za Sumskim drvnim sortimentima ne-
uporedivo manje u odnosu na utvrdeni
predlog i predlozenu korekciju raspodele
sumskih drvnih sortimenata. Isto tako je
zakljuceno da se kupcima koji su se bavi-
li i koji se bave prometom, odnosno pre-
prodajom Sumskih drvnih sortimenata
izvan RS, onemoguci ucesce u raspodeli
Sumskih drvnih sortimenata.

Na temu primene Odluke o utvrdi-
vanju kriterijuma i nacinu raspodele

Sumskih drvnih sortimenata i pitanja
obezbedenja drvopreradivackog sekto-
ra Republike Srpske potrebnim kolici-
nama odrzan je sastanak predstavnika
Ministarstva poljoprivrede, Sumarstva

i vodoprivrede, Ministarstva industrije,
energetike i rudarstva, Privredne komo-
re Republike Srpske i JPS,Sume Repu-
blike Srpske sa nacelnicima opstina So-
kolac i drvopraradivacima sa podrucja
opstina Sokolac, Han Pijesak, Rogatica i
Pale, a u Foci satanak sa nacelnikom op-
Stine Foca i nacelnicima susednih op-
stina i pojedinim drvopreradivacima sa
tog podrugja.

U cilju ¢vriceg povezivanja Sumarstva,
drvopreradivackog sektora i prometne
delatnosti RS, imajuci u vidu znacaj Su-
marstva i prerade drveta za ekonomiju
RS u aprilu 2017. godine u Vladi RS odr-
Zan je sastanak na temu ,Pitanje obezbe-
denja drvopreradivackog sektora Repu-
blike Srpske Sumskim drvnim sortimen-
tima u 2017.godini* Sastanku su prisu-
stvovali predsednik RS Milorad Dodik,
predsednica Vlade RS Zeljka Cvijanovi¢,
ministri, ¢lanovi Odbora za privredu i fi-
nansije Vlade RS, menadzment JPS ,Su-
me Repulike Srpske’, uklju¢ujuéi odrede-
na Sumska gazdinstva, odredeni broj fi-
nalnih, polufinalnih i primarnih drvopre-
radivaca kao i predstavnici Privredne ko-
more Republike Srpske. Na sastanku su
usvojeni stavovi:

1. Finalnim preradivacima, narocito
izvoznog karaktera, potrebno je obezbe-
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diti dovoljne koli¢ine sirovine za nesme-
tan rad.

2. Zaklju¢eni ugovori izmedu JPS i dr-
vopreradivaca moraju se postovati i di-
namicki ostvarivati.

3. Spriciti izvoz trupaca iz RS, koji na-
nosi stetu svim drvopreradivacima u RS.

4. Nastaviti sa uskladivanjem kriteri-
juma za raspodelu sumskih drvnih sorti-
menata u RS, da bi se u drugom polugo-
distu izvrsila realnija raspodela. Kriteri-
jumi, iako nisu idealni, predstavljaju alat
za promenu neodrZive prakse.

5. Spreciti vece ugovaranje od potre-
ba drvopreradivaca i spreciti bilo kakvu
preprodaju drvnih sortimenata.

6. Uprava i direktori Sumskih gazdin-
stava duzni su da sprece bilo kakve ano-
maliije i zZloupotrebe kriterijuma.

7. Pojacati stepen kontrole, uz anga-
Zovanje JPS, MPSV, MUP-a, Inspektorata,
u cilju sprecavanja krade Suma i nelegal-
nih radnji, imajudi u vidu da sprovedene
kontrole ukazuju na znacajne sprege Su-
mara i nekih drvopreradivaca, uz ¢injeni-
cu neadekvatnog procesuiranja na sudo-
vima. JPS ¢e o preduzetim aktivnostima
izvestavati MPSV i Vladu RS

8. Preduzeti aktivnosti na donosenju
Zakona o preradi drveta u RS.

9. Neophodno je vrsiti mesec¢no pra-
¢enje realizacije ugovora sa drvopreradi-
vac¢ima i o tome izvestavati MPSV, Vladu
RS i Privrednu komoru RS.

10. Novi drvopreradivaci moraju ima-
ti uraden elaborat o snabdevanju sirovi-
nom, na bazi ¢ega moraju zakljuciti ugo-
vor sa JPS.

11. Nastaviti sa kadrovskim ja¢anjem
JPS i svih njegovih organizacionih delo-
va.

12. Potrebno je u potpunosti realizo-
vati mere za redefinisanje organizacio-
no-ekonomske i kadrovske pozicije JPS,
usvojene od strane Vlade RS, ¢ime je JPS
obavezano da svojim angazovanjem na
koris¢enju ovog resursa treba dati vedi
doprinos ekonomiji RS.

13. Povecati investicije u Sumarstvu,
narocito u segmentu koji se odnosi na
otvaranje Suma.

14. Ubrzati aktivnosti na definisanju,
realizaciji i uspostavi informacionog si-
stema, kojim ¢e se osigurati upravljanje
svim fazama u Sumarstvu.

15. Zaostriti odgovornost za ostvari-
vanje mera i zadataka u teku¢em i du-
goro¢nom poslovanju JPS, ukljucujudi i
smenu neuspesnih kadrova. =



Dve decenije upornog rada i razvoja

Pocetkom juna smo posetili preduze-
¢e CAJEVIC-KOMERC, firmu koja je osho-
vana 11. 8. 1997. godine i koja je poste-
penim, a stalnim ulaganjem u tehnolo-
giju obrade drveta znatno prosirila svoj
proizvodni program i povecala proizvod-
ne kapacitete.

Uz Cestitke za dve decenije upornog
rada i razvoja, osnivaca i vlasnika ovog
preduzeca, gospodina Radivoja Cajevica,
molimo da se ukratko osvrne na razvoj-
ni put svoje firme, da oceni njen trenut-
ni poloZzaj, da kaZe $ta je u proizvodnom
programu i kakva je perspektiva ovog
preduzeca.

- Preduzeée CAJEVIC-KOMERC se
danas sastoji od dva proizvodna po-
gona; prvi je za primarnu i drugi za fi-
nalnu preradu drveta, a organizacio-
no ukljucuje i ostale, pratece funkcije:
tehnicka priprema proizvodnje; mar-
keting, finansije i racunovodstvo; pro-
daja i nabavka; pravni, kadrovski i opsti
poslovi, zatim kontrolu, u okviru koje
je skladiste i oprema, a sve je to u funk-
ciji obavljanja osnovne delatnosti... Od
osnivanja se bavimo primarnom pre-
radom drveta, a pocetkom 2005. godi-
ne smo krenuli u finalizaciju i poceli sa
proizvodnjom brodskog poda, lampe-
rije, elemenata za vratna krila i eleme-
nata za gradevinsku stolariju, da bi ve¢
2008. godine prosirili proces proizvod-
nje i poceli sa proizvodnjom unutrasnjih
i ulaznih vrata, bastanskih i klub stolova.
Poslovanje smo zapoceli sa 3 zaposle-
na radnika, a uz stalno povecanje proi-

26

| e |

Nas sagovornik
Radivoje
Cajevic,
osnivac,
vlasnik

i direktor

preduzeca
CAJEVIC-
KOMERC

zvodnje, prosirenje kapaciteta i uvode-
nje novih proizvoda danas zaposljava-
mo 50 radnika — kaze Radivoje Cajevi¢.
- Misija preduze¢a CAJEVIC-KOMERC
d.o.o0. je stvaranje snazne i stabilne kom-
panije za proizvodnju i prodaju finalnih
i polufinalnih proizvoda od masivnog
drveta, na teritoriji Bosne i Hercegovine
kao i zemalja u okruzenju, koja je stal-
nim unapredenjem poslovanja, kvalite-
ta proizvoda i usluga, usmerena ka stva-
ranju vecih vrednosti. Nasa obaveza je
da pratimo savremene svetske trendove
i dostignuca u ovoj oblasti, da postuje-
mo i njegujemo najstrozije kriterijume i
merila kvaliteta proizvoda i zastite ¢ove-
kove okoline... U tom smislu promotivna
strategija naseg preduzeca se sastoji od
kvalitetnog proizvoda i postovanja roko-
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va isporuke sto dovodi do toga da kupci
sami jedni drugima preporucuju pouz-
danog dobavljaca tako da smo u situa-
ciji da izaberemo saradnju sa stabilnim

i ozbiljnim kupcima na duzi rok. Tako se
potvrduje staro pravilo da je preporuka
najbolja reklama. Dakle, presudni faktor
koji opredjeljuje nase kupce za saradnju
su kvalitet proizvoda i postovanje ugo-
vorenih rokova isporuke, a tek na trecem
mestu je cena proizvoda - objasnjava
nas sagovornik.

CAJEVIC-KOMERC d.o.0. raspolaze
sa savremenom tehnicko-tehnoloskom
opremom visoke produktivnosti, prostire
se na oko 2.500 m? proizvodnih pogona
i oko 1.500 m? skladisnog prostora. Ko-
risteci raspoloZive resurse i dosadasnja
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iskustva u preradi drveta, CAJEVIC-KO-
MERC permanentno razvija nove proi-
zvode i tehnologije radi osvajanja novih
i zadrzavanja postojecih trzista. Osnovno
trziste za proizvode ove firme su zemlje

jul 2017.

bivie Jugoslavije, a u manjoj meri trziste
Evropske Unije i UAE.

Glavna delatnost firme CAJEVIC-KO-
MERC je proizvodnja i prerada razlicitih
vrsta drveta, proizvodnja gotovih pro-
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izvoda, ali i poluproizvoda od drveta:
VRATA, LEPLJENI ELEMETNI, BRODSKI PA-
TOS, LAMPERIJA, STOLOVI, BASTANSKE
GARNITURE, BRIKETI, REZANA GRADA...
Inace preduze¢e CAJEVIC-KOMERC je od
februara 2008. godine uvelo sertifikovan
sistem upravljanja i organizacije u skladu
sa zahtevima standarda ISO 9001:2008.

- Posebno treba istaci da proizvod-
nja vrata zahteva veliko iskustvo, kvalite-
tan materijal i visokosofisticiranu tehno-
logiju. Stoga, sa ponosom mozemo reci
da jedan od glavnih zadataka nase firme
jeste proizvodnja visokokvalitetnih vra-
ta. Vrata proizvodimo u nekoliko varijanti
kako bismo zadovoljili potrebe kupaca.
Proizvodimo vrata od masiva, punog dr-
veta (smrca, jela, bor), zatim Sperovana,
lesomali, furniri, MDF, krafmaster, fine li-
ne itd. Vanjska vrata proizvodimo isklju-
¢ivo od masiva, dok unutrasnja vrata mo-
gu biti celokupna od masiva, a jeftinije
varijante se proizvode po principu stok-
masiv, a plo¢a moze biti od nekog dru-
gog materijala - objadnjava Cajevi¢.

- Nas cilj je da i dalje ostanemo po-
zeljan partner nasim kupcima, poznat
po visokom nivou kvaliteta proizvoda i
usluga, da postenim i brizno negovanim
odnosima zastitimo interese nasih kupa-
ca i partnera, ali isto tako da Stitimo inte-
rese nasih zaposlenih radnika i vlasnika
preduzeca. Nemamo nameru da u bu-
du¢nosti menjamo strukturu nasih proi-
zvoda u smislu materijala, ali imamo oz-
biljnu nameru i cilj da jos3 vise poboljsa-
mo kvalitet kao i paletu nasih proizvoda
- kaze na kraju naseg razgovora gospo-
din Radivoje Cajevi¢. =
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Na Drvno-tehnoloskoj
konferenciji u Opatiji nas sa-
govornik je bio i inzenjer Mi-
lan Mili¢, osnivag, vlasnik i di-
rektor Pilane DRVOREZ koja
se nalazi u mestu Blatusa kod
Vrginmosta, na obroncima
Petrove gore, bogata Sumom,
gde dominiraju hrast i bukva.
Na Petrovoj gori takode ima
kestena i crnogorice, ali to su
manje prisutne vrste drveta...
To nam je ve¢ na pocetku raz-
govora rekao gospodin Mili¢,
a nas je zanimalo koliko dugo
se bavi preradom drveta, sta
je u proizvodnom programu
njegove firme, koji su proble-
mi prerade drveta u ruralnim
podruc¢jima i da li saraduje sa
trziStem Srbije.

- Preradom drveta se ba-
vim od 1987. godine i firma je
uz permanentan razvoj radila
dobro sve do pocetka rata...
Da nije bilo rata imali bismo
tri decenije neprekidnog ra-
da i razvoja, i danas bi, vero-
vatno, bili znatno veca firma...
Ovako, pored prekida rada,
za vreme rata u mojoj firmi je
prakti¢no sve devastirano... Ja
sam se vratio 1999. godine iz
Srbije kao povratnik i obno-
vio sam pogon u koji sam in-
vestirao 150.000 maraka, bez
ikakvog podsticaja i sa mini-
malnim ugovorima sa Hrvat-
skim Sumama od 600 do 700
kubika drveta na godisnjem
nivou. | pored teskoca dese-
tak godina smo funkcionisa-
li solidno, dok u proteklih pet
ili Sest godina funkcionisemo
prili¢cno tesko, prvo zato $to
imamo probleme u napla-
ti i $to jo$ nismo naplatili ne-
ka potrazivanja za robu koju
smo dali (u visini od 65.000€),
a drugo, ni ugovori sa Hrvat-
skim sumama i pored nasih
stalnih zahteva, nisu nam se
povecali. Zato smo prisiljeni
da se na razne nacine snala-
zimo za sirovinu, da je kupu-
jemo od privatnih trgovaca i
na licitacijama, a to je u pro-
seku za oko 20% skuplja siro-
vina i onda tesko mozete biti
konkurentni na trzistu u od-
nosu na ostale koji po ugo-
vorima imaju dovoljno siro-
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Sirovina ogranicava razvoj
U ruralnim podrucjima

Sa trziStem Srbije moja firma trenutno nema saradnju, ali smo
zainteresovani za partnerski odnos. Nudimo kvalitetnu dasku i elemente
hrasta, a 0 uslovima saradnje se uvek mozemo dogovoriti, kaze Milan Mili¢.
- Saradujemo sa nekim firmama iz BiH, povremeno im dajemo rezanu gradu
hrasta ili bukve, uglavnom kada osiguraju sredstva za avans.

vine. Istina, takvih je malo jer
je kod nas i u regionu pritisak
na sirovinu veliki — kaze Mi-
lan Mili¢.

- U primarnoj preradi dr-
veta imamo veliko iskustvo
i prakti¢no smo prosli sve,
rezali smo bukvu, hrast, je-
lu i smréu, proizvodili gradu
i rezlicite elemente... Ukoli-
ko budemo imali mogucnost
u planu je investicija u susa-
ru i parionicu, koje jos nema-
mo, a u poslednje vreme, iz-
medu ostalog, radimo i mon-
tazne kuce i to po principu
klju¢ u ruke, upravo zato da bi
deo svog materijala ugradi-
vali u te kuce. U protekle tri
godine, napravili smo sedam
montaznih kuca u Hrvatskoj
i to smo uspeli naplatiti. Me-
dutim, trenutno je potraznja
manja, situacija sa investici-
jama i nedostatkom novca,
ogranicavaju gradnju... Jed-
nu smo kucu sada ponudili u
Austriji, dali smo ponudu od
66.000€, nisu mi jo$ nista javi-
li da li ¢emo uspeti na tende-

Nas sagovornik
inzenjer
gradevinarstva
Milan Mili¢,
osnivac, vlasnik
i direktor

Pilane DRVOREZ

ru... Prakti¢no, gradnja kuca je
finalni proizvod i to bi trebalo
da nam uvaze da bi smo do-
bili vise sirovine - kaze Mili¢.
- Cinjenica je i o tome se
mnogo govori da sirovina
ogranicava razvoj u ruralnim
podrucjima. Kod nas broj za-
poslenih zavisi od toga koli-
ko imamo trupaca, a mogli bi
imati vise zaposlenih da ima-
mo vise sirovine. Kada bi po

ugovoru dobili 4 - 5 hiljada
kubika trupaca godisnje, kad
bi imali kontinuirano snabde-
vanje i sigurnu cenu, mogli bi
zaposliti jos petnaestak ljudi,
alisa 600 do 700 kubika dr-
veta na godi$njem nivou mi
trenutno zaposljavamo 5ili 6
ljudi... Problem je sirovina ko-
je unasem kraju ima u izobi-
lju, a mi je ne mozemo dobiti.
Samo u okruzenju imate dve
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Sumske uprave Karlovac i Si-
sak gde se godisnje sece bru-
to mase preko 600.000 kubi-
ka, od toga je 300.000 kubika
pilanske robe, a ja od tolikog
drveta godisnje dobijem 600
kubika trupaca, pa je zato si-
rovina faktor koji ogranicava
razvoj prerade drveta u brd-
sko-planinskim podrugdjima i
podstice iseljavanja — objas-

njava inzenjer Mili¢ i doda-
je da njegova firma trenutno
nema saradnju sa trzistem Sr-
bije, ali su zainteresovani za
partnerski odnos. — Nudimo
kvalitetnu dasku i elemente
hrasta, a o uslovima saradnje
se uvek mozemo dogovoriti.
Saradujemo sa nekim firma-
ma iz BiH, povremeno im da-
jemo rezanu gradu hrastaili

bukve, uglavnom kada osigu-
raju sredstva za avans.

- Dakle, nas osnovni pro-
blem je sirovina, a upravo na
otvaranju DTK ministar Tolu-
3i¢ je pred vise od 300 ucesni-
ka DTK rekao da su sa novim
rukovodstvom Hrvatskih Su-
ma prihvaceni svi uslovi drvne
industrije, $to podrazumeva i
podsticaje u ruralnim delovi-

ma nase zemlje. Drvopreradi-
vacdi od drzave traze postojano,
stabilano i stimulativno snab-
devanje sirovinom $to bi pre-
radivacima osiguralo kontinu-
itet u radu i istu startnu pozici-
ju. Ministar kaZe da je pritisak
na sirovinu veliki, a da je cilj da
se maksimalno uredi sistem
raspodele drvne mase. Drzava
najavljuje da e se vise fokusi-
rati na potporu ruralnim i pla-
ninskim podrucjima, gde po-
stoji tradicija prerade drveta, i
da ce traziti reSenja za podsti-
caje i otvaranje novih radnih
mesta. Ho¢u da verujem u do-
bru namerui iskrenost, pa se
osnovano nadam da ¢e moja
firma DRVOREZ dobiti vise si-
rovine jer smo u ruralnom po-
drugju i mogli bismo zaposli-
ti viSe radnika, pogotovo $to
smo delom i finalni proizvodac
- kaze na kraju naseg razgovo-
ra gospodin Milan Mili¢. =

EWD medu sponzorima

14. Drvno-tehnoloske konferencije

u Opatiji

Kao i proteklih godina, EWD je bio
jedan od glavnih sponzora Drvno-
tehnoloske konferencije, koja je ove
godine odrzana 5. i 6. juna u Opatiji.

Glavne teme konferencije bili su
aktuelni problem lokalne drvne in-
dustrije, kao i teme umrezavanja,
evropski projekti i nove tehnologije
u preradi drveta.

| ove godine zabelezeno je veli-
ko zanimanje ucesnika iz inostran-
stva, posebno iz zemalja EU (ltalija,
Nemacka, Austrija, Madarska). Teme
konkurentnosti sektora su vrlo ak-
tualne na EU nivou, posebno u kon-
tekstu 4. industrijske revolucije u
kojoj bi znacajnu ulogu trebalo da
imaju roboti, primena novih materi-
jalai smart tehnoloskih resenja. Za-
to je nuzno vise naglasavati izvoz i
pozicioniranje na medunarodnim
trzistima, receno je na Konferenciji
pa je upucen poziv firmama da ak-

NL)

tivnije koriste usluge Ministarstva
vanjskih i evropskih poslova te Hr-
vatskog sabora. Poznavanje trzista
na koje se izvozi je klju¢ uspeha, au
tome institucije mogu i moraju da-
ti podrsku.

Tokom dva dana u radu konferen-
cije ucestvovalo je preko 350 pred-
stavnika firmi iz Hrvatske i regiona, a
u strukturi su prevladavali vodeci dr-
vopreradivaci, odnosno proizvoda-

¢i namestaja, prozora, vrata, peleta,
kogeneracije, parketari, kao i male i
velike pilane te nadlezne institucije,
tako je predstavnik EWD-a, na ovom
skupu, uspostavio vazne kontakte i
razgovarao o moguc¢nostima sarad-
nje na novim projektima.

Drvno-tehnoloska konferencija u
Opatiji bila je uspesan i veoma zado-
voljavajudi dogadaj za EWD, zaklju-
¢eno je na kraju.

Fotografija Hrvatski drvni klaster
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Prva poslovna
Zgrada od drveta
U Australiji

International House Sydney formirala je
»kapiju” u novoj urbanoj zoni u razvoju
koja se proteze na 22 hektara i poznata
je pod nazivom ,Bangaroo South Area“ a
nalazi se u okviru glavne gradske poslov-
ne Cetvrti,CBD". Renomirana australijska
arhitektonska firma Tzannes and Associa-
tes, odgovorna za planiranje i izgradnju
sedmospratne komercijalno-poslovne
zgrade, kompletirala je celokupnu kon-
strukciju od drveta.

Glavna noseca konstrukcija od drve-
nog okvira i lameliranih greda sastoji se
od oko 930 m? zalepljenog laminiranog
drveta i 2.000 m® unakrsno laminirane

Prva poslovna zgrada od drveta u Australiji (izvor:International House Sydney, courtesy od Lendlease,
preuzeto sa www.detail-online.com)

bukve i smrce. Spojnice i elementi od ce-
lika su proizvedeni unapred u fabrici,He-
ss Timber” u Nemackoj, a zatim poslati u
Australiju i montirani na licu mesta tj. na
gradilistu. Ono $to karakterise ovu kon-
strukciju su kompozitni nosaci (potpore)

Drvena grada (izvor: Hess Timber, Rensteph Thompson, preuzeto sa www.detail-online.com)
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napravljeni od tri bloka zalepljenog lame-
liranog drveta smrce i unutrasnjih slojeva
lameliranog drvenog furnira koji su razvi-
jeni specijalno za ovaj projekat. Poloze-
na ploc¢a od lamelirane drvene grade sa
jedinstvenim sastavom slojeva furnira je
zalepljena uzduz i popreko. To je bilo ne-
ophodno, jer nosaci zahtevaju znacajna
»pomeranja“ koja dovode do visokog ste-
pena lokalizovanog poprec¢nog pritiska.
Stoga unutrasniji sloj lameliranog drve-
nog furnira ima ulogu armature. Udublje-
nja velikog formata u nosacima se koriste
za usmeravanje sile koja deluje i nije po-
trebno nikakvo dodatno ojacanje. Mnogi
testovi sa priznatih instituta za ispitivanje
su potvrdili nosivost ovih komponenti.

Kolonada od dvospratnih drvenih pi-
lastra koje su postavljene u obliku slova
V karakterisu izgled zgrade i prve upada-
ju u oko sa ulice a takode formiraju i nat-
kriveno Setaliste. Drvo australijskog eu-
kaliptusa (Ironbark), koje je poznato po
svojoj gustini, je koriS¢eno za izgradnju
pilastra.

Kompleks ima ukupnu povrsinu od oko
7.900 m’. Nivoi koji su na raspolaganju za
iznajmljivanje imaju fleksibilne planove
prostorija sa visinom od 2,7 metara. Cilj
je da se postigne barem Nivo 5,NABERS”
standarda odrzivosti (,National Australian
Built Environment Rating System”).

Arhitekte opisuju svoj dizajn kao ,po-
etsko i dinamic¢no slavljenje” drveta u
svrhu materijala za izgradnju i njegovog
potencijala za viSespratne konstrukcije.
Prema Daily Telegraphu, ovo je treca vi-
Sespratna drvena zgrada podignuta od
strane izvodaca radova Lendlease Au-
stralia. Prethodni projekti su: 10-spratna
,Forte” stambena zgrada i ,The Dock” u
Docklands distriktu u Melburnu.

| Katja Pfeiffer | Detail

jul 2017.




ESTIA, 11080 Zemun, Batajnicki drum 6A
telffax: 011/316 42 51, 316 16 29, 219 76 32
estia.beograd@gmall.com, office@estia.co.rs
www,estia.co.rs

 namestaj za opremanje stambenih objekata: kuhinje, spavace sobe,
decije sobe, kupatila, sobna vrata

. sve vrste kancelarijskog namestaja

. opremanje apoteka i laboratorija

 apremanje svih drugih poslovnih i javnih objekata

« izrada frontova za namestaj i usluzno lakiranje drveta

. projektovanje svih vrsta namestaja, kao i konsultacije
u realizaciji zeljenih formi i izgleda
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Inflacija raste, ali ne preti

Inflacija je u aprilu ove godine dosti-
gla 4% u odnosu na isti mesec prosle go-
dine i znatno je visa nego $to je bila, na
primer, prosle godine kada je iznosila
1,2% ili u 2015. godini kada je bila 1,5%.
U aprilu je, dakle, rast cena na malo do-
stigao 4%, a ekonomisti od polovine jula
ocekuju njen pad, pise u,Politici” polovi-
nom Sestog meseca ove godine.

Da li ovo znaci da je vreme niskog ra-
sta cena proslo, pogotovo ukoliko uzme-
mo u obzir da se medugodisnja inflacija
udaljila, kako to ekonomisti kazu, od cen-
tralne projekcije Narodne banke (NBS)
koja iznosi 3%? Projekcija inflacije NBS za
ovu godinu je, inace, tri, plus minus 1,5%,
$to ukazuje da rast cena na malo jos nije
probio gornju granicu cilja.

Ivan Nikoli¢ sa Ekonomskog fakulte-
ta u Beogradu kaze da je pomenutih 4%
najvisi nivo u ovoj godini, ali da nema
bojazni da je inflacija uzela zamah i da se
otela kontroli.

- Skuplji energenti po¢etkom godine
i hladno vreme koje se odrazilo na cenu
hrane prelili su se na inflaciju. Vise fakto-
ra sada ukazuje da je inflacija pod kon-
trolom poput toga da je dinar ¢ak ojacao
na gotovo 122 dinara za evro i da su jav-
ne finansije pod kontrolom. NBS je od 28.
aprila kupila 175 miliona evra na medu-
bankarskom trzistu i da nije tih interven-
cija dinar bi bio jo$ jaci. Promet u trgovini
na malo je u padu, zarade stagniraju pa
nema opasnosti da bi po tom osnovu ra-
sle cene. Ni spoljni faktori ne ukazuju da
bi inflacija mogla da raste. U evrozoni in-
flacija je u padu i majski podaci pokazuju
daiznosi 1,4%, a i nafta kosta manje od
50 dolara za barel. Dodatno i dolar pre-
ma evru je sada na najnizoj vrednosti u
ovoj godini. Taj odnos je sada 1,13 prema
evruy, a pocetkom godine je bio 1,04, ka-
ze Nikoli¢ koji o¢ekuje da ¢e se od nared-
nog meseca inflacija pribliZiti centralnoj
projekciji centralne banke od tri odsto.

Deset toplana u Srhiji prelazi
na grejanje na hiomasu

Ministar rudarstva i energetike Alek-
sandar Antic¢ potpisao je Sporazume o
zajmu i donacijama sa predstavnicima
Nemacke razvojne banke (KfW) i Vlade
Svajcarske, koji ¢e obezbediti da 10 to-
plana u Srbiji sa fosilnih goriva predu na
korid¢enje obnovljivih izvora energije,
odnosno biomase.
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Rec je o toplanama u Malom Zvorniku,
Novoj Varosi, Novom Pazaru, Prijepolju,
Bajinoj Basti, Valjevu, Priboju, Kladovu,
Majdanpeku i Beceju, koje ¢e ubuduce
koristiti biomasu umesto fosilnih goriva.

Prema re¢ima ministra Antica, zajam
je veoma povoljan, sa fiksnom kamat-
nom stopom od 1,1 odsto, sa pet godina
grejs perioda i 10 godina otplate. Anti¢
je dodao da ¢e sredstva zajma vracati lo-
kalne samouprave iz usteda ostvarenih u
procesu korisé¢enja biomase umesto fo-
silnih goriva. Sporazumi su potpisani u
okviru projekta,Podsticanje obnovljive
energije - razvoj trzista biomase u Srbi-
ji", koji je, kako je naznacio ministar, izu-
zetno znacajan za ukupan energetski si-
stem.

,Duboko verujem da su ovo vazne
stvari za buduc¢nost Srbije i posebno za
ove lokalne samouprave, jer je vazno da
razvijamo svest i radimo na sli¢nim pro-
jektima koji ¢e unaprediti nase trziste bi-
omase”, rekao je Anti¢ novinarima nakon
potpisivanja sporazuma. On je zahvalio
nemackoj i $vajcarskoj vladi, kako kaze
tradicionalnim, strateskim partnerima
koji podrzavaju Srbiju u ovoj oblasti.

Predstavnica nemackog Ministar-
stva za ekonomsku saradnju sa inostran-
stvom Imke Gilmer istakla je da to mini-
starstvo svesrdno podrzava aktivnosti u
domenu ekologije i zastite zivotne sre-
dine.

Isticuci da poglavlje 27 u procesu pri-
stupanja Srbije EU predvida niz izazova
koje treba savladati u oblasti zastite Zi-
votne sredine, Gilmer je rekla da je Ne-
macka spremna da pruzi Srbiji podrsku
na tom putu. Ona je ukazala da Srbija
ima mnogo izvora biomase, koje treba
iskoristiti.

Nemacki ambasador u Srbiji Aksel Di-
tman istakao je da je Nemacka najve-
¢i bilateralni donator i parter Srbije od
2000. godine.

,Do sada je 1,6 milijardi evra obezbe-
deno za razne razvojne projekte u Srbiji,
a 850 miliona evra usmereno je u oblast
obnovljivih izvora energije’, rekao je Di-
tman. Projekat o prelasku toplana na bi-
omasu vazan je zbog smanjenja emisije
ugljen-dioksida i zastite Zivotne sredine,
ali i otvaranja novih radnih mesta u op-
$tinama gde se proizvodi biomasa.

.| kroz ovaj projekat nastojimo da po-
mognemo Srbiji na putu ka EU, kako bi
ispunila uslove iz poglavlja 27 i kako bi
mogla da ga zatvori’, rekao je Ditman.

Ambasador Svajcarske u Srbiji Filip Ge
objasnio je da se sredstva koja obezbe-

duje vlada njegove zemlje odnosi na teh-
ni¢ku pomo¢, odnosno na zamenu ko-
tlova koji koriste fosilno gorivo sa onima
koji koriste biomasu.

Ge je podvukao da su Svajcarska i Ne-
macka medu vodedim zemljama u sve-
tu u oblasi energetske efikasnosti, kao i
medu tri najveca bilaterna donatora Srbi-
je. On je porucio da ¢e Svajcarska nasta-
viti da podrzava slicne projekte, te da ¢e
ostati posvecena razvojnoj pomoci Srbiji
i dodao da se razmatra povecanje finan-
sijske pomodi u naredne cetiri godine.

10 naknada koje placate hankama
ali, verovatno, ne znate da postoje

Predstavljamo vam deset naknada
koje placate bankama, a da mozda niste
ni znali da postoje u njihovom tarifniku
(Blic polovina jula).

1. Naknada za nerealizovane ¢ekove -
Da li ste znali da ¢e vam pojedine banke
naplatiti naknadu ukoliko se evidentira
da imate kod sebe a niste realizovali ¢e-
kove. To je najcesdi slucaj kad ih pustate
za plac¢anja na pocek. Taj trosak iznosi 30
dinara po ¢eku.

2. Naknada za odobrenje dozvoljene
pozajmice — Kada vam banka odobri do-
zvoljenu pozajmicu, moZe da se desi da
vam naplati i njeno odobrenje, koje izno-
si minimum 300 dinara, odnosno jedan
odsto od odobrene sume.

3. Naknada za izdavanje potvrda - Ce-
sto se desi da su vam neophodne razne
potvrde o stanju po racunu, Stednji, uku-
pnom prometu po racunu, poslovnoj sa-
radnji sa bankom. Dobicete ih, ali i plati-
ti. Uglavnom 100 dinara, negde i tri pu-
ta vise.

4. Prviizvod besplatan, svaki sledeci
kosta - Praksa je da se jedan izvod ne na-
placuje, ali ako tokom meseca Zelite vise
preseka stanja za to morate da odvojite
dodatan novac, od 40 dinara po izvodu.

5. Em kasnis, em platis opomenu -
Slanje opomene ce vas kostati. Tako ce-
te proci najjeftnije ukoliko dobijete prvu
opomenu od 100 do 240 dinara, dok je
svaka svaka sledeca, i trostruko skuplja, a
kod pojedinih 610 dinara.

6. Naknada za promenu kreditnog li-
mita — Odobren vam je kredit, ali ste ga u
meduvremenu refinansirali. | imate poro-
menu iznosa zaduzenja. | to ¢e vam po-
jedine banke naplatiti, a 1.000 dinara nije
zanemarljivo.

7. Neopravdana reklamacija — U slu-
¢aju da reklamirate stanje na teku¢em il
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Posaljite VEST ili neku informaciju iz vase firme ili okruzenja.

Sastanak konzorcijuma projekta FORESDA u Opatiji

Tokom trajanja 14. Drvno-tehnoloske konferencije u Opatiji u periodu od 05.

do 7.juna 2017. godine odrzan je i sastanak u okviru projekta FORESDA ¢iji je
ucesnik i Sumarski fakultet Univerziteta u Beogradu. Na sastanku su predstavljeni
rezultati u proteklih Sest meseci i prezentovane pocetne aktivnosti u okviru WP4
paketa kojim rukovodi Sumarski fakultet iz Beograda. Naredni sastanak konzorci-
juma je zakazan za 6. i 7. septembar 2017. u Sopronu u Madarskoj. Za vise detalja

o projektu posetite internet stranicu:

kartici, a pokaze se da je zalba bila ne-
osnovana rac¢unajte na izdatak pa i do
2.400 dinara.

8. Naknada za osiguranja — Odnose se
na korisnike kartica. Tako banke napla-
¢uju 40 dinara mesec¢no kao naknadu na
ime osiguranja finansijskih gubitaka ko-
risnika platne kartice, dok je upola jefti-
nija mese¢na naknada na ime osiguranja
korisnika kartice od posledica nesre¢nog
slucaja - 20 dinara.

9. Usitnis, ukrupnis i platis — Ukoliko
trazite da vam usitni ili ukrupne devize,
pojedine banke ¢e vam i to naplatiti 40
dinara.

10. Amortizacija tekuceq i ziro racu-
na - Sta god to predstavljalo za banku -
amortizacija ra¢una - vi ¢ete platiti 100
dinara.

La 10 godina broj stanovnika Srhije
maniji za skoro 400.000

Broj stanovnika u Srbiji se od 2006. do
2016. godine, na osnovu prirodnog pri-
rastaja, smanjio za oko 385.000. To znaci
da se u proseku godisnje broj stanovnika
smanji za 35.000. Prakti¢no, svake godine
nestaje opstina velicine Prijepolja, Bece-
jaili Savskog venca, saopsteno je 30. 06.
2017. u Republickom zavodu za statistiku.

Prirodni prirastaj u 2016. godini je
negativan, jer je broj umrlih 100.834
(50.708 muskaraca i 50.126 zena) dok je
broj Zivorodenih 64.734. Prose¢na starost
umrlih u Srbiji je 74,8 godina, a najvedi
broj umrlih je u starosnom intervalu od
75. do 84. godine. Posmatrano po polu,
vi$e umiru zene (20.274) od muskaraca

jul 2017.

www.interregdanube.eu/approvedprojects/foresda

(16.736). Vodeci uzrok smrti kod oba po-
la bile su bolesti sistema krvotoka.

Broj umrlih nasilnom smréu blago
opada u odnosu na prethodne godine,
te u 2016. godini iznosi 2.858. Broj samo-
ubistava je za 102 slu¢aja manji nego u
2015. godini i iznosi 962.

Procenjen broj stanovnika u Srbiji
iznosio je 7.058.322 u 2016. godini.

Najveci broj dece, oko 40.000, rodile
su Zene starosti od 25 do 34 godine, te
je prosecna starost majke 29,6 godina.

U gradskim naseljima prosecna starost
majke je 30,4 godina a u ostalim naselji-
ma 27,8 godina. Izvor: Beta

Brak u Srhiji u proseku
traje 13,3 godine

Republi¢ki zavod za statistiku saop-
Stio je podatak da je prosle godine u Sr-
biji zaklju¢eno 35.921 brakova, $to je 2,8
odsto manje nego u 2015. Tada je regi-
strovano 36.949 brakova.

Navodi se i da je prosek prilikom stu-
panja u brak za zene 31 godina, a za mus-
karce 34 godine. Broj zaklju¢enih prvih
brakova u Srbiji maniji je za 4 odsto u od-
nosu na 2015. i iznosi 29.048, kazu u RZS.
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Prosek pri zakljucenju prvog braka za
muskarce je 31 godina, a 28 godina za Ze-
ne. Vecina zakljucenih brakova je izmedu
supruznika iste nacionalnosti i takvih je
87 dsto.

Najvise je zakljucenih brakova u koji-
ma su supruznici sa istom Skolskom spre-
mom, i to 67 odsto. U 46 odsto zakljuce-
nih brakova oba supruznika su ekonom-
ski aktivna lica. Godine 2016. razvede-
no je 9.046 brakova, odnosno 3,6 odsto
manje u odnosu na 2015. godinu. Prosek
godina starosti prilikom razvoda braka
za Zene je 40 godina, a za muskarce 44
godine. Prosecno trajanje braka razve-
denog 2016. godine je bilo 13,3 godine.
U 2016. najveci broj razvedenih parova
imao je decu, 55 odsto, odnosno 5.001
razvedenih brakova. Nakon razvoda, iz-
drzavana deca su u 72 odsto slucajeva
dodeljena majci. Izvor: Beta

Bolna istina drvopreradivackog
sektora Slovenije

Od 2008. do 2015. godine Udruze-
nje drvne industrije i industrije name-
Staja pri Gospodarskoj komori Sloveni-
je se borilo za tzv. sektorski pristup dr-
vopreradivackoj industriji s ciljem da
se formira posebna privredna politika
za drvopreradivacki sektor. Bili smo za-
nemareni i zaboravljeni sve do 2010. a
sada su usledile podrske, pa je sektor
prvi put rangiran medu 8 prioritetnih
privrednih grana kome je omogucéeno
25 miliona eura podrske za tri razvojna
centra, kaze Igor Milavec, direktor ovog
Udruzenja.

Kada se analiziraju podaci industrijske
proizvodnje od 2005. do danas, moze se
zakljuciti da je pocetkom posmatranog
razdoblja indeks industrijske proizvod-
nje bio stabilan. Nakon 2008. indeks in-
dustrijske proizvodnje namestaja naglo
opada i taj trend traje sve do danas. Opa-
dao je i broj zaposlenih u drvopreradi-
vackom sektoru, pa je tako sa 21.407 za-
poslenih u 2008. godini, ta brojka dra-
sti¢no pala na 11.838 zaposlenih u 2015.
godini. Od tada se belezi rast pa je ove
godine u drvopreradivackom sektoru
Slovenije zaposleno 12.620 radnika.

Ne koristite sumnjive bankomate,
mozda vam snimaju PIN

Ako primetite nesto sumnjivo na ban-
komatu na kojem Zelite da podignite no-
vac, nikako ga ne koristite, ve¢ obavesti-
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te banku o tome, savetuju iz Odseka za
sprecavanje zloupotreba platnim karti-
cama i reavanje reklamacija Rajfajzen

banke.

Svakog vikenda u aprilu ¢etvorica bu-
garskih drzavljana pljackali su ljude koji
su u Beogradu podizali novac sa banko-
mata jedne banke. Oni su na bankomate
postavljali tzv. ,skimere”, skidali podatke
sa kartica klijenata, zatim se vracali u Bu-
garsku, tamo izradivali nove falsifikova-
ne kartice sa zloupotrebljenim podaci-
ma, vracali se ponovo u Beograd i dizali
novac...

Beogradska policija uspela je da ude
u trag ovoj grupi, dvojica osumnji¢enih
su uhapsena, a dvojica su uspela da po-
begnu. Pljacka se nastavila i tokom ma-
ja, samo $to su sada pljackasi, umesto sa
bankomata u Srbiji, sa Balija podizali no-
vac sa tudih bankovnih rac¢una, objavlje-
no je u vise domacih sredstava informi-
sanja.

U banci objasnjavaju da su,,skimeri”
uredaji koji se ostavljaju na bankomatu i
koji snimaju PIN koji korisnik unosi i pre-
uzimaju podatke sa magnetne trake kar-
tice, koje kasnije nanose na falsifikovane
kartice. Onim korisnicima porucuje da
ako primete bilo $ta sumnjivo na ban-
komatu sa kojeg Zele da podignu novac,
odmah obaveste kol-centar banke ¢iji je
bankomat, i da taj aparat ne koriste. U
bankama takode isti¢u da banke ulazu
velika sredstva u zastitu bankomata, po-
stavljanje ,antiskiming” uredaja i insta-
laciju zastitnog softvera, ali dodaju i da
kriminalne grupe stalno prate razvoj za-
stitne tehnologije, te su banke stalno,u
trci sa njima”.

Dodatne mere zastite koje klijenti mo-
gu da preduzmu su na prvom mestu da
se kartica i pin ne drze zajedno na istom
mestu. Zatim da se koriste bankoma-
ti na osvetljenim i prometnim mestima,
u okviru ekspozitura banke. Takode, po-
Zeljno je rukom zastititi tastaturu dok se
unosi pin, jer se tako blokira kamera na
eventualnom ,skiming” uredaju, odno-
sno blokira se snimanje pina. Podsecaju
i da gotovo sve banke imaju SMS obave-
Stenja o transakcijama, i da je preporu-
ka klijentima da obrate paznju na svaku
poruku od banke i da ako primete nepo-
znatu transakciju, odmah obaveste ban-
ku i kartica ¢e momentalno biti blokira-
na. Ukoliko se Steta ipak dogodi, banka
e udiniti sve da nadoknadi klijenta u ce-
losti, iako zakon u odredenim slucaje-
vima podrazumeva da deo Stete snosi i
sam korisnik.
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Nemacka - pala vrednost
tapaciranog namestaja

Nakon dvogodisnjeg porasta nemac-
ka industrija tapaciranog namestaja po-
novo je u februaru ove godine zabelezila
pad od 11%, a pao je i promet u Nemac-
koj za 12,5% $to je viSe nego u inostran-
stvu gde je promet tapaciranog name-
Staja pao za 8% u odnosu na 2016. godi-
nu. Vrednost prometa u evrozoni pala je
za skoro 15%, $to je duplo veci pad nego
u inostranstvu, ukupno, zabelezio je ¢a-
sopis Drvo&namjestaj. Ukupno je za prva
tri meseca ove godine promet tapacira-
nog namestaja pao za 4%. Promet je na
nemackom trzistu pao za 6,4%, dok je u
inostranstvu porastao za 1,1%. Rezultat
je u evrozoni suprotan, pa je na tom po-
dru¢ju promet tapaciranog namestaja
pao za 3,4% u odnosu na posmatrani pe-
riod 2016. godine.

Prodaja preko interneta u sivoj zoni

Nacionalna organizacija potrosaca Sr-
bije je krajem maja pokrenula kampanju
,Cuvaj se mac¢ke u dzaku - kupuj legal-
no’, Ciji je cilj edukacija potrosaca o po-
sledicama kupovine nelegalnih proizvo-
da i mogu¢nostima zastite prava potro-
$aca. Kako informise Dnevnik, po objas-
njenju predstavnika Nacionalne organi-
zacije potrosaca, vise od 90 odsto proda-
vaca na internetu je lazno i u sivoj zoni.
Trgovinu na internetu niko ne kontrolise,
zbog ¢ega bi kupci pre kupovine treba-
lo da provere ko je prodavac, odnosno
da li je pravnoili fizicko lice jer sve ostalo
moze da bude,macka u dzaku’, ¢est pro-
blem je u prodaji Svercovane robe.

U Nacionalnoj organizaciji potrosaca
Srbije isticu da imaju registar prijava, u
kojem ima 30.000 registrovanih potrosa-
¢a, gde se moze ta¢no videti na $ta se po-
trosaci najvise zale, a najvedi broj prigo-
vora je upravo na robu koja se kupuje pu-
tem inteneta. Prilikom kupovine na inter-
netu vaze ista pravila kao za svaku drugu
robu, ali se u isto vreme preuzima rizik.
Tamo gde se kupi legalno, imamo Sanse
u 80% slucajeva da pomognemo kupcu,
atamo gde se to ¢ini ilegalno, tesko da se
potro$ac¢ima moze pomodi, isticu u Naci-
onalnoj organizaciji potrosaca Srbije. Ina-
e, prosle godine je tom udruzenju stiglo
11.517 prigovora potrosaca na kupljenu
tehni¢ku robu, a 51,41% se odnosila na
nepostojanje garancije, 22,5% na kvalitet
robe i usluga, 8,02% na isporuku robe i

izvrienje usluga, a 19,07% odsto na osta-
la pitanja prava potrosaca.

Kupovna mo¢ u Srhiji manja
od polovine evropskog proseka

Kupovna mo¢ prose¢nog domacinstva
u Srbiji manja je od polovine evropskog
proseka, pokazuju podaci Eurostata za
2016. godinu. Prema tim podacima, nase
mogucnosti iznose 45% od uobicajenog
u Evropskoj uniji. Isto istraZivanje pokazu-
je da po materijalnom dobrostanju za na-
ma zaostaju jo$ samo Bosna i Hercegovi-
na, Makedonija i Albanija. U Bugarskoj ku-
povna moc iznosi 53% od evropskog pro-
seka, u Hrvatskoj 59%, u Rumuniji 63%
i Sloveniji 75% od evropskog proseka.
Za razliku od toga kupovna mo¢ doma-
¢instava u Luksemburgu je 32% visa od
evropskog proseka, u Nemackoj 22%, a u
Austriji 18%, pokazuju podaci Eurostata.

»Kakav nam je standard najbolje se vi-
di iz ¢injenice da nam je potrebna jedna
i po prose¢na zarada da bi se podmirila
prosecna potrosacka korpa”, kaze za,No-
vosti” ekonomista Sasa Dogovic. Kvalitet
Zivota se vidi i iz toga da na egzistencijal-
ne potrebe, hranu, struju, grejanje, izdva-
jamo vise od polovine prosecnih prima-
nja tro¢lane porodice. Jo$ je alarmantniji
podatak, prema njegovim rec¢ima, da vi-
Se trosimo na alkohol i duvan, oko 4,5%,
nego na obrazovanje (oko jedan odsto).

Nafta sve jeftinija u svetu, u Srhiji
snizenje simbolicno - 70 para

Cene sirove nafte na svetskim berza-
ma padaju, barel je sa 56 dolara pao na
45 dolara. Medutim, to se na pumpama u
Srbiji ne vidi. | pored najava da ¢e gorivo
pojeftiniti, cene derivata snizene su sim-
boli¢o od 70 para do oko jednog dinara,
objavio je RTS polovinom maja.

Iz Udruzenja naftnih kompanija za
RTS kaze da potrosaci treba da budu
uvereni da plac¢aju najnizu cenu na trzi-
Stu jer postoji snazna trzisna konkuren-
cija. Ako se uodi zloupotreba na trzistu,
drzava moze da kaznjava. Imamo vise od
1.400 benzinskih stanica i na trzistu se
vodi 'bitka' za potrosace, sto govori da
postoji trzisna konkurencija. Naftne kom-
panije stalno nude snizenja i kartice lojal-
nosti. Trenutna cena je najniza koja moze
da se ponudi potro3acima, kazu u ovoj
asocijaciji. Treba sacekati, izvesno je da
e uslediti pad cena, objasnjavaju i do-
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daju da je u Srbiji konstantna promena
cene nafte, pa da zato treba obratiti pa-
znju kada se poredimo sa zemljama regi-
ona. Kada se poredimo sa drugima, tre-
ba imati na umu da od 150 dinara koliko
kosta dizel, 80 dinara je drzavno zahvata-
nje, a to zavisi od zemlje do zemlje. Kada
izbacimo drzavne zahvate onda se do-
lazi do ujednacenih cena na trzistu. Sve
zemlje podjednako dizu cene, negde se
kontrolise, pa se kao u Sloveniji desi da
nema promena 15 dana pa onda naglo
usledi promena, a kod nas je kontinuitet
- zakljuc¢io u ovom udruzenju.

Ko izdaje stan na divlje, za
neplacanje poreza moze da plati
kaznu 150.000 dinara

Prema gruboj racunici, u Srbiji ima
260.000 nekretnina koje se rentiraju, a
tek jedan odsto stanodavaca placa po-
rez na njihovo iznajmljivanje... Drzava
je odlucila da se ne odrekne ovog priho-
da, pa je setom zakona suzila manevar-
ski prostor za izbegavanje nameta. Maja
meseca pocela je obuka profesionalnih
upravitelja u Privrednoj komori Srbije, a
vec od juna pocece da se primenjuje no-
vi Zakon o stanovanju.

Naime, svaka zgrada ¢e imati uprav-
nika koji ¢e biti u obavezi da vodi bazu
podataka svih stanova, pa i onih koji se
izdaju. Na osnovu nje, poreznici ¢e imati
tacan uvid u prihode od rentiranja. Ujed-
no, podstanari koji zive na,divlje” bice
pod lupom ,poreskog alarma”

Porez na prihode od nepokretnosti
ureden je Zakonom o porezu gradana,
podsecaju Vecernje novosti. Stanodav-
ci za neplacanje poreza mogu da plate
kaznu od 5.000 pa do 150.000 dinara, a
ukoliko visina utajenog poreza prelazi
iznos od 150.000 dinara, zapre¢ene su i
kazne zatvora. S druge strane, kazne za
podstanare krecu se od 20.000 do 50.000
dinara. Pored kazne za poreski prekrsaj,
stanodavac mora da plati i ceo iznos uta-
jenog poreza.

Gradani koji poseduju nepokretnu
imovinu koju rentiraju (stanove, kuce,
sobe, garaze) duzni su da odmah posle
sklapanja ugovora o zakupu Poreskoj
upravi prijave da su poceli da ostvaru-
ju prihode od izdavanja nepokretnosti.
Poreska prijava PP OPO podnosi se nad-
leznom poreskom organu prema mestu
prebivalista u roku od 30 dana od dana
zakljucenja ugovora o zakupu, odnosno
podzakupu. Uz prijavu se prilaZe i ugovor
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Disi¢ predsednik Skupstine privrednika Jablanickog i P¢injskog okruga

Kako saopstava Jugpress krajem pr-
ve dekede juna, Sladan Disi¢, generalni
direktor kompanije SIMPO, jednoglasno
je izabran za predsednika Skupstine pri-
vrednika Jablani¢kog i P¢injskog okruga,
koji broji 35 ¢lanova. Zamenik predsed-
nika je Ivana Mici¢, direktor filijale Credit
agricole banke Serbia AD Novi Sad u Le-
skovcu.

Ovo je novi nacin organizovanja i funk-
cionisanja Komore. Skupstina privredni-
ka je najvaznije telo i temelj buduceg ko-
morskog organizovanja, a Disi¢ ¢e zastu-
pati interese 2.860 privrednih drustava na
teritoriji P¢injskog i Jablani¢kog okruga.

o zakupu. Prijave se mogu podneti i elek-
tronski, posredstvom elektronskih servi-
sa Poreske uprave - e-porezi. Ova proce-
dura prijave je izuzetno jednostavna.
Kao posledica ove mere, ocekuje se
da trziste reaguje, odnosno da stanodav-
ci povecaju cene zakupa nekretnina. Jer
veoma tesko ¢e modi da se produ do sa-
da uobicajene price da u stanovima zZive
decaili rodaci vlasnika. U vedini evrop-
skih zemalja stanovi se izdaju posred-
stvom agencija koje vode ra¢una o tome
da porez i svi ostali troskovi budu place-
ni. Stanodavci placaju porez, ali zato ne
jure zakupce zbog neplacéenih racuna.
A ako u stanu koji je izdat dode do neke
Stete, polise osiguranja to nadoknaduju.

Kamate na nuli, Stbi u bankama
drze 10 mird. EURA

Gradani Srbije su na kraju marta 2017.
ukupno imali na stednim racunima u
bankama 1.138 milijardi dinara, odno-
sno 9,24 milijarde evra. Ukupna Stednja
stanovnistva porasla je u martu u odno-
su na prethodni mesec za oko ¢etiri mili-
jarde dinara, ili za oko 32,5 miliona evra,
prema podacima iz statistickog biltena
Narodne banke Srbije za mart 2017. go-
dine, a objavio B92 polovinom maja.

Od ukupnog iznosa, na dinarskoj
Stednji je u posmatranom mesecu bi-
lo 51,28 milijardi dinara. Dinarska Sted-
nja na kratkoro¢nim partijama je iznosila
44,44 miljarde dinara, a na dugoro¢nim
6,84 milijarde.

Devizna Stednja stanovnistva je u
martu iznosila 1.087 milijardi dinara, od-
nosno 8,83 milijarde evra. Na kratkoroc¢-

nim deviznim Stednim racunima grada-
na bilo je polozeno 893,5 milijardi dina-
ra (7,26 milijardi evra), a na dugoro¢nim
193,6 milijardi dinara (1,57 milijardi evra).

PROSTORIJA povecala izvoz 52%

Vodedi proizvodac dizajniranog na-
mestaja PROSTORIJA iz Hrvatske ostva-
ruje zapazene izvozne rezultate. Nasa
ulaganja u dizajn, razvoj, inovativnost,
sajmove i luksuzne kataloge daju velike
rezultate. U prvih 5 meseci ove godine
povecali smo izvoz za 52% $to je super
rezultat. Danas imamo vise od stotinu za-
poslenih, a izvoz ¢e nam, $to je najvaz-
nije, stalno rasti, isti¢e Tomislav Knezo-
vi¢, vlasnik preduzeca. Ono $to mi proi-
zvodimo ne bi moglo opstati bez jakog
izvoza, jer je hrvatsko trZiste za ovu vrstu
proizvoda premalo. Nas namestaj se pro-
daje u preko 40 zemalja sveta, u Australi-
ji, na Dalekom istoku, Kini, SAD-u, Juznoj
Americi, u zemljama Skandinavije, Juznoj
Africi, u Evropi, ali i u zemljama regije.

LOKVE u potrazi za kupcima
prozora u Juznoj Koreji

Lider u proizvodniji prozora u Hrvat-
skoj, preduzece LOKVE, iz istoimenog me-
sta u Gorskom kotaruzivne medunarodne
aktivnosti kroz realizaciju studijske posete
u Koreju. Ako imate nameru prodati nesto
u zemlju Samsunga, morate imati svet-
ski proizvod, isti¢u o ovom preduzedu, a
vlasnik i direktor Franjo Mihel¢i¢ kaze: U
toj dalekoj zemlji ve¢ imamo odredene
prodajne reference bududi da smo nasim
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prozorima opremili hotel i niz stambenih
vila u blizini Seula. Radi se o novom trzi-
S$tu koje podrazumeva i enormne trosko-
ve marketinga ali i logistike. O¢ekujemo i
konkretnu podrsku nadleznih institucija
zaduZenih za izvoz - kaze Mihelcic.

SAD uvoze 16% manje rezane grade
iz Kanade. Rastu cene cetinara

Tokom prva tri meseca ove godine
SAD je uvezla 16% manje rezane grade iz
Kanade u odnosu na proslu godinu, odo-
sno koli¢inu od 8,5 mil. metara kubnih.
Medutim, vrednost kanadskih posilja-
ka porasla je za 15% i iznosila je 1,4 mild.
USD zahvaljujudi rastu cena Cetinara na
trzistu SAD-a. Vrednost uvoza grade iz Ne-
macke u prvom kvartalu iznosila je 14,29
mil.USD, a radi se o koli¢ini od 548,5 hi-
ljada metara kubnih koja je postigla cenu
od 26 USD/m?3. Porastao je i uvoz u SAD iz
Svedske i to za 34% na 87,8 hiljada m3 u
prva tri meseca ove godine. Iz Rumunije
je uvezeno 23,9 hiljada m?, sto je gotovo
dvostruko u odnosu naisti kvartal 2016.
godine, a udvostrucen je i uvoz iz Austrije.

Evropsko udruzenje pilana:
Proizvodnja tvrdog drveta
u 2016. pala za 5%

Glavni globalni proizvoda¢ mekog dr-
veta je SAD, na $ta se odnosi 31% svet-
ske proizvodnje, navodi Silvia Melega-
ri, izvrni sekretar Evropskog udruZenja
pilanske industrije. U odnosu na 2016.
ove godine se predvida rast proizvodnje
mekog drveta. Najvedi evropski proizvo-
dac tvrdog drveta je Nemacka, a oceku-
je se i dalje povecanje proizvodnje usled
rasta potraznje na domacdem trzistu sto
je uslovljeno i pove¢anom izgradnjom
montaznih kuca za migrante. Proizvodnja
mekog drveta u Skandinaviji se takode
oporavlja, usled porasta izvoza na azijsko
trziste, ali se belezi i stagnacija na trziste
Severne Afrike. Najveci evropski uvoznik
mekog drveta je Ujedinjeno Kraljevstvo,
sa ¢ak 6 mil. m3 godisnje, ali je dalje tren-
dove tesko proceniti s obzirom na izlazak
UKiz EU...

Sto se ti¢e proizvodnje tvrdog drve-
ta ono je 2016. palo u odnosu na 2015.
za ¢ak 5%. Razvoj rumunskog trzista ¢e u

budu¢nosti biti odreden novim, restriktiv-
nim, zakonom o seci, $to se nadovezuje

na neke javne i politicke polemike o ile-
galnim se¢ama iz proteklih godina. Indika-
tivan je i podatak o oporavku francuskog
trzista, gde je nakon 15 godina pada pro-
izvodnje proizvoda od drveta u 2016. za-
belezen porast. Cetiri drzave: Rumunija,
Francuska, Nemacka i Litvanija proizvode
oko 80% evropske proizvodnje liscara.

Prosle godine je u Rusiji
zabelezen porast proizvodnje
rezane grade za 4,5%

Prema sluzbenim statistikama Rusi-
je, ruska drvna industrija je u 2016. godi-
ni proizvela 23 mil. m3 rezane grade, $to
je rast od 4,3% u odnosu na 2015. godi-
nu. Poslednjih godina, usled embarga,
ali i strukturne tranzicije Sumarskog i dr-
vopreradivackog sektora u Rusiji su re-
gistrovani uglavnom negativni trendovi,
kako u kretanju cena, drasti¢nog pada
izvoza, ali i proizvedenih kolic¢ina drveta.
Sada se ve¢ menjaju trendovi | pretvara-
ju u pozitivne najave. Osim vrednosnog
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povecanja u 2016. je zabelezen kolicin-
ski rast proizvodnje. Statistika, medutim,
belezi samo podatke srednijih i velikih
pogona, dok mali proizvodaci nisu uklju-
¢eni u proracun, $to je opasnost za pod-
cenjivanje realnog stanja na ruskom trzi-
$tu. Stoga FAO iznosi procenu da stvarna
proizvodnja rezane grade u Rusiji iznosi
oko 33 mil. m3 odnosno FAO navodi da je
lane zabelezeno povecanje proizvodnje
nesto ispod 2 mil. m3.

Finska: Proizvodnja rezane
grade ve¢a za 15%

U prvom kvartalu ove godine finske
pilane su proizvele 3,1 mil. m3 rezane gra-
de Cetinara $to predstavlja rast od preko
15% u odnosu na prethodnu godinu. Ru-
kovodstvo strukovnog udruzenja smatra
da razlog lezi u vecoj potraznji koja dolazi
iz evropskih zemalja, ali i jacanju prodaje
na kineskom trzistu, a jedan od mogucih
razloga je i povecana seca Cetinara, ko-
jaje u prvom kvartalu bila za 18% veca
nego prosle godine. Osim rezane grade
Cetinara u prvom kvartalu je porasla pro-
izvodnja celuloze | kartona. Tako je proi-
zvodnja celuloze porasla za 2,6%, a proi-
zvodnja kartona za 6,1%, ali je proizvod-
nja papira u prvom kvartalu pala za skoro
5% u odnosu na isti period prosle godine.

Grupacija SERIF - u Glini svetano
otvorena nova kogeneracija

Porodi¢no preduzec¢e SERIF export-
import postoji preko Cetvrt stoljeca, a po
ukupnom prihodu od izvoza i ostvarenoj
dobiti u prosloj godini spade medu naj-
vece drvopreradivacke firme u Hrvatskoj.
Grupacija SERIF ima 412 zaposlenih, a
polovinom maja ove godine u ovoj firmi
je svecano otvoreno novo kogeneracij-
sko postrojenje na bazi drvne biomase
te novi pogon za proizvodnju seljackog
poda i lepljenih plo¢a u sklopu pogona
Drvni centar Glina. U Glini je ve¢ dve go-
dine u pogonu kogeneracijsko postro-
jenje na drvnu biomasu snage 1,2 MW
elektricne i 5 MW toplotne energije, dok
je nova energana dvostruko jaca sa sna-
gom oko 5 MW elektri¢ne i oko 12 MW
toplotne energije.

- Ove godine u kompaniji o¢ekujemo
rekordnih 68,5 miliona eura prihoda, od
¢ega oko 41,1 milion prihoda od izvoza
te oko 6,8 miliona dobiti, rekao je za za-
grebacki ¢asopis Drvo-namjestaj Murat
Pasi¢, suvlasnik SERIF grupe.
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NOVA DIPO za godinu dana
proizvede million stolica

- Petogodisnjim planom razvoja pre-
duzec¢a NOVA DIPO od 2012. do 2017.
godine je definisano da kroz dve faze
tehnoloskog opremanja, zatim kroz ade-
kvatnu organizaciju i kadrovsko osposo-
bljavanje, dostignemo proizvodnju od
1.000.000 stolica na godisnjem nivou. U
prvoj fazi smo proizvodni kapacitet sa
450.000 jedinica podigli na 650.000 je-
dinica, a u drugoj fazi opremanja NO-
VA DIPO je, nabavkom nove opreme u
2016. godini, instalirala fleksibilnu teh-

nolosku liniju za proizvodnju stolica.
To su CNC obradni centri namenjeni za
proizvodnju elemenata stolica sa veli-
kom produkcijom i zahtevanim kvalite-
tom obrade. Sa ovom investicijom, kao i
instaliranjem dve odvojene linije za laki-
ranje, odvojili smo, naime, belu i tamnu
liniju i takode povecali produktivnost,
kao i kanalisanjem jo$ nekih tehnolos-
kih linija, NOVA DIPO je prakti¢no od 01.
septembra 2016. godine u moguénosti
da za godinu dana proizvede 1.000.000
stolica - kaze direktor Veljko Beuk. - Po-
red nabavke opreme koja je dala ova-
ko veliko povecanje kapaciteta, u ovom
periodu smo zaposlili novih 150 radnika
razlic¢itih kvalifikacija, a to znaci da nam
je produktivnost znacajno povecana.
Saradnja sa nasim stranim proizvod-
no-prodajnim kupcem i danas traje, ali
nam se ¢ini da u poslednje vreme dobi-
jamo sve vedi pritisak na snizavanje cena
nasih proizvoda uz znacajno povecanje
zahteva u pogledu kvaliteta izrade. Radi
toga kao i zbog nestabilnih i manjih na-
rudzbi planiramo da jedan deo nasih ka-
paciteta uposlimo za nove kupce.
Takode je vazno istaci da planiramo
potpuno koris¢enje drvnog ostatka u

nasoj firmi, nastalog u procesu prera-
de. Kako je drvo obnovljiv izvor energije
planiramo da drvni ostatak iskoristimo
u proizvodniji elektri¢ne energije inve-
sticijom u kogeneracijsko postrojenje -
kaze direktor Veljko Beuk.

Potrehna je diferencijacija OIE

Pelet je odli¢no ekolosko gorivo i mi
danas radimo na uvodenju peleta u javne
objekte, a za to postoje mnogi ekonom-
ski i ekoloski razlozi, smatra Raoul Cveci¢
Bole, predsednik CROBIOM-a, Hrvatskog
udruZenja za biomasu koja je proteklih
meseci intenzivno radila na obustavlja-
nju uvodenja trosarine na postrojenja ko-
ja koriste biomasu kao energent. Ne mo-
Ze se u istu kategoriju stavljati i biomasa,
koja kroz kogeneracije osigurava nova
zaposljavanja, zadrzavanja starih rad-
nih mesta u drvnoj industriji i Sumarstvu
te ima pozitivan uticaj na ruralni razvoj i
na kruznu ekonomiju, dok bi ostvarenje
predmetnih najava zasigurno znatno de-
rogiralo investicionu klimu u RH, zaklju-
Cuje Cvedic.

Do sada najholje izdanje
sajma LIGNA 2017

Jedan od najvaznijih dogadaja u drv-
noj industriji odrzan je u Hanoveru od
22.do 26. maja. Na sajmu LIGNA, kao i
svake godine, predstavljen je veliki broj
reSenja i inovacija, najnoviji alati, tehno-
logije i postrojenja za sve faze proizvod-
nje i obrade drveta, kao i noviteti u in-
dustriji namjestaja. Fokus ovogodisnjeg
sajma okrenut je ka jo$ inteligentnijim
konceptima za poboljsanje proizvodnje
vecu produktivnost i konkurentnost. Do
sada najbolje izdanje sajma LIGNA pre-
ma misljenju mnogih, okupilo je preko
1.500 izlagaca na 129.000 m? izlagackog
prostora. Poseban naglasak stavljen je na
nove tehnologije, odnosno Industriju 4.0
koja ¢e dati novi podsticaj razvoju drv-
nog sektora. A medu predstavnicima ra-
zvojnih trendova svakako je Weinig Gru-
pa, Cije je impresivna prezentacija na sko-
ro 4.000 m? pokazala siroki raspon proi-
zvoda i resenja... Cene drveta su trenutno
visoke i smatram da e se taj trend nasta-
viti, rekao je Florian Kindermann, WEINIG
Grupa, za zagrebacki Drvo-namjestaj. U
Nemackoj nedostaje drveta i to je prilika
za razvoj jugoistocne Evrope, smatra Kin-
dermann. =
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PISE: prof. dr Vladislav
Zdravkovié¢

Raspolozive koli¢ine, kva-
litet i precnici svih vrsta drve-
ta u Srbiji, kao i gotovo svuda
u svetu, ve¢ godinama opa-
daju. Nekada je dominantna
vrsta za izradu furnirskih plo-
¢a i proizvoda na bazi ljuste-
nog furnira bila bukva a ka-
shije su se proizvodaci okre-
nuli plantaznim vrstama kao
sto su razliciti klonovi topole,
u Severnoj Americi Daglaso-
va jela, u nekim zemljama to-
plije klime eukaliptus a vrie
se i (ocajnicki) pokusaji da se
furniska ploca pravi od pau-
lovnije (Paulovnija Elongata).
Furnirska ploca od svih po-
menutih vrsta,alternativnih”
drveta mozZe da nade svoju
primenu, ali po kvalitetu ni-
kako ne moze da se meri bre-
zovom ili bukovom furnir-
skom plocom. Neki od nacina
da se poboljsaju svojstva, na
primer topolovih furnirskih
ploca, su da se pravi kombi-
nacija sa bukovim furnirom,
MDF plo¢ama, ili da se izvrse

neke vrste modifikacije topo-
lovog furnira pre proizvodnje
ploc¢a. Ovakve vrste ploca su
Skolski primer lepljenog pro-
izvoda od drveta, gde dola-
ze do izrazaja sve prednosti i
nedostaci lepljenja kao teh-
noloskog procesa.

Problematika lepljenja
proizvoda na bazi furnira

Lepljenje drveta je slozen
proces, jer je supstrat koji se
lepi izuzetno kompleksan i
varijabilan, zbog visepolimer-
ne strukture Celijskog zida i
varijabilnosti svih svojstava
samog drveta. Visoka ¢vrsto-
¢aitrajnost lepljenog spoja
zavisi od razvoja interakcije
spoja drvo-lepak i ravhomer-
ne raspodele unutrasdnjih i
spoljasnjih sila tokom eksplo-
atacije proizvoda.

Osnovne prednosti le-
pljenja su u tome $to se drvo
+umiruje” (otuda kolokvijalni
naziv za furnirske ploce ,Sper-
ploc¢a”), furnirska ploca je ot-
porna na vibracije, furnir se
moze kombinovati sa drugim
materijalima, izolacionim,
metalima, lepljeni spoj je ot-
poran na pritisak, i losije drvo
se moze ugraditi u unutrasnje
slojeve.

(=F

Slika 1: Naponi i deformacije koji nastaju pri savijanju furnirske ploce (najveca
naprezanja su u linijama lepljenja najudaljenijim od neutralne ose)
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Nedostaci lepljenih spo-
jeva su njihova slaba otpor-
nost na visoke temperature
(grani¢na je oko 250 C°), du-
gotrajno staticko opterece-
nje moze izazvati lom (za-
mor), povrsine koje se lepe
moraju biti pazljivo pripre-
mljene a drvo osuseno u vrlo
striktnim granicama. Leplje-
nje zahteva veliku paznju u
smislu pripreme komponen-
ti lepka, kontrole viskoziteta,
kiselosti, temperature, vlaz-
nosti drveta, koli¢ine nanosa
lepka, otvorenog i zatvore-
nog vremena lepljenja, tem-
perature presovanja, pritiska
i trajanja samog presovanja i
kondicioniranja. Svi proizvo-
daci lepkova su spremni da
naprave posebne recepture
lepkova prema potrebama
kupaca, tako da se lista ne-
dostataka lepljenja svake go-
dine skracuje.

Sta se de$ava sa naponom
i deformacijom furnirske plo-
¢e u toku savijanja a u odno-
su na liniju lepljenja, prikaza-
no je na slici 1. Prikazano je
da su naponi u liniji lepljenja
veci nego u susednim sloje-
vima furnira koji su ukrsteni
pod uglom od 90°. To znaci
da se glavna naprezanja de-
$avaju bas u linije lepljenja i
na nju treba obratiti posebnu
paznju.

Prilikom ispitivanja leplje-
nih spojeva, spoj treba da bu-
de bar onoliko jak koliko je
i samo drvo, pa je jedan od
osnovnih kriterijuma povr-
sina loma po drvetu (pozelj-
no je da ona bude $to veca).
To znadi da sljubnica (lepljeni
spoj) mora da bude bar toli-
ko elasti¢na da prati deforma-
cije ostalih slojeva drveta (ili
drugog sistema, ako je u pita-
nju lepljenje razlicitih materi-
jala). Zbog toga je potrebno
da elasti¢nost lepljenog spoja
bude uskladena sa elasti¢no-
$¢u drveta (Slika 2).

Ako je sljubnica previ-

Se kruta (to se desava kada
se koriste neki jeftini lepko-

Furnirske I lamelirane

Q

Naprezanje

Zilavi
lepak

Y

Slika 2: Dijagram naprezanje-
deformacija koji ilustruje vaznost
pravilnog izbora lepka

vi koji su posle otvrdnjava-
nja previse ,staklasti”), dolazi
do koncentracije naprezanja
i lepljeni spoj puca po drve-
tu, ali pri malim silama. Do
koncentracije napona u le-
plienom spoju kod furnirskih
ploca dolazi i zbog pojave
pukotina prilikom ljustenja
furnira ili ako je furnir previ-
Se hrapav.

Razlika izmedu kvalitetne
brezove furnirske ploce i ne-
kvalitetne topolove furnirske
ploce (poreklom sa Dalekog
istoka) prikazana je na slici 3.
Listovi kod brezove ploce (A)
imaju pukotine koje su nasta-
le prilikom ljustenja ali su one
pod kontrolom i ne prelaze
50% debljine furnira - to nece
dovesti do koncentracije na-

A Pukoting
|

————

NIH

B Preklapanje
slojeva

il

Preklapanje
slojeva

Slika 3: Kvalitetna brezova furnirska
ploca (A); nekvalitetna topolova
furnirska ploca sa preklopljenim

spojevima (B) — poreklo Daleki istok

jul 2017.




ploce na bazi furnira

Slika 4: Razli¢ite furnirske ploce

=

f

Slika 5: Nastavljana ploca na kosi spoj

(A); primena furnirske ploce
za ispunu kuhinjskih vrata
(B); primena furnirske plo¢e u

konstrukciji koja nosi opterecenja (C);

jul 2017.

prezanja u lepljenom spoju.
Kod topolove furnirske ploce
je, usled izostanka spajanja,
doslo do preklapanja slojeva.
Plo¢a nominalno ima 13 sloje-
va, ali na takvim mestima ima
15! To dovodi do povecéanog
pritiska u presi, prekoracenja
pritisne ¢vrstoce drveta i plo-
¢a se prilikom testiranja raslo-
jila. Povecana debljina koja je
pritom nastala je kompenzo-
vana brusenjem, tako da se
spoljasnji sloj na tim mestima
goto ne vidi: prebrusen je. Ni
jedno ispitivano svojstvo ova-
kve ploce nije ispunilo kriteri-
jume EN standarda.

Neke vrste furnirskih i
panel ploca od topolovog
ljustenog furnira

Najstarija vrsta furnirskih
ploca su viseslojne (multi-
pleks) ploce od topolovog
furnira. Vrseni su pokusa-
ji da se topolova furnirska
ploc¢a unapredi prethodnim
predtretmanom, termic-
kom modifikacijom furnira u
atmosferi vodene pare na vi-
sokim temperaturama (blizu
200 C°). Druga vrsta pokusa-
ja da se podigne kvalitet plo-
¢a je kombinacija ljustenog
furnira sa MDF plo¢ama. Na
slici 4 prikazane su: klasi¢na
topolova furnirska ploca (A),
furnirske ploce s razli¢itim
kombinacijama termicki tre-
tiranog i netretiranog furni-
ra (B, Ci D), furnirske ploce
od bukovog furnira kombi-
novane sa MDF plocama (E i
F), ploca od drveta johe (G) i
kvalitetna brezova furnirska
ploca sa melaminskom foli-
jom (H).

Furnirske ploce koje su
dobrog kvaliteta mogu na-
¢i primenu ¢ak i u vidljivim
delovima namestaja. Na sli-
ci 5 prikazane su nastavljene
brezove ploce na kosi spoj
(A) (posle nastavljanja mogu
imati duzinu i 15m), furnirska
ploca koja je dovoljno kvali-
tetna da se koristi u vidljivim
delovima namestaja, za ispu-

Slika 6: Razlicite vrste panela sa kvalitetnom srednjicom od furnira

nu kuhinjskih vrata, i ploca
koja nosi metalne elemente
veze (Cvrstoce ovakvih spo-
jeva su znacajno vece nego
da je u pitanju masivno drvo
iste vrste).

| kada je u pitanju stolar-
ska ploca (panel), topolov fur-
nir od trupaca losijeg kvalite-
ta je nasao primenu (Slika 6).
Prikazana je stolarska ploca
od bora (A), stolarska ploca
debljine 43mm sa kvalitet-
nom srednjicom od topolo-
vog furnira (B), stolarska plo-
¢a debljine 43mm sa kvalitet-
nom srednjicom od topolo-
vog furnira i tri sloja od MDF
ploce debljine 3mm (C), i sto-
larska ploca debljine 43mm
sa kvalitetnom srednjicom od
topolovog furnira i dva spo-
lja sloja od MDF ploce deblji-
ne 12mm.

Sve vrste prikazanih ploca
koje na bazi topolovog ljuste-
nog furnira, ispitane su u la-
boratorijama Katedre primar-
ne prerade drveta Sumarskog
fakulteta Univerziteta u Beo-
gradu, ispunile su sve kriteri-
jume, i klasifikovane su prema
kriterijumima EN standarda u
odnosu na vrstu lepka i gra-

ni¢nu ¢vrstocu lepljenog spo-
ja koju su dostigle. Treba na-
pomenuti da su sve ove ploce
proizvedene u Srbiji.

Zakljucak

Neko je davno rekao: ako
ti Zivot dodeli limun-napravi
limunadu”. Mozda bismo Ze-
leli da imamo francuski hrast,
finsku brezu, neciju tikovinu
ili mahagoni. Nazalost, ne-
mamo ni dovoljno Cetinar-
skog drveta. Imamo topolu
koja nije ni blizu onog kvali-
teta kakva je u Italiji ili Spani-
ji. Ostaje da se ona kakva je
iskoristi i to pazljivom kom-
binacijom sa drugim vrsta-
ma drveta ili drugim materi-
jalima, pazljvom preradom,
susenjem i lepljenjem. Sada
se neki prizvodaci namesta-
ja s oprezom okrecu ceru,
koji je smatran kao iskljuci-
vo ogrevno drvo. Savremene
tehnologije susenja, obrade
i lepljenja omogucavaju da
se koristi ono $to se ima (ma-
kar u unutrasnjim slojevima
nekih prizvoda), jer, Lamarti-
nov ,okean srpskih Suma” je,
nazalost, odavno presusio a
uvoz drveta je sve skuplji. =
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Peletiranje i briketiranje biomase @

Vezivna sredstva za izradu
kompaktnih briketa i peleta

Danas se postavlja pitanje ekonomicnosti, ekologi¢nosti i odrzivosti
upotrebe Cvrste biomase, kao alternative fosilnom gorivu.
Potencijalne koli¢ine ostataka drvne i poljoprivredne biomase su
velike, u Srbiji iznose oko 20 miliona tona svake godine. Kod nas se
za sada od navedene kolicine koristi do pet procenata.

PISE: dr Miladin Brkic¢

Celuloza i hemiceluloza, npr. udrvetu,  mala paru, te se nije ostvario planirani cilj

slami, itd, kao glavno organsko vezivno
sredstvo, nisu potpuno dostupne zbog
lignifikacije celija. Ovaj proces se zasni-
va na inkrustiranju (ocvric¢avanju) celulo-
znih membrana u stablu i granama drve-
ta ili biljke, pre svega sa ligninom. Na sli-
ci prikazana je blok veza ugljeno-hidrat-
ne frakcije u slami. Razaranje ligninskog
kompleksa moze da se uradi na vise na-
c¢ina: hemijskim sredstvima (NaOH, KOH,
NH3, oksidativhom hidrolizom i dr.), bi-
oloskim nacinom (mikroorganizmima),
termickim postupkom (toplotnim omek-
savanjem) i mehanic¢kim putem (finim
usitnjavanjem). Za proces proizvodnje
energetskih peleta i briketa od biomase
uglavnom se koristi termicki postupak
(dovodenje toplote mehanickim trenjem
ili parom).

Poznata je ¢injenica da ukoliko ma-
sina za presovanje biomase ne moze da
ostvari potreban pritisak (140 do 150 ba-
ra, pa i vise) da bi se presovani materijal
zagrejao na temperaturu 85 do 95 °Cii li-
gnin mogao da se otpusti i celuloza pre-
de u lepljivo stanje, u tom slucaju koriste
se vezivna sredstva. Jo$ sedamdesetih
godina proslog veka za presovanje lucer-
kinog brasna u pelete koristila se mela-
sa, kao vezivno sredstvo. Zbog nedozvo-
liene upotrebe melase (radi namenske
upotrebe za proizvodnju alkohola), za
kondicioniranje lucerkinog brasna koristi
se vodena para, da bi se postigla odgo-
varajuca temperatura za otpustanje ligni-
na u biomasi ,kao vezivnog sredstva. Po-
nekad se za ovu svrhu koristi i topla voda
umesto pare iz ekonomskih razloga.

Briketirka ,unis- igman” u pogonu
uljare ,Dijamant” u Zrenjaninu, nije mo-
gla da postigne odgovarajuci pritisak za
presovanje ljuske od suncokreta. Zbog
toga su krajem osamdesetih godina
proslog veka pokusali da dodavaju or-
ganska vezivna sredstva, kao 5to su: ka-
$a od belog luka, kukuruzni skrob i dr, ali
im se to nije ekonomski isplatilo. Takode,
pokusali su da dodaju zasi¢enu paru, ali
posto ljuska od suncokreta sadrzi izve-
snu koli¢inu ulja, masna sirovina nije pri-

ovog eksperimenta. Pojedine briketirni-
ce su u to vreme pokusale koris¢enje le-
pila za drvo (tutkalo, drvofiks, idr.)itou
vecoj kolicini, ali im se to ekonomski nije

isplatilo. Takode, poznato je da lepila lose

sagorevaju i zagaduju okolnu sredinu.
Uradena su istrazivanja u kojoj su ko-
ris¢ena vezivna sredstva pri istrazivanju
kompozitnih biobriketa (Mihajlovi¢ Emi-
na, 2003). U tim istrazivanjima koris¢en
je parafin, naftalin i vosak. Parafin, osim
uloge veziva, koriguje toplotnu mo¢ bio-
briketa, posto ima toplotnu vrednost 43
MJ/kg, visinu (duzinu) plamena i vieme
sagorevanja. Parafin se sastoji samo od
CiH, te mozZe da se svrsta u organska je-
dinjenja. Udeo vezivnih sredstava izno-
sio je od 10 do 15%. Ukoliko se u sirovinu
stavlja vise vezivnog sredstva veca je to-
plotna moc i stvara se visi (duzi) plamen.
Takode, ustanovljeno je sto je vedi udeo
vezivnog sredstva u biobriketi, to je po-
treban nizi pritisak za formiranje brikete.
U ovim ispitivanjima koristio se pritisak
formiranja biobrikete od 30 do 120 bara.
Takode, uradena su istraZivanja u vezi
sa kori$¢enjem vezivnih sredstava u pro-
cesima briketiranja sekundarnih ener-
getskih sirovina (Jankovi¢ Slobodanka,
2004). U tim istrazivanjima ispitivana su
organska i neorganska vezivna sredstva.
Od organskih veziva koris¢ena su: skrob
i modifikovani skrob, guarovo brasno,
karboksimetilceluloza, dekstrini, mela-
sa, poluceluloza i papirna pulpa, tutka-
lo, poluvinil alkohol i parafini sa guaro-
vim brasnom. Skrob se koristio kod su-
vog postupka briketiranja. Nije primece-
na nikakva razlika kada je rec o fizickim
svojstavima biobriketa. Za izradu briketa
upotrebljavana je vlazna piljevina sa 20
do 42% sadrzaja vlage, masenim udelom
vezivnog sredstva 5 do 15% i pritiskom
formiranja briketa 50 do 100 bara. Pove-
¢anjem udela vezivnog sredstva opada
zapreminska masa i pritisak formiranja
biobriketa. Pozeljna vezivna sredstva su:
vodena para, topla voda, melasa, organ-
ski polimeri, makromolekuli od p3enic-
nog brasna, sto¢no brasno (mekinje), sti-

rak, sojino mleko, repini rezanci, lepilo
za tapete, celuloza, hemiceluloza, lignin
i pektinske materije. PoZeljna vezivna
sredstva spadaju uglavnom u organske
materije.

Od neorganskih veziva u istrazivanji-
ma korisceni su: kre¢, gips, glina, bento-
nit, cement, magnezitna veziva i vodeno
staklo. Krec se koristi kao vezivno sre-
stvo i kao sorbent viska vlage i sumpora,
gips i ostala sredstva se koriste isto kao
vezivo i sorbent viska vlage. Udeo kre-
¢a u sirovini iznosio je 2 do 8%, a udeo
gline i ostalih veziva 3 do 5% . Ova vezi-
va nisu ekoloska. Pri sagorevanju biobri-
keta stvaraju se Stetni gasovi za okolnu
sredinu. NepozZeljna sredstva su: mazut,
cement, katran, tutkalo, drvofiks, ulje za
podmazivanje, nafta, iskori¢eno jestivo
ulje, smole, natrijum-hidroksid i dr. Ova
sredstva spadaju uglavnom u neorgan-
ske materije. Nepozeljna vezivna sred-
stva losije sagorevaju od pozeljnih sred-
stava, te zagaduju okolnu sredinu.

Detaljnije informacije mozete naciu
knjizi: Razvoj i opremanje pogona za pe-
letiranje i briketiranje biomase, od autora
dr Brki¢ M. i msc Gluvakov Zorice sa Poljo-
privrednog fakulteta u Novom Sadu. =

Knjigu mozete poruciti preko redakcije
casopisa DRVOtehnika
na telefon 011213 95 84
ili putem e-maila:
office@drvotehnika.com
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Foto: www.google.rs/sagorevanje+peleta
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Aditivi u proizvodn;i

PISE: MSc Zorica Gluvakov

U namenskoj proizvodniji peleta i bri-
keta mogu da se koriste razlicite vrste
aditiva. Aditiv je materijal, koji je namer-
no dodat u proizvodnju peleta i brike-
ta ili je dodat nakon proizvodnje da bi
se poboljsao kvalitet biogoriva, smaniji-
la emisija Stetnih gasova ili ucinila pro-
izvodnja efikasnijom. Ta proizvodnja je
uglavnom namenska, tj. proizvodnja pe-
leta i briketa u svrhu proizvodnje toplote
(energetske pelete i brikete), zastite ljudi
od komaraca (pelete protiv komaraca),
za pecanje ribe (pelete za ribolov), upija-
nja osoke u Stalama (pelete za gnojivo),
ishranu cveca (pelete ili brikete od hu-
musa), odavanje mirisa (pelete od lavan-
de i dr.), proizvodnja hrane (brikete od
spanaca), proizvodnja sto¢ne hrane (pe-
lete i brikete za stocarstvo), itd. U pelete
za zastitu ljudi od komaraca stavljaju se
hemijski aditivi, tj. sredstva protiv koma-
raca. Sagorevanjem tih peleta stvara se

gas koji ne steti ljudima, a ubija komarce.

Za nabavku kvalitetnog aditiva potreb-
no je da se obratite stru¢nim sluzbama
za zastitu bilja u poljoprivrednim stani-
cama.

Aditivi, kao dodatni materijali, su do-
zvoljeni u max. iznosu do 2%, od uku-
pne mase peleta ili briketa. Vezivna sred-
stva kao aditivi: skrob, kukuruzno bras-

peleta i hriketa

U savremenim uslovima zivljenja, kada se akcenat

stavlja na oCuvanje Zivotne sredine i odrzivi razvoj,

goriva proizvedena iz biomase sve vise dobijaju na znacaju,
te se pelet smatra jednim od vodecih energenata.

no, krompirovo brasno, biljno ulje, lignin,
celuloza, papir, itd, moraju poticati iz
organskih ili prirodnih poljoprivrednih i
Sumskih proizvoda. Unos vezivnog sred-
stva u sirovinu za briketiranje i peletira-
nje obavlja se preko ubrizgavanja rastvo-
ra tople vode i sredstva. Vezivno sredstvo
povecava cenu briketa. Vezivna sredstva
moraju dobro da sagorevaju, tj. da ne za-
gaduju zivotnu sredinu vise od same bi-
omase.

U proizvodnji kompozitnih kamenskih
briketa koriste se aditivi za: povecanje
energetske vrednosti, bojenje plamena,
iskricavost i miris. U istrazivanjima Mihaj-
lovi¢ Emine (2003) radi dobijanja vise to-
plotne modi briketa koris¢en je parafin,
naftalin i vosak, u koli¢ini od 10 do 15%.
Za dobijanje razli¢ite vrste boja plame-
na (crvena, plava, Zuta, narandzasta, ze-
lena, itd) koris¢eni su aditivi: kuplo-hlorid
(Cudl), kupri-hlorid (CuCl2), barijum-hlo-
rid (BaCl2), kalcijumhlorid (CaCl2), natri-
jum-nitrat (NaNO3) i aluminijum (Al). Za
dobijanje iskricavosti plamena koris¢en
je crni barut. Pod iskri¢cavos¢u plamena
podrazumeva se pojava letecih iskri i do-
bijanje efekta pucketanja pri sagoreva-
nju biobriketa. Sli¢no je kao kad sagore-
va drvo. Kao aditivi za dobijanje mirisa
koris¢ene su prirodne smole i eteri¢na

ulja. Ova jedinjenja spadaju u grupu aci-
kli¢cnih ugljovodonika koji se zovu terpe-
ni. Neka jedinjenja sadrze i aromati¢ne
ugljovodonike. To su mirisni sastojci bi-
ljaka (ruze, tamjana, mangoa, itd.). Udeo
aditiva u biobriketama bio je od 5 do
10% (masenih).

U praksi pojedini pogoni za briketira-
nje i peletiranje biomase ubacivali su bilj-
no ulje za povecanje toplotne vrednosti
biogoriva i radi podsticanja samozaleplji-
vanja biomase. Da bi briket ili pelet efika-
snije sagorevao, tj da bi manje proizvo-
dio stetnih gasova za okolinu sredinu, u
biogorivo moze da se doda sredstvo (adi-
tiv-katalizator) za efikasnije sagorevanje
¢vrstog goriva. Ovaj aditiv moze da bude
u ¢vrstom (prah, pelet) ili u te¢nom sta-
nju. On ne sagoreva, vec sublimira u gas,
koji se jedini sa Stetnim produktima sa-
gorevanja i tako smanjuje koli¢inu stet-
nih produkata sagorevanja biogoriva.

Standardizovana proizvodnja ener-
getskih peleta i briketa za izvoz i doma-
e potrebe obavlja se prema evropskim
standardima EN 14961 i ENplus A1, A2i
A3. Po tom standardu ne sme se ubaciva-
ti vise aditiva (hemijskih sredstava), nego
sto je po standardu dozvoljeno (0,1 do
1,0%). Najcenjeniji proizvod je bez aditi-
va. Sirovina za proizvodnju peleta i brike-
ta ne sme da bude od ve¢ koris¢enog, ot-
padnog i ofarbanog drveta, natopljenog
mazutom, katranom ili terom.

Detaljnija objasnjenja o moguénosti
upotrebe peletiranih i briketiranih biogo-
riva s obzirom na kvalitetne osobine mo-
zete nadi u nedavno izdatom priruc¢niku:
“Metode za odredivanje kvaliteta ener-
getskih peleta od biomase” od autora:
msc Zorice Gluvakov, dr Miladina Brkic¢a i
msc Zlatka KoSuta. m

Knjigu mozete poruciti preko redakcije
casopisa DRVOtehnika
na telefon 011 213 95 84
ili putem e-maila:
office@drvotehnika.com
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Drvo kao materijal ima vrlo zahvalne karakteristike
(mala tezina, obnovljivost, smanjena emisija CO,,
prirodnost...). No, kako i beton ima sijaset prednosti
koje se nikako ne mogu zanemariti. Austrijska
kompanija CREE pronasla je tehnologiju da udruzi
ova dva materijala na najbolji moguci nacin.

U vremenu klimatskih
promena, tehnologija ubr-
zano traga za resenjima ko-
ja su prihvatljivija za zivotnu
sredinu. Tako, u gradevinar-
stvu je odavno postavljeno
pitanje da li se klasi¢ni sistem
betona armiranog celikom
moze zameniti nec¢im dru-
gim, ne gubeci funkcional-
nost i svojstva. Jos konkretni-
je, pitanje se odnosilo da li ta
supstitucija moze biti drvo,
kao odvajkada najprihvatlji-
viji materijal gradnje. Austrij-
ska kompanija CREE (Creati-
ve Resource & Energy Effici-
ency) razvila je interesantno
resenje prefabrikovanog si-

e
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stema gradnje koji za kon-
strukciju koristi drvo i beton.
Sistem je demonstriran na
osmospratnoj zgradi u Au-
striji, LCT 1, podignutoj 2012.
godine. Odusevljenje ovim
mogucnostima gradnje naj-
jace je odjeknulo na americ-
kom kontinentu, poznatom
po obilju drveta, pa je tako
grad Vankuver (Kanada) na-
rucio projekat solitera od 40
spratova zasnovan upravo na
ovoj tehnologiji.

Projektant, CEl Architectu-
re, zamislio je ovu Cetvoro-
spratnicu kao objekat napred-
nog, futuristickog dizajna, ko-
ji u sebi inkorporira principe

ekoloske odrzivosti, vizuelne
ikoni¢nosti, bespogovorne
funkcionalnosti i adaptibilno-
sti, ali i opsteg utiska topline.
Urbana gradevina, namenje-
na u poslovne i komercijalne
svrhe, u svojoj arhitekturi pre-
ferira drvo kao materijal, i to
kao na eksterijeru, tako i u en-
terijeru. Ova Cinjenica direk-
tno je povezana sa korisnici-
ma u aspektu efekta smanje-
nja stresa i o¢uvanja njihovog
zdravlja, kako zbog ve¢ po-
znatog fenomena biofilije -
instinktivne povezanosi i afi-
niteta ¢oveka prema prirod-
nim materijalima, tako i zbog
rezultata nedavno objavljene
studije Univerziteta - British
Columbia” pod nazivom “Drvo
i cCovekovo zdravlje”.

Osnova zgrade je ploca di-
menzija 45 x 27,5 m sa cen-
tralnim jezgrom od betona.
Cetiri betonska stuba postav-

ljena su po obodu tako da
mogu da prihvate hibridne
CREE panele duzine 9 meta-
ra. Tavanice su pravljene od
kompozitnog materijala be-
ton-drvo koji se oslanja na
elasti¢nost drveta i izdrzlji-
vost betona na pritisak. Do-
bijeni materijal je veoma do-
bar i $to se ti¢e nosivosti, ali i
$to se tice izolacije i akustic-
nosti. Zgrada je mnogo laksa
od klasi¢nog betonsko-celi¢-
nog objekta tih dimenzija, 5to
je izuzetno znacajno i zbog
njenih seizmickih svojstava,
a ekoloski uticaj objekta na
okolinu je takode mnogostru-
ko maniji no klasi¢ni pandan.
Na kraju, drveno-betonski
paneli su montazno-demon-
taznog karaktera, $to zna-

¢i da veoma lako i bezbolno
podnose promene namene
ili funkcionalne organizacije
prostora. m
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PISE: Isidora Gordic¢

Istorija i moda se ponav-
ljaju, jasno je kao dan. Ipak,
u tom ponavljanju uvek ima
i inovacija, jer kako bi svet,
inace, iSao napred. Posled-
njih godina se sve vise izvla-
¢imo iz zatvorenog prostora
i iznova osvajamo zaparloze-
ne baste, vrtove, zapustene
okucnice vikendica ili opet
otkrivamo sopstvene veran-
de, tremove, terase i balkone
i pretvaramo ih u prostore za
uzivanje. Jedan od nacina da
ih uredimo i u¢inimo veoma
prijatnim za boravak jeste da
na njih postavimo deking.

Deking kao tip drvenih
obloga za spoljnu upotrebu,
uz specifican nacin postavlja-
nja, na nasem trzistu se odo-
macio u poslednje dve de-
cenije, premda u tom obliku
drugde postoji znatno duze.
Naziv dolazi iz engleskog jezi-
ka, od reci deck, $to znaci pa-
luba. Time se Zeli asocirati na
to da povrsine pod dekingom
imaju izgled palube broda.
Ovakve drvene podne obloge
izloZzene su atmosferskim uti-
cajima te ih, pre ostalog, mo-
ra krasiti trajnost i otpornost
na truljenje. | tu se postavlja
pitanje: kako napraviti dobar
izbor?

Nekoliko je vrsta dekinga
koje mozemo uzeti u razma-
tranje: klasi¢ni drveni ili nove
vrste kompozitni (WPC), PVCi
aluminijumski.

O drvenom dekingu je
mnogo puta pisano i mnogo
toga se zna, ali ponovimo naj-
osnovnije: izraduje se od vr-
sta drveta koje su otporne na
razlicite atmosferalije. Po kva-
litetu su narocito istice tiko-
vina koja se najcesce koristi i
u brodogradnji, buduci da je
karakterise specifi¢cna samo-
impregnacija zbog visokog
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Podne obloge za spoljnu upotrebu -

udela ulja u ¢elijama sto je ci-
ni elasti¢cnom, izdrzljivom, ot-
pornom na truljenje i insek-
te. Najbolje ju je stititi tikovim
uljem. Pored tikovine, od eg-
zoti¢nih vrsta drveta tu su jo$
i ipe ili lapaco (,gvozdeno dr-
vo"), ali i masaranduba, ban-
gkirai, eukaliptus, merbau,
kempas, kumaru, mahagoni,
crveni kedar... Od domacih vr-
sta najce3ece se koriste Ceti-
nari, pogotovo aris i to naroci-
to u primorju.

Kako se sve vise koristi ter-
mo-tretiranje kao nacin obra-
de drveta kojim se menjaju
njegova hemijska i meha-
nicka svojstva, sve cesce se
deking izraduje od termicki
obradenog arisa, smreke, bo-

ra, graba, bagrema... Termo-
tretiranjem ove svetle vrste
drveta dobijaju karakteristic-
nu tamnu boju koja je ranije
bila rezervisana iskljucivo za
egzote ili se morala postizati
bojenjem.

Obradeno tj. zasti¢eno dr-
vo (obojeno ili nauljeno) ima
znacajno duzi vek trajanja,
cak i do trideset godina, i ve-
¢u otpornost na pucanje, ce-
panje, gljivice, otpornost na
vlagu ili promenu boje u od-
nosu na drvo koje nije tretira-
no.Vazno je skrenuti paznju
na to da se drvo mora redov-
no odrzavati: bojiti na svakih
nekoliko godina ili uljiti bar
jednom godisnje kako bi tra-
jalo decenijama. Uredno ¢i-

2

$¢enje vodom i metlom se
podrazumeva.

Sve znacajniji udeo na na-
Sem trzistu poslednjih neko-
liko godina zauzima polako i
kompozitni ili WPC deking.
Ukratko, to je kompozitni
materijal napravljen od drv-
nih vlakana ili drvnog brasna
i plastike (obi¢no se koriste
polipropilen, polietilen, po-
livinilhlorid itd.). MeSanjem
drveta i plastike pojedinac-
na pozitivna svojstva koja ovi
materijali zasebno imaju sa-
mo se dodatno naglasavaju.
Razmere mogu biti razli¢ite u
zavisnosti od proizvodaca, od
50:50 do 10:90, a samim tim
uz vece ili manje prisustvo
nekog od sastojaka menja-

jul 2017.




- kako napraviti dobar izbor?

0

ju se i osobine finalnog pro-
izvoda.

Jedna od znacajnih pred-
nosti WPC-a u odnosu na pra-
vo drvo je gotovo bezgranic-
na moguc¢nost pravljenja bilo
kakvog Zeljenog oblika, moze
se savijati i fiksirati u najrazli-
citije krive, $to sa drvetom ni-
je uvek moguce, pogotovo sa
egzoti¢nim vrstama. Dodat-
na prednost je sto se WPC la-
ko obraduje obi¢nim alatom
za drvo.

WPC se sada izraduje u
najrazlic¢itijim bojama koje
oponasaju boje razli¢itih vr-
sta drveta, ali i njihovu tekstu-
ru. Gazna povrsina moze biti
glatka ili rebrasta (protiv-kli-
zna), kao i kod drveta.

WPC je znacajno ,mirnija“
podna obloga u odnosu na
drvo, a samim tim i manje za-
htevna prilikom postavljanja.
Manje ¢e reagovati na prome-
ne temperature i vlage. Ipak,
zbog visokog procenta drveta
u strukturi, takode ¢e upija-
ti vlagu u odredenoj meri sto
moze dovesti do pojave glji-
vica, budi i plesni, odnosno
do biodegradacije. Ova lista
potencijalnih problema moze
pogoditi i nezasti¢eno drvo.
U podrucjima sa veoma vlaz-

jul 2017.

nom klimom, prednost se da-
je egzoti¢nim vrstama drve-
ta ili termo-tretiranim koje su
otpornije na ove probleme,
pogotovo ako su zasticene
bojom ili uljem.

PVCili plasti¢ni deking je
poceo stidljivo da se pojavlju-
jeinanasem trzistu od skora.
U celosti je napravljen od po-
livinil-hlorida i uopste ne sa-
drzi drvo. U industriji podnih
obloga za spoljnu upotrebu,
PVC deking se zbog nacina
proizvodnje smatra najsku-
pljom opcijom, ali istovreme-
no obezbeduje dugotrajnu
zastitu od promene boje, kao
i otpornost na razlicite mrlje.
Pri tom ne zahteva nikakvo
dodatno odrZavanje izuzev
¢iS¢enja metlom i pranja vo-
dom i odgovarajucim sred-
stvom za ¢is¢enje, odnosno
ne mora se ni brusiti, ni far-
bati. Pored toga, buduci da
se vrlo ¢esto pravi od recikli-
rane plastike, smatra se da je
ekoloski prihvatljiv proizvod.
Ovde valja pomenuti da se i
WPC pravi uglavnom od pilje-
vine ili drugih ostataka u drv-
noj industriji i reciklirane pla-
stike, te stoga ulazi u red eko-
loskih materijala, a njegovom
upotrebom smanjuje se seca

ugrozenih i sporo rastucih vr-
sta drveta, poput tika.

Ono $to se smatra njego-
vom najve¢om manom je-
ste plasti¢an izgled, premda
se proizvodadi trude da i taj
problem prevazidu izradom
razlicitih dekora koji imitira-
ju strukturu drveta. Pored to-
ga, problem je bila i preveli-
ka upojnost toplote, ali u po-
slednje vreme se to resava
razli¢itim zavrdnim obradama
koje reflektuju toplotu, te se
i po ovom dekingu moze ho-
dati po vrelom letnjem danu.

Aluminijumski deking je
u potpunosti napravljen od
aluminijuma. Kako je alumi-
nijum treci najrasprostranje-
niji element na planeti Zemlji,
posle kiseonika i silicijuma, a
uz to se aluminijumski deking
moze stoprocentno recikli-
rati, to ga ¢ini sasvim ekolos-
ki prihvatljivim. Ono $to ga
odvaja od drugih tipova de-
kinga jeste mogucnost da se
kod nekih proizvodaca dobije
u vodonepropusnoj varijan-
ti. Stoga se povrsina pod alu-
dekingom, npr. terasa, moze
istovremeno koristiti kao nad-
strednica za vozilo ili skladis-
ni prostor. Specifi¢na gustina
aluminijuma je relativho ma-

la, $to kompletnu konstrukci-
ju pod dekingom ¢ini znatno
lakSom u poredenju sa drve-
nim dekingom, a samim tim
pojeftinjuje troskove ugrad-
nje. Sli¢nu prednost u odnosu
na drvo ima i PVC deking.

Trajno3cu i otporno3c¢u na
razli¢ite atmosferske uslove,
aluminijum se odavno doka-
zao u drugim industrijama,
prevashodno u avio-industri-
ji, te ga to Cini izuzetno po-
Zeljnim materijalom. Alumi-
nijumski deking ne zahteva
nikakvo dodatno odrzavanje
jer nije korozivan, a boja i po-
vrdina su dodatno zasti¢ene
finisSom koji reflektuje sun-
Ceve zrake i sprecava preko-
merno zagrevanje na suncu,
te mu temperatura ostaje na
istom nivou kao i kod drveta.
Aluminijumski i PVC deking
imaju jos jednu zajednicku
osobinu koja ih odvaja od dr-
venog i WPC dekinga i dodaje
na vrednosti — otporni su na
truljenje i termite.

Kada je o izgledu re¢, i PVC
i alu-deking se trude da opo-
nasaju boju i teksturu drveta.
Koliko u tome uspevaju, zavisi
od kvaliteta proizvodnje.

Dilema koja se pred kori-
snike postavlja je velika. Ni-
jedna opcija nije jeftina, ali su
aluminijum i PVC povremeno
i do dva puta skuplji od dr-
veta, uklju¢ujudi i ugradnju.
Ono $to proizvodaci navo-
de kao klju¢nu komparativ-
nu prednost jeste dugoroc¢na
isplativost investicije. Naime,
iako je drvo u startu jeftinije,
ono se mora sezonski odrza-
vati i Stititi raznim premazima,
dok se kod PVC i alumnijum-
skog dekinga stavka odrzava-
nja svodi na redovno pranje
vodom. Sem cene, tu je i kon-
formizam.

Dakle, da li ¢emo odabrati
“pravu stvar”tj. drvo ili neku
od njegovih kopija $to osta-
le vrste dekinga zapravo jesu,
pitanje je sad. =
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LEPKOVI

Poznati dobavljac¢ lepkova za drvopreradu, stolariju i
proizvodnju namestaja — DEPROM Raca predstavlja
standardnu i inovativnu ponudu lepkova i vezivnih sredstava
vodeceg evropskog proizvodaca KLEIBERIT iz Nemacke.

- lepkovi za drvo D2, D3, D4 i brzovezujudi

- poliuretanski D4 i konstruktivni lepkovi

- kant - lepkovi u granulama i patronima
za sve vrste masina za kantovanje

- urea - lepkovi u prahu za furniranje u vru¢im presama

- lepkovi za oblaganje profila - topivi kao i

- disperzioni termoreaktivni za 3D lepljenje u vakuum
i membranskim presama

- tapetarski lepkovi za sunder, meblo i drvo

- silikoni, PUR-pene, diht mase

- ucvrscivaci, razredivaci, Cistaci, paste itd

Garantovani KLEIBERIT kvalitet, originalno pakovanje,
brza i redovna dostava, stabilan lager i moguénost
kreditiranja kupaca, tehnicka podrska uz optimalne
preporuke, neke su od nasih osobina koje nas izdvajaju
kod odluke proizvodaca za saradnju sa nama.

t/f 034 752 202
063 88 53453
deprom@mts.rs
www.deprom.rs

Ovlasceni zastupnik KLEIBERIT
~DEPROMdoo
Prodaja lepkova i vezivnih sredstava
Raca KG 34 210

P g4'Petrovié
. ﬂ maﬁna . prfnr » alati

F‘rwredno druftvo za trgovinu, proizvodniu i usluge d.o.o.

Veleprodaja i Maloprodaja: Kneza Viseslava 31L, 11090 Beograd
Tel: 011/3563-635, 3563-698; Fax: 011/3563-709
Servis: Kneza Viseslava 31M, 11090 Beograd
Tel: 011/3563-686, 3563-687; Fax: 011/3563-693
e-mail: mpapetrovic@gmail.com - www.mpa-petrovic.co.rs
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B KONVENCIONALNE SUSARE ZA DRVENU GRABU
su namenjene za susenje listopadnog i Cetinarskog drveta razlicitih debljina.
Sarziranje grade je ru¢no ili mehanizovano (viljuskarom). Spada u indirektne
susare sa prinudnom konvekcijom koju obezbeduju reverzibilni ventilatori.
Vazduh se zagreva prelaskom preko Al-Cu izmenjivaca koji kao grejni medij
koriste toplu vodu, paru ili termalno ulje. Regulacija procesa susenja je auto-
matska i ostvaruje se preko mikroprocesorskog uredaja.

KONDENZACIONE SUSARE ZA DRVENU GRADU
podesne su za manje kapacitete. Rade na principu toplotne pumpe.

Program Energie predstavlja toplovodna (90/70°C i 110/90°C),

parna niskopritisna (0.5 bar), vrelovodna kao i termouljna postrojenja za
zagrevanje vode i proizvodnju pare. Sva postrojenja su namenjena za teh-
nolosko-industrijske potrosace (susare, parionice, zagrevanje stambenih

i poslovnih jedinica). Konstruisana su za sagorevanje ¢vrstog goriva i bio-
mase. LoZenje moze biti ru¢no ili sistemom automatskog doziranja. Ve¢u
konkurentnost na stranim trzistima kao i garanciju EU bezbednosti i
sigurnosti naseg proizvoda krajnjem kupcu omogucilo je i uvodenje

znaka CE za toplovodne, vrelovodne i parne kotlove do 300kW i za toplo-
vodne, vrelovodne i parne kotlove iznad 300 kW, kao i za susaru za drvo.

PROGiE)

INZENJERING
PROGRES INZENJERING DOO
SAJMISTE BB, 32000 CACAK

PROIZVODNI
PROGRAM:

u—‘ ol

SUSARE ZA DRVO
« KOTLOVSKA POSTROJENJA
« SUSARE ZA VOCE, POVRCE,

B SUSARE ZA FURNIR

e et ZRNO | LEKOVITO BILJE

B POSTROJENJA ZA SUSENJE PILJEVINE SA ROTACIONOM SUSAROM . SISTEMI ZA OTPRASIVANJE
B CYCLONE - SISTEMI ZA OTPRASIVANJE | TRANSPORT STRUGOTINE I TRANSPORT STRUGOTINE
B KOTLOVSKA POSTROJENJA

« METALNE KONSTRUKCIJE | OGRADE

Vodogrejno postrojenje .
na strugotinu tip VP

BOKSEVI ZA 0DGOJ STOKE

- OPREMA ZA BOJENJE
1 POVRSINSKU ZASTITU

« PROTIVPOZARNA VRATA
« GASIFIKACIJA | GASNI SISTEMI

« SPECIJALNA IZRADA
PO NARUDZBINI KUPCA

vasih Ivestict)a

prijatel

Telefon: +381 32 355 105, Fax: +381 32 356 105
Mail: inzenjering@progres-cacak.rs, Web: www.progres-cacak.rs




m namestaj po meri, projektovanje i opremanje prostora
m univer, radne ploce, medijapan, lesonit, spreploce

m obrada na CNCmasini

m krivolinijska secenja i kantovanje

m okov i galanterija

m furniranje po zelji kupca
m veliki izbor furnira .
m unutrasnja vrata savremeno ha

nAGACI]A

Novi Beograd
Tosin bunar 232g
tel/fax. 011 219 0974, 219 2600

Batajnica
Majora Zorana Radosavljevica 370
tel/fax. 011 848 8218, 377 4699

Batajnicki drum 303
{Auto-put Beograd-Novi Sad)

‘—\\\____________\ WwWWw.agacija.com




istori¢ar umetnosti

Na Sumovitom posedu ru-
ralnog dela Engleske, neka-
dasnja lovocuvareva kuca do-
bila je modernu nadogradnju,
u potpunosti oblozenu drve-
nim, virtuozno savijenim for-
mama. Sve je pocelo pre pet
godina, kada su Tom i Danije-
la Rafild, brac¢ni par koji se ba-
vi dizajnom namestaja, kupili
prostrano imanje u Kornvolu
na jugozapadu Engleske, ka-
ko bi njihov dom bio u blizini
kompanije koju takode pose-
duju. Ovim su dobili izvanred-
nu mogucnost da svojeru¢no
opreme i urede svoj porodi¢-
ni dom. Tako su svoju dizaj-
nersku specijalnost preneli i
na prostor u kome Zive. Arhi-
tektonski koncept ovog dvo-
spratnog objekta uradio je ar-
hitekta Kris Strejk, i projekat
u celini se smatra kao timski
poduhvat Strejka i Rafildovih.
Izgradnja je trajala dve godi-
ne, a krajem 2016. godine ku-
¢a je dobila prestiznu britan-
sku nagradu “Grand Designs”.

Rafildovi su eksperti za
proizvodnju namestaja i skul-
pturalnih predmeta izradenih
tradicionalnom tehnikom sa-
vijanja drveta. Drvo se savija

DRVOtehnika 55/2017

PISE: mr Mare Janakova Grujic,

pomocu toplote i vlage, i mo-
ze dobiti liniju i formu goto-
vo kakva se god zamisli. Str-
pljivost tokom procesa, visok
udeo manuelnog rada, pu-
na paznja posvecena detalju,
besprekorna zavrsna obrada,
predstavljaju neke od karak-
teristika njihovog posla. In-
ventivnost, originalnost, or-
ganski oblici, suptilnost pote-
za i linije, sferi¢nost i zaluce-
nost forme, karakterisu dizaj-
nerski kredo tandema Rafild.
Zeleli smo da izgradimo
kucu sa istom paznjom posve-
¢enom detaljima koju ulaze-
mo i u na$ namestaj i rasvetu.
Dizajniranje i projektovanje
predmeta koje ljudi Zele i koje
Ce staviti u svoju kucu je neve-
rovatna privilegija. Mi nikada
ne dizajniramo nesto to ne bi-
smo i sami stavili u svoj dom’,
redi su dizajnera Toma Rafilda.
Spoljasnjost kuée u potpu-
nosti je prekrivena drvetom
bukve, arisa, kestena i hrasta
sakupljenih u okolnoj Sumi.
Koris¢enje lokalnog materija-
la - drveta iz Sumskog imanja
Rafildovih, jos je jedna karak-
teristika dizajnerskog pristu-
pa. Stabla drveta i delovi koji

se osuse, uniste olujom ili stra-
daju na bilo koji drugi nacin,
¢uvaju se i u jednom trenutku
bivaju iskoriS¢eni za proizvod-
nju. Lokalna grada iskorisce-
na jeizaizradu namestaja i
lustera koji su oplemenili en-
terijer kuce, kao i podnih i zid-
nih obloga. Uglovi prostorija

izbegnuti su lu¢no savijenim
drvenim oblogama, sto daje
posebnu atmosferu enterije-
ru. Ovakvo, zakrivljeno drvo,
osim $to pokriva zidove, vrsi

i funkcije odvajanja i defini-
sanja soba - dnevni boravak,
studio i otvorena kuhinja sme-
Steni su u prizemlju, dok su

Izvor: http://www.tomraffield.com i http://radesign.org.uk
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dve spavace sobe na spratu.
Zakrivljenost linije i senzual-
nost oble povrsine svoj mak-
simum dostize na lusterima,

triji i postojanju prave linije
i ugla, karakterise stvaralas-
tvo Rafildovih u celini, a drvo
predstavlja zahvalan medij za

ljasnji deo drvene grade savi-
jen i uvijen malo dalje od fa-
sade kako bi se stvorila klupa
za sedenje u prirodi. Parom

tom, povezan sa postoje¢im
sanitarnim ¢vorom u prize-

mlju. Cela nova konstrukcija
je povezana sa starom, zate-

¢enom lovocuvarevom kuci-
com moderno koncipovanom
pasarelom koj je od arisa i
stakla. =

lampama, ¢ivilucima, ogleda-
lima - oni u potpunosti ima-
ju skulpturalne forme. Otklon
prema euklidovskoj geome-

ovaplocenje njihovih ideja.
Neposredno uz ulazni

trem postavljena je viseca

stolica za ljuljanje, dok je spo-

savijeni hrast i jasen obavija-
ju veliki balkon na gornjem
spratu, dok je objekat masto-
vito, takode isavijanim drve-

SANU SERVICE SR DOO

Ul. Milentija Popovica br. 1, Lokal 7, 34000 Kragujevac,
Republika Srbija
E-MAIL: officesrbija@sanu.ro
TEL: 00381 62 1487 781

SANA

WWW.SANW. IS, Www.sanu.ro, www.sanuventilation.com,

www.sanucosdefum.com

VENTILACIONI SISTEMI, VENTILATORI ZA INDUSTRLJU

CIKLONI, FILTERI & SCRUBBERI




PISE: dr Tanja Palija, docent
Sumarski fakultet
Univerziteta u Beogradu

Od 22. do 26. maja 2017. godine u Hanoveru je odrzan jedan
od vodecih svetskih sajmova u oblasti masina, alata i tehnologi-
ja za obradu drveta — LIGNA 2017. Ovaj sajam se odrzava svake
druge godine u maju mesecu i predstavlja mesto prikazivanja
noviteta iz oblasti tehnologija za preradu drveta. Vise od 1500
izlagaca iz preko 50 zemalja predstavili su svoje proizvode na
izlozbenom prostoru veli¢ine od gotovo 130000 m?, rasporede-
nih u 10 sajamskih hala. 93000 posetilaca iz vise od 100 zema-
lja imalo je prilike da se upozna sa novitetima iz oblasti masina
i alata za obradu drveta; povrsinske obrade drveta; proizvodnje
ploca na bazi drveta; pilanske prerade drveta; energije iz drveta;
tehnologija automatizacije i tehnologija koris¢enja Suma.

Ovogodisnja LIGNA bila je u znaku novog koncepta indu-
strijske automatizacije ,industry 4.0” koji je primenjen i u obla-
sti povrsinske obrade drveta kroz umreZavanje masina sa ciljem
sagledavanja celokupnog procesa pre samog pocetka rada lini-
je. Umrezavanje masina omogucava analizu proizvodnog pro-
cesa na osnovu prikupljenih podataka i tokom procesa rada, pa
se potencijalni problemi uocavaju pre nastanka i na taj nacin se
omogucava automatizacija procesa kroz npr. eliminisanje uskih
grla proizvodnje.

Tehnoloska unapredenja aktuelnih generacija masina za po-
vrsinsku obradu drveta uglavnom se odnose na skracivanje vre-
mena obrade i/ili duzine linije; moguc¢nosti rada linije bez preki-
da; skracivanje vremena koje je potrebno za zamenu materijala
za povrsinsku obradu; precizno ocitavanje oblika, dimenzija i po-
zicije predmeta obrade 3D skenerom; ostvarivanje usteda mate-
rijala kroz veci procenat iskoris¢enja i postizanje viSeg kvaliteta
obrade uz primenu novih materijala i/ili tehnoloskih resenja.

Krenimo od pripreme povrsine podloge. Kada je potrebno
postici glatku povrsinu drveta napredak je ostvaren razvojem
agregata za brusenje koji uklanjanju prethodne tragove bruse-
nja, Sto je narocito bitno kod brusenja sastava koji sadrze gredi-
ce sa razlicitim pravcem orijentacije drvnih vlakana. Tako je pr-
vi put na evropskom trzistu predstavljena masina za brusenje
koja poseduje orbitalnu jedinicu sa lamel trakom koja se krec¢e
upravno na pravac obrade i postavljena je tako da zapravo dva
segmenta lamel trake prolaze iznad brusne trake krecudi se su-
protnosmerno, ¢ime se ostvaruje visok kvalitet obrusene povr-
Sine (Heesemann, OSR jedinica, model MFA 10).

Za brusenije refeljnih povrsina predstavljeni su razli¢iti agre-
gati sa cetkastim valjcima (slika 1) koji pored rotacionog mogu
imati razlicite vidove kretanja u zavisnosti od zadatka brusenja
(npr. za uklanjanje podignutih drvnih vlakana sa ivica predmeta
obrade ili za brusenje sastava ramova i ispuna).

B0 DRVOtehnika 55/2017

LIGNA 2017
iz ugla povrsinske obrade drveta

Slika 1. Model razli¢itih tipova cetkastih valjaka
(proizvoda¢ Heesemann, Nemacka)

Slika 2. Masina za vrelo presovanje i graviranje
(proizvodac: Renzo Borgonovo, Italija)

Slika 3. Automat za prskanje sa linearnim kretanjem rasprsivaca i sistemom
za doziranje materijala (proizvodac: Venjakob, Nemacka)

Sa druge strane, pored ravnanja i glac¢anja povrsine drve-
ta i dalje su aktuelne tehnike strukturiranja i reljefiranja povrsi-
ne drveta radi postizanja razli¢itih efekata. Za postizanje efekta
»pohabanog drveta” povrsina se grebe metalnim ili abrazivnim
Cetkama, pri ¢emu izbor i karakteristike materijala od koga su
izradena vlakna Cetke zavise od potrebne dubine reljefa, odno-
sno od izrazenosti efekta starenja.

Za dobijanje slozenijih reljefa na povrsini drveta predstav-
liene su masine za vrelo utiskivanje reljefnim valjkom (,embo-
ssing” tehnika) i za utiskivanje drvne pulpe (npr. kod lajsni ra-
mova za slike) (slika 2).
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Slika 4. Automat za prskanje
(proizvodac: Biirkle, Nemacka)

Slika 5. Linija za lakiranje sklopljenih proizvoda sa robotom za prskanje i 3D
skeniranjem predmeta obrade (proizvodac¢: Cefla finishing, Italija)

Slika 6. Mikrotalasna laboratorijska susara za vodorazredive premaze
(proizvodac: Giardina Finishing, Italija)

Slika 7. Digitalna Stampa i zastita Stampanog dezena
(proizvodac: Barberan, Spanija)

Od masina za lakiranje prikazane su masine za valjanje za
obradu ravnih povrsina, pra¢ene UV ili UV LED lampama za
ocvrscavanje premaza. Za obradu plocastih elemenata sa 5
strana (jedna Sira strana i uze strane) predstavljeni su automati
za lakiranje, naj¢esce sa linearnim kretanjem rasprsivaca sa ra-
zlic¢itim sistemima za prikupljanje materijala nanetog van pred-
meta obrade. Uklanjanjem materijala sa transportne trake spre-

jul 2017.

Cava se prljanje zadnje strane predmeta obrade uz istovremeno
povecanje procenta iskoris¢enja materijala (slika 3 i slika 4).

Za sklopljene proizvode razvijen je sistem 3D skeniranja koji
omogucava precizno ocitavanje svih nepravilnih, tesko uocljivih
udubljenja i ispupcenja na povrsini predmeta koje je potrebno
obraditi lakiranjem (slika 5). U ovom sistemu predmeti obrade
su okaceni na viseci transporter, a materijal se nanosi robotom
za prskanje, sto omogucava lakiranje sa svih strana i susenje na
malom prostoru, zahvaljujudi paralelnom slaganju predmeta
obrade u prostoru za susenje. Uz to, ova linija moze biti opre-
mljena jedinicom za automatsko postavljanje i skidanje pred-
meta obrade na pocetku, odnosno kraju ciklusa obrade.

Razvoj tehnologija susenja premaza se odvija kroz primenu
UVi UV Led lampi za o¢vrséavanje, pre svegda, ravnih Sirih stra-
na. Sa druge strane, za susenje vodorazredivih premaza izloze-
na je mikrotalasna laboratorijska susara gde je moguce osusi-
ti premaz za nekoliko minuta (u zavisnosti od transparentnosti
premaza) na malom prostoru (slika 6). Ovaj tip susare ne zah-
teva ujednaceno rastojanje zra¢nih tela od povrsine predmeta
obrade, sto doprinosi vecoj fleksibilnosti, pri ¢emu nema opa-
snosti da voda ostane zarobljena u filmu premaza.

Raniji problem automatskog susenja premaza na ravnim i
zakrivljenim plocastim elementima resen je novom konstrukci-
jom vertikalne susare koja u svom sastavu ima magacin za pri-
vremeno skladistenje etaza, kada visina predmeta obrade pre-
vazilazi razmak izmedu etaza (Cefla, model Omnidry).

Noviteti u oblasti Stampanja dezena na povrsini podloge
usmereni su na skra¢ivanje duzine linija i na razvoj novih teh-
nologija kojima se ostvaruje korak dalje u imitaciji strukture od-
govarajuceg dezena (slika 7). Za postizanje efekta,pohabanog
drveta” najverniji rezultati se postizu ukoliko se podloga struk-
turira pre nanosa stampane folije. Problem prijanjanja folije na
reljefnu povrsinu resen je pomocu specijalnih valjaka koji imaju
mogucnost utiskivanja folije na refeljnu povrsinu podloge. Ta-
kode, predstavljen je sistem zastite Stampanog dezena transpa-
rentnom folijom koja se na povrsinu lepi pomocu topljivog PU
lepka (Barberan, Compact Line HG).

U pogledu materijala za povrsinsku obradu drveta vodeci svet-
ski proizvodaci prikazali su novitete pre svega u pogledu razlici-
tih dekorativnih i funkcionalnih efekata lakirane povrsine uz po-
Stovanje smernica o emisiji organskih komponenti. Kompanija
ICA je predstavila novu generaciju ekoloski podobnih vodorazre-
divih premaza na bazi obnovljivih poljoprivrednih izvora (IRIDEA
BIO) za koje je i dobila ovogodisnju Interzum nagradu. Od 30 do
40% sirovine u sastavu ovih premaza je dobijeno iz ostataka po-
ljoprivrednih proizvoda koji se ne mogu koristiti u ljudskoj ishrani.
Brend Sayerlack (u sklopu Sherwin-Williams-a) predstavio je no-
vu generaciju poliuretanskih premaze bez izocijanata, $to pred-
stavlja korak u razvoju premaza u pravcu zastite coveka i njegove
okoline, imajuci u vidu toksi¢nost izocijanata. Brend Croma Lacke
(u sklopu IVM Chemicals-a) predstavio je premaze sa specijalnim
efektima, pre svega sa naglasenim svojstvima lakirane povrsine
koja se mogu osetiti,,na dodir” (efekat somota, efekat bez trago-
va prstiju itd.). Brend Geng (u sklopu Kayalar Kimya-a) predstavio
je premaz u funkciji zastitne folije koji se nakon isporuke skida sa
lakirane povrsine, a lakirana povrsina ostaje zasticena tokom tran-
sporta i montaZe. Kompanija IGP predstavila je premaze u prahu
niske temeprature topljenje koji su pogodni ne samo za lakiranje
mdf ploca ve¢i za toplotno osetljive materijale kakvo je drvo.

Za sve one koji su zainteresovani da posete naredni sajam
LIGNA datum odrzavanja je ve¢ poznat: 19 - 26. maj 2019. go-
dine!l =
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Drumska strela je prvi srp-
ski Formula Student tim, Ciji
¢lanovi su studenti 9 fakulteta
Univerziteta u Beogradu: Ma-
sinski, Tehnolosko-metalurski,
Elektrotehnicki, Saobracajni,
Ekonomski, Fizi¢ki i Sumarski
fakultet, Fakultet organizacio-
nih nauka i Fakultet primenje-
nih umetnosti. U ovom pro-
jektu koji traje vec Sest godi-
na, ucestvovalo je 150 stude-
nata koji su izradili 5 vozila.

Pre svega, Formula Student
je najprestiznije svetsko inze-
njersko takmicenje u kojem
ucestvuje preko 600 univer-
ziteta. Danas ovo takmicenje
okuplja timove iz celog sveta, i
pruza priliku studentima da se
takmice na stazama Formule 1,

Upotreba drveta pri izradi

kao i raznim trkalistima Sirom
Evrope i sveta. Kako bi otisli
na takmicenje, studenti prvo
moraju da sami isprojektuju i
izrade vozilo, ali uz pomo¢ fa-
kulteta i raznih firmi koje spon-
zori3u projekat. Na samom ta-
kmicenju, timovi se takmice u
statickim i dinamickim discipli-
nama, i sticu bodove na osno-
vu kojih se kasnije rangiraju.
Zanimljivo je da dizajn vozila
na takmicenju ocenjuju sudije
koje su iskusni inzenjeri iz sve-
ta auto-industrije i auto-moto
sporta. Dinamicke discipline
nose najvedi broj bodova, jer
je to pravi nacin da se perfor-
manse vozila ispitaju. Od ubr-
zanja, osmice, sprint trke, sve
do testa izdrZljivosti koji pred-

MASINE, ALATI | TEHNOLOGIJE

ZA OBRADU DRVETA

Vakuum prose
za furniranje
WISCHT

Univerzalne

kanterice VITAP

[,

Videvretena

busilice VITAP

Horizontalni
formatizeri GRIGGIO

Automatske kanterice
sa | bez predirezera VITAP

CNC centar a busenje
i glodanjs VITAP POINT

Kompleti alata
sa prozore JV T8/88

= xilia
Jomn

tel. 011 219 8516, 022 349 254
mob. 063 213 549, 063 575 390

Xilia d.o.0. - Beograd

warwxiliars £ info@xiliars

stavlja trku od 22 kilometra,
ove discipline izlazu prednosti
i mane svakog segmenta vozi-
la. Sve to ¢ini Formula Student
takmicenja veoma zahtevnim
i ozbiljnim izazovom za mla-
de inzenjere koji se odvaze da
ucestvuju u njemu.

Od svog osnivanja, 2010.
godine, do danas, tim Drum-
ska strela ucestvovao je na 12
takmicenja, i ostvario znacaj-
ne razultate za jedan mlad tim
iz Srbije. Prvi veliki uspeh tima
bio je u Italiji 2013. godine ka-
da je Drumska Strela zauzela
10. mesto u konkurenciji od
43 prestizna tima, a nakon to-
ga ogromno iznenadenje bi-
lo je 4. mesto u najzahtevnijoj
disciplini, trci izdrZljivosti, u
Ceskoj 2015. Konaéno, 9. me-
sto u ukupnom plasmanu na
istom takmicenju donelo je
ovom timu titulu najboljih u
regionu. Prosle godine osvo-
jili su tre¢e mesto u klasi lll, za
idejni koncept vozila na elek-
tri¢ni pogon, koji je iz godine
u godinu sve populariniji, i na
¢ijem projektovanju rade u
ovoj sezoni. Za sve ove godi-
ne postojanja, ostvarena je sa-

radnja sa mnogim uspesnim
firmama, od kojih su mnoge iz
raznih sfera koje se ti¢u obra-
de materijala i izrade delova,
i bez ¢ije podrske ne bi bilo
moguce predstaviti novu for-
mulu svake godine i oti¢i na
takmicenja. Zahvaljujuci do-
broj komunikaciji i zajedni¢-
kim ciljevima, Drumska strela
je postigla puno toga i nastav-
lja da pomera granice uspeha.
Ono ¢ime su studenti stal-
no poboljsavali svoje vozilo je-
su inovacije, upotreba novih
materijala, simulacije i testira-
nja, pa se ovaj tim moze po-
hvaliti prvim usisom varijabil-
ne geometrije projektovanim
i izradenim na prostoru Balka-
na, prvim isprojektovanim ae-
ro paketom za trkacko vozilo u
Srbiji, kao i izradom aero pake-
ta, volana i elemenata za osla-
njanje od ugljeni¢nih vlakana.
Medutim, ono sto bi retko ko
mogao da pretpostavi, jeste
da su zaizradu aero paketa,
neophodni kalupi od drveta.
Konkretno, kada su u se-
zoni 2016. krenuli sa planom
izrade delova od karbonskih
vlakana, postavilo se pitanje
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trkackog vozila - Drumska strela

od kod materijala treba na-
praviti kalupe u koje se po-
stavljaju vlakna. Kao najbolji
izbor ispostavio se medija-
pan, kao materijal koji je ge-
neralno dobar za obradu, i
pomocu kog se dobija solid-
na povrsina. Kako bi se do-
bio potreban oblik, obrada je

radena na CNC masinama, a
zatim se u radionici Drumske
strele nastavlja proces fini-
je obrade koja ukljucuje far-
banje 3pric gitom, $mirglanje
vodenom Smirglom, i ponov-
no tretiranje Spric gitom. Po
potrebi je moguce ponavljati
sve ovo dok se ne dobije do-

voljno glatka povrsina, koja
Ce biti zadovoljavajuceg kva-
liteta za izradu delova od kar-
bona. Kalupi mogu biti razne
geometrije, a jedan od zada-
taka podtima zaduzenog za
projektovanje i izradu ovih
delova jeste da na najbolji
mogucdi nacin iskoriste oblik
kalupa i naprave deo bez
ikakvih ostecenja koja mogu
nastati usled neravnhomernog
rasprostiranja smole, loSeg
prijanjanja karbonskih vlaka-
na uz kalup i tako dalje. Usled
stalnog kori$¢enja kalupi se
redovno moraju odrzavati,
prepravljati i cuvati kako bi i
dalje bili funkcionalni i spre-
mni za koris¢enje. Do sada se
medijapan pokazao kao veo-

INC STYLING p.0.0. PREDUZECE ZA PROIZVODNJU,
PROMET | USLUGE U OBLASTI GRADJEVINARSTVA

BEOGRAD, SLIVARSKA 18 EMAIL INCHSTYLING@YAHOO.COM
TEL/FAX. 011/3945442  MOB.063/210912 063/8196509
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ma dobar materijal, i pomocu
istih kalupa pravi se aero pa-
ket za Drumsku strelu 2017.

Naravno, uz dalja unapre-
denja aerodinamike vozila,
menjace se oblik vecine de-
lova, od krila do difuzora, pa
ovaj tim ocekuje jo$ puno
obrade drveta, i smisljanja
novih, inovativnih resenja za
izradu delova. Na kraju, mo-
ze se reci da iza jake, Celicne
konstrukcije , koju krasi kar-
bonski volan i oplata, kao i
mnogi drugi delovi osim aero
paketa, stoji puno ,nevidlji-
vih” delova od drveta, bez ko-
jih ne bismo mogli da formu-
lu vidimo kao takvu.

Ninoslav Markovi¢

T

jul 2017.
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Tema ovogodisnje, devete
po redu medunarodne Krea-
tivne radionice ,Dizajn igrali-
Ste — Design Playground” Be-
ogradske Tehnicke Skole
DRVO ART bile su,,Osamice”
Iza ovog neobi¢nog naziva
kriju se proizvodi koji sluze za
zvu¢nu izolaciju u javnom i
radnom prostoru. Privatnost,
akusticka regulacija i smanje-
nje buke u javnim prostori-
jama i radnom okruzenju su
najizazovnije teme savreme-
nog dizajna sto je bio razlog
da Skola organizator postavi
tako slozen zadatak pred uce-
snike ove kreativne radionice.

Radionica je odrZana u Be-
ogradu, u prostorijama Skole
domacina u periodu od 6. do
10. marta 2017. godine. Osim
skole domacina, na Radionici
su ucestvovali srednjoskolci
iz njihovih partnerskih skola
iz EU i Skola za dizajn iz Beo-
grada.

U toku Radionice, ucenici
su, pod mentorstvom nastav-
nika, pravili prototipove ,0sa-
mica“. Ovoga puta, ucesnici ra-
dionice su imali veoma izazo-
van zadatak. Prakti¢no je tre-
balo smisliti potpuno nov pro-
izvod, dizajnirati ga i, naravno,
uciniti funkcionalnim i sve to

e-mail: stamenkovic@bronto.ua
www.amtehnolog.com

MLIN CEKICAR

E}q j 14k -‘r(f {14 X

AMTEHNOLOG doo, Tanaska .Ralca 25 Odzau 25250
tel.+38165 205 60 20, +-381 25 5746 240
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Beogradska Tehnicka skola DRVO ART

Kreativna dizajn radionica srednjoskolaca
OSAMICE ZA PONETI

koriste¢i nov mateirjal - rau-
volet trake koje sluze za upija-
nje zvuka. Trake su pravljene
od specijalne vrste plastike sa
perforacijom po celoj povr-
Sini koje u svojim komorama
sadrze fiber materijal za upi-
janje zvuka. Na nasem trzistu
su veoma malo koris¢ene, a za
ovu priliku Skoli ih je donirala
nemacka kompanija Rehau sa
kojom Skola saraduje vec ¢e-
tiri godine. Ucenicima inspira-
cija nije nedostajala, nasli su je
u starim govornicama, $kolj-
kama, lalama, geometrijskim
oblicima, pa ¢ak i u opasnim
Zivotinjama poput kobre.
Radovi nastali u toku ra-
dionice bili su izlozeni najpre

u galeriji Zad, od 10.do 17.
marta, a potom i u De¢jem
kulturnom centru Beograda
od 11.do 28. maja.

Sve dosadasnje radioni-
ce su imale mnogo uspeha te
su radovi nastali u toku radi-
onica bili izlagani na brojnim
znacajnim manifestacijama u
oblasti dizajna ne samo kod
nas vec i na prestiznim svet-
skim manifestacijama poput
Medunarodnog sajma name-
$taja u Milanu, Sajma indu-
strijskog dizajna u Madridu,
Medunarodnog sajma na-
mestaja u Singapuru, INTER-
ZUM sajma u Kelnu i Medu-
narodnog sajma namestaja u
Stokholmu. =
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DELATNOST PREDUZECA

- SOBNA VRATA
« VRATNA KRILA

- FURNIRANE PLOCE (mdf,
iverice Sperploce, paneli)

« MDF (standardni,
vodootporni,
vatrootporni, bez
formaldehida)

« HDF (sirovi i
oplemenjeni)

« OPLEMENJENA IVERICA

« IVERICA SIROVA |
EKSTRUDIRANA

- RADNE PLOCE
- PANEL PLOCE

- SPERPLOCE (bukva,
breza, topola egzota)

- OPLATE (vodootporne
Sperploce sa tegofilmom
i natur)

- OSB PLOCE

- OBLOGE ZA VRATA (razni
modeli)

« FURNIRI (prirodni i fine
line)

- REZANA GRADA (j/s,
hrast, jasen, bukva,
tresnja, lipa...)

« PAPIRNO SACE
« LAMINATI (ultraplast)

+ OKOV | GALANTERIA
ZA NAMESTA)

« KANT TRAKE
- LEPAK

USLUGE:

« Pravolinijsko i krivolinijsko
secenje (CNC) i kantovanje
plocastih materijala

« Projektovanje komada
namestaja u 3D programu i
izrada njihovih elemenata
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REZERVIRAJTE NA VREME!

U toku su rezervacije poslednijih
izloZbenih prostora.

Pozivamo
sve zainteresovane da posete
SAJAM REPROLIGNUM

Vasu pozivnicu preuzmite na:

www.reprolignum.drvo.hr

ORGANIZATOR: Tiliaco d.o.0. — reprolignum@drvo.hr, www.reprolignum.drvo.hr
Mesto odrzavanja: ARENA ZAGREB, Laniste 30, 10000 Zagreb
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Ono 5to dobijes ostvarujuci svoje ciljeve nije tako vazno kao ono 5to postanes$ ostvarujuci svoje ciljeve.
Godinama proizvodimo kvalitetne objekte ne da bismo dobili vise novca ve¢ da bismo uéinili druge sre¢nim,
jer srec¢a drugih je uslov da bismo i sami bili srecni.

Daleke 1987. godine, vrijedna porodica Dedei¢, osnovala je malu stolarsku radionicu "Jela",
sa samo dvije masine. Radom, uporno$cu i strpljenjem, gradili su uspjesnu porodiénu manufakturu,
korak po korak.

Danas, tvorci su najpoznatijeg crnogorskog brenda "Montenegro brvnare”. Skroman i nenametljiv,
vlasnik i izvrsni direktor Muarem Dedeic, priCa nam svoj san koji je pretoCio u zbilju. Od stolarske radionice
do Evropske unije i najmenadZera jugoisto¢ne Evrope.

Medunarodni Komitet "Stvaraoci za stoljeca” sa sjediStem u Dubrovniku, dodijelio je priznanje za
doprinos razvoju preduzetnistva u srednjoj i jugoisto€noj Evropi, roZajskoj firmi "Jela komerc" koja se bavi
finalnom preradom drveta.

Svi proizvodi JELA KOMERC proizvedeni po ISO standardima.

JELA KOMERC d.0.0.

MNaselje Koljeno bb, 84310 Rozaje, Crna Gora
Tel/lFax: + 382 51 278 605, Mob: + 382 69 037 394
montenegro-brvnare@t-com.me
www.jela-komerc.me




Lukovska Banja se nala-
zi na jugu Srbije, na isto¢nim
padinama Kopaonika. Nad-
morska visina od 681 metra
cini je najvisom banjom u Sr-
biji, a smatra se jednom od
najvisih banja uopste. Okru-
zena je visovima od preko hi-
ljadu metara, pa ima prijat-
nu umerenu klimu i izuzetno
¢ist vazduh. Sa svojim mno-
gobrojnim izvorima termalne
vode, Lukovska Banja spada
u najbogatije u zemlji.

Lukovsku Banju karakte-
riSu obilje izvora mineralnih
voda i netaknuta priroda Su-
movitih padina Kopaonika.
Termalna voda koja se kori-
sti u le¢enju sadrzi rastvoreni
vodonik sulfid, $to je veoma
znacajno za lecenje reumat-
skih bolesnika.

Istorijat Lukovske Banje
vodi u rimsko doba. Na osno-
vu ispitivanja i nadenih isko-
pina utvrdeno je da su se ov-
de lecili rimski legionari i da
su se ovde ukrstali vazni tr-
govacki putevi. U vreme cara
Dusana ovde su boravili Sasi
koji su radili u rudnicima i to-
pionicama Sirom Kopaonika.

U neposrednoj blizini Lu-
kovske Banje nalazio se i let-
njikovac kralja Milutina koji je
u ovim krajevima voleo da lo-

BY:Bl DRVOtehnika 55/2017

vi. Zato je u starom delu banje
rekonstruisano Kupatilo kralja
Milutina koje je u sklopu tera-
pijske ponude Lukovske Banje.

Ovaj deo nase zemlje je
mnogo stradao pod Turcima,
tako da je tokom Sesnaestog,
sedamnaestog i 0samnaestog
veka skoro opusteo i sve ak-
tivnosti oko banje su potpu-
no prestale.

Lukovo, kao banja, pocinje
ponovo da zivi tek poc¢etkom
dvadesetog veka kada je ovde
sagradeno prvo kupatilo od
dasaka... Pravi Zivot Lukovska

LUKOVSKA BANJA
Hotel JELAK

OBILJE IZVORA TERMOMINERALNIH VODA

Po brojuizvora termomineralnih voda i njihovoj izdasnosti, Lu-
kovska banja spada medu najbogatije u zemlji. Temperatura
vode se krece u rasponu od 28 do 69° C i nalazi se u medicin-
skim centrima oba hotela. Termomineralne vode se uspesno
koristi u leCenju reumatizma, osteoporoze i osteopenije, svih
vrsta sportskih povreda i stanja nakon preloma kostiju i hirur-
skih intervencija na koStano-zglobnom sistemu. Kao posebna
turisticka atrakcija istice se klimatorijum sa prirodnim inhala-
torijumom, jedini takve vrste u Srbiji. Na malom prostoru, na-
lazi se veliki broj izvora, razli¢itog sastava i temperature uz po-
mo¢ kojih se stiti zdravlje i popravlja opste stanje organizma.
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budi snagom prirode

Banja pocinje da Zivi tek 2000.
godine kada je otvoren hotel
KOPAONIK koji je poceo da radi
kao savremeni banjski i reha-
bilitacioni centar. Banjski kapa-
citet je proSiren 2009. godine
izgradnjom savremenog hote-
la JELAK, a hotel KOPAONIK je u
meduvremenu prosiren i obo-
gacen novim sadrzajima.
Lukovska Banja je uslov-
no podeljena na Gornju ili sta-
ru banju i Donju banju gde se

MEDICINSKI TRETMANI PRILAGODENI
RAZLICITIM POTREBAMA

Medicinski centri u Lukovskoj banji kombinuju raspoloZive pri-
rodne faktore (voda, blato, gas i klima) sa savremenom dijagno-
stikom i tretmanima. Lekarski pregledi i tretmani se obavljaju
svakodnevno, ukljucujuci vikende i praznike, kako biste sto
bolje iskoristili vreme provedeno u Lukovskoj baniji. Uz stru¢-
nu podrsku lekara, moZete koristiti razne vrste terapija, poput
hidroterapije, elektroterapije, peloidoterapije i ru¢ne masaze.
U hotelima je organizovana i 24-¢asovna zdravstvena zastita.

jul 2017.

nalaze hoteli KOPAONIK i JE-
LAK kao i restoran u etno sti-
lu Lukovske kolibe, smesten uz
samu Lukovsku reku, gde se
sluze specijaliteti potkopao-
nickog kraja pripremljeni is-
pod saca.

U Gornjoj banji se nalaze
virovi — vidarice na otvore-
nom cije se termomineralne
vode, koje izviru na malom
prostoru, koriste za razlici-
te ljudske tegobe. Pored ter-
malne vode koja se koristi u
lecenju, postoji jos 36 izvora
razli¢itog sastava i tempera-
ture, koje narod tradicional-
no, godinama koristi za le-
¢enje problema sa zelucem,
ocima, dijabetesom, za inha-
laciju itd... Tu se nalazi i no-
vosagradeno Kupatilo kralja
Milutina, a u blizini je i kupa-
tilo Sljivik.

U Donjoj baniji se nalazi vi-
$e termomineralnih izvora ve-
like izdasnosti, razli¢itog sa-
stava i temperature koja ide i
do 68 stepeni Celzijusa. Pret-

postavlja se da voda izvire sa
dubine vece od 2500 metara
i da je lekovita voda stara vise
hiljada godina. Kapacitet ovih
izvora se procenjuje na preko
100 litara u sekundi, $to Lu-
kovsku Banju svrstava u red
najbogatijih u zemlji.

Zahvaljujudi jedinstvenim
karakteristikama termomine-
ralnih voda, balneoloskim sa-
znanjima i medicinskim istra-
Zivanjima utvrdene su slede-
¢e indikacije za le¢enje u Lu-
kovskoj Baniji:

1. Zapaljenski reumatizam

Reumatoidni artritis (faza
smirenog zapaljenja), behte-
revljeva bolest (pocetni stadi-
jum), psorijati¢ni artritis.

2. Degenerativni
reumatizam

Spondiloze vratnog i kr-
snog dela ki¢me, diskus her-
nia, diskartroza, lumboisial-
gija, gonartroza, koksartroza,
artroza, osteoartroza sitnih
zglobova Sake i stopala.

3. Ekstraartikularni
reumatizam

Fibroziti, mialgije, burziti,
iS¢asenja, distorzije
4. Osteoporoza i osteopenija
5. Sve vrste sportskih
povreda
6. Stanja nakon preloma
kostiju i hirurskih
intervencija na kostano-
zglobnom sistemu

Stanja nakon ugradnje ve-
Stackog kuka i kolena.

Klima Lukovske Banje po-
voljno deluje na disanje i rad
srca, a svezina vazduha po-
jacava apetit, umiruje nerve
i napetost, poboljsava san,
ublazava bol i neraspoloze-
nje... Gostoprimstvo naroda
ovog kraja, kvalitet hotel-
skih i medicinskih usluga,

a posebno lekovitost vode,
¢ine da se vise od polovine
gostiju Lukovske Banje po-
novo vraca i da ovde dolazi
godinama. Obuzeti svojim
zdravstvenim problemima,
ali zadovoljni boravkom u
Lukovskoj Banji, oni do deta-
lja planiraju ponovni povra-
tak i uverljivo, sa iskustvom,
Sire pricu o lekovitosti Lu-
kovske Banje i ovog kraja
uopste. m
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Respiratorne

bolesti

U preko polovine slucaje-
va prvi simptomi astme jave
se u detinjstvu i ranoj mlado-
sti, oko 95% pacijenata prve
tegobe osete pre 45. godine
Zivota. U starijoj zivotnoj do-
bi pojava gusenja, nedostatka
vazduha u naporu ili ¢ak svi-
ranja u grudima znatno rede
je posledica astme, a mnogo
¢esce ukazuje na druge bo-
lesti koje samo lice na astmu
(HOBP kod pusaca, zastojna
sréana insuficijencija, tumori
pluca, fibroza pluca i drugo).

Kao i u svakoj hroni¢noj
bolesti, osnovni preduslov za
uspesno lecenje ili bolje reci
kontrolu nije samo primena
lekova, ve¢ adekvatna eduka-
cija bolesnika sa ciljem da se
uspostavi partnerski odnos u
vodeniju bolesti.

Astma je hroni¢na bolest
koja se ne moze ,izleciti" ali,
u vecine bolesnika se moze
odli¢no kontrolisati, Sto zna-
¢i da je moguce uz pravilan
tretman Ziveti pun kvalitet
Zivota, a to je bez tegoba il
sa veoma retkim i blagim te-
gobama koje ne ometaju Zi-
votnu aktivnost, bez teskih
pogorsanja koja ugrozavaju
Zivot i zahtevaju intervenci-
ju sluzbe hitne medicinske
pomodi. Pravilna terapija ne
znaci samo nemati tegobe
vec¢ imati i normalnuiili bar
priblizno normalnu funkciju
pluca i to bez nezeljenih efe-
kata lekova.

Tezina astme
diktira simptome

Na dijagnozu astme upu-
¢uju vec sami“,tipi¢ni simp-
tomi”, a to su: ponavljane epi-
zode kaslja, sviranja u grudi-
ma (engl. wheezing) praceno
osecajem nedostatka vaz-
duha, stezanjem u grudima
ili gusenjem. Ove tegobe se
najcesce javljaju tokom izla-
ganja provocirajuc¢im fakto-
rima kao $to su: respiratorne
infekcije, alergeni, aerozaga-
denje, nakon uzimanja as-
pirina i sli¢nih lekova, usled
ekstremnog emotivnog uz-
budenja, fizickog zamoraili
promene vremena. Ono $to
je skoro tipi¢no za astmu je

m DRVOtehnika 55/2017

da izmedu ovih epizoda ko-
je prolaze spontano ili na pri-
menu lekova, disanje je sa-
svim normalno. Ukoliko se
ove tegobe javljaju u mladoj
zivotnoj dobi, kod nepusa-
¢a, obi¢no tokom nodi ili rano
pred zoru verovatnoca da se
radi o astmi je jos$ veca. Poda-
tak o pridruzenoj alergijskoj
kijavici jos$ viSe povecava ve-
rovatnocu dijagnoze. Danas
vazi koncept,jedan disajni
put-jedna bolest”, a to znaci
da se alergijska bolest disaj-
nih puteva moze manifesto-
vati kao alergijska kijavica ili
astma ili $to je ¢edce obe bo-
lesti udruzeno, pri ¢emu kija-
vica obi¢no nekoliko godina
prethodi simptomima astme.
Podatak da neko u porodici
ima astmui ili alergijsku kija-
vicu ¢ini dijagnozu jos vero-
vatnijom.

Vazno je postaviti
tacnu dijagnozu

Pre nego $to postavi de-
finitvnu dijagnozu, lekar ¢e
obavezno razmotriti i druga
stanja ili bolesti koja mogu da
daju simptome sli¢ne astmi ili
da idu udruzeno sa astmom.
Kod mladih osoba virusne
respiratorne infekcije, poseb-
no one uzrokovane atipic-
nim respiratornim patogeni-
ma (Mycoplasma ili Chlamidia
pneumoniae) mogu da daju
prolaznu bronhijalnu hiperre-
aktibilnost.

Cest uzrok hroni¢nog ka-
slja sa sviranjem u grudima je
i gastroezofagealna refluksna
bolest koja se dodatno ma-
nifestuje i simptomima go-
rusice i vracanja kiselog zelu-

.:I . -.' i

Astma, od diiégoze do lecenja

PISE: dr Dusica Jari¢ - pulmolog

U svetu oko 300 miliona ljudi boluje od astme
(oko 5% odraslih osoba i 12% dece ima astmu),

a preko 500 miliona ima alergijski rinitis koji vrlo
Cesto prethodi astmi. Sve do nedavno epidemilozi
su belezili stalan porast obolelih posebno u
industrijski razvijenim zemljama, da bi najnovije
studije ukazivale na tendenciju stagnacije.

dac¢nog sadrzaja u grlo. Kod
starijih osoba koji su dugogo-
disnji pusaci osecaj nedostat-
ka vazduha sa kasljem i iska-
Sljavanjem cesce je posledica
hroni¢ne opstruktivne bolesti
pluca i emfizema pluca ko-

ji se Cesto pogres$no naziva
»astma’”.

Sréana slabost moze da se
manifestuje ose¢ajem guse-
nja i nedostatka vazduha kao
i brojne druge bolesti (tumori
pluca, bronhiektazije, inhala-
cija stranog tela bronhiolitis,
disfunkcija glasnica).

Samo ukoliko je dijagnoza
tacna moze se i o¢ekivati us-
peh u lecenju.

Osnovni principi le€enja

Astma je dinamic¢na bolest
koja se po ucestalosti simp-
toma razlikuje od bolesnika
do bolesnika, odnosno i kod
istog bolesnika razlikuje se
tokom vremena. Zato, plan
lecenja treba prilagoditi indi-
vidualno svakom bolesniku
ponaosob.

Lekovi za le¢enje astme
podeljeni su u dve grupe: le-
kovi za dugotrajnu prevenci-
ju i lekovi za brzo otklanjanje
tegoba.

Cilj lecenja astme je Zivot
bez tegoba, te o dobroj kon-
troli bolesti govorima onda
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kada je potreba za lekovi-

ma koji otklanjaju simptome
(ventolin, berodual..) veoma
retka. Ukoliko je potreba za
ovim lekovima ce3ca od jed-
nom sedmicno ili se jave no¢-
ne tegobe onda je neophod-
na primena odgovarajucih le-
kova za dugotrajnu prevenci-
ju astme.

U lekove za dugotrajnu
prevenciju astme spadaju
protivzapaljenski lekovi od
kojih su se kao najefikasniji
pokazali inhalatorni kortiko-
steroidi. To su lekovi koji de-
luju lokalno na sluzokozu di-
sajnih puteva ¢ineci je manje
osetljivom na spoljasnje uti-
caje. Inhalacioni kortikoste-
roidi u malim do umerneim
dozama nemaju nezeljene si-
stemske efekte, bezbedni su
za primenu i u decijem uzra-
stu, pa ¢ak i tokom trudno-
¢e. U nasoj zemlji su odavno
registrovani i poznati su pod
nazivom Flixotide, Beclofor-
te, Pulmicort, Budelin, Alves-
coidrugi.

U slucajevima lake astme
koju ima preko 70% astmati-
¢ara samo njihovom redov-
nom primenom uspostavlja
se potpuna kontrola bolesti.
Ukoliko se radi o umereno
teskoj ili teskoj astmi potreb-
no je uz navedene lekove do-
dati i takozvane dugodeluju-
¢e bronhodilatatore i/ili anta-
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goniste receptora leukotrije-
na. Do nedavno kod nas su iz

ove grupe primenjivani samo
preparati aminofilina, ali za-
hvaljujuci novijim, efikasnijim
i bezbednijim lekovima, ami-
nofilin se sve rede primenjuje.
Najbolji rezultati pa i potpuna
kontrola astme postize se pri-
menom lekova koji sadrze fik-
snu kombinaciju inhalatornog
kortikosteroida sa dugodelu-
ju¢im bronhodilatatorom.

Cilj lecenja astme je kon-
trola bolesti sa $to manje me-
dikamenata. Ukoliko se stabil-
nost astme odrzava najmanje
tri meseca, moguce je poste-
peno smanjivati terapiju, sve
dok se ne dode do najmanje
kolicine neophodnih lekova
ili se u odredenim slucajevi-
ma lakse astme, preventivna
terapija u potpunosti obu-
stavi.

Uspesnost terapije

Jedan od vode¢ih razlo-
ga neuspeha u uspostavlja-
nju kontrole astme je i nepri-
hvatanje inhalatorne terapi-
je, najcesce zbog zabluda da
~pumpice” stvaraju zavisnost,
ostecuju i slabe srceidaih
treba koristiti samo ako nema
drugog izbora.

Sta je to “pumpica”?

To je popularan naziv za le-
kove koji se koriste u lecenju

...CUVAJTE ZDRAVLJE

astme i hroni¢ne opstruktivne
bolesti pluca. Ispravan naziv
je“merno dozni inhaler”. Udi-
sanjem lek se dovodi direktno
na obolelo mesto — u disajne
puteve. Doza leka koja se na
taj nacin unosi znatno je niza
od doze istih lekova koji se pri-
menjuju u tabletama. Sasvim
je razumljivo da su i neZeljeni
efekti maniji ukoliko lekove pri-

menjujemo u manjim dozama.

Drugi bitan preduslov us-
peha inhalatorne terapije je
pravilna inhalacija, i zato je
vazno da lekar pokaze pravil-
nu tehniku inhalacije leka pre
nego Sto ga preporuci paci-
jentu, kao i da povremeno na
kontrolnim pregledima pro-
veri ispravnost tehnike inhla-
cije. Istrazivanja su pokazala
da kada se i najpravilnije udh-
ne lek iz, pumpice” samo 15%
od udahnute doze dode do
sitnih perifernih delova pluca,
ali i tako male doze primenje-
ne direktno na sluznicu disaj-
nih puteva ostvare dobar te-
rapijski efekat.

Napretkom medicine usa-
vrieni su i aparati za inhala-
tornu primenu lekova, tako
da se danas savremeni leko-
vi za leCenje astme sve Cesce
nalaze u obliku inhalatora koji
sadrze lek u obliku praha (tur-
bohaler, rotahaler, diskhaler,
novolzer). Ovakav nacin pri-
mene lekova je jednostavniji
u odnosu na klasi¢ne merno
dozne inhalere. Lekovi mogu
da se udisu i preko aparata za
inhalaciju (nebulizatori), ko-
ji se koriste u ku¢nim uslovi-
ma i bolnicama za prekidanje
akutnog pogorsanja astme
kod male dece i osoba koje
nisu u stanju da pravilno upo-
trebe dozirani aerosol.

Pitanje je: Ako su,pumpi-
ce”tako efikasne zasto po-
stoji zabluda da “stvaraju
zavisnost, oStecuju i srce i
pluc¢a”?

Jedno od objasnjenja je
u nerazlikovanju astme od
hroni¢ne opstruktivne bole-
sti plu¢a (HOBP) koja se ta-
kode manifestuje gusenjem
i u ¢ijem lecenju se takode
primenjuju lekovi u vidu in-
halacije. Za razliku od astme

koja se karakterise “reverzibil-
nom opstrukcijom” to znaci
da se primenom lekova plu¢-
na funkcija vra¢a u normalne
vrednosti, hroni¢nu opstruk-
tivnu bolest karakterise “ire-
verzibilna bronhoopstrukcija”
Kao $to samo ime kaze HOBP
je hroni¢na bolest, progresiv-
nog toka kod koje se plu¢na
funkcija ne vra¢a u normalne
vrednosti.

Najcesce se vida kod du-
gogodisnjih pusaca koji i na-
kon dijagnostikovanja bole-
sti ne prestaju da puse. Kod
osoba sa HOBP sa progresi-
jom bolesti povecava se i do-
za i kol¢ina lekova koji se pri-
menjuju, i Cesto se Cuje ,ja ne
mogu vise bez pumpice, po-
stao sam zavistan i zbog nje
mi je i srce oslabilo”, pri cemu
se apsolutno ignorise cigare-
ta koja je u drugoj ruci a ko-
ja je pravi krivaci za bolest i
kod koje postoji ozbiljna za-
visnost.

Drugi redi razlog zablude
da,pumpice” stvaraju zavi-
snost je primena samo leko-
va za otklanjanje tegoba, a
bez adekvatne terapije. Uko-
liko se ne primene lekovi koji
kontrolisu astmu, laka astma
postpeno postaje umereno
teska pa vremenom i teska,
sa sve ucestalijom potrebom
za,pumpicama”kojima se ot-
klanja akutna tegoba. Vreme-
nom efekat ovih pumpica po-
staje sve kradi te odatle i uti-
sak,stvorila se zavisnost i tre-
ba mi sve veca doza leka".

Lekar mora da zna sve za-
blude vezane za inhalator-
nu terapiju i da u otvorenom
razgovoru s pacijentom resi i
otkloni sve dileme vezane za
nezeljene efekte lekova.

Preduslov uspesne kontro-
le astme je dobar, partnerski
odnos na relaciji lekar-paci-
jent. Ukoliko nema dobre sa-
radnje, odnosno ukoliko paci-
jent ne razume ili ne prihvati
plan le¢enja izostace i uspeh,
i obrnuto, u svakodnevnom
radu vidamo pacijente koji su
prihvatili plan le¢enja i uspo-
stvili kontrolu astme tako da
imaju pun kvalitet zivota i, di-
Su punim plu¢ima”. =
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Budite zdravi - Hrana koja organizmu prija u vreme letnjih vrucina

agana hrana osvezava organizam

Hrana leti ne treba da opterecuje sistem organa za varenje, zato treba spremati
namirnice koje se lako vare, sa 5to manje termicke obrade, pre svega povrce i voce.

Masna i zacinjena hrana,
alkohol i ,teske” mesne pre-
radevine, ,jake” torte i kola-
¢i, nisu na listi pozeljnih stva-
ri koje treba konzumirati u
toku leta. Kada tempetature
na Celzijusovoj skali ,skacu” i
kada ne moze da se dise bez
ukljucivanja klima uredaja, da
bi se ljudi osecali bolje mora-
ju da postuju neka od pravila
ponasanja na tropskim tem-
peraturama, medu kojima
je glavno - uzimanje lagane
hrane koja osvezava organi-
zam.

Lekari objasnjavaju da hra-
na leti ne treba da opterecu-
je sistem organa za varenje,
to jest da treba konzumirati
ona jela koja se lako vare. Tu
spada uzimanje vece kolic¢ine
povrca i voca, kiselomle¢nih
proizvoda, kao i vode.

Moze se spremati testeni-
na i pirinac, i to uz lagane pre-
live povréem. Meso i ribu tre-

pedi na rostilju. Zelena salata
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sa kuvanim jajima ili posnim
mesom moze da bude zame-
na za glavno jelo.

Presna hrana

Preporucuje se uzimanje
jogurta, koji blagotvorno de-
luje na crevnu floru, podstice
izbacivanje toksina i osveZzava
organizam. Supe su sjajan let-
nji obrok, okrepljuju sistem za
varenje, ubrzavaju metaboli-
zam i blagotvorno deluju na
ceo organizam.

Za desert se savetuje uzima-
nje voca, vocnih jogurtaili
onih sladoleda koji su osve-
zavajudi i nemaju mnogo ka-
lorija.

Mnogi smatraju da je le-
to idealno vreme da svako ko
zeli da zivi zdravo prede na
takozvanu presnu hranu. Sve-
ze voce i povrée, orasasti plo-
dovi, semenke, alge, povrce iz
mora, neke Zitarice, klice, kao
i hladno cedeno maslinovo
ulje ¢ine osnovu presne ishra-
ne, za koji neki stru¢njaci tvr-

de da moze pomoci nasem
organizmu da se ocisti, opo-
ravi i ublazi neke hronic¢ne de-
generativne bolesti. Svako ko
Zeli da se hrani na zdrav na-
¢in, po misljenju zaljubljenika
u presnu ishranu, treba da za-
boravi na przenje hrane i kon-
zumiranje mesa, mleka, jaja.

Ne savetuje se uzimanje
kuvane hrane zbog nagomi-
lavanja toksina. Termi¢ckom
obradom hrane iznad 45 ste-
peni unistavaju se neophod-
ni enzimi, pa oko 85 osto svih
hranljivih materija nestaje za-
grevanjem. Kombinacijom
razlicitih zacina moze da se
kreira pregrst ukusnih jela ko-
ji mogu da zamene kuvana i
przena jela, a koja nam poma-
Zu da organizam drzimo u ba-
lansu, objasnjavaju poklonici
ove vrste ishrane.

Tecnost koja zivot znaci

Lekari objasnjavaju da ma-
lo ljudi zna da voda ima vaz-
nu ulogu i da bez nje covek

moze da ostane u Zivotu naj-
duze od 48 do 72 sata, zavi-
sno od toga kakvo je stanje
predhodilo Zedi. U letnjim
mesecima je posebno zna-
¢ajna nadoknada te¢nosti,
kako organizam ne biimao
problema zbog dehidratacije.
Strucnjaci savetuju u vrelim
danima ispijanje minimum

MANJE MESA!

Nismo ispitivali tac-
nost informacije objavlje-
ne nedavno u stru¢nom
casopisu ,,Jama“ gde se
tvrdi da bi 97 odsto kardi-
oloskih oboljenja nesta-
lo, ukoliko bi se ljudi uz-
drzavali od konzumiranja
mesa, napominjujudi da
biljna hrana ne posedu-
je holesterol i da je zbog
toga znacajna. Svima koji
vole kuvana jela savetuje
se da obavezno uz obrok
uzmu i tanjir pun salate.
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6 do 8 ¢asa vode na dan, $to
je neophodno za normalno
funkcionisanje organa. Kada
se zna da oko 60 odsto ljud-
skog organizma ¢ini voda, od
¢ega je u misi¢nom tkivu ima
75 odsto, u mozdanom 80
odsto, a u masnom svega 10
odsto, stru¢njaci podsecaju
da postaje jasno kakav pro-
blem moze da nastane kada

smo izloZeni dehidrataciji i
neadekvatnom uzimanju tec-
nosti, posebno tokom letnjih
meseci koji inteziviraju zno-
jenje.

Smatra se da bi zdrave
odrasle osobe trebalo dnevno
da unose 0,3 decilitra te¢nosti
po kilogramu telesne mase,
dok starije osobe, deca, trud-
nice, ili i osobe sa specifi¢nim

bolestima zahtevaju posebno
isplaniran i kontrolisan unos
te¢nosti. Osim vode, tokom
letnjih vrudina pravo osve-
zenje moze pruziti i ohlade-
ni ¢aj, koji, osim $to sprecava
dehidrataciju, obiluje brojnim
blagotvornim nutrijentima.

A kako bi se nadoknadio
gubitak elektrolita, moze po-
moci pravilo da se u ¢asu vo-

Prirodna detoksikacija
organizma

Mnogi ljudi odlaze na
kurseve detoksikacije or-
ganizma u centrima koji
se bave tom tematikom.
Ipak, postoji i prirodni re-
cept za ciS¢enje organiz-
ma. Svako moze da uradi
detoksikaciju organzma
dva puta dnevno tako sto
popije sok od krastavca i
spanada, blitve ili zelene
salate, koji je spremljen u
blenderu.

de doda malo obic¢ne, kuhinj-
ske soli. Bez obzira koliko se
osecali pregrejano i ceznuli
za trenutnim rashladenjem,
nikako nemojte posegnu-

ti zaledenim jelom ili picem.
OsvezZenje koje Cete osestiti je
samo trenutno, a znatno duze
mozete imati grérve, osecaj
nadutosti ili nelagodnosti u
crevima. ®

Husgvarna

READY WHEN YOU ARE

Uvoznik i generalni distributer Valhall d.o.o.
Banovacka 60, 22300 Stara Pazova, Srbija, Tel +381 22 366 300, Fax: +381 22 366 338
E-mail: office@valhall-group.com; www.husqvarna.com/rs
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Weood World Trﬁdlng
Marka Aurelifa b &

Beograd
Lrenjaninski put 147a, 11211 Borda

AMOVA GRADA

Felefon: D11

REZANA C

/33-29-515

Orahovi odresci
za automatsko oruije | za karabine
- Prolzvodnja parketa i druglh elemonata
- Dtkup grade

promeét - prolzvodnja « kooperacija - usluge

TRGOPROMET

trgopromet
lvanjica s

32250 IVANJICA - V. Marinkovica 29
Tel. 032/ 660-195 - 660-196

PREDSTAYMISTYO | SKLADISTE BEOGRAD
Partizanska 205 (Dobanovatka pati) - bel. 01 1/84-08-611

prerada drvela | proizvodnja parketa

(=BHM1{

Beograd, Krunska 53
Telffax; 011-2438-904, 3443-647
E-mall: canimpexifeunet.rs
www.canimpex-cle.com
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3.7 TR PARKETI TOMOVIC
.1/2 12 Prislonica-Caltak
tel, +381 32 5485 0 [ 185 D0z
parkatil@aunatrs wiawwparketiiomovic.com

CHABROS

— e
DREVMA INDUSTRIJA

Lacthilzzni pur bby ~ lndur-uu-l- § EOHN

Tel: + 38132352 734
356 431, 356 439 —

e-mail: tmax@eunet.rs

Prilike bb, IVANJICA mems—

Tel. 032/5462 071, Fax. 032/5462 070
Mob, D64/4333332, 064/4499993, 066/87 70000
www, parket-crownforest.co.rs
doo.milutinovicizopen.telekom.rs

PROIZVODNJA PARKETA | PELETA

plnﬁli‘_mnﬁtaji-

DRVOPROMET

V. Marinkovica 306, 32250 lvanjica
tel. 032 631 612, 063 287 650
infolddrvopromet.rs, www.drvopromet.rs

Konarevo - KRALJEVO - Tel: 036 312 103
E-mall: zlatic@open.telekom.rs

el na prvom mesiu -
Strojkovce - Leskovac
tel: 016/ 795 555 - 063/ 411 283
www.drvoproduktkecic.com
e-mail: drvoproduktkocici@gmail.com
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FROCZVODNDL | PRODAA TRACNTH TESTERA | USLLAING OSTRENJE

PETERVARI

24430 ADA, Obiliceva 20
tel. 024 85 2066

fax: 024 85 1292
mob. 063 776 47 17

E

| Samat:m doo

www.petervari.rs
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PROIZVODNJA:
- BUKOVE REZANE GRADE
- CETVRTACE
- PARKETA

s00 D E PR@M

HAN PLIESAK

tel: + 387 (0] 57/557-356
mob. + 387 (0) 65/581-214

IR
% 48 godina

- 5a vama

STRUGARA UROS d.o.0.

Ulica Zikina 41, Radinac, Smaderavo
telefon: D26/701-156, faks: 0Z6/701-4T1
e-mail: strugaraurosi@sohosistem.nel

ZBIESSE

TOF TECH 'WEH..I DWUH F1i‘¢l.'| d.o.

SISTEMI OTPRASIVANJA | LAKIRANJA

KIMEL-FILTRI

Siget 18 b, 10000 Zagreb, RH

tel: +385 1 6554 023, 385 1 6553 349

info@kimel-filtri.hr
www.kimel-filtri.hr

spinvalis /7

Veleprodaja

tel. 00 385 34/311-175
prodaja@spinvalis.hr
www.spinvalis.hr

TERMO DRVO

omeomoai’

HRTKOVCI 22427, Kraitka 14
Telifax 022 455 848, 455810

Ante Mu:c
Brocice bb, NOVSKA, HRVATSKA
tel: + 385 (44) 691 951
fax: + 385 (44) 691 955
mob. +385 (98) 262 094

Kordun)

kordunolatiimmis. rs -

Kordun grupa doo
Beograd

Murgala Tolbuhin 4
D11/65 64 129

www, kordun. hr

»alati za obradu drveia (krukne, trafoe

i paterske testere, glodala, burgije, roéai alat)
smakine zn obradu drveta | oftrilice
»servls | olirenje testera | grafitkih nokeva

O cmvlc KOMERC EQ

REZANA GH.IEIJI. LEPL.IEHI ELEMENTI
GRADEVINSKA STOLARLIA

M BJELAKOVIC

HAN PIJESAK

SVE VRSTE REZANE GRADE
Suva stolarska daska « Elementi za stolariju
Brodskl pod - Lamperifa - Drvenl briket

PROZORI | VRATA

LOKVE doo, Homer 39

, 51316 Lokve, Hivatska

tel, +385 [0)51 508 : 385 [0)51 508 304
lokveilokve -prozovihe wwwlokve.com

tel. 011 219 8516

022 349 254

022 340931

mob. D63-213-549
D63-428-562

www.xiliars | info@xiliars

fet 23145 470 470
faic, #3681 63 470 480
e-mail:office@sand.rs
www. sand.rs

biznis klub
NIGDS

ELEKTROMNIK- Hfs

E-mail: offic

WA

www.nivan-komerc.co.rs
nivankomerc@gmail.com

prozvodnia bdowvih clemenata

Strojkovece - 16203 Vudje - Leskovac

Tel. +381 16 794 445
Tel/fax. +381 16 794 446

HAMELLITAJ EHTEFHIER CTONAPHIA

EKLANA

9{: epola fuirode u Clladem domes!
Klana 264, 51217 Klana, Hrvatska
tel. +385 51 808 206 - fax. +385 51 808 150
wiww.diklana.hr

CEDAR d.o.o0.
TIMBER EXPORT

Kastav, Rubesi 163¢, Rijeka, HR
Tel: +385(0)51 224-854, 223-912
E-mail: cedari@ri.t-com.hr

+ s llnllﬂ | N{
cotkup trupaca
fel:+381 11 3322 14381 11 3322 182

rholz.rs - www.interholz.rs

C
e-mail: rajkos

WEINIG
MW GROUP Sl"G

Vesna Spahn
Zastupnik za Sebdju | Crrg Gomu
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NIS - MEDIJANA
NATKRIVANJE ARHEOLOSKOG

RASPON 72M BEZ OSLONACA
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PIRAMIDA DOO

PALANKA 78

SREMSKA MITROVICA

1. 022 639 205

F. 022 611 081

E. sm.piramida@neobee.net
WEB. www.piramidasm.rs



LAMAR FLOORING
SALON PARKETA U BEOGRADU

N _ - > qﬂ:;: tel. 011 2647 590, 3690 247
luzioni troslojni parketi | e A b

Sistematskim i upornim radom, firma SAMATINI se razvijala i tehnoloski oprema-
la. Zahvaljuju¢i dugogodisnjim aktivnostima, danas ovo preduzece ima
kompletnu savremenu opremu i zaokruzenu proizvodnju za izradu

100.000 do 120.000 m? troslojnih ekskluzivnih parketa godisnje.

Kompletna proizvodnja, od prerade trupaca pa do izrade troslojnih parketa
se obavlja na najsavremenijim masinama koje omogucavaju veoma visoku
preciznost izrade.

Proizvodni program cine troslojni parketi od kvalitetnog hrasta, bukve, jasena,
graba, bagrema, javora, trednje, oraha, vengea i tikovine, industrijski pod

i termotretirani parketi pri ¢emu svi proizvodi poseduju odgovarajuce sertifikate
(FSC CE), sertifikat kvaliteta itd.

Zavr$na obrada se radi najkvalitetnijim uljima u preko ¢etrdeset boja.

Nudimo saradnju projektnim biroima, arhitektama i parketopolagacima,
za vrhunsko opremanje ekskluzinnih prostora troislojnim LAMAR parketima
od svih vrsta drveta iz sopstvene proizvodnje.
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. . tel: +387 (0) 56 745 500, tel/fax: +387 (0) 56 741 101
proizvodnja parketa e-mail: samatinidoo@gmail.com, www.lamar-parket.com

= . SAMATINI - Fabrika LAMAR parketa
E Sa m atl n | d .0.0. Mili¢i - Bosna i Hercegovina
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TOPTECH.RS
BIESSE.COM

NASIM KLIJENTIMA

a mreza, dostupna Maciji klijenta
lisoko kvalifikovan tim strucnpjaka,

|

Ovlasceni predstavnik Biesse S.p.A.
' za trzista Srbije, Bosne i Hercegovine,
Crne Gore i Albanije

7 BIE “L}L f 11000 Beograd - ilo
; s 1 =i % grad - Kneza Milosa 25
- G e I tel. +381 11 3065614

} www.toptech.rs - office@toptech.rs
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- AR ech

Okov za progdrg"-
100% Made in Italy

o ARTech je novi AGE sistem okova za okretno nagibne prozore.
A G B ARTech je prajektovan po principu modularme logike koja omogudava
multifunkcionalnost elemenata, dok proces ugradnje okova daobija na
) fleksibiinosti, sa daleko manjim zallhama ckova na lageru.
SISTEMI ORKOVA ZA VRATA | PROZORE e g ; .
ARTech, u skladu sa njegovim imenom, Istice dizajnerska | inovativna tehnicka redenja,

wwwaghuit ARTech je plod kreativnosti | iskustva, italijanske proizvadne firme sa udeddem od 100%

Ital centar doouo.. Carinski magacin AGE - Majora Zorana Radosavijevida 283E - 11273 Beograd, Srhija - Tel/Tax: 4381 (0)17 7483 407 4387 (0)17 3774 873



