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DRVO-tehnika

Revijalni ¢asopis za poslovnu saradnju,
marketing, trziste, ekologiju i tehnologiju
u preradi drveta, proizvodnji namestaja,
Sumarstvu i graditeljstvu

Casopis izlazi tromese¢no

Osnivac i izdavaé

EKO press Blagojevic

NOVI BEOGRAD

Antifasisticke borbe 24

Tel/fax: +381 (0) 11 213 95 84; 311 06 39
www.drvotehnika.com

e-mail: ekopress@eunet.rs; drvotehnika@eunet.rs

Suizdavag:
Agencija za drvo - Klaster drvopreradivaca Srbije

lzdavacki savet

= Dragan Bojovi¢, UNIDAS, Beograd

= Lajos Pantar, AKE Djantar, Backa Topola
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= Dr Vojislav Kujundzi¢, LKV CENTAR, Beograd

= Rados Mari¢, MARIC, Caéak
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= Dr Zivka Meloska, Sumarski fakultet Skoplje

= Mr Goran Mili¢, Sumaski fakultet Beograd
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» Zvonko Petkovi¢, doc. FPU Beograd

= Dr Zdravko Popovi¢, Sumarski fakultet, Beograd
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= Mr Borisav Todorovi¢, BMSK, Beograd
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= Dipl. ing. Dobrivoje Gavovic¢
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= Marina Jovanovic, Leskovac
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Nista nam ne pomaZe sto
trcimo, treba krenuti
na vreme.

Trazimo reSenja za
probleme koji
nas prate

Kriza
politika
pesimizam
| samo dve zahe

Kriza se ozbiljno uselila u nase Zivote uprkos nekim neodgovornim tvrd-
njama i razmisljanjima da ce finansijska i ekonomska kriza koja trese ceo
svet zaobici Srbiju ili da ¢e nasa zemlja na krilima krize, toboze, profitirati.
Vreme koje dolazi nikome nece pogodovati, ali ¢e ga lakSe podneti oni koji
imaju kes ili bar nisu preterano zaduzeni. Inace, u lancu potpuno nelikvidne
privrede, kakva je nasa, najpre ce stradati najmanje kompanije koje nece
moci da naplate svoja potrazivanja, niti ¢e moci da servisiraju svoje obave-
ze. U takvoj situaciji se pruza mogucnost kompanijama koje imaju rezerve
gotovine da preuzmu dobra, a nelikvidna preduzeca.

Direktni negativni efekti krize vidljivi su odavno u padu izvoza, smanje-
nom prilivu stranog kapitala, visokom spoljnotrgovinskom deficitu, visokim
bankarskim kamatama. Industrijska proizvodnja u prvih osam meseci prosle
godine bila je za 1,7 odsto niza nego u istom periodu 2007. godine. Recesi-
ju posebno beleze izvozno orijentisane firme.

Izgleda, medutim, da kreatori ekonomske i monetarne politike odlazu
odlucan i efikasan susret i suoCavanje sa krizom, a o posledicama krize kao
da i ne razmisljaju. U meduvremenu kriza postaje alibi za skok cena, pad
vrednosti dinara i otpustanja sa posla. Za to vreme banke se utrkuju ko ce
stediSama dati vecu kamatu, koja za oroc¢ene uloge dostize desetak proce-
nata, uz prilicno nerealnu racunicu da ce te uloge posrnuloj privredi prodati
uz bar 5% zarade...

Ne bismo govorili o padu kupovne moci stanovnistva, ali po onoj narod-
noj koga su guje ujedale i gustera se boji, nasi gradani su u regionu i svetu
vodeci pesimisti, kada su u pitanju ocekivanja vezana za ovu godinu. To su
pokazali rezultati globalne studije koju je sproveo Medijum galup u tri zad-
nja meseca prosle godine. Istrazivanje je sprovedeno u 46 zemalja, a prema
broju pesimista gradani Srbije su na drugom mestu u regionu, odmah iza
Hrvatske, a pre Bosne i Hercegovine. Zanimljivo je da su gradani Kosova
najvedi optimisti u regionu, ali i svetu.

U Srbiji 53 odsto gradana smatra da ce ove godine biti losije nego pro-
sle, 27 odsto da ce biti isto, dok 16 odsto ocekuje da ¢e ova godina biti bo-
lja nego lane.

Prema istom istrazivanju u Hrvatskoj 56 odsto gradana ocekuje da ce
ova godina biti loSija nego prosla, 23 odsto da ce biti isto, a 17 odsto oce-
kuje da ce biti bolje. U BiH 44 odsto gradana ocekuju |osiju, a 28 odsto bo-
lju godinu...

Dakle, ponovo kriza, politika, pesimizam. | opet aktuelna prica o mleku
i dve zabe. Culi ste, moZda, kako su dve Zabe upale u veliku $erpu mleka...
Jedna se zbuni, uplasi i ubrzo udavi. Druga, takode nenaviknuta na novu
sredinu, poc¢ne grcevito da se bori, da mlati nogama, da pliva, da bucka,
bucka... | tako, druga Zaba, od mleka napravi puter! m

D. Blagojevic



WEINIG GRUPA:

Mi spajamo sve
komponente obrade
masivnog drveta bez Sava

Drvo: priroda, zdravlje | toplina za juce, danas i sutra. Svakog dana pronalazimo nova reéenja

za uvecanje vrednosti ovog plemenitog materijala, koji nam pruza nebrojene mogudnosti primene
u svakodnevnom Zivotu. Treba se samo osvrnuti oko sebe i ... ideje su tu.

Da li hrast, bukva, mahagoni, jela ili smréa? Svako ce vec naci svoje mesto.

Vrlo je vazno ne zaboraviti: Koristiti racionalno znadi koristiti maksimalno. Kako to postidi?
Pitajte, saznajte, primenite i postignite svoj cil].

Weinig EE‘E’#‘E



Zastupnik za Srbiju i Crnu Goru:;
MW-GROUP

\Vesna Spahn

Cupiceva 1/1, 37000 Krusevac
Tel.: 037 445 077

Fax: 037 445 070

Mob: D63 622 906

E-mail: mwgroup@nadlanu.com

WEINIG
Vodedi na svetskom
trzistu za profilirke

WACO

Broj 1 za automate za

blanjanje i profilisanje

visoke klase kapaciteta

GRECON
Efektne linije za
poduZno nastavijanje

DIMTER
Specijalist za optimizirajuce
testere i prese za lepljenje

RAIMANN
Vrhunska tehnika za
optimiranje krojenja

CONCEPT
Kompetentni partner
za projektna resenja

MICHAEL WEINIG AG
Weinigstrasse 2/4

87941 Tauberbischofsheim
Nemacka

Tel.: +49 (0) 93 41/8 60
Fax: +49 (0) 93 41/70 80
E-mail: mcost@weinig.de
www.welnig.com



1) Tokom oktobra 2008. godine po-
Cela je realizacija projekta CoC sertifi-
kacije ¢lanica klastera drvopreradivaca.
Najpre su raspisani javni konkursi za
prijavljivanje zainteresovanih drvnoin-
dustrijskih preduzeca za sufinansirano
osposobljavanje i pripremu za dobija-
nje FSC CoC sertifikata, kao i za ospo-
sobljavanje kadrova za sprovodenje
projekta CoC sertifikacije. U saradnji sa
SGS-om iz Beograda odrzana je obuka
za interne proverivace za I1SO
9001:2000 i FSC CoC koju je uspesno
zavrsilo 11 polaznika iz klastera. Na-
kon toga je odabrano 5 preduzeca ko-
ja su usla u pilot projekat i u toku je
njihova priprema za dobijanje sertifi-
kata. Ovaj projekat ce se nastaviti i u
2009. godini sa znacajno vecim brojem
ucesnika.

2) Od 26. do 31. oktobra 2008. go-
dine, velika grupa od 21-og ¢lana iz 12
preduzeca naseg klastera je bila u rad-
noj poseti Austriji. Organizacija ove
posete je obavljena u saradnji sa WIFI
IKT Institutom iz Beca. Delegacija je
posetila 5 velikih austrijskih fabrika za
preradu drveta u Koruskoj i Stajerskoj
(STIA, MAYR MEINHOF, TILLY, FUNDER-

Agencija za drvo -

MAX, LEITINGER), zatim bila gost drv-
noindustrijskog udruzenja pri Privred-
noj Komori Austrije i Holzcluster-a u
Becu, posetila Institut za preradu drve-
ta Univerziteta BOKU u Becu, prisu-
stvovala celodnevnom B2B sastanku u
Becu sa drvopreradivacima iz Austrije
koji su zainteresovani za bilateralnu
saradnju, te bila na svecanosti dodele
diploma za uspesno zavrsene WIFI se-
minare koji su prethodno odrzani u
Beogradu.

Nepodeljen utisak svih prisutnih je
da je poseta bila pre svega poslovno
korisna i besprekorno organizovana,
da do sada nisu bili u prilici da vide u
radu neke od najvecih fabrika u Evropi
koje godisnje preraduju i preko milion
m3 trupaca, da se uvere u vrlo dobru
saradnju nauke i prakse i strukovne or-
ganizovanosti u Austriji, i tome sli¢no.
Na bazi nesumnjivo velikih koristi koje
je ovaj vid saradnje svima vec doneo u
protekle dve godine, sa WIFI Institu-
tom je dogovoren njen nastavak i u
2009. godini, tokom koje ce se najpre
organiz ovati 3 stru¢na seminara, a po-
tom i ponovna poseta Austriji.

3) Vec trecu godinu zaredom Agen-
cija za drvo je bila uc¢esnik Beograd-
skog sajma namestaja koji je odrzan
od 10. do 16. novembra 2008. godine.
Na ovom sajmu su kuhinje, gradevin-
sku stolariju, furnir, klizne plakare i dr-
vene garnisne izlozila cetiri preduzeca
iz klastera. Sajam je obilovao raznovr-
snim poslovnim kontaktima i dobrom
posecenoscu.

4) U saradnji sa Beogradskim saj-
mom, preduzecem Pinoles iz Beograda
i Quality Austrija, Agencija za drvo je
od 11. do 13.11.2008. organizovala tro-

Detalji posete Austriji

dnevno stru¢no Savetovanje pod nazi-
vom ,3K- kvalitet, klasterizacija, koo-
peracija — buducnost drvne industrije
Srbije”.

Uz besprekornu organizaciju kojoj
je najvise doprineo Beogradski sajam i
uz prisustvo oko 300 ucesnika tokom
tri dana trajanja, Savetovanje je prvog
dana bilo posveceno kvalitetu, drugog
dana klasterizaciji i treceg dana koope-
raciji.

Prvog dana su referate imali gospo-
din Viktor Seitschek, predsednik evrop-
skog udruzenja za kvalitet, te dipl.ing.
Thomas Szabo, dr Nenad Injac i
dipl.ing. Axel Dick, svi predstavnici
Quality Austrija, koji su govorili o
evropskim trendovima, menadzmentu
kvalitetom i obezbedenju kvaliteta, in-
tegrisanom sistemu menadzmenta, kao
i o razlozima i nacinima uvodenja FSC
CoC sertifikata.

Drugi dan je protekao u prezenta-
cijama programa, izlozenih od strane
predstavnika Ministarstva ekonomije,
Ministarstva trgovine i SIEPE, koji se
odnose na razli¢ite vidove pomodi i
podsticaje koje Republika Srbija obez-
beduje drvnoj industriji, narocito u
segmentu razvoja klastera i povecanja
izvoza.

Vrlo Ziva i argumentovana diskusi-
ja se vodila i oko najavljenog dolaska
IKEA-e na srpsko trzisSte pod obecanim
povlascenim uslovima, u kojoj je veliki
broj domacih privrednika izrazio svoje
duboko neslaganje sa politikom drza-
ve koja bi njih, na taj nacin i za njiho-
ve pare, stavila u izrazito neravnopra-
van polozaj sa konkurencijom iz ino-
stranstva. To bi, u bliskoj buducnosti,

januar 2009.




Jesenje aktivnosti 2008.

DRVNOINDUSTRIJSKI KLASTER

PISE: prof. dr Zdravko Popovic¢

Klaster je grupa srodnih preduzeca ili udruZenja proizvodaca iz jedne grane, ukljuCujuci
i proizvodace sirovina, kao i vladinih i nevladinih organizacija i nau¢nih i obrazovnih

institucija koje udruzene resavaju zajednicke probleme, unapreduju
poslovanje, postizu uspeh u odredenom segmentu delatnosti
i natprose¢nu konkurentnost i promaciju u zemlji i inostranstvu.

Agencija za drvo
Viline vode 6

11000 Beograd

tel: +381 11 3392 473
fax: +381 11 3217 494
office@agencijazadrvo.rs
www.agencijazadrvo.rs

Detalji sa trodnevnog stru¢nog Savetovanja 3K u Beogradu

smatraju oni, moglo dovesti do znacaj-
nog smanjenja obima posla i otpusta-
nja radnika, narocito u najzdravijem
segmentu drvne industrije Srbije koji
se bavi proizvodnjom i izvozom name-
Staja. Zakljucak ove diskusije je bio da
se od drzave zahtevaiju isti uslovi za
fer trziSnu utakmicu i za domace i za
strane firme.

Treci dan skupa je bio organizovan
kroz direktne poslovne susrete privred-

5 SABOR
dru prcr ‘divaca
SRBIJE

Tara. 10. do . 05,2009

nika iz zemlje i inostranstva (Slovenija,
Austrija, BiH, Hrvatska, Crna Gora, Ma-
kedonija) na okruglim stolovima, sa
razli¢itim tematskim jedinicama, radi
stimulisanja njihove kooperacije i me-
dusobne saradnje.

5) U novembru 2008. zavrsen je tre-
¢i Konkurs za dizajn namestaja koga je
Agencija za drvo raspisala za kategori-
je studenata i daka. Na ovogodisnji
Konkurs je pristiglo oko 60 radova sa

desetak fakulteta i srednjih 3kola iz ce-
le Srbije. Zbog vrlo jake kokurencije Zi-
ri je imao tezak posao u odabiru naj-
kvalitetnih radova, tako da je na kraju
odluceno da se dodele po dve druge i
dve trece nagrade uz jednu prvu na-
gradu u kategoriji studenata i jednu
prvu nagradu u kategoriji srednjoskol-
skih ucenika. Uz ove nagrade preduze-
ce Simetrija iz Beograda je dodelilo i
dve specijalne nagrade za konstruktiv-

Pokrovitelj 5. SABORA DRVOPRERABIVACA Srbije je Kabinet
potpredsednika Vlade Republike Srbije za evropske integracije.

Centralna rasprava na temu: Sumarstvo, prerada drveta
i proizvodnja namestaja u svetlu evropskih standarda i integracija.

januar 2009.




Detalji sa dodele nagrada studentima i dacima za dizajn namestaja

no i originalno resenje. Dobitnici ovo-

godisnjih nagrada su:

— Prva nagrada u visini 25.000 dinara
u kategoriji studenata: Zeljko Pantic¢

— Prva nagrada u visini 20.000 dinara
u kategoriji daka: Branislav Dimov

- Prva Il nagrada u visini od 10.000
dinara: Marija Bjelakovi¢

— Druga Il nagrada u visini od 10.000
dinara: Marko Obradovic¢

- Prva lll nagrada u visini 5.000 dina-
ra: lvana Milovanovic¢

— Druga Ill nagrada u visini 5.000 di-
nara: Aleksandar Blagojevic

— Specijalna nagrada za tehnicko re-
senje: Nemanja Aleksic

— Specijalna nagrad za originalno re-
senje: Nikola Petkovic

Ziri je dodelio i Pohvale za ucesnike
na Konkursu: Tehnickoj skoli Drvo Art
iz Beograda, Sumarskoj $koli iz Kralje-
va, Tehnickoj skoli Jovan Vukanovic iz
Novog Sada i Hemijsko-tehnoloskoj
Skoli iz Vranja.

6) Agencija za drvo je 14.11.2008.
godine u Beogradu odrzala svoju trecu
redovnu godisnju Skupstinu. Na njoj je
od strane rukovodstva prezentovan, a
potom i usvojen, izvestaj o dosada-

$njem radu Agencije i klastera. Skupsti-
na je donela Odluku da se, zbog ope-
rativnosti, broj ¢lanova Upravnog od-
bora smanji sa 9 na 7 ¢lanova. Takode,
Skupstina je donela odluku o izmeni
osnivackog akta gde se Agencija za dr-
vo proglasava neprofitnim drustvom sa
ograni¢enom odgovornoscu, odnosno
drustvom diji osnivaci nece medusobno
rasporedivati potencijalnu buducu do-
bit nego ce je investirati u jacanje ka-
paciteta Agencije i klastera. Skupstina
je jednoglasno izabrala predsednika
Skupstine, dipl.ing. Petar Bajic¢ i novi
sedmoclani Upravni odbor za naredni
dvogodisnji mandat. Novi Upravni od-
bor je odrzao konstitutivnu sednicu u
decembru 2008. u Beogradu. Osim iz-
bora predsednika i zamenika predsed-
nika UO, na toj sednici je donesena i
odluka da se u okviru Agencije za drvo
formira Klub parketara.

O ovim i svim drugim detaljima ve-
zanim za rad klastera drvopreradivaca
mozete se informisati telefonom ili
e-mail-om u sedistu Agencije za drvo.
Ukoliko Zelite da postanete novi ¢lan
Agencije za drvo, posetite web strani-
cu www.agencijazadrvo.rs, preko koje
se mozete uclaniti on-line. m

buje - export

Buje-export d.o.o. Buje
Istarska 22, Buje, Hrvatska
www.buje-export.hr
Tel: +385 (0)52 725 130
Fax: +385 (0)52 772 452

Kontakt osoba: Dario Kozlovic¢
Tel: +385 (0)52 725 132
Mob:+385 (0)98 254 193

dario.kozlovic@buje-export.hr

Poslovnica Zagreb
Tel: +385 (0)1 6117 171
Fax:+385 (0)1 6117 029

Kontakt osoba: Ratimir Paver
Mob: +385 (0)98 254-192

BUJE-EXPORT d.o.o0.
IMA 40 GODINA
KONTINUIRANOG ISKUSTVA
U TRGOVINI DRVETOM:
REZANA GRADA, ELEMENTI,
PARKET, FURNIR
I UVOZ OPREME ZA
DRVNU INDUSTRIU.
POSEDUJEMO FSC SERTIFIKAT
OD 2000. GODINE | PRUZAMO
USLUGE KONSALTINGA
ZA FSC SERTIFIKOVANJE.

januar 2009.
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COSTA LEVIGATRICI 5 p A
Tel (+35) 0445-675000
Faoe: (#38) 0445-675110
wanw costalav. com
nfo@costaley com

AW1 CT1350

ije za kalibriranje i zavrsno brusenje

FE—

tel: 011/386 18 38
fax: 011/244 29 04
mob. 063/ 664 246
karishic@eunet.rs

KARISIC

ENGINEERING

Kao i prethodnih godina
i proteklog decembra na Su-
marskom fakultetu u Beo-
gradu svecano je obelezan
dan osnivanja ove visoko-
skolske ustanove. Pre osam-
desetosam godina, 5. de-
cembra 1920. godine, poce-
la je nastava za prvu gene-
raciju studenata Sumarstva
na jednom od do tada Sest
fakulteta u Beogradu. Dan
Sumarskog fakulteta se vec
godinama tradicionalno
obelezava na ovoj visoko-
skolskoj i nau¢noj ustanovi,
a proteklog decembra sve-
¢ano je obelezeno 88 godi-
na od osnivanja.

Svecanoj akademiji pri-
sustvovali su brojni gosti sa
vise fakulteta Univerziteta
iz Beograda i Banja Luke,
naucnih instituta, ministar-
stava, javnih preduzeca i
brojnih kompanija, studenti
i zaposleni na Sumarskom
fakultetu. Podeljena su pri-
znanja za uspesnu saradnju
pojedincima i organizacija-
ma, a priznanja su dobili i
najbolji studenti. Takode,
priznanja su dobili i zapo-
sleni za visegodisnji rad u
ovoj visokoskolskoj ustano-
vi, kao i zaposleni koji su to-
kom protekle godine stekli
uslove za odlazak u penziju.
Dekan Sumarskog fakulteta,

Svecano obelezeno

U funkeij

prof. dr Ratko Kadovi¢, je
pozdravio prisutne i ukrat-
ko govorio o aktivnostima
profesora i studenata to-
kom protekle godine, kao i
o planovima za dalji razvoj.

Prvo predavanje u istori-
ji Sumarskog fakulteta odr-
7ao je tadasnji dekan profe-
sor dr Petar Dordevic
5.12.1920. godine na Su-
marskom odseku Poljopri-
vrednog fakulteta u Beo-
gradu. Desetak godina po-
tom, 1930. godine Poljopri-
vredni fakultet menja naziv
u POLJOPRIVREDNO SU-
MARSKI, a 1949. godine Su-
marski fakultet postaje sa-
mostalan, dok se 1953. use-
ljava u novu zgradu gde se i
danas nalazi.

Od 1960. godine Sumar-
ski fakultet ¢ine dva odseka:
SUMARSKI i DRVNO-INDU-
STRIJSKI. Tokom daljeg raz-
voja uvodili su se i manjali
nazivi studijskih odseka na
Sumarskom fakultetu, a od
$kolske 2006. godine Sumar-
ski fakultet u Beogradu ¢ine
Cetiri odseka, i to: Odsek za
Sumarstvo, Odsek za drvnu
industriju, Odsek za pejza-
znu arhitekturu i hortikultu-
ru i Odsek za ekoloski inze-
vodnih resursa. Reforma na-
stavng plana i programa Su-
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88 godina postojanja Sumarskog fakulteta u Beogradu

strategije odrzivog razvoja

Od kada je osnovan, davne 1920. godine, pa do danas sa Sumarskog fakulteta u Beogradu
je izaSlo 7.771 diplomiranih inZzenjera, 385 magistara i 236 doktora nauka.

U toku Skolske 2008/2009. godine prvu godinu studija je upisalo 319 studenata.

marskog fakulteta, prema
Zakonu o visokom obrazo-
vanju Republike Srbije, za-
poceta je na osnovu prihva-
tljivih promena iniciranih
Bolonjskom dekleracijom.

Od kada je osnovan pa
do sada sa Sumarskog fakul-
teta je izaslo 7.771 diplomi-
ranih inZenjera, 385 magi-
stara i 236 doktora nauka.
U toku Skolske 2008/2009.
godine prvu godinu studija
je upisalo 319 studenata.

Sumarski fakultet Uni-
verziteta u Beogradu je pri-
znata visokoskolska institu-
cija koja se bavi obrazova-
njem strucnih, naucnih i is-
trazivackih kadrova iz obla-

sti Sumarstva, prerade deve-

ta, pejzazne arhitekture i
hortikulture, kao i ekolo-
skog inzenjeringa u zastiti
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a time i u oblasti zastitie i
unapredivanja Zivotne sre-
dine kao dela strategije odr-

Zivog razvoja Republike Sr-
bije. Sumarski fakultet je
kroz obrazovanje stru¢njaka
na osnovnim i postdiplom-

skim akademskim studija-
ma, kao i specijalistickim
akademskim i doktorskim
studijama, kao i kroz nauc¢-
na istrazivanja i podrsku na-
cionalnoj politici u ovom
sektoru, imao i ima vodecu
ulogu u razvoju i oblikova-
nju Sumarskog sektora u Sr-
biji poslednjih decenija.

Ova institucija svoju bu-
ducnost vidi u daljoj promo-
ciji i intenziviranju univerzi-
tetske saradnje i mobilnosti
studenata na institucijal-
nom, nacionalnom i medu-
narodnom novou, u cilju
poboljsavanja kvaliteta viso-
kog obrazovanja u oblasti
Sumarstva, prerade drveta,
pejzazne arhitekture i horti-
kulture i ekoloskog inzenje-

vodnih resursa. m
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Na sednici odrzanoj krajem novem-
bra 2008. godine Vlada RS je imenova-
la dipl. inZ. Duska Polic¢a za generalnog
direktora JP Srbijasume. U obrazloze-
nju za imenovanje se kaze da je Vlada
cenila stru¢nost, menadzerske sposob-
nosti i poslovne rezultate koje je Du-
$ko Poli¢ postigao u dosadasnjem radu.
Nakon zavr$enog studija Sumarstva na
Sumarskom fakultetu u Beogradu, Po-
li¢ je poceo da radi u SU Priboj 1987.
godine kao revirni inZzenjer, a onda je
bio $ef SU i direktor $G Prijepolje. Re¢
je, dakle, o menadzeru koji je prosao
sve faze rada u Sumarskom poslu, od
revirnog inzenjera, na pocetku svog
radnog angazovanja, zatim sefa Sum-
ske uprave i direktora Sumskog gazdin-
stva do izvrSnog direktora za komerci-
jalne poslove u sistemu JP Srbijasume.
InZzenjer Poli¢ se potvrdio i kao sposo-
ban menadzer u privatnom biznisu.
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Zisha vad

Neophodno je da se Javno preduzece Srbijasume otvori u svakom

Nas sagovornik dipl. inz.

lorizacija

pogledu, prema trzistu i socijalnoj sredini, prema okruzenju

i novim tehnologijama, posebno prema novim idejama i ljudima,
prema mladim kadrovima, nauci i struci uop3te. Takva orijentacija

zahteva kadrovski potencijal, @ mi smo preduzece u kome je

zaposleno blizu 1000 Sumarskih tehnicara i oko 500 Sumarskih

inZenjera Ciju krativnost treba uvaZiti i usmeravati u pravcu
realizacije nadih programa rada, isto kao 3to treba uticati na

sistem obrazovanja, posebno na afirmaciju ocigledne i prakti¢ne

nastave — kaZe generalni direktor JP SrbjjaSume Dusko Polic.

Povodom imenovanja na ovu zna-
¢ajnu funkciju zamolili smo gospodina
Polica za intervju, uvereni da ce njego-
ve ocene i stavovi o nizu drustvenih pi-
tanja vezanih za Sume i Sumarstvo in-
teresovati nase citaoce. Pogotovo smo
sigurni da ce stavovi generalnog direk-
tora JP Srbijasume zanimati ekologe,
institucije i pojedince koji se bave za-
stitom prirode i Zivotne sredine kao i
drvopreradivace koji su prvi u repro-
lancu Sumarske proizvodnje.

Poslovna politika utemeljena
na zakonskim osnovama

— Prvo treba naglasiti da je, na
osnovu Zakona o Sumama, Javhom
preduzecu Srbijasume poverena zasti-
ta, unapredenje, korisc¢enje i upravlja-
nje Sumama, Sumskim zemljistem i
drugim $umskim potencijalima. Sume
su prema Zakonu definisane kao do-
bro od opsteg interesa koje se odrza-
vaju, obnavljaju i koriste tako da se
uvek ocuva i poveca njihova vrednost,
da se obezbedi trajnost i njihova za-
stitna funkcija, poveca prirast i prinos.
U tom pravcu je, na zakonskim okviri-
ma utemeljena i poslovna politika u
¢ijoj osnovi je integralno gazdovanje
$umom i $umskim podru¢jima. Suma
je, dakle, uvazena kao kompleks u ko-
me je, uz odrzivi razvoj, moguce valo-
rizovati sve Sumske resurse — kaze ge-
neralni direktor JP Srbijasume, gospo-
din Dusko Poli¢. — Znaci, koncept traj-
nog razvoja Sumarstva zasniva se na
integralnom gazdovanju Sumskim
ekosistemima na principima odrzivog
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Dusko Poli¢, generalni direktor JP Srbijasume

svih sumskih resursa

Dipl. inz. Dusko Poli¢, generalni dirktor JP Srbijasume

razvoja i profitabilnosti, a to podrazu-
meva maksimalno koriscenje proiz-
vodnog potencijala stanista i genet-
skog potencijala svih vrsta Sumskog
drveca. To dalje znaci ocuvanje Sum-
skih ekosistema i prirodnog biodiver-
ziteta, oCuvanje prirodnih retkosti,
endemicnih i reliktnih vrsta i Sumskih
zajednica, a treba istaci da se isti prin-
cipi gazdovanja primenjuju u drzav-
nim i u privatnim Sumama.

— Imajuci upravo u vidu preciznu
zakonsku regulativu kao i ¢injenicu
da su Suma i Sumarstvo kvalitetno na-
ucno istrazene i objasnjene kategori-
je, nama ostaje da, na osnovu dosa-
dasnje prakse i iskustva, uz uvazava-
nje nauke i svetskih dostignuca u
ovoj oblasti, realizujemo programe
rada koji ¢e na principima odrzivog
razvoja trzisno valorizovati sve Sum-
ske resurse. Sume i $umska podrucja
pruzaju velike mogucnosti za kreati-
van i profitabilan rad, a integralni
principi gazdovanja podrazumevaju
jedan elementarno domacinski odnos
prema kompletnom Sumskom resursu,
¢ijom bi se afirmacijom uticalo na niz
socijalnih elemenata Zivota stanovni-
$tva u brdsko planinskim podrug¢jima.
Nekada su sela Srbije u brdsko pla-
ninskim podrucjima vrvela od Zivota,
imala su ucitelje, policiju, postare, po-
pove... Danas su sela pusta, bez pute-
va, zaraslih njiva i trosnih kuca, a ret-
ko i ostarelo stanovnistvo jedino pre-
ko Sumara ima vezu sa civilizacijom i
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svetom. U tim sredinama je uloga,
znacaj i obaveza JP Srbijasume i Su-
mara veca.

Otvaranje Sumarstva
uslov daljeg razvoja

- Neophodno je, dakle, da se Javno
preduzece Srbijasume otvori u svakom
pogledu, prema trzistu i socijalnoj sre-
dini, prema okruzenju i novim tehno-
logijama, posebno prema novim ideja-
ma i ljudima, prema mladim kadrovi-
ma, nauci i struci uopste. Takva orijen-
tacija zahteva kadrovski potencijal, a
mi smo preduzece u kome je zaposle-
no oko 1000 Ssumarskih tehnicara i oko
500 Sumarskih inzenjera ¢iju krativnost
treba uvaziti i usmeravati u pravcu rea-
lizacije nasih programa rada, isto kao
$to treba uticati na sistem obrazova-
nja, posebno na afirmaciju ocigledne i
prakti¢ne nastave — objasnjava Polic.

Specificnost Sumarstva je u Cinjenici
da se produktivnost ne moze povecati
vec¢im obimom proizvodnje, jer je obim
proizvodnje, odnosno sec¢a Suma limiti-
rana godisnjim etatom propisanim
Sumskim osnovama. Moze se, medu-
tim, uticati na kvalitet i organizaciju
rada, na uspostavljanje Sumskog reda,
gradnju Sumskih komunikacija, a po-
sebno na veci obim posumnjavanja
gde je neophodno vece angazovanje
drzave. U tom pravcu bi saradnja jav-
nih preduzeca Sumarstva, (ovde mislim
i na nacionalne parkove), a posebno
saradnja JP Vojvodinasume i JP Srbija-

sume trebalo da bude u svakom pogle-
du tesnja. Mi po nizu strucnih pitanja
moramo zajednicki i odlu¢no nastupiti
prema drzavi i drustvu u celini. U tom
pravcu smo vec imali jedan sastanak i
nasa saradnja ce biti konkretizovana i
obostrano korisna.

— Sumarstvo Srbije nije izdvojeno,
nego bi, prakti¢no, trebalo biti inte-
gralni deo ¢itavog Sumarstva jugoistoc-
ne Evrope i Balkana. Suma funkcionise
kao jedna celina, kao Ziv organizam,
pa bi u tom smislu trebalo saradivati sa
svim Sumarskim institucijama i organi-
zacijama iz okruzenja uz obavezu pra-
cenje novih trendova, tendencija i pra-
vaca u gazdovanju, u nezi, zastiti i ko-
ris¢enju Suma. Takva praksa nije no-
vost, na to obavezuje struka i to se u
Srbiji negovalo i pre dvadesetak, tride-
set i vise godina. Medu Sumarskim
strucnjacima i u Sumarskoj praksi je na
sirem nivou, manja vise, uvek postojala
saradnja. Sumarstvo Srbije ima svoje
mesto u Sumarstvu ovog dela sveta i
nije mimo toga, pa danas ne treba ne-
$to posebno da se uskladuje. Dovoljno
je da se, kao sto rekoh, otvorimo i da
pratimo nova saznanja, tokove i ten-
dencije $to se radi u okviru nasih nauc-
nih institucija, posebno Sumarskog fa-
kulteta, sa kojima uvek imamo dobru
saradnju. Mi takode negujemo dobru
saradnju sa Zavodom za zastitu prirode
Srbije, a na prostorima kojim gazduje
JP Srbijasume nalazi se preko polovine
zasticenih prirodnih dobara u nasoj ze-
mlji. Njima upravljamo u skladu sa nor-
mama o zasticenim prirodnim dobrima
i kao dobri domacini radimo to korekt-
no i na propisan nacin... Kada govorim
o otvorenosti i saradnji sa insitucijama
iz okruzenja treba spomenuti Srbijavo-
de, zatim Lovacki savez i druge. Mi tra-
dicionalno negujemo dobru saradnju
sa svim lokalnim samoupravama od
mesne zajednice i opstine do svih
gradskih struktura. Tako je i na nivou
grada Beograda. To isticem kao izuzet-
no dobar primer razumevanja i sarad-
nje, a saradujemo po svim pitanjima
od uredenja i odrzavanja parkova i
park suma do niza ekoloskih aktivnosti
i edukativnih akcija vezanih za zastitu
Zivotne sredine i ekologiju.

— Posebno valja istaci nasu saradnju
sa Ministarstvom za poljoprivredu, Su-
marstvo i vodoprivredu i Upravom za
Sume - isti¢e generalni direktor JP Srbi-
jasume, gospodin Dusko Poli¢. - Ovde
treba istaci jedan od klju¢nih poslova
koji je u toku i koji ¢cemo, verujem,
prema planu, zajedno sa resornim mi-
nistarstvom i Upravom za Sume privesti
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TrziSna valoizacija svih Ssumskih resursa

kraju. Rec je o sertifikaciji Suma koju
smo vec zavrsili u jednom Sumskom ga-
zdinstvu, a trenutno sertifikujemo Su-
me u pet Sumskih gazdinstava. Sertifi-
kacija Suma je razvojni proces kojim se
Sumarstvo prilagodava savremenim
shvatanjima odrzivog upravljanja. JP
Srbijasume se opredelilo da Sumskim
resursima gazduje na odrziv nacin, sto
pretpostavlja ekonomski isplativ, eko-
loski prihvatljiv i socijalno pravedan
nacin gazdovanja, kroz usavriavanje
metoda rada i razvijanje odgovornosti
za stanje i unapredenje Sumskih resur-
sa. Ovo je narocito znacajno za drvnu
industriju koja na ovaj nacin ima obez-
bedenu sertifikovanu sirovinu, a za
proizvode iz sertifikovanih suma ne
postoje ograni¢enja plasmana na trzi-
Sta razvijenih zemalja. Treba medutim
istaci da se istinska verifikacija sertifi-

kacije Suma moze ostvariti jedino uko-
liko drvopreradivaci pristupe procesu
sertifikacije tehnoloskog procesa pre-
rade drveta $to ce stvoriti uslove za ne-
smetan pristup medunarodnom trzistu
— kaze gospodin Dusko Polic.

Dinamicniji karakter
Sumarstva

- Sumarstvo je, dakle, Zivi organi-
zam, pa je u tom smislu bilo znacajnih
promena i tendencija, pogotovo u
oblasti energetike i upotrebe biomase
u te svrhe. U svemu tome je i Sumar-
stvo, prilagodavajuci se promenama,
menjalo svoje prioritete, nacine rada,
ciljeve i put razvoja. Pracenje svih tih
tendencija i tokova je jedan od priori-
teta JP Srbijasume, posebno zato Sto
smo mi, evidentno, na razmedu izmedu
uticaja zapada i istoka. Te granice su se

Intervju sa generalnim direktorom JP Srbijasume sam, kroz nekoliko raz-
govora, pripremio desetak dana pred novogodisnje praznike.

Integralni tekst pripremljenog intervjua, koji ovde objavljujem, ustupio

sam JP Srbijasume.

D.B.

proteklih decenija izmesale, ali postaju
sve manje izrazene. Globalno trziste
brise prepreke u komunikaciji i plasma-
nu roba. Mi smo ovde, na ovom razme-
du, mozda, bas zato u situaciji da isko-
ristimo neke prednosti i anuliramo
eventualne slabosti koje imamo bas za-
to $to smo izmedu svih tih uticaja.

— Ne treba zanemariti nasa isku-
stva, jer je preduzece koje ove godine
puni 18 godina postojanja sad, rekao
bih, u fazi sazrevanja i sticanja puno-
letstva... Objektivno, sa reorganizaci-
jom Sumarstva koja je pocela pre
osamnaest godina Sumarstvu je dat
znacaj, ali je trebalo vremena da sve to
sazri i mozda je sad tek period sazreva-
nja i definisanja ciljeva koji e Sumar-
stvu dati dinamicniji i otvoreniji karak-
ter. Naravno, to ne znaci da je Sumar-
stvo bilo ili da je doslo u fazu mirova-
nja. To prvenstveno znaci da je potreb-
no u skladu sa promenama kriticki tra-
Ziti nove puteve i nacine prilagodava-
nja potrebama i promenama u svetu i
kod nas — objasnjava inZenjer Polic.

— TrziSno ponasanje nas usmerava
da se prema resursima odnosimo na
kvalitetno nov nacin, da se edukujemo
i da dobra iskustva iz okruzenja prime-
nimo ovde kod nas kako u oblasti ga-
zdovanja Sumama, tako i u oblasti trzi-
$nog komuniciranja. Ekonomska situa-
cija i globalna finansijska kriza ce, bez
sumnje, zadati ozbiljne probleme veli-
kom delu nase privrede. To ne osloba-
da Srbijasume obaveze i odgovornosti
u realizaciji planiranih poslova vezanih
za gazdovanje Sumama. Podsecamo,
razlog formiranja i postojanja predu-
zece je sprovodenje Zakona o Sumama
sa prevashodnim zadatkom realizacije
mera nege, zastite i uzgoja Suma. U
tom smislu posebnu paznju treba po-
svetiti odnosima u repro lancu. Seca
Suma i proizvodnja drvnih sortimenata
je posledica uzgojnih radova, sto uvek
treba imati na umu i voditi racuna o
uzgojnim potrebama Sume. Uz taj
princip, ono §to se proizvede treba da
bude najboljeg moguceg kvaliteta, u
maksimalnom obliku i maksimalnoj ko-
li¢ini, proizvedeno na maksimalno kva-
litetan nacin i sa $to manjim troskovi-
ma. To treba da bude jedan od prava-
ca delovanja nas kao stru¢njaka i Su-
mara. Istovremeno nas cilj treba da bu-
de uvodenje sistema menadzmenta
kvalitetom, ¢ime c¢e na adekvatan na-
¢in biti reSena neka bitna pitanja stru-
ke. Drvopreradivaci uvek mogu racuna-
ti na Sumare, ali se i u toj delatnosti
mnogo toga mora promeniti. TrziSte je
neumoljivo, a mi smo napravili jasne
kriterijume kojih cemo se drzati prili-
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Sumarstvo i prerada drveta

Zna se da su ove delatnosti upucene jedna na drugu, da su vezane kao
nokat i meso, pa su ceste tvrdnje da bez dobre prerade drveta nema do-
brog Sumarstva i obratno. Ta¢no je, ima tu istine, ali potsecam da neki
ozbiljni analiticari tvrde da kvalitativna i kvantitativna struktura Suma nije
primaran faktor razvoja drvne industrije. Italija je tipi¢can primer jer, po-
znato je da ova zemlja ima mali etat, a do skora je bila najveci izvoznik
namestaja u svetu. lli Engleska koja ima razvijenu primarnu preradu drve-
ta, a od ukupne kolic¢ine drveta koja se godisnje preradi samo 20% je iz
domacih sirovinskih resursa. Ostalih 80% sirovine Velika Britanija uvozi iz
svih delova sveta...

Sirovinska osnova iz nasih Suma ne moze biti garancija niti osnovni
faktor razvoja prerade drveta, prvo zato $to su kapaciteti primarne prera-
de drveta skoro tri puta veci od etata, odnosno od mogucnosti Suma. Pri-
marni, ali ne i jedini, faktor koji utice na razvoj drvne industrije kod nas
su proizvodni programi u svim njihovim elementima: vrsta proizvoda, nji-
hov kvalitet i cena, tehnoloska opremljenost i produktivnost, posebno di-
zajn, ali i ostalo. Dakle, veci nivo finalizacije je potreba i jedan od uslova
razvoja prerade drveta.

Negde sam procitao neverovatan podatak da je izvoz namestaja iz Sr-
bije, koja ima osam miliona stanovnika, pre tri godine, bio 12 puta manji
od izvoza koji je u istoj godini ostvarila Slovenija, sa cetiri puta manjim
brojem stanovnika... Verujem da su tu ucinjeni neki pomaci jer je izvoz
namestaja u protekle dve godine kod nas zabelezio znacajan porast...

Naravno vrlo je vazno da imamo ta¢ne podatke o resursu, isto kao sto
treba reci da se sirovinski resursi iz nasih Suma smanjuje kako zbog velikog
udela izdanackih Suma, tako i zbog mladih Suma koje su odavno prispele za
mere nege i proredne sece. Na drugoj strani, ako posmatramo samo prote-
klih Sezdesetak godina, treba rec¢i da mere nege i uzgoja Suma nisu uvek bile
adekvatne, da se seklo preko dozvoljenog etata, da se sirovina pretezno iz-
vozila u obliku trupaca i slicno. Podsetimo da je Sumovitost Srbije 1957. go-
dine iznosila svega 19,7% i da je u dvanaest godina posle Drugog svetskog
rata poseceno 80,7 miliona metara kubnih drveta, ili 6,7 miliona metara
kubnih prosec¢no godisnje, sto je skoro tri puta vise od godisnjeg prirasta i
mogucnosti Sume. Masovne sece su dovele do destabilizacije Sumskih ekosi-
stema, pa je Suma postala osetljiva na Stetno delovanje biotickih i abiotickih
faktora... Medu Sumarima je pre pedesetak godina pocela sazrevati svest o
potrebi intenzivnih posSumljavanja koja su prakti¢no zapocela sedamdesetih
godina proslog veka. Dvadesetak godina se u nasoj zemlji prose¢no posu-
mljavalo oko 19.000 hektara godisnje, a JP Srbijasume su zadrzale tendenci-
ju posumljavanja i u najtezim godinama sankcija. Izgraden je i Semenski cen-
tar u Pozegi kroz ¢iji rad ce se adekvatno valorizovati genetski potencijal na-
Sih Suma i povecati Sumovitost nase zemlje.

Danas Sumovitost Srbije iznosi oko 29% Sto je za skoro deset procenata
viSe nego 1957. godine, a seCe Suma u JP Srbijasume ne prelaze optimalni
nivo godisnjeg prirasta, tacnije, sec se oko trecina godiSnjeg prirasta. Treba
jos reci da, prema Prostornom planu, nasa zemlja do 2050. godine treba da
dostigne Sumovitost od 41,4% pa bi u tom pravcu trebalo usmeriti akcije
svih subjekata Sumarstva na sto tesnju i konkretniju saradnju.

Nasa zemlja je vec dugo u teskocama, a prerada drveta je delom prezi-
vela vlasni¢ku transformaciju koja jos nije zavrSena, a u nekim situacijama
nije adekvatno sprovedena. Istina afirmisao se jedan znacajan broj privat-
nih firmi zavidnog nivoa tehnicko tehnoloske opremljenosti i sa visokim
nivoom finalne proizvodnje.

Sumari i drvopreradivaci moraju vise i konkretnije saradivati i razgovara-
ti. Problemi su nam isti, a ciljevi nam ne bi trebali biti razli¢iti. U svakom slu-
¢aju, mi smo na zajednickom zadatku i samo dogovorom moZzemo resavati
probleme - kaze generalni direktor JP Srbijasume, gospodin Dusko Polic.

kom ugovaranja i prodaje trupaca. Bit-
no je da i prerada drveta, po tom pita-
nju, ucini jedan kvalitetan iskorak. Isti-
na, oni na tome rade i nije im lako. |

januar 20009.

oni su u jednoj ozbiljnoj, nezavidnoj si-
tuaciji, ali moraju napraviti taj iskorak.
Drvopredradivaci sami medu sobom
treba da stvore kriterijume raspodele

sirovine, oni znaju ko je ko. Potrebno
je, dakle, odrediti prioritete i to mora
drvoprerdivacka struka da ucini unutar
svojih institucija. Ima tu pomaka, a u
okruzenju se to radi na razlicite naci-
ne. Kriterijumi su nivo tehnoloske
opremljenosti, broj zaposlenih, nivo fi-
nalizacije u preradi drveta, koli¢ina iz-
voza i td. To su neki parametri koji bi
trebalo da funkcioniSu i ovde, a mi
smo ih usvojili i uves¢emo ih u praksu —
kaze generalni direktor JP Srbijasume.

Sumarstvo neograni¢enih
mogucnosti

— Na kraju da spomenem jo$ neke
mogucnosti, ali i obaveze koje bi, u
okviru integralnog gazdovanja Suma-
ma, valjalo vise razvijati. U okviru Su-
marstva, naime, ima prostora za razvoj
drugih delatnosti, turizma na primer,
sto bi kvalitetnije vrednovalo Sumu i
sumska podru¢ja. U nasim Sumama je
veliki broj objekata koji nisu u funkciji,
koji nisu dovoljno opremljeni i iskori-
$¢eni. Neki od njih bi, uz adekvatna
ulaganja mogli postati rezidencijalni...
Jedna od mogucnosti koja se kroz pro-
grame Sumarstva moze znatno afirmi-
sati je razvoj rurarnih sredina, odnosno
poboljsanje zivota u brdsko planinskim
podrugjima... Tu su dalje Sumski plodo-
vi, lekovito bilje, pecurke, kupine, bo-
rovnice... Posebno, tu je lovni turizam
i briga o divljaci. JP SrbijaSume su, bez
sumnje, u proteklih osamnaest godina
imale znacajne rezultate u naseljava-
nju divljadi, u otvaranju novih lovista i
uopste zabelezeni su veliki pomaci, ali
i finansijski efekti u ovoj, za Sumarstvo
znacajnoj delatnosti. Tu je dalje ribo-
lov, a u sastavu JP Srbijjasume su lovna i
ribolovna podrucja za koja su izradene
osnove gazdovanja. Tu nista nije pre-
pusteno slucaju, sve je radeno uz uva-
Zavanje savremenih iskustava i nauc¢nih
saznanja, pa su zato i rezultati zavidni.
Takvu praksu treba i dalje razvijati...
Pored toga valjalo bi se vise okrenuti
koriscenju vlastitih obnovljivih izvora
energije, posebno drvne biomase iz
nasih Suma ¢ime bi se obezbedila sup-
stitucija dela uvozne energije. Projekti
ove vrste su vrlo aktuelni, u trendu su i
predstavljaju izazov. Godine koje su
pred nama ce to potvrditi — kaze na
kraju naseg razgovora generalni direk-
tor JP Srbijasume, Dusko Poli¢. m

PRIPREMIO: D. Blagojevi¢
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Spoj klasiénog i modernog, kvalitetnog i

funkcionalnog na putu elegantnog redenja.

Klasi¢nost linija u spoju sa nizom korisnih
elemenata, a pritom zauzimajuéi mali prostor
fine ovaj komad elegantnim i u isto vreme
savieieno funkeionalnim.

e

Jednostayne i eleganme linije dizajna &ine ovaj
komad nameStaja potpuno prilagodljivim
manjim prostorima, istovremeno ga &inedi
maksimalno iskori$éenim, o

Matis d.o.o.
32250 Ivanjica
Senjak bb
Tel: +381 32 65 11 50
Fax: +381 32 65 10 60
wWww.matis.rs

Ugodite sebi!



Zadovoljstvo nam je da vam predstavimo, iz naseg zastupnickog programa,
nemacku firmu IMA KLESSMANN!
74
Novi CNC obradni centar i automatska masina za obradu rubova, plod su visegodisnjeg iskustva od preko 30 godina.
Namenjeni su za fleksibilnu proizvodnju u pojedinaénim malim serijama ili specifiénu
proizvodnju namestaja i delova opremanja - enterijera.
Ovim proizvodima firma IMA KLESSMANN opravdava naziv trendsetting u oblasti tehnoloskog know-how.

Advantage



Horizontalni formatizeri sa pritisnom gredom CNC Obradni centri

s

Kant masine i vertikalni raskrajaci ploéa Horizontalni formatizeri i standardne stolarske masine

Zadrugarska 18,11080 Zemun
Tel: 011 307 79 47

307 79 49
Fax: 011 307 79 57
e-mail:office@radmilovic.net
web:www.radmilovic.net

Rezni alat Pneumatski alat za spajanje
WLPT-ADRIE-DANE

Leasing
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LEUCO Spezialmaschinen m L REICH )}
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Vec desetak godina firma STEFANI mobili iz Smedereva redovno iz-
laZze na Beogradskom sajmu namestaja. Tako je bilo i proteklog novem-
bra kada je ova firme, medu Seststotina izlagaca, imala izuzetno zapa-
zen nastup. Firma STEFANI mobili je u nekoliko navrata osvajala sajam-
ska priznanja za kvalitet proizvoda i za sajamski nastup.

- Nasa najveca nagrada je cinjenica da se nasi kupci uvek vracaju.
Nasi klijenti i poslovni partneri uvek imaju pozitivne komentare za nase
nove kolekcije - kaze Zivko Andelkovi¢, vlasnik i direktor preduzece
STEFANI mobili iz Smedereva.

STEFANI mobili prati trendove u proizvodnji namestaja. Njihove
modeli i kreacije se odlikuju visokim kvalitetom izrade i prednjace kako
u dizajnu tako i u dezenima mebl stofova. U proizvode ove firme ugra-
duje se kvalitetan uvozni repromaterijal koji, uz viSegodisnje iskustvo i
stru¢nost u radu, rezultira proizvodima visokog kvaliteta i dizajna.

- Nasi kupci su u mogucnosti da, uz nase kreacije, veliki izbor de-
zena i strucne sugestije, sami kreiraju svoj zivotni prostor. Inace, na-
stojimo da uvek udovoljimo zahtevima nasih kupaca - kaze gospo-
din Andelkovic.

STEFANI mobili izvozi namestaj u Gr¢ku, Holandiju, Rusiju i sve ze-
mlje bivie Jugoslavije, a na domacem trziStu se proizvodi ove firme mo-
gu nadi u vecini dobro opremljenih salona namestaja od kojih izdvaja-
mo dva salona u Beogradu: ROSSO ENTERIJERI, D.Tucovica 63a
(011-3446-893) i MAHAGONI DESIGN, Gandijeva 148a (011-2154-509).

Sa jasnim ciljem i vizijom razvoja, uz uporan i kreativan rad, firma
STEFANI mobili se postepeno razvijala i rasla kreirajuci zivotni prostor
velikom broju kupaca. Danas se ovo preduzece, po kvalitetu i dizajnu
svojih proizvoda, bez sumnje, moze svrstati u sam vrh proizvodaca na-
mestaja u nasoj zemlji.

- Posle petnaest godina iskustva, sa ponosom mozemo reci da smo
izrasli u fabriku lepih stvari. Zaposljavamo mlade i kreativne ljude koji
svojim znanjem i entuzijazmom doprinose da nas proizvodni program
svakoga dana bude oplemenjen novim komadima namestaja, koji svo-
jim izgledom i lepotom zasluzuju mesto u svakom domu - kaze nas sa-
govornik. m

STEFANI mobili, Mostarska 19, 11300 SMEDEREVO, tel. 026-224 742, 617 072, 617 235, www.stefani.rs



Poslovni objekat firme TOJO u PoZegi

Pocetkom decembra 2008. godine,
podstaknuti deSavanjima na Sajmu na-
mestaja, nagradenim inovacijama i inte-
resantnom pri¢om, posetili smo Pozegu i
firmu TOJO. Guzva sa njihovog $tanda
sa Sajma kao da se prenela u firmu, pa
smo razgovor sa Milicom i Dragoslavom
Blagojevicem vodili u radnoj atmosferi
uvereni da se nalazimo u veoma uspe-
$nom kolektivu.

Kako bi se, pre aktuelnih tema, upo-
znali sa domacinom pitali smo gospodi-
na Blagojevica, vlasnika da nam ukratko
predstavi firmu TOJO.

- Nasa porodica se bavi okovima od
1993. godine. Moji roditelji, Milanka i
Rade Blagojevi¢ poceli su ovaj posao vr-
lo temeljno i ambiciozno. Od pocetka su
se trudili da u rad ukljuce c¢itavu porodi-
cu i da kod moje sestre, brata i mene
razviju odgovornost prema obavezama i
osecaj za domacinsko rukovodenje.

Danas sa Blagojevi¢ima u njihovoj
firmi radi jos$ cetrdesetak zaposlenih koji
proizvode preko 150 artikala okova za
namestaj i gradevinsku stolariju, od ko-
jih su na trzistu odavno prepoznatljive
nogice za namestaj, brave i okov za pro-
zorske kapke SAVA.

- Firma TOJO se ranije primarno ba-
vila proizvodnjom i prometom okova za
gradevinsku stolariju. Prateci trendove,
pre desetak godina poceli smo da vr§imo
promet i secenje plocastih materijala, a
pre pet i ozbiljniju proizvodnju okova za
namestaj. Prvi i do sada najprodavaniji
model nogice je TOJO. Tako danas posle
skoro 16 godina rada mozemo redi da
smo podjednako poznati i kod proizvo-
daca stolarije i kod “namestajaca”.

- Medu okovima za gradevinsku sto-
lariju, sigurno smo najponosniji na okov
za kapke SAVA.

Vec na prvi pogled postaje nam ja-
sno i zbog ¢ega. Gotovo pet puta tezi
od istonamenskih okova sa kojima se su-

srecemo na trzistu stvarno izgleda moc-
no i uliva poverenje.

— Nas okov je konstruktivno odli¢cno
resen, veoma lak za montazu i pouzdan
kako zbog ¢vrstine tako i zbog visokog
kvaliteta povrsinske zastite. To je nas$ pr-
vi artikal koji je ugradivan na objekte u
Hrvatskoj i Grckoj, na trzistima koja su
ipak dosta zahtevnija od naseg.

Verovatno ce vecina nasih ¢italaca
firmu TOJO odmah povezati sa nogica-
ma za namestaj i to sa velikim razlo-
gom. Oni ih proizvode od celika, alumi-
nijuma, zamka, plastike, drveta, inoxa...
Zasticuju ih hromirenjem, eloksazom,
plastifikacijom, lakiranjem...

- Sto se ti¢e naseg standardnog pro-
grama nogica za namestaj gotovo da je
sve poznato. Ono sto je, medutim, naj-

Deo programa firme TOJO izloZzen na sve¢anom otvaranju ARTI centra u Staroj Pazovi
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TOJO Pozega

odnos cene I kvaliteta

Firma TOJO proizvodi preko 150 artikala okova za namestaj i gradevinsku stolariju, od kojih su na trzistu
odavno prepoznatljive nogice za namestaj, brave i okov za prozorske kapke SAVA.

lzrada okova po specifi¢nim zahtevima kupaca je moguénost koja ¢e nas u narednom period, verovatno,
pozicionirati kao ljude koji drvopreradivacima reSavaju probleme iz oblasti okova — kaZe Dragoslav Blagojevic.

Zlatni klju¢ Beogradskog sajma namestaja 2008. godine za firmu
TOJO iz PoZege, Milica i Dragoslav Blagojevi¢

aktuelnije i sto je na neki nacin obelezi-
lo proteklu godinu je izrada nogica i
drugog okova po specifi¢nim zahtevima
kupaca. Ova nasa mogucnost ¢e nas ve-
rovatno u narednom periodu i pozicio-
nirati kao ljude koji drvopreradiva¢ima
resavaju probleme iz oblasti okova.

Pored proizvodnje nasi domacini se
veoma uspesno bave i trgovinom repro-
materijalima i okovom za drvnu indu-
striju. U okviru preduzeca su veleproda-
ja i dva maloprodajna objekta u Pozegi i
UZicu, kao i pogon za secenje i pripremu
plocastih materijala za ugradnju.

- Karakteristika nase firme je konti-
nuiran razvoj, neprekidno prosirivanje
asortimana i povecanje obima poslova-

nja. Jedno od osnovnih nacela u firmi
TOJO je stvaranje ambijenta najboljeg
odnosa kvaliteta i cene, bilo da je rec¢ o
proizvodima ili o uslugama. U nasim tr-
govinama, kupci mogu pronaci proizvo-
de gotovo svih vodecih evropskih proiz-
vodaca kao i domace proizvode.

- Takode, prioritet u organizovanju
naseg poslovanja, je stavljen na smanje-
nje rokova isporuke na najkrac¢i mogudi
rok i na adresu kupca. Kod nase stan-
dardne ponude taj rok je najvise sedam
dana i to za izuzetno velike narudzbine.
Ovakva poslovna politika je naisla na izu-
zetan odziv industrijalaca iz svih zemalja
sa prostora bivse Jugoslavije, ali i ltalije i
Rumunije, koji ne smeju da dozvole za-

© Tojo

www.tojo.rs, e-mail: office@tojo.rs

Veleprodaja Pozega, Bakionicka bb, tel. +381 31 713 306, 823 168
Maloprodaja Pozega, Knjaza Milosa 57, tel: +381 31 825 033
Maloprodaja Uzice, Kneza Lazara 3, tel. +381 31 522 502
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stoj u svojoj proizvodnji zbog kasnjenja u
isporuci okova. Nakon prvog pozitivhog
iskustva, kupci nam se obracaju za goto-
vo sve $to im predstavlja problem: nov
proizvod po njihovom zahtevu, promenu
na nekom od nasih postojecih artikala
kao i za sugestiju i pomo¢. Na ovaj nacin,
iz neposredne komunikacije sa kupcima,
mi Cesto otkrijemo i neko bolje reSenje
za nas ili eventualno neki propust u radu
koji je neophodno ispraviti.

Ova tvrdnja je na poslednjem Sajmu
namestaja u Beogradu dobila najbolju
potvrdu. TOJO je u kategoriji reproma-
terijala u konkurenciji Hettich-ija i Lame,
osvojio Zlatni klju¢.

- Sve je pocelo maja meseca prosle
godine kada su nasi prijatelji iz firme
ATLAS u razgovoru sa nama izneli ideju
o proizvodnji ugaone garniture koja se
veoma lako pretvara u “francuski” lezaj
i dve nocne police, ali tako da se tapaci-
rani deo za spavanje ne lomi i tako cini
leZaj udobnijim. Njihova ideja nam je
postala veliki izazov i u visemese¢nom,
svakodnevnom kontaktu mi smo kon-
struisali okov, a oni ostale elemente gar-
niture. Sest meseci kasnije dogodio se
kuriozitet Sajma, prakti¢no jedan proje-
kat je osvojio dva Zlatna kljuca.

Prva nagrada sajma je za firmu TO-
JO bila kruna uspesnog rada, ali ono na
$ta su zaposleni u TOJU takode vrlo po-
nosni je ¢injenica da su u potpunosti
uspeli da odgovore na slozen zahtev
jednog velikog proizvodaca namestaja.
Da se poslovanje mora neprekidno una-
predivati potvrduju za kraj i reci gospo-
dina Blagojevica:

- Ova nagrada za nas znaci samo po-
dizanje normi kvaliteta na visi nivo, a ni-
kako nas ne sme uvesti u opustanje za-
dovoljstvom zbog osvojene nagrade. m
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s Sklad izmedu modernog

Ove godine ce uzicki ATLAS napuniti 15 godina rada i raz-
voja. Ovo preduzece je 1. aprila 1994. godine osnovao
dip.ing. Zivorad Jovovi¢ i od osnivanja preduzece ATLAS pro-
izvodi tapacirani namestaj od koze i mebl stofa. Iskustva sta-
rih majstora upotpunjuju se novim, savremenim tehnologija-
ma i modernim dizajnom $to ovaj namestaj ¢ini jedinstvenim.
Saradnja sa partnerima iz ltalije i Francuske dala je dodatni
zamah proizvodnji. Dokazani dizajn, kvalitetna italijanska ko-
za oblikovana vestom rukom vrhunskih majstora, rezultirala
je modernim i kvalitetnim proizvodom.

U firmi ATLAS nas sagovornik je bila dipl.ing. Zorica Poli¢,
zamenikom dirktora, od koje smo saznali niz pojedinosti, kao
i to da je ovo preduzece, kao i vecina privatnih preduzeca
kod nas, u svom startu bilo mala radionica, dok danasnja pro-
izvodnja premasuje dve stotine garnitura mesec¢no.

- Garniture izradene u firmi ATLAS su vrhunskog kvalite-
ta, naprevljene od visokokvalitetnih repromaterijala, koji su
delom domace proizvodnje, a delom iz uvoza. Do sada je
ATLAS proizvodio uglavnom kozni namestaj, ¢ak 90%, ali
prateci nove trendove, tendencija je da se sve vise radi na-
mestaj tapaciran stofovima. ATLAS sada umesto vrhunske
kozZe sve Cesce koristi vrhunske mebl stofove pa je i dalje
medu najboljim proizvodac¢ima ekskluzivhog namestaja u Sr-
biji — kaze gospoda Polic.

Da bi proizvod bio izuzetan, poput bilo koje od garnitu-
ra firme ATLAS, akcenat mora da se stavi na repromaterijale
koji moraju biti besprekorni. Drvena konstrukcija za name-
Staj proizveden u firmi ATLAS je od masivnog bukovog dr-
veta, a manjim delom je zastupljena topola i camovina. Od

plocastih materijala koriste se $perploce i u vrlo malom
proncentu je zastupljena iverica.

Iz proizvodnje su uglavnom izbaceni vestacki materijali, a
sunder koji se upotrebljava za izradu garnitura je visokoela-
stican i ima svojstva zi¢anog jezgra. Zi¢ano jezgro se koristi
samo kod garnitura ¢iji dizajn to zahteva. Koza za tapacira-
nje je uvoz iz Italije, a manje je koris¢ena koza domacih pro-
izvodaca - objasnjava dipl.ing. Zorica Polic.

Do skoro je ATLAS proizvodio klasi¢ni tapacirani namestaj
sa drvenim aplikacijama, ali kretanja i trendovi u proizvodnji
namestaja usmerili su ovog proizvodaca da svoj dizajn i proiz-
vodnju uskladi sa zahtevima trzista, pa je sada namestaj firme
ATLAS uglavnom ravnih linija i visefunkcionalan, izrazito mo-
dernog dizajna. Kao rezultat toga je i potpuno drugacije
predstavljanje preduzeca ATLAS na proslogodisnjem Sajmu
namestaja u Beogradu, gde je ve¢im delom dominirao name-
$taj urbanog dizajna, namestaj za savremeni nacin zivota i
stanovanja, svojim gabaritom prilagoden i stanovima manje
kvadrature. Novi dizajn je proizasao iz teznje dizajnera firme
ATLAS da se napravi sklad izmedu modernog i funkcionalnog.

Uzi¢ki ATLAS je vlasnik nekoliko prestiznih sajamskih pri-
znanja i nagrada, pa je Zlatni klju¢ na proslogodisnjem Beo-
gradskom sajmu namestaja, drugi u nizu. Takode, dobitnik je i
veceg broja najvisih nagrada za kvalitet i dizajn na sajmu Am-
bijenta u Novom Sadu.

Na proslogodisnjem Sajmu namestaja u Beogradu, po prvi
put u istoriji Sajma desilo se da jedna garnitura prakti¢no
osvoji dva Zlatna kljuca. Garnitura Antlantik, napravljena je u
kooperaciji dva domaca proizvodaca, a nagradena je sa dva

ATLAS d.o.0. Uzice - tel: +381 (0)31 533 555, 533 458

- www.atlasuzice.com

- e-mail: atlas@atlasuzice.com
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I fu n kc I 0 n aI n og Buducnost je sagradena u tradiciji

Zlatna kljuca. Preduzece ATLAS dobilo je Zlatni klju¢ za kvali-
tet i dizajn, dok je firma TOJO iz PoZzege nagradena Zlatnim

klju¢em za mehanizam za rasklapanje ugraden u garnituru
Atlantik.

Nakon ovako velikih priznanja i bitnih inovacija firma
ATLAS ce nastaviti da usavrsava funkcionalnost namestaja i
nastojati da svoja dostignuca na $to bolji nacin prezentuje
kako na domacem, tako i na inostranom trzistu, kaze nasa
sagovornica.

ATLAS poseduje nekoliko maloprodajnih objekata, ali s
obzirom da je primarno proizvodno preduzece, planira da
prosiri kapacitete i kvalitet proizvoda, a da preko trgovackih
kuca prosiri svoju distributivnu mrezu u Srbiji i u inostran-
stvu. U planu je, takode, poboljsanje uslova prodaje kako bi
se firma jos vise priblizila krajnjem kupcu.

- Trenutno ATLAS ima osamdesetak zaposlenih, a od svog
osnivanja ova firma je permanentno u razvoju. ATLAS je eks-
panziju doziveo u prethodnih pet-Sest godina, a sve to za-
hvaljujuci velikom radu i naporu svih zaposlenih, kojima je
pored zarade satisfakcija i korektan odnos, dobra organizaci-

KVALITET KAO TRADICIJA

Garnitura Atlantik nagradena Zlatnim klju¢em Visok, sertifikovan kvalitet svih proizvoda
na Beogradskom sajmu namestaja je roden iz nase visegodisnje tradicije

i iskustva, zajedno sa primenom najnovijih

tehnologija i visoko obucenim kadrovima.

TOPLICA DRYO

OD DRVETA, ALUMINIJUMA T PVC-a
INZINJERING 1I1ZRADA OBJEKATA

11000 Beograd
e . ) . . Visokog Stevana 43 A
ja i odli¢cna menadzerska sposobnost njenog osnivaca i vlasni- Tel/fax: 011/32-82-192, 26-34-264, 21-86-488
ka, gospodina Zivorada Jovovica. On je dalekovid strateg na- Proizvodnja Trstenik:
$eg razvoja, on pravi tim kreativnih ljudi, uvazava i postuje Tel/fax: 037/716-209, 711-569
svoje saradnike i uvek odreaguje na vreme i kako treba, a to www.toplicadrvo.co.yu
je klju¢ naseg uspeha, kaze na kraju naseg razgovora dipl. e-mail: gradimir@toplicadrvo.com

ing. Zorica Polic. m
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Mesto za

Za veliki broj firmi koje se bave preradom drveta i proiz-
vodnjom namestaja, kao i firmi koje svoj program rada za-
snivaju na saradnji sa drvopreradivacima, koje se bave proiz-
vodnjom i prodajom masina, alata, boja i lakova, abraziva i
drugog repromaterijala, centralni dogadaj protekle jeseni,
bez sumnje, bio je Sajam namestaja koji je odrzan u Beogra-
du od 10. do 16. novembra 2008. godine.

- Sajam namestaja ima dugu tradicuju, ¢lan je Medunarod-
ne unije sajmova - UFI, a prevazisao je i okvire regionalnog li-
dera i nalazi se u grupi velikih evropskih sajmova, rekao je
Andelko Trpkovi¢, generalni direktor Beogradskog sajma, na-
javljujuci ovu manifestaciju na konferenciji za novinare. - Si-
gurno ce biti i onih koji u ovom trenutku nece moci da kupe
zeljeni namestaj, ali svima ostaje mogucnost da mastaju i iz-
mastaju svoj namestaj iz snova, dodao je Trpkovic i podsetio
na moto odrzanog sajma Mastaj namestaj, koji nikako nije
doslovce bio olienje sajma na kom se bez obzira na trenutna
svetska desavanja i aktuelnu svetsku ekonomsku krizu, zahva-
ljujuci velikom broju popusta trgovalo i kupovalo, ali se na-
mestaj, zahvaljujuci generalnom sponzoru, i dobijao.

Govoreci u ime generalnog sponzora, firme ALEKSANDRO,
Mirko Rakonjac je rekao da iza ove firme stoji veliki rad i du-
gogodisnje iskustvo. Firma je kvalitetom izborila svoju poziciju
u industriji namestaja, samim tim i znacajno ucesce na trzistu
ovih proizvoda, a Sajam namestaja su videli kao dobru priliku
da na pravi nacin predstave svoj rad.

Sajam namestaja je svecano otvorio Slobodan Milosavlje-
vi¢, ministar trgovine, turizma i usluga u Vladi Srbije, koji je
rekao da je ova manifestacija odli¢na prilika da se sto bolje
prezentuje drvno-preradivacki potencijal zemlje:
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Na BEOGRADSKOM SAJMU od 10. do 16. novembra 2008. godine
odrzan 46. medunarodni sajam namestaja, opreme i unutrasnje dekoracije
i 46. medunarodna izlozba masina, alata i repromaterijala za drvnu industriju

astu, kreativnost i kupovinu

PRIPREMILA: dipl.ing. Ivana Davcevska

Mastaj namestaj, bio je moto 46. medunarodnog sajma namestaja, opreme i unutrasnje dekoracije koji
je odrzan od 10. do 16. novembra 2008. godine na Beogradskom sajmu. Istovremeno odrZzana
je i 46. medunarodna izlozba masina, alata i repromaterijala za drvnu industriju.

Dakle, mastajte, ako nista drugo, porucili su nam sa Beogradskog sajma, mada je Sajam namestaja
uz obilje popusta tih dana bio pravo mesto za kupovinu.

Na 46. medunarodnom sajmu namestaja, opreme i unutradnje dekoracije i 46. medunarodnoj izlozbi
masina, alata i repromaterijala za drvnu industriju u Beogradu, na povrsini od 40 hiljada kvadrata
ucestvovalo je 550 izlaga¢a od kojih oko 150 iz dvadeset zemalja sveta.

- Moji prvi utisci o ovogodisnjem Sajmu namestaja su izu-
zetno dobri, a pored toga $to je potreba, namestaj je i ugo-
daj i zadovoljstvo. Gradanima zelim da, u skladu sa maksi-
mumom ovogodisnjeg sajma Mastaj namestaj, sto pre svoje
snove pretvore u realnost. Siguran sam da ce godine koje
dolaze doneti i bolje uslove za privredivanje, a veoma me ra-
duje $to na nasem trzistu vidim veliki broj novih proizvodaca
namestaja i trgovaca, koji prate evropske i svetske trendove,
rekao je ministar Milosavljevic.

- Kada nesto traje toliko godina jasno je da je rec o veli-
kom projektu, a mi se trudimo da svaka manifestacija bude
uspesnija od prethodne. S obzirom da je proslogodisnji sajam
ocenjen kao odlican, ovaj je, znadi, bolji od odli¢nog, ocenio
je Andelko Trpkovi¢, generalni direktor Beogradskog sajma. -
Kao i svaka manifestacija i ova je namenjena posetiocima, a
izlagace dozivljavamo kao poslovne partnere. Kao organizato-

ri Sajma namestaja prodajemo kvadrate, a siguran sam da bi
bilo bolje da naplacujemo ostvarene kontakte, prezentaciju,
realizaciju. Nadam se da ce velika konkurencija svim izlagaci-
ma pomoci da budu jos bolji i uspesniji, a da ¢e im ova mani-
festacija pomoci da nadu put do potrosaca.

Uz poslovne susrete, Sajam namestaja je bio prilika da
veliki broj posetilaca uz povoljnije uslove promeni namestaj,
ili da barem izmasta svoj namestaj iz snova, sto je bio i moto
proteklog Sajma namestaja na kome se okupilo 550 izlagaca,
od cega oko 150 inostranih koji su dosli iz 20 zemalja sveta.
To potvrduje veliki medunarodni znacaj Sajma namestaja i
svrstava ga u red velikih evropskih sajmova, a to su potvrdili
kvalitet i raznovrsnost ponudenih proizvoda. Za ovu manife-
staciju Beogradski sajam je angazovao kompletan izlozbeni
prostor, od 40000 metara kvadratnih.
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Sajam namestaja se vec nekoliko godina organizuje na
konceptualno nov nacin - grupisanjem izlagac¢a po robnim
grupama, sto poslovnim posetiocima i Sirokoj publici omogu-
Cuje brzo i lako snalazenje. Pored toga proteklom sajmu na-
mestaja izvesno, nije manjkalo stila i mastovitosti. Izlagaci su
se bas potrudili oko uredenja i aranziranja standova. Moder-
ni, stilski, patinirani, oni koji docaravaju potpuno prirodnu
varijantu - i namestaja i ambijenta, decji, veseli ili pomalo
ekscentri¢ni, ali svakako, moze se sa sigurnoscu reci da je ve-
¢ina $tandova imala dusu. Setnja kroz tako uredene hale pri-
jala je svakom oku, ali $to je jos vaznije, izlagaci su pokazali
da uz odgovarajuci namestaj, malo maste i truda, svaki dom
moze da izgleda kao na slici.

U okviru 46. medunarodnog sajma namestaja, opreme i
unutrasnje dekoracije odrzano je savetovanje sa temom Bu-
ducnost drvne industrije Srbije ili 3K - kvalitet, klasterizacija,
kooperacija. Organizatori ovako osmisljenog prateceg pro-
grama bili su Beogradski sajam i poslovnica Sajma namesta-
ja, Agencija za drvo, austrijska firma Quality i PINOLES. Na
Savetovanju, koje se odrzano od 11. do 13. novembra, eks-
perti i predstavnici drvne industrije razmatrali su najaktuel-
nije teme i probleme iz ove oblasti.

Sajamska priznanja najuspesnijima

U okviru 46. medunarodnog sajma namestaja, opreme i
unutrasnje dekoracije dodeljene su tradicionalne sajamske na-
grade ZLATNI KLJUC i DIPLOME najuspe$nijim izlaga¢ima beo-
gradskog Sajma namestaja, koje je proglasio stru¢ni Ziri, a Cinili
su ga mr Jelena Mati¢ (predsednik) i mr Igor Dzin¢i¢ sa Sumar-
skog fakulteta u Beogradu, zatim docent Aleksandar Kutricki
sa Akademije lepih umetnosti, dipl.arh. Zoran Abadic sa Arhi-
tektonskog fakulteta i glumica Danica Maksimovic.

Zlatni kljuc, koji se dodeljuje u devet robnih grupa, ove go-
dine na 46. medunarodnom sajmu namestaja, opreme i unutra-
$nje dekoracije i 46. medunarodnoj izlozbi masina, alata i re-
promaterijala za drvnu industriju nije dodeljen u kategoriji Pro-
izvodi za opremanje i unutrasnje uredenje stanova i javnih
objekata. Diplomu, koja se dodeljuje za kvalitet proizvoda, do-
bilo je 17 izlagaca u devet robnih grupa, a za kvalitetan nastup
i izgled standa nagradena su tri u¢esnika Sajma namestaja.

U okviru robne grupe NAMESTAJ ZA SEDENJE — STOLICE
Zlatni kljuc je dodeljen firmi TON a.s. iz Republike Ceske za sto-
licu Cordoba, autor Tom Kelly, a Diploma za kvalitetan proiz-
vod nagradene su firmame KONJUH Zivinice BIH za trpezarijsku
stolicu Omega i ECOTEQ d.o.0. Beograd — JASEN Kraljevo za
stolicu Morava.
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Za robnu grupu NAMESTAJ ZA ODMOR - KREVETI, TROSE-
DI, DVOSEDI | FOTELJE Zlatni kljuc je dodeljen preduzecu AT-
LAS d.o.o. UZice za ugaonu garnituru Atlantik, dok su Diplomu
za kvalitetan proizvod dobili LAGADO d.o.o. Bujanovac za gar-
nituru Family i firma PERFECTA d.o.o. Zagreb, Hrvatska za kre-
vet Oval.

Kada je u pitanju robna grupa NAMESTAJ ZA KUHINJE |
OBEDOVANIE - TRPEZARIJE treba istaci da je Zlatnim kljucem
nagradena UMETNICKA RADIONICA NOVAKOVIC Petrovaradin
za trpezarijski sto Zebra, autor Zeljko Novakovi¢, a Diplomu
za kvalitetan proizvod dobila su preduzeca ENEL d.o.o. Poza-
revac za kuhinju Enel Art i TMIB DIAMOND Pancevo za trpeza-
rijski sto.

U okviru robne grupe NAMESTAJ ZA ODLAGANJE U STANU
Zlatni kljuc je dobilo preduzece KONTURA d.o.o. Beograd za
namestaj za odlaganje u dnevnom boravku Piano, dok su se Di-
plomama za kvalitetan proizvod okitila preduzeca DTR - AME-
RICKI PLAKAR Beograd za ugradni plakar, Mc MILAN d.o.o. Ba-
nja Luka za ugradni plakar i SAGA DRVO d.o.o. Beograd tako-
de za ugradni plakar.

Za robnu grupu NAMESTAJ ZA OPREMANJE PROSTORA ZA
MLADE (PREDSKOLSKI | SKOLSKI UZRAST) Zlatni kljuc je pripao
UNIVERZITETU U BEOGRADU, SUMARSKI FAKULTET - Odsek za
preradu drveta za sistem Link, ciji je autor Milica Jovi¢, a Diplo-
ma za kvalitetan proizvod pripala je preduzecu PEGAZ d.o.o.
Stara Pazova za decju sobu Linea.

U okviru robne grupe NAMESTAJ ZA OPREMANJE RADNOG
PROSTORA — KANCELARISKI NAMESTAJ Zlatni kljuc je pripao
preduzecu NEW LINE SUPPORT d.o.o. Beograd za podkonstruk-
ciju kancelarijskih stolova, autor Aleksandar Jovanovi¢, dok je
Diploma za kvalitetan proizvod pripala preduzecu ID INTERAC-
TIVE DESIGN Subotiste za sistem namestaja za opremanje kan-
celarija BG.

Sto se tice robne grupe NAMESTAJ ZA OPREMANJE JAVNIH
OBJEKATA (SKOLE, HOTELI, BOLNICE...) Zlatni kljuc je dodeljen
firmi GAJ — INZENJERING | OPREMANJE d.o.0. Beograd za
apartmanski namestaj Egzotic, autori Snezana Vilotijevic i Sla-
dana Luki¢, dok su Diplomu za kvalitetan proizvod dobila pred-
uzeca TMB DIAMOND Pancevo za kupatilske elemente i FO-
REST S.Z.S.T.R. PoZega za garnituru Monaco.

Za robnu grupu PROIZVODI ZA OPREMANLJE | UNUTRASNJE
UREDENJE STANOVA | JAVNIH OBJEKATA Zlatni kljuc nije dode-
lien, a Diploma za kvalitetan proizvod pripala je preduzecu EU-
ROFLEX d.o.0. Ulcinj, Crna Gora za dusek Regency, kao i firmi
DTR - AMERICKI PLAKAR d.o.o0. Beograd za enterijerska vrata.
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Kada je u pitanju robna grupa REPROMATERUALI Zlatni
klju¢ pripao je preduzecu S.B.S.R. TOJO PoZega za mehanizam,
makaze i noZice za ugaonu garnituru, ¢iji su autori Dragoslav
Blagojevi¢, Milijan Kovacevic i Vladimir Jokovi¢, dok je Diploma
za kvalitetan proizvod urucena preduzecima TITUS + LAMA +
HUWIL, LAMA d.d. Dekani, Slovenija za lift-up sistem i HETTICH
FURNITECH GmbH & Co KG za fioku na elektri¢ni pogon.

Nagradu pod nazivom Diploma za kvalitetan nastup i estet-
ski izgled izloZbenog prostora - $tanda osvojili su: ITALIAN DE-
SIGN CENTER WORX Beograd, VIZOR d.o.o. Temerin i UNIVER-
ZITET UMETNOSTI U BEOGRADU, FAKULTET PRIMENJENIH
UMETNOSTI (Odsek za industrijski dizajn, Odsek za unutrasnju
arhitekturu i Odsek za tekstil).

Pored sajamskih i ove godine su tradiconalno dodeljene na-
grade ULUPUDS-a i UEPS-a. Strucni ziri ULUPUDS-a u sastavu ar-
hitekta Zoran Bulaji¢, predsednik Zirija, arhitekta i pisac Radmi-
la Milosavljevic¢ i dizajner Marko Lukovi¢ na proslogodisnjem
Sajmu namestaja dodelio je dve diplome i posebno priznanje
pre svega visoko vrednujudi inventivnost, nove ideje i moguc-
nosti domacih stru¢njaka. Tako je diploma za komadni name-
§taj urucena studentima Sumarskog fakulteta Bojani Mari¢, Ma-
riji Bjelakovic i Milici Jovic i to za multifunkcionalne prototipo-
ve namestaja sveze konstrukcije iz kojih mogu da se razviju no-
vi kvalitetni komadni elementi za opremanje prostora. Diploma
za sistem namestaja dodeljena je timu dizajnera ENEL Zorani
Gnjatic i Ivani Vukcevi¢ za sistemsku kuhinju i odrzavanje pre-
poznatljivog kucnog stila. Posebno priznanje dobili su studenti
Fakulteta Primenjenih umetnosti odseka unutrasnja arhitektu-
ra i industrijski dizajn za prikazane radove, plasiranje novih
ideja i autenti¢nog potencijala dizajnera sa naseg tla.

Ziri udruzenja ekonomskih propagandista Srbije koji je ra-
dio u sastavu Nikola Vujovi¢, predsednik UO UEPS-a i predsed-
nik Zirija, Marija Jeli¢i¢, New Bussines Director markentinske
agencije Communis, Svetlana Blagojevi¢, General Manager -
Cross Communications, Tijana Adamov, Managing & Creative
Director - Scholz & Friends Belgrade i Mirjana Milutinovi¢, gen-
eralni sekretar UEPS-a, dodelio je na 46. Medunarodnom sajmu
namestaja, opreme i unutrasnje dekoracije priznanja za pro-
motivni nastup izlagaca. DIPLOME za uspe$san PROMOTIVNI
NASTUP dobili su: JELA JAGODINA d.o.o., Jagodina, JASEN
d.o.o., Beograd, WABI - SABI d.o.o., Beograd, VIZOR d.o.o0.,
Temerin i WORX, Beograd. GRAND PRIX sa DIPLOMOM i STA-
TUETOM, dar UMETNICKE LIVNICE VOZDOVAC, BRACA JERE-
MIC za NAJBOLJI PROMOTIVNI NASTUP dobila je firma ALEK-
SANDRO d.o.o., Sombor, dok je SPECIJALNO PRIZNANIJE za izu-
zetan doprinos i zalaganje u organizaciji i promociji Sajma na-
mestaja i 20 godina uspesne poslovne saradnje dodeljeno Po-
slovnici sajma namestaja.

Beogradski Sajam namestaja je, bez sumnje, bila izvanredna
prilika za domace proizvodace namestaja da prikazu svoje mo-
gucnosti. Istovremeno to je bila Sansa da se domaca i inostrana
konkurencija sagleda izbliza. Sajam je stru¢nim krugovima, ali i
Siroj publici omogucio uvid u vrhunske domete oblikovanja na-
mestaja i uredenja prostora za stanovanje. Na Sajmu namestaja
svoje mesto su pronasli i izlagaci koji su pripremili detalje, razli-
Citu opremu i sve one sitnice koje kucu pretvaraju u dom.

Uporedo sa 46. medunarodnim sajmom namestaja, opreme
i unutrasnje dekoracije na Beogradskom sajmu je odrzana i 46.
medunarodna izlozba masina, alata i repromaterijala za drvnu
industriju. Ona je pre svega namenjena poslovnim posetiocima,
mada je najcesce obidu svi, jer je smestena u produzetku hale 3
i na donjem nivou hale 2. Svakako, posetioci zainteresovani za
najsavremenije masine i alate za obradu drveta i najrazlicitije
materijale od kojih se izraduje namestaj ne zaobilaze ovu bo-
gatu ponudu. m
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ORAGO TERMO-T

Nas$ sagovornik Milorad Zarkovic,

Pocela probna
termotretiranog

Nakon termo tretiranja drvo ima vrlo 3irok spektar primene, od podova, namestaja, enterijara,

Nas sagovornik gospodin
Milorad Zarkovic, bio je deset
godina direktor preduzeca
SAVA iz Hrtkovaca, a od pre
godinu dana suvlasnik je i di-
rektor preduzeca ORAGO
TERMO-T iz Hrtkovaca. Go-
spodin Zarkovi¢ je, takode,
bio postdiplomac prve gene-
racija polaznika specijalistic-
kih studija na Odseku za pre-
radu drveta na Sumarskom
fakultetu u Beogradu, gde je
krajem prosle godine odbra-
nio rad na temu: TrZiste po-
dova od drveta u Srbiji - raz-
voj i problemi, i zvani¢no po-
stao specijalista u ovoj oblast.

- Specijalizacija mi je po-
mogla da, uz pomoc strate-
skog partnera iz Slovenije, u
Srbiji pokrenem novi posao.
Zajedno smo napravili fabrku
namenjenu za modifikovanje
drveta, tacnije za termotreti-
ranje drveta. Ova fabrika je
prva ove vrste u Srbiji i veru-
jem da ima perspektivu - ka-
%e gospodin Zarkovic.

vanjskih fasda, do pokrivanja drvenih kuca, pa ¢ak i oblaganja bazena,
tako da je veoma veliki broj drvopreradivackih firmi sa kojima se moZe saradivati.

— Imam nameru da uspo-
stavim saradnju sa $to vecim
brojem drvopreradivaca, jer
nakon termo tretiranja drvo
ima vrlo Sirok spektar prime-
ne, od podova, namestaja,
enterijara, vanjskih fasda, do
pokrivanja drvenih kuca, pa
cak i oblaganja bazena, tako
da je veoma veliki broj drvo-
preradivackih firmi sa kojima
se moze saradivati. Nakon
termo obrade drvo je otpor-
no na truljenje i postojanije
je u odnosu na vremenske
uslove — kaze Milorad Zarko-
vi¢. — Ovaj nacin tretiranja dr-
veta primenjuje se na one vr-
ste drveta sa kojima Srbija
raspolaze u velikim kolic¢ina-
ma, a koje nemaju visoku
tehnicku vrednost kakve, re-
cimo, ima hrast. Radi se o vr-
stama kao $to su jasen, grab
ili bukva, a nakon obrade,
odnosno termo tretiranja,
dobijaju se proizvodi koji su
po kvalitetu u rangu hrasta.
Ovim procesom drvetu se
ujednacava boja, umanjuju se

Komora za termotretiranje drveta

Milorad Zarkovic¢, direktor firme ORAGA TERMO-T

vidljive greske, kao sto je pla-
vetnilo na grabu. Nakon ter-
micke obrade drveta od siro-
vine niske vrednosti dobija se
proizvod koji po svom kvali-
tetu i vrednosti moze konku-
risati hrastu. Ovako obradeno
drvo, buduci da je novina na
trzistu, otvara nove moguc-
nosti u kombinovanju i tre-
nutno je izazov za projektan-
te i dizajnere.

Kapacitet susare koju po-
seduje preduzece ORAGO
TERMO-T je 8 kubika, a pro-
ces termo tretiranja traje oko
75 sati. U planu je instalira-
nje jos jedne komore za ter-
mo tretiranje. Vreme tretira-
nja zavisi od dimenzija robe
koja se tretira, a debljina tre-
tiranih elemenata je zavisna
od namena, dok najveca du-
Zina moze biti do 6 metara,
koliko je dugacka i komora.
Boja zavisi od visine tempe-
rature i vremana trajanja
procesa termo tretiranja.
Proces se zapocinje sa tem-
peraturom od 180 stepeni
Celzijusa, a maksimalna tem-

perature moze iznositi 240
stepeni Celzijusa. Na ovoj
temperaturi tretirani ele-
menti se mogu zadrzati naj-
vise dva do tri sata.

Od Zelje kupca za odre-
denom bojom zavisi tempe-
rature i duzina trajanja pro-
cesa tretiranja. Za tamniju
boju temperatura je visa i
proces duze traje. Termicki
obradeno drvo ima vlaznost
3 do 6 % i dobro se obradu-
je, na isti nacin kao i klasic-
no, netretirano drvo. Ima ka-
rakteristike iste kao i drvo
suseno na klasi¢ni nacin, sa-
mo $to je postojanije i kasni-
ja tretiranja, kao $to je napri-
mer lakiranje, bolje prihvata.
Pre ulaska u komoru za ter-
mo tretiranje drvo mora biti
osuseno na 8 % vlage.

— Zainteresovanost nasih,
domacih preduzeca za termo
drvo je velika. Ve¢ smo na-
pravili prvu probnu proizvod-
nju parketa za firmu SAVA iz
Hrtkovaca, potom prvu prob-
nu proizvodnju brodskog po-
da za firmu SAGA iz Stare
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direktor firme ORAGO TERMO-T

proizvodnja

drveta

Pazove, a sada pocinjemo sa
obradom dasaka za enterije-
re i namestaj — kaze nas sa-
govornik i dodaje: — Uveren
sam da ovaj proizvodi ima
mesto kako na domacem ta-
ko i na evropskom trzistu.

Da podsetimo, u dogovo-
ru sa firmom ORAGO iz Slo-
venije napravljeno je zajed-

— Zelim ovom prilikom da
se iskreno zahvalim vlasniku
firme SAVA iz Hrtkovaca, go-
spodinu Cedi Nikoli¢u. On mi
je omogucio da 17 godina
rada provedem u njegovoj
firmi gde sam deset godina
bio direktor. Tu mi je omo-
gucen specijalisticki studi, tu
sam se potvrdio kao struc-
njak i ¢ovek, tu sam stvarao i

Uzorci termotretiranog drveta

nicko preduzece ORAGO
TERMO-T u Hrtkovcima. Fir-
ma ORAGO iz Slovenije ima
dugogodisnje iskustvo u ba-
vljenu drvetom i termo treti-
ranju drveta, a njem vlasnik
gospodin Pauel Ursic je u
ovopm poslu vec crterdeset
godina. Uz strpljenje, struc-
nost i iskustvo gospodina
Zarkovica, ovaj program ce
sigurno imati uspeh na na-
Sem trzistu.

usavriavao se u struci, tu
sam stekao veliko iskustvo i
upoznao veliki broj ljudi iz
branse... Medu prvima sam
poceo saradnju sa firmom
SAVA iz Hrtkovaca i u oblasti
termo tretiranja drveta i na-
dam se da ce saraadnja biti
nastavljena, a moj cilj je da
saradujem sa $to vecim bro-
jem drvopreradivaca — kaze
na kraju nas$ sagovornik, go-
spodin Milorad Zarkovi¢. m

ORAGO TERMO-T

Kraiska 14, 22427 HRTKOVCI

tel/fax: +387 (0)22 455 848 455 810
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Medu Seststotina izlagaca koji su ucestvovali na proteklom
Sajmu namestaja u Beogradu, izuzetno zapazen nastup imala
je firma SPIN VALIS, jedan od najvecih proizvodaca namestaja
od masiva u Evropi. Fabrika se nalazi u srcu Slavonije, bogate
drvetom, gde posebno mesto zuzimaju poznati slavonski hrast
(Quercus) i bukva (Fagus). Ta prirodna blaga cenjena su na trzi-
Stu zbog svoje izuzetno visoke upotrebne, ekoloske i estetske
vrednosti.

Najreprezentativniji proizvodi firme SPIN VALIS su hrastove i
bukove masivne garniture za sedenje tapacirane kozom ili tkani-
nom, masivni klub i ugaoni stocici, komode, kreveti, duzinsko-si-
rinski lepljene ploce, trpezarijski stolovi i stolice, a pored namesta-
ja, u programu proizvodnje je rezana grada i elementi.

U PoZegi je nas sagovornik bio Zdravko Jelci¢, predsednik
Uprave firme SPIN VALIS, koji nam je govorio o stanju i perspekti-
vi ovog preduzeca kao i saradnji sa firmama u Srbiji.

Gospodin Jelcic je istovremeno predsednik Udruzenja drvo-
preradivacke industrije pri Hrvatskoj gospodarskoj komori, pa ve-
rujemo da ce njegove ocena stanja u drvnoj industriji i proizvodnji
namestaja u Hrvatskoj i Sire, interesovati nase citaoce.

Stanje u drvnoj industriji RH

- Hrvatska drvna industrija je tradicionalno izvozno orijenti-
sana te je zbog toga sve vise izlozena konkurenciji na global-
nom trzistu. Pojavila se snazna konkurencija sa dalekog istoka i
istoka Evrope te nagli razvoj proizvodnje namestaja, parketa i
drvnih proizvoda u donedavno industrijski nerazvijenim zamlja-
ma. Period promene trendova na trzistu je sve kraci te je savre-
meni dizajn uslov opstanka na sve zahtevnijem trzistu — kaze di-
rektor Jel¢i¢. - Smatram da je drvna industrija strateska grana hr-
vatske privrede, jer je bazirana na domacoj sirovini (preko 90%),
radno je intenzivna i disperzirana po celoj RH, pogotovo po sla-
bije razvijenim regijama. lako sudeluje u stvaranju BDP-a sa sa-
mo oko 2% i ostvaruje ukupni prihod od oko 8,5 mird kn, izvoz
je dostigao milijardu USD Sto cini ¢ak 8,5% ukupnog hrvatskog
izvoza. Nazalost, upravo zbog velike izvozne orijentacije nasi iz-

Cekanje

voznici ostvaruju velike monetarne gubitke $to je narocito vidlji-
vo u protekloj godini za koju mozemo reci da je monetarni gu-
bitak izvoznika iznosio 3%.

- Zbog velike izvozne orijentacije, drvna industrija je jedna
od prvih delatnosti koja je pocela osecati posledice globalne
ekonomske i financijske krize. Nekoliko firmi je zavrsilo u ste-
caju, a slicno je i u zemljama regije... Mi u Hrvatskoj ocekuje-
mo da ce Vlada RH intervenisati na adekvatan nacin i podrzati
drvnu industriju. Kroz Udruzenje, a preko HGK pokusavamo
snazno artikulisati i zastititi interese drvne industrije. Recesija
je neke firme odvela u stecaj, a bez posla je ostalo oko cetiri
hiljade radnika u drvnoj industriji koja zaposljava oko 26.000
ljudi, a sa Sumarstvom, kooperacijom i obrtom ukupno je zapo-
sleno oko 60.000 radnika. Slabljenje drvne industrije ce osetiti
svi u lancu, tim vise $to hrvatska drvna industrija u svojoj izvo-
znoj orijentaciji ima velike komparativne prednosti jer, recimo,
u strukturi troskova, u proizvodnji namestaja od masiva, uvo-
zna komponenta ucestvuje ispod 5%. Znaci, ostvarujemo visoki
devizni neto efekat, a pokrivenost uvoza izvozom na nivou Hr-
vatske je 115%. Vec sam istakao da je ukupan izvoz drvnog
sektora u Hrvatskoj prosle godine premasio milijardu dolara
S$to je u strukturi izvoza Hrvatske negde oko 8,5%. Radi svega
toga verujem da ce drvna industrija imati znacajnu, odredeniju
i konkretnu podrsku Vlade RH kako se ne bi dogodilo urusava-
nje ove radno intenzivne industrije koja je niskoakumulativna i
sa malim koeficijentom obrta - kaze gospodin Jelcic.

Trenutno stanje u firmi SPIN VALIS

- SPIN VALIS trenutno zaposljava preko 500 radnika (gde je
ukljucena i firma k¢i, VALIS FAGUS ) i ima tradiciju dugu 50 godi-
na. Visokokvalitetna tehnologija i konstantno ulaganje u postoje-
¢u infrastrukturu omogucili su nam da iz kvalitetnog prirodnog
resursa proizvodimo namestaj koji zadovoljava zahteve svih nasih
kupaca. Firma je izrazito izvozno orijentisana, a trenutno izvozi
na trzista 26 zemalja. Posedujemo FSC sertifikat i znak HRVATSKA
KVAKLITETA, a trenutno je u toku uvodenje ISO standarda (ISO
9001 i 14000) - objasnjava predsednik Uprave, gospodin Zdravko
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nije resenje

Ako Zelite kvalitetan, udoban i trajan namestaj, namestaj koji ¢e vam dati toplinu doma, koji ¢e trajati
i u kom de uzivati viSe generacija, kupite namestaj SPIN VALIS, porucuju iz slavonskopoZeskog
giganta u kome se ozbiljno pripremaju da kvalitetom svojih proizvoda osvoje nova trzista.

dipl.ecc. Zdravko Jel¢i¢, predsednik uprave preduzeca
SPIN VALIS iz Pozege - Hrvatska

Jelcic. - Posledice globalne ekonomske i finansijske krize poceli
smo osecati jos sredinom prosle godine od kada belezimo bitno
smanjenje narudzbi od kupaca iz zapadne Evrope, a preostali
kupci traze smanjenje cena. Zbog znatno povecanih troskova pro-
izvodnje u prosloj godini (energenti, repromaterijal i rad) nema-
mo vecih prostora za smanjenje cena, pa u odnosima s kupcima
naglasak stavljamo na kvalitet i kratke rokove isporuke. Trenutno
radimo na podizanju dizajna nasih proizvoda na visi nivo, te na
povecanju produktivnosti i to putem investicija.

- Kao tradicionalni proizvodaci namestaja od masiva mi prati-
mo trendove i sada uvodimo ravnije linije. NaSe dominantno trzi-
Ste je Francuska, Belgija, Holandija, Nemacka, Engleska, zapravo
Evropska Unija gde tradicionalno na ta trziSta plasiramo gro nase
proizvodnje. Finansijska kriza je, medutim, snazno pogodila ta tr-
ziSta, ona se preliva i ve¢ pogada i nas smanjenjem narudzbi. To
ce pogoditi sve izvozno orijentisane firme, a kvalitetan namestaj
od masiva je trajno dobro i relativno skup proizvod cija se kupo-
vina u kriznim vremenima odlaze. Posle automobilske industrije
namestaj je prvi na udaru... Mi smo ozbiljno zabrinuti, ali imamo
planove za dalji razvoj. Jedan od puteva je izlazak na rastuca tr-

SPIN VALIS Hrvatska, 34000 POZEGA, Industrijska 24
tel: ++385 34 311-151, fax: ++385 34 272-414
e-mail: zdravko.jelcic@spinvalis.hr

www.spinvalis.hr
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ziSta, gde je procenat rasta BDP vedi, recimo, trziste Rusije koje
ce, prema procenama, ove godine imati rast BDP od 8%, a u pla-
nu je saradnja i kooperacija i sa partnerima iz Srbije. Takode, in-
tenzivno obradujemo trzista nekih zemalja iz Afrike i trziste Paki-
stana, a usli smo i na trziste Bugarske gde imamo neke konkret-
ne poslove, opremanja hotela i ulazak u odredene distribucijske
kanale, odnosno trgovacke lance - kaze Jelcic.

Saradnja sa trzistem i preduzecima u Srbiji

- Nama je trziste Srbije vrlo interesantno, prvo zato sto je
blizu, Sto se poznajemo, $to imamo sli¢ne navike, potrebe i tren-
dove, a nemamo govorne barijere... Trziste Republike Srbije
nam je, medutim, slabo pokriveno te smo zbog toga izlagali na
nedavno zavr§enom Sajmu namestaja u Beogradu. Trenutno
imamo samo dva kupca koji ostvaruju zanemarljive promete u
odnosu na nasu ukupnu prodaju. Cinjenica je da ostvarujemo
odli¢ne rezultate na trzistu zapadne Evrope, a na trzistima ze-
malja regije nismo uspeli i to zbog vise razloga (velika konku-
rencija domacih proizvodaca, ali i skromnija ulaganja u marke-
ting i promociju). Prve povratne informacije i kontakti govore
da su mogucnosti za poslovnu saradnju s firmama iz Srbije veli-
ke, te da bi se vrednosti prihoda ostvarenog na tom trzistu u
ovoj godini mogla utrostruciti u odnosu na proslu godinu - kaze
direktor Jelcic.

- Na Beogradskom sajmu namestaja smo imali veci broj
kontakata, a distributeri i proizvodaci su pokazali interesova-
nje za nase proizvode. Sa nekima od njih imamo dugogodisnju
saradnju. Spomenimo BUDUCNOST iz Subotice, zatim SIMPO i
ALEKSANDRO... Imali smo i neke razgovore za prosirenje sa-
radnje i kooperacije koja bi mogla rezultirati izlaskom na treca
trzista, pogotovo rusko trziste - dodao je komercijalni direktor
Zdenko Biondic.

- Dakle, ¢ekanje nije resenje, pa mi pokusavamo amortizova-
ti ovaj udar dok se situacija ne stabilizuje, jer je sada vazan taj
psiholoski momenat koji ¢e krizu u pocetku uciniti tezom. Neki
nasi tradicionalni kupci, recimo, nemaju robu na zalihama, ali iz
straha da je nece prodati otkazuju narudzbe... Psiholoski uticaj
je, dakle, vrlo jak, ali mi pratimo kretanja i imamo pouzdane in-
formacije o konkretnim i organizovanim merama koje preduzi-
maju vlade nekih zemalja za revitalizaciju prerade drveta. Itali-
janska vlada je, recimo, izdvojila milijardu eura za spas drvne in-
dustrije u Italiji. Pratimo, takode, $ta rade u Sloveniji i u drugim
okolnim zemljama. Mi verujemo u sebe, u svoje sposobnosti i is-
kustvo. Tehnoloski smo opremljeni i imamo kvalitetne proizvo-
de, ali je sustina da ce i vitalnijim preduzecima trebati podsticaj
drzave. Zato verujem da ¢e mere koje preduzima Vlada RH biti u
funkciji privrede, isto kao sto verujem da ce, brze nego $to mno-
gi ocekuju, kriza biti deo nase proslosti i iskustva. m
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Finansijska kriza 1 problemi

PISE: dipl.ing. Raso Mili¢

Direktna posledica finansijske krize je smanjena ponuda
ino-kredita, a na domacem trzistu to ce se osetiti kroz: smanje-
nje stranih investicija, losije uslove kreditiranja i zaduzivanja ba-
naka u inostranstvu, otezanu naplatu ino-potrazivanja i drugo.

Kod realnog sektora dolazi do pada ino-traznje, a posledica
toga je smanjenje izvoza i pad proizvodnje.

Produzeno trajanje finansijske krize neminovno ce dovesti do
opste nelikvidnosti u privredi, problema u vracanju kredita sto di-
rektno utice na stabilnost finansijskog sektora, drasticnog smanje-
nja proizvodnje i izvoza, smanjenja zarada i probleme vracanja
kredita od fizickih lica, narusavanja stabilnosti finansijskog sekto-
ra, pada zaposlenosti i Zivotnog standarda i privredne recesije.

Posebno pogodeni sektori ovom krizom su: crna i obojena
metalurgija, automobilska industrija, gradevinarstvo, ali i kom-
pletna izvozna privreda.

Ova svetska finansijska kriza i recesija svetske privrede po-
tenciraju neke probleme koji su ve¢ dugi niz godina prisutni u
nasoj privredi.

Privreda Srbije u spoljno-trgovinskoj razmeni ostvaruje
ogroman deficit, koji se iz godine u godinu povecava, a sada ce
zbog ozbiljnog smanjenja stranih investicija i kredita, neminov-
no dovesti do znacajne depresijacije dinara, smanjenja deviznih
rezervi i teskoca u spoljnoj likvidnosti.

Nelikvidnost je izrazena u svim oblastima privredivanja (ce-
mu posebno doprinosi neefikasan rad sudskih organa u postup-
cima duznicko-poverilackih odnosa izmedu privrednih subjeka-
ta), a pogorsani uslovi finansiranja i finansijska nedisciplina u
medusobnom izmirivanju obaveza u privredi, ucinic¢e ovaj pro-
blem jos izrazenijim.

U svim sektorima privrede izrazeno je visoko prisustvo sive
ekonomije, a drzava i njeni nadlezni organi ne ¢ine nista na ot-
klanjanju rada ""na crno”” kod neprijavljenih preduzeca i radnji,
pa uvodenje novih opterecenja privrednim drustvima, pored po-
stojecih visokih poreza i administrativnih troskova, direktno ce
se odraziti na povecanje poslovanja u zoni sive ekonomije.

Javna potrosnja je neprimerena postojecem stepenu pri-
vrednog razvoja, pa istu treba svesti u normalne okvire, kako bi
se stvorili uslovi za poresko rasterecenje privrede.

Svi naznaceni tokovi proizasli iz finansijske krize ¢e znatno
uticati na veliki broj problema sa kojima se dugo susrece nasa

kompletna privreda, pa, naravno, i prerada drveta koja se vec

ozbiljno suocava sa krizom.

Na vise sastanaka odbora i grupacija Udruzenja za Sumar-
stvo, industriju za preradu drveta, celuloze i papira Privredne
komore Srbije, razmatrani su aktuelni problemi u poslovanju
privrednih drustava drvne industrije i donoSeni odredeni za-
kljucci, koji su upucivani odgovaraju¢im ministarstvima i javnim
preduzecima za gazdovanje Sumama, ali su zavr3avali bez odgo-
vora, ili sa vrlo malim efektima.

Poslednji sastanak Grupacije za primarnu preradu drveta
Udruzenja za Sumarstvo, industriju za preradu drveta, celuloze i
papira Privredne komore Srbije, odrzan je 16. decembra 2008.

5 SABOR
dru prer ‘divaca
SRBIJE

Tara. 10. do

godine u privrednom drustvu "SAGA - sremski hrast’ u Morovi-
Cu. Na tom sastanku je razmatrana problematika drvne industri-
je za prvih deset meseci 2008. godine, kao i uticaja finansijske
krize na ovu granu i konstatovano je da drvna industrija nije bi-
la u tezem polozaju u poslednjih desetak godina.

Na ovom sastanku su izneti podaci:

e da su cene sirovina kod nas viSe za oko 20% nego u drzava-
ma okruzenja, a rokovi placanja i kvalitet sirovina znatno lo-
Siji nego sto je to u okruzenju;

e da se poslednjih nekoliko meseca oseca stravican pad tra-
znje ino-kupaca za proizvodima drvne industrije, da su pri-
vredna drustva dosla u vrlo tesku finansijsku krizu i nisu u
stanju da vracaju kredite, opsta je nelikvidnost, pa ukoliko
se ne preduzmu odredene mere, doci ce vrlo brzo do otpu-
Stanja radnika i zaustavljanja proizvodnje;

Detalji sa sastanka drvopreradivaca i Sumara odrzanog ...

e istaknut je problem cena elektro-energije i roka placanja,
problem carina na uvoz masina i repromaterijala koji se ne
proizvode u zemlji, uvoz odredenih roba — proizvoda bez
kontrole kvaliteta istih, kao i to da kod javnih nabavki nasa
proizvodna privredna drustva retko dobijaju poslove (u na-
selju za Univerzijadu, poslove oko parketa dobili su trgovci i
uvoznici, a ni jedan proizvodac);

e problem sive ekonomije i visokih opterecenja privrednih
drustava porezima i doprinosima.

Na bazi svih diskusija konstatovano je da, ukoliko se hitno
ne preduzmu mere po predlozenim zakljuécima sa sastanka
Grupacije, doci ¢e u pitanje opstanak drvne industrije Srbije. Za-
kljuceno je da se jos jednom upute dopisi resornim ministarstvi-
ma i javnim preduzecima za gazdovanje Sumama sa molbom da

Pokrovitelj 5. SABORA DRVOPRERABIVACA Srbije je Kabinet
potpredsednika Vlade Republike Srbije za evropske integracije.

Centralna rasprava na temu: Sumarstvo, prerada drveta
i proizvodnja namestaja u svetlu evropskih standarda i integracija.




GLOBALNE FINANSIJSKE KRIZE NA PRIVREDU

U drvnoj industriji

razmotre zakljucke Grupacije primarne prerade drveta sa sa-
stanka odrzanog 16. jula 2008. godine u privrednom drustvu
""Eko - Studenica” u Uscu, a koji su usvojeni i na sednici Odbora
Udruzenja za Sumarstvo, industriju za preradu drveta, celuloze i
papira Privredne komore Srbije, odrzanom 3. septembra 2008.
godine u prostorijama PKS:

e da se HITNO sa odgovaraju¢im ministarstvima i javnim pred-
uzecima za gazdovanje Sumama i predstavnicima Udruzenja
za Sumarstvo, industriju za preradu drveta, celuloze i papira
Privredne komore Srbije, razmotri poslovna politika za 2009.
godinu i da JP SrbijaSume i JP Vojvodinasume usklade cena
drvnih sirovina sa trenutnom situacijom, da se produze ro-
kovi placanja i da se kvalitet trupaca utvrduje realno, po
standardima. Ovaj zahtev obrazlozen je vrlo teskom situaci-
jom u privrednim drustvima primarne prerade drveta, kao i
¢injenicom da su cene drvnih sirovina u Srbiji vise za 10 do
30% nego u drzavama okruzenja, a rokovi placanja su znat-
no kraci nego u okruzenju (u okruzenju su rokovi placanja
sirovine 60-120 dana, a kod nas 30 dana).

... krajem decembra u Javhom preduzecu Srbijasume

e za razgovore po ovim pitanjima predloZeni su predstavnici
Udruzenja za Sumarstvo, industriju za preradu drveta, celu-
loze i papira: Mili¢ Spasojevi¢ — Fantoni group SPIK Ivanjica;
Gradimir Smiljkovic¢ — Novi drvni kombinat, Sremska Mitrovi-
ca; Vladimir Bumic¢ i Milan Latas SAGA, Beograd; Ljubinko
Zlati¢ — ZLATIC Kraljevo; Dragan Zelji¢ Kanimpeks Beograd i
Raso Mili¢, sekretar Odbora Udruzenja za Sumarstvo, indu-
striju za preradu drveta, celuloze i papira Privredne komore
Srbije.

e da se pokrene akcija kupujmo domace, kako bismo sacuvali
nasu privredu i da se vrsi stroga kontrola kvaliteta pri uvozu
gotovih proizvoda i repromaterijala;

e da Ministarstvo energetike preispita cene elektro-energije
za industriju i rokove placanja (elektroenergija je mnogo
skuplja za industriju nego za domacinstva).

Autor ovog teksta je sekretar Udruzenja za Sumarstvo, industriju za
preradu drveta, celuloze i papira u Privrednoj komori Srbije
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e da Fond za razvoj razmotri mogucnost reprogramiranja kre-
dita i, eventualno, stavi moratorijum na otplatu u 2009. go-
dini.

e da se stimuliSu izvoznici, koji u spoljno-trgovinskoj razmeni
ostvaruju neto devizni efekat, kreditima sa povoljnijim ka-
matama od strane Fonda za razvoj, AOFI i preko regresiranja
dela kamatnih stopa za izvozne kredite poslovnih banaka;

e uciniti efikasnijim rad sudskih organa u postupcima duznic-
ko-poverilackih odnosa izmedu privrednih subjekata;

e u postupcima javnih nabavki usmeriti poslove na domace pro-
izvodace, posebno zbog efekata globalne finansijske krize;

e smanjiti opterecenja privrednih drustava — porezi, doprino-
si, u cilju povecanja konkurentnosti i smanjenja sive ekono-
mije, koju drzava mnogo ozbiljnije treba da suzbija.

Nakon ovoga, odrzan je sastanak 26.12.2008. godine u di-
rekciji JP Srbijasume sa ciljem da se utice na cene, rokove placa-
nja i kvalitet sirovine. Sastanku su prisustvovali: ispred Direkcije
za upravu Suma - Aleksandar Radosavljevi¢, zamenik direktora
Uprave za Sume; Dusko Poli¢, generalni direktor JP Srbijasume;
Tihomir Muric¢ — izvr$ni direktor za komercijalne poslove u JP Sr-
bijaSume; Branislav lI¢i¢, izvrdni direktor sektora za koriSc¢enje
$uma, Mili¢ Spasojevic — direktor Fantoni SPIK Iverica — Ivanjica;
Ljubinko Zlati¢, direktor preduzeca ZLATIC Kraljevo; Dragan Ze-
lji¢ - direktor preduzeca Kanimpeks Beograd i Raso Mili¢, sekre-
tar Udruzenja za Sumarstvo, industriju za preradu drveta, celu-
loze i papira Privredne komore Srbije.

Na sastanku su uzeli u¢esce u diskusiji svi prisutni i jednogla-
sno zakljucili da nema jake drvne industrije bez jakog Sumar-
stva i obratno.

Na predlog Duska Polica, generalnog direktora JP Srbijasu-
me, dogovoreno je da se posle praznika ponovo razmotri vide-
nje JP SrbijaSume u vezi zahteva potrosaca sirovina za izmenu
poslovne politike za 2009. godinu i da se formira radna grupa
od predstavnika JP Srbijasume, JP Vojvodinasume, preradivaca
drveta i Komore, ¢iji bi zadatak bio da jedinstveno nastupa pre-
ma odgovaraju¢im ministarstvima radi reSavanja problema od
zajednickog interesa, kao i reSavanje problema u repro-lancu.

Ispred JP Srbijasume, u ovu radnu grupu, predlozZeni su: Ti-
homir Muric - izvrsni direktor za komrcijalne poslove JP Srbija-
sume; Branislav lI€i¢, izvrdni direktor sektora za koris¢enje Suma;
predstavnici JP Vojvodinasume: Jeca Ili¢ -komercijalni direktor JP
Vojvodinasume i Aca Obradovi¢, direktor Sumskog gazdinstva
Pancevo, zatim predstavnici drvne industrije: Gradimir Smiljko-
vi¢ — direktor preduzeca Novi drvni kombinat Sremska Mitrovi-
ca; Milan Latas direktor preduzeca SAGA Beograd; Mili¢ Spaso-
jevic — direktor Fantoni SPIK Iverica — Ivanjica; Ljubinko Zlati¢, di-
rektor preduzeca ZLATIC Kraljevo, Dragan Zelji¢, direktor pred-
uzeca Kanimpeks Beograd i Raso Mili¢, sekretar Udruzenja za
Sumarstvo, industriju za preradu drveta, celuloze i papira Pri-
vredne komore Srbije.

Sa JP Vojvodinasume dogovoreno je da ce se o poslovnoj po-
litici za 2009. godinu, odnosno o odnosima sa kupcima u vezi ce-
na i rokova placanja, obaviti razgovori do kraja januara 2009.
godine do kada se nece potpisivati kupoprodajni ugovori.

Zakljucak je da treba drzati cesce sastanke izmedu Sumar-
stva i drvne industrije, kako bi se $to pre resavali medusobni i za-
jednicki problemi, a to ¢e operativno obavljati i formirana rad-
nagrupa. W
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Nas sagovornik Miroljub Radovanovi¢, osnivac

ska specijalizacija

Od osamnaest godina svoga postojanja, JELA JAGODINA ve¢ petnaest godina proizvodi namestaj,
a prepoznatljiva je po KIKI programu koji danas ima 110 razli¢itih elemenata u 11 boja.

KIKI program se uklapa u sve vrste prostora, odlikuje se ¢istim linijama, vedrim bojama i odaje
notu elegancije. On je drugaciji, lep i funkcionalan, on unosi toplinu u svaki dom.

Mada spada u srednja preduzeca i zaposljava oko 160 lju-
di, firma JELA JAGODINA iz Jagodine je tipi¢na porodi¢na fir-
ma u kojoj pored njenog vlasnika i osnivaca, gospodina Miro-
ljuba Radovanovica, radi i njegova supruga Snezana. Radova-
novic je JELU osnovao 02. februara 1991. godine, ali je prera-
da drveta u njegovoj porodici prisutna vise od sedam decenija.
Njegov deda Ljubisa je krajem pedesetih godina proslog veka
bio jedan od prvih majstora i pokretaca proizvodnje namesta-
ja u fabrici Buducnost, i u to vreme jedan od inovatora u pro-
izvodnji i dizajnu kredenaca i vitrina. Preradom drveta se deda
Ljubisa bavio i pre Drugog svetskog rata, a svoje iskustvo i zna-
nje je preneo na sina Slobodana. Zajedno su radili u fabrici, ali
i posle posla u kucnoj radionici.

— Rastao sam uz zvuk abrihtera i cirkulara iz ku¢ne radioni-
ce i miris drveta koji se Sirio dvoristem. Kao dete sam vec po-
magao ocu i uz stvaranje radnih navika i odgovornosti, poste-
peno shvatao da je stvarati od drveta lepo i plemenito. Rad sa
drvetom u coveku rada toplinu i podstice kreativnost, a miris
drveta je i danas moja prva asocijacija na detinjstvo — kaze Mi-
roljub Radovanovic.

Svoje radne pocetke na$ sagovornik belezi u Fabrici kablova
gde je bio do 1989. godine. Nakon toga sistematski i postepeno
krci put i postavlja temelje svom privatnom biznisu. JELU je osno-
vao 1991. godine, a danas ta firma, uz punoletstvo, belezi 18 go-
dina uspesnog rada i permanentnog razvoja.

U pocetku se JELA bavila tokarenjem drveta, pravljeni su stu-
bi¢i za ograde, gelendere i stalaze. Zatim je pocela proizvodnja
balkonskih ograda, takozvani alpski stil. U to vreme su ove bal-
konske ograde bile vrlo popularne i zastupljene. Prvu proizvod-
nju namestaja JELA je pokrenula 1994. godine.

— Medu prvima u Srbiji smo poceli proizvodnju namestaja od
medijapana. Proizvodili smo kuhinje, sobe, opremali enterijere,
razne prodavnice, apoteke, banke, poslovne objekti u Jagodini

i okolini, kao i u Beogradu. Jedno vreme smo uspesno saradiva-
li sa jednom dizajnerskom firmom iz Beograda koja je radila
projekte za uredenje enterijera, a JELA je izvodila radove - ka-
ze gospodin Radovanovic.

Vizija naseg sagovornika je, medutim, bila serijska proizvod-
nja tako da je 2000. godine JELA startovala sa KIKI programom
koji se i danas radi i razvija u ovoj firmi.

- U to vrema ponuda namestaja, posebno za decije sobe, bila
je vrlo losa, boje su bile jednoli¢ne i nevesele, a dizajn pregazen
vremenom. Proizvodnja namestaja je bila izazov i, ispostavilo se,
odlican korak. Na svom pocetku KIKI program je imao devet ele-
menata u tri boje, a danas ima 110 razlicitih elementa u 11 boja.
Svaki elemenat KIKI programa je zaseban, demontazan, posebno
pakovan u kutiju i ima svoju cenu, pa kupac u salonu na osnovu
izlozbenog prostora sam kreira i pravi za sebe najprihvatljiviju
kombinaciju koju prilagodava svom prostoru, dnevnim, decijim i
spavacim sobama i predsobljima. JELA JAGODINA poseduje i svoj
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i vlasnik firme JELA JAGODINA

e kljuc uspeha

program za planiranje enterijera 3D Planer, koji je prvi put pro-
movisan na Sajmu namestaja u Beogradu pre tri godine. Ovaj
program kupcima pruza mogucnost da sami kombinuju elemente
iz programa KIK/ i uklope ih u dimenzije svog Zivotnog prostora,
a zatim sve to mogu da vide u realnom, trodimenzionalnom
prikazu. Postupak ide tako $to kupac najpre unese dimenzije svo-
je prostorije, obelezi prozore i vrata i napravi razmestaj, zatim
odredi boje i vidi kako bi izgledao njegov prostor opremljen
namestajem iz KIKI programa. Takode, na 3D Planeru postoji ce-
novnik i porudzbenica. Za sve regione postoji poseban sajt sa 3D
Planerom. U Hrvatskoj i Sloveniji se oko 90% porudzbina ostvaru-
je elektronskim putem, a i u Srbiji raste broj ovakvih narudzbi -
objasnjava Miki Radovanovic.

KIKI program se uklapa u sve vrste prostora, odlikuje se Cistim
linijama, vedrim bojama i odaje notu elegancije. On je drugaciji,
lep i funkcionalan, on unosi toplinu u svaki dom.

Inace, distribuciju namestaja JELA vrsi u preko tri stotine salo-
na namestaja u svim zemljama bivie Jugoslavije. U planu je izvoz
na trzista Albanije, Bugarske i Grcke.

— JELA JAGODINA je iskljucivo proizvodac, a ja smatram da je
uska specijalnost uvek kljuc uspeha - kaze gospodin Radovanovic.
- Rok isporuke nase robe je sedam do deset dana. To privlaci tr-
govce, nema lagera, a roba uvek stize na vreme. Cena naseg na-
mestaja iz KIKI programa je uvek primerena kvalitetu, c¢ak je i ni-
Za. Trudimo se da svaki prodat komad namestaja proda drugi i da
nam kupci uvek budu zadovoljni, da se ponovo vrate i dovedu
druge. Preporuka je uvek najbolja reklama.

Inace, JELA JAGODINA je potpuno tehnoliski opremljena ma-
Sinama iz firme BIESSE, a od ovog italijanskog giganta je dobila i
priznanje za najboljeg partnera u ovom regionu. Medu brojnim
nagradama isticemo da je u 2007. godini JELA proglasena Probi-
znis liderom u kategoriji srednjih preduzeca po misljenju struc-
nog zirija Kluba privrednih novinara i Procredit banke. Tradicio-
nalno JELA JAGODINA izlaze na Beogradskom sajmu namestaja,
gde svake godine osvoji po neko priznanje, dok dileri sa kojima
saraduje prezentuju JELU na sajmovima u regionu.

- Ove godine ce nasa punoletna firma nesto vise raditi na pro-
sirenju trzista jer smatramo da c¢e se ekonomska kriza odraziti na
kupovnu moc gradana. Manju prodaju treba nadomestiti stica-
njem novih klijenata i proSirenjem distributivhe mreze - kaze os-
nivac i vlasnik preduzeca JELA, gospodin Miroljub Radovanovic, i
dodaje — Nije nam u interesu da smanjujemo broj zaposlenih i
eventualno redukujemo proizvodnju, jer godinama radimo na
formiranju dobrih radnih ekipa. Prethodne dve godine smo spro-
vodili intenzivne obuke i sada imamo dobre radnike, a to je jako

&

JELA JAGODINA D.O.0.

Kablovska b.b. - 35000 Jagodina
tel/fax: 035/240-860

www.jela.rs - e-mail: office@jela.rs
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vazno i bila bi velika Steta da izgubimo takve ljude, pa se nada-
mo i radimo na tome da do toga nikako ne dode. Dobar radnik u
ovakvoj proizvodnji puno znaci, moZzemo imati sve najnovije teh-
nologije i masine, ali bez dobrog radnika to ne vredi. Upravo za-
to, mi u JELI cenimo i postujemo zaposlene, a ako smo mi zado-
voljni njima, trudimo se da i oni budu zadovoljni nama - zavrsa-
va nas sagovornik, gospodin Miroljub Radovanovi¢. m
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Spik iverica

je proizvedena od masivnog drveta
jeklase E1

Spik Iverica A.D.

V. Marinkovica 139

32250 lvanjica

Centrala: +381 032/661-166
Fax: +381 032/663-320
Srhija

www.iverica.co.yu
info@iverica.co.yu
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PISE: dipl. ing. Mili¢ Spasojevic

Pocetkom februara Fantoni nastavlja sa ulaganjima u SPIK IVERICU,
ovoga puta u novu liniju za oplemenjavanje ploca iverica

Razvojni ciklus u firmi SPIK Iverica iz Ivanjice nastavlja se
nesmanjenim intenzitetom, a sve sa ciljem da se trziStu plasira
najprihvatljivija ponuda repromaterijala. Samo sto je zavrsen
investicioni projekat na modernizaciji linije za proizvodnju si-
rove ploce iverice i projekta izgradnje postrojenja za koriscenje
drvnog ostatka, ukupne vrednosti preko pet miliona eura, Fan-
toni nastavlja sa ulaganjima, ovog puta u novu liniju za ople-
menjavanje ploca iverica.

Analizirajuci zahteve trzista u regionu u SPIKU su procenili
da treba napraviti jedan korak u priblizavanju proizvodacima
namestaja, odnosno da treba ponudu prosiriti i proizvodima
koji su delimi¢no formatizovani na dimenzije koje se najcesce
srecu u serijskim proizvodnjama.

Pocetkom februara pocinje montaza nove linije za opleme-
njavanje ploca koja je koncipirana na oplemenjavanju razlicitih
formata i koja dozvoljava primenu oplemenjavanja folijama
razlicite strukture lepila.

Ovom investicijom Fantoni postaje prvi proizvodac iverice
u zemljama eks Jugoslavije koji proizvodi i oplemenjuje ne-
standardne dimenzije iverice i koji fazama krojenja priblizava
svoj proizvod proizvodacima namestaja zadrzavajuci priblizno

isti nivo troskova ¢ime proizvodac¢ima omogucuje izradu jefti-
nijeg proizvoda.

Prednosti koje ovakav vid povrsinske obrade nudi su mno-
gostruke, a najveca prednost im je prilagodena primena kod
svih proizvodaca namestaja sa malim manipulativnim prosto-
rom i brza realizacija naloga za izradu. Osim ustede na prosto-
ru i vremenu znacajno se smanjuju troskovi i broj radnika
ukljucen u izradu konacnog proizvoda i izbegava stvaranje za-
liha nepotrebnih veli¢ina koje se javljaju nakon krojenja stan-
dardnih formata ploca.

Probna proizvodnja oc¢ekuje se krajem marta meseca, a u
cilju upoznavanja sa prednostima novog proizvoda SPIK Iverica
ce odrzati prezentaciju novog proizvoda i iskoristiti priliku da
sve znacajnije potrosace oplemenjene iverice upozna sa tehno-
logijom izrade i prednostima novog proizvoda.

Nova linija za oplemenjavanje imace kapacitet oko 3.000
m3 ploca iverice na mese¢nom nivo, a sto ce zavisiti od formata
koji se oplemenijuju.

Nova linija je potpuno automatizovana i ono $to je novina
je pakovanje oplemenjenih ploca koje je takode automatizova-
no ukljucujuci i fazu ambalaziranja ¢ime se proizvod maksimal-
no zasticuje od ostecenja u toku transporta i manipulacije. m

Autor ovog teksta je direktor firme SPIK IVERICA iz Ivanjice

spik iverica

SPIK Iverica AD

32250 Ivanjica, V. Marinkovica 139

tel, +381 (0)32 661 166, fax. +381 (0)32 663 320
www.iverica.rs, info@iverica.rs



T TR NOVO NA TRZISTU SRBIUE

EKSKLUZIVNI SISTEM

Drvo je prirodan obnovljiv materijal pogodan za vise namena
i jedan od najvaznijih resursa na nasoj planeti. Kao prirodni mate-
rijal, drvo svojom lepotom i kvalitetom uspesno odoleva trenut-
nim modnim varijacijama, a mi se godinama trudimo da zadovo-
liimo sve zahteve nasih kupaca. U skladu sa principima struke pro-
izvodimo robu koja ce kvalitetom i lepotom zadovoljiti istancane
ukuse velikog broja nasih kupaca.

Drvo pruza osecaj topline doma i ugodan boravak u ambijentu. U
tom pogledu drvo je nezamenjivo, ono je jedan od najdragoceni-
jih materijala u prirodi.

Nacin na koji mi postupamo s DRVETOM otkriva napredak u
tehnologiji. Generacije zanatlija i majstora su godinama kumulira-
le bogato iskustavo, a od 1965. godine porodi¢na kompanija
Weiss garantuje vrhunski kvalitet i odli¢ne usluge u oblasti prera-
de DRVETA.

Nasa kompanija za preradu DRVETA je moderna i tehnoloski
opremljena za kvalitetnu proizvodnju, a nalazi se u regiji gde rad
sa drvetom ima dugu tradiciju. Mi isporucujemo visoko kvalitetne

proizvode: ¢vrste drvene panele, okvire za prozore, ¢vrste DRVE-
NE sisteme za podove i slepljene drvene elemente Siroke upotre-
be, nezamenjive u proizvodnji namestaja, gradevinske stolarije i u
graditeljstvu.

U nasoj kompaniji posebno smo ponosni na SIGNATUR, nas
novi, ekskluzivni sistem DRVENIH podova od hrasta, jasena, ora-
ha, tresnje, zebrana, vengea, merbaua, jatove. Ovaj izvanredni
podni sistem pruza vasim sobama, vaiem stambenom i poslovhom
prostoru, prelepu atmosferu, toplinu i komfor. SSIGNATUR je nas
EKSKLUZIVNI UNIKATNI SISTEM DRVENIH PODOVA.

Zastita i odrzavanje podova produzava njihovu trajnost i ¢uva
lepotu. Da bi nase drvene podove zastitili od spoljnih uticaja, pro-
duzili vek i dali im zavr$ni plemeniti izgled i Sarm, tretiramo ih is-
kljucivo prirodnim uljima, voskom i lakom.




Sva sredstva, koja koristimo u svrhu zastite podova, su prirod-
nog porekla i na najvisem ekoloskom nivou.

Prirodno ulje prodire duboko u drvo i tako pruza visok nivo
zastite. Povrsine tretirane prirodnim uljem su propustljive za va-
zduh i tako regulisu vlaznost i garantuju zdravu zZivotnu sredinu.

Povrsina tretirana sa ¢vrstim uljanim voskom je idealna za pri-
rodne povrsine po kojima se dosta gazi. Cvrsti uljani vosak prodire
u drvo i formira veoma izdrzljivu i otpornu povrsinu.

Lakirane podne povrsine izgledaju savrieno, jer lak povrsini
daje plemenit izgled sa svilenkastim neprozirnim sjajem. Lakovi se
prave od ekoloski ¢istin materijala i osiguravaju zatvorenu povrsi-
nu otpornu na prljavstinu.

Za stabilnost forme vaseg podnog sistema od prirodnog drve-
ta veoma je vazno obezbediti relativhu atmosfersku vlaznost iz-
medu 50%-60%.

Dopustite sebi prirodnu potrebu i komfor. Udite u svet blago-

stanja i dusevnog mira koji pruza toplina podnog sistema od pri-
rodnog drveta SIGNATUR. m PRIRODNI DRVENI PODNI SISTEM ... UNIKATAN ... KAO OTISAK PRSTA

Kada su u pitanju poslovi sa drvetom, mi smo Vas pouzdan partner.
Prvoklasni proizvodi od DRVETA za nase klijente - Weiss & Beoweiss & Sipad Komerc

g - o SN i

MOLTINDUSTEIT

STO NEMA U GRADU IMA U SIPADU

SIPAD KOMERC — NOVI KOLEKTIV, BEOGRAD, Dunavska 27
telefoni: 011 343-9815; 065 237-4410; 063 882-6962; 063 717-3563; 065 392-8450




Kao i prethodnih godina, i ovaj 46. medunarodni
sajam namestaja u Beogradu je okupio arhitekte, di-
zajnere, proizvodace i sve one koji predstavljaju stan-
dard u industriji namestaja. Izlagaci su dosli da bi na-
metnuli svoje trendove, a posetioci, ne samo da bi
kupili, vec¢ i da bi se upoznali sa najnovijim tendenci-
jama u dizajnu i tehnologiji.

U skladu sa takvim nastojanjima, Darex se i na
ovogodisnjem Sajmu namestaja potrudio da ponudi
nesto novo i kvalitetno. Ovog puta akcenat je bio na
eurolight plo¢ama, laminatima i okovu za namestaj.

Eurolight, sacasta ploca, je sendvi¢ konstrukcija sa
spoljnjim slojem od tanke iverice visokog kvaliteta ili
tankih MDF-ploca. Srednji sloj je od Supljikave kar-

www.darex.rs, info@darex.rs
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darex
Prirodno. Inspirativno.

tonske strukture sa Sestougaonim otvorima 3irine
15 mm, dizajniranim prema visokostabilnoj geome-
trijskoj strukturi iz prirode - pcelinjem sacu.

Darex je u svoju kolekciju uvrstio za sada 8 deko-
ra eurolight plo¢a 2.800 x 2.070 debljine 50 mm, kao

i sav prateci materijal za njih (kant traka, okov...)

Neke od prednosti eurolight plo¢a su smanjena
tezina, optimalna stabilnost, a samim tim i veca flek-
sibilnost i brzina manipulacije namestajem i materija-

lom, maksimalna sloboda oblikovanja, moderno i

kvalitetno izrazavanje u dizajnu.

Darex-ovu lager kolekciju laminata ¢ini 18 dekora
u standardnim dimenzijama 2.800 x 1.300 x 0.8 mm.
Dekori i strukture laminata identi¢ni su Egger-ovim
Eurodekor oplemenjenim ploc¢ama sto pruza bezbroj
mogucnosti za prostorno uredenje. Odabrani dekori
su trenutno najtrazeniji na trzistu u oblasti unutra-
$njeg uredenja sto je i jedan od razloga zbog kog se
Darex odlucio bas za njih.

Najcescu primenu laminati nalaze u proizvodnji
kuhinjskih radnih ploca i postforming-fronta, podo-
va, vrata, radnih pultova, opreme za sajamske Stan-
dove itd. Tehnicka i estetska svojstva laminata Cine ih
nezamenjivim u modernim enterijerima i namestaju
za javne ustanove, kancelarije, hotele, ugostiteljske
objekte.

Poseban akcenat na Sajmu namestaja u prezenta-
ciji okova stavljen je na rucice turskog proizvodaca
Cebi kao i na Darex kuhinjske Zicane elemente. U na-
javi su i kuhinjski zi¢ani elementi koji su u celosti iz-

radeni od aluminijuma.

Kompletan asortiman firme Darex moze se videti u

Darex-ovom poslovnom centru na Novom Beogradu.

DAREX d.o.o. Beograd, 11077 Beograd, Autoput Beograd Zagreb bb, tel. 011 209 1600, fax: 011 209 1699
DAREX d.o.0. Beograd - PJ Zvezdara, 11050 Beograd, Zivka Davidovica 81, tel/fax: 011 347 2673, 347 2674, 288 8765
DAREX d.o.o. Beograd - PJ Ni$, 18000 Nis, Bulevar Cara Konstantina 80-84, tel. 018 207 353, fax: 018 207 369
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Proizvodimo i montiramo
« namesta) za opreman)e stambenih objekata: kuhinje, spavace sobe, dedije sobe, kupatila, sobna vrata
= sve yrste kancelarijskog namestaja
= ppremanje apoteka | laboratorija
= ppremanje svih drugih postovnih i javnih objekata
= jzrada frontova za namesta) | uslugno lakiranje drveta
= projektovanje svih vrsta namestaja, kao i konsultacije u realizaciji 2eljenih formi i izgleda

Estia

BEQGRALD - SREIJA

11080 Zemun, Batajnicki drum 6n, telffax; 011/316 42 51, 197 632, 198 625, estiaBeunet.yu, www.estia.co.yu




PROIZVODNI PROGRAM;

burgije

nadstolna glodala
hobi glodala (za ruéni frezer)

glodala za stolnu glodalicu .
garniture za parket, brodski pod i lamperiju

garniture za gradevinsku stolariju (prozori lmﬁ)
testere

abrihter noZevi
alati sa izmenjivim plogicama
dijamantski alati

ostrenje dijamantskog alata
ostali alati po narudzbi

Predstavnistvo Svedske firme IKEA
za saradnju sa proizvodadima namestaja sa podrutja
Srbie, Crne Gore, Bosne | Hercegoving | Makedonije

Trafimo fabrike sa 50 i vi5e zaposienih
koje se bave proizvodnjom nameStaja od masivnog drveta,
kombinaciie masiv | iverica, masiv | metal,
# koje su zainteresovane za irradu nafih proiavoda za izvoz,
Sva roba se plasira u IKEA-ine robne kute Sirom sveta.

Kupujemo direktno od prizvodaca.

IKEA Trading Services Ltd,
Omladinskih brigada 31
11000 Beograd
Tel: +381.11.2098800
Fax. +381.11.2098895
E-mail: miljan.popovic@memo.ikea.com

e Ekran na dodir
* Powerlock
¢ 12.000 obrtaja

Nova revolucionarna WEINIG tehnologija
profilisanja za maksimalno privredivanje

u proizvodnji. Bezgrani¢na fleksibilnost ¢ak

I kod malih serija. Powerlock-sistem za izmenu
alata pritiskom na dugme i broj obrtaja do

12.000 u min. a brzina do 80 m/min. i do sada
nedostignuti povriinski finis.

Super brza zamena alata, a sa Powerlock-ekranom
na dodir rukovanje je veoma jednostavno.

Weinig EE'EH‘PE

MICHAEL WEINIG AG

Weinigstrasse 2/4 = 97941 Tauberbischofsheim = Nemacka
Tel.: +49(0) 93 41/8 60

mcostEweinig.de = www. weinig.com

Zastupnik za Srbiju i Crnu Goru:

MW-GROUP + Vesna Spahn * Cupiceva 1/1

37000 KruSevac = Tel.: 037 445 077 = Fax: 037 445070
Mob: 0632 622 906 = E-mail: mwgroup@nadianu.com



Kvarcne ploc¢e u kuhinji sa antibakterijskim svojstvima - Oreolite®

Retki su materijali koji pruzaju toliko mo-
gucnosti primene i oblikovanja kao $to su
tzv. Solid surface materijali. Svaki susret sa
ovom vrstom materijala i proizvodima iz-
radenim od njih, zasigurno vas ne ostavlja
ravnodusnim. Veliki broj svetski priznatih
dizajnera, arhitekata i proizvodac¢a name-
S$taja dugi niz godina koriste Solid surface
materijale prilikom realizacije svojih ideja i
proizvoda.

Istorija Solid surface materijala (u daljem
tekstu - SSV) zapocela je Sezdesetih godi-
na proslog veka, u vreme hladnog rata,
kada su se naucnici i eksperti iz raznih
oblasti takmicili u inovacijama, uz podrsku
najvisih drzavnih organa. Americka kom-
panija DuPont, okupila je tim od Sest inze-
njera, Ciji je zadatak bio da, koristeci nove
tehnologije i dostupne materijale, proiz-
vedu novi materijal za komercijalnu upo-
trebu. lako je prva SSV ploca proizvedena
1964. godine, za zvanicni pocetak istorije
Solid surface materijala se smatra 8. okto-
bar 1968. godine, kada je izdat patent za
novi materijal pod imenom Corian. Najza-
sluzniji u timu stru¢njaka koji su proizveli
Corian, bio je hemijski inzenjer dr Don
Slocum, cije se ime nalazi na originalnom
patentu. Prva i osnovna primena SSV ma-
terijala, bila je u oblasti izrade kuhinjskog
i kupatilskog namestaja tj. radnih povrsina

Solid surface materijal u kuhinjama, tamo gde je higijena najpotrebnija

u ovim prostorima. Vremenom se primena
Sirila, tako da je danas, 40 godina nakon
svog nastanka, postao nezaobilazan mate-
rijal pri izradi namestaja i opremanju en-
terijera svih vrsta.

Pojam - Solid surface (u bukvalnom prevo-
du - masivne, kompaktne, ¢vrste povrsine),
postao je univerzalni naziv za sve kompo-
zitne materijale slicne namene, homogene
i neporozne strukture po celom preseku, a
izradene po receptu — punioc/vezivno
sredstvo/aditivi.

Vecina SSV materijala sadrze, kao osnovnu
komponentu, prirodni mineral aluminijum
trihidroksid AI(OH3) — ATH (od 70 - 90%).
Svojim osobinama ATH pruza veliku ¢vr-
stocu, laku obradivost i visoku prirodnu
vatrootpornost. Najpoznatiji materijali iz
ove grupe su: Corian®, Oreolan® (ex Crista-
lan®), Kerrock®, Staron®, Gibraltar® —
Wisonart, LG-HI MACS®, Rausolid®, Avoni-
te®, Formica®...

Grupa SSV materijala ¢iji je punioc kvarc
(SiO,), predstavljaju ploce izuzetne ¢vr-
stoce i povrsinske otpornosti. Proces izra-
de kvarcnih ploca (komercijalni naziv - in-
Zenjerski kamen) patent je italijanske
kompanije Breton. Radi poredenja, kvarc
kao najtvrdi sastojak granita iz prirode, u
njemu je zastupljen sa priblizno 30%. U

A M

el

SOLID

SSV kvarcnim povrSinama procenat
kvarcnog peska je oko 90%, $to ovim ma-
terijalima, pored apsolutne neporoznosti,
daje prednost u odnosu na prirodni gra-
nit i mermer. Ovi materijali mogu se ob-
radivati iskljucivo sa dijamantskim alati-
ma. Predstavnici su: Oreolite®, Zodiaqg®,
Silestone®, Caesarstone®, Technistone®,
Compac®, Okite®...

Kao vezivno sredstvo, koriste se visoko
kvalitetni akril (Polimetilmetakrilat - PM-

SSV materijali se proizvode
u obliku ploca razlicitih dimenzija i debljina

SSV ploc¢e neograni¢enih duzina u jednom komadu u javnim kupatilima - Oreolan®
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NOVI MATERIJALI U PROIZVODNJI NAMESTAJA

PISE: Zeljko Grijakovic, dipl. inz.

URFACE MATERIJALI

Materijali neogranicenih mogucnosti i Siroke primene
u industriji namestaja i opremanju enterijera

Mogucnost oblikovanja i savijanja SSV materijala u 3D oblike - termoformiranje

MA) ili poliesterski polimeri. SSV materijali
sa akrilnim vezivom spadaju u grupu naj-
kvalitetnijih materijala ove vrste. Akrilne
smole omogucavaju SSV materijalima izu-
zetnu savitljivost tj. mogucnost termofor-
miranja bez gubitka kvaliteta materijala
nakon termo obrade. Osim toga akril pru-
za veliku otpornost na UV zrake ¢ime ma-
terijal pri uticaju suncevih zraka ne gubi
boju. Sa poliesterskim polimerima, kao ve-
zivnim sredstvom, povrsinska tvrdoca ma-
terijala je veca, medutim mogucnosti savi-
janja kao i primena u medicinskim, farma-
ceutskim i prostorima gde se radi sa hra-
nom, je znatno ogranicena. SSV materijali

Monolitan oblik ploc¢e i lavaboa u kupatilu

koji se koriste kao eksterijerski elementi
uglavnom sadrze poliestarsko vezivo.

Aditivi podrazumevaju, pigmente koji od-
reduju boju materijala, UV absorbere, ka-
talizatore, stabilizatore i sl.

SSV materijali proizvode se u obliku tabli i
to u razli¢itim dimenzijama (naj¢esca di-
menzija je 3680 x 762mm) i debljinama (3,
6,8,9 11, 12, 13, 18 mm), u zavisnosti od
proizvodaca.

Potrebno je navesti najvaznije osobine SSV
materijala koje ih izdvajaju u poredenju sa
konvencionalnim materijalima:

- apsolutno su homogene i neporozne
strukture,

Translucentnost

kao osobina SSV materijala - Corian®

- imaju visoku otpornost na kiseline i he-
mijska sredstva,

- ne podrzavaju razvoj bakterija i gljiva,

- povrsine se lako odrzavaju i Ciste,

- ne izazivaju alergiju kod ljudi i Zivotinja,
- otporni su na UV zrake,

- temperaturne otpornosti do 230°C,

- translucentnost,

- mogu se proizvesti elementi u 2D i 3D
oblicima nakon termoformiranija,

- lako se obraduju i repariraju, alatima za
drvo,

- veliki izbor boja i teksura prilagodljivih
prostorima razli¢itih namena.

Prilikom izrade proizvoda od SSV materija-
la, nakon lepljenja specijalnim dvokompo-
nentnim lepkovima u odgovarajucim boja-
ma, i obrade, spojevi nisu vidljivi, Sto pru-
Za mogucnost izrade povrsina neogranice-
nih duzina i oblika u jednom komadu
(npr. kuhinjske i kupatilske radne ploce,
recepcijski i bar pultevi, zidne obloge i sl.).
Termickom obradom moguce je oblikovati
ploce - savijati u svim pravcima. Sudopere
i lavaboi od SSV materijala omogucavaju

Primena u zdravstvenim ustanovama

januar 2009.
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NOVI MATERIJALI U PROIZVODNJI NAMESTAJA

Treba izdvojiti pionire u fabrikaciji i
promociji Solid surface materijala na
nasem trziStu. To su: ZOMONT iz
Beograda sa programom ploca Oreolan®
(ex Cristalan) i Oreolite® kvarcnih povrsi-
na, nemackog proizvodja¢a SCHEER

(ex SCHOCK) i BANE iz Subotice sa SSV
materijalom KERROCK®, slovenackog
proizvodaca KOLPA.

Jedinstveni oblik ploce i sudopera
od SSV materijala - Staron®

da nakon ugradnje u radnu plocu dobijate
monolitnu povrsinu bez spojeva i zazora,
izuzetne higijenske i estetske vrednosti.
Ostecenja koja se javljaju kod laminata,
granita, mermera... prakti¢no su nepopra-

Wood-Mizer Balkan d.o.o.

ul. Svetosavska GA 373, P fah 25
23300 Kikinda

Tel: #3817 (063) 230 25 754
Tel: +381 ((63) 230 23 567

SSV u laboratorijama i stomatoloskim ordinacijama

vljiva. Kod SSV materijala u slu¢ajevima
kada dode do eventualnih ostecenja, na-
kon reparacije, izgled i kvalitet povrsine
ostaje kao i u trenutku ugradnje. U kom-
binaciji sa drugim materijalima kao $to su
drvo, staklo, metal, mogu se postici efekti
koji privlace i najzahtevnije kupce.

el

Mogucnost termoformiranja i insertovanja drugih
boja - Oreolan®

Pomenute karakteristike materijala i mo-
gucnosti izrade dovele su SSV materijale
u grupu nezaobilaznih resenja kada su u
pitanju frekventni prostori u kojima se
zahteva posebna trajnost i postojanost
povrsina i enterijera kao $to su: zdrav-
stvene ustanove, farmaceutska industrija,
apoteke, hoteli, restorani, banke, poste...

Zbog svojih izuzetnih osobina i lake ob-
radivosti alatima za drvo, mnoge stolar-
ske radionice i proizvodaci namestaja
uvrstili su SSV materijale u svoju stan-
dardnu ponudu.

Nesto vise o fabrikaciji i tehnologiji

rada sa Solid surface materijalima, moze-
te proditati u narednom broju revije
DRVOtehnika. m

Wood-Mizer

[from forest to final form

Prirodno
najbolje
testere

Tel/Fax: +381 (063) 230 402 050
GSM: +381 (063) 568 658

pousccHare  SilverTio PrROFEESIONAL L,

G5M: +381 (063) 108 21 33
GSM: +381 (63) 513 D05

g

office@woodmizercoyu




XKPACT

|lzrada kuhinja od masiva

bez po muke

Firma ZLATNI HRAST iz Mrcajevaca proizvodi
kvalitetne FRONTOVE OD MASIVA, lajsne, maske,
cokle, radne ploce — sve po zelji i merama kupca.

Ovi proizvodi su namenjeni stolarima, dizajnerima
enterijera i svim proizvodac¢ima namestaja.

Isporuka za samo 15 dana od dana narudzbe!

Svaki stolar ili drvopre-
radivac koji je u svojoj
praksi imao narudzbu ili
zahtev za izradu kuhinje od
masiva, sreo se sa mnogo-
brojnim problemima. Od
nabavke kvalitetnog drveta
i izdvajanja upotrebljivog
dela, skladistenja i
upotrebe ostataka, dugo-
trajnog i skupog susenja,
prevoza do susare i nazad,
odabira lepka, skucenosti
ponude razli¢itih modela
alata, pa jos ako se na kra-
ju desi greska, onda sve iz
pocetka za jedna jedina
vrata od masivnog drveta...

januar 20009.

Svu tu glavobolju na
sebe je preuzeo ZLATNI
HRAST iz Mrcajevaca, firma
koja se sa svim tim i jo§
mnogim izazovima nosi jo$
od 2001. godine. Za to
vreme ZLATNI HRAST je
stekao veliko i bogato
iskustvo zahvaljujuci kome
ova firma ima preko 160
saradnika - kupaca iz citave
Srbije i Crne Gore, koji uvek
ponovo dolaze i narucuju
frontove od masiva po
merama koje oni zahtevaju.

- Ljude koji nas pozivaju
ne tretiramo kao kupce vec

kao svoje saradnike, jer oni
resavaju jednu grupu pro-
blema koji se odnosi na
meranja, nacrte, ponudu i
sklapanje kuhinja, dok se
mi brinemo da oni u roku
do 15 dana dobiju vrata od
masiva (frontove) po mera-
ma koje zahtevaju u vrhu-
nskom kvalitetu izrade,
kaze Perica Lukic¢ zaduzen
za prodaju.

- O kvalitetu nase ponu-
de je neskromno govoriti sa
nase pozicije pa to ostavlje-
mo nasim saradnicima,
odnosno kupcima. Ono sto
mi mozemo izjaviti jeste
da, od kada je gospodin

David Barali¢ osnovao ovu
firmu 2001. godine jos$ ni-
smo primili reklamaciju na
kvalitet proizvoda. Naravno
da je dolazilo do sitnih
gresaka, ali smo to uvek
saradnicki, korektno
resavali u najkracem roku —
kaze direktor preduzeca
Branko Milosevi¢ i dodaje:

- Sustina nase ponude
jeste da svaki stolar, diza-
jner enterijera ili proizvo-
da¢ namestaja moze bez po
muke da ponudi kvalitetan
masivni namestaj, a da svoj
nacin rada sa namestajem
od plocastih materijala ni
najmanje ne menja. ®

ZLATNI HRAST
32210 Mrcajevci
tel. 032 800 400 -

fax. 032 800 740

e-mail: zlatnihrast@yahoo.com
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EZNJA ka visem standardu
Tiivota, kako materijal-

nom tako i socioloskom i
to za sve klase u drustvu, je
bila glavni pokretac razvoja
arhitekture, enterijera i na-
mestaja pocetkom 20. veka.
Nekoliko socijalnih pokreta i
organizacija tokom 19. veka
su napravili dobru osnovu za
osvescenje takvih teznji kod
Danaca. Bili su to pokreti far-
mera koji su udruzivanjem
povecali svoj izvoz, Zenski
pokret koji je poboljsao po-
lozaj zene u drustvu, Narod-
na skola koja je obrazovala
podjednako gradane i farme-
re... Svi oni su propagirali
javne interese i uticali na po-
boljsanje zivota zajednice u
celini. Nastojanja Visokih
Skola koje su jos 1770. godi-
ne uvele ispite za one stu-
dente koji su hteli licencu za
crtanje i izradu namestaja,
kao i Kraljevskog trgovackog
udruzenja za namestaj, osno-
vanog 1777. godine, koji je
odigrao glavnu ulogu u pro-
movisanju tradicionalnih for-
mi u izradi namestaja, uticali
su na uspostavljanju visokih
standarda kada je u pitanju
kvalitet proizvoda. Jos$ dublji
koreni u udruzivanju danskih
proizvodaca vode ¢ak u 1554.
godinu, kada je osnovano
Udruzenje industrije name-
$taja grada Kopenhagena,
koje je istrajalo u razvijanju
kvaliteta proizvoda, ¢ak i u

veoma teskim ekonomskim i
socijalnim prilikama. Jedan
vid zajednickog delovanja
proizvodaca je bilo i otvara-
nje prve prodavnice 1780.
godine gde su ¢lanovi udru-
Zenja mogli da prodaju svoje
proizvode.

Postojanje i aktivnosti
svih ovih pokreta su ucinile
da se ocuva izuzetno umece
izrade proizvoda i spreci ne-
stanak tradicionalno dobrog
zanatstva $to se desilo u dru-
gim evropskim zemljama.
Oni su napravili dobru osno-
vu za osvescene teznje Dana-
ca ka boljem Zivotu, a kasnije
i uslovili nastanak danskog
dizajna, poznatog Sirom sve-
ta. Tako je ono $to je izgle-
dalo kao iznenadna eksplozi-
ja danskog namestaja pocet-
kom 20. veka bilo ustvari
proizvod dogadaja iz nekoli-
ko vekova.

Na pocetku dvadesetog
veka, danski namestaj se
oslanjao na stilove namestaja
Francuske i Engleske kao i
ostale zemlje Evrope i njihovi
proizvodi su bili namenjeni
uglavnom visoj klasi. Ali to-
kom dvadesetih godina bilo
je mnogo eksperimenata iz
raznih oblasti umetnosti $i-
rom Evrope $to je nai$lo na
veliki odjek u svim skadinav-
skim zemljama. U Svedskoj je
Gregor Paulson, istoricar
umetnosti, postavio moto
.Bolja dobra za svakodnevni

i za danas

i il
IUNIMERZALNA IDRV.O- ﬁ'L'UII“'II-N'Iﬂ, ¥

tel/fax: D11/ 233-46-99,

www.unidas.co.yu, e-mailf

Poucna iskustva

Llatno doha

zivot”, koji je postao slogan
Svedskog zanatskog institu-
ta, a ostavio je snazan uticaj i
na danske autore. Po njemu,

Priliku za visokim obrazo-
vanjem dobili su Danci 1924.
godine, kada je osnovan prvi
odsek za dizajn namestaja na

dizajner mora da uskladi
estetski, funkcionalni i socio-
loski faktor kod osmisljava-
nja porizvoda i tako ljudima
pruzi proizvode koji ¢e biti u
skladu sa njihovim zivotnim
stilom i prirodom koja ih
okruzuje.

Kraljevskoj akademiji lepih
umetnosti, koji je od samog
pocetka postavio vrlo visoke
standarde za danski namestaj.
Godisnja izlozba Udruzenja
industrije namestaja u Dan-
skoj je 1927. godine pruzila
po prvi put priliku da se pred-

Kreativnost dizajnera i izvrsna proizvodnja su udruzeni u danskom na-
mestaju. Vestine dizajnera se nadopunjuju onima koje poseduju teh-
nolozi i obrnuto. Visok kvalitet dizajna i dug vek trajanja namestaja
¢ine da se stvori neka vrsta intimnosti izmedu korisnika i proizvoda.
Danski dizajn na najbolji nacin demonstrira razumevanje i upotrebu
materijala i njegovih kvaliteta s obzirom na ljudske potrebe. Drvo ko-
je je tradicionalni materijal, upotrebljavaju na kreativan i inovativan
nacin i proizvode forme koje nikad ne zastarevaju. Generalno se mo-
Ze reci da danski namestaj prati izuzetna izrada, potpuno razumeva-
nje upotrebe materijala, razumevanje funkcije i uloge namestaja u
ljudskom Zivotu, jasna ekspresija lepote, postovanje prema kreativno-
sti dizajnera i krajnja posvecenost kvalitetu dizajna i proizvoda.
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fanskog dizajna namestaja

PISE: mr Jelena Matic

Zasto je bas Danska postala jedan od lidera u industriji namestaja i kako to da se dobar dizajn
tako visoko ceni medu Dancima?

U zlatno doba za danski dizajn izmedu dvadesetih i Sezdesetih godina 20. veka, njihov namestaj,
a kroz njega i prepoznatljiv Zivotni stil, preplavio je medunarodnu scenu. Vise od pola veka kasnije,
veliki broj tadasnjih remek dela u namestaju jo$ uvek se proizvode.

stave i mladi dizajneri sa svo-
jim proizvodima i tako poka-
zu svoj talenat. Na samom
pocetku ova izlozba je stekla
internacionalnu reputaciu jer
su bili izlozeni autenti¢ni ko-
madi, visokog kvaliteta, na-
meniji Siroj populaciji. lako su
izlagala samo tri dizajnera,
proizvodaci namestaja su pre-
poznali vaznost medusobne
saradnje. Moderna industrija
namestaja je trazila okretanje
ka $iroj ciljnoj grupi, a ne sa-
mo ka eliti i ubrzo su uspesno
realizovani konkursi za novi

duznost dizajnera da to nikad
ne previdi. Avangardni ¢aso-
pis KRITIKA koji se izdavao u
to vreme i podrzavao mlade
danske dizajnere dodatno je
prosirio ovakve stavove i uti-
cao da se uloga dizajnera koji
promovisu bolji nacin Zivota
smatra vrlo odgovornom i ce-
njenom u drustvu.
Dugogodisnje saradnje i
relacije uticale su da se odrzi
i usavrsava tehnicki kao i
estetski nivo namestaja i iz-
vedu Dansku na internacio-
nalnu scenu. Ne samo da su

stil i dizajn koji su ucvrstili od-
nose dizajnera i proizvodaca
na duze staze. Mladi danski
dizajneri imali su izrazeno so-
ciolosko glediste na dizajn i
brigu za zadovoljavanje po-
treba ljudi. Po njima, svako-
dnevna dobra koje covek ko-
risti uticu na kvalitet njego-
vog zivota i zato je moralna

imali veliki uticaj na razvoj
modernog namestaja u sve-
tu, oni su stvorili jednu od
svojih najjacih izvoznih gra-
na. Danski namestaj nije po-
stao poznat samo zbog podr-
Ske koju je imao od danske
vlade ili kraljevske porodice
vec zato $to sustinski zadovo-
ljava ljudske potrebe. Razlozi

Autor ovog teksta je asistent na Sumarskom fakultetu u Beogradu
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za njegov kontinuirani uspeh
su kompleksni i ne leze samo
u formi i dizajnu, veci u raz-
umevaniju tradicije obrade

drveta, modernim tehnologi-
jama, ekonomskim faktori-

ma, kvalitetnoj radnoj snazi i
paralelno sa tim u postojanju
kreativnosti i razumevanju

potreba ljudi. U razdoblju od
1920. do 1970. godine danski
dizajnerski pokret je bio pio-
nir u osvajanju mnogih novih

tehnologija u preradi drveta,
promoter obrazovanja kako
proizvodaca tako i dizajnera
i organizator konkursa i na-
grada koji su stimulisali dalji
napredak i bolji status celo-
kupne industrijske grane. Svi
ovi faktori su bili neophodni
da jedna mala zemlja s obzi-
rom na broj stanovnika izvrsi
ogromni kulturni uticaj na
ostatak sveta i utic¢e na bolji
nacin zivota ljudi. m
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Prostori sa ogranicenim

PISE: Jugoslava Kljakic, arhitekta

Koliko je logi¢no da u vremenu savremenih tehnoloskih dostignu-
ca na razli¢itim poljima delovanja, kao rezultat imamo proizvode sa
vrlo ograni¢enim rokom upotrebe? Uzimajuci u obzir vreme traja-
nja tehnickih uredaja proizvedenih pod okriljem poznatih svetskih
brendova u vreme ‘60-ih ili ‘70-ih, od kojih su mnogi i dalje u nasim
stanovima i kuc¢ama, da li je ¢udno to $to je tehnika, masovno ku-
povana kasnije, pogotovo u protekloj deceniji, ¢esto bila servisira-
na? Pri ¢emu se pokazalo da je servisiranje mnogo skuplje od kupo-
vine novog proizvoda!

lako je taj trend zapocet pre nekoliko decenija, moglo bi se reci da
su tek s novim milenijumom, uredaji te masovne pop proizvodnije,
pored svojih brend nalepnica, dobili i svoj ograniceni zivotni vek.
Nekako izostaje iz vidokruga da se nesto slicno desavalo i sa arhi-
tektonskim objektima, bez obzira na to da li su oni vecih ili manjih
gabarita. Uprkos sve savremenijim materijalima i metodama u rea-

Glavni hol
Saveznog izvr$nog
veca - zgrada
sagradena

1959. godine.
Arhitekta

Mihailo Jankovic¢

rokom upotrebe

Kristalni luster
u Sali za
konferecije
Saveznog
izvrsnog veca

lizaciji objekata razlicitih namena, sve vise se skracuje vreme njiho-
vog koriscenja.

Dovoljno je da se vratimo samo nekoliko decenija unazad i da ,,ba-
cimo pogled” na objekte u Beogradu. Shvaticemo da se u ovom
gradu nalaze dela koja sada imaju istu vrednost i znacaj kao i onih
godina kada su sagradena. Pored njihove arhitekture, objekti po-
put zgrade hotela JUGOSLAVIJA, SIV-a, Sava Centra, Beogradanke,
zgrade nekadasnjeg CK, imale su i prepoznatljive, odli¢no definisa-
ne enterijere.

Dobro povezani od spoljasnjeg ka unutrasnjem, ovi objekti su cini-
li kompleksne sisteme. O trajnosti i kvalitetu njihove izrade svedo-
¢imo svi mi koji neke od tih objekata koristimo cesto danas; poput
Sava Centra. Pored arhitektonskih objekata, postojali su i ¢itavi lan-
ci razlicitih enterijera, koji su svojim vizuelnim utiskom i imenom na
fasadi stvorili, danas popularno rec¢eno, brendove koje cemo uvek
pamtiti... Bez obzira $to su, za razliku od ,,velike” arhitekture, o
tim objektima ostale da svedoce samo fotografije i po koja dobra
stolica u nekom od fundusa ili magacina.

Uprkos tome, imamo jasnu sliku kada spomenemo neko davno
,.zakljucano” ime. Prodavnice obuce Peko, zatim lanac Beteks ili
Beko, Centrotekstil ili Robne kuce Beograd, bile su mini sistemi u
kojima je gotovo besprekorno funkcionisao prostorni red i balans
pri koriscenju razlicitih materijala u prostoru.

Gde je razlika u odnosu na danasnje vreme i da li je uopste ima?
Danas umesto starih, imamo nove brendove i njihove ,,shopove”.
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Zemljista, drveca i zelenih povrsina u Beogradu sve je manje, ali
broj hipermarketa i trznih centara konstantno raste. Enterijeri se
prave preko noci, tako da za otvaranje deluju glamurozno. O nji-
hovoj buducnosti se razmislja na osnovu profita, ostvarenog u ne-
koliko prvih meseci rada. Mnogi od tih centara bivaju brzo zatvo-
reni i u te prostore dolaze novi vlasnici, sa novim ulaganjima, po-
novnim rekonstrukcijama i istom idejom.

Materijali koji se Cesto koriste, da bi bili usteda pri izradi danasnjih
enterijera, brzo postaju pohabani i to povla¢i ponovnu izradu mno-
gih elemenata u prostoru. Sta se na kraju dogodi sa materijalima
koji se bahato koriste u neogranicenim koli¢cinama? Ako uzmemo
u obzir da su nekada enterijeri trajali decenijama, a da danas traju
mesecima, jasno je da smo u kovitlacu jednog novonastalog potro-

L8}
L33
Detalj fasade zgrade Sava Centra - zgrada sagradena 1979. godine.
Arhitekta Stojan Maksimovic¢

- . tel; 011/386 18 38
I(ARISIC fax: 011/244 29 04
mob. 063 664 246

ENGINEERING kanshic@eunsl.rs
www, karisic.com

Opremanje, pustanje u pogon, obuka, odrzavanje opreme, rezenvni delovi

Detalj instalacija na tavanici zgrade Sava Centra

Sackog drustva koje je jos u tranziciji. Problem postoji u nesagledi-
vosti procesa ideja+projekat+realizacija+trajanje=kvalitet brend-a.
Pogled ka proslom i povratak na sadasnje, daju mogucnost racio-
nalnog uporedivanja razli¢itih odse¢aka vremena i onoga $to je bi-
lo ili jeste pozitivno.

Naizgled stare vrednosti i funkcionalno-estetski pristup '60-ih i '70-
ih u Beogradu, uz oplemenjivanje novim tehnologijama, njihovu
pametnu primenu i podrazumevajudi osvrt na evropsku arhitektu-
ru i enterijere, mozda su dobar pocetak za stvaranje novih kvalitet-
nih prostora u ovom gradu. m
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46. BEOGRADSKI SAJAM NAMESTAJA

Buducnost Srhije ceka

PISE: Uros Vitas, student apsolvent

Kazu da studenti prerade drveta sa Sumar-
skog fakulteta u Beogradu mogu da sklope
svoj izlozbeni Stand za jedan sat, a da je be-
la boja na njemu dominantna izmedu osta-
log zato $to je Stand jako mali pa ga je te-
$ko iz prve uoditi... Salu na stranu, u ovoj
Sali ima puno istine utemeljene na malim
trikovima ergonomije, funkcije, estetike,
ekonomije i drugih elemenata teorije mo-
dernog dizajna ¢ijom se primenom u da-
tim ogranic¢enim uslovima obezbeduje naj-
optimalniji efekat. Ukoliko uzmemo u ob-
zir i trend produktivnosti tj. broj radova ko-
ji na godisnjem nivou izade iz kreativnih ra-

FOTO: Orange Studio Beograd

Tabure Pipni, autor Aleksandar Blagojevic¢

dionica koje se sprovode u Centru za masi-
ne i alate na Sumarskom fakultetu, bice sa-
svim jasno da oni, po kolic¢ini i kvalitetu re-
Senja, uveliko prerastaju trenutne kapaci-
tete izloZbenog prostora Sumarskog fakul-
teta na Beogradskom sajmu namestaja.

Napor mentora mr Jelene Matic, profeso-
ra dr Dugana Skakica i Sumarskog fakulte-
ta da na tako malom prostoru iz godine u
godinu uspesno predstave veliki broj razli-
Citih studentskih prototipova namestaja
visestruko je nagraden razli¢itim prizna-
njima za resenja izlozbenog prostora u
proteklim godinama. S druge strane, una-
pred svesni raspolozivog prostora, tran-
sportnih uslova i tehnickih mogucnosti,

o

Sistem Link, autor Milica Jovic

studenti Sumarskog fakulteta prave broj-
ne proizvode koji pored oblikovno-funkci-
onalnih kvaliteta i ¢injenice da su izradeni
od drvnog ostatka, uspesno odgovaraju i
tim posebnim zahtevima usput odisuci
multifunkcionalnoscu, jednostavnoscu,
odrzivim resenjima i inovacijama zbog ce-
ga svake godine u velikom broju bivaju
nagradeni.

Tako je bilo i protekle godine. Jedan od
svakako najznacajnijih resenja, nagraden
na novembarskom Sajmu namestaja Zlat-
nim klju¢em i priznanjem ULUPUDS-a, a
koji je sa uspehom predstavljen i na Mi-
lanskom sajmu Salone Satellite 2008, je
rad Milice Jovi¢, Sistem Link — skup modu-
larnih elemenata u obliku kocki, poveza-
nih rastegljivim kanapom, koje se po zelji
mogu kombinovati na nacin da grade sto-
¢i¢, police, ugaone elemente itd.

Takode izuzetno znacajan rad koji je pobu-
dio jednako interesovanje na Sajmu name-
Staja u Beogradu i na sajmu u Milanu, a ko-
ji je novembra prosle godine nagraden pr-
vom nagradom Agencije za drvo, je rad
Zeljka Pantica, stolica Popchair — sa sedi-
stem i naslonom napravljenim od jedne
prorezane furnirske ploce koja se pri sede-
nju ugiba prilagodavajuci se telu korisnika.

Zatim nagradeni su jos: Il nagradom
Agencije za drvo i priznanjem ULUPUDS-a
rad Marije Bjelakovi¢, sto Flexy — napra-
vljen od prorezane furnirske ploce koja se
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IDEJE ZA STVARNI SVET

na domace proizvodace

| pored kvalitetnih reSenja, brojnih nagrada i interesovanja stranih firmi i gradana da naruce proizvod,
studentski prototipovi ve¢ godinama ne zavreduju ozbiljnu paznju domacih proizvodaca namestaja.

u centralnom delu ugiba formirajudi cini-
ju; nagradom ULUPUDS-a rad Bojane Ma-
ri¢, sto/hoklica Lavirint istoimenog oblika,
od punog drveta Paulovnije, koji se moze
razlicito medusobno uklapati tj. setovati;
Il nagradom Agencije za drvo, rad Ivane
Milovanovi¢, Torso — modularni elementi
u obliku hoklica koji se mogu razlic¢ito
kombinovati i graditi kao police; lll nagra-
dom Agencije za drvo rad Aleksandra Bla-
gojevica, tabure Pipni — koji je na elastic-
noj opruzi ¢ime se omogucava dinami¢no
sedenje; Specijalnom pohvalom Agencije
za drvo rad Nikole Petkovica, Civiluk Chi -
napravljen od dugackih oblica povezanih
elasti¢nim kanapom; Specijalnom pohva-
lom Agencije za drvo rad Nemanje Aleksi-
¢a, komoda Crossroad — koja zahvaljujuci
posebnom resenju okova ima mogucnost
unakrsnog izvlacenja fioka.

| pored kvalitetnih resenja kojima se pret-
hodno na sajmu u Milanu divio veliki broj
posetilaca, brojnih nagrada i interesova-

U prvom planu desno - Civiluk CHI,
autor Nikola Petkovic
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Sto Flexy, autor Marija Bjelakovi¢, sto /hoklica Lavirint, autor Bojana Mari¢, stolica Popchair, autor Zeljko Panti¢

nja stranih firmi i gradana da naruce pro-
izvode, studentski prototipovi ve¢ godina-
ma ne zavreduju ozbiljnu paznju domacih
proizvodaca namestaja. Po misljenju stu-
denata razlog tome ne lezi u neznanju vec
u neinformisanosti, pogresnoj orjentaciji i
nepoverenju industrije u domace ideje. S
tim u vezi, na trodnevnom savetovanju
Agencije za drvo, odrzanom u vreme
sajmske izlozbe, bilo je korisno cuti koji su
to glavni problemi koji u poslednje vreme
brinu nase proizvodace. Neki od apostro-
firanih problema su svakako potencijalno
neravnopravni uslovi poslovanja koji mo-
gu nastati kao posledica ociglednih pred-
nosti koje pojedine strane kompanije ima-
ju ili nastoje da obezbede pri ulasku na
srpsko trziste, u ovom slucaju je konkret-
no bilo reci o IKEI. U skladu s tim proizvo-

daci bi trebalo da se zapitaju da li moder-
na trziSna utakmica zavisi isklju¢ivo od
proizvodnih uslova, strukture trzista, pri-
stupa fondovima itd., ili zaboravljamo da
razmotrimo jedno izuzetno vazno pitanje,
a ono glasi: Gospodo, sta proizvodimo? |
za koga? Danas kad industrije svakodnev-
no emigriraju i kad globalizacija uzima
svoj danak, ideja, znanje i informacija sve
vise dobijaju na znacaju. Pitanje je da li ce-
mo i nase ideje i znanje kao do sada pre-
pustati drugima ili je mozda upravo u ide-
jama nasa najveca i mozda jedina Sansa?

Na kraju, valjalo bi da se prisetimo ¢uvene
recenice koju je izrekao John F. Kennedy:
Covek moZe da umre, nacije da se uzdignu
ili propadnu, ali ideja Zivi dalje. m
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Krajem oktobra prosle go-
dine odrzan je dvadesetprvi
po redu INTERFOB, seminar
studenata prerade drveta u
Olpeu, u Nemackoj, u organi-
zaciji Univerziteta za prime-
njene nauke, Hochschule
Ostwestfalen-Lippe u Lemgu.

Podrzan od strane Euro-
ligne (The European Network
for Advanced Wood Proces-
sing and Engineering Educa-
tion) INTERFOB se tradicional-
no odrzava svake godine u
razli¢itim gradovima Evrope
jos od 1987. godine i ima za
cilj povezivanje buducih inze-
njera obrade drveta iz svih
evropskih drzava, usavriava-
nje studenata i mladih ljudi u
ovoj oblasti, upoznavanje sa
najnovijim tehnoloskim do-
stignuc¢ima drvne industrije
kao i uspostavljanje poslovnih
kontakata Sirom sveta. Kon-
gersu je prisustvovalo 250 stu-
denata iz oblasti prerade dr-
veta i Sumarstva sa 19 Univer-
ziteta iz Evrope.

Medunarodna saradnja studenata Ssumarskih fakulteta

Odrzan seminar studenata

S obzirom da je statut Bo-
lonje u primeni ve¢ dve godi-
ne i na Sumarskom fakultetu u
Beogradu, ovakve manifestaci-
je pomazu da se fakultet po-
veze sa ostalim fakultetima
Evrope, da ostvari medusobnu
saradnju, transfer znanja kao i
razmenu stru¢nog kadra. Su-
marski fakultet i Odsek za pre-
radu drveta iz Beograda vrlo
uspesno i zapazeno predsta-
vljalo je devet studenata koji
su na seminaru imali priliku da
uporede stecena znanja, testi-
raju svoje sposobnosti i upo-
znaju se sa nacinom funkcioni-
sanja nekih firmi drvne indu-
strije.

Seminara je otvorio prof.
Friedel Heuwinkel, a govorio

tracne testere

i gateri

kruzne testere za:

‘aluminijum

SERVIS

ostrenje testera i alata za:

drvo, aluminijum, PVC

ostrenje grafickih
nozevado 2 m

ruine testore
9

BRATSTVO

kord_u ]

1916

Kordun grupa doo

Beograd, Kneza Viseslava 1
{roruda Sumarskog fakulteta)

011/35-46-219

kordundaverat.net, www, kordun.co.yu
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INTERFOB 2008.

PISE: Goran Bodirogic, student

Deo fakulteta za prakti¢nu nastavu i razvoj

je o vaznosti razmene infor-
macija u drvnoj industriji i va-
Znosti razmene studenata iz-
medu zemalja kako bi oni ka-
snije Sto lakse saradivali. Zatim
su studente pozdravili pred-
stavnici kompanija koje su bili
ovogodisnji sponzori seminara,
nakon cega je prof. Nicolas
Boone odrzao zapazeno pre-
davanje o vaznosti logistike i
brzoj isporuci proizvoda po-
trosacima i mogucnostima za
ubrzavanje isporuke. Zatim je
usledilo jos jedno predavanje
o razvoju i sadasnjem stanju

nemacke drvne industrije. Or-
ganizatori su u saradnji sa in-
dustrijskim partnerima uprilici-
li niz radionica u njihovom
Centru za masine, alate i raz-
voj, gde su studenti mogli iz
prve ruke da vide i isprobaju
rad na najsavremenijim masi-
nama.

Ucesnici su kroz razne za-
nimljive igrice i $etnje imali
priliku da se jos bolje upozna-
ju i kroz interakciju razmene
kontakte. Svakako najzanimlji-
viji deo seminara je poseta fa-
brikama zemlje domacina. Stu-
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prerade drveta

u Nemackoj

Studenti iz Srbije - u¢esnici INTERFOB-a 2008.

dente je ostavio bez daha ste-
pen automatizacije i kvalitet
izrade proizvoda u Nemacko;j.

Nasi studenti posetili su
najvecu fabriku kuhinja u Er-
vopi, Nobilia koja dnevno pro-
izvodi 2.000 kuhinja i skoro je
potpuno automatizovana, a
posluje bez zaliha i proizvod-
nja se obavlja po sistemu just
in time. Pored toga studenti
su posetili kompanije: Pfleide-
rer, Niveau, Fingerhut, Miele
die Kiiche i Weeke gde se ui-
stinu imalo $ta videti. Obilazak
pogona bio je koristan za stu-
dente, jer su se u razgovoru sa
zaposlenim inZenjerima i teh-
nolozima direktno upoznali sa
tokom proizvodnje i problemi-
ma koji ga prate.

U razgovoru sa kolegama
iz drugih zemalja dalo se za-
kljuciti da je saradnja izmedu
studenata i preduzeca drvne
industrije mnogo vise izrazena
nego kod nas.

Ovaj seminar bio je od ve-
like koristi za nase studente,
jer su ostvarili mnoge kontak-
te i razmenili iskustva sa kole-
gama iz struke Sirom Evrope
koji ¢e jednog dana voditi pro-
izvodne pogone drvne indu-
strije u svojim zemljama.
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Studentsku ekskurziju su
podrzale firme: RADMILOVIC
Zemun, ENTERIJER JANKOVIC
Novi Sad, SAGA DRVO Beo-
grad, EM COMMERCE Backa
Topola, ELEKTROPRIVREDA SR-
BIJE, GIUGIA Kraljevo, SUMAR-
SKI FAKULTET Beograd i GIR
Kraljevo. Zahvaljujemo se
ovim firmama kao i medijskim
sponzorima, casopisima: DR-
VOtehnika i Paleta. Takode se
zahvaljujemo portalima:
www.svetnamestaja.com i
www.serbianfurniture.org.

Nadamo se da ce se sarad-
nja preduzeca i studenata u
buducnosti nastaviti na obo-
strano zadovoljstvo, isto kao
sto verujemo da bi saradnju
trebalo prosiriti na vise subje-
kata iz oblasti prerade drveta.
Takode se nadamo da ce pred-
uzeca iz nase zemlje uvideti
koliko je vazno da nasi stu-
denti, buduci inzenjeri putuju
po Evropi, da se upoznaju sa
novim tehnologijama, da sticu
nova saznanja, koja ce kasnije
upotrebiti da razvijaju drvnu
industriju Srbije.

Naredni seminar INTERFOB
2009. odrzace se u Poljskoj u
organizaciji Univerziteta u Po-
znanu. H

Milesi spa je jedna od vodecih svetskih firmi specijalizo-
vanih za proizvodnju boja za drvo sa proizvodnim
pogonima i trgovinama u vecini evropskih zemalja i
distributerima u Juznoj Americi, Aziji i Severnoj Africi.

Milesi spa nudi svojim kupcima najbolja reSenja za zasti-
tu svih vrsta drveta Sirokom paletom proizvoda pogod-
nih za nanosenje svim nacinima.

Podatak da Milesi ucestvuje sa priblizno 30% ukupne
prodaje na svim znacajnijim trzistima koje pokriva
(Italija, Spanija, Madarska...), govori sam za sebe.

Maksimalna podrska, resavanje postavljenih zahteva
i otklanjanje eventualnih problema u lakirnicama su na$
prioritet.

Asortiman Milesijevih proizvoda ukljucuje dve komplet-
ne linije, na bazi vode i na bazi rastvaraca, koje su
odli¢ne za Siroki opseg ciklusa bojenja i metoda prime-
ne, ru¢no ili industrijskim tehnikama.

Ceo asortiman proizvoda se isporucuje u razlicitim
pakovanjima kako bi zadovoljili kako male tako i velike
profesionalne korisnike.

Idealni za zastitu drveta i restauraciju starih prozora
i vrata, ovi proizvodi su takode perfektni za sve vrste dr-
veta, Cetinarskog i listopadnog koje se uobicajeno
koriste za spoljasnju upotrebu.

GRANTEX d.o.o.

11000 Beograd

Koste Glavinica 2

tel. 011 2651-462, 3067-415
tel/fax. 011 3691-815



Mogucnosti ustede
racionalnim koriscenjem tracnih testera

Adekvatnim koriS¢enjem i odrzavanjem radni vek
upotrebe tracnih testera moze biti povecan tri puta.

U drvnoj industriji kod nas jos uvek se
ne poklanja dovoljno paznje snizenju
proizvodnih troskova. Medutim globali-
zacija svetskog trzista, povecanje konku-
rencije, poskupljenje energenata i sve
ostriji zahtevi u pogledu kvaliteta primo-
ravaju menadzere da $to je vise moguce
racionalizuju proizvodnju. Ovde ce biti
reci o mogucnostima ustede pri racional-
nom koris¢enju tracnih testera.

U toku procesa rezanja ostrica seciva
se zatupljuje i nakon odredenog vremena
secivo se mora ostriti. Vremenski period
efektivnog rezanja seciva izmedu dva
ostrenja naziva se postojanost alata.
Usled trenja izmedu povrsine reznog ele-
menta (seciva) i materijala predmeta ob-
rade nastaje habanje seciva i njegovo za-
tupljenje. Period efektivnog rezanja zavi-
si od: vrste materijala seciva, vrste i stanja
drveta, rezima obrade, uslova obrade,
stanja masine, nacina pripreme alata i
drugo.

Tracne testere ostre se u tri faze. Prva
faza predstavlja grubo ostrenje. Druga
faza je fino ostrenje, u kojoj se fino iz-
bruse povrsine seciva i dostigne odredena
mikrogeometrija ostrice. U trecoj fazi se
obavlja zavrsno ostrenje ili lepovanje i

t
- - -

Slika1. Skica tracne pile
sa obelezenim kriti¢nim tackama

glacaju se povrsine koje ce biti u dodiru
sa strugotinom.

Istrazivanje sprovedeno u okviru odr-
Zavanja redovnih vezbi iz predmeta Ma-
sine i alati u preradi drveta na Sumar-
skom fakultetu Odsek za preradu drveta
pokazalo je da je debljina sloja koja se
skida pri ostrenju tracnih testera mnogo
veca od one koja se preporucuje u litera-
turi, kao i to da je radni vek jedne teste-
re u praksi mnogo kraci od teorijskog.

Radni vek testere se zavrsava kada se
skine 1/3 njene pocetne ukupne Sirine.
Pri jednom ostrenju testere sa dobrom
geometrijom seciva se skida prema uput-
stvima proizvodaca debljina sloja od pro-
se¢no 0,2 mm, a na svakih 10 ostrenja
potrebno je izvrsiti jedno stlacivanje (Sta-
uhovanje). Na osnovu merenja doslo se
do podatka da prosecna debljina sloja
koji se skida pri jednom ostrenju kod te-
stera u upotrebi u praksi iznosi 0,53 mm.
Ova vrednost je za 2,6 puta veca od pro-
secne vrednosti koja se preporucuje u li-
teraturi (0,2 mm), Sto predstavlja znaca-
jan finansijski i vremenski gubitak koji se
moze izbeci pravilnom upotrebom teste-
re i izborom pravilnog rezima rada sa te-
sterom i kasnije, njenog pravilnog ostre-
nja. Jedna od cestih gresaka kod nas je i
to Sto radnik nakon zavrsenog procesa
ostrenja ne izvrsi izostravanje finim toci-
lom (belegijom). Zbog toga na zubima
ostaje Spon i sa prvim kontaktom testere
sa drvetom dolazi do zatupljenja (otkida-
nja vrha seciva zajedno sa Sponom), i pri
tome na samom pocetku rezanja imamo
gubitak naostrenosti alata od 30%.

Ovde bismo jos mogli napomenuti i
to da veliki broj pilanskih postrojenja
kod nas nema uredaje za pranje trupaca,
i za detekciju metala, tako da se vrlo ce-
sto desava da tek postavljena naostrena
testera tokom prvih rezova naide na ka-
men, pesak, ostatke uraslih Srapnela, ek-
sera i drugo, pri ¢emu dolazi do havarije
alata.

Osnovni problem kod nas je sto se
zaposleni na pilanama u vecini slucajeva
ne pridrzavaju preporucenog vremena za
zamenu alata koje za trac¢ne pile iznosi
2 sata. Tokom rada testera trpi napreza-

nje na savijanje u cetiri karakteristicne
tacke, koje su obelezene na slici 1.

Usled trenja dolazi do zagrevanja i
toplotnih dilatacija. Kao posledica gore
navedenih faktora dolazi do zamora ma-
terijala. Ukoliko se testera viSe puta to-
kom svog radnog veka izlozi duzem peri-
odu efektivnog rezanja od preporuce-
nog, ona kasnije postaje veoma osetljiva i
vrlo lako moze doci do pucanja testere,
sto ugrozava bezbednost zaposlenih rad-
nika.

Najveci broj problema kod nas javlja
se zbog toga Sto se preradivaci ne pridr-
Zavaju preporuka koje daju proizvodaci
alata, a to se pre svega odnosi na period
zamene testere nakon efektivnog rezanja
od 2 sata. Mnogi smatraju da je ovaj pe-
riod suvise kratak, i da proizvodnja trpi
velike vremenske gubitke. Ti gubici ne
moraju biti toliko veliki, pogotovo ukoli-
ko se testere menjaju u vreme redovnih
pauza. Skinuta testera ne mora i¢i odmah
na ostrenje, ve¢ samo na odmor, kako ne
bi doslo do zamora materijala, a ona ka-
snije moze biti ponovo vracena na tracnu
pilu. Ovakvim nacinom rada zasigurno ce
se povecati radni vek testere (skoro 3 pu-
ta), tako da ce biti potreban manji broj
testera na godisnjem nivou. Takode uko-
liko se na pilani instaliraju i uredaji za
pranje ili koranje trupaca i detekciju me-
tala sprecice se ostecenja zuba testere,
tako da se pri oStrenju moze skidati znat-
no maniji sloj, ¢ime ce se izbeci gubici u
ceni alatnog materijala koji se odstranju-
je ostrenjem.

Ovaj tekst je posvecen nedavno
preminulom mr Zoranu Burisicu, asi-
stentu Sumarskog fakulteta na pred-
metu Masine i alati. Njegova neiscrp-
na energija i entuzijazam ostace dugo
u secanju svima koji su ga poznavali.

Goran Bodirogic
apsolvent na Odseku za preradu
drveta Sumarskog fakulteta

e-mail: gbodirogic@yahoo.com

januar 2009.




stoji skoro cetiri decenije, ili tacnije,
uspesno se razvija i radi vec vise od
38 godina. UKRAS se dugi niz godina
bavi proizvodnjom raznih profila lajsni
za razne namene. U proizvodnom pro-
gramu su lajsne za laminat pod (sedam
profila u 25 dekora), lajsne za parkete
(tri profila u 19 vrsta furnira), lajsne za
slike (350 razlicitih tipova lajsni za ura-
mljivanje slika), lajsne za namestaj, ra-
zne gradevinske lajsne, lajsne za zavr$ne
radove u uredenju prostora, zidne oblo-
ge, drvene garnisne itd.

FIRMA UKRAS iz Velikog Popovica po-

Ovom prilikom Zelimo da obavestimo
trziSte i poslovne partnere da smo prosirili
delatnost i da smo poceli sa proizvodnjom
unutradnjih vrata — pise u saopstenju firme
UKRAS. — Do sada smo radili samo futere i
pervajze, ali posto smo montirali masine
za krojenje futera (gerovanje i tiplovanje,
tiplovanje u geru, busenje rupa za pri-
hvatnik i za bravu na vratima i futeru ali
kada su vrata i futer u fini$ stanju, masin-

L S

UKRAS - detalj sa standa na Sajmu namestaja u Beogradu

sko busenje i uvrtanje dvokrakih 3D $arki),

otpocela je proizvodnja vrata.

Takode smo u mogucnosti odraditi bi-
lo koju Saru na MDF farbanim vratima na
savremenoj CNC — masini za drvo. Posedu-
jemo savremenu lakirnicu ve¢ dugi niz go-
dina i radimo iskljucivo sa Italijanskim far-
bama. Prilikom farbanja vrata obavezno
stavljamo izolant, dva sloja poliuretanske
podloge i jedan sloj zavr$ne poliuretanske
farbe. Futere za vrata radimo u kombina-
ciji MDF — drvo — MDF tako da drveni deo

I!

Sediste firme | proizvodnja:

UKRAS 5R

35223 Veliki Popovié
Srbija

tel. (0@5) 621-33
fax. (035) 621-592

www, LRras.com
infoi@ukras.com

YRR AS)-

Poslovno prodajni prostor firmae UKRAS:

Beograd, ul. Ljutice Bogdana 14, tel. (011) 3567-0542
Novi Sad ul. Vuka KaradZiéa 7, tel, (021) 6618-872

i, ul. Vojvode Misiéa 95, tel, (018) 521-995

Petrovac na Miavi, ul. Srpskih Viadara 213, tel, (012) 332-674
Svilajnac, ul. Zikice J. Spanca bb, tel. (035) 321-057

uvek dode na mesto gde se uvrce Sarka, a
sve to iz razloga da bi na$ finalni proizvod
bio sto dugotrajniji i kvalitetniji. Takode
nasi futeri prekrivaju celu debljinu zidova i
jos$ su ukraseni sa podesavajucim L-pervaj-
zima, a sa lepezom nasih futera smo po-
krili sve moguce debljine zidova. Nasi
L-pervajzi se mogu izvladiti i sa spoljne i sa
unutrasnje strane vrata ukupno do 3 cm,
pa se na ovaj nacin mogu ispraviti sve zi-
darske greske na najjednodstavniji nacin,
takode se L-pervajzi montiraju sa ekscen-
trima tako da nije potrebno njihovo le-
pljenje u geru. U nasa vrata ugradujemo
dvokrake 3D sarke (podesavanje uz po-
moc imbus kljuca u sva tri smera bez ski-
danja vrata) i brave AGB Italija. Nasa vrata
se isporucuju sa montiranom bravom i pri-
hvatnikom, uvrnutim Sarkama, ugerova-
nim i tiplovanim futerom, ugerovanim
L-pervajzima i sa rupama za postavljanje
ekscentra za suvo sezanje. Sve ove opera-
cije se rade masinskim putem tako da se
nasa vrata postavljaju na brz i jednostavn
nacin uz smo jedan uslov - da se ispoStuju
zadate mere zidarskog otvora.

— Nasa vrata se montiraju iskljucivo
kada se zavrse svi gradevinski radovi, pa
zato kazem da to vise nije gradevinska
stolarija, nego deo namestaja - kaze go-
spodin Zdravko Raji¢, osnivac i vlasnik fir-
me UKRAS. Treba istaci da je ovu firmu
Raji¢ osnovao 3. marta 1970. godine. Da-
nas je to ugledno preduzece, tehnoloski
adekvatno opremljeno, a vodi ga iskusan
tim strucnjaka.

Ako ste zainteresovani za bilo kakvu
saradnju ili ako imate bilo kakva pitanja
slobodno nas pozovte, porucuju iz Veli-
kog Popovica. m



SUSARE ZA\DRVO)
AUTONMIATI| ZA SUSARE
VIIAC@MERI ZA DRVO | BETON

18000 Nis, Srbija

Borislava Nikoli¢o - Serjoie 12
TelFax:+381(0)18 / 211-212, 217-468, 217-469
E-mail: office@nigos.co.yu, golub@nigos.co.yu slalalelal
Internel: www.nigos.co.yu

opremanje po meri
univer, radne ploce, medijapan, lesonit, Sper ploca
obrada na CNC masini
krivolinijska se¢enja i kantovanje, okov i galanterija,
furniranje po meri i Zelji kupca
veliki izbor prirodnih furnira
unutrasnja vrata savremenog dizajna

Novi Beograd, Todin Bunar 232g, Tel./fax:011/ 319 0947,319 2600
Batajnica, Majora Zorana Radosavljevica 370, tel./fax:011/ 848 8218,377 4699
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Krajem proteklog decem-
bra posetili smo preduzece
FormaNova d.o.o. u Somboru,
gde je nas sagovornik bio vla-
snik, osnivac i direktor ove fir-
me, gospodin Zoran Stricevic.
Privatnim biznisom Stricevic se
poceo baviti jo§ 1988. godina,
a preduzece za proizvodnju
namestaja, stolarije i enterije-
ra, osnovao je 1.7.2001. godi-
ne. Danas su u proizvodnom
programu firme FormaNova
ormarici, ogledala, wc sedista i
izrada namestaja po meri.

- Proizvodnja kupatilskog
namestaja i wc dasaka je bila
nasa osnovna delatnost do
2005. godine, a zatim je doslo
do prosirenja proizvodnog
programa — kaze Zoran Strice-
vi¢. — Uz proizvodnju kupatil-
skog namestaja, sve vise smo
poceli da se bavimo usluznim
krojenjem i seCenjem po meri,
zatim prodajom okova, kao i
usluznom izradom namestaja i
opremanjem enterijera... Pro-
izvodnja kupatilskog namesta-
ja i wc dasaka je vrlo zahtev-
na, a mi smo savladali tehno-
logiju proizvodnje i sada ima
jako malo reklamacija.

Saznali smo da je 2001.
godine ova firma preuzeta od
jedne proizvodne kuce. U po-
Cetku je gospodine Stricevic
imao partnera i obojica su u
vlasnistvu imala po 50% pred-
uzeca. Od 2003. godine Zoran
Stricevic je postao jedini vla-
snik preduzeca FormaNova iz
Sombora. Nakon toga nastaje
intenzivniji razvoj ovog predu-
zeca, a 2004. godine pocinje
izgradnja novog poslovnog
objekta na novoj lokaciji u in-
dustrijskoj zoni Sombora.
Objekat je zavrien i useljen u
rekordnom roku od godinu
dana, a o klasi¢nim problema
koji kod nas prate gradnju, o
problemima sa infrastruktu-
rom, trafostanicom, o papiri-
ma, gradevincima i ¢ekanjima
na kojekakve dozvole, Strice-
vic bi, kaze, mogao napisati
roman.

FormaNova d.o.o0. - Sombor

Kvalitet proizvoda garancija
uspesnog razvoja

Zoran Stricevi¢, vlasnik firme FormaNova iz Sombora

FormaNova je po svemu ti-
pi¢na porodi¢na firma u kojoj
pored supruge gospodina Stri-
Cevica, radi i njegov brat. Ovo
preduzece trenutno zaposljava
40 ljudi, koji se medusobno
dobro razumeju i korektno sa-
raduju. Vec na prvi pogled se
stice utisak da se ovde ocigled-
no zna $ta ko radi i za sta od-
govara...

— Zahvaljujuci kvalitetnoj
proizvodnj i dizajnu na$ proiz-
vodni program ima dobar pla-
sman na trzistu. Tridesetak po-
sto proizvodnje se izvozi, a na-
$a trenutna namera i tenden-
cija je da se broj zemalja u ko-
je izvozimo poveca. Najvise iz-
vozimo u okolne zemlje i to u
Bosnu i Hercegovinu, Crnu Go-
ru i Rumuniju. U planu je po-
Cetak saradnje sa nekim firma-
ma iz Makedonije i Hrvatske —
kaze gospodin Zoran Stricevic.
— Najbolji dokaz da su nasi
proizvodi, po kvalitetu i dizaj-
nu, u samom vrhu u nasoj ze-
mlji je medunarodni sertifikat
I1SO 9001 koji posedujemo vise
od godinu dana, a prva prove-
ra je prosla uspesno. Bez pro-
blema moZemo konkurisati na
evropsko trziste. Novo u na-
Sem programu je da su svi nasi
elementi proizvedeni od MDF
ploca presvuceni folijom. Ras-

polazemo velikim spektrom
dezena, tako da postoje razli-
¢ite mogucnosti kreiranja i
kombinovanija. Folija je vlago-
otporna i ne postoji moguc-
nost ostecenja prilikom upo-
trebe. Sto se ti¢e wc poklopa-
ca i bide daske, treba reci da
su izredene od medijapana
presvucenog poliester smolom
debljine 4 mm, a metalni delo-
vi su od nerdajuceg celika.

FormaNova je vec nekoliko
puta izlagala svoje proizvode
na sajmovima, a na proslogo-
disnjem Sajmu namestaja u
Beogradu, kupljene su nove
masine, krojac ploca i obradni
centar italijanskog proizvoda-
¢a BIESSE. Masine su vec insta-
lirane i rade, a postavljena je i
adekvatna aspiracija, takode,
italijanskog proizvodaca. Fir-
ma je, dakle, primereno proiz-
vodnom programu adekvatno
tehnoloski opremljena. Zato
su dosadasnje iskustvo i jasni
razvojni ciljevi vlasnika ove fir-
me, uz vec spomenutu ade-
kvatnu tehnolosku opremlje-
nost i kvalitet proizvoda, do-
voljne garancije razvoja ovog
preduzeca. Bice nam drago da
i dalje pratimo uspehe i raz-
vojni put preduzeca FormaNo-
va iz Sombora. W

FormaNova d.o.o.
SOMBOR Filipa Kljaji¢a bb

tel: + 381 (0)25 421 767, 421 844, 427 433

www.formanova.co.yu

- e-mail: formanova@nadlanu.com
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DRYING-TECHNOLOGY

Postovana gospodol
Sa vide od 9000 montiranin sudara u celom svelu, firma Mihibdck postite odlitne rezultate
| prisutna je svuda gde se vrsi suSenje drveta.

Iskoristite nase inovacije za Vas uspeh!
Klasiéne susare za drvo

Sasvim |e svejedno da i Zelite susiti odjednom 30, 60, 100l 1000 m”
Mohiback univerzaing susare Sine 1o mogutim

Vakumske susare
Brzo. Bez menjanja boje. Ekonomitna,
Mala cena, jednosiavno upravijanje za visok kvalitet sudenja.

Parionice
Svuda podjednako menjanje boje je specijalnost.
Mihlbockove tehnike parenja drvela.

Dodatne tehniGka oprema
Driati razmaka paketa drveta, Spaneri pakela, sigumosni podupirali paketa,
oprema 73 grejanje, naviafivanje pod visokim pritiskom

Mnogi patentirani prolfzvod! su omoguéilil da vz vrio ekonomitan proces sudenja
postanemo vodedi svelski proizvodad lebnologije za proces susenfa drvela

& Mihibbck Holztrocknungsaniagen GmbH = Predstavnik za Srbfu | za Cmu Goru

= A-4806 Eberschwang 45 = Mandi¢ Lale

® Tl 443 7753 2296-0 = 11300 Smederevo, Vocarska 11

= Fa +43 7753 3302 s Tel +3B126651 561 fwc+381 26 645 200
=  E-mait officecmuehiboack.com = mob: +381 638751578

= www.muehibosck com s E-mall lalemEGsezamgnyu

Kompleti alata
za drveni prozor,
prozor drvo-aluminijum

= lekmg =

: Horizontalni formatizern

Membranska presa
sistem KOLMAG

Ugaoni obradni centar
za gradevinsku stolariju - SAC F4

CNC obradni centri

= = - Automatske kanterice
MASTERWOOD W ' BI-MATIC

masine, alati i tehnologije za obradu drveta

pa— sge
Xilia d.o.o. - Beograd e x, l Ia
tel 011-219-8516, 011-190-449, telifax. 011-192-233, 065-219-8516, mob. 063-213-549, 063-428-562 f—

www.xilia.rs / info@xilia.rs




Krajem novembra prote-
kle godine, na jednoj prisnoj
i prikladnoj svecanosti, u fir-
mi MAJOR ENTERUJER iz Ze-
leznika, okupilo se pedese-
tak ljudi, poslovnih partnera
i prijatelja Dragana Gligori-
ca, osnivaca i vlasnika ove
firme. Povod jednostavan,
ljudski: firma MAJOR ENTE-
RIJER se preselila u nove pro-
storije i sada, prakti¢no, po-
sluje na dve lokacije, sve sa

MAJOR ENTERIJER - obrade na CNC masini

Vrhunska usluga

Nekoliko detalja iz firme MAJOR ENTERIJER

ciljem da svojom vrhunskom
uslugom i kvalitetom proiz-
voda bude uvek na usluzi
kupcu. Tom prilikom je ovaj
prostor, primereno nasoj tra-
diciji, osvestan.

- Otvoren je prostor sa
opremom za CNC obradu
plocastih materijala, pa smo
tako, prakticno, zaokruzili
nasu ponudu i usluge u
oblasti plocastih materijala.
Mi imamo jedinstvenu ponu-
du obrade na CNC masini sa
uslugom krivolinijskog kan-

tovanja, kao i posebnu po-
nudu usluge saranja sobnih i
ulaznih vrata na medijapanu
gde koristimo Siroku paletu
alata — objasnjava gospodin
Dragan Gligori¢. - Ono $to je
kod vrata vrlo bitno, treba
reci da je nasa usluga izrade,
na poziciji kod brave, bes-
platna, sto je pogodno za
nase kupce. Nasa usluga je
kompletna i kvalitetna, a ra-
dimo na novim masinama
koje su precizne i imaju veli-
ke mogucnosti. Takode treba

MAJOR ENTERIJER

11250 ZELEZNIK, Zivana Panica 2
tel. 011-2580-266, 589-266 fax. 011-2580-266

i Svete Milutinovica 2

tel. 011-2577-415 mob. 063-580-581
e-mail: major.enterijer@gmail.com

naglasiti da je nas kadar
strucan i obrazovan, da ima-
mo dva inZenjera, $to, bez
sumnje, upotpunjuje nasu
ponudu i daje joj kvalitet,
kaze na$ sagovornik.

| kvalitet

Firma MAJOR ENTERIJER
radi na svom materijalu, ali
i na materijalu kupaca uz
mogucnost prevoza ukoliko
se posao obavlja u kontinui-
tetu. Radi sa velikim brojem
stolara kao i firmi koje se
bave enterijerom i gradevi-
narstvom, odnosno koje se
bave opremanjem poslov-
nog ili stambenog prostora
plakarima, stolovima, poli-
cama i drugim elementima
enterijera.

Takode treba naglasiti da
je CNC masina u firmi MA-
JOR ENTERIJER otvorena i da
moze obradivati ploce ¢ija Si-
rina prelezi preko 130 cm i
duzina preko 250 cm.

Veliki broj kupaca ove
firme se vraca ili dolazi po
preporuci sto je dokaz kval-
tetnog rada i korektnog po-
slovnog odnosa.

Preporuka je najbolja re-
klama, kaze Dragan Gligoric¢
i dodaje da obrada drveta
ima dugu tradicuju u njego-
voj porodici. Njegov otac Mi-
roslav se pola veka, punih 50
godina, bavio obradom dr-
veta i u penziju otisao sa ci-
tavim i zdravim prstima. Jo$
je vitalan i zdrav, voli da radi
i ¢esto je u radionici. | pored
paznje i velikog iskustva, Mi-
roslav je pre nekolike godi-
ne, ipak, imao manju povre-
du, tek toliko da se po prsti-
ma vidi da je stolar...

Otvoreni za svaku ko-
rektnu saradnju u firmi MA-
JOR ENTERIJER se ¢vrsto drze
svojih pozicija i trasiraju
pravce razvoja o kojima ce-
mo, mozda, imati priliku da
jos pisemo. m



Vec godinama firma Baschild je poznata na trzistu kao neko ko
nudi komore za susenje visokog tehnoloskog nivoa. Samo proizvod
koji ima zagarantovane karakteristike, pouzdanost i trajnost tokom
vremena omogucuje boljie | brze susenje uz manije troskove.

Generalni zastupnik za Srbifu i za Crou Goru;
Agencija BASCHILD-S, Dragice Koncar 23/11, 11000 Beograd
telffax. +3817 (0)11 2452104, GSM: +381 (0)63 7696134, e-mail: s.nikov@baschild.it
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Godovi su istorija jednog drveta

Sta je zapisano
na panju

Nekada je za topljenje jedne tone gvozdene
rude spaljivano osam ovecih stabala bukve.

Pre nekoliko godina u Kaliforniji je palo stablo sta-
ro 7.000 godina. Gledano vremenski, njegova istorija je
istorija ljudske civilizacije jer je vrSnjak Jerihona, najsta-
rijeg poznatog grada. Kako objavljuje Fokus, botanicar
Mihael Fridrih sa univerziteta Hoenhajm, je nasao na-
¢in da desifruje poruke koje je vreme upisalo u godove
drveta. Proucavajudi stabla razlicite vrste i godista, us-
peo je da uoblici sliku klimatskih promena prethodnih
sto dvadeset vekova. Godovi pokazuju da nagle vre-
menske promene, koje danas pripisujemo industriji-
skim zagadenjima, nisu nikakva novina. Takvih prome-
na je bilo vise u blizoj i daljoj proslosti. Pretpostavlja se
da je klima ledenog doba promenjena relativno naglo,
tokom trajanja jednog ljudskog veka.

Kod drveta je relativno jednostavan. Uzi godovi
oznacavaju hladniju godinu i obrnuto. Pored toga, ne
reaguje svako drvo podjednako na vremenske uslove.
Podaci procitani u godovima se uglavnom podudaraju
sa istorijskim hronikama. Izuzetno niske temperature,
registrovane u godovima se poklapaju sa velikim seo-
bama ili periodima gladi, zabeleZzenim u knjigama.

Pronadeni su i mnogi tragovi uniStavanja Zivotne
sredine. Tako je potvrdeno da je pre 6.000 godina co-
vek nemilice sekao Sumu zbog ¢ega je bilo mnogo po-
plava. Nesto slicno se dogadalo u Evropi tokom sred-
njeg veka, koji je pocivao na drvetu. Od drveta su pra-
vljene kuce, brodovi, orude i oruzje. Drvo je koris¢eno
za grejanje i za topljenje metala. Za topljenje jedne to-
ne gvozdene rude spaljivano je osam ovecih bukovih
stabala. Engleska je kao vodeca ekonomska sila, bu-
kvalno ostala bez Suma. Situacija je bila toliko kriti¢na
da su poceli ¢ak i ugalj da loze! [ ]

KIMEL-FILTRI....

SUSTAVI OTPRASIVANJA | LAKIRANJA
Siget 18b « 10 020 Zogreb, T. +3851 6554 023, F +355 16523 275
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Pokrovitelj 5. SABORA DRVOPRERABIVACA Srbije je
Kabinet potpredsednika Vlade Republike Srbije
za evropske integracije.

Centralna rasprava na temu:
Sumarstvo, prerada drveta i proizvodnja namestaja
u svetlu evropskih standarda i integracija.

PRIPREMA | STAMPA
REKLAMNOG MATERIJALA
sve od vizit karte do kataloga

EKO press Blagojevic

Proleterske solidarnosti 24 . Beograd
+381 (0)11 311 06 39 . 213 95 84
ekopress@eunet.rs
www.drvotehnika.com
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konflikte sa bliskim osobama, sa

prijateljima ili ¢lanovima porodi-
ce. Ponekad dodemo u sukob i sa pot-
punim strancima, sa osobom koja nas
bezobzirno gura u tramvaju.

VECINA ljudi povremeno dozivljava

Konflikti su obi¢no rezultat nespo-
razuma, suprotstavljenih interesa ili
nesposobnosti u izrazavanju sopstve-
nih osecanja i misljenja. Kao najcesce
posledice konflikti imaju zahladenje
odnosa, ali ukoliko je rec¢ o konflikti-
ma na radnom mestu i u radnoj sredi-
ni, onda oni mogu izazvati i druge,
mnogo ozbiljnije probleme.

Ponekad su konflikti potrebni, uko-
liko dovode do konstruktivnih prome-
na i deluju kao sila koja pokrece grupu
ka vecem radnom ucinku. Uopste gle-
dano, do konflikata dolazi kada misli-
mo da druge osobe negativno deluju ili
bi mogle negativno delovati na ciljeve
koji su nam bitni. Konflikti su praceni
snaznim emocijama, osecanjem uzne-
mirenosti, neshvacenosti, ljutnje. Ukoli-
ko se radi o ljudima koji su medusobno
bliski, dozu tolerancije ce pratiti manje
vise iskrena Zelja i napor da se nesugla-
sice reSe i zadrze dobri odnosi.

Na radnom mestu ljudi su retko u
prilici da biraju saradnike, isto kao sto
nisu u prilici da jednostavno izadu iz
situacije koja im je neprijatna. Kolege
slabije poznajemo, pa nam cesto nisu
posebno dragi, ali je s njima neophod-
no zadrzati dobar, barem poslovni od-
nos. Kako bi bili produktivni, pa cak i
srecni na radnom mestu, u takvim
uslovima je posebno vazno da pone-
kad budete i diplomata i da naucite
neke vestine uspesnog izbegavanja i
resavanja konflikata.

Postoje tri razlicita tipa konflikta:
konflikti vezani za odnose, za procese
i za ciljeve. Konflikti ciljeva i procesa
su u umerenim koli¢cinama potrebni
jer podsticu na preispitivanje nacina i
ciljeva rada, stimuliSu diskusiju i proiz-
vodnju ideja. S druge strane, istraziva-
nja su pokazala da su konflikti vezani
za meduljudske odnose gotovo uvek
disfunkcionalni i da ih je potrebno
svesti na najmanju mogucu meru.

Predlazemo vam nekoliko saveta
na tu temu:

Naucite da prihvatite razlicitost.
Dobar odnos se gradi na osnovama
medusobnog postovanja i priznavanja
svacije individualnosti, sa stavom da
nema ispravnog ili pogresnog kultur-
nog modela; postovanje razlicitosti Ci-
ni nas bogatijim — razmena gledista u
komunikaciji s drugim osobama je do-
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Nekoliko saveta od neprocenjive vrednosti
za postizanje vece efikasnosti na radnom mestu

Svadajte se
konstruktivno

Od tri tipa konflikata, oni koji se ti¢u ciljeva i procesa su
u umerenim koli¢inama podsticajni, ali konflikte

vezane za meduljudske odnose na radnom mestu

treba svesti na najmanju mogucu meru.

bar proces - jedan u¢i od drugog.
Ukoliko pokusate samo da ignorisete
razlike, stvara se neprijatna atmosfera.
Ne moraju svi da misle kao vi, nije ni
dobro da svi mislimo isto, jer razlicita
razmisljanja bogate jedan tim i ¢ine ga
uspesnijim.

Komunicirajte otvoreno, jasno, di-
rektno i konstruktivno. Time olaksava-
te drugima da razumeju vasu poziciju i
dajete primer kako Zelite da i drugi
razgovaraju sa vama.

Naucite da slusate. Efikasno slusa-
nje je preduslov za efikasnu komuni-
kaciju. Umece slusanja polazi od nas
samih. Osvestite svoje emocije, oceki-
vanja i verovanja. Samo tako mozete
da imate otvorene usi za ono $to vam
druga osoba govori. Ako razumemo
sebe, onda smo na dobrom putu da
razumemo i druge.

Ne dozvolite da emocije uticu na
posao. U stresnim situacijama pokusaj-
te da ostanete mirni i hladnokrvni, po-
kusajte konstruktivno da reagujete.
Ukoliko ne ide, probajte sa starim le-
kom brojanja do 100...

Naucite da trazite pomoc. Niste
Supermen i ne mozete sve sami. A,
ukoliko mozete, to ne znaci da mora-
te. Traziti pomoc nije znak nesposob-
nosti, a time cete spreciti eventualno
zameranje kolegama zbog toga $to
rade manje od vas, jer svi znamo gde
to vodi.

Imajte poverenja u svoje saradni-
ke. Ako samo cekate neciju gresku, si-

gurno cete kad-tad docekati i priliku
za svadu.

Gledajte na stvari i iz tude per-
spektive. Naucite da izadete iz svojih
cipela, probajte da gledate na stvari i
iz tude perspektive. Razumevanje per-
spektive druge osobe pomaze u upra-
vljanju konfliktom. Prihvatanje drugih
nacina gledista, prosiruje nas pogled i
moze pomoci u razumevanju korena
problema. Time vezbate empatiju,
sposobnost za razumevanje ponasanja
i osecanja druge osobe. Jednom kada
shvatite kako se vas kolega oseca, bice
vam jasnije i zasto se ponasa na odre-
den nacin.

Izvucite korist iz konflikta. Gledaj-
te na konflikt kao na resurs, priliku za
ucenje, rast i razvoj.

Trazite reSenje na obostranu ko-
rist. Ljudi precenjuju vrednost kom-
promisa. To je ustvari situacija kada i
jedna i druga strana odustaju od nece-
ga $to je njima vredno, a posledica je
obostrano nezadovoljstvo. Mnogo je
bolje trazenje win-win resenja. Budite
kreativni, otvoreni i pokusajte da pro-
nadete zajednicki interes sa suprotsta-
vljenom stranom. Resenje kojim cete
oboje biti zadovoljni sigurno postoji,
samo ga treba pronacdi.

Ponekad su konflikti neizbezni, pa
bi zato trebalo iskoristiti njihove pozi-
tivne aspekte i ocuvati dobre medu-
ljudske odnose. Zato, ako se vec sva-
date, svadajte se konstruktivno. m
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Pozivamo investitore, izvodace radova i trgovine
gradevinskim materijalom da nas kontakliraju u vezi
novog partnerskog programa koji Spacva uvodi od
jeseni 2006.
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Kako

Multinacionalne kompanije (MNC) su obi¢no zainteresovane
za dugotrajnu saradnju sa svojim dobavljacima, sto sa jedne
strane donosi dobit, a sa druge strane podrazumeva vrlo rigoro-
zan proces selekcije dobavljaca. Multinacionalne kompanije zele
da budu sigurne da ce izabrani dobavljac ispuniti zahteve po pi-
tanju kvaliteta proizvoda ili usluga, kapaciteta proizvodnje, sta-
bilnosti nabavke i konkurentnosti cena.

Svaki novi dobavljac predstavlja ne samo priliku za snizenje
troskova ili bolju uslugu, vec i potencijalni rizik, pa zato jedna
MNC pokusava da smanji ili eliminiSe eventualni rizik putem ri-
goroznog procesa selekcije dobavljaca.

Vecina uslova za preduzeca koja nameravaju da postanu do-
bavljaci multinacionalnih kompanija odnose se na odgovarajuce
principe o kojima govorimo u ovom tekstu.

PRE PRISTUPA POTENCIJALNOM
MULTINACIONALNOM KLIJENTU

Uobicajeno je da u odnosu klijent-dobavljac¢ izmedu SME
(malo i srednje preduzece) i MNC (multinacionalna kompanija),
SME najcesce prodaje svoje usluge. lako oni proizvode i isporu-
Cuju proizvode za MNC, obi¢no njihova sposobnost da naprave
proizvod, a ne samo proizvod jeste ono $to oni prodaju. Vecdina
dobavljaca za MNC proizvodi u skladu sa specifikacijama dobije-
nim od strane klijenta. Lokalni dobavlja¢ moze da proizvede
brendirani proizvod pod imenom MNC kompanije.

Vazno je da razumete Sta ustvari prodajete klijentu. Na pri-
mer, ako predstavljate preduzece za preradu drveta, vi proda-
jete vasu sposobnost da proizvedete standardizovane ili formi-
rane proizvode, a pri tome koristite uobicajenu tehnologiju
proizvodnje, masine za preradu itd. U okolini moZze da postoji
jos takvih preduzeca koja koriste istu tehnologiju i nude iste
mogucnosti.

Ovo je kratko objasnjenje Sta ustvari roba Siroke potrosnje
predstavlja. Vi morate da izdvojite Vase preduzece u odnosu na
druge. To mozete da ucinite na tri razlic¢ita nacina. Mozete da
ponudite neku jedinstvenu proizvodnu moguénost koju druga
preduzeda nemaju, na primer, proizvodnju velikih delova. Moze-
te da ponudite kapacitet koji druga preduzeca nemaju, na pri-
mer proizvodnju velikih koli¢ina ili moZete da ponudite uspesni-
je upravljanje poslovanjem... Kao $to vidite, cena predstavlja jed-
nu, ali ne jedinu niti glavnu prednost za vasu firmu.

Pod upravljanjem poslovanjem podrazumevamo korpo-
ratvno upravljanje, menadZzment kontrole kvaliteta, proces pro-
izvodnje i odrZavanja kapaciteta, finansijski menadzment, zasti-
tu Zivotne sredine i upravljanje ljudskim resursima, zdravlje i
bezbednost na radu.

Slededi tekst nudi vise detalja u vezi svake pomenute oblasti
u formi pitanja koja bi MNC mogla da postavi. Najbolji nacin da
se pripremite za prvi kontakt sa MNC jeste da pokusate da od-
govorite na ova pitanja.

Kako bi se izvrsili zadaci i ostvarili ciljevi preporucuje se mu-
dar pristup.

KORPORATIVNO UPRAVLJANJE

MNC kompanije pokusavaju da eliminisu rizik vezan za sa-
radnju sa novim dobavlja¢ima. Jedna od vaznih poslovnih oblasti
za njih jeste korporativno upravljanje eventualnog dobavljaca.
Ako se preduzecem ne upravlja adekvatno, zaista bi moglo da
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razumeti I ispuniti
zahteve multinacionalnih kompanija

PISE: doc. dr Dragan Skobalj

Ako covek zna koju luku trazi, svaki mu je vetar - dobar vetar.

bude riskantno angaZovati takvog dobavljaca i ako preduzece
mozda jeste sposobno da proizvede i isporuci zahtevanu robu ili
usluge. Stoga, MNC postavlja kao prva pitanja:

- Dali je jasno pitanje vlasni$tva konkretnog dobavljaca? Ka-
kva je struktura vlasnistva?

- Da li je vlasnik dostupan u sluc¢aju potrebe?

- Da li preduzece i njegov vlasnik imaju dobru reputaciju?

- Da li preduzece radi u skladu sa svim pravnim normama?

- Da li preduzece ima dokumentovan istorijat svog poslovanja?
- Da li preduzece ima kompetentan rukovodedi tim i da li su
sve menadzerske funkcije popunjene?

- Dali je izvor prihoda preduzeca jasan?

- Da li preduzece stoji dovoljno finansijski solidno da obezbedi
stabilnost?

- Da li je preduzece ugrozeno drugim rizicima, na primer, da li
preterano zavisi od jednog, dominantnog klijenta?

- Da li je preduzece uklju¢eno u neke drustveno-socijalne ak-
tivnosti?

- Da li protok informacija unutar i sa drugim preduzecima do-
bro funkcinise?

Posebno treba skrenuti paznju na vaznost poslovanja predu-
zeca koje je usaglaseno sa svim zakonskim normama. To pred-
stavlja Sirok i vazan segment, pocev od placanja doprinosa za
zaposlene, dozvola za gradnju, prevenciju mita...

U slucaju da je Vase preduzece novoformirano, necete imati
dokumentovan istorijat poslovanja. U ovakvom slucaju, vlasni-
S$tvo i iskustvo rukovodeceg kadra ima veci znacaj.

MENADZMENT KONTROLE KVALITETA

U danasnje vreme, kvalitet ne predstavlja viSe konkurentsku
prednost nego i neophodan uslov. Multinacionalne kompanije
traze dobavljace koji ¢e biti sposobni da obezbede robu i usluge
istog kvaliteta kao njihovi postojeci dobavljaci, bez tolerisanja
variranja u kvalitetu. U tom smislu MNC kompanije oc¢ekuju da
su potencijalni dobavljaci ve¢ implementirali prihvacene standar-
de kvaliteta. Potencijalni klijenti ¢e najcesce postaviti sledeca pi-
tanja:

- Da li su primenjeni standardi kvaliteta i da li su oni sertifikova-
ni od strane prepoznatljivih nezavisnih organa za sertifikaciju?
ISO 9001 opsti standard, HACCP, ISO 22000 u industriji hrane i
drugi posebni standardi.

- Da li postoje pisane procedure politike kvaliteta sa kojima su
zaposleni upoznati?

Autor ovog teksta je zaposlen u preduzecu VUJIC Valjevo
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- Da li postoje interne i spoljne revizije, koje se planiraju i vrse u
redovnim intervalima?

- Da li postoji sistemska procedura za upravljanje reklamacijama
klijenata?

- Da li postoji sistemska procedura za upravljanje nestandardi-
zovanim materijalima i proizvodima?

- Da li preduzece vrsi analize uzoraka gresaka u skladu sa si-
stemskim procedurama?

- Da li je preduzece u stanju da izvrsi sva neophodna merenja sa
odgovaraju¢om i bazdarenom opremom za merenje?

- Da li preduzece koristi odgovarajuce statisticke metode za pra-
cenje procesa i/ili proizvoda?

- Da li preduzece primenjuje kontinuirano poboljsanje procedu-
ra koriste¢i metode TQM (Total Quality Management)?

- Da li se cena kontrole kvaliteta izvestava i prati?

Najbolji nacin pripreme za ovakva pitanja jeste primena pri-
znatih standarda kvaliteta i upotrebe standarda kao nacina
upravljanja.

PROCES PROIZVODNIJE
| ODRZAVANJE KAPACITETA

Upravljanje procesom proizvodnje je usko vezano sa sistemi-
ma kontrole kvaliteta i treba da obezbedi da se proizvodnja vrsi
prema specifikacijama koje omogucavaju da se proizvede i ispo-
ruci kvalitetan proizvod do krajnjeg korisnika. Budite spremni
da odgovorite na ovakvu vrstu pitanja:

- Da li preduzece ima dovoljan kapacitet za trazeni obim proiz-
vodnje?

- Da li postoje odgovarajuce masine i oprema?

- Da li preduzece poseduje sistem odrzavanja i da li se cuvaju
podaci o odrzavanju?

- Da li sumasine i radna sredina cisti i uredni (ocis¢eni od ulja,
vode, prasine, otpada i slicno)?

- Da li je oprema pravilno instalirana, da li se pravilno odrzava i
obelezava gde je to potrebno? (setite se da u nekim sektorima
oprema moze da bude u vlasnistvu samog klijenta)

- Da li su na raspolaganju i da li se primenjuju jasna i nedvosmi-
slena uputstva za rad?

- Da li postoji primena identifikacije proizvoda i da li takva pri-
mena omogucava pracenje toka proizvoda unazad tamo gde je
to moguce?

- Da li je kompletan proces proizvodnje organizovan da obezbe-
di nesmetan tok rada?

- Da li su logisti¢cke procedure pod kontrolom, kako bi se obez-
bedile isporuke na vreme?
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Jedan od najboljih nacina sticanja utisaka o tome kako pro-

Pféf "A FELET I ﬂnvo izvodnja treba da se organizuje jeste da se poseti neka vec razvi-

jena kompanija.

Neke MNC kompanije imaju i svoje proizvodne kapacitete
slicnog tipa, kao dodatak bazi dobavljaca.

- -

Uﬂ&&]‘f e u SVO] ﬂam FINANSISKI MENADZMENT

malo sunce Potencijalni klijenti najviSe brinu o ovoj oblasti iz dva razlo-

~ ga. Prvi je pokriven u odeljku o korporativnom upravljanju i on

se odnosi na izvore finansiranja i odgovarajuce rizike. Drugi raz-
log je kontrola troskova, jer je ona direktno vezana za ukupne
troskove, a samim tim i za cenu proizvoda i usluga. Potrebno je
odgovoriti i na ovakva pitanja:
- Da li preduzece ima pouzdani obracun troskova?
- Da li se stvarna cena proizvoda objavljuje i uporeduje sa obra-
¢unom troskova?
- Da li postoji program smanjenja troskova?
- Da li preduzece koristi odgovarajuce tabele za prikaz nov¢anih
tokova (cash flow)?
- Da li preduzece prati i uporeduje troskove u toku godine svoje
proizvodnje (Trend)?
- Da li preduzece prati i uporeduje troskove sa drugim preduze-
¢ima (Bench marking)?

Ekologija,

éista eneryfja, Potencijalni klijenti zelece da vide detaljan opis troskova,

. ukljucujuci i obracunatu marzu. Neki klijenti takode zahtevaju da
jEﬂﬂﬂSfﬂ_l:ﬂﬂSf, potpisete ugovor o obracunu troskova, gde se Vi obavezujete na
ekonomicnost odredeni procenat smanjenja cene na godisnjem nivou. Vazan

segment finansijskog menadzmenta jeste upravljanje novc¢anim
tokovima. Treba da znate da je siplata od strane MNC uglavnom
sigurna i da cete skoro uvek biti isplaceni na vreme. Na drugoj
strani, treba da ste upoznati sa uslovima placanja, jer MNC obic¢-
no traze dosta dugacak rok placanja 45, 60 pa i vise dana.

i sigurnost.

www.metal-flex.com - e-mail: metalflex@sezampro.yu

W METAL-FLEX

NOVA PAZOVA
INDUSTRIJSKA ZOMA BB
022/323-720
022/323-155
022/323-283
Maloprodaja
022/323-348

Lepota
i komfor.

Uzivajte u izboru.
n masinski vijeci

» vijci za drvo

= torban vijci

= vijci za lim

= zakovice

= hladno kovani delovi po posebnom zahtevu

LINETA, 11250 BEOGRAD, Avalska 7
tel. +381 11 2572 285, tel/fax. + 381 11 2570 999
office@lineta.rs, lineta2002@mailcity.com




ZASTITA ZIVOTNE SREDINE

Zivotna sredina i njena zastita predstavljaju vazan segment
poslovanja i veoma uti¢u na kvalitet danasnjeg celokupnog zi-
vljenja. To je razlog sto MNC kompanije ne Zele da budu pove-
zane ni u kom smislu sa problemima Zivotne sredine i da bi izbe-
gle bilo kakvu negativnu javnu konotaciju, one zahtevaju od do-
bavljaca da se pridrzavaju svih zakonskih regulativa. Potrebno je
odgovoriti i na ovakva pitanja:

- Da li se preduzece pridrzava svih zakonskih regulativa u obla-
sti zaStite zivotne sredine?

- Da li preduzece svodi na minimum zagadenje sredine (sve vr-
ste otpada, buke i drugo)?

- Da li se pravilno postupa sa kompletnim opasnim materijalom
i da li se on pravilno skladisti i uklanja?

- Da li preduzece koristi interni program za zastitu zivotne sre-
dine (recikliranje, usteda energije i drugo)?

Jedan od nacina kako da se kompanija pridrzava svih zakon-
skih regulativa i ucini vise od toga, jeste implementacija standar-
da kvaliteta koje se se odnose na zastitu Zivotne sredine, poput
ISO 14001.

UPRAVLJANJE LJUDSKIM RESURSIMA,
ZDRAVLIE | BEZBEDNOST

Pravilno upravljanje ljudskim resursima, kao i pridrzavanje
pravila o bezbednosti i zdravlju zaposlenih, od vitalnog je zna-
Caja za sposobnost preduzeca da isporuci robu i/ili uslugu. Po-
trebno je odgovoriti na sledeca pitanja:

- Da li preduzece ima odgovarajuce kadrove?

- Da li su klju¢na radna mesta popunjena?

- Da li je preduzece konkurentno na trzisti radne snage?

- Da li zaposleni imaju sve neophodne vestine i znanje i da li
preduzece realizuje programe obuke i razvoja zaposlenih?

- Da li se preduzece pridrzava svih zakonskih normi u vezi sa za-
stitom i bezbednoscu na radu?

- Da li preduzece obucava svoje zaposlene u oblasti zastite na
radu i da li postoji neki plan za prevenciju incidenata na radu?

Zaposleni, njihovo znanje i motivacija moraju da postoje i da
se tretiraju kao prednosti Vase firme u odnosu na konkurenciju.

PRVI KONTAKTI

Paralelno sa poboljSanjima u svim gore navedenim oblasti-
ma, vazno je prodati svoj proizvod ili uslugu i pribliziti se po-
tencijalnom kupcu. Postoji mnogo nacina kako se moze ostvari-
ti kontakt sa potencijalnim klijentima ili kako oni mogu do¢i do
Vas. Bez obzira koliko ste dobri to je beskorisno ukoliko poten-
cijalni kupci nisu upoznati sa tim. Razmislite prvo o svom mar-
ketinskom konceptu.

Marketinski koncept

Budite precizni u svojim ponudama, na primer, u vezi teh-
nologije, kapaciteta i Vase sposobnosti da upravljate svim pra-
tecim procesima.

Budite jasni po pitanju ponudene vrednosti, $ta je to $to Vi
nudite potencijalnom kupcu kao dodatnu vrednost. To svaka-
ko ne treba da bude samo niza cena u odnosu na druge doba-
vljace.

Razmislite i izaberite nacine na koje cete kontaktirati po-
tencijalne klijente. Koristite razlicite metode i sredstva komuni-
kacije koje odgovaraju Vasoj bransi poslovanja.

Upoznajte Vaseg kupca

Tesko je pozicionirati Vasu ponudu bez razumevanja potre-
ba potencijalnog kupca i uopste gledano, izbora ciljne grupe,
kao na primer, grupe kupaca koju cete pokusati da privucete.

januar 20009.

Najbolji nacin da prikupite informacije o Vasem potencijal-
nom kupcu jeste da upoznate i razgovarate sa njima cesto. Po-
nekad to moze da bude tesko izvodljivo i trebace Vam alterna-
tivni nacin da dodete do informacija.

Jedan od najociglednijih nacina jeste pretrazivanje interne-
ta, direktno na sajtu kupca ili ukucavajuci klju¢ne pojmove pu-
tem pretrazivaca. Na primer, mozete pronaci druga preduzeca,
Vase potencijalne konkurente, koje navode MNC kompaniju na
svojim listama referenci. To Vam moze pomodi da vidite koja
preduzeca snabdevaju Vaseg ciljnog klijenta. MozZete da upore-
dite Vase mogucnosti sa postojecim dobavljacima.

Drugi izvor informacija mogu biti sektorska istrazivanja, na
primer, ona u vezi prerade drveta u Vasem regionu. Ovakve
sektorske studije mozete dobiti pri relevantnim drzavnim insti-

Podsecamo vas da prema nekim psiholoskim istraziva-
njima prvi utisak o nekoj osobi sticemo u prvih nekoli-
ko minuta razgovora. U formiranju misljenja o nekoj
osobi, reci, dakle, sadrzaj ili ono $to osoba govori, uce-
stvuju sa svega 7%. Zanimljivo je da tempo govora,
ton i naglasavanje pojedinih reci ucestvuje sa 38%,
dok pokreti, drzanje, boja koze i disanje ucestvuje sa
cak 55 procenata.

tucijama ili ih kupiti od specijalizovanih agencija ili izdavackih
preduzeca.

Studije istrazivanja trzista takode predstavljaju mogucnost
informisanja, ukoliko Zelite da steknete bolji uvid u odredeno
trziste. Clanstvo u profesionalnim organizacijama moze biti iz-
vor korisnih informacija, a ¢lan mozete postati kao preduzece
ili kao individualno lice. Konferencije mogu takode da budu iz-
vor informacija i kontakata.

Prvi kontakt je ne samo prvi sastanak ili prvo pismo. To je ¢i-
tav period od prvog susreta do prvog ozbiljnog upita ili porudz-
bine. Treba zapamtiti jednu, najznacajniju stvar — prvi utisak je-
ste vazan.

Profesionalno napisana pisma mogu da uti¢u da ubedite
potencijalnog klijenta da Vas upozna. Profesionalno voden sa-
stanak moze da doprinese da kupac posalje svoj prvi upit ili iz-
vrsi proveru Vaseg preduzeca. Brz, precizan i profesionalan od-
govor na upit ili ¢isti, uredni i dobro odrzavani kapaciteti mogu
da Vas dovedu do ugovora.

STA STALNO TREBA IMATI NA UMU

Ovde smo ukratko pokusali da Vam prenesem sustinu zahte-
va koje MNC kompanije postavljaju pred svoje dobavljace. Naj-
bolji nacin da se vise nauci jeste praksa. Potrebno je tragati za
informacijama o potencijalnim klijentima, napraviti izbor ciljne
grupe i ostvariti prvi kontakt na razlicite nacine.

Tokom svih pokusaja, treba stalno imati na umu sledece:

- Sticanje novog kupca ne predstavlja srecu vec rezultat ozbilj-
nog, sistemati¢nog i upornog rada.

- Posao pocinje mnogo pre prvog kontakta sa kupcem.

- Sav prethodni trud moze biti izgubljen tokom prvog kontakta,
jer prvi utisak je jako vazan. m
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@ group Generalni distributer i serviser za Srbiju i za Crnu Goru:
tl e E ; m {Italija) madine za obradu drveta, klasiéne | kembinovane.
—Ffut=cH - Menicaril
@m YU d {Italija) vertikalni formatizeri za plodaste materijale. Masine u Italiji proizvodi odeljenje Nemadke firme PUTSCH GROUP,
# i.0.0.

-
—mlm {Spanija) kantarice za ABS (melamin, furnir),
e ST e

PANHANS (Nemadka) horizentalni formatizeri,

Srbija - 21000 Novi Sad - Kodi Ivana 6a - tel/fax: +381 21 6800 942, 6300 900 - www.stilles.coyu - e-mail: stilles@neobee.net
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SECEMUE MA MERLY 5 DVA MOTORA Nuvnl
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izradenc od drveta

Ploge od iverice
sirove plode od iverice | oplemenjene plote od iverice

Unutrasnja vrata
glatka vrata | stilska vrata

Rezana grada
rezana grada gradevinskog kvaliteta |
rezana grada stolarskog kvaliteta

‘ﬂ lesna

BELPULL PREVENT
LESHA TIP Othiki Vrh d.d
Ljubaznl do prirode | phnline
Lesna TIP Tovarna wermih plosé Ougki Vb d.d.,
Sentjand pri Dravogradu 133, 81 - 2373 Sentjang pri Oravogradu

waaw lesna-tip.si | info@lesna-tip.si

lve Andrica 49
22305 Stari Banovel
tel. 022/ 352 236, 352 416, fax. 022/351 617

e-mail: kovacm@ptt.yu
www.kovacmont.co.yu

Projektovanije, izrada i montaZa:

= Beliénih konstrukeija

= Gradevinske bravarije

= Protivpozarnih vrata

+ Sigurnosnih vrata

» Celignih rolo vrata | redetki

* Kovano gvoide i prohrom

= Krovnih i fasadnih panela za hale




’ AKE-Djantar d.o.o.
24300 Backa Topola, Glavna 60,
\ tel/fax. 024/ 715-849, e-mail: ake@ake-djantar.com

Djantar

[
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Ostrenje dijamantskih alata '
u nasem servisu

CNC masina
na Sajmu namestaja

11070 NoviBeograd | -~ DEPROM & KLEIBERIT
Bulevar AVNOJ-a 44a st

tel/fax: 011/31 10 294, 3110295

e-mail: cimdoo@sezampro.yu, www.cim.co.yu

Poznati dobavija lepkova za drvopreradu, stolariju
i proizvodnju nameitaja - DEPROMdoo Rada predstavija
standardnu | inovativnu ponudu lepkova i vezivnih sredstava
vodeceg evropskog proizvodaca KLEIBERIT iz Nematke.

- lapkovi za drvo D2, D3, D4 | brzovezujudi

- polivretanski D4 | konstruktivni lepkowvi

- kant - lepkovi u granulama i patronima
za sve vrste masina za kantovanje

- urea - lepkovi u prahu za furmiranje u vruéim presama

- lapkovi za oblaganje profila - topivi kao |

- disparzioni termoreaktivnl za 3D lepljenje
u vakuum | membranskim presama

- lapetarski lapkovi za sunder, meblo | drvo

= silikoni, PUR-pene, diht masea

- uEvracivacdi, razredivadi cistadi, paste itd

Garantovani KLEIBERIT kvalitet, originalno pakovanie, brza

i redovna dostava, stabilan lager | mogucnost kreditiranja kupaca,
tehnika podrska uz optimalne preporuke, neke su od nasih
osobina koje nas zdvajaju kod odluke proizvodaca

za saradnju sa nama.

Ovlagéeni zastupnik KLEIBERIT-a

deprom@ptt.rs
ta*rg:s:t?%:znz —DEPROM o

Prodaja lepkova | vezivnih sredstava
063 88 53 453 " Raca KG 34 210
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AGB CARINSKI MAGACIN - AGB SERVIS BEOGRAD
Omiladinskih brigada 31 - 11070 NOVI BEOGRAD - 011 31809 98 - www.aghb.it
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oumi¢ke i drustvene prilike
Pdo pada Smedereva u Sr-

biji vec¢ su obradene u
ranije objavljenim delovima.
Sledeci period obuhvata vre-
me od turskih osvajanja sused-
nih zemalja do Velike seobe
naseg naroda 1690. godine.
Sudbinu srpske despotovine
podelile su i druge balkanske
drzave i oblasti, neke pre, ne-
ke kasnije: Bugarska 1393. go-
dine i poslednja Crna Gora
1499. godine. Granicama nove
carevine obuhvacen je veliki
deo nasih naroda. Ne samo
Makedonija, Srbija, Bosna,
Hercegovina, Crna Gora, vec i
oblasti preko Save i Dunava,
Srem, Backa, Banat i Slavonija
postale su turske pokrajine. Sa
nesto izmena, takvo stanje se
odrzalo nekoliko sledecih ve-
kova, te je vladavina Turaka
obelezila veliku etapu nase
proslosti.

Medu velikim vezirima jo$
u XV, a posebno XVI veku, bi-
lo je mnogo Slovena, narocito
Hercegovaca i Bosanaca. To
nije slucajno. Kako je civiliza-
cija slovenskih drzava bila na
znatno visem nivou, dogodilo
se da su ratni pobednici pali
pod uticaj vece kulture poko-
renih. Turci su usvojili sa ne-
kim izmenama deo feudalnog
prava srpske drzave, a Cuveni
rudarski zakon Sulejmana Ve-
licanstvenog samo je prerade-
ni prevod srpskog rudarskog
zakonika. Karakteristican
znak snaznog slovenskog uti-
caja, posebno srpskog, bilo je
rasprostiranje srpskog jezika
po celoj turskoj carevini, pa
¢ak i na dvoru.

U diplomatskoj prepisci
XV i XVI veka turski sultani ce-
sto se koriste srpskim jezikom,
njime se sporazumevaju mno-
gi velikodostojnici, narocito
janicari Srbi koji su, promeniv-
Si veru, zadrzali stari jezik.

U sredini gde, izuzev vere,
nije postojala druga prepreka
za postizanje najvisih drzav-
nih zvanja i u kojoj su tekovi-
ne slovenske civilizacije u naj-
sirem smislu reci bile usvoje-
ne, svojim li¢cnim kvalitetima
uzdizali su se na najvise polo-
zaje mnogi ljudi nase krvi. Sve
njih inace sposobne i darovi-
te, natkriljuje mocna licnost

Srbina Mehmed pase Sokolo-
vica, velikog turskog vezira i
drzavnika. On je poreklom iz
Hercegovine i po nekim sve-
docanstvima kao da je u ra-
nom detinjstvu Ziveo uz roda-
ka - milesevskog monaha. Ve-
liki vezir postaje 1565. god. a
posle 14 godina biva ubijen.
Kao i njegovi predhodnici, i
on se okruzuje nasim ljudima,
Srbima. Sve najvise poloZaje u
evropskim pograni¢nim obla-
stima dodeljivao je svojim ro-
dacima koji su primili islam, te
se tako nekoliko decenija na
tim odgovornim duznostima,
posebno u Bosni i Hercegovi-
ni, bez prekida smenjuju sa-
mo ¢lanovi kuce Sokolovica.

Obnova Pecke patrijarsije

Privrzenost koju je Meh-
med - pasa Sokolovic gajio
prema svojim zemljacima i
posebno rodbini, izazvala je
kod nekih istori¢ara nedoumi-
cu, da li da i obnovu Pecke
patrijarsije protumace done-
kle kao gest naklonosti vezira
prema svome rodaku Makari-
ju, buducem patrijarhu. Ob-
nova patrijarsije 1557. godi-
ne, medutim, kao jedan od
najkrupnijih dogadaja za vre-
me turske vladavine nasim
krajevima, nesumnjivo ima
mnogo dublje razloge vezane
za tadasnje politicke prilike.
Odobravajuci obnavljanje Pa-
trijarsije i njeno stvaranje kao
samostalne srpske verske or-
ganizacije (prema hegemoni-
stickoj ohridskoj arhiepiskopi-
ji), Turci su jace privezali hri-
$canske vojnicke redove, sa-
stavljene vec¢im delom od Sr-
ba. Granice obnovljene Pecke
patrijarsije obuhvatale su
ogromnu teritoriju (sl. 1), od
Budima do Stipa i od bugar-
skog grada Samokova do reke
Kupe u Hrvatskoj. Na taj na-
¢in ona je premasila prosto-
rom najveca osvajanja u doba
cara Dusana, kao i granice ta-
dasnje Carigradske patrijarsi-
je. Na celo Pecke patrijarsije
dosao je Makarije Sokolovi¢
za Ciji izbor se ocigledno zau-
zeo Mehmed pasa. Sledeca tri
patrijarha su takode iz kuce
Sokolovica; nepotizam, koji
vlada u vrhovima srpske crkve
prvih decenija po obnovi Pa-

Tekst preuzet iz monografije Srpski srednjevekovni namestaj
&ji je autor dr Srdan Ziki¢. Knjigu je izdala Zaduzbina Andrejevic,

a sponzor je preduzece TOPLICA DRVO.




Meterijalna kultura juznih Slovena

Srpski srednjevekovni namestaj

(turski period - XVI 1 XVII vek)

PISE: dr Srdan Zikic

trijarsije, nije imao lose posle-
dice po srpsku crkvu. Napro-
tiv, mnogi razlozi govore da
su patrijarsi Sokolovi¢i bili iz-
razito sposobne li¢nosti, a uz
to da su njihove rodjacke ve-
ze olaksavale sredivanje od-
nosa sa turskim vlastima. Us-
pevsi u tome, oni su obezbe-
dili glavne uslove za snaznu
umetnicku aktivnost, te je vi-
e desetina hramova bilo ob-
novljeno, odnosno sagradeno,
i skoro isto toliko zivopisano
vec u prvim decenijama posle
obnove Patrijarsije. Umetnici
su pri tom dobrim delom po-
ticali iz monaskih i svestenic-
kih redova.

U XVI veku javljaju se po-
red laika i monaha umetnika i
svestenici kao slikari fresaka,
ikona i minijatura. Na terenu
na kome se u najvecoj meri
ukrstao uticaj zapadnih i is-
tocnih elemenata u slikarstvu,
bio je krajem XVI i pocetkom
XVII veka najplodniji zivopisac
pop STRAHINJA 1Z BUDIMLIA,
sela pored danasnjeg Berana
u kome je Sv.Sava osnovao
episkopiju. Odrastao u sredini
koja je vec ranije davala
umetnike, Strahinja je bio u
svojim Cetrdesetim godinama
poznat i trazen majstor. Sli-
karski opus ovog poznatog
umetnika vec je ispitan. Rade-

januar 2009.

¢i na prostranoj teritoriji Pec-
ke patrijarsije, Strahinja je
ukrasio mnoge crkve u Crnoj
Gori, mada je stizao i daleko
na sever, ¢ak do manastira
Ozren u isto¢noj Bosni. Na ne-
kim spomenicima njegov pot-
pis se ocuvao bilo u glavhom
natpisu o gradnji i Zivopisanju
hrama, bilo na nekom polu-
skrivenom mestu. Strahinjin
osoben slikarski postupak kao
i upotrebljeni slikarski predlo-
sci (S8abloni) omogucili su da
mu se pouzdano pripisu i neki
drugi ansambli zidnih slika:
osim priprate i naosa u Svetoj
Trojici kraj Pljevalja, on je zi-
vopisao gornje zone priprate
manastira Pive, deo crkve u
manastiru Moraca, i jos neke
manje crkve. Izvesni slikarski
predlosci koje je Strahinja ko-
ristio u Sv.Trojici kod Pljevalja
srecu se neizmenjeni i kasnije.
Kod njega je prilicno uocljiva
naklonost da osvezava krute
ikonografske Seme nekom
pojedinoscu videnom u svako-
dnevnom Zivotu. Dogadaji iz
zivota, a posebno predmeti
kojim se ljudi sluze, ocigledno
privlace slikara i on ih rado
unosi u svoje kompozicije, na-
ravno u meri da ne remeti uo-
bicajenu ikonografiju.

Na slici 2. radenoj u pot-
kupolnom prostoru (zato cr-

SI. 3. Sveta Trojica na prestolu, ikona, XVI vek

teZ nije pravilnih ortogonal-
nih linija), presto na kome se-
di Bogorodica sa detetom je
takode interesantan po svojoj
konstrukciji i ukrasima. Sedi-
ste je koncipirano kao skrinja,
sa bo¢nim lu¢nim otvorora u
obliku bifore, prednjom stra-
nicom ukrasenom po celoj
duzini kolonetom od tokare-
nih stubica i nogama cije su
stope nastale kombinacijom
kugle i piramide. Ledni na-
slon je visok, konstruktivno je
odvojen od sedista, sa ugao-
nim nosecim stubovima u ko-
je je upasovana sama ledna
ploca. Naslon je raden u kon-

struktivnim pojasevima izme-
du kojih su ukrasi - plitka re-
zbarija i opet musarabije,
ovog puta direktno pod uti-
cajem islamske kulture. Od
prve pojave musarabije na
nasoj fresci proslo je skoro tri
veka (Sopocani Xl vek), pa
se ne moze govoriti o nekom
direktnom kopiranju tog
ukrasa, pogotovu $to slikar
Strahinja nikad nije putovao
juzno od Crne Gore.

Ilkona radena za Sv.Trojicu
u Pljevljima (sada u Narodnom
muzeju u Beogradu), pripada
kritskoj skoli, ali se slikar ne
zna (sl.3.). Predstava klupe -
prestola mnogo je detaljnije i
vernije radena nego na fresci.
To je i razumljivo jer su ikono-
pisci mogli smirenije i detaljni-
je opisivati, odnoso iscrtati
predmete na svojim delima.
Prikazan dvojni presto veoma
je slican prestolu na kome sedi
Bogorodica (sl.2.), s tom razli-
kom $to na naslonu u gornjem
pojasu nema musarabije, vec
je taj deo od punog drveta.
Karakteristi¢cno je da je cela
povrsina naslona i bocnih stra-
na sedista ukrasena plitko re-
zbarenom ornamentikom. Ba-
lustra od tokarenih stubica na-
lazi se celom duzinom prednje
stranice sedista i uokvirena je
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ukrasnom lajsnom. Stope no-
gu su kupaste sa kuglom, raz-
licite od predhodnih.

Prva srpska Stamparija

Zbog nestasice pravoslav-
nih ikona, veliku ulogu odi-
grale su srpske Stamparije u
Veneciji pocetkom XV veka. U
isto vreme one su postale pre-
nosioci post-vizantijskih utica-
ja na srpsku umetnost. Osni-
vac prve srpske Stamparije u
Veneciji, vojvoda Bozidar Vu-
kovic iz Podgorice, trudi se da
dode do vizantijskih ikona, ali
takvih koje su “zivopisane po
drevnom grckom obicaju”.
Vukovic je imao veliku zbirku
pozno-vizantijskih ikona. Ni
jedna Vukoviceva grafika s
kompozicijama nije radena
bez predloska koji je predsta-
vljala post-vizantijska ikona.
Knjige Stampane u srpskim
Stamparijama u Veneciji, ubr-
Z0 su prenosene na Balkan,
gde su rasprodavane za litur-
gijsku upotrebu. Tako se desi-
lo da je grafika Vukovicevih
knjiga postala jedan od glav-
nih izvora predlozaka za srp-
ske slikare, koji su prema nji-
ma izradivali svoja dela. Razu-
me se, tu je posredi mehanic-
ko prenosenje kompozicionih
sema, dok je obrada detalja i
pozadine u duhu novih shva-
tanja srpskih majstora.

Srbi slikari u Hilandaru

Bilo je razume se, i obim-
nijih sazivljavanja u stvaranju
post-vizantiskih ikonopisaca i
Srba slikara. Narocito je to vi-
dljivo kod srpskih slikara koji
su radili i ziveli u manastiru
Hilandaru, gde su dolazili u
neposredan dodir s gr¢kim
umetnicima, uceci kod njih ili
se na njih ugledajuci. Kada je
monah Georgije Mitrofanovic,
pocetkcm XVII v. slikao freske
u hilandarskoj trpezariji, nje-
mu su kao primeri za ugled
stajale pred oc¢ima ostale sve-
togorske trpezarije. Ipak, on
je znao da preradi ciste post-
vizantiske uzore, iako se vidi
da je od njih posao. Drugi je-
dan hilandarski monah i slikar,
pop Danilo, koji je 1664. godi-
ne slikao freske u hilandarskoj
crkvi Sv.Nikole i ikone u istoj
kapeli, bio je na liniji stila
post-vizantijskih slikara bez
nekih bitnih izmena. Ipak, po-

sle nekoliko decenija prilike se
stabilizuju. Crkveni dostojnici,
ugledni monasi, obogaceni tr-
govci i seljaci postaju nosioci
umetnickog stvaranja. Make-
donci se u drugoj polovini XV
veka i kroz ceo XVI vek obra-
caju grckim umetnicima. Her-
cegovci traze graditelje i
umetnike u Dubrovniku ili sa-
mi tu uc¢e umetnicke zanate, a
Sremci, pogotovo preostala iz-
begla srpska vlastela, okrecu
se za materijalnu i umetnicku
pomoc vlaskim vojvodama sa
kojima su u rodbinskim veza-
ma. Takve kulturne i umetnic-
ke prilike traju sve do 1557.
godine, do obnove Pecke pa-
trijarsije, kada novo versko
srediSte Srba preuzima na se-
be ulogu obnovitelja srpske
umetnosti pod Turcima.

Istorija srpskog slikarstva i
umetnosti pod Turcima moze
se podeliti na tri perioda: prvi
do obnove patrijarsije (kada
nastaju povoljne prilike za
razvitak kulture), drugi od
obnove do prvih decenija XVII
veka, i treci period ceo XVII
vek do Velike Seobe SRBA
1690. godine.

Slikarska radionica
Pecke patrijarsije

Posle obnove patrijarsije,
novi patrijah Makarije okuplja
oko sebe najbolje srpske
umetnike toga doba. Namera
mu je bila da obnovi zapuste-
ne i os$tecene crkve, sa freska-
ma i ikonama. U Peci, pri pa-
trijarsiji, formira se jedna gru-

SI. 5. Stefan Decanski, ikona Longina, 1572. god.

pa izvrsnih majstora ikonopi-
saca i Zivopisaca na Celu sa
majstorom Andrejom. Ta sli-
karska radionica dobila je kao
svoj prvi zadatak da Zivopise
novu pripratu u Peckoj patri-
jarsiji. Za ikonografiju druge
polovine XVI veka karakteri-
sti¢no je da se vrlo mnogo
oslanja na resenja prve polovi-
ne XIV veka. To se odnosi ne
samo na ikonografska nego i
na stilska resenja. U vizanti-
skom slikarstvu postojale su
stalne sklonosti da se podrza-
vaju stari obrasci u kojima su
se gledali nenadmasni uzori.
Srpska sredina po obnovi pa-
trijarsije imala je svoje poseb-
ne razloge da podrzi ugleda-
nje na nekadasnja ostvarenja i
pokusaj obnove starih oblika.
U uslovima ropstva srpska cr-
kva i narod gledali su u umet-
nickim ostvarenjima srednjove-
kovne slobodne drzave ideale
koje treba slediti i podrzavati.
Zasto su se pri tome, priklonili
bas slikarstvu prve polovine
XIV veka, a ne ranijem ili ka-
snijem, moze se dosta pouzda-
no objasniti. Taj period, u ko-
me su vladali kraljevi Milutin,
Stefan Decanski i car Dusan,
predstavljao je nesumnjivo do-
ba najvece politicke, vojne i
ekonomske mocdi srpske sred-
njevekovne drzave. U shvata-
njima ljudi XVI stoleca u ta-
kvom vremenu je i umetnicko
stvaranje, u ovom slucaju zivo-
pis i izrada ikona, dostiglo naj-
vi$i domet. Stoga ima puno
razloga za predpostavku da je
patrijarh Makarije, kao naruci-

Sl. 4. “Sabor Simeona srpskog”,
Pecka patrijarsija, 1565. god

lac, 1561. godine postavio zah-
tev da se u priprati Pecke pa-
trijarsije u najvecoj mogucoj
meri podrazava nacin slikanja
iz prvih decenija XIV veka. To
je bilo olaksano ve¢ samim tim
$to je u peckoj priprati bio ob-
navljan Zivopis bas iz tog do-
ba. Cinjenica da je zidna deko-
racija u Peci, zatim kasnije i u
Gracanici, nastala preko oste-
cenih fresaka XIV veka, svaka-
ko je bio znacajan momenat u
orijentaciji pecke slikarske gru-
pe na stilske uzore XIV veka.
Medutim, to nije bio presudan
momenat. Ti isti slikari su radili
u Studenici i MileSevi, u crkva-
ma gde su stare freske potica-
le iz XIIl veka, pa ipak nisu
usvojili nacin slikanja kakav se
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negovao u to vreme. Srecna je
okolnost sto su Andreja, nje-
gov ucenik Longin i ostali ne-
poznati zivopisci iz pecke radi-
onice bili takvih sposobnosti
da su u prili¢cnoj meri mogli da
usvoje pouke jednog slikarstva
visokog zanatskog i umetnic-
kog dometa.

Slikar Longin

Iz takve duhovne i umet-
nicke klime iznikao je najveci
srpski slikar toga vremena,
pecki monah Longin. Prve po-
uke primio je od svog ucitelja
Andreje i grupe umetnika koji
su u sedmoj deceniji XVI veka
zivopisali spoljnu piripratu
Pecke patrijarsije. Na sl.4. vidi
se freska iz pomenute pripra-
te (sa pretstavom “Sabor Si-
meona srpskog”), koju je ra-
dio Andreja sa pomocnikom
Longinom 1565. god. Presto
na kome sedi Stevan Nemanja
pretstavljen je konstruktivno
kao jedna ¢vrsta celina. Bo¢ne
stranice sa naslonom za ruke i
Cetvrtastim otvorom su odvo-
jene konstruktivne celine koje
se spajaju sa lednim polukru-
znim naslonom i sedistem u
obliku skrinje u jednu celinu.
Na crtezu se ne vide nikakvi
posebni ukrasi sem jedva na-
znacene plitke rezbarije. Ni
traga od tokarenih koloneta
ili musarabija, ukrasa koji su
upotrebljavani pre (XIIl vek) i
posle XIV veka.

Ista slikarska grupa sedam
godina kasnije radi u Studeni-
ci na restauraciji ostecenih i
unistenih fresaka iz XIIl veka.
Slikari su se u Studenici sa ve-
likim postovanjem odnosili
prema starom Zivopisu; gde
god su postojali i najmanji
znacajniji ostaci fresaka iz do-
ba Nemanijica, majstori XVI
veka su ih ostavljali doslikava-
juci samo one partije koje su
bile propale, a i njih tako da
se ne narusi celina. Tamo gde
je stari zivopis bio u toj meri
ostecen da se nije mogao re-
staurirati, slikari su 1568. god.
pravili skicu po ostacima stare
kompozicione Seme, pa su po-
tom, prekrivsi je malterom,
nastojali da je ponove kakva
je bila nekad. Zbog toga se i
dogodilo da su u XVI veku ta-
ko verno oponasana neka vr-
lo starinska kompoziciona re-
$enja. Podredenost staroj iko-
nografiji ne sprecava da se
uoce vrlo velike bliskosti stu-
denickog Zivopisa sa onim se-
dam godina starijim u peckoj
priprati. Godine 1572. radio je

Longin ¢uvenu ikonu Stefana
Decanskog u Decanima (sl.5.),
gde je u pretstavljanju presto-
la koristio priblizno isti crtez i
proporcije kao u Studenici sa-
mo sa nesto izmenjenim deta-
ljima. Sediste prestola je kao
skrinja sa cetvrtastim otvori-
ma ali sa zakoSenom gornjom
plo¢om, dok je naslon polu-
kruzan sa malim lu¢nim otvo-
rima u dva niza. Povrsina pre-
stola je plitko rezbarena i bez
nekih drugih ukrasa.

Iz druge cetvrtine XVI ve-
ka potice ikona koja se nalazi
u Gracanici (sl.6.), na kojoj je
prikazan Hristos kako sedi na
jednom vrlo interesantnom
prestolu. Presto je konstruk-
tivno resen tako $to su boc¢ne
stranice radene kao jedna ce-
lina i one su noseci deo kon-
strukcije citavog prestola, dok
su sediSte (u obliku sanduka) i
naslon za leda uglavljeni u
stranice, imaju naslon za ruke
i prednji i zadnji noseci stub.
Novost na tim stubovima je
da oni imaju gornji zavrietak
u obliku neke vrste kapitela,
sa Cetvrtastom plo¢om, na ko-
joj je stojeci tokareni ukras.
Prednji i bo¢ni otvori na pre-
stolu su pokriveni musarabi-
jom, dok je cela povrsina na-
slona radena kao arabeska.

Vec smo napred spomenu-
li da su majstori sa naseg Pri-
morija radili po Hercegovini i
Crnoj Gori. Medutim, dosta su
radili u Vlaskoj i Moldaviji, na-
rocito pocetkom XVI veka. Do
tih teritorija su stizali preko
Atosa i Hilandara a na poziv
vlaske vlastele koja je bila u
rodbinskim vezama sa nasim
despotima. U slobodnim ze-
mljama Vlaske i Moldavije,
blagodareci bogatim ktitori-
ma tokom XVI i XVII veka raz-
vija se Ziva aktivnost umetni-
ka, pri ¢emu su mnoge crkve
zivopisane, posebno od strane
nasih majstora. Tako npr. cr-
1535-42. god. dva Srbina Da-
vid i Radoslav. Majstor Dobro-
mir, jedan iz primorskih slikar-
skih radionica, slikao je fresku
u Njegojevoj crkvi u Ardesu
(Rumunija) 1526. godine.

Dugotrajnost uticaja Pec-
ke patrijarsijske radionice naj-
bolji je znak njenog znacaja
za veliku umetnicku obnovu
koja je zapocela 1557. godi-
ne. Pouke ovih majstora ka-
snije nisu bile zaboravljene,
vec su samo, donekle modifi-
kovane, imale svog odjeka u
slikarstvu celog XVI veka. m
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PEJAME M'PAKE - YCII¥TE NPEBOIA

BABHHE, NPAJENDME

S0 533, 0E4 1510 BOD; Tan. [I-JE.I"!H!-E 54 600

PROIVODNGA | PRODAIA TRACNU TESTERA | USLUIND DSTRENJE

PETERVARI

24430 ADA, Obiliceva 20
tel. 024 85 20 66
fax: 024 851292
[ mob. 063 776 47 17

|~ -r}.usu-:- 2ec3 736, :E-l:r‘ﬂKra e - 5
Eax +381 E i
e-mail: dudga




tehniké_

HANNOVER
Teletax: +49 5121/82241; www.nikofic-gabalstapler.de
KRAGUJEVAC
Ted: +381 34 300 555; Fc 4381 34 300 550
e=mall; nikolic-viljuskarl@microsky.nat
ww.nlhqlll:-vlly.l:h.nﬂ nat

ViKOLIC

Dewaralnd Eewtipeah £ HY UL | BAUMANKN silprdian
i frijl. Cree G, nvaisaing. Bosed | Bsneesgayie | dassodong

Beograd, Zeleznik, Avalska 7

tel: #381 11 2570 999, 2572 285
www, linetars

e-mail; office@lineta.rs
linetaZ200Z2@mallcity.com

MAJOR ENTERIIER
Sﬂnnltllm ranatska

I.’ tlllII

lejlna Fam:’.a 2
11250 Zeleznik
tel/fax. D11/2580 266
tel. 2580 266, 2577 415
maob., 0f 581

R =

D.0.0. A PROIIVODNJU NAMESTAIA,
STOLARLE, ENTERLIERA | PROMET

25000 Sombor, Filipa Kljajito bb
tel. 025/421-767, 421-844, 427-433

« D EPROM

HAN PLIESAK

" PERLIA
SKI POD, STIKLAMNI ELEMENTI
tel: + 387 (0) 57/557-356
mob. + 387 (0) 65/581-214

II.IILJINA

PROIZVODNJA REZANE GRABE,
LAMPERIJE | BRODSKOG PODA

Paviovica put bb
+ 387 65/ 527-333, 512-469

TESTERE, ALATI | MASINE
£A OBERADLU DRVETA

ﬂ-jr.i.nr.:r-

AKE-Djantar d.o.0.

24 300 BACKA TOPOLA, Glavna 60
tel/fax: 024/ 715-849, 711-053
ake@ake-djantar.com, www.ake.de

e-mail: majorenterijer@g ailoam

Ante Mijic
Brogice bb, NOVSKA, HRVATSKA
tel/fax: + 385 (44) 614 247
+385 {44] 691 951

(DIS-KOMERC)
KAC

Kac, Svetosavska g5a
tel/fax: 021/6213-139
mob. 064/3525-086

%fh‘."ﬂi‘

Klanicki put bb
telfaks: 015/ 873-909, 015/873-910
- trgoving gradevinskim materijalom
- trgeving tehnldkim gasovima
trgoving ogrevom
- transpartne usluge
- drvenns ambalata

Eorarska Dubica

agroflora

tel. +387 (0)52/421-030, 421.931
fax, +u1¢npszmnvua-|

= T I T e Vi
ELENTROLUKS

32250 Ivanjica

\ V. Marinkovica 154
telifax: 032/ 660 185

ELLIS mob: 063/ 651 891
www.montaznekuce-aluks.co.yu

e-mall: infe@montaznekuce-aluks.co.yu

THADINGEQ D D CI

Dutsrovatica 4, 11000 Brograd
telfax #3817 11 2630 014, 2639 T16
e-mail: furnesihverat. net

Kordan grupa doos

k d Beograd, Kneea Videskava 1

'nr u {rgruddn Sumarskog Mukultetn)
reia

0113546-219

kordundaverat.onet - woww.korduncoya

»nlati za obrado drveta (krukne, trafne

i gaterske testere, glodala, burgije, rofni alat)
» makine m obraduo drveta [ oftrilice

«servis | oftrenje testera | grafikih nofeva

| {Jbbrica-

FREMAZI ZA DRVHNLU INDUSTRIJL

HosaAMEEA G5, 11080 IEsuN, SABida
TEL: +381 11 316 99 77
316 99 BB, 261 &3 O5

wWww.FagaRICA.CO.RS

MASINE ZA
OBRADU DRVETA

11000 BEDGRAD
Kitevska 20

11 386 18 38

KARISIC L '“..fi".

EMGINEERING

NamesStaj Mitrovié
" l-:uhinje

(D IVAN) = stolovi

« dnevne sobe

« sobna vrata
usluino:
# CNC obrada MDF
« Furniranje MDF

12313 BOZEVAC
tel. 012/281-202
fax. 012/281-303

preduzece za obradu drveta
DRVOPRODUKT KOCIC

@ Strojkovee - 16000 Leskovac
tel: 016/ 795 555 - 063/ 411 293

PROIZVODMNJA PARKETA,
REZANE BUKOVE GRADE | ELEMENATA

PROIZVODNJA REZANE GRADE
1 MASIVNIH PLOCA

300
32250 IUANJICA

V. Marinkoviéa 306
Telffax: 032/ 631-612




MASINE ZA OBRADU DRVETA __ Fa

BEOGRAD, 11250 Zeleznik, Avalska 7

tel. +381 11 2572 285

tel/fax. + 381 11 2570 999
office@lineta.rs, lineta2002@mailcity.com
www.lineta.rs

PRESA ZA LAMELIRAN|E DRVETA

e
VAKULIMSKO-MEMBRAMNSEA
PRESA OMNIFORM 70

MASINA ZA BRUSENIE PROFILA

'

i
7
4

MASINE ZA OBRADU DRVETA




DRVNI CENTAR © A FRUFEI
SABAC, Loznicki put bb tel: 015/377 707 e-mail: omegapro@sezampro.rs
LOZNICA, $abaiki putbb tel: 015/ 811 100 e-mail: omegapro@verat.net

Sve na jednomw megted GRADE\!INSK{MATERUAU

DOKA - zuta vodootporna ploca

BB Thermopal - nemacki kvalitet '- KVH grede, podne obloge

B Oplemenjena iverica - i lamperija - Laitinger Austrija

;edmstem dekor Masivne, panel i $per ploce

Gradevinska stolarija

LAMINATNI POD Koo

B saceile -:.;
B Lepak DUF

[ f\f\ jl [ 3 MDF 31 4

~ " Il MDF Hallein Austrija’




Postovani!

Firma J.u.A. Frischeis, koja se bavi proizvodnjom i trgovinom repromaterijalima
za drvnu industriju, trenunto najveca kuca te vrste u Evropi, stigla je i na srpsko trziste!

NOVO!!! NOVO!!! NOVO!!!
Skladiste i prodaja u industrijskoj zoni u NOVOJ PAZOVI pored Beograda!

DRVO JE NAS SVET ——GEEB———

¥ !.I.\‘-'

drvne industrije
J.u.A. FRISCHEIS

= - —_-:: * Furniri - obi¢ni, mazeravi,
e — fineline i farbani u svim debljinama,
girinama i klasama
= —— !”—_ B S Od preko 100 vrsta drveta!!!

* Rezana grada - suva grada
evropskih liséara | £etinara,
kao i raznih vrsta egzota
* |verica - sirova, oplemenjena,
Suva stolarska grada furnirana, protivpoZarna i suplja iverica
za proizvodnju vrata
* Radne ploce
* Laminati
* Kant trake i prateci materijal
* MDF/HDF/Lesonit ploce
* MaxCompact plo¢e interior
* MaxCompact plote exterior
« Sper i panel ploce
za proizvodnju nameitaja
* Masivne ploée za proizvodnju namestaja
* OSB ploce
B3H FRVH greds « Grede i gredice - duzinski
—— nastavljane/leamelirane odn. KVH i BSH
* Lamelirane gredice za proizvodnju
prozora, profil 72X86 mm u viie
klasa i duzina
* Fasadni profili od masivnog drveta za
gradnju drvenih kuca
= Razne vrste podnih i zidnih obloga:
bangkirai, teak, termodrvo
i drvnoplastiéne mase.
Za spoljnju | unutrainju upotrebu!

MaxCompact ploce Fasadni profili od masivnog drveta

—
NOVO U NA30J PONUDI - PLOCASTI MATERUALI IE EGGER

J.u.A. Frischeis doo
Industrijska zona , Berbernica”, 22300 Nova Pazova Industrijska zona

tel. 022132 81 25, fax. 022/32 81 26
MNova Pazova Stara Pazova

MNovi Banovci

www.frischeis.rs




HARMONIJA!

KANT TRAKE, KOJE IMAJU ODLICAN ZVUK

IZABERITE IZ MNAJSIRIJE PONUDE POTPUND IDENTICMIH KANT

TRAKA 1 BICETE SIGURNI, DA C€E BITI SAVRSEND USKLABEME
54 VASIM NAMESTAJEM,

138 01 HURFOLEE, CLSMA REPUBLIKA
KaW! TRARL L vad Manmpdnad TOL #4223 S8% %09 224, FAR «430 90% §01 249247

F-FAIL: HELMIPL XEMRANIPEXCT. WldHRLNIPLY COM

MRANIPLY CIECH SEPUBLIC K5
I H R A " I P E x A1 EYInERONE 97 ONODROVICE




